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Takdim 
Ekonomik değer neye bağlıdır? Para nedir ve değeri nasıl oluşur? Faiz nedir? 
Enflasyon nedir? Ekonomide periyodik krizler neden oluşur? Sosyalizm neden 
teoride bile imkansızdır? 

Tüm bu soruları cevaplayabilen, çelişkilere düşmeden, her dönem, her şart 
ve bölge için aym geçerlilikle cevaplayabilen tek ekonomi okuludur, Avusturya 
İktisat Okulu. 

Fakat, dünyanın hemen hiç bir üniversitesinde, hiçbir ekonomi dersinde deği­
nilmez Menger'e, Böhm Bawerk'e, Mises'e, Rothbard'a. Bu isimleri duymadan 
ekonomi profosörü bile olabilirsiniz. 

Tek yapmanız gereken Smith, Ricardo, Marx ve Keynes öğretilerini takip et­
mektir, ekonomi alanında dikkate alınır biri olmak için. Böylece bir insan davra­
nışı bilimi olan ekonomiyi matematiğe indirger, modeller oluşturursunuz. Her 
biri birbirinden farklı milyarlarca insanın davranışını belli modellere uydurabile­
ceğinizi sanırsınız. 

Ekonominin işleyişini ve gerçek ekonomik problemlerin sebebini anlayamaz­
sınız belki ama sorunların çözümünü bilirsiniz. Tektir çünkü o çözüm: Devlet 
müdahalesi .  

Aslında, l 930'larda Büyük Buhran'dan hemen sonra yaşandı ekonomi bili­
mindeki en büvük fikir mücadelesi .  

Ve maalesef yukarda isimlerini andığım, Avusturya İktisat Okulu adıyla da 
tanınan, gerçek ekonomistler ve onların fikirleri kaybetti. 

Kaybetmelerinin tek bir nedeni vardı : İçinde devletin rol aldığı, sihirli bir çö­
züm ürettnemek. Devlete "Bu krizi siz yarattınız siz düzeltemezsiniz. Piyasası 
rahat bırakın" demek. Piyasaya müdahalenin, piyasanın işleyişini daha da boza-
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cağını ve her bozulmanın yeni bir müdahale daha gerektireceğini ve bu müdahale 
sevdasının sonu sosyalizm ile bitecek bir kısır döngüye neden olacağını söylemek. 

Şu sıralar mücadele tekrar başlıyor. 

Etrafınıza bir bakın . En heybetli ülkelerin ve ekonomilerin durumuna. Ja­
ponya ve Uzakdoğu yıllardır büyüyememenin sıkıntısı içinde. Avrupa gittikçe 
büyüyen bir işsizlik sarmalında. ABD ise sürekli büyüyen bütçe ve ticaret açık­
larıyla boğuşuyor. 

Geçmişin mirasını yiyerek, gerçeklerin üzeri kapatılabiliyor belki kısa bir süre 
için, ama hayat bir çok insanın sandığından daha acımasız. Sonsuza kadar kafa­
larda yaratılan hayal alemlerinde yaşanmasına izin vermiyor. 

Bundan yüz sene evvel bilinen ama unumırulan gerçekler yavaş yavas tekrar 
ortaya çıkıyor. 

Liberte Yayınları, Avusnırya İktisat Okulu'na ait bu eserleri Türkçe'ye çevir­
terek ve yayımlayarak çok büyük bir şans tanıyor Türk insanına. İktisat bilimini 
öğrenme şansı. 

Sizlere tavsiyem, kendinizi televole ekonomistlerinden \'e onların söylemle­
rinden kurtararak, bu eserleri okumanız ve üzerlerinde düşünmenizdir. Söyle­
nenleri etrafınızda uçuşan kavramlarla kıyaslamak yerine aklınızın süzgecinden 
geçirmenizdir. Belki sinirleriniz daha da bozulacak etrafta insanların refahını 
arttırma, ekonomiyi iyileştirme, büyüme adına yapılanları görünce. Ama, en 
azından refahınızı, mutluluğunuzu etkileyen en önemli konu da artık karanlıkta 
olmayacaksınız. 

Ve, emin olun ki, pişman olmayacaksınız. 

Kerem Tibuk 
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Editör'ün Notu 
Birçok bakımdan Avusnırya iktisat teorisi okulunun kendine özgü klasik bir örneği 
olan CARL MENGER'İN Grundzi:itze isimli eseri, Almanya'da yayınlandıktan 
sonra yaklaşık seksen yıl İngilizce'ye çevrilmedi.  Bu çevirinin baskısı tükendiğin­
de, Beşeri Araştırmalar Enstitüsü ve New York Üniversitesi Basımevi bu eseri 
tekrar memnunivetle bastılar. 

Nispeten uzun bir ihmal döneminden sonra, özellik.le çağdaşlarımız için de 
faydalı olan Prensiplerin günümüzde varlığını devam ettirmesi, iktisadi sorunlara 
ve bu sorunların analizine Avusturya yaklaşımının alternatif bakış açılarına tekrar 
ilgi duyulduğunu gösteriyor. 

Menger'in çalışmasının bir takdimi olarak, Avusturyalı iktisatçıların yaşayan 
en ünlü temsikisi Profesör F. A. Ha yek tarafından iktisadi düşüncenin gelişimin­
de Menger'in eşsiz değerini açıklayan takdim yazısının burada tekrar basılması 
en uygunudur. Bu denemesinin burada yer almasına verdiği nazik izin için ken­
disine teşekkürlerimizi ifade etmek isteriz. 

Önsöz niteliğinde içeriğe sahip olan özet bir seçilmiş bibliyografya hazırlayan 
Richard Ebeling'e de ayrıca teşekkür ederiz. 

Louis M. Spadaro 
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Çevirmenin Önsözü 
Cari Menger'in Grundatze isimli temel eserinin İngilizcesini Türkçeye çevirmem 
konusunda Sayın Atilla Yayla' dan teklif aldığımda, her ne kadar çeviri yapmanın 
ayrı bir uzmanlık ve yetenek gerektiren bir iş olduğunu bilsem de, büyük bir he­
yecanla kabul ettim. Çünkü iktisat alanında ülkemizde görülen en önemli eksik­
liklerden biri, iktisat biliminin gelişmesine devrim niteliğinde katkı sağlamış ya­
bancı iktisatçıların eserlerinin Türkçeye yeteri kadar çevrilmemesidir. Menger'in 
l 871  yılında yayımlanan ve iktisadi analizde "sübjektif yaklaşım"ın ve "marjinal 
devrim"in temeli olarak kabul edilen bu eserinin ülkemizdeki iktisat edebiyatına 
kazandırılması, bu alandaki önemli bir boşluğu doldurmuş olacaktır. 

Menger, Hayek'in de belirttiği gibi, iktisat biliminin temel yapısını ortaya 
koyan az sayıda iktisatçı arasında en az tanınanıdır. İktisadi düşünce tarihinde 
ona seçkin bir yer kazandıran yönü, başlıca ve en önemli eseri olan Grundatze ile 
iktisadın prensiplerini ortaya koyarak Avusturya Okulunun temellerini atmasıdır. 
Bu eser Avusturyalı iktisatçıların başvuru kaynağı olmuştur. Ayrıca bu eserden 
doğrudan yararlanan İsveçli ve İtalyan iktisatçılar genelde iktisat biliminin ve 
özelde neo-klasik kamu ekonomisi disiplininin gelişmesine önemli katkılar sağ­
lamışlardır. İsveçli K. Wicksell temellerini Menger'in attığı marjinal yaklaşımla 
üretim konusunu incelemiştir. İtalyan De Viti De Marco kamu kesimini marji­
nal fayda ve maliyet temelinde analiz etmiş, Pamaleoni ise kamu harcamalarını 
marjinal analiz tekniği ile açıklamaya çalışmıştır. Fakat İngiltcre'de Menger'in 
yeteri kadar ilgi görmediği ve görüşlerinden yararlanılmadığı görülür. Bunun 
en önemli kanıtı Grundsatze'nin yayımlandıktan sonra yaklaşık 80 yıl boyunca 
İngilizceye çevrilmemiş olması gerçeğidir. 

Hayek'in yazdığı takdimde Cari Menger'in hayatından ayrıntılı biçimde bah­
sedilmiştir. Hayatı ile ilgili bilgileri tekrarlamak gereksiz olduğundan, burada 
özellikle Menger'in belli başlıklar altında ortaya koyduğu görüş ve düşünceleri-
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nin iktisat felsefesine ve bilimine getirdiği yenilikler bakımından değerlendiril­
mesi uygun olacaktır. 

Yazdığı önsözde de belirttiği üzere Menger'in amacı, beşeri iktisadi faaliyetin 
kesin prensiplerini ampirik bir yaklaşımla ortaya koymaktır. İktisadi fenomenle 
ilgili evrensel prensipleri gösterme konusundaki başarısı, izlediği metotla doğru­
dan ilgilidir. Titiz bir gözlemden yola çıkarak oluşturduğu teorisini, beşeri ikti­
sadın tarihsel pratiği içinde doğrulamaya çalışır. Menger'in metodolojisi, dokt­
rinden ziyade tarihsel tecrübeye ve kişisel düşüncelerden ziyade nesnelerin doğa­
sına dayanır. İktisadi faaliyetin öznesi olan ins�mın özgür iradeye sahip bir varlık 
olduğunu ileri sürerek prensiplerin geçerliliğini sorgulayanların argümanlarına, 
iktisat biliminin iktisadi faaliyetin pratik kuralları ile değil, fakat ihtiyaçlarını tat­
min için basiretli bir şekilde davranan insanların içinde bulunduğu şartlarla ilgi­
lendiğini söyleyerek itiraz eder. 

Kitap, "Genel Mal Teorisi", "İktisat ve İktisadi Mallar", "Değer Teorisi", "Mü­
badele Teorisi", "Fiyat Teorisi", "Kullanım Değeri ve Mübadele Değeri", "Ticari 
Mal Teorisi" ve "Para Teorisi" olmak üzere sekiz bölümden oluşmaktadır. 

"Genel Mal Teorisi" başlığını taşıyan bölümde Menger, her şeyin neden ve so­
nuç yasasına tabi olduğunu belirterek konuya giriş yapar. İhtiyaçların tatminiyle 
nedensel bir il işki içinde olan "faydalı şeyler", insanlar ihtiyaçlarının tatmini için 
onları yönlendirme gücüne sahip olduğunda "mal" olarak tanımlanır. Menger'in 
mal teorisi kapsamındaki en özgün yaklaşımı, günümüzde tüketim, ara ve yatırım 
malları şeklinde sınıflandırılan malları ordinal olarak sınıflandırması, aralarındaki 
nedensel ilişkiyi göstermesi ve bu nedensel ilişkiye göre bir şeyin mal karakterini 
belirleyen prensipleri açık ve yalın bir anlatımla açıklamasıdır. Bir diğer önemli 
nokta da daha yüksek sıradaki malların daha düşük sıradaki mallara dönüşüm 
sürecini göstermesi ve bilgi ve tekniğin üretilen malların miktar ve kalitesi üze­
rindeki etkilerini belirtmesidir. Menger, bilginin tamlık derecesinin daha büyük 
veya daha küçük olnusına bağlı olarak ortaya çıkan belirsizliğin, beşeri iktisadi 
faaliyetin etkinliğini belirleyen faktörlerden biri olduğunu göstermek suretiyle 
bilginin önemine dikkat çeker. A. Smith beşeri refahtaki ilerlemeyi işbölümünün 
artmasına bağlar. Menger ise ilerlemenin tek bir nedene ()ağlanamayacağııu, ge­
lecekteki iktisadi refah düzeyini beşeri bilginin gelişme derecesinin belirleyeceği­
ni büyük bir ileri görüşlülükle açıklar. 

Günümüzde iktisat eğitimine giriş yapılırken iktisat diye bir olgunun ve kav­
ramın ortaya çıkması, kaynakların sınırlı ihtiyaçların ise sınırsız olmasına ve kay­
nakların ihtiyaçları karşılamaya hazır halde olmamasına bağlı olarak açıklanır. 
"İktisat ve İktisadi Mallar" ile ilgili bölümde Menger bu konuyu kendine has 
bir üslupla açıklar. Beşeri iktisadi faaliyetin orijinini gerekliiiklerimizin (fiili ihti­
yaçlarınuzın) mevcut mal miktarlarından fazla olmasına ve daha yüksek sıradaki 
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malların ihtiyaçlarımızı doğrudan tatmine yarayan birinci sıra mallara dönüş­
türülmesi zorunluluğuna dayandıran Menger, bu il işkilerin toplumsal yaşamda 
özel mülkiyet kurumunu kendiliğinden ortaya çıkardığını beli rtir. Beşeri iktisat 
ve mülkiyet ortak bir orijine sahiptir. Mevcut miktarları beşeri gerekliliklerden 
fazla olan malları iktisadi karaktere sahip olmayan mallar olarak tanımlayan ve 
bu yüzden de bu karakterdeki mallar üzerinde çıkar çatışmasına dayalı bir mül­
kiyet iddiasının söz konusu olamayacağını söyleyen Menger, beşeri iktisadın ve 
mülkiyetin ihtiyari bir buluş olmadığını, fakat nesnelerin doğası içinde var olan 
beşeri problemin tek pratik çözüm yolu olduğunu göstererek evrimci liberal ik­
tisat felsefesinin temellerini ortaya koymuştur. 

Menger'in mallarla ilgili olarak günümüze ışık tutan diğer bir görüşü, iktisadi 
olan ve olmayan mallar arasındaki ilişkileri gösterirken yaptığı açıklamadır. Bir 
yandan nüfus artışı ve medeniyetin i lerlemesine bağlı olarak beşeri gereklilikle­
rin artması, diğer yandan çevrenin tahrip olmasıyla birlikte mevcut miktarların 
azalması, iktisadi olmayan malların iktisadi mallar haline gelmesine neden olur. 
Nitekim klasik bir serbest mal olarak tanımlanan hava, günümüzde iktisadi dav­
ranışta hesaba katılan bir mal durumuna gelmiştir. 

"Değer Teorisi" başlıklı üçüncü bölümde Menger, değerin doğası ve orijinini 
bireylerin ihtiyaçlarından birini tatmin etmelerinin veya bir ihtiyacı daha tam 
veya daha az tatmin etmelerinin malın mevcut miktarının her birimini kontrol 
etmelerine ve gerekliliklerin mevcut miktarlardan fazla olması şeklindeki kantita­
tif i lişkiye bağlı olduklarının farkında olmalarına dayandırır. Değer malın kendi 
içinde var olan bir özellik değildir. İnsanla mal arasındaki ilişkiden kaynakla­
nır. Dolayısıyla malların iktisadi karakteri gibi değeri de, gereklilikler ve mev­
cut miktarlar arasındaki ilişkiden kaynaklanan sübjektif bir fenomendir. Menger 
malların değeriyle ilgili prensipleri ordinal sıralarına, toprak, sermaye ve emek 
hizmetlerinin değerini ise özel karakteristiklerine göre açıklar. Birinci sıradaki 
malların değeri konusunda yaptığı açıklamalarla iktisadi analizde "azalan marji­
nal fayda" yaklaşımını kullanan ilk iktisatçı olduğu söylenebilir. Marjinal fayda 
fonksiyonu A. Smith, D .  Ricardo ve J. S. Mill tarafından tanımlanan klasik değer 
kavramının yerine geçerek modern mikro iktisattaki tüketim teorisinin temeli­
ni oluşturmuştur. Menger üretim fonksiyonunu daha yüksek sıradaki malların 
değeri konusunda yaptığı açıklamalara dayandırır. Ancak üretim süreci ile ilgili 
prensipleri ihtiyaçların öncelik sıra:.ına göre açıklayan Menger, üretim imkanları 
(tr:ı.nsformasyon) eğrisinde ifadesini bulan "marjinal teknik ikame oranı"nı göz­
den kaçırmıştır. Marjinal yaklaşım neo-klasik iktisadın tarihsel gelişiminin ikinci 
aşamasında ( 1 890- 1 894) J. B. Clark, P H .  W icksteed ve K. W icksell tarafından 
üretim fonksiyonunun analizindr� kullanılmıştır. 

Smith iktisadi mübadelenin insanlara has ve diğer hayvan türlerinde bulun­
mayan kesin bir eğilim olduğunu belirtmekle yetinerek, iktisadi mübadelenin te-
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mellerini açıklama gereği duymamıştır. Smith'in bu yaklaşımını eleştiren Menger 
dördüncü bölümü mübadele teorisine ayırır. Bu bölümde iktisadi mübadeleyi 
ortaya çıkaran prensibin insanların bütün iktisadi faaliyetlerine yön veren pren­
siple aynı olduğu ayrıntılı bir şekilde ve basit örnekler yardımıyla açıklanmakta 
ve insanların hangi noktaya kadar mübadelede bulunacakları gösterilmektedir. 

Fiyat teorisiyle ilgili bölümde fiyatın iktisadi mübadelenin temel özelliği ol­
madığı, fakat dengenin doğal bir tezahürü olduğu belirtilerek, tekel durumunda 
ve iki taraflı rekabet altında fiyat oluşumu ve malların dağılımı ele alınmaktadır. 
Menger, özellikle tekelci konumda olan bir bireyin izlediği politikalar konusunda 
yaptığı açıklamalarla, tekel piyasasındaki firma davranışının temellerini ortaya 
koymuştur. Ancak Menger, tekelci piyasa yapısının serbest rekabet üzerindeki 
sosyal bir kısıtlamanın sonucu olmadığını, gelişmenin ilk aşamalarında ortaya 
çıkan fiili bir durum olduğunu belirtir. Ona göre, medeniyetin ilerlemesiyle bir­
likte tekelci piyasanın yerini rekabetçi piyasa alacak ve tekelcinin aşırı kar elde 
etme imkanı ortadan kalkarak fiyatlar düşecektir. 

Menger altıncı bölümde değeri kullanım değeri ve mübadele değeri olarak iki­
ye ayırır. Kullanım değeri, ihtiyaçları doğrudan tatmin etme özelliğinde olan mal­
ların ona sahip olan birey için ifade ettiği önemdir. Mübadele değeri ise, ihtiyaçları 
doğnıdan değil kullanım değeri olan diğer bir malla mübadele etmek suretiyle do­
laylı olarak tatmin eden malların birey açısından önemidir. Dolayısıyla mübadele 
değeri kullanım değerinin bir sonucudur. Bu nedenle Menger kullanım değerini 
esas almıştır. Klasik iktisatçılar ise analizlerinde mübadele değerini kullanmışlardır. 
Diğer marjinalist (neo-klasik) iktisatçılar gibi Menger'e göre de kullanım değerini 
malın son biriminin faydası belirler. Menger bu iki değer arasındaki ilişkiyi araş­
tırarak hangisinin iktisadi değer olduğunu göstermiştir. Sahibi için hem kullanım 
hem de mübadele değeri ifade eden mallarda, kullanım ve mübadele değerinden 
hangisi daha büyükse iktisadi olan değer odur. Ayrıca, mübadele imkanının mev­
cut olduğu her dunımda iktisadi değer mübadele değeridir. Mübadele zemininin 
olmadığı durumlarda ise, kullanım değeri iktisadi değerdir. 

Ticari mal teorisinin ortaya konduğu yedinci bölümde, üreticilerin satış için 
ellerinde bulunan mallar ticari mal olarak tanımlanır. Menger, medeniyetin iler­
lemesiyle birlikte ticari karakter kazanan malların kantitatif olarak artacağını ve 
bunun sonucunda üreticiler ve tüketiciler arasında aracılık yapan bir tüccar sı­
nıfının ortaya çıkacağını açıklar . Bu bölümde daha sonra ticari malların pazar­
lanabilirliği konusundaki prensipler ortaya konmakta ve ticari malların pazarla­
mbilirliklcrinin, satılabilecekleri kişiler, satılabilecekleri alanlar, talep ve zaman 
bakımlarından sınırlı olduğu gösterilmektedir. Ticari malların pazarlanabilirliği 
konusunda yaptığı bu açıklamalar para teorisinin temelini oluşturur. 

Para teorisi ile ilgili son bölümde ilk olarak paranın ortaya çıkış süreci açıklan­
maktadır. Paranın mübadele ihtiyarnun doğal bir sonucu obrak ortaya çıktığuu 
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söyleyen Menger, paranın belli toplumlarda ve belli dönemlerde geçirdiği aşama­
ları incelemek suretiyle bu görüşünü tarihsel tecrübeyle kanıtlar. Dolayısıyla para 
sadece, mübadelede bir fiyat aracı ve mübadele edilebilir varlıkları saklamanın en 
iktisadi biçimidir. Paranın bireyler arasındaki anlaşmanın veya yasama faaliyeti­
nin sonucu olarak ortaya çıkmadığını gösteren Menger, paranın piyasadaki bu 
işlevleri yerine getirirken ortaya çıkan anlaşmazlıkları çözüme kavuşturmak için 
devletin medeniyetin belli bir aşamasında hukuki düzenlemeler yaparak paranın 
gelişiminde etkili olduğunu ve düzenleme yapma gereğinin bir sonucu olarak da 
para basma yetkisinin nihai aşamada devlete geçtiğini açıklar. Ancak para basma 
yetkisinin devlet tarafından kötüye kullanılmaması gerektiğini ısrarla vurgular. 

Menger yukarıda ana hatları ile açıklanın görüşlerinden de anlaşıldığı gibi ikti­
sadi problemi sübjektif bir yaklaşımla değer ve fiyat oluşumu temeline indirgeye­
rek analiz eaniştir. İktisat bilimine en önemli katkısı marjinal fayda görüşünü ilk 
olarak ortaya koyması ve değer ve fiyat teorisi ile ilgili açıklamalarını marjinal yak­
laşım temelinde yapmasıdır. Modern iktisat teorisi, başta Cari Menger olmak üze­
re Stanley Jevons, Leon Walras, Alfred Marshall ve diğer neo-klasik iktisatçıların 
görüşleri üzerinde kunılup gelişmiştir. Menger'i diğer neo-klasik iktisatçılardan 
ayıran en önemli özelliği, fonksiyonel ilişkiler yerine psikolojik bir bakış açısıyla 
beşeri iktisadi faaliyetin kaynağını ve özünü açıklamaya çalışmasıdır. Fonksiyonel 
ilişkileri araştıran matematiksel yöntemi bu nedenle kullanmadığı söylenebilir. 

Liberal iktisadi bakış açısına getirdiği yeniliklerle ve iktisat biliminin gelişi­
mine yaptığı katkılarla İktisadi düşünceler tarihinde seçkin bir yere sahip olan 
bu eserin geç de olsa Türkçeye kazandırılması, liberal iktisadi düşüncenin temel­
lerinin daha iyi anlaşılmasına ve kavranmasına katkı sağlayacak bir çaba olarak 
görülmelidir. 

Bilimsel bir eserin aslına uygun ve tam anlamını verecek şekilde çevrilmesi 
büyük bir sorumluluğu ve özveriyi gerektirir. Kusursuz bir çeviri olamaz. Önem­
li olan yanlış olmamasıdır. Bu işi bir meslek olarak yapanların da belirttiği üzere, 
çevirinin doğru olarak yapılıp yapılmadığının en iyi ölçüsü, okuyucunun çeviri­
den anladıklarının, yazarın anlatmak istediklerine uygunluk derecesidir. Çeviriyi 
yaparken bu bilinç içinde hareket ettiğimin bilinmesini isterim.  Ne kadar titizlik 
göstermiş olsam da, elbette gözden kaçan bazı hatalar ve yetersizlikler olmuş 
olabilir. Bu konuda okuyucuların hoşgörüsüne sığınıyorum. 

A. Kemal ÇEUBİ 
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Takdim 

Cari Menger• 
F. A. Hayek'in kaleminden 
İktisat tarihi, dikkate şayan tesadüflerle aynı anda buluşlar yapan ve kendi başına 
kalmış kitapların özel kaderini yaşayan, ancak çalışmaları etkili olmayan ve temel 
düşünceleri diğerleri tarafindan keşfrdildikten sonra popüler hale gelen unutul­
muş öncülerin hikayeleri ile doludur. Fakat iktisatta ve bilimin diğer dallarında 
yaptığı çalışmalarla çok ilerlemiş olan bir bilimin temel yapısında devrim yapan 
ve genellikle yaptığı bu katkı ile tanınan birkaç örnek vardır ki, onlar içinde 
oldukça az tanınanı Cari Menger'dir. Grundiitze gibi bir çalışmanın etkisinin de­
vam etmekte alınası durumu ile tamamen tesadüfi koşulların bir sonurn olarak 
son derece sınırlı bir dolaşıma sahip olması durumunu, birbirine paralel olarak 
düşünmek zordur. 

Son altmış yıl içinde, temelleri bütünüyle C. Menger tarafindan atılan Avus­
turya Okulu'nun iktisat biliminin gelişiminde eşsiz bir yere sahip olduğu konu­
sunda yetkin tarihçiler arasında şüphe yoktur. Okulun dış dünyada ün kazanması 
ve önemli noktalarda sisteminin gelişmesi, Menger'in parlak izleyicileri Eugen 
von Böhm-Bawerk ve friedrich von Wieser'in çabalarına bağlıdır. Okulun temel 
düşüncelerinin tamamen Cari Menger'e ait olduğunu söylemek, bu yazarların 
katkıhrını haksız yere değersiz hale getirmek anlamına gelmez. Eğer Menger bu 
prensipleri bulmamış olsaydı, nispeten farkına varılmamış olarak kalmaya devam 
edecekti ve hatta kendisinden önce davranan ve unutulan bir çok parlak kişinin 
kaderini paylaşmış ve hemen hemen uzun bir süre Almanca konuşulan ülkelerin 

1 Bu bibliyogratik çalışma, Menger'in iktisat bilimine başlıca yayınlanmış katkılarını gösteren ve 
İktisat Pr Politika Bilimindeki Ender Çalışmaların Teni Baskıları Dizilerinin 17'dcn 20 Numara­
larına kadar Landon School of Economics tarafindan yayınlanmış olan Men ger' in Gnmdzntzc 
der Wulskıvirtschaftsleln·e ismli eserinin dört yeni baskısının birincisine yazılmış bir takdimdir. 
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dışında az bilinmiş olarak kalmaya devam etmiş olacaktı. fakat Avusturya Okulu 
üyelerinin ortak yönü, onların özelliğini ve daha sonraki katkılarının temellerini 
oluşturan şeyin Cari Mcngcr'in öğretisi olduğunu benimsemiş olmalarıdır. 

Marjinal fayda prensibinin birbirinden bağımsız ve pratikte eşanlı olarak W il­
liam Stanky Jcvons, Cari Mcngcr ve Lcon Walras tarafından bulunması, tekrar 
söylemeye gerek kalmaya.::ak kadar çok bilinen bir konudur. Hem Jcvons'un Po­
itilı illtisat 1eorisi hem de Menger'in İktisadın Pnnsipleri isimli eserlerinin ortaya 
çıktığı 18 71 yılı, günümüzde gcncllikk ve doğru bir şekilde iktisat biliminin 
gelişiminde modern dönemin başlangıcı olarak kabul edilmektedir. Jevons temel 
düşüncelerinin ana hatlarını dokuz yıl daha önce çok az dikkat çeken bir konfr­
ransta (1866'da yayımlandı) ortaya koymuş ve Walras da katkısını sadece 1874 
yılında yayımlamaya başlamış olsa da, temcileri atan bu üç iktisatçının çalışmala­
rının birbirinden tamamen bağımsız olduğu kesindir. Ve aslında, onların ve çağ­
daşlarının doğal olarak sistemlerinde en fazla önem verdikleri noktada merkezi 
duruşları aynı olsa da, çalışmalarının genci karakterinin ve arka planının birbi­
rinden farklı olduğu açıktır. En ilginç olanı da, gerçekte bu kadar farklı yollardan 
nasıl böyle benzer sonuçlara ulaşmış olduklarıdır. 

Cari Mcngcr'in çalışmasının arka planını anlamak için, o zamandaki iktisat bi­
liminin genci durumu üzerine birkaç söz söylemek gerekir. Y<11<.laşık olarak l 848 
yılı, ki J. S. Mill'in Prensipleı· isimli eserinin ortaya çıktığı tarih, ve yeni okulun 
ortaya çıkışı arasındaki yüzyıl çeyreği, bir çok bakımdan uygulamalı alanlarda 
klasik politik iktisadın en büyük başarılarına şahit olsa da, onun temcileri ve 
özellikle değer teorisi gittikçe itibar kaybetmiştir. Doktrinin ana hatlarında daha 
sonraki geri çekilişleriyle birlikte değer teorisinin mükemmel olduğuna dair gö­
nül rahatlığına rağmen veya ondan dolayı, belki de J. S. Mill'in Premipler'indeki 
sistematik açıklama klasik sistemin eksikliklerini göstermede diğer şeyler kadar 
etkili olmuştur. Her halükarda, düşün..:cnin yeniden inşası ile ilgili olarak eleştirel 
ataklar ve çabalar çoğu ülkede katlanarak artmıştır. 

Bununla birlikte, klasik iktisatçılar okulunun gerilemesi hiç bir yerde 
Almanya'dakinden daha hızlı ve kapsamlı olmadı. Klasik öğretiler Tarihçi okulun 
şiddetli saldırılarına bağlı olarak sadece tamamen terk cdilmcdi·-ki klasik öğretiler 
dünyanın bu parçasında asla derin bir şekilde kök salmamıştı- fakat teorik analiz­
deki her çab.ısı derin bir güvensizlikle karşılandı. Bu durum kısmen mctodolojil� 
düşüncelere bağlıdır. Fakat daha ziyade, İngiliz Klasik Okulunun pratik sonuçla­
rından duyulan yoğun hoşnutsuzlukt�n dolayıdır - ki Klasik Okul kendini "ahlaki 
okul" ismiyle övünen yeni gnıbun reform çabalarının önünde durdu (engel oldu) .  
İngiltere' de iktisat teorisinin gelişmesi oldukça durağan hak gelmişti. Almanya'da, 
sadece mcv..:ut çok iyi gelişmiş teorik sisteme gerçekten aşina olmamakla kalma­
yan fakat aynı zamancfa. her türlü teorik spekülasyonu pozitif olarak zararlı değilse 
bile faydasız saymayı öğrenmiş olan bir tarihsel iktisatçılar ikinci nesli yetişti. 
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Klasik okulun doktrinleri, hala teorik problemlerle ilgilenenler için mümkün 
bir yeni teorik yapı oluşturmak bakımından muhtemelen çok fazla itibarsız ol­
muştu. fakat yüzyılın ilk yarısındaki Alman iktisatçılarının yazılarında muhtemel 
bir yeni gelişmenin önünü açabilecek esasları ihtiva eden tmsurlar vardı. 2 Klasik 
öğretilerin Almanya'da asla sağlam bir şekilde kendilerini kabul ettirememele­
rinin nedenlerinden biri, her maliyet veya emek değer teorisinde var ulan kesin 
çelişkiler konusunda Alman iktisatçılarının daima bilinçli olmalarıdır. Belki kıs­
men Cundillac ve diğer unsekizinci yüzyıl Fransız ve İtalyan yazarlarının etkisi 
nedeniyle, değeri faydadan bütünüyle ayrı tutmayı reddeden bir gelenek canlı 
tunıldu. İçlerinde muhtemelen en göze çarpan ve etkili şahsiyetin Hermann ol­
duğu (oldukça başarılı ulan Gussen'in farkına varlmamıştır) yüzyılın başlarından 
ellilere ve altmışlara kadar birbiri arkasına gelen yazarlar, değeri açıklamak için 
fayda ve kıtlık görüşlerini birleştirmeye çaba gösterdiler ve çoğu kez Menger 
tarafından ulaşılan çözüme oldukça yaklaştılar. Çağdaş İngiliz iktisatçılarının 
daha pratik akıllarına faydasız felsefe gezileri gibi görünen bu spekülasyonlara, 
Menger çok şey borçludur. Gnmdzdtse isimli eserindeki yoğun dipnotlara veya 
mevcut baskıya eklenen yazarlar indeksine bir göz atmak, Alman ve aynı zaman­
da Fransız ve İtalyan yazarlarının engin bilgisinden olağanüstü bir şekilde nasıl 
yararlandığını ve İngiliz klasik okulu yazarlarının nasıl nispeten küçük bir rol 
oynadığını gösterecektir. 

Menger literatür bilgisinin enginliği ile marjinal fayda teorisinin kuıucusu 
arkadaşlarından büyük bir ihtimalle üstün olmasına rağmen, -ki Grımdsdt.ze'nin 
ya�ıldığı ilk dönemde sadece Ansiklopedik Ruscher örneğinden esinlenen tut­
kulu bir kitap kurdunun benzer bir bilgi düzeyine sahip olması beklenebilir­
di- yaklaşımının Jevuns ve Walras'dan farklı ulan yönlerini açıklamak için re­
ferans aldığı yazarlar listesinde tuhaf boşluklar vardır. 3 Grundsdtze'yi yazdığın­
da, modern iktisadın diğer kurucuları Walras, Marshall ve büyük bir ihtimalle 
Jevuııs'un.4duğrudan doğruya veya dolaylı olarak minnettar olduğu Cuurnut'un 
çalışnusından açıkça habersiz olması özellikle önemlidir. Daha da şaşırtıcı olan 

2 Aynı durum büyük ölçüde Fransa için geçerlidir. İngiltere'de bile aynı şey söylenebilecek 
obn ortodoks türde olmayan bir gelenek vardı. fakat bu gelenek hakim klasik okul tarafından 
tamamen örtülmüştü. Bununla birlikte burada önemlidir, çünkü onun en göz.e çarpan temsil­
cisi Longfield'in çalışması şüphesiz. Hearn aracılığıyla Jevons üz.erinde baz.ı etkiler meydana 
getirmiştir. 
·' Menger'in en yakın Alman sdcli H. H. Gosscn'den haberdar olmamas: şaşırtcı değildir, 
takat düşüncelerini ilk yayımladıklarında, Jevuns ve Wa!ras da Gm:;cn'dcn haberdar değildi. 
Gossen'in hakkını teslim eden ilk kitap olan E A. Lange'nin ArbeiteTfTrr.w(2. li.J isimli eseri, 
Menger'in Grundz.atse'si muhtemelen baskıda iken ortaya çıktı. 
• Dr. Hicks bana, Lardner'in tekel teorisi�·le ilgili şekilsel açıklamasının, ki bi7.zat kendi ifadesi­
ne göre bu açıklamadan Jevom esaslı bir şekilde etkilenmiştir, Cournut'a dayandığına iıunması 
için bazı nedenleri olduğunu söylemektedir. Bu konu hakkında Dr. Hick.�'in Ecunomctrica'nın 
gelerek savılarınJan birinde çıkacak olan Lcon Walras üz.erine makalesine b�kınız.. 



şey o zamanlar Menger'in, \'On Thünen'in, bilhassa Menger'in sempatik bulması 
umulmuş olacak eserinden habersiz görünmesi gerçeğidir. Bu yüzden Menger'in 
fayda çizgisinde bir analiz fi:vkalede eh·erişli bir ortam içinde çalıştığı söylenebil­
mekle birlikte , aynı alandaki diğer arkadaşları gibi modern bir fiyat teorisi inşa 
etmek üzerine kesin bir şeye sahip değildi, ki arkadaşlarının hepsi Cournot'un, 
buna eklenmeli ki, Walras'ın durumunda Dupuit'ın5 ve Marshall'ın durumunda 
von Thünen'in etkisinde kaldı . 

Eğer matematiksel iktisadın bu kurucularını tanımış olsaydı , Menger'in dü­
şüncesinin ne yönde gelişme göstermiş olacağını düşünmek ilginç bir spekülas­
yon olur. Bildiğim kadarıyla iktisadi analizin bir aracı olarak matematiğin değeri 
üzerinde hiçbir yerde düşüncesini açıklamaması, garip bir gerçektir. Onun tek­
nik birikim veya eğilimden yoksun olduğunu düşünmek için bir neden yoktur. 
Aksine, pozitif bilimlere olan ilgisi şüphe götürmez bir gerçektir ve bütün çalış­
malarında pozitif bilimlerin metotlarından yana güçlü bir eğilim içinde olduğu 
açıktır. Kardeşlerinin, özellikle Anton'un matematikle yoğun bir şekilde ilgilen­
miş olması ve oğlu Karl'ın önemli bir matematikçi olması gerçeği, ailedeki mate­
matiksel eğilimin açık bir kanıtı olarak kabul edilebilir. Ancak, dah:ı sonra sadece 
Jevons ve Walras'ın değil fakat aynı zaın.uıda vatandaşlan Auspitz ve Licben'in 
çalışmalarından haberdar olmasına rağmen, metodoloji üzerine yazılarının hiçbi­
rinde matematiksel metottan bahsetmez.6 Bundan, matematiğin faydası hakkın­
da oldukça şüphe duyduğu sonucunu mu çıkarmalıyız? 

Menger, düşüncesinin oluşumu aşamasında A\Usturyalı iktisatçıların etkisi al­
tında kalmamıştır. Bunun nedeni, Avusturya'da ondokuzuncu yüzyılın başların­
da hemen hemen hiçbir yerli iktisatçının bulunmamasıdır. Menger'in okuduğu 
üniversitelerde politik iktisat genellikle Almanya'dan gelen iktisatçılar taratindan 
hukuk programının bir parçası olarak okutuldu. Menger daha sonraki Avustur­
yalı iktisatçılar gibi hukuk doktorası y.1pmış olsa da, gerçekten iktisattaki hocaları 
tarafından teşvik edildiğine inanmak için bir neden yoktur. Mamafih bu durum 
bizi onun kişisel özgeçmişine götürür. 

Menger, sadece bir kuşak önce Almanya'nın Bohemya bölgesinden doğu il­
lerine göç eden Avusturya'lı sanatkar, müzisyen, bürokrat ve asker kökenli bir 
:ı.iled<:n gelen bir avukatırı oğlu olarak bugünkü Polonya toprakbrındaki Galiçya 

5 Rununb birlikte Mcngcr, Grmuimtzr'ııin 54. sayfasınd.ı kendisinden alıntı yaptığı Lcon 
\'\'J.lras'ııı b.\bası A. A. \Valras'ın çalışmasmı tanımakta�·dı. 

6 Hunun tek istisnası giinliik bir gazetedeki (Wicner Zeitung, 8 Temmuz 1 88 9) R. Auspitz \'e 
R. Lieben ile ilgili U11tersıu:lıım11en ıiber die Tlıcorie der Preises başlıklı bir eleştiri yazısıdır. Bu 
yazıda iktisadi öğretilerin matematiksel açıklamasının değeri üzerine yorum yapmak isteme­
diğini ısrarla belirtir. "Matematiksd metodun sadece bir açıklama aracı değil fakat araştırma 
ar:!cı da olduğunu" düşünen yazarlara itirazı kadar eleştirinin genel yakb.şımı da matematiği 
özellikle faydalı olarak görmediği izknimini tevit erm�ktedir. 
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bölgesinde Neu-Sandec'te 28 Şubat 1 840 tarihinde dünyaya geldi. Boheınyalı 
bir tüccar olan ve Napolyon savaşları sırasında servet kazanan annesinin babası7 
doğu Galiçya 'da geniş topraklar satın aldı. Cari Menger çocukluğunun büyük 
bir kısmını orada geçirdi ve orada Rusya dışındaki Avrupa 'nın herhangi bir böl­
gesinden daha uzun süre devam eden köylülerin yarı kölelik içindeki yaşam ko­
şullarına şahit oldu. Daha sonra hukuk ve sosyalizm üzerine ünlü bir yazar olan, 
Enıeğin Toplam Üretimdeki Haklu kitabının yazarı ve Carl'ın Viyana Üniversitesi 
Hukuk fakültesinde meslektaşı olan Anton ve ünlü bir Avusturyalı parlamenter 
ve sosyal sorunlar üzerine yazıları olan Max isimli erkek kardeşleriyle birlikte 
Viyana ( 1 859-60) ve Prag ( 1860-63) Üniversitelerine gitti. Cracow Üniversite­
sinde doktorasını yaptıktan sonra, Lemberg ve daha sonra Viyana gazetelerine 
iktisadi sorunlar üzerine yazdığı yazılarla kendisini önce gazeteciliğe verdi. Bir­
kaç yıl sonra, Avusnırya devlet hizmetlerinde her zaman çok özel bir yere sahip 
olan üstün yetenekli birçok kişiyi cezbeden Avusturya "Ministerratsprasidium"u 
basın bölümünde devlet hizmetine girdi. 

Wieser bir zamanlar Menger'in kendisine, resmi yayın organı Wiener Zeitung 
gazetesinde piyasaların dunımu ile ilgili araştırma yazıları �·azmasının görevle­
rinden biri olduğunu ve piyasa raporları ile ilgili çalışmasında geleneksel fiyat 
teorileri ile uygulamacıların fiyatların belirlenmesinde kesin olduğunu düşün­
dükleri gerçekler arasında açık bir zıtlık olduğunun dikkatini çektiğini söyledi­
ğini aktarmaktadır. Bunun Menger'i fiyatların belirlenmesi konusundaki çalış­
malara gerçekten yönlendiren orijinal neden mi, yoksa sadece, ki daha muhte­
mel görünmektedir, üniversiteden ayrıldığından beri yaptığı çalışmalarına kesin 
bir yön verdiğini bilmiyoruz. Bununla beraber üniversiteden ayrıldığı tarih ile 
Gnmdsatze'nin yayımlandığı tarih arasındaki süreçte bu problemler üzerinde sis­
temi l:afasında tam olarak çözümleyinceye kadar kitabın yayımlanmasını ertele­
yerek, yoğun şekilde çalışmış olması gerektiğinden çok az şüphe duyulabilir. 8 

Bir seterinde hastalık derecesinde bir heyecan duyarak bu kitabı yazdığını be­
lirttiği söylenmektedir. Bu, kitabın ani bir ilhamın, büyük bir acele ile planlanmış 
\'e yazılmış bir sonucu olduğunu göstermez. Pek az kitap daha dikkatli şekilde 
planlanmış olabilir; nadiren bir düşüncenin ilk açıklaması daha özençli bir şekilde 
geliştirilmiş ve bütün sonuçları ile tamamlanmıştır. Kitabın 1 871  yılının başında 
ortaya çıkan ince cildi ilk olarak kapsamlı bilimsel çalışmanın giriş kısmı 5eklin­
de düşünülmüştür. Bu çalışma, kabul gören düşüncelerle hemfikir olmayarak, 
diişi.incesini kesinlikle sağlam bir zemin üzerinde kurmakta olan vazarı ratmin 

7 Cırl'ın babası Anroıu\knger 1623 're Boheın�·a'da Eger'e göç eden köklü bir Alman ailesin­
den gelen diğer hir Anton Menger'in oğ!udur. Onun karısı Caroline, Hohcnmaut'ta tüccır 
olan JoscH;crzabek'in kızıdır ki oların at:ı!Jn Hohcnınaut bapti�m kayıtlJnnda geriye dognı 
17. \'l' 18 . vüzvıla kadar izlenebilir. 
�Değer teorisi üzerine muhafaza edilmiş ilk d yazması nurlar 1 867 vılından kalmadır. 
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etmesi gereken genişlik ve ayrıntı içinde temel sorunlarla ilgilenmiştir. Başlık say­
fasında tanımlandığı şekilde bu "Birinci, Genel Kısım"da incelenen problemler, 
iktisadi faaliyete, değer mübadelesine, fiyata ve paraya yol açan genel koşullardır. 
Elli yıldan daha fazla bir süre sonra oğlu tarafindan aktarılan el yazması notlar­
dan, ikinci baskının takdiminde, ikinci kısımda "faiz, ücretler, rant, gelir, kredi ve 
kağıt para", "uygulamalı" üçüncü kısımda üretimin ve ticaretin teorisinin ince­
leneceğini ve dördüncü kısım da mevcut iktisadi sistemin eleştirisinin ve iktisadi 
reform önerilerinin tartışılacağını biliyoruz. 

Önsözde belirttiği gibi, onun ana amacı, bütün fiyat olgusunu ve aynı za­
manda bir yol gösterici düşünceyle özellikle faiz, ücretler ve rantı açıklayacak 
üniform bir fı�'at teorisi geliştirmekti. Fakat cildin yarısından fazlası temel alanın 
sadece yolunu açan ve yeni okula kendi özgün karakterini kazandıran örneğin 
subjektif ve kişisel anlamda değer gibi konulara tahsis edilmiştir. Ve harta buna 
bile, iktisadi analizin kullanmak wrunda olduğu temel kavramların tam olarak 
incelenmesinden önce ulaşılmaz . 

Bir dereceye kadar bilgiçlik taslayan sınıflandırmaları \'e geniş kapsamlı kav­
ram tarnmlaınalarıyla ilk dönem Alman yazarlarımn etkisi burada açıkça fark 
edilebilir. Fakat Menger'in ellerinde, geleneksel Alman eğitiminde eskiden beri 
g-:çerli "temel kavramlar" yeniden hayat bulur. Kuru bir numaralandırma ve ta­
ıııınlama yerine, bu kavramlar her bir aşaması bir önceki aşamanın kaçınılmaz 
�onucu olarak görünen bir analizin sağlam araçları olur. Ve Mengı:r'in açıklaması 
her ne kadar, Böhm-Bawerk ve Wieser'in yazılarındaki daha etkili ifadelerden ve 
mükemmel formüllerden mahrum olsa da, özü itibariyle daha aşağı değildir ve 
daha sonraki bu çalışmalardan kesinlikle birçok bakımdan üstündür. 

Mevcut takdimin amacı, Mcnger'in argümam ile bağlantılı bir taslak vermek 
d.!ğildir. Fakat onun incelemesinin daha az bilinen ve bilhassa bahse değer bakış 
açılarının olduğu kesindir. İlk beş sayfada Menger'in kendisini mallar arasındaki 
birinci, ikinci, üçüncü ve daha yüksek dereceler ile ilgili ünlü ayırımına ve şimdi 
aynı şekilde bilinen farklı mallar arasındaki tamamlayıcılık kavramına götüren 
beşeri ihtiyaçlar ve onları tatmin eden araçlar arasındaki nedensel ilişkiyi başlan­
gıçta titiz bir şekilde araştırması, yaygın tersi izlenime rağmen Avusturya oku­
lunun üretimin teknik yapısına daima gösterdiği özel dikkat ve ilginin işaretidir. 
Ru dikkat en açık sistematik ifadesini Wieser'in son çalışması obn 1914 tarihli 
Sosyal İktisat Teorisi isimli eserindeki değer teorisi tartışmasından önce gelen titiz 
"\'orwerttheuretischer" içinde bulur. 

Hatta daha çarpıcı olanı, tam başından itibaren zaman unsunınun oynadığı 
önemli roldür. Modern iktisadın ilk temsilcilerin!n bu unsuru ihmal etme eğilimi 
içinde oldukları yönür.de çok gl..'.ncl bir izlenim vardır. Modern denge teorisinin 
matematiksel anlatımının ilk tc·msilcilerinin bu unsurla ilgilenmderine kadar, bu 
izlenim muhtemelen doğnılanm.ıktadır. Menger'de böyle değildir. Ona gi>re ik-
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tisadi faaliyet aslında geleceğin planlanmasıdır, ve onun, farklı arzulara göre be­
şeri ihtiyatın uzadığı periyot \'eya daha ziyade farklı periyotlarla ilgili tartışması, 
kesinlikle modern bir yansımaya sahiptir. 

Şindi kıtlık düşüncesi üzerinde serbest ve iktisadi mallar ayırımını ilk olarak 
Menger'in yaptığını kabul etmek biraz zordur. Fakat onun belirttiği gibi, aynı 
kavram İngiliz literatüründe bilinmiyorken, kavramı kendisinden önce kullanan 
Alman yazarlarının hepsi ve özellikle Hermann, çaba anlamında maliyetin varlığı 
veya yokluğu konusunda bir ayırım yapma çabası içinde olmuşlardı. Fakat, çok 
karakteristik bir şekilde, Menger'in bütün analizi kıtlık düşüncesi üzerine ku­
ruluyken, bu basit kavram hiçbir yerde kullanılmaz. Onun kullandığı "Yetersiz 
miktar" veya "das ökonomische Mengenverhaltnis" tam karşılığı olan doğru, 
fakat biraz sıkıcı ifadelerdir. 

Onun bir bütün olarak çalışmasının karakteristik özelliği, bir fenomene kısa 
ve uygun bir isim vermekten ziyade titiz bir şekilde tanımlanmasına daha büyük 
önem vermesidir. Bu durum çoğu kez anlatımının arzu edildiği kadar etkin olma­
sııu engeller. Fakat bu durum aynı zamanda kesin bir tek taraflılık ve kolayca özet 
bir formüle yol açan aşırı bir basitleştirme eğilimi içinde olmaya karşı unu korur. 
Bunun klasik örneği, elbette, Wieser tarafımdan tanıtılan marjinal fayda terimi­
ni bulmadığı - ne de bildiğim kadarıyla hiç kullanınaz-, fakat daima değeri bir 
dereceye kadar beceriksiz ama kesin ifadeyle "bizim için somut mallar veya mal 
miktarları önemini, ihtiyaçlarımızın tatmin edilmesinin onların elimizin altında 
olmasına bağlı olduğu bilincinde olmamız gerçeğinden alır" şeklinde açıkladığı 
ve bu değerin büyüklüğünü mevcut ticari ı11al miktarının tek bir birimi ile karşı­
lanan en az önemli tatmine eşit bir büyüklük olarak tanımlaması gerçeğidir. 

Menger'in basit bir formül içinde açıklamalarını yoğunlaştırmayı reddetmesi 
ile ilgili belki daha az önemli fakat önemsiz olmayan bir diğer örnek, artan tat­
min ile birlikte bireysel arzuların yoğunluğunun azalması konusundaki tartışma­
da daha önce ortaya çıkmaktadır. Değer teorisinin açıklanmasında bir dereceye 
kadar aşırı yer yerilen ve hatta Wieser tarafindan Menger'in ana buluşu olarak 
selamlanan, daha sonra "arzuların tatmini ile ilgili Gossen yasası" olarak isimlen­
dirilen bu psikolojik gerçek, Menger'in sisteminde, bize önemlerinin sırası içinde 
farklı bireysel arzuları sıraya koyma imkanı veren faktörlerden biri olarak daha 
kendine has küçük bir yere sahiptir. 

Pi ir sübjektif değer teorisi ile ilgili hala bir diğer ve daha ilginç olan nokta da, 
Menger'in bu konudaki görüşlerinin oldukça modern olmasıdır. Her ne kadar 
bazen değain ölçülebileceğini söylese de, bu açıklaması ile herhangi bir malın 
değerinin eşit değerdeki başka bir mal ile ifade edilebilmesinden daha fazlasını 
ka�tetmediği oldukça açıktır. Fayda derecelerini göstermek için kullandığı ra­
kamları, arzuların mutlak önemini değil, fakat sadece nispi önemini temsil etmek 
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niyetiyle kullandığını açıkcı söyler ve onları ilk tanıttığında verdiği aynı örnekler, 
onun rakamları kardinal olarak değil fakat ordinal olarak düşündüğünü tam ola­
rak açıklamaktadır.9 

Ona fayda üzerinde değer açıklamasını kurma imkanı veren genel prensibe 
Menger'in katkılarının en önemlisi, bu prensibin muhtemelen her arzunun tat­
minini sağlamak için gerekli olan birden fazla mala uygulanmasıdır. Giriş bölüm­
lerinde mallar ve istekler ve tamamlayıcı kavramlar arasındaki nedensel ilişki ve 
mallar veya farklı sıralar ile ilgili titiz analizin sağladığı faydalar buradadır. Bugün 
bile Menger'in oldukça gelişmiş bir marjinal verimlilik teorisiyle, daha yüksek bir 
sıradaki birlikte iş gören bir çok ticari mal arasında nihai bir ürünün fayda dağı­
lımı problemine cevap bulduğu güçlükle kabul edilmektedir - suçlama ile ilgili 
poblemin daha sonra Wieser tarafından ifade edilmesi gibi. O, her ticari malın 
üretiminde oransal olarak kullanılabilen iki veya daha fazla faktöriin değişken ve 
sabit olduğu durumlar arasında açıkça ayırım yapar. Değişken oranlar durumunda 
aynı ilave ürün miktarını elde etmek için birbiriyle ikame edilebilen farklı faktör 
miktarlarının eşit değere S<lhip olması gerektiğini söyleyerek ve sabit oranlar du­
nımunda farklı faktörlerin değerinin onların alternatif kullanımlardaki faydasına 
göre belirleneceğine işaret ederek suçlama ile ilgili probleme çözüm getirir. 

Sübjektif değer teorio;ine ayrılan ve Wieser, Böhm-Bawerk ve diğerleri tara­
tindan yapılan daha sonraki açıklama ile hakkıyla kıyaslanan kitabının bu ilk kıs­
mında, Menger'in açıklamasını gerçekten ciddi bir açık içinde bırakan saden: bir 
önemli nokta vardır. Eğer üretim maliyetinin farklı ticari malların nispi değerinin 
belirlenmesinde oynadığı rol sarahatle açıklanmazsa, bir değer teorisinin tam ol­
duğu söylenemez ve kesinlikle tam olarak inandırıcı olmayacaktır. Açıklamasının 
ilk aşamasında Menger problemi gördüğünü ve daha sonra çözmeye söz verdi­
ğini belirtir. Fakat bu söz yerine getirilmez. Daha sonra fırsat maliyeti prensibi 
veya "Wieser Yasası" olarak bilinen konuyu geliştirme işi Wieser'e kaldı. Y<mi 
bu prensip, faktörler için hesaplanan diğer kulhumnların, değerin, üretiminde 
kullanılan bütün faktörlerin bu hesaplanan kullanımlar içinde kazandığı toplam 
değerin altına düşmeyeceği cihetle, üretimin her bir hattına göre mevcut miktarı 
kısıtlayacağını ifade eder. 

Mengc:r ve okulunun, çok acele ve aşırı basitleştirilmiş bir şekilde fiyatın açık­
lanmasına uygulama eğilimi içinde olacak kadar bir bireyin iktisadında değeri 
belirleyen prensipleri bulmakt<m memnun oldukları bazen ileri sürülmektedir. 
Böyle bir iddia Menger'in izleyicilerinden bazılarının çalışmaları için bir derece-

0 Menger'in genel değer teorisi konusundaki incdemesinde ilaveten farklı ticari malları reknik 
temelden ziyade iktisadi temelde sınıtbndırma ısrarından, geleceğe ilişkin isteklerin değerinin 
altın&ı tahmin edilmesi konusundaki Böhm-Bawcrk doktrini ile ilgili açık beklentisinden ve 
sermaye birikim sürecinde ln�langıçta serbest obn malların gittikçe kıt m:-ıllar haline dönüş­
mesi ile ilgili dikkatli analizinden bahsedilebilir. 
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ye kadar doğru olabilir, özellikle genç Wieser için. fakat bu, Menger'in çalışması 
için kesinlikle söylenemez. Onun açıklaması daha sonra Böhm-Bawerk tarafın­
dan çok fazla vurgulanan kurala uymaktadır, ki fiyatın her tatminkar açıklaması, 
sübjektif değerin açıklanmasının sadece birinci aşama olduğu iki farklı ve ayrı 
aşamadan uluşmak zorunda olacaktı. Bu bakımdan Menger'in Grundsatze'de iki 
veya daha fazla birey arasındaki mübadelenin nedenleri ve sınırları konusundaki 
açıklaması için sadece temel uluşturan çarpıcı bir örnektir. fiyat konusundan 
önce gelen mübadele bölümü, objektif mübadele ilişkilerinde sübjektif anlamda­
ki değerin etkisini konuyla ilgili olarak yoğunlukla önermelere başvurmaksızın 
fakat daha çok varsayımlara bağlı olarak oldukça açık bir şekilde anlatır. 

fiyat üzerine bölümün kendisi, tekel ve daha sonra rekabet koşullan altında 
iki bireye indirgenmiş mübadele durumunda, mübadeleye katılan bireylerin ken­
dilerinin nispi değerlendirmelerinin mübadele oranlarına nasıl etki edeceği ku­
mısundaki dikkatli araştırmayla, Gnındsatze'nin üçüncü ve belki de en az bilinen 
temel katkılarıdır. Birisi sadece bu bölümü okuduğunda başlangıçtan bu taçlanan 
başarıya kadar unun anlatımına yön veren açık amaç içindeki düşüncesinin temel 
birliğini anlar . 

Bir piyasadaki üretimin etkilerinin, basit anlamdaki maldan farklı olarak "tica­
ri mal" (Emtia) teriminin teknik anlamının ve unların paranın takdimine ve tar­
tışmasına götüren farklı satılabilirlik derecelerinin ele alındığı sun bölüm üzerine 
bu noktada fazla söze gerek yuknır. Burada yer alan düşün�eler ve daha önceki 
bölümlerde yer alan semaye üzerine parça parça görüşler, unun daha sonraki ba­
sılı çalışmasında daha çok geliştirilen bu ilk çalışmanın başlı başına kısımlarıdır. 
Her ne kadar unlar etkisi devam eden katkıları gösterse de, esas olarak bu kısım­
larda daha titiz açıklamanın daha sonra yapıldığı bilinmektedir. 

Grundsiitze'n:n içindekiler ile ilgili tartışmaya burada fazla yer verilmesi, bu 
kitabın Menger'in yayınları arasındaki önemli niteliğinden ve aslında modern 
iktisadın temellerini ortaya koyan bütün kitaplar arasındaki seçkin yerinden do­
layı haklı görülebilir. Belki, modern okulun farklı yönlerinin nispi üstünlükleri­
ni değerlendirmek için en nitelikli bilim adamlmnın yargılarına bu bağlamda 
atıfta bulunmak ki bu bilim adamlarının ilki ve en başarılısı Kmıt Wicksell'dir, 
farklı grupların öğretisindeki en iyi yünleri bir araya getirmek için yerinde ulur. 
Wicksdl, "Mcnger'in şöhretinin" bu çalışmaya bağlı olduğunu ve Ricardu'mın 
l'rmsipler isimli eserinden beri Menger'in Grundsatze'si kadar iktisat biliminin 
geli�mesinde çok etkili olan başka kitap olmadığı rahatlıkla söylenebileceği için -

hatta Jevuns'un çarpıcı başarısına rağmen göz alıcı çalışması ve Walras'ın maale­
sef zor anlaşılabilen çalışması bunun dışında değildir- bu kitap vas:tasıyla isminin 
gekçek ku�aklara taşınacağını" söyler. 10 

ı o  Efo11omisk Tidskrift, 1 92 1 ,  s .  1 1 8.
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fakat kitabın hemen kabul görmesinin cesaret verici olduğu söylenemez. AJ­
man basınındaki eleştirmenlerin hiç biri onun temel katkısının ne olduğunu an­
lamış gibi görünmediler. 1 1  Mcngcr'in bu çalışmanın tesir derecesi ile kendi ülke­
sinde Viyana Üniversitesinde bir okutmanlık (Privatdozentur) elde etme çabası 
ancak bazı zorluklardan sonra gerçekleşti. Konferanslarına henüz başlamadan 
önce, üni\'ersiteden henüz ayrılan, onun çalışmasının Wicscr'in isimlendirdiği 
gibi, iktisat teorisinin mevcut sistemlerini dayandığı esasların dışında yüksel­
tebilecek olan '1\.rşimct noktası" sağladığını hemen kabul eden iki genç adam 
dışında pek bilinmiyordu. Onun ilk ve en ateşli taraftarları olan Bölm1-Bawcrk 
ve Wieser onun hiç doğrudan öğrencileri olmadı ve eski tarihçi okulun önder­
lerinden Knies, Roscher \'e Hildebrand'a sundukları seminerlerde, Menger'in 
doktrinlerini popüler hale getirme çabaları sonuç vermedi. 12 fakat Menger kendi 
ülkesinde zamanla büyük bir etkiye sahip olmayı başardı. 1873 yılında ekstraor­
dinaryüs profesör derecesine yükseldikten hemen sonra, başbakanlık ofisindeki 
görevinden ayrıldı. Ayrılması, en büyük ihtirasları gerçekleştirme imkanı sağ­
layan bir görevden akademik kariyer için ayrılmak istemiş olmasını anlamakta 
zorlanan üstü Prens Auersperg büyük sürpriz olmuştur. ı 3 fakat bu henüz tam 
olarak Menger'in dünya işlerinden elini eteğini çekmesi anlamına gelmedi. Ni­
tekim l 876'da o zaman onsekiz yaşında olan bahtsız veliaht prens Rudolph'un 
öğretmenlerinden birisi oldu \'e sonraki iki yıl içinde İngiltere, İskoçya, İrlanda, 
Fransa ve Almanya'yı kapsayan Avrupa'mn büyük bir kısmına yaptığı yoğun se­
yahatlerde ona eşlik etti. Döndükten sonra 1 879'da Viyana'da politik iktisat kür-
5Üsünün başına geçti ve ondan sonra uzun yaşamının ikinci yarısını karakterize 
eden kapalı \'e sessiz bilimsel faaliyete kendisini verdi. 

Bundan sonra - aradaki dönemde birkaç kısa kitap eleştirisi dışında hiçbir şey 
yayınlamadı - kitabındaki doktrinler daha büyük ilgi görmeye başladı. Doğrn \'eya 
yanlış, Jevons ve W.1lras'ın öğretilerinin özünden ziyade ana yeniliği olan ve kabul 
görmelerinin önünde başlıca engel olan matematiksel form idi . Fakat Menger'in 

1 1  Belki bunun bir istisnası 1 872 vılınd:ı H:ıck'in Zeitsclnifı ftlr die gemmte Stnaınvismıchaft 
içindeki incelemesidir. H:ıck sadece kitabın mükemmelliğini ve yaklaşımındaki metodunun 
yeniliğini vurgul.ım:ıkl:ı kalmamış fakat aynı zamanda Menger'e muhalif olarak ticari m:ılb.r 
,·e istekler :ırasında iktisadi bakımdan ilgili ilişkinin neden ve etki ilişkisi olmadığını araç Ye 
amaç ilişkisi olduğunu belirtmiştir. 
ıı Teorik duruşunun ayrıntılarını geliştirdiği 1 870 ve 1 874 yılları :ırasında A. M:ırsh:ıll'in id­
di::sınd:n kayıukl:ın:ııı "Böhnı-B:ıwerk Ye Wieser İl:ıLı okul n:y:ı kolej çocuklam.!ır . . .  " şeklin­
drki yanlış bir izlenimin düzeltilmesi tamamen yersiz değildir (Memm·ials of Alfred .Marshall, 

s.4 1 7) .  t:-i�i de Ü niversiteyi birlikte terkettilcr \'e l 8 72'de kamu hizmetine girdiler Zaten 
1 876'da He:ddbcrg'te Kni::s'ın seminerine sundukları r:ıporl:ırd.ı daha sonraki katkılarının 
temel ögelerini açıklayacak dunımd:ıydıl:ır. 

B �lenger o �ım:ın zaten K:ırlsruhc ( 1 S72 )  ve B:ısd'dcki ( 1 873 ) proti:sörlük tcklitini reddet­
mişti. \'e çok az bir zaman scnr:ı da Znridı Polytedmic'ıc bir protl:sörllik teklitini Ünin:rsi­
tedc aynı anda bir protesörllik beklentisiyle reddetti. 
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yeni değer teorisi ile ilgili açıklamasının anlaşılmasının önünde böyle engeller yok­

tu. Kitabın yayınlanmasından sonraki ikinci on yılda, onun etkisi büyük bir hızla 

yayılmaya başladı. Menger aynı zamanda öğretmen olarak büyük bir ün kazanma­

ya ve konferanslarına ve seminerlerine daha sonra çoğu ünlü iktisatçılar olan git­

tikçe artan sayıdaki öğrenciler rağbet göstermeye başladı. Halihazırda işaret edilen 
bu hususlara ek olarak, okulunun ilk üyeleri arasında çağdaşlarından Emil Sax, Jo­
hanı1 von Komorzynski, ve öğrencilerinden Robery Meycr, Robert Zuckerkandl, 
Gustav Gross ve - bir derece daha sonra - H. Von Schullern-Schrattenhofen, , 
Richard Reisch ve Richard Schüller'i özel olarak belirtmek gerekir. 

Fakat ülkesinde belli bir okul oluşurken, Almanya'da ve hatta diğer yabancı 
ülkelerde iktisatçılar düşmanca bir davranışı devam ettirdiler. Bu, Schmoller'in 
öncülüğündeki daha genç Tarihçi Okulun ülkede büyük bir etkinlik kazanmakta 
olduğu dönemdi. Klasik geleneği muhafaza eden " VO/kswirtschaftliche Kongress" 
veni kumlan "Verein fiir Sozialpolitik" ile yer değiştirdi . Aslında iktisat teorisi öğ­
retimi Alman üniversitelerinden gittikçe artan bir şekilde dışlanıyordu. Böylece 
Menger'in çalışması, Alman iktisatçılarının onun yanlış olduğunu düşünmelerin­
den dolayı değil, fakat kalkıştığı analiz çeşidinin faydasız olduğunu kabul etme­
lerinden dolayı, ihmal edildi. 

Bu şartlar altında Mengt:r'in GnındsJ.tze üzerine çalışmaya devam etmek yeri­
ne, araştırmanın sadece uygun araçlarına sahip olmak için Tarihçi Okulun iddia­
larına karşı benimsemiş olduğu metodun savunulmasının daha Önt"mli olduğunu 
düşünmesi oldukça doğaldı. Onun ikinci büyük çalışması olan Untersuchungen 
üher die Methode der Socialwissenschaften und der politischen Oelwnomie insbeson­
dere bu duruma bağlıdır. Menger'in bu kitap üzerine çalışmaya başladığı 1875 
\'e hatta bu kitabın yayınlandığı 1 883 yıllarında, okulun iddiasını tam ve açık 
olarak ortaya koyan öğrencilerinin yaptığı çalışmaların zengin ürünlerinin henüz 
olgunlaşmaya başlamadığını ve onun prensip sorunu karara bağlanmadan çaba 
göstermeye devam etmenin beyhude bir gayret olacağını çok iyi düşünmüş ola­
bileceğini hatırlamak isabetli olur. 

İzledikleri yol bakımından Untemıchııngen isimli eser Grımdmtze'ye göre 
daha az başarılı değildir. İktisadi problemleri T..1rihçi Okula has incelemenin 
doğru olduğu iddialarına karşı bir polemik olarak kitaba üstünlük sağlanamaz. 
Teorik analizin doğası ile ilgili pozitif açıklama'iının faydalarııun yüksek olarak 
değerkndirilip değerlendirilememesi, belki, çok kesin değildir. Böyle olsaydı, 
kitabın ana başlığının şöhrt:tine dair, Menger'in iktisadın somut problemleri 
üzerine çalışmalarından çekilmesinin talihsizlik olduğu ima yoluyla Menger'in 
hayranları arasında arasıra duyulmuş olabilirdi . Bu, onun teorik veya soyut me­
todun karakteri üzerine söylediği şeyin çok önemli veya etkili olmadığı anlamına 
gelmez. Sosyal bilimlerdeki bilimsd metodun kendine has karakterini açıklama 
krmusunda diğer herhangi bir kitaptan muhtemekn daha fazlasııu yaptı ve Al-
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man filozofları arasındaki profesyonel metodolojistler üzerinde çok önemli bir 
etkiye sahip oldu. Fakat bana göre, bir dereceye kadar, zamanımızdaki iktisatçılar 
için onun asıl ilgi çeken yönü, farklı metot yaklaşımlarını örneklendirmek için 
söz konusu problemlerle ilgili tartışmada tesadüfi olarak açıklanan sosyal olgu­
nun doğasına olağanüstü bir bakış açısı getirmesi ve sosyal bilimlerin kullanmak 
zonında olduğu kavramların gelişimi ile ilgili tartışmasıyla açıklığa kavuşturma­
sıdır. Sosyal olgunun organik veya belki de daha iyi psikolojik yorumu şeklindeki 
bir dereceye kadar eski görüşler ile ilgili tartışmalar, günümüzdeki iktisatçıların 
ve sosyologların anlayabilecekleri şekilde sosyal kunımların orijininin ve karak­
terininin açıklanması için ona fırsat verdi. 

Kitabın merkezi iddialarından sadece biri daha fazla yanım için ayrılmış olabi­
lir; onun genellikle söylediği üzere, analizin tam manasıyla bireyci veya atomistik 
metodunun gerekliliği üzerindeki vurgusu gibi. Onun en seçkin izleyicilerinden 
birisinin onunla ilgili dediği gibi, "o kendisi daima klasik iktisatçılar anlamında 
bireyci olarak kalmaya <levam etti. Onun halefleri öyle olmayı bırakalar." Bu ifa­
denin bir \'eya iki örnekten daha fazlası için doğru olup olmadığı şüphelidir. Fakat 
her durumda fiilen kullandığı metot konusunda Menger'e tam güven vermek 
için dikkate şayan derecede kifayet etmez. Klasik iktisatçıların etik bir önerme 
ve metodolojik bir araç arasında herhangi bir karışım olarak sürdürdükleri şey, 
Merıger tarafından sistemetik bir şekilde metodolojik araç yönünde geliştirildi . Ve 
eğer sübjektif elemente yapılan vurgu Avusturya Okulunun üyelerinin yazılarında 
modern iktisadın diğer kurucularının yazılarından daha tam ve ikna edici ise, bu 
büyük ölçüde Menger'in bu kitaptaki çok zekice inandırıcılığına bağlıdır. 

Menger birinci kitabıyla Alınan iktisatçılarını harekete geçirmek için başarı­
lı olnudı. Fakat ikinci kitabının ihmal edilmesinden şikayet edemezdi. Hemen 
dikkat çeken ve tahrik eden yegane beğenilen doktrine doğrudan saldırı, diğer 
düşnunca tutum takınan eleştirmenler arasında, genellikle saldırıdan ziyade ami­
r:me bir ;1Zarlama tonu içinde okulun başı olan Gusrave Schınoller'den geld i . 1·1 
Menger meydan okumaya, bir ark::ıdaşa mektup biçiminde yazılan frtthümcr des 
Histoıismus in der deutschen Nationalokönomie başlıklı risale ile Schmollcr'in pozis­
yonunu insafsızca yıkmak suretiyle karşılık verdi. Risale küçük bir özet şeklinde 
Untcrsuclmngen,e eklenir. Fakat bir tartışmaya girdiğinde Menger'in başarabile­
ceği olağanüstü güç ve parlaklığın en iyi örneği olmasına rağmen, amacı akade­
mik ve komplike bir argüman geliştirmekten ziyade açık sözlü bir tartışmadaki 
hususları hiç tereddüte mahal bırakmayacak şekilde açıklamaktır. 

Üstatlar arasındaki kavga çok geçmeden onların talebeleri tarafından t;\klit 
edildi. Çoğu kez bilimsel tartışmaya yakışmayan bir düşmanlık derecesi yaratı!-

" "Zur Metlıodologie der Staats-und Sozialwissenschati:en", Jrıhı·bııclı ftir Gı:setz�t]ebımg, 
lfrwaltuııg ımd ı'iılkswinschnft im d�ııtsclmı Reich, 1 883,  içinde. Bu makalenin 1 888 yılında 
Sd1moller'in Zıır Littemtm;geschichte der Stants-ımd StJzia/wisscmclınjlm içinde tekrar bası­
mında saldırgan pasajların çoğu yunaıptılmıştır. 
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dı. Avusturya bakış açısından en ağır saldırı Schmoller'den geldi . Ki Schmoller, 
Menger'in risalesinin ortaya çıkması ile birlikte benzeri görülmemiş bir adım 
atarak gazetesinde duyurmuştu. Eleştiri ve inceleme için kitabın bir kopyasını 
almış olmasına rağmen, hemen yazarına geri gönderdiği için incelemedi ve geri 
gönderilen kopyaya iliştirilen aşağılayıcı mektup yeniden basıldı. 

Eğer uygun metotlar ile ilgili sorunun Menger'in daha sonraki yaşamında 
niçin en önemli ilgi alanı olmaya devam ettiğini anlamak istersek, bu tartışmada 
ortaya çıkan nıtkuyu ve Menger ve izleyicilerinin Almanya'daki yönetim okuluy­
la kopukluk içinde olmasına yol açan şeyi tam olarak anlamak gerekir. Schmoller 
fiilen, "soyur" okulun üyelerinin bir Alman üniversitesinde öğretim faaliyetinde 
bulunmasının doğru olmadığmı herkese alenen ilan etmeye varacak kadar iler i 
gitti ve Almanya'daki akademik görevlerden Menger'in görüşlerine bağlı olan 
herkesin ihraç edilmesini sağlamaya yetecek kadar etkiliydi. Hatta tartışmanın 
bitmesinden otuz yıl sonra bile, şimdi başka her yerde galebe çalan yeni düşün­
celer, Almanya'da hala dünyadaki her diğer önemli ülkeden daha az etkili oldu. 

Bu saldırılara rağmen yine de, 1 884'den l 889'a kadar geçen altı yıl içinde 
hızla arka arkaya çıkan kitaplar, sonunda A\Usturya Okulu'nun ününü dünya­
nın diğer taraflarına taşıdı. Aslında Böhm-Bawerk küçük hacimli ancak önem­
li bir çalışması olan Rechte ımd ıtı-haltnisse l'Om Stmıdpımkt der ıJJirt.rchaftliclıen 
(;üterlehı-e'yi 1 88 1  yılmda yayınladı, fakat o sadece onun sermaye üzerine çalış­
ması Geschichtc und Kı-itilı der I<apitalzinstheorien'in birinci kısmı ve Wieser'in 
1 884'teki Ursprung uııd Haupi._11esetze des ıvirtschaftliclmı ıVeı"tes isimli çalışması 
ile, Mengl·r'in bu çeyrekte ortaya çıkan doktrinlerine güçlü bir destek sağladığı 
açık olan eş zamanlı yayınlardı .  Wies�r'in çalışmalarından bu ikisi, Menger'in te­
md düşüncelerinin daha fazla gelişmesinde şüphesiz daha önemli idi, çünkü ha­
len referans gösterilen ve Wieser'in maliyet yasası olarak bilinen maliyet fenome­
ni ilgili temel uygulamayı ihtiva etti . Fakat Böhm-Bawerk'in iki yıl sonra otaya 
çıkan Grımdzüge einer Theorie des ıvirtschaftlichen Güterweı-tes 1 5  isimli çalışması, 
ki Menger ve Wieser'in çalışmalarına kazuistik titizlik yolu hariç çok az ilavede 
bulunmasına rağmen, argümanındaki büyük berraklık ve sağlamlık ile marjinal 
fayda doktrininin popüler hale gelmesinde diğer herhangi bir çalışmadan daha 
fazla etkili oldu. 1 884 yılında Menger'in yakın öğrencilerinden ikisi ,  V. Mataja 
ve G .  Gross, kazançlar üzerine ilginç kitaplarını yayınladılar ve E. Sax metot so­
runu üzerine Menger'i temel noktalarda destekleyen ancak ayrıntılarda eleştiren 
küçük ancak sivri ve keskin çalışması ile katkıda bulundu. 1(> l 887'de Sax kamu 
maliyc.:si sorunlarına marjinal fayda prensibini uygulayan ilk ve en ayrıntılı bir 

ı;  jıı/Jrbüc/Jrr ( Conrad'ın) içindeki orijinal bir dizi makale London School uf Ecunumics 
( 1932) tJr;ıtindan Seı·ies of Rı:prints of Scıırcc Tracts i11 Ecoııomin mıd Political Sciencr,111 11.  
Numarası olarak tekrar basılıp yayınlandı. 
16 V Mataja, Der Uııtenıelmıer._11erviı111, Vienna, 1 884; G. Gross, Lc/Jre 11onı Uııte·nıehnıer,_�ewimı, 
Leipzig, 1884; E. Sax, Das Hfaen ımd die Aı�filaben der Natio11nlölw11oınie, Vicnııa, 1 884. 
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çabanın ürünü olan Grundlegung der theoretischen Staatsıvirtschajt isimli yayınıyla 
A\'Usturya Okultumn gelişimine asıl katkısını yaptı \'e aynı yıl Menger'in ilk 
öğrencilerinden bir diğeri Robert Meyer, bir dereceye kadar birbiriyle bağlantılı 
gelirin doğası sorunu ile ilgili araştırmasıyla aynı alana girdi . 17  

Ancak en zengin ürün 1 889 yılında ortaya çıktı. Bu yılda, Böhm-Bawerk'in 
Positive Theoı·ie des Kapitalzinses, Wieser'in Naturlicher ı#rt, Zuckerlandl'ın 
Zur Theorie des PJ·eises, Komorzynski'nin ı�rt in deı- isolieı1:en Wirtschaft, Sax'ın 
Neueste Foıtsclıritte der nationalökonomischen Theoıie ve H. Van Schullern­
Schrattenhofen'in Untersuchungen uber Begriff ımd ı#sen deı- Grundnnte isimli 
çalışmaları yayımlandı. 18 

Belki de bir yabancı dilde Avusturya Okulu doktrininlerinin en başarılı ilk 
açıklaması, M. Pamalconi'nin ilk olarak ayrn yıl ortaya çıkan Pııre Economics isim­
li eseriydi.19 Diğer İtalyan iktisatçılardan L. Cossa, A. Graziani ve G. Mazzola, 
Menger'in doktrinlerinin çoğunu veya tamamını kabul etmişlerdi. Bu doktrin­
lerin kabulü konusunda benzer bir başarı Hollanda'da yaşaıunıştı. İngilizcede 
daha sonra İktisadın Pnnsipleı-i başlığı altında yayınlanan ders kitabındaki ( 1884-
1 889) marjinal fayda doktrininin büyük Hollandalı iktisatçısı N .  G. Pierson ta­
rafından benimsenmesi de Hollanda'da önemli etkiye sahip oldu. Fransa'da Ch. 
Gide, E. Ville�; Ch. Secretan ve M. Block yeni doktrini yaydılar ve ABD'de S. 
N .  Patten ve Profesör Richard Ely bu doktrini büyük bir sempati ile karşıladılar. 
Hatta Marshall'in 1 890 yılında ortaya çıkan Pı-ensipleı- isimli eserinin ilk baskısı, 
bu büyük eserin daha sonraki baskılarının okuyucularının şüphe edebileceğinden 
daha güçlü bir şekilde Menger'in ve grubunun etkisini göstermektedir. Gelecek 
birkaç yıl içinde, Okııla bağlılıklarını daha önce göstermiş olan Smart ve Dr. Ba­
nar, Avusnırya Okulunun çalışmalarını İngilizce konuşan dünyada popüler hale 
getirdiler. 2° Fakat bu bizi, Menger'in yazdıklarının öğrencilerinin sürekli popü-

17 Robcrt Meyer, Das ıtiisen des Ei11kommens, Berlin, 1 887. 
1� A�·nı yıl diğer iki Viyanalı iktisatçı R. Auspitz ve R. Lieben, matematik.�d iktisadın hala en 
önemli çalışmalarından birisi olan U11tenucbımgm über die Tbe01-ie des Prises isimli çalışmayı 
yayınladılar. Fakat onlar her ne kadar Menger ve grubunun çalışmalarından büyük ölçüde et­
kilenmiş olsalar da, düşüncelerini vatandaşlarının çalışmalarından ziyade Cournot ve Thünen, 
Gossen, Jevons ve Walras'ın temelleri üzerinde inşa ettiler. 
19 MAlfro Paııtaleoni, Pı-i11cipii di Econflmia Pıtrıı, Firenze, l 889 ( 2 .  B�ıskı l 894 ), İngilizce çe­
virisi, London, l 894. İtalyanca baskısında Menger'i. Cournot, Gossen, Jenniııgs ve Jevons'tan 
intihal yapmakla haksı_z bir şekildl· suçlayan kısım Ingilizce baskısından çıbrılmış ve Pama­
lconi Gıwıdmtze'nin ltalyanca çe\·irisi ile karşılaştırarak Pri11cipii Jomfamemali di ecoııo:ııi•ı 
pımı, con prefazione di Malfeo l'antaleoni, I mola, l 909 ( ilk 1906 \'e 1 907'de Pantaleoni'nin 
önsözü olma!;:sızın Gumıale de.._qli Economi.rti'ye ek olarak vayınlandı) yazdığı takdim ile daha 
sonra düzeltmiştir. Önsöz ayııı zamanda l 92S'de Bari' de y�lyıııfanaıı Grund.ratze'nin İtalyanca 
ikiı:ci baskısında tekrar basılmıştır. 
20 !(arşılaştırınız. Özellikle J .  Bomr, "Th� Austrian Econoınists and their Views on Value", 
Quartcrly Journal of Economics, 1 888, ve "The Positive Theory of Capital", ibid, l 389. 
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larite kazanan yazıları kadar ilgi görmemesi ile ilgili özel duruma geri götürür. 
Bunun temel nedeni basitti. Menger'in Grundsatu isimli eserinin baskısı çoğu 
kez tükendi ve temin etmek zor oldu ve Menger yeni bir baskıya veya çeviriye 
izin vermeyi reddetti . Menger yakın gelecekte bu eserinin yerine iktisat biliminin 
daha dikkatle işlernniş bir "sistemini" koymayı ümit etti ve önemli bir revizyon 
yapmadan ne olursa olsun çalışmasını yeniden yayınlamayı istemedi. Fakat diğer 
görevleri daha önce geldi ve bu planını yıllardır sürekli ertelemek zorunda kaldı. 

Menger'in Schmoller ile doğrudan tartışması 1884'te birdenbire sona erdi. 
Fakat Methodenstl"eit diğerleri tarafından sürdürüldü ve tartışma ile ilgili prob­
lemler onun temel dikkatini çekmeye devam etti. Bu sorunlar üzerine genel bir 
bildiri sunmak için Menger'i teşvik eden bir sonraki firsat, Schönberg'in çoğu Ta­
rihçi Okul bağlıları olmaya ikna olmayan bir kısım Alman iktisatçısı ile ortak bir 
çalışması olan ve bütün politik iktisat konularını sistematik bir açıklama yapmak 
için bir araya getiren 1 885 ve 1 886'daki Hanbuch der politischen Oekonomie isimli 
yayınıydı . Menger bu çalışmayı bir Viyana hukuk dergisi için yazdığı makalede 
inceledi, ki aynı zamanda Zur Kritik der politischen Oekonomie ( 1 887) başlığı al­
tında ayrı bir risale olarak ortaya çıktı .2 ı Bu risalenin ikinci kısmı büyük ölçüde, 
politik ekonomi ismi altında birlikte ortak olarak gruplandırılan farklı disiplinle­
rin sınıflandırılması ile ilgili tartışmaya ayrıldı. Konuyu iki yıl sonra Grımdzüge 
einer Klass�fi,kation der Wirtschaftswissenschaften başlıklı diğer bir makalede ay­
rıntılı olarak inceledi.22 Bununla birlikte aradaki yıl içinde, metodoloji'den ayrı 
olarak, iktisat teorisinin özüne iki ilave katkısından biri olan önemli çalışması 
Zur 11ıeorie des Kapitals isimli çalışmasını yayımladı .23 

Menger'in bu makalesinde Böhm-Bawerk'in Sermaye ve Faiz isimli eserinin 
tarihçe kısmında ilk olarak ima ettiği sermaye kavramı tanımı ile mutabık ol­
maması gerçeğine çok şey boçlu olduğumuz oldukça kesindir. Tartışma pole­
mik şeklinde değildir. Böhm-Bawerk'in kitabından onu sadece övmek ve tavsiye 
etmek için bahsedilmiştir. Ancak asıl amaç, soyut sermaye kavramını, "üretim 
ile ilgili üretilmiş araçlar" şeklindeki Smithyen kavrama karşı amaçların gerçek­
leştirilmesine tahsis edilen mülkiyetin parasal değeri olarak açıkça düzeltmektir. 
Onun halihazırda mevcut üretim araçlarından elde edilen rant ve kazanç arasında 
açıkca ayırım yapma zorunluluğu üzerine vurgusuna ek olarak, bir ticari malın 
tarihsel orijininin açıklığa kavuşturulmasının iktisadi bakış ;ıçısından konu dı�ı 

21 Orijinal inı.:ekme makalesi (Gıiinhut'un) Zeitschrifl far das l'rivatund öffentliche Rı:cht der 
Gegennıart, vol. Xiv, the seperate pamphlet, Vienna, 1 887, içinde ortaya çıktı. 
22 Bakınız. ( Conrad'ın) Jahrbücher fur Nationalökonoınie und Statistik, N. F., vol. Xi", Jena, 
1 889. 
?l Aynı dergide, N. F., vol. xvii, Jcrıa, 1 888. Aynı yıl Ch. Sccretan taratindan yapılan özet bir 
Fransızca çevirisi "Contriburion a la tlıerie du capital" başlığı altında Revııe d'Eamonıie içinde 
ortaya çıktı. 
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olduğu şeklindeki temel argümanı da, günümüzde bile henüz hak ettiği ilgiyi 
görmeyen noktalara işaret eder. 

Yaklaşık olarak aynı zamanda, 1 889 yılında, Menger Grundsiitze isimli eseri­
nin yeni baskısını yayınlamayı daha fazla ertelememesi için arkadaşları tarafından 
hemen hemen ikna edildi. Ancak yeni baskıya fiilen yeni bir önsöz yazmış olma­
sına rağmen (asıl ikinci baskının takdiminde otuz yıldan daha fazla bir zaman 
sonra oğlu tarafından bastırılan pasajlar), yine de yayın tekrar ertelendi. Çok 
geçmeden, onun asıl dikkatini çeken ve gelecek iki yıl içinde onu meşgul edecek 
olan yeni bir yayınlar serisi ortaya çıktı. 

Seksenlerin sonlarına doğru, Avusturya'nın süreklilik kazanan nakit para 
problemi içinde olması, hem mümkün hem de zorunlu görülen keskin bir nihai 
reformu gündeme getirdi. 1878 ve 1879'da gümüşün fiyatının düşmesi, önce 
değer kaybeden kağıt paranın gümüş paritesinin gerisine düşmesi sonucunu ge­
tirdi ve çok geçmeden serbestçe gümüş para basılmamasıııı zonınlu hale getirdi ; 
çünkü o zaman Avusturya kağıt parası gümüş cinsinden sürekli değer kazandı ve 
altın cinsinden dalgalandı. Birçok bakımdan para tarihindeki en ilginç örnekler­
den birisi olan o dönemdeki bu durum, gittikçe memnuniyet vermeyen ve uzun 
dönemde yeteri kadar sağlam istikrar vadeden Avusturya finansal yapısı içinde 
ilk defa yaşanan finansal bir dunırn olarak görüldü. Hükümet genelde sorunla­
rın kontrolü altında olduğunu düşünmekteydi. Üstelik Macaristan'la 1 88/de 
sonuçlandırılan anlaşma madeni para ile ödemeleri devam ettirmeyi mümkün 
kılacak başlangıç önlemlerini müzakere etmek üzere bir komisyon kurulması 
gerektiğini hükme bağladı. Büyük bir gecikmeden sonra, dua) monarşinin iki 
tarafı arasındaki geleneksel politik zorluklara bağlı olarak, biri Avusturya ve biri 
Macaristan için komisyonlar kuruldu ve bu komisyonlar 1892'nin Mart ayında 
sırasıyla Viyana ve Budapeşte'de toplandı. 

Menger'in en seçkin üyesi olduğu Avusturya "\Vahrungs-Enquete­
Commission" içinde yapılan tartışmalar, onların ilgilenmek zorunda oldukları 
özd tarihsel durumdan oldukça farklıydı. Onların işlerinin temeli olarak Avus­
turya Maliye Bakanlığı olağanüstü bir titizlikle, hiçbir yayında yer almayan ön­
ceki döneme ait parasal tarihçe ile ilgili muhtemelen mevcut en kapsamlı dökü­
manter materyal koleksiyonunu ihtiva eden üç ciltlik notlar hazırladı .24 Üyeler 
arasında Mcnger'den başka, Sax, Lieben ve Mataja gibi diğer ünlü iktisatçılar ve 
Renedikt, Hertzka ve Taussig gibi gazeteci, bankacı ve sanayiciler vardı ki onla­
rın hepsi parasal problem.ler konusunda sıradan bilgiden daha fazlasına sahipti. 
O zaııı.111 Maliye Bakanlığında çalışan Böhm-Bawerk hükümet temsilcilerinden 

�� Dmk.<cbıift über den Gang d"' Wnlmmgsfrage seit dem j alıre J 867. - Denksdırift über das Ptı­
pieı:t:eidweseıı der österreicbiscb-ungnriscben Monnrcbie. - StatistiscbeTabellen z.rır Walmmgsfrage 
d.�r österreic/Jisch-ungariscbeıı .'W.oıuınhie. Hepsi k.k. Finanzministcrium tarafından l 892'dc 
Viyana'da yayınlandı. 
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biri!;i ve başkan yardımcısıydı. Komisyonun görevi bir rapor hazırlamak değildi, 
fakat hükümet tarafından onlardan istenen bir kısım problem üzerinde üyelerin 
görüşlerini tartışmak ve onlara kulak vermekti. 25 Bu somnlar, gecekteki para sis­
teminin temeli, Altın Standardının benimsenmesi durumunda mevcut gümüş va 
kağıt para dolaşımının korunması, mevcut kağıt para florin ve altın arasındaki 
değişim oranı \'e benimsenecek yeni birimin doğası ile ilgiliydi .  

Menger'in açık ifade yeteneğinden daha az olmayan problem üzerindeki uz­
manlığı, komisyonda onu hemen lider pozisyonuna getirdi ve en geniş ilgiyi 
onun raporu çekti. Bir iktisatçı için belki de başarılacak en önemli şey, borsadaki 
geçici ani fiyat düşüşlerinin nedenini eşsiz bir şekilde fark etmekti. Onun katkısı 
sadece standardın tercih edilmesi ile ilgili genel sorun üzerinde yaptığı tartış­
madan ibaret değildi. Ki bu noktada altın standardııun benimsenmesinin tek 
pratik çözüm olduğu konusunda komisyonun diğer bütün üyeleri ile hemfikirdi. 
Fakat aynı zamanda, tercih edilecek kesin parite \'e geçiş süreci için seçilecek za­
man lama ile ilgili pratik problemleri de titiz bir şekilde tartışmıştı. Yeni  bir para 
standardına geçiş ile ilgili bu pratik zorluklar ve göz önüne alınması gereken 
farklı düşüncelerin araştırılması ile ilgili değerlendirmesi başlı başınadır ki onun 
bu konulardaki vuzuhu haklı olarak takdire şayandır. Günümüze kadar benzer 
problemlerle karşılaşan hemen hemen bütün ülkelerde konuya olağanüstü bir 
ilgi söz konusudur. 26 

Parasal problemler ile ilgili olarak yapılan bir dizi katkının ilki olan bu kanıtla­
yıcı açıklama, yıllarca bu problemler üzerinde yoğunlaşmanın nihai ve olgunlaş­
mış ürünüdür. Bunların sonuçları aynı yıl  içinde birbiri arkasına hızlı bir şekilde 
yayımlandı. Bu yıl içinde Menger'in kaleminden hayatının diğer dönemlerine 
göre daha fazla sayıda yayın ortaya çıktı. Avustuıya'nın kendine has problem­
leri ile ilgili araştırmalarının sonuçları iki ayrı risale olarak yayımlandı. Bunlar­
drn Beitrage zur ıVtıhrungsfrage in Oesterreiclı -Ungarn başlıklı, Avusturya para 
probleminin tarihi ve özellikleri ile benimsenecek olan standart ile ilgili genel 
problemler üzerinde duran ilki, yıl içinde daha önce Conrad'ın Jachrbücher'inde 
farklı bir başlık altında ortaya çıkan bir dizi makalenin gözden geçirilmiş yeni 

25 Karşılaştırmız; Stenogrııphische ProtollOlle über die wom 8. bis 17. Aiııı·z 1 892 nbgehnltenen Sit­
zım,wn del" nnch Wıen einberıifmen Wahru't1Js-Fnq1tete-Co111mission. Wien, k.k. Haf- w1d Staat­
sdruckerei, l 892. Komi�yon toplanmadan kısa bir süre öım: Menger zaten temd problemleri 
resmi bir konfrransta anahatları ile anlatmıştı. Bu konfi:rans "Von unserer VJluta" başlığıyla 
All._wwciııc j11ı-isun L:eitımg'un, 1 892 yılında 1 2  ve l 3  Numaralı Ciltlerinde yer aldı. 
2'' .". lenger ve okulu ile yakından bağlantılı olması ve tartışılan problemlere gösterilen gc:nel 
ilgiden dolayı layıkıyla bahsedilmesi gereken para sisteminin tarihçesi konusuna ne yazık ki 
hak ettiği şekilde bu takdim kapsamında yer vermek mümkün değildir. Konuyu özel bir ça­
lışmada ek almak daha iyi oLıcaktı. O döneme ait tartışmalar ve önlemler ile ilgili tarihçenin 
olmaması gerçekten esefle karşılanaçak bir durumdur. Daha önce bahsedilen resmi yayınlara 
ilaveten, l\tenger'in yazıları börk bir çalışma için en önemli materyaldir. 
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bir baskısıdır.27 Der Uebergang zur Goldwahrung. Untersuchungen über die Wert­
probleme der österreichisch-ungarischen Viılutarefonn (Vienna, 1 892) isimli ikin­
cisi, esas itibariyle altın standardının benimsenmesi ile ilgili teknik problemleri, 
özellikle uygun paritenin seçilmesi ve geçiş süreci bir kez başladığında paranın 
değerine etki etmesi muhtemel faktörleri inceler. 

Fakat bu yıl aynı zamanda, günün özel sorunuyla doğrudan ilgili olmayan 
ve Mcnger'in iktisat teorisine ana katkı larının üçüncü ve sonuncusu olarak sı­
ralanması gereken, para problemleri ile ilgili daha genel bir inceleme yayımını 
gördü. Bu yayım, o zaman yayımlanma sürecinde olan Handıvifrterbuch der Sta­
atswissenschaften isimli eserin birinci baskısının iii cildinde para üzerine yazılan 
makaleydi. Genel para teorisi ile ilgili bu titiz açıklamanın hazırlığı bağlamında 
gerçekleştirilen yoğun araştırmalarla meşgul oldu, ki araştırmalar önceki iki veya 
üç yıl içinde onu meşgul etmiş ve Avusnırya'nın kendine has problemleri ile ilgili 
tartışmanın başlangıcında Menger'i fevkalade bir şekilde donanımlı hale getirmiş 
olmalıdır. Elbette o, parasal problemlerle her zaman esaslı bir şekilde ilgilendi. 
Grundsiitze isimli eserinin son bölümü ve Untersuchungen überdieMethode isimli 
eserinin kısımları, özellikle paranın orijini sorunu üzerine önemli katkılar ihti­
va etmektedir. Menger'in günlük gazetelerde yazdığı sayısız inceleme makalesi 
arnsında, özellikle ilk yıllarında, J. E. Cairnes'in altın keşiflerinin etkileri üzerine 
yazdığı Denemeler ile ayrıntılı bir şekilde ilgili olan l 873'te yazdığı iki tanesi­
ni ayrıca belirtmek gerekir : Menger'in daha sonraki görüşleri bazı bakımlardan 
Cairnes'in görüşleri ile hemen hemen benzerdir.28 Fakat Mengcr'in ilk katkıları, 
özellikle paranın fonksiyonlarını anlamanın temeli olarak ticari malların farklı 
derecelerde satılabilirliği ile ilgili kavramlar konusunda ortaya koydukları, para­
sal doktrinler tarihinde ona saygın bir yer kazandırırken, paranın değeri ile ilgili 
merkezi probleme yaptığı temel katkı sadece bu son büvük yayın içinde yer aldı. 
Menger'in çalışmasııun doğrudan sürdüğü, Profesör Mises'in yirmi yıl sonraki 
çalışmasına kadar, bu makale para teorisine Avusturya Okulunun yaptığı temel 
katkı olmaya devam etti. Hala yanlış anlamalar olduğu için, bu katkının nite­
liği üzerinde biraz durmakta yarar vardır. Çoğu kez, Avusturya'ya ait katkının 
sadece, paranın değeri problemine bir dereceye kadar marjinal fayda prensibini 
uygulama konusu ile sınırlı bir çabadan ibaret olduğu düşünülür. Ancak durum 
hiç de böyle dr.ğildir. Avusturya yaklaşıımnın bu alandaki temel başarısı , aslında 
marjinal fayda analizine dayanan ve daha geniş ve evrensel öneme sahip olan 
kı:ndine has sübjektif veya bireyci yaklaşımla ilgili para teorisine tutarlı bir uy-

�7 "Dic Valur.ırcgulicrung in Oesterreich-Ungam", (Conrad'ın)}a/Jrbfaheı-far Nııtionawfwno­
mie ıtıui Sttıtiıtik, III, F., \'ols. İii ve i-,, 1 892. 
! H  Bu nlJkalder 30 Nis:ın ve 1 9  Haziran 1 873 rarihli Wıener Abeııdpoıt'ta onaya çıktı ( Wie­
ıur Zcituıı,_q'a ek olarak) .  Meııger'in bütün ilk gazetecilik çalışmasında olduğu gibi, onlar d:ı 
isimsizdir. 



gulama yapmasıdır. Böyle bir başarı doğrudan Menger'den kaynaklanır. Onun 
paranın değeri ile ilgili farklı kavramların anlamı, değişikliklerin nedenleri ve bu 
değerin ölçülme olasılığı konusundaki açıklaması ve keza para talebini belirleyen 
faktörler ile ilgili tartışması, bütün bunların hepsi bana toplamlar ve ortalamalara 
dayanarak yapılan geleneksel miktar teorisinin ötesinde en önemli bir ilerlemeyi 
temsil ediyor gibi görünmektedir. Ve hatta onun çok bilinen paranın iç ve dış 
(innerer und ausserer Tauschwert) değeri arasındaki farklılık örneğinde olduğu 
gibi, kullanılan asıl terimler bir dereceye kadar yanıltıcı olsa bile,- bu ayırım, 
terimlerin ortaya koyduğu gibi, farklı değer türlerine işaret etmemekte, fakat 
fiyatlara etki eden farklı faktörlere işaret etmektedir- problemin temelinin teşkil 
eden görüş olağanüstü moderndir. 

189229 yılındaki yayınlarla birlikte, Menger'in yaşamı boyunca ortaya çıkan 
büyük çalışmalar aniden sona erdi. Yaşamınm geri kalan üç on yıllık döneminde 
sadece tirsat buldukça yapnğı küçük makaleler yayımladı. Bu makalelerin tam bir 
listesi, bir araya toplanmış çalışmalarının mevcut baskısımn son cildinin sonun­
daki yazıları ile ilgili bibliyografya'da yer alacaktır. Birkaç yıldır bu yayınlar hala 
esas olarak para ile ilgiliydi. Bunlardan, Das Goldagio ımd der heutige Stand der 
Uılutarefomı ( 1893) konulu konferansı, Oesterreichhische Staatsıvörterbuch ( 1897) 
içinde 1857'den beri Avusturya'daki para ve madeni para basımı dunımu ik ilgili 
makalesi Ye özellikle Handwörterbuch der Staatsıvissenschaften ( 1900) isimli eserin 
ikinci baskısının dördüncü cildinde para üzerine makalesinin baştan sona revize 
edilen baskısından30 özellikle bahsetmek gerekir. Son yayınlar esas itibariyle, öğ­
rencileri tarafından yapılan yayımlanmış çalışmalar için yazılan incelemeler, bi­
yografik notlar ve takdimler niteliğindedir. Onw1 yayımlanan son makalesi, 1 914 
yılında ölen talebesi Böhm-Bawerk'in ölümüne ait kısa biyografi yazısıdır. 

Bu apaçık ataletin nedeni açıktır. Menger şimdi, -iktisat üzerine uzun süre 
ertelenmiş sistematik çalışma ve bunun da ötesinde genel olarak sosyal bilimlerin 
niteliği ve metodu üzerine kapsamlı bir inceleme gibi- kendini verdiği asıl işlere 
bütünüyle konsantre olmak istedi. A'iıl enerjisini bu çalışmayı bitirm.::yc verdi ve 
doksanların sonunda yakın gelecekte yayımlamayı umdu Ye önemli kısımları kesin 
bir biçimde hazır hale geldi. Ancak onun ilgileri ve düşündüğü çalışmanın kapsa­
mı gittikçe daha geniş daireler halinde genişlemeye devam etti. Diğer disiplinler 
ile ilgili çalışmada daha ileriye girmek için bunu gerekli buldu. l�elsefe, psikoloji 
ve etnografya zamanını gittikçe daha fazla aldı ye çalışmanın yayınlanması tekrar 
tekrar ertelendi. Kendini bütünüyle çalışmasına Yermek için, l 903 yılında nis-

29 Halihazırda bahsedilmiş olanlara ilaveten ayıu yılda Rn•ue d'Econoınie Politique (vol vi) 
içinde "La Monnaie Mesure de la Valcur" başlıklı Fransızca bir makale \'e Eco1101nic ]oumal 
iljinde (vol. ii) "Paranın Orijini Üzerine" başlıklı İngilizce bir makale ortaya çıktı. 

30 Aynı makalenin Handwörterbucb isimli eserin üçüncü baskısının iv. Cildinde yt"r alan tekrar 
baskısı ikinci baskıya göre sadece üsluba ait küçük değişiklikler içermektedir. 
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peten erken bir yaş olan altmış üç yaşında görevinden istifa etmeye kadar gitti .3 1 
Ancak asla tatmin olmadı ve 1 92 1  yılında ileri bir yaş olan 81 yaşında ölünceye 
kadar yaşının getirdiği gittikçe artan bir inziva içinde onun üzerine çalışmaya 
devam ettiği görülür. Omm el yazması müsveddeleri ile ilgili olarak yapılan bir 
araştırma, vaktiyle çalışmanın önemli kısımlarının yayın için hazır halde olduğu­
nu gösterdi .  Fakat güç ve takatten düşmeye başladıktan sonra bile, imkansız bir iş 
olmasa da çok zor bir çabayı gerektirecek çapta revize etme ve yeniden düzenleme 
işine de\'am etti. C'.,rundsiitze isimli eserinin ve kısmen bu çalışmanın yeni bir bas­
kısının konusuyla ilgili bazı materyal, bu çalışmanın 1 923 yılında yayınlanan yeni 
bir baskısına oğlu tarafından dahil edildi32• Bununla birlikte, geriye çok sayıda 
cildi dolduracak biçimde fakat parça parça ve düzensiz müsveddeler şeklinde daha 
fazlası kaldı, ki sadece çok yetenekli bir editörün uzun ve sabırlı çabaları bu işin 
üstesinden gelebilirdi. Her halükarda şimdilik, Menger'in daha sonraki yıllarda 
yaptığı çalışmanın sonuçları kayıp olarak görülmelidir. 

Menger'i kişi olarak çok fazla tanıdığını iddia edemeyen biri için, bilimsel kari­
yeri ile ilgili bu kısa açıklamalara karakteri ve kişiliği konusunda eklemede bulun­
mak riskli bir iştir. Fakat günümüz iktisatçıları onun hakkında genellikle çok az 
şey bilirler. Çünkü, kapsamlı bir edebi portresi mevcut değildir.33 Arkadaşları \'e 
öğrencileri tarafından yazılan veya Viy:ma'daki sözlü gelenek tarafından korunan 
izlenimleri bir araya getirmek için çaba göstermek her şeye rağmen tamamen 
yersiz olmayabilir. Bu gibi izlenimler doğal olarak, dünya işleri ile ilgisini kestiği 
yaşamının ikinci yarısı ile ilgilidir. Emekli olduğu ve sessizliğe büründüğü zaınan­
d.1 da, yaşamı sadece öğretim ve araştırma faaliyeti olarak ikiye bölünmüştü. 

Yaklaşık olarak anlatılanlara göre E Schmutzer'in ünlü Menger portresinde 
en iyi şekilde tasvir edilen sima, genç bir adam üzerinde izlenim bırakan nadir 
firsatlardan birisidir. Birinin Menger'le ilgili imajının, aslında hafizaya ustaca ka­
zınmış bu portreye çok şey borçlu olduğu söylenebilir. İri yapılı, çok iyi tasar­
lanmış baştaki bü)riik alın ve güçlü ,.e açık çizgiler kolayca unutulmaz. Olgunluk 
döneminde, uzun boyu, gür saçları ve kalın saklalı ile Menger, olağanüstü etkili 
görünüşe sahip bir kişi olmalıydı. 

31 Sonuç olarak, A\'lısnırva Okulu'nun l'rofrsör H. Mayer, L. Von Mises ve J. Schumpeter 
gibi hemem hemen ya�l)'m bütün temsilcileri, Menger'in değil, fakat Böhm-Bawerk \'cya 
Wie�cr'in doğrudan öğrı:n.:ileri olmuşlardır. 
·12 Gr:mdmtze der T'iılltrvirtsclmftslc/Jrc ı•on Cari Meııger, Zwı:ite Auflage mit cincm Gelcitwort­
von R iı:lıard Sı:lıüller ans dem Nachlass herausgegeben von Kari Menger, Wien, l 923. Bu 
baskıda yapılan değişiklikler ve ilaveler ile ilgili tam bir tartışma, E X. \Veiss, "Zur zwciten 
Auflage \'On Cari Mt"nger� Grundsarzen", Zeitschı-ift far T'olhwimdınıft ımd Suzialpolitik, N. F., 
\'Ol. iv, 1924 içinde bulunacaktır . 
. u F. Vcın Wiescr tarafınd:ın Neııe öitcı-reic/1isd1e Biographie, 1 923 içinde ve R. Zuı:kcrkandl 
tarafından Zeitsclwijt jı'ir t'olkswirtsc/Jaft, So=ialpolitik mıd �erwa/tU'1J.1, \"OL :•ix, 1 9 1  1 içinde 
Jalıa kısa taritler özellikle belirtilırn."lidir. 
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Emekli olduktan sonraki yıllarda akademik bir kariyere başlayan genç ikti­
satçılar tarafından evinin kutsal bir yer gibi ziyaret edilmesi bir gelenek oldu. 
Kitapları arasındaki Menger tarafından güler yüzle karşılanacaklar ve onun çok 
iyi tanıdığı hayat ve bütün istediklerini kendisine sunan hayattan elini ayağı­
nı çektikten sonrası hakkında konuşacaklardı .  Hayattan elini ayağını çektikten 
sonra iktisat bilimine ve üniversite yaşamına olan ilgisini sonuna kadar korudu 
,.e görme duyusundaki azalmanın yorulmak bilmez kitap okuyucusunu mağlup 
ettiği daha sonraki yıllarda, yapmış olduğu çalışma hakkında ziyaretçi tarafından 
bilgilendirilmeyi bekleyecekti. Uzun bir aktif yaşamdan sonra bu son yıllarında, 
herhangi bir görevi veya kendiliğinden üstlendiği bir işi başarmak için değil, 
fakat sadece sahip olduğu cevher içinde kendisini entellektüel bakımdan tatmin 
etmek için meşguliyetlerine devam eden bir adam izlenimi verdi. Daha sonraki 
hayatında, belki de, gerçek hayatla hiç ilgisi olmayan popüler bilim adamı kon­
septine bir derece uydu. fakat bu, onun hayata bakış tarzı ile ilgili herhangi bir 
sınırlamaya bağlı değildir. Olgun bir yaşta zengin ve çeşitli tecrübeden sonra 
bilinçli olarak yapılmış bir tercihin sonucu idi. 

Eğer özel bir ilgi duymuş olsaydı, kendisini kamusal yaşamda en etkili şah­
siyetlerden birisi yapacak ayırt edici özelliklerden ve firsattan yoksun değildi. 
1900 yılında A\Usturya Parlamentosunun üst komisyonunun daimi üyesi yapıl­
dı. Fakat oradaki müzakerelerde çok aktif olmayı yeteri kadar önemsemedi. Ona 
göre dünya, faaliyette buluım1aktan çok üzerinde düşünülecek bir konu idi ve 
dünyayı sadece kapalı alanda seyretmekten hoşlanmasının nedeni buydu. Biri, 
onun yazılı çalışmasında politik görü�leri ile ilgili ifadeleri boş yere araştırabilir. 
Aslında, muhafazakarlık veya eski tip liberalizme eğilim gösterdi. Sosyal reform 
hareketi için sempati duymuyor değildi, fakat sosyal duyarlılık onun nesnel mu­
hakemesini asla etkilemeyecekti. Diğer bakımlardan olduğu gibi bunda da, daha 
tutkulu ve heyecanlı olan kardeşi Anton'un tersine mütecessis bir davranış gös­
termiş gibi görünür.34 Üniversitede öğrenciler tarafından en başarılı öğretmen­
lerden birisi olarak çok iyi hatırlanmasının ve A\Usturya'nın kamusal yaşamında 

-•• İki. kardeş, seksenler ve doksanlarda seçkin işadamları ve gazetecilerJ.en oluşan, fa.bt daha 
sonra Cari Menger'in önceki öğrencilerinin artarak ilgi gösterdikleri Universitenin karşısın­
daki �ir kahvt'hanede hemen hemen her gün toplanan bir g111bundüzenli üyesiydiler. En azın­
dan Uni\'ersiteden emekli ol�mcaya kadar, bu çevre vasıtasıyla esasen günlük işlerle ilgilendi ve 
bazı bakımlardan etkilendi. iki kardeş arasındaki farklılık, Menger'in en seçkin öğrencilerin­
dcn birisi olan R. Sieghart tarafındaıı çok iyi tas\'ir edilmiştir. ( karşılaştıruuz. İkincisinin Die 
Letzm J alnulmte eiııel" Grossmac/Jt, Berlin, 19 32, s. 2 l ) : "Wahrlich ein seltsames tmd seltenes 
Briidcrpaar dic neidcn �1engcr; CJrl, Bcgri.indcr der österrciclıisdıen Schuk der. Nationalö­
konomie , Entdecker des wirtschaftss\'chologischen Gesctzes vom Grenznutzcn, Lehrer des 
Kronprinzcn Rudolf, in den Anf.ıngen scincr Laufbahn auch Journalist, die grosse Welt ken­
n(·nd wenn auc h flichend, scine Wisscnschaft revolutionierend, abcr alsPolitiker chcr konser­
\'ativ; auf der anderen Seite Anton,weltfreınd, seinem eigenen Fach, dem bürgerlichen Recht 
rnıd Zivilprozess, bei glanzcm.ler Behcrıschung der Materie immer mchr abgewandr, dafür 
z1.111ehmcnd mit sozialeıı Probleınen t; ml ihrer Lösung durch den Staar befasst, glühcnd 
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dolaylı olarak büyük bir etkiye sahip olmasının başlıca nedeni budur.35 Bütün 
bilgiler, onun berrak ve kolay anlaşılabilir anlatımını övme konusunda hem fikir­
dir. Menger'in 1 892- 1 893 kışındaki konferanslarına katılan genç bir Amerikalı 
iktisatçının onun etkisi ile ilgili aşağıdaki tarifine, bir örnek olması bakımından 
burada tekrar yer verilebilir: "Profrsör Menger elli üç yaşını yeteri kadar canlı 
bir şekilde üzerinde taşır. Konferansı verirken, bir tarih veya alıntıyı doğrulama­
nın dışında notlarını nadiren kullanır. Düşünceleri ona konuşurken geliyor gibi 
görünür ve çok açık ve basit bir dille ifade edilir ve uygun jestlerle vurgulanır. 
Bu özelliği, izlerken insana büyük bir keyif verir. Öğrenci güdüldüğünü değil 
kendisine rehberlik edildiğini hisseder ve bir sonuca ulaşıldığı zaman, bu sonuç 
dıştan bazı şeyler olarak değil fakat kendi zihinsel sürecinin bir sonucu olarak 
aklına gelir. Profesör Menger'in konfrranslarına düzenli bir şekilde katılanların, 
politik iktisattaki nihai sınavları için başka bir hazırlık yapmaya gerek duymaya­
cakları söylenir ve ben buna yürekten inanabilirim. Düşüncenin felsefi derinliği 
ile açıklık ve basitliği bir araya getirme konusunda aynı yeteneğe sahip bir kon­
feransçıyı, hiç değilse bile, çok nadir duydum. Onun konferansları çok seyrek, 
en kalın kafalı öğrencilerinin kavrayamayacağı şekildedir ve hala en parlak zekalı 
biri için öğretici olma özelliğini daima ihtiva eder."36 Bütün öğrencileri, özellikle 
iktisadi doktrinler tarihinin uygun ve baştan başa ek alış tarzının canlı bir hafi­
zasını unutmazlar \'e onun kanm maliyesi üzerine verdiği konferanslarının teksir 
edilmiş kopyaları, emekli olduktan yirmi yıl sonra bile sınavlara en iyi şekilde 
h:ızırlanmak için öğrenciler tarafından araştırıldı . 

Bununla birlikte, onun bir öğretmen olarak en büyük kabiliyetleri, ileri dü­
zeyde öğrencilerden ve doktora derecelerini çok önceden tamamlamış olanlardan 
oluşan seçkin bir çevrede verdiği seminerde kendisini çok iyi göstermektedir. 
l'r<�tik sorunların tartışıldığı bazı zamanlarda, seminer lehte ve aleyhte göıüşleri 
dile getiren konuşmacıların belirlendiği parlamento düzeyinde organize edilmiş­
tir. Bmmnla birlikte daha sık olarak, üyelerden biri tarafından dikkatli ve titiz 

eingenommeıı von den Fragendes Sozialismus. Cari \'Öllig klar, jederman versttandlich, nach 
Ranke's Art abgeklart; Anton schwieriger zu verfolgen, aber sozialen Problemen in ailen ih­
ren Erscheinungsformen - im bürgerlichen Recht, in Wirtschafr und Staat - zugcwandt. leh 
habe \'On Cari Menger die nationalökonomische Methode gelernt, aber die Probleme, die ich 
mir stel!te, kamen aus Anton Mergers Hand". 
�; Bir zamanlar Mengeri'in çok yakın ögrc:nci halkasında yer alan ve daha sonra Avusturya 
kamusal ya�amında sivrilen çok sayıda insan vardır. Aynı zamanda iktisat literatürüne teknik 
açıdan bazı katkılar yapanlardan sadece bazılarını belirtmek gerekirse, daha önce bahsedilen­
lere K. Adler'in, St. Baucr'in, M. Dub'un, M. Ettinger'in, M. Garr'ın, \ı'. Gractz'in, l. Yon 
Ghılıer-Menninger'in, A. Krasny'in, G. Kunwald'ın, J .  Landesberger'in, \\' Rosenberg'in, H .  
s

·
chwarz\\"ald'ın, E .  Schwiedland'ın, r�. Sieghart'ın, E .  Seidler'in veR. Thurnwald'ın isimleri 

ckkncbilir. 
36 H. R. Seager, "Economiı:s at Bcrlin and Vienna", Journal of Political Economy, vol. i ,  
Marclı, 1 893,  reprinted in  Laborand other Essays, New York, 1 93 1 .  
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bir şekilde hazırlanan tebliğ uzun tartışmaların temelini oluşturdu. Menger, ko­
nuşmanın çoğunu öğrencilerine bıraktı, fakat tebliğlerin hazırlanmasında sınırsız 
bir gayretle yardımcı oldu. Kütüphanesini bütünüyle öğrencilerinin istifadesine 
sunmakla ve hatta onların özel olarak ihtiyaç duydukları kitapları satın almakla 
kalmayacak, fakat aynı zamanda çoğu kez sadece tebliğin temel sorunlarım ve 
planını değil, fakat belagat ve konuşma tekniğini bile tartışmak suretiyle el yaz­
ması nüshaları onlarla birlikte gözden geçirecekti .  37 

Yeni gelenlerin ilk başta Menger ile yakın bir diyalog içine girmeleri wrdu. 
Fakat bir kez özel bir yeteneğe sahip olduğunu gördüğü öğrenciyi seçkin seminer 
halkasına aldığı zaman, çalışmasında ona yardım etmek için hiçbir zahmeti esirge­
meyecekti. Menger ve çalışma grubu arasındaki ilişki akademik tartışmalarla sınırlı 
değildi. Çalışma grubunu sık sık Pazar günleri kır gezintilerine da\'et etti ve balık 
tutmaya çıkarken özel öğrencilerinin kendisine eşlik etmesini istedi. Balık tutmak 
aslında onun sadece vakit geçirmek için müptela olduğu bir hobi idi. Burada bile, 
başka her şeyde yaptığı gibi tekniğinin tüm ayrıntılarını iyice öğrenmeye \'e litera­
türiine aşina olmaya gayret eden bilimsel heves içinde konuya yaklaştı. 

Menger'i, hayatının hakim amacı olan iktisat çalışması ile bir bakıma ilgili ol­
mayan gerçek bir tutkuya sahip olarak düşünmek wr olacaktı. Bununla birlikte 
konusu ile ilgili olarak doğrudan çalışmasının dışında, onu oldukça meşgul eden 
il.we bir zihin meşguliyeti daha vardı. O da, kütüphanesini zenginleştirmek ve 
konımaktı. Bu kütüphanenin iktisat kitapları ile ilgili bölümü, şimdiye kadar özel 
bir kitap toplayıcısı tarafından durmadan oluşturulan en büyük üç veya dört kü­
tiiphaneden biri olarak sıralanabilir. Fakat o, sadece iktisat ile ilgili kitapları kap­
samadı, onun etnografya ve psikoloji ile ilgili koleksiyonları da oldukça zengindi. 
Ölümünden sonra, iktisat ve etnografya ile ilgili bütün kitaplar dahil bu kütüpha­
nenin daha büyük kısmı Japonya'ya gitti ve şimdi Tokyo'daki iktisat okulunun kü­
tüphanesinin ayrı bir bölümü olarak muhafaza edilmektedir. Sadece iktisat ile ilgili 
yayımlanmış kataloğun bu kısmı 20.000'den daha fazla kayıt ihtiva etmektedir.]M 

Menger daha sonraki yıllardaki ihtirasını gerçekleştiremedi ve çalışmasını 
CJçlandıracağını ümit ettiği büyük incelemesini tamamlayamadı. Fakat en zen­
gin meyve veren ilk büyük çalışmasını görmekten mutlu oldu ve seçtiği çalışma 
konusunda yoğun ve asla tükenmeyen şevkini sonuna kadar konıdu. Bir kez 
söylediği aktarıldığı gibi, eğer yedi oğlu olmuş olsaydı onların hepsinin iktisat 
bilimi alanında yetişmesini isterdi. Bunu söyleyebilen bir insan iktisat alanında 
çalışmaktan fevkalade mutlu olmuş olmalıdır. Onu gunırla ustaları olarak ad­
landıran çok sayıda seçkin iktisatçı, öğrencilerine kendisi gibi iktisat alanında 
çalışma ilhamı veren Allah vergisi yeteneğine tanık olmuşlardır. 

�7 Karşıl:ıştırınız. V. Gractz, "Cari Mcngcr", Nmes Wıener Tagblatt, Fcbnıary 27th, 1 92 1 .  
JM Kııtıılo.H deı· Cari Menger - Bibliothel� in der Haııdelsımiı·erstat 1okio . Ersr.:rTeil. Sozialwis­
sensı.:hali:cn. Tokio, 1 926 (73 1  sayfa ) .  
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Çevirmenin Onsözü 
Günümüz iktisat teorisindeki gelişmeden ancak haberdar olan bir kişiye, Cari 
Menger'in Grundsatze der Volkwirtlısclıa.ftslelıre isimli eserini çevirme işini niçin 
üstlendiğimizi açıklamamız gerekir. Bu çalışmasında Menger önce Avusturya 
İktisat okulunun çevresinde geliştiği teorik özü oluşturan merkezi önermeleri 
ortaya koymuşnır. Onun çalışması nesiller boyu Avusturyalı öğrencil er ve bilim 
adamları için temel başvuru kaynağı olmuştur. Gmndsatze isimli eserden doğru­
dan ilham alan (hem Almanca orijinalinden hem de çevirisinden) İsveçli ve İtal­
yan iktisatçılar, bu iki ülkede iktisat teorisinin mükemmel bir şekilde gelişmesini 
sağlamışlardır. Fakat İngilizce konuşan iktisatçılar bu bakımdan o kadar şanslı ol­
mamışlardır. Menger'in ikinci elden açıklanan görüşlerine güvendikleri ve birden 
fazla okunduğunda anlaşılabilecek tezi ile doğrudan bağlantı kurma konusunda 
eksik kaldıkları için, onun buluşlarından tam olarak faydalanamamışlardır. Gü­
nümüzde gelinen noktadan, bu gerçek esefle karşılanmalıdır. Menger'in iktisat 
bilimine başlıca katkısı, marjinal fayda teorisi ile ilgili açıklaması ve onu değer ve 
fiyat teorisi ik bütünlcştirmesidir. Hemen kabul etmek gerekir ki , bu fonksiyon 
İngiltere'de Jcvons ve Marshall'in çalışmalarıyla ziyadesiyle geliştirilmiştir. Eğer 
İngilizce konuşan iktisatçılar, Menger'in iki taraflı tekel, tekelin rekabetle ilişkisi 
ve para teorisinin temelini oluşnıran ticari malların pazarlanabilirliği konuların­
daki incelemesine kolayca ulaşabilmiş olsalardı, bazı kör noktalara saplanmaktan 
bırn!lmuş olabilirlerdi. İngilizce konuşan yazarların aksak rekabet ve para teo­
risinde likiditenin rolü konularına sadece l 930'larda açıkça teorik bakımdan ilgi 
daymay•l başlamaları gibi. 

Grundsıitze'nin yaklaşık 80 yıl boyunca İngilizce'ye çevrilmemiş olması gerçe­
ği bir muammadır. Bu sırrı tam olarak çözebilme iddiamız olmamakla birlikte, 
yine de en azından kısmen çözümlenmesine katkı sağladığımızı düşünüyoruz. 
Normal olarak Menger'in kitabını çevirmek daha zor olsa da, bir dereceye kadar 
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bana mümkün gibi görünmektedir. Çevirisinin zor olması gerçeği, daha önceki 
çeviri çabalarının hevesini ve cesaretini kırmış olabilir. 

Karşılaştığımız zorluklar kısmen, Menger'in görüşlerini ve kavramları ifade 
etmek için zamanın Alman iktisat literatüründe tam karşılığını sağlayan sözcük­
leri bulamamasından dolayı öncü bir çaba içinde olması gerçeğine bağlanabilir. 
Bu yüzden önemli miktarda yeni deyimler buldu, ki onların çoğu daha modern 
terimlerle yer değiştirmiştir. Bu demek değildir ki, onun görüşleri sadece geçici 
bir önem ve etkiye sahiptir. Yapılan şey yalnızca, onun bu deyimleri yerine daha 
uygun bir terminolojinin bulunmasıdır. Bu deyimlerden, tam olarak İngilizce 
karşılığı olmadığı için çevrilemeyecek olan bir miktar bileşik keljme ve kelime 
örneği vardır. Daha ciddi bir güçlük, Almanca için bile alışık olunmayan sıkıcı 
bir anlatıma sahip olması gerçeğidir. 

Onun cümle yapıları, cümleler içinde komplike cümle kalıplarından oluşmak­
ta; bu cümleler zamir kabilinden kavramlarla doldurulmakta ve zarf kabilinden 
ka\'ramlar yığını ile zenginleştirilmektedir. Cümlelerinin çoğu bir sayfanın yarısı 
veya daha fazlasını kaplamakta ve sıkı gramatik bileşimlere bağlı olarak birbi­
rinden bağımsız düşüncelerini açıklamaktadır. Bir çevirmen onları ancak daha 
fazla zaman harcayarak ve yaratıcılıkta bulunarak parçabr-.ı ayırabilir. Mengcr'in 
bu anlatım özelliklerinin kısmen, Avusturyalı kamu görevlileri arasında geı;en 
günlerinde ağır resmi ve bürokratik işlemlere maruz kalmasına bağlı olduğu ileri 
sürülmektedir. 

Bu çeviri, Grımdsiitze'nin 1871 yılında Viyana'da yayınlanan birinci baskısı­
nın tam bir çevirisidir. Almanca ikinci baskısı, Menger'in ölümünden iki yıl son­
ra 1 923'de Viyana' da yayınlanmıştır. Özellikle birinci baskısı iktisadi doktrinin 
gelişimini etkilediği, ikinci baskısı yazarının ölümünden sonra yayınlandığı ve iki 
baskı arasındaki farklılıklar değişik nüshalardan çe\'iri yapmayı zorlaştırdığı için, 
değişik bir nüshanın çevirisini yapma imkanını baştan reddettik. 

Çevirimizi tamamlama sürecinde, Menger'in aşırı uzun dipnotlarını ekler kıs­
mına veya metnin içine aktarmak suretiyle çıkardık. Bu gibi bütün aktarımlar 
uygun puntolarla notların içinde güstt:rildi. Genelde bibliyografik karakterde­
ki dipnotları eklerin içine, sadece metnin tamamlayıcı bir parçası olanları ise 
metnin içine yerleştirdik. Orijinalinde ekler kısmı yoktu. Eklerin başlıkları bizim 
tarafımızdan konuldu. 

Menger'in bibliyografik referansları ve atıfları özel bir sorun çıkarmıştır. Onun 
zamanında, sadece atıf yapma konusunda standart bir metodun yokluğu değil, 
fakat aynı zamanda oldukça genel bir özençsizlik durumunun hüküm sürmesi söz 
konusuydu. Menger bu bakımdan, çağdaşlarının ekseriyetine göre ne daha fazla 
ne de daha az suçludur. Eğer biz onun atıflarını doğrulamadan ve değiştirmeden 
,·ermiş olsaydık, güvenilmez ve bir ölçüde yararsız olacaktı. Üstelik Menger ta-
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rafından kullanılan standart eserlerin baskıları, bir çok örnekte olduğu gibi, ya 
şimdi mevcut değildir veya son derece nadir olarak mevcuttur. Bütün atıf ve re­
feransları kontrol ettik ve tamamını doğrulama konusunda başarılı olduk. Ancak 
yarım düzinesini olduğu gibi not ettik. Menger tarafından verilen baskılarına eri­
şilmesi imkansız bütün referansları, modern standartlara göre yeniden düzenle­
dik. Böylece Adam Smith, Ricardo ve Roscher ile ilgili bütün referanslar, Milletle­
rin Zenginliği'nin Modern Library baskısına, Ricardo'nun Prensiplerinin Gonner 
baskısına ve Roscher'in Sisteminin yirminci baskısına dayanarak verilmiştir. 

Ortaya çıkan bir diğer problem, Menger'in başlıcaları Almanca, Fransızca ve 
Latince olmak üzere bir çok farklı dildeki diğer yazarlardan kelimesi kelimesine atıf 
yapması gerçeğidir. Bu atıfları verildikleri orijinal dillerde bırakmayı tercih ettik. 
Fakat faydalı olduğunu gördüğümüzde dipnotların İngilizce çevirisini de yaptık. 

Çevirmenlerin dipnotlarının hepsi, Menger'in dipnotları ile karışmaması için 
açıkça belirtilmiştir. Kendi notlarımızın minimum düzeyde olması için gayret et­
tik. Onların çoğu, aşırı uzun orijinal dipnotlardan eklere veya metne aktarılanları 
kayıt altına almakta veya özellikle sorunlu kelimeler ile ilgili olarak yaptığımız 
çevirileri açıklamaktadır. Sadece birkaç örnekte metin üzerinde yorum yapma 
özgürlüğümüzü kullandık. Çünkü bu şekilde yaptığımız örneklerde, elimine 
edilmesi gereken bazı belirsizlikler olduğunu düşündük. 

Faydalı olabileceğini düşündüğümüz bir indeks hazırladık. Her ne kadar ge­
nelde indeksteki giriş başlıklarının seçiminde Menger'in terimlerini kullansak da, 
bu kurala katı bir şekilde bağlı kalmanın günümüz okuyucuları için indeksin fay­
dasını aşırı derecede sınırlandıracağını düşündüğümüz bir takım örnekler vardır. 
Bu yüzden Menger'in kendisi tarafindan bir terim olarak kullanılan bazı indeks 
b:ı.ş!ıklarını rorunlu olarak kullanmadık. 

Çevirimize yazdıgı takdim yazısı için Proksör Frank H .  Knight'a ve sürekli 
bizi cesaretlendirdiği için Profesör Friedrich A. Von Hayck'e teşekkür ederiz. El 
yazmasını daktilo ettikleri için Mrs. Edna Dombrowsky, Mr. E. L. Pattullo ve 
Miss Elizabeth Stercnbcrg'e, referansların yerleştirilmesindeki yardımı için Miss 
Elizabeth Sterenbcrg'e ve elyazmasının daktilo edilmesinin finansmanında yap­
tığı bağış için Chicago Üniversitesi Sosyal B ilim Araştırma Komitesine çok şey 
borçluyuz. 

]ames Dingıvall 
Bert E Hoselitz 
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On söz 
İktisat bilimi daha az dikkat çekerken ve pratik faaliyetlerinde kendileri için yol 
gösterici bir rehber olması gerekenler tarafından değeri ciddi biçimde sorgulanır­
ken, tarafsız bir gözlemci bizim kuşağımızın doğal bilimler alaıundaki ilerlemeye 
niçin daha fazla önem verdiğini anlayabilir. 

İktisada duyulan ilginin bizim çağımızdan daha fazla olduğu bir çağ asla ol­
mamıştır. İktisadi olayların bilimsel temelini daha genel ve kesin bir şekilde olu�­
nırma ihtiyacı asla daha fazla hissedilmemiştir. Ve insanların, bilimin başarılarını 
bütün beşeri faaliyet alanlarında fiilen kullanma konusundaki marifet ve hünerleri 
bizim zamanımızdakinden asla daha fazla olmamıştır. Eğer bu yüzden tecrübeli 
kişiler bütünüyle kendi tecrübelerine güvenir ve bilimimizin kendi içindeki mev­
cut gelişimini görmezlerse, bu durum onların ciddi bir ilgi ve kabiliyet eksikliği 
içinde olmalarına bağlı olmayabilir. Onların görmezden gelmeleri, faaliyetleri­
nin sonucunu belirleyen durumlara ve ilişkilere daha derin bir vukuf sağlayacak 
gerçek bir bilime kibirli bir itirazın sonucu da değildir. Böyle bir dikkate şayan 
kayıtsızlığın nedeni, bilimimizin ampirik temellerini bulma konusundaki geçmiş 
bütün çabaların kısır kalmasından başka bir yerde aranmamalıdır. 

Her ne kadar mütevazı olsa da, bu yöndeki her yeni çaba mazeretini kendi 
içinde barındırmaktadır. Bilimimizin temellerini keşfetmeyi amaçlamak, birisi­
nin bbiliyetlerini doğrudan beşeri refaha bağlı olan problemin çözümüne tahsis 
etmesi, en yüksek önemdeki kamu çıkarına hizmet etmesi ve hatanın bile bütü­
nüyle erdemsiz olmadığı bir yola girmesi, demektir. 

Uzmanlar nezdinde haklı görülebilecek bazı şüphelerden sakınmak için, böy­
le bir girişimde bulunduğumuzda bilimimizin bütün alanlarında şimdiye kadar 
yapılmış geçmiş çalışmalara özel olarak önem vermeyi ihmal etmemeliyiz. Aynı 
zamanda seleflerimizin düşüncelerine ve hatta bilimimizin şimdiye kadar kesin 
sonuçlara ulaştığı düşünülen doktrinlerine tam bir bağımsızlık içinde eleştirel yak-
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)aşmaktan kaçınamayız. İlk sorumluluğumuzu yerine getirmemiş olsaydık, aynı 
amacı başarma çabası içinde olan bütün insanların ve çağların bir çok parlak akıl­
ları tarafindan biriktirilen bütün tecrübe toplamını ciddiye almadan bir kenara 
bırakmış olacaktık. İkinci sorumluluğumuzu yerine getirmemiş olsaydık, bilimi­
mizin temd!eriyle ilgili köklü bir reform yapma ümidiyle işe başlamaktan vazgeç­
miş olacaktık. Sadece tereddi.ide mahal bırakmayacak bir incelemeden sonra bile 
bu tehlikelerden, seleflerimizin görüşlerini kendimize mal ederek ve doktrinden 
tecrübeye, kişilerin düşüncelerinden nesnelerin doğasına başvurarak kaçınılabilir. 

Bu benim üzerinde bulunduğum zemindir. 1 Bunu takiben, beşeri iktisadi fa­
aliyet ile ilgili kompleks fenomeni hala tam bir gözleme bağlı olan en basit ele­
mentlere indirgemeye, bu elementlere doğalarına uygun bir ölçü uygulamaya ve 
sürekli bu ölçüye bağlı kalarak kesin prensiplere göre elementlerinden neşet eden 
daha kompleks iktisadi fenomenin işleyiş tarzını araştırmaya çalıştım. 

Doğal bilimlerde evrensel kabul gören bu araştırma metodu çok büyük sonuç­
lara yol açtı ve bu nedenle yanlış olarak doğal-bilimsel metot olarak isimlendirildi. 
Aslında bu metot, ampirik bilginin bütün alanlarında kullanılan ortak bir metot­
tur ve uygun olarn ampirik metot olarak isim.lendirilmesidir. Bu ayırım önemlidir. 
Çünkü her bir araştırma metodu, bilgi alanının doğasından uygulanı11asına kadar 
kendi spesifik karakterini kazanır. B ilimimizle ilgili olarak doğal-bilimsel bir yön­
lendirme çabası içinde olmak göreceli olarak doğru olmayacaktı. 

Geçmişte doğal-bi limsel araştırma metodunun özelliklerini eleştiriye tabi tut­
madan iktisat bilimine aktarma yönündeki çabalar, çok ci<ldi metodolojik yan­
lışlıklara ve iktisat bilimi fenomeni ile doğa fenomenleri arasında boş yere zahiri 
analojiler yapılmasına yol açtı. Bacon bilim adamları ile ilgili şu tanımlamayı 
yaptı : "Magna cum vanitate et desipientia manes similitudines et sympathies re­
ru:n describunt atque etiam quandoque affingunt."2 Bu ifade, onun metodunun 
özünü tamamen yanlış anladığı halde, şaşırtıcı bir şekilde günümüzde kendilerini 
Bacon'un öğrencileri olarak isimlendirmeye devam eden iktisat yazarları ile ilgili 
kesin doğru bir ifadedir. 

Bu çabaların haklılaştırılmasında, eğer zamanımızda yapılması gereken şeyin 
bilimin bütün alanlarında karşılıklı i l işkileri kurmak ve en önemli prensiplerini 
bir araya getirmek olduğu ifade edilirse, o zaman bu problemin çözümünde 

1 Menger li5lup bakımından hLT �'l'rde "biz" kelimesini kullanır. Modern kullanımla uyumlu 
olması için, biz Mcnger!in kendisi ile ilgili referansları birinci çoğul şahıstan birinci tekil şa­
hısJ çevirdik. - Çevirmenler. 
� hancis Bacon, Nuı11ıııı O'lTııııum, 11, 27. Ellis \'eSpedding taralindan çevrilen , Joluı M .  
Robcrtmn taralind.ın cdi�yonu yapılaıı, T/Je PfJilosop/Jirnl ıttırks ofFnmcis Racon isimli eserin 
içinde, London, 1 905, s�. 334-5 .  Bu pasaj aşağıdaki gibidir: "şeylerin benzerlikleri ve yaratılış 
uygunlukları �er çek değildir, . . .  onlar kibir ve ahmaklıkla böyle tanımlar yaparlar ve sanki 
Lı.ızen bu benzerlikleri bulduklarını zannederler". -Çevirmenler. 
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çağdaşlarımızın liyakat ve niteliklerini ciddi biçimde sorgulamak isterim. İnanı­
yorum ki, bilimin farklı alanlarındaki bilim adamları, kendi araştırmalarına zarar 
vermeden bu ortak amaç konusundaki çabalarını asla kaybetmeyebilirler. Fakat 
bu problemin çözümü, sadece bilginin farklı alanları çok dikkatli bir şekilde in­
celendiği ve her bir alana mahsus yasalar keşfedildiği zaman, başarılı bir şekilde 
gerçekleştirilebilir. 

Şimdi, benimsemiş olduğum araştırma metodunun ortaya çıkardığı sonuçları 
n· doğadaki fenomenler gibi iktisadi yaşam frnomeninin de kesin yasalara göre 
düzenlendiği konusunu gösterip gös

.
teremediğimi değerlendirmek okuyucunun 

görevidir. Bu bahsi kapatmadan önce, insanın özgür iradesine atıfta bulunarak 
iktisadi davranış ile ilgili yasaların geçerliliğini sorgulayanların düşüncesine itiraz 
etmek isterim. Çünkü onların argümanı, iktisadın bütünüyle tam ve kesin bir 
bilim olması durumunu inkar etmek anlamına gelecektir. 

Bir şeyin benim için faydalı olup olmadığı ve hangi şartlar altında faydalı ol­
duğu, iyi bir şey olup olmadığı ve hangi şartlar altmda iyi bir şey olduğu, iktisadi 
bir mal olup olmadığı ve hangi şartlar altında iktisadi bir mal olduğu, benim için 
değerli olup olmadığı ve hangi şartlar altında değerli olduğu ve bu değerin be­
nim için ne kadar büyük olduğu, malları iktisadi mübadelesinin iki iktisadi birey 
arasında hangi şanlar altında gerçeklqeccği ve bir mübadele yapıldığında fiyatın 
hangi limitler içinde oluşacağı - bunlar ve diğer bir çok meseleler, her hangi bir 
kimya yasasının uygulama yapan bir kimyacının iradesinden bağımsız olması ka­
dar benim irademin tamamen dışındadır. Bundan dolayı bu kişilerin benimsediği 
görüş, iktisat biliminin uygun çalışma alanı hakkında kolayca fark edilebilecek 
bir yanlışa dayanmaktadır. 

Zira iktisat teorisi, iktisadi faaliyetin pratik kuralları ile d1:ğil, fakat ihtiyaçları­
nı tatmin etmek için basiretli bir şekilde davranan bireylerin içinde bulundukları 
şartlarla ilgilenir. 

İktisat teorisi, kimyanın uygulama yapan kimyacının işlemlerine bağlı olması 
kadar, iktisadi bireylerin3 pratik faaliyetlerine bağlıdır. Beşeri özgürlüğe atıfta bu­
lunma, her ne kadar iktisadi faaliyetin tam olarak öngörülebilmesine karşı mantı­
ki bir itirazmış gibi görünse de, bireylerin iktisadi faaliyetlerinin sonucunu şarta 
bağlayan ve beşeri iradeden bütünüyle bağımsız olan frnomen ile ilgili kesin 
yasalara karşı bir itiraz olarak asla ileri sürülemez. Bununla birlikte fenomenin 
kesin bir şekilde tanımlanması, bilimimizin çalışma amaçlarındandır. 

" '' IVirt.sdıaftender ;\1.ensd1", "wirtsdmftendes Indiı'iduum" ve "wirtschnftmde Person" terimleri 
çalışmanın tamamında sürekli kullanılm.ıkradır. S ıfat olan "wirtschafrende" terimi bireylerin 
i>zclliklerinı: ve güdülerine işaret etmez, fakat onları tabi olduğu faaliyete işaret eder. Daha 
spesifik olarak, "kar motitine" veya kişisel çıkarın izlenmesine" işaret etmez, fakat iktisadi 
davranışa işarer eder. - Çevirenler. 
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Ürünler ve uygun üretim amilleri ile ilgili iktisadi fenomenin nedensel ilişkile­
rini araştırmaya özel olarak önem verdim. Bu, sadece realiteye bağlı bir fiyat te­
orisi oluşturmak ve bütün fiyat fenomenini (faiz, ücretler, toprak rantı vb. dahil) 
tek bir bakış açısı içinde birleştirmek amacıyla değil, fakat aynı zamanda şimdiye 
bdar tamamen yanlış anlaşılmış diğer bir çok iktisadi sürece böylece derin bir 
bakış açısı ve vukuf kazandırmak içindir. Bu, bilimimizin kendi hakiki dalıdır. 
Üstelik bu dalda iktisadi yaşamın olayları en açık ve kesin bir şekilde düzenli 
kanunlara uygun işlemektedir. 

Burada incelenen bilimimizin en genel prensiplerini kapsayan alanın Alman 
politik iktisadındaki son gelişmelerin ürünü olması ve bilimimizin buradaki en 
önemli prensipleri ile ilgili reform çabalarının böylece tamamen Alman bilim 
adamları tarafından yapılan çalışmalara dayalı bir temel üzerine inşa edilmesi, 
bana ayrı bir mutluluk verdi. 

Bu çalışma, Avusturya'da kendileriyle beraber çalışan bir kişinin samimi bir 
selamlaması ve Almanya'nın bize gönderdiği birçok önemli bilim adamı ve mü­
kemmel yayınlar vasıtasıyla biz Avusturyalılara bol miktarda ulaşan bilimsel dü­
şüncelerinin zayıf bir yansıması olarak görülsün . 

D R.. CARL MEN GER 
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Kısım 1 

GENEL MAL TEORISI 



Bölüm 1 

Genel Mal Teorisi 
Her şe); neden ve sonuç yasasına tabidir. Bu büyük prensibin hiçbir istisnası yok­
tur. Deney alanında bunun tersine bir örneği boş yere araştırmış oluruz. Beşeri 
ilerlemenin, bu prensibi şüpheye düşürme yolunda hiçbir eğilimi yoktur, fakat 
daha ziyade onu doğrulama ve onun geçerlilik alanıyla ilgili bilgiyi daima daha 
fazla genişletmek neticesi vardır. Onun sürekli ve artan bir şekilde onaylanması 
ve kabul edilmesi, bu yüzden, beşeri ilerlemeye sıkı sıkıya bağlıdır. 

Bir kişi ve karşılaştığı durumlardan her biri, ilişkilerle ilgili bu büyük evrensel 
yapının halkalarıdır. Bir kişinin durumunun birinden diğerine nedensellik yasası 
dışında herhangi bir şekilde değişebileceğini düşünmek imkansızdır. Bundan do­
layı eğer bir kişi bir ihtiyaç durumundan ihtiyacının tatmin edildiği bir duruma 
geçerse, bu değişiklik için yeterli nedenler var olmalıdır. Bir kişinin organizması­
nın işleyişi içinde rahatsızlık veren duruma çare olacak kuvvetler olmalıdır veya 
doğası itibariyle ihtiyaçların tatmini olarak ifade ettiğimiz durumu sağlama kabi­
liyetinde olan dışsal şeyler var olmalıdır. 

Beşeri ihtiyaçların tatmini ile nedensel bir ilişki içinde olan şeylere faydalı 
şeyler1 diyoruz. Bununla birlikte eğer hem bu nedensel ilişkiyi bilir \'e hem de 
faydalı şeyleri fiilen ihtiyaçlarımızı tatmine yönlendirecek güce sahip olursak, 
onları ma/2 olarak isimlendiririz. 

Rir �eyin bir mal haline gelmesi veya başka bir deyi�lc mal karakteri kazannası 
için aşağıdaki dört şartın aynı anda mevcut olması gerekir :  

1 .  Beşeri b ir  ihtiyaç. 

2. Şeyin, bu ihtiyacın tatminiyle ilgili nedensel bir ilişkiye girmeye müsait 
hale getirecek özellikleri. 

1 "Nüt.z/ichkeiteıı." - Çevirmenin. 

2 Bur;ıda orijinal bir dipnot olarak ortaya çıkan madde için Ek A'nın ilk üç paragratina bakınız. 
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3 .  Bu nedensel ilişkiyle ilgili beşeri bilgi. 

4. Onu ihtiyacın tatminine yönlendirmeye yetecek şekilde kontrol etmek. 

Sadece bu dört ön şartın hepsi aynı anda mevcut olduğunda bir şey mal ola-
bilir. Onlardan biri mevcut olmadığı zaman, bir şey mal karakteri kazanamaz.3 
Halihazırda mal karakterine sahip olan bir şey de, eğer dört ön şarttan birinin 
varlığı sona ererse, derhal mal karakterini kaybedecektir. 4 

Bir şey mal karakterini şu nedenlerden dolayı kaybeder : ( 1 )  beşeri ihtiyaçlar­
daki bir değişmeye bağlı olarak, şeyin tatmin etme özelliğine sahip olduğu bel­
li ihtiyaçlar ortadan kalkarsa, ( 2) kendi özelliklerindeki bir değişmenin sonucu 
olarak şeyin beşeri ihtiyaçları nedensel bir ilişki içinde tatmin etme özelliği kay­
bolduğu zaman, ( 3 )  şey ve beşeri ihtiyaçların tatmini arasındaki nedensel ilişki 
ile ilgili bilgi yok olursa, veya ( 4) insanlar şey üzerindeki hakimiyetlerini, artık 
ihtiyaçlarının tatminini için doğrudan kullanamayacak ve bunu tekrar kazanma 
gücüne sahip olamayacak şekilde tamamen kaybederlerse . 

Beşeri ihtiyaçların tatmini ile herhangi bir nedensel i lişki içinde olmayan şey­
lerin, yine de insanlar tarafından mal olarak görüldüğü özel bir durum gözlem­
lenebilir. Bu durum, ( 1 )  aslında bu özelliklere ve dolayısıyla kapasitelere sahip 
olmayan şeylere yanlış bir şekilde bunlar atfedildiği veya ( 2 )  mevcut olmayan 
beşeri ihtiyaçların yanlış bir şekilde var olduğu varsayıldığı zaman ortaya çıkar. 
Her iki duıumda da aslında şeylerin mal-karakterini belirleyen olarak tasvir edi­
len ilişki içinde olmayan, fakat sadece insanların düşüncelerinde öyle olan şeyler­
le meşgul olmak zorundayızdır. Birinci tür şeyler arasında, kozmetiklerin çoğu, 
büyü ve cazibe malzemelerinin hepsi, medeniyetin ilk dönemlerinde ve hatta gü­
nümüzde ilkel toplumlar tarafından hastalıkların tedavisinde kullanılan ilaçların 
çoğu, sihirbazların kullandığı çubuklar, aşk iksirleri vb. bulunmaktadır. Çünkü 
bütün bu şeylerin tamamı, hizmet ettiği varsayılan ihtiyaçları gerçekten tatmin 
etme özelliğine sahip değildir. İkinci tür şeyler arasında, gerçekte var olmayan 
hastalıklarla ilgili ilaçlar, putperestler tarafından idollere tapmak için kullanılan 
araçlar, heykeller ve binalar, işkence aletleri vb. bulunmaktadır. Bu yüzden bu 
gibi şeylerin mal-karakterine bürünmesi sadece gerekli özelliklere sahip olduğu 
imajına sahip olması veya insanları onlara ihtiyaç duyduklarını zannetmelerinden 

3 Giitcrqıuılitnt. Menger daha sonra " Hiıarrnc/Jamkter" (ticari mal-karakteri) ,  "ölwııomischer 
Charıı�·ter" ( iktisadi karakter), "nichtölıoııomischer C/Jarakter'' ( iktisadi olmayan karakter), 
"Gc/dclmrnl.·ter" (p.ıra-karakteri) gibi ve benzeri terimleri kullaııır. "CIH1rakter" yerine "Qu­
alitat" terimini sadece burada kullanır. Anlamları aynı olduğu için, yapılarında par;\lellik 
kurmak için "mal-karakteri" (goods-character) olarak çevirmeyi tercih ettik. - Çevirmenler. 
i Bundan açıkça anlaşılmaktadır ki, mal-karakteri malların doğasında gizli ve malların bir 
özelliği değildir. Fakat sadece şeyler w imanlar arasıııdaki bir ilişkidir. Açıktır ki, şeylerin mal 
olm.1 karakteri, bu ilişki ortadan kalkrıgıml.ı suna erer. 

2 



dolayıdır ki bu tür mallar münasip biÇimde sana/ (hayali) mallar5 olarak isimlen­
dirilebilir. 

Bir toplum daha yüksek medeniyet düzeyine ulaştığında ve insanlar şeylerin 
gerçek yapısına ve doğasına daha derinlemesine nüfuz ettiklerinde, gerçek malla­
rın sayısı sürekli olarak artar ve kolayca anlaşılabileceği gibi, sanal malların sayısı 
gittikçe azalır. Tecrübeyle sabittir ki, gerçek mallar bakımından çok yetersiz olan 
toplumlarda en fazla sanal olarak isimlendirilen malların görülmesi, beşeri refah 
ve doğru bilgi arasındaki bağlantının en önemli kanıtıdır. 

Bizim disiplinimizdeki bazı yazarlar tarafından malların özel bir türü olarak 
incelenen "ilişkiler" (relationships)6 özel bir bilimsel ilgi konusudur. Bu katego­
ride firmalar, firma değerleri, tekeller, telif hakları, patentler, ticari l isanslar, yazar 
hakları ve aynı zamanda bazı yazarlara göre, aile ilişkileri, arkadaşlık, aşk, din ve 
bilimsel burslar vb. yer almaktadır. Bu ilişkilerin bir kısmının mal-karakterlerini 
tam olarak test etme imkanı olmadığı kolayca görülebilir. Fakat firmalar, tekeller, 
telif hakları, müşteri memnuniyeti ve diğerleri gibi, onların çoğunun fiilen mal 
olmadığı, daha fazla kanıta bile gerek kalmaksızın onlarla genellikle ticaretin 
objeleri olarak karşılaşmamız gerçeği tarafından gösterilmektedir. B u  konuya 
kendisini tamamen adamış olan teorisyen7 bu ilişkilerin mal oLırak s ııııflandı­
rılınasınm tuhaf bir tarafı olduğunu kabul etse ve tarafsız bir gözle bakıldığında 
bir istisna olarak gözükse de, benim düşünceme göre, bu gibi şüpheler için şey­
ler ve dolayısıyla sadece maddeleri ve fiziki kuvvetleri (somut objeler ve emek 
hizmetleri) mallar olarak gören zamanımızın materyalistik eğiliminin bilinçsiz 
incelemesinden biraz daha derin bir neden bulunmalıdır. 

Dilimizde genelde "faydalı faaliyetler" için bir terimin olmadığı, fakat sadece 
"emek hizmetleri" için bir terimin bulunduğu hukuk çalışanlar tarafından bir 
çok kez belirtilmişti. Ancak, emek hizmeti olarak isimlendirilemeyecek fakat belli 
kişiler için muhakkak yararlı olan, hatta onlar için büyük iktisadi değere sahip 
olabilecek olan bir dizi faaliyet \'e hatta sırf hareketsizlik vardır. Benden ticari 
mallar satın alan veya benim resmi işlemlerimden yararlanan bir kişinin kesinlikle 

5 Ariscotlc (De Animıı i i i .  10 .  433a 25-38) zaten ihtiyaçların rasyonel veya irrasyonel düşün­
celerden kaynaklanıp kaynaklanmamasına göre mallar arasuıda gerçek mallar ve sanal mallar 
ayırımını yapmıştır. 
6 ''lirlıııltııisse". Bu bağlam<l:ı " vf:rhııltrıisse" ile aynı anlama sahip hiçbir İngilizce kelime veya 
deyim yoktur. En yakın İngilizce terim olarak "intangible�" ve "claims" vardır. Fakat bunlar 
aniam bakımından daha az geniştir. Biz "ve,.Jıa/tnisse" kelimesine en yakın İngilizce kelime 
olar�ık "rdationships" kelimesini seçtik. Okuyucu kelimenin tam anlamını sadece metnin ken­
disinden elde edebilir. - Çevirmenler. 
7 A. E. F Schatlk, Die national-iikonomische Theorie der ausschliessenden Absaz\'erhaltnis­
se, Tübingen, 1 867, s. 2 .  
Bir dipnot olarak burada orijinal olarak ortaya çıkan madde için E k  A'nın son paragrafina 
bakınız. -Çevirmenler. 
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emek hizmetleri yoktur, fakat bu yine de benim için faydalı bir faaliyettir. Hali 
vakti yerinde bir doktor kendisinden başka sadece bir doktorun olduğu küçük 
bir kasabada doktorluk yapmaya son verdiğinde, bu yine de daha az hakkani­
vetle, emek hizmeti olarak isimlendirilebilir. Fakat bu bövlece kesinlikle tekel , , ' 
konumuna gelen diğer doktora büyük fayda sağlayacak bir hareketsizliktir. 

Birine fayda sağlayan faaliyetleri düzenli olarak icra eden kişilerin sayısının 
büyük veya küçük olması (örneğin, bir tüccara nisbetle müşterilerin sayısı ), bu 
faaliyetlerin niteliğini değiştirmez. Ve bir şehrin veya devletin bütün sakinlerinin 
veya bazı sakinlerinin herhangi bir kişiye fayda sağlayan belli faaliyetsizliklerinin 
(doğal veya yasal tekeller, telif hakları, ticari markalar vb.) gönüllü olarak mı yok­
sa legal zorlama yoluyla mı ortaya çıktığı, bu faydalı faaliyetsizliklerin mahiyetini 
herhangi bir şekilde değiştirmez. İktisadi bakış açısından, böylece, müşteriler, 
müşteri memnuniyeti, tekeller vb. şekilde isimlendirilen şeyler diğer insanların 
faydalı faaliyetleri veya faaliyetsizlikleridir, veya <fimıalann durumunda olduğu 
gibi) maddi malların, emek hizmetlerinin ve diğer faydalı faaliyetlerin toplamıdır. 
Hatta arkadaşlık ve aşk ilişkileri, dini birliktelikler ve benzerleri, diğer insanların 
bizim için faydalı olan faaliyetlerini veya faaliyetsizliklerini oluşturmaktadır. 

Müşteri memnuniyeti, firmalar, tekd haklar ,·b. gerçeğinde olduğu gibi, eğer 
bu faydalı faaliyetler veya faaliyctsizliklcr bir çeşit elden çıkarabileceğimiz şeyler 
olursa, muğlak bir kavram olan "ilişkilere" başvurmaya gerek kalmadan ve bu 
ilişkileri diğer bütün mallara zıt özel bir kategori haline getirmeden, mal ola­
rak sınıflandırmamız için hiçbir neden yoktur. Tersine, bana göre bütün mallar, 
maddi mallar (şimdiye kadar mal olarak nitelenen doğanın bütün güçleri dahil) 
ve faydnlı beşeri faaliyetler (ve faaliyetsizlikler) ,  ki en önemlisi emek hizmetleridir, 
olarak iki sınıfa ayrılabilir. 

·.I: 



Bölüm 2 

. 

Mallar Arasındaki Nedensel ilişkiler 
Bana öyle görünüyor ki, diğer konulara geçmeden önce, mallar arasındaki neden­
sellik i lişkilerinin açıklanması, bilimimiz için çok önemlidir. Diğer bütün bilim­
lerde olduğu gibi bizim bilimimizde de doğm ve sürekli ilerleme, yalnızca bilim­
sel gözleml erimizin konularını artık bağlantısız olaylar olarak gönneyip, onların 
nedensellik ilişkilerini ve bağlı oldukları yasaları keşfetmeye çaba gösterdiğimiz 
zaman gerçekleşecektir. Yediğimiz ekmek, pişirdiğimiz un, una dönüştürdüğü­
müz buğday ve buğdayı yetiştirdiğimiz tarla gibi bütün şeyler maldır. Fakat bu 
gerçek ile ilgili bilgi, amaçlarımız için yeterli değildir. Tersine, diğer bütün am­
pirik bilimlerde olduğu gibi, asli karakteristiklerine göre malları sınıflandırmaya 
çalışmak, malların nedensel bağlantıları içinde her bir malın bulunduğu yeri öğ­
renmek ve nihayet onların bağlı oldukları iktisadi yasaları keşfetmek gerekir. 

Refahımız, her zaman, ihtiyaçlarımızın tatminine bağlı olduğu ölçüde, ih­
tiyaçlarımızın doğrudan tatmini için gerekli mallar b izim tasarrufümuz altında 
ise, gerçekleş ir. Örneğin, eğer gereldi miktarda ekmeğe sahip olursak, gıda ihti­
yacımızı doğrudan doğruya tatmin edecek durumda oluruz. Ekmek ve ihtiyaçla­
rımızdan b irinin tatmini arasındaki nedensellik i lişkisi, bu yüzden doğrudan bir 
ilişkidir ve önceki kısımda belirtilen prt:nsiplcre göre ekmeğin mal karakterini test 
etmek hiç de zor değildir. İçecekler, elbiseler, mücevher \'e benzeri gibi ihtiyaçla­
rımızı doğrudan tatmin içiı ı  kullanılabilen bütün mallar için aynısı geçerlidir. 

Mal karakterlerinin farkında olduğumuz şeylerin listesini henüz tam olarak 
çıkarmadık. İ htiyaçlarımıza doğrudan hizmet eden mallara (ki ,  kısaca ifade et­
mek gerekirse, "birinci sıradaki mallar" olarak isimlcndirilccektir) ek olarak, ik­
tisadi yaşamımızda ihtiyaçlarımızı tatminle doğrudan nedensellik i l işkisi  içinde 
olmayan, fakat kesinlikle birinci sıradaki mallardan daha az mal kar;ıkterine sahip 
olmayan çok sayıda diğer şeylerin olduğunu görürüz. Pazarlarımızda, beşeri ihti­
yaçları doğnıdan tatmin etme özelliğine sahip ekmek \'e diğer malların yanı sıra, 
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un, yakıt ve tuz da görürüz. Ekmek üretimi · ile ilgili araç-gereçlerin ve onların 
kullanımı için gerekli vasıflı emek hizmetlerinin düzenli olarak alınıp satıldığını 
biliyoruz. Bütün bu şeyler veya her halükarda onların oldukça büyük bir kısmı, 
beşeri ihtiyaçları doğnıdan tatmin etme özelliğine sahip değildir. Bir firıncının 
emek hizmetiyle, bir pişirme aleti ile veya hatta bir miktar sıradan un ile hangi 
beşeri ihtiyaç tek başına karşılanabilir? Bu şeylerin, yine de, beşeri ekonomide 
aynen birinci sıra mallar gibi muamele görmesi, onların ekmek ve diğer birinci 
sıra malların üretimine hizmet etmesi ve dolayısıyla, doğrudan doğnıya değilse 
bile, dolaylı olarak beşeri ihtiyaçları tatmin etme kapasitesine sahip olması sa­
yesindedir. Bu durum, beşeri ihtiyaçları doğrudan tatmin etme özelliğinde ol­
mayan, fakat yine de, birinci sıradaki malları üretmek için kullanılan ve beşeri 
ihtiyaçların tatminiyle nedensel bir ilişki içine konulabilecek olan diğer binlerce 
şey için de geçerlidir. Bu mülahazalar, ikinci sıra mallar olarak isimlendireceğimiz 
bu şeylerin mal karakterini belirleyen ilişkinin, birinci sıra mallarınkiyle temel­
de aynı olduğunu kanıtlamaktadır. İhtiyaçlarımızı tatminle birinci sıra malların 
doğrudan, ikinci sıra malların ise dolaylı bir neden�ellik ilişkisi içinde olması 
gerçcği, ilişkinin özünde hiçbir farklılığa neden olmaz. Çünkü mal karakterinin 
kazanılması için gerekli olan şey, beşeri ihtiyaçların tatmini ile şeyler arasındaki 
ilişkinin doğrudan olması değil, bazı nedensellik ilişkilerinin mevcut olnus:dır. 

Bu noktada, bu mallarla bile mal karakterine sahip olduğunu bildiğimiz şey­
lerin listesini tamamladığımız kolayca görülebilir ve önceki örneğimizden devam 
edersek, değirmenler, buğda)� çavdar ve un üretiminde kullanılan emek hizmet­
leri vb. üçüncii sıra mallar, tarlalar, ekim-dikim için gerekli araç-gereçler ve çift­
çilerin spesifik emek hizmetleri diirdüncü sıra mallar olarak belirdiği kolayca gös­
teri lebilir. Mamafih zannederim, burada· sunmuş olduğum düşünce halihazırda 
yeteri kadar açıktır. 

Önceki kısımda, bir şey ile beşeri ihtiyaçların tatmini arasındaki ııc·densd iliş­
kinin, bir şeyin mal karakterine sahip olmasının ön şartlarından biri olduğunu 
gördük. Bu bölümde geliştirilen düşünce şu önermede özetlenebil ir: Bir şeyin 
beşeri ihtiyaçların tatminiyle doğnıdan bir nedensellik ilişkisi içine yerleştirilme 
kapasitesine sahip olması, onun mal-karakterinin şartı değildir. Beşeri ihtiyaçları 
tatmin ile dolaylı bir nedensellik ilişkisine sahip olan malların, bu ilişkiye yakla­
şıklık bakımından farklılaştığı görülmektedir. Fakat aynı zamanda bu farklılığın, 
mal karakterinin varlığına hiçbir şekilde etki etmediği de görülmektedir. Birinci, 
ikinci, üçüncü, dördüncü ve daha yüksek sıradaki mallar arasında bu bağlamda 
bir ayırım yapılmıştır. 

Yine, baştan, söylenilenleri y;J.nlış yonımlamaktan kendimizi korumamız gc­
rı.:kir. Mal karakteri ile ilgili gc.:nel tartışmada, mal karakterinin malların kendi 
içlerinde olan bir özellik olmadığını zaten belirttim . Aynı ikaz, bir malın neden­
!':ellik bağlantıları içinde i�gal ettiği sıra veya yer ile ilgilendiğimiz durumda da 
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yapılmalıdır. Belli bir malın belli kullanımlar içindeki sırasını belirlemek, sadece, 
bu malın belli bir kullanımda, beşeri bir ihtiyacın tatminiyle daha yakın veya 
daha uzak bir nedensellik ilişkisine sahip olduğuna işaret etmektedir. Bu yüzden 
bir malın sırası onun kendi tabiatında mevcut bulunan bir şey değildir ve onun 
bir özelliği olması daha da az bir ihtimaldir. 

Böylece, burada veya malları belirleyen yasalarla ilgili izleyen açıklamada, 
mallar için tayin edilen sıralara, bu sıraların tayin edilmesi eğer doğru bir şekilde 
anlaşılırlarsa, zor ve önemli bir konunun açıklanmasında büyük bir kolaylık sağ­
layacak olmasına rağmen hiçbir özel ağırlık vermiyomm. Fakat mallar ik beşeri 
ihtiyaçların tatmini arasındaki nedensellik ilişkisini ve belJi durumlarda bu ilişki­
nin mahiyetine bağlı olarak, malların bu ihtiyaçlarla az çok doğrudan nedensel 
ilişkisini bilhassa vurgulamak istiyorum. 
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Bölüm 3 

Mal l(arakterini Belirleyen Yasalar 
A. Daha Yüksek Sıradaki Malların Mal Karakteri 

Uygun Tamamlayıcı Mallara Sahip Olmaya Bağlıdır. 
1asarrufi.ımuz altında birinci sıra mallara sahip olduğumuzda, ihtiyaçlarımızın 
tatmini için onları doğrudan kullanma gücüne sahibizdir. Eğer tasarrufumuz al­
tında uygun ikinci sıra mallara sahipsek, onları birinci sıra mallara dönüştürme, 
böylece, onları, ihtiyaçlarımızı tatmin etmek için dolaylı bir şekilde kullanma 
gücüne sahibizdir. Benzer şekilde, tasarrufumuz altında sadece üçüncü sıra mal­
lara sahip olursak, onları sırayla uygun ikinci sıra mallara ve uygw1 birinci sıra 
mallara dönüştürme gücüne sahip olacaktık. Bundan dolayı, bu güç onları bir­
biri arkasına daha düşük sıradaki mallara dönüştürmek için kullanılmak zorunda 
olsa bile, ihtiyaçlarımızın tatmini için üçüncü sıra malları kullanma gücüne sahip 
olacaktık .  Aynı önerme daha yüksek sıradaki bütün mallar için geçerlidir ve ihti­
y;lçlarımızın tatmini için onları fiilen kullanma gücüne sahip olursak, onların mal 
karakterine sahip olmasından şüphe duyamayız. 

Bu son gereklilik, bununla birlikte, daha yüksek sıradaki malhr bakımından 
önemli bir sınırlama ihtiva eder. Çünkü aynı zamanda daha yüksek sıradaki diğer 
(tamamlayıcı) malların kontrolüne sahip olmadığımız sürece, ihtiyaçlarımızın tat­
mini için daha yüksek sıradaki belli bir malı kullanma gücüne sahip değilizdir. 

Örneğin, iktisadi bir bireyin ekmeğe doğrudan sahip olmadığım, fakat onu 
üretmek için gerekli bütün ikinci sıra mallara sahip olduğunu varsayalım. Hiç 
şüphe yoktur ki, ekmek ihtiyacını tatmin etme gücüne yine de sahip olacaktır. Bu­
nunla birlikte, aynı kişinin un, nız, maya, emek hizmetleri ve hatta ekmek üretmek 
için gerekli bütün araç-gereçlere sahip olduğmm, fakat hem yakıta ve hem de suya 
ihtiyacı olduğunu varsayın. Bu ikinci durumda, diğer bütün gerekli şeyler elinin 
altında olsa bile, yakıt ve su olmJ.ksızın ekmek yapılamayacağı için, sahip olduğu 
ikinci sıra malları ihtiyacının tatmini için kullanma gücüne artık sahip olmadığı 
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açıktır. Bundan dolayı ikinci sıra mallar, bu durumda, ekmek ihtiyacı bakımından 
mal karakterlerini hemen kaybedeceklerdir, çünkü mal karakterlerinin mevcut ol­
ması için gerekli dört şarttan biri ( bu durumda dördüncü şart) eksiktir. 

Eğer onların sahibi kişi ekmek ihtiyacmdan ziyade diğer ihtiyaçlarının tatmini 
için onları kullanma gücüne sahip olursa, veya eğer onlar, bir yeya daha fazla 
tamamlayıcı mal eksik olmasına rağmen, kendi başlarına beşeri bir ihtiyacı doğ­
rudan veya dolaylı tatmin etme kapasitesinde olursa, ekmek ihtiyacı bakımından 
mal karakterlerini kaybeden şeylerin diğer ihtiyaçlar bakınundan mal karakter­
lerini kazanması mümkündür. Fakat eğer, bir veya daha fazla tamamlayıcı mal 
eksikliği, ya sadece kendi başlarına ya da diğer meYcut mallarla kombinasyon 
içinde, beşeri herhangi bir ihtiyacın tatmini için kullanılan ikinci sıra malların 
varlığını imkansız hale getirirse, onlar mal karakterlerini tamamen kaybedecek­
lerdir. Onların mal karakterlerinin asli şartlarından biri böylece kaybolduğu için, 
iktisadi bireyler söz konusu malları ihtiyaçlarının tatminine yöneltme gücüne 
artık sahip olmayacaklardır. 

Buraya kadar yaptığımız inceleme, birinci sonuç olarak, ikinci sıra malların 
mal karakterlerinin, birinci sıradaki en az bir malın üretimi bakımından kişilerin 
sahip olduğu aynı sıradaki tamamlayıcı mallara bağlı olduğu şeklindeki önermeyi 
ortaya çıkarır. 

İkinci sıra mallardan ziyade, daha yüksek sıradaki malbrın mal karakterlerinin 
tamamlayıcı malJarın varlığına bağlı olması sorunu daha karmaşıktır. Fakat ilaYe 
karmaşıklık kesinlikle daha yüksek sıradaki malların sonra gelen daha düşük :>ı­
radaki uygun mallarla ilişkisine bağlı değildir (örneğin, üçüncü sıradaki malların 
ikinci sıradaki uygun mallarla ili1kisi veya beşinci sıradaki malların dördüncü sıra­
daki uygun mallarla ilişkisi ) . Çünkü bu mallar arasındaki nedensel ilişki ile ilgili 
en özet mülahaza, ikinci sıra mallar ve sonra gelen daha düşük (birinci) sıradaki 
mallar arasında şimdi gösterikn ilişki ile tam bir benzerlik içindedir. Önceki parag­
raftaki prensip, daha yüksek sıradaki malların mal karakterleri, sonra gelen düşük 
sıradaki en az bir malın üretimi bakıımndan mevcut olan aynı sıradaki tamamlayı­
cı mallara doğnıdan bağlıdır şeklindeki önermeye hiç şüphesiz teşmil edilebilir. 

İkinci sıradaki mallardan ziyade daha yüksek sıradaki mallarla ortaya çıkan 
ilave karmaşıklık daha çok, sonra gelen daha düşük sıradaki bir maim üretimi 
için gerekli bürün mallar el altmda bulw1sa bile, kişiler aynı zamanda bu sonra 
gekn ve bütün daha düşük sıradaki tamamlayıcı malların tamamının kontro­
lüne sahip olmadıkça, kesin olarak cnların mal karakterleri oluşmaz gerçeğine 
bağlıdır. Herhangi bir kişinin ikinci sıradaki bir malın üretimi için gerekli bütün 
üçüncü sıradaki malların kontrolüne sahip olduğunu, fakat ikinci sıradaki diğer 
tamamlayıcı mallara sahip olmadığını varsayın. Bu durumda, ikinci sıradaki tek 
bir malın üretimi için gerekli bütün üçüncü sıradaki malların kontrolü bile, be­
şeri ihtiyaçların tatmini için üçüncü sıradaki bu malları yönlendirme gücünü ona 
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fiilen \'ermeyecektir. Üçüncü sıradaki malları (ki onların mal karakterleri burada 
sorunludur) ikinci sıradaki mallara dönüştürme gücüne sahip olmasına rağmen, 
ikinci sıradaki malları birinci sıradaki uygun mallara dönüştürme gücüne sahip 
değildir. Böylece o, ihtiyaçlarının tatmini için üçüncü sıradaki malları yönlendir­
me gücüne s;ıhip olmayacaktır ve bu gücü kaybettiği için, üçüncü sıradaki mallar 
mal karakterlerini hemen kaybederler. 

Böylece, yukarıda ifade edilen daha yüksek sıradaki malların mal karakterleri­
nin sonra gelen daha düşük sıradaki en az bir malın üretimi bakımından mevcut 
olan aynı sıradaki tamamlayıcı mallara doğrudan bağlı olduğu şeklindeki pren­
sibin, şeylerin mal karakterlerinin oluşumu için gerekli bütün şartları içermediği 
açıktır. Çünkü, aynı sıradaki bütün tamamlayıcı malların kontrolü, ihtiyaçları­
mızın tatmini için bu şeyleri yönlendirme gücünü bize kendiliğinden vermez. 
Eğer tasarrufumuz altında üçüncü sıra mallara sahip olursak, onların mal ka­
rakterleri aslında doğrudan, onları ikinci sıradaki mallara dönüştürebilmemize 
bağlıdır. Fakat onların mal karakterleri içiİl ileve bir şart , ikinci sıradaki malları 
sırasıyla birinci sıradaki mallara dönüştürme yeteneğimizdir, ki ikinci sıradaki 
belli tamamlayıcı malların kontrolüne sahip olmamız gerektiği şeklindeki daha 
ileri şarta bağlıdır. 

Dördüncü, beşinci ve aynı şekilde daha yüksek sıradaki malların ilişkileri 
tamamen benzerdir. Burada tekrar, beşeri ihtiyaçları tatminden çok uzak olan 
şeylerin mal karakterlerinin, aynı sıradaki tamamlayıcı malları varlığına doğru­
dan bağlıdır. Fakat aynı zamanda, sonra gelen daha düşük sıradaki tamamlayıcı 
mallara, sırasıyla bunun altındaki sırada tamamlayıcı malların kontrolüne sahip 
olmamıza bağlıdır. Bu şekilde, birinci sıradaki bir malın üretimi için daha yüksek 
sıradaki malları fiilen yönlendirme ve böylece sonunda beşeri bir ihtiyacı tat­
min etme gücüne sahip oluruz. Geniş anlamda tamamlayıcı malları olarak ifade 
edilen, birinci sıradaki bir malın üretiminde kullanmak için gerekli olan daha 
yüksek sıradaki bütün malJara işaret edersek, daha yiiksek sıradaki malların mal 
karakterlerinin terimin bu geniş anlamı içinde onların tamamlayıcı mallarını kontrol 
etmemize bağlı olduğu şeklindeki genel prensibi elde ederiz. 

Hiçbir şey, mallar arasındaki mükemıi1el karşılıklı nedensellik ilişkisini, malla­
rın karşılıklı bağımlılığı ile ilgili bu prensipten daha berrak bir şekilde gözümü­
zün önüne koyamaz. 

1862'de, Amerikan Sivil Savaşı Avrupa'nın en önemli pamuk kaynağını ku­
ruttuğu zaman, panmğun tamamlayıcısı olan diğer malların binlercesi mal ka­
rakterlerini kaybetti. Özellikle İngiliz emek hizmetlerini ve o zaman daha bü­
yük kısmı işlerini kaybeden ve kamusal merhamet istemek zorunda kalan Kıta 
Avnıpa'sı pamuklu dokuma fabrikalan işçilerini kastediyonıın. Emek hizmet­
leri (bu yetenekli işçilerin sahip olduğu) aynı kaldı, fakat onların büyük kısmı, 
onların tanumlayıcı malı pamuk mevcut olm:ıdığı ve spesifik emek hizmetleri-
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nin çoğu kısmı herhangi bir beşeri ihtiyacın tatmini konusunda kendi başlarına 
yönkndirilcmediği için, mal karakterlerini kaybetti. Fakat bu emek hizmetleri, 
kısmen diğer arz kaynaklarından ye kısmen Amerikan Sivil Sa yaşı sona erdikten 
sonra eski kaynağından artan pamuk ithalatının bir sonucu olarak, tamamlayıcı 
malları tekrar mevcut olduğunda tekrar hemen mal haline gddiler. 

Tam tersine, mallar çoğu kez, insanlar onların tamamlayıcısı niteliğindeki 
emek hizmetlerinin kontrolüne sahip olmadıkları için mal karakterlerini kaybe­
derler. Seyrek nüfusa sahip ve özellikle ağırlıklı olarak buğday gibi bir ürün ye­
tiştiren ülkelerde, hem az sayıda ve birbirinden bağımsız yaşayan tarım işçileri 
bolluk zamanlarında çok çalışma konusunda yeterli müşevviklere sahip olma­
dıkları ve hem de buğday tarımına mahsus bir sonuç olarak hasat toplama işi 
çok kısa bir zaman dilimine sıkıştığı için, bilhassa iyi ürün rekoltelerinden sonra 
emek hizmetlerinde sık sık çok ciddi bir eksiklik ortaya çıkar. Bu şartlar altın­
da (örneğin Macaristan'ın \'erimli arazilerinde) ,  kısa bir zaman aralığında emek 
hizmetlerine çok fazla ihtiyaç duyulmaktadır, fakat meycut emek hizmetlerinin 
yeterli olmadığı durumda büyük miktarda hububat tarlalarda çürür. Bunun ne­
deni, tarlalarda kalan ürünlerin tamamlayıcı mallarının (onların hasat edilmesi 
için emek hizmetleri gerekli) eksik olması, bunun sonucunda ürünlerin kendi 
başlarına mal karakterlerini kaybetmeleridir. 

Bir toplumun iktisadı ileri düzeyde geliştiğinde, çeşitli taım.rnhyıcı r:.1<'..llar ge­
nellikle farklı kişilerin ellerinde olur. Tamamlayıcı mal üreticileri, sahip olmadık­
ları diğer malların varlığına bağlı olan ürettikleri \'eya imal ettikleri şeylerin mal 
karakterlerini sadece ehemmiyetsiz olarak gerçekleştirirken, her bir ayrı madde­
nin üreticileri genellikle mekanik bir şekilde işlerine devam ederler. Daha yüksek 
sıradaki malların, tamamlayıcı malların varlığına bakılmaksızın kendi başlarına 
mal karakterine sahip olması şeklindeki yanlış, en çok kolayca, aktif ticarete ve 
ikri derec<:de gelişmiş bir ekonomiye bağlı olarak, hemen hemen her ürünün 
sözkş::ne yapılmadan mevcut olduğu ve tamamen bilinçsiz bir kural olarak, üre­
ticinin ticari b.ıkımdan kendisine bağlı olan diğer kişilerin tamamlayıcı malları 
kendisine tam zamanında temin edeceğine inandığı ülkelerde ortaya çıkar. Mal­
ların işleyiş sürecini ye tarzını belirleyen yasalarla ilgili koşullardaki böyle bir 
dcfr,işikle geçersiz hak gelen bu zımni varsayım bu yasaların önemini çok açık 
bir hale getirir, olağan mekanik ticari işlemler kesintiye uğrar ve sadece o zaman 
kamunun dikkati bu tezahürlere ve altında yatan nedenlere çevrilir. 

B. Daha Yüksek Sıradaki Malların Mal Karakteri 
Daha Düşük Sıradaki Uygun Malların Mal 
Karakterinden Çıkar. 

İ lk. iki kısımda sunduğum gibi, malların doğasının ve nedemel ilişkilerinin ince­
lenmesi, onların iktisadi karakterlerine bakmaksızın, tabi oldukları bu gibi ilave 
bir yasanın tamnmasına götürür. 
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Beşeri ihtiyaçların varlığının mal karakterinin asli ön şartlarından biri olduğu 
ve eğer tatmini bir şey ile nedensel ilişkiye girerek gerçekleşebilen beşeri ihtiyaç­
lar tamamen kaybolursa, şeyin mal karakterinin onun için yeni ihtiyaçlar ortaya 
çıkmadığı sürece kaybolduğu gösterilmişti. 

Malların doğası hakkında doğrudan söylenen şey doğrudan doğruya açıkça 
göstermektedir ki, eğer yeni ihtiyaçlar ortaya çıkmaksızın daha önce tatminine 
hizmet ettiği bütün ihtiyaçlar kaybolursa, birinci sıradaki mallar mal karakterleri­
ni hemen kaybederler. Beşeri bir ihtiyacın tatminiyle nedensel olarak ilişkili olan 
bütün mal dizisine döndüğümüz ve bu ihtiyacın kaybolmasının nedensel olarak 
omm tatminiyle ilişkili daha yüksek sıradaki malların mal karakterleri üzerindeki 
etkisini araştırdığımız zaman, problem daha karmaşık hale gelir. 

Zevklerdeki bir değişmenin sonucu olarak doğrudan ti.iti.in tüketimi ihtiyacı­
nın ve aynı zamanda beşeri tüketimi tatmin etmek için kullanılabilecek halihazırda 
üretilmiş olan ti.iti.ine duyulan diğer bütün ihtiyaçların ortadan kalktığını varsayın. 
Ilu durumda, beşeri tüketime uygun nihai ürün biçimindeki haihazırda mevcut 
bütün ti.iti.in ürünlerinin mal karakterlerini hemen kaybedecekleri kesindir. Fakat 
daha yüksek sıradaki uygun mallara ne olacaktı? Fakat ham ti.iti.in yaprakları, de­
ğişik çeşitlerdeki ti.iti.in üretimi için kullanılan araç-gereçler, sektörde kullaıulan 
uzman emek hizmetleri ve kısaca beşeri tüketime tahsis edilen ti.iti.in üretimi için 
kullanılan bütün ikinci sıradaki mallar bakımından durum ne olacaktı? Üstelik 
ti.iti.in fideleri, ti.iti.in çiftlikleri, ham ti.iti.in üretiminde kullanılan emek hizmetleri 
\·c araç-gereçler ve ti.iti.in ihtiyacına göre üçüncü sıradaki mallar olarak görüle­
bilen diğer bütün mallar bakınundan durum ne olacaktı? Son olarak, dördüncü, 
beşinci ve daha yüksek sıradaki uygun mallar bakımından durum ne olacaktı? 

Gördüğümüz gibi, bir şeyin mal karakteri, beşeri ihtiyaçları tatminle neden­
sel bir ilişki içine yerleştirilme kapasitesine sahip olmasına bağlıdır. Fakat aynı 
zamanda gördük ki, bir şey ve bir ihtiyacın tatmini arasındaki doğrudan bir ne­
densel ilişki, o şeyin mal karakteri kazanmasının kesinlikle gerekli bir ön koşulu 
değildir. Tersine, şeylerin büyük bir kısmı mal karakterlerini sadece, beşeri ih­
tiyaçları tatminle az çok dola)'lı bir nedensel ilişki içinde olması gerçeğine bağlı 
ok.rak elde ederler. 

Eğer beşeri ihtiyaçları tatmin özelliği bütün durumlarda mal karakterinin 
bir ön koşulu olarak kabul edilirse, daha önce t:ıtmin etmek için hizmet ettiği 
ihtiyaçların kaybolmasıyla birlikte şeyler mal karakterlerini hemen kavbcderler 
şeklindeki prensip de aynı zamanda ka�ıtlanmış olur. Bu prensip, mallar beşeri 
ihtiyaçların tatminiyle doğrudan nedensel bir il işki içinde olabilseler de, veya 
mal karakterleri beşeri ihtiyaçların tatminiyle az çok dolaylı bir nedensel ilişki 
içinde olmasından türese de, geçerlidir. Uygun ihtiyaçların kaybolmasıyla bir­
likte, şeylerin mal karakteı lerinin nedeni olduğunu gördüğümüz ilişkinin bütün 
temelinin ortadan kalktığı aırıktır. 
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Eğer tedavi etmek için hizmet ettiği hastalıklar kaybolursa, büylece kininin 
bir mal olma dunımu sona erecekti. Çünkü yegane ihtiyacın tatminiyle nedensel 
bağlantısı artık mevcut değildir. fakat kininin faydalı olma üzdliğinin kaybolma­
sı,  daha yüksek sıradaki uygun malların büyük bir kısmınm aynı zamanda mal 
karakterlerinden malınım kalması gibi ila\'e bir sonuca yol açacaktı. Kinin üreten 
ülkelerde yaşayanlar, ki onlar halihazırda hayatlarını kınakına ağaçlarını keserek 
\'e kabuğunu soyarak kazanmaktadırlar, sadece kınakma kabuğu stoklarının de­
ğil, fakat aynı zamanda, sonuçta, daha önce hayatlarını kazandıkları kmakına 
ağaçlarının, yalnızca kinin üretiminde kullandıkları araç-gereçlerin ve hepsinden 
öte bütün uzmanlaşmış emek hizmetler inin mal karakterlerinin hemen kaybol­
duğunu göreceklerdi. Çünkü bütün bu şeyler, değişen şartlar altında, artık beşeri 
ihtiyaçların tatminiyle herhangi bir nedensel ilişkiye sahip olmayacaktı. 

Eğer, zevklerdeki bir değişmenin sonum olarak, tütün ihtiyacı tamamen 
kaybolursa, eldeki bütün nihai tütün ürünleri stoklarının mal karakterlerinden 
yoksun hak gelecek olması birinci sonuç olacaktı. Ham tütün yapraklarının, ma­
kinala rın, aletlerin ve yalnızca tütün işlemede kulJanılan araçların, tütün ürün­
leri üretiminde istihdam edilen uzman emek hizmetlerinin, mevcut tütün f idesi 
stoklarının vb. mal karakterlerini kaybetmesi, ilave bir sonuç olacaktı. Küba, 
�fanila, Porto Rico \'e HaYana gibi yerlerdeki tütün ticareti ve ekspertiz işlerinde 
oldukça uzman olan halen çok karlı acenta hizmetleri, ve keza sigara imalatında 
istihdam edilen hem Avrupa hem de uzak ülkelerdeki çok sayıda kişinin uzman 
emek hizmetleri, mal olma özelliklerini kaybedecekti. Hatta tütün kutuları, tav 
kunıları, her çeşit tütün pipoları, pipo sapları vb. mal karakterlerini kaybedecek­
lerdi. Bu açıkça çok karmaşık olan fi:nomen, yukarıda sayılan tüm malların mal 
karakterlerini tütüne duyulan beşeri ihtiyacın tatminiyle nedensel ilişkilerinden 
elde etmeleri gerçeğiyle açıklanır. Bu ihtiyacın kaybolmasıyla, onların mal karak­
terlerinin altında yatan temellerden birisi yıkılmış olur. 

Fakat, birinci sıradaki mallar çoğu kez, daha yüksek sıradaki mallar bir ku­
ral olarak, mal karakterlerini, beşeri ihtiyaçları tatminle sadece tek bir nedensel 
ilişkiden değil fakat az ço!.;: sayısız nedensel ilişkiden alır. Daha yüksek sıradaki 
m:tllar böylece, eğer bu ihtiyaçl:ırın bir veya genelde bir kısmının varlığı sona 
ererse, nıal karakterlerini kaybetmezler. Tersine, sadece tatmini daha yüksek sı­
r::daki malJarla nedt"nsel olarak bağlantılı olan bütÜ !l iht iyaçlar kaybolursa, bu 
l:tkinin gerçekleşeceği ;:çıktır. Çünkü aksi halde, onların mal kar.ıkterleri, kesin 
iktisadi yasaya göre, tatmini değişen koşullar altında bile nedensel olarak bağlan­
tılı olmaya devam eden ihtiyaçlar bakımından var olmaya devam edecekti. Fakat 
bu dıınımda hile onların mal karakterleri, sadece beşeri ihtiyaçların tatminiy­
le nedensel bir ilişkiyi korumaya devam ettikleri ölçüde mevcut olmaya devam 
eder. E�er aynı zamanda, geriye kalan ihtiyaçların varlığı da sona ermiş olursa, 
mal karakterleri hemen kavbolacıktı. 
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Genel Mal Tcoı·isi 

Önceki örnekten devam edersek, insanların ti.iti.in tüketimi ihtiyacı bütünüyle 
sona ermiş olduğtmda, halihazırda beşeri tüketime uygun olarak imal edilmş 
ti.iti.in ürünleri, aynı zamanda ham tütün yaprağı stokları, ti.iti.in fideleri ve ti.i­
ti.in ihtiyacını tatminle nedensel bir ilişki içinde olan daha yüksek sıradaki diğer 
bir çok mal, mal karakterlerinden tamamen yoksun hale gelecekti . rakat ti.iti.in 
endüstrisi taratindan kullanılan daha yüksek sıradaki bütün mallar, esasında bu 
sonla karşılaşmazhr. Örneğin toprak ve tütün tarımında kullanılan tarımsal alet­
ler ve belki aynı zamanda tütün iiriinleri imalatında kullanılan çok sayıdaki araç 
\·e makine, ti.iti.in ihtiyacının kaybolmasından sonra bile diğer beşeri ihtiyaçlarla 
nedensel ilişki içine girebileceği için, bu diğer ihtiyaçlar bakımından mal karak­
terlerini elde edeceklerdi .  

Daha yüksek sıradaki malların mal karakterleri, üretimine hizmet ettikleri 
daha düşük sıradaki uygun malların mal karakterlerinden doğar şeklindeki yasa, 
ana prensibin özüne etki eden bir değişiklik olarak görülmemeli ,  fakat sadece bu 
prensibin daha somut bir biçimde yeni bir ifadesi olarak görülmelidir. 

Önceki açıklamada, hem diğer bir mal ve hem de beşeri ihtiyaçların tatmi­
ni�·le nedensel olarak ilişki içinde olan bütün malları, genel ilişkiler içinde göz 
önüne aldık. Araştırmamızın amacı, beşeri ihtiyaçların tatmini ile ilgili bütün 
nedl'nsdlik zincirini son halkasına kadar inceleırn:·kti . Me,·cut kısımda prensi­
bi açıkladıktan sonra, izleyen bölümde şimdi, bir zaman dilimi içinde zincirin 
birkaç halkasına, örneğin üçüncü sırad;1ki mallar ve beşeri ihtiyaçların tannini 
arasındaki nedensel ilişkiyi şimdilik göz ardı ederek ve sadece sıradaki malların 
seçtiğimiz herhangi bir daha yüksek sıradaki uygun mallarla nedensel i lişkisini 
gözlemleyerek, dikkatimizi çe,·irebiliriz. 
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Bölüm 4 

Zaman ve Hata 
Daha yüksek sıradaki malların ilerleyen bir şekilde daha düşük sıradaki mallara 
dönüştürülme ve bunların sonunda beşeri ihtiyaçların tatminine yönlendirilmesi 
süreci, önceki kısımlarda görmüş olduğumuz üzere, düzensiz değil, fakat diğer 
bütün değişim süreçlerinde olduğu gibi nedensellik yasasına tabidir. Bununla bir­
likte, nedensellik fikri zaman fikrinden ayrılamaz. Bir değişim süreci, bir başlangı­
cı ve oluşu gerektirir ve bunlar sadece zaman içindeki süreçler olarak kavranabilir. 
Bundan dolayı, bir süreç içindeki değişik oluşların karşılıklı nedensel ilişkileri­
ni ve)'a �;i.irecin kendisini, zaman içinde incelemediğimiz veya zaman ölçüsünü 
uygulamadığıımz sürece, tam olarak anlayamayacağımız kesindir. Böylece, daha 
yüksek sıradaki malların tedrici olarak birinci sıradaki mallara dönüştürülmesiyle 
ilgili değişim süreci içinde, beşeri ihtiya<jların tatmini olarak ifade edilen dunım 
sonunda gerçekleşinceye kadar, zaman gözlemlerimizin asli bir unsurudur. 

Daha yüksek sıradaki belli bazı tamamlayıcı mallar tasarrufumuz altında ol­
duğunda, onları önce sonra gelen daha düşük sıradaki mallara ve sonra onlar ih­
tiyaçlarımızın doğrudan tatmini için sadece kullanılabilecek birinci sıradaki mal­
lar haline getirilinceye kadar, aşamalı olarak birbiri arkasına daha düşük sıradaki 
mallara dönüştürmeliyiz. Bu sürecin değişik aşamaları arasındaki zaman dilimleri 
çoğu kez her ne kadar kısa gibi göriincbilse de (ve teknolojideki ve ulaşım araç­
larındaki iierleme bu zaman dilimlerini sürekli olarak kısaltma eğilimindedir), 
onların tam olarak gözden kaybolması yine de  ta>avvur olunamaz. Herhangi bir 
sı radaki belli malları, sadece bir el çırpışıyla daha düşük sıradaki uygun mallara 
dönüştürmek imkansızdır. Tersine, hiçbir şey, daha yüksek s ıradaki malların ta­
sarnıfuna sahip olan bir kişinin, sadece icap eden belli koşullara göre, b,1zen daha 
kısa ve bazen daha uzun olabilen takdir edilebilir bir zaman diliminden sonra, 
daha düşük sıradaki sonra gelen malları fiilen kontrol etme durumunda olacağı 
gerçeğinden daha kesin değildir. Fakat nedensel zincirin tek bir halkası ile ilgili 
burada söylenen şey, bütün süreç bakımından bile daha geçerlidir. 
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Belli durumlarda bu prosesin gerektirdiği zaman di l imi,  dunıımın mahiyetine 
güre önemli ölçüde farklılaşır. Meşe ormanı ü retimi için gerekli arazinin,  emek 
hizmetlerinin,  araçların ve tohumun tamamma tasarrufu altında sahip olan bir 
bire�·, kereste kesim için hazır hak gelmeden ünce hemen hemen bir  yüzyıl bekle­
mek zorunda kalac1k ve bu koşul içinde kerestenin fiil i  mülkiyeti çoğu durumlar­
d:ı s.Hkce mirasçıların :ı veya diğer tayin edilen kişilere geçecektir. D iğer taraftan, 
gıda ve içki ü retimi için gerekli girdilere, araçlara, emek hizmetlerine vb. sahip 
olan bir kişi  bnı durumlarda, sadece bell i  anlarda gıda \'e içkileri kullanma duru­
ımında olacaktır. Bununla birlikte değişik durumlar arasmda büvük fark olsa da, 
bir şey kesi ndir :  daha \'Üksek sıradaki malların kontrolü ve daha düşük s ıradaki 
uygun mallara malik olma arasmdaki zaman dilimi, asla tamamen dimine edile­
mez. Daha yüksek sıradaki malların mal karakterlerini elde etmesi \'e konıma.�ı, böy­
lece, hemen me,·cut ihtiyaçlara güre değil, fakat beşeri ileri gürüşlüli iğün bir sonucu 
olarak, sadece üretim süreci tamamlandığında hissedilecek ihtiyaçlara goredir. 

Söylenen şeyden sonra, daha yüksek sıradaki malların kontrolünün ve birinci 
sıradaki uygun malların kontrolünün, tüketimin belli  bir çeşidine gore, hemen 
tüketilebilen ikincisi, oysa tüketim mallarının oluşumunda daha erken bir aş�1-
mayı temsil eden ve bundan dolayı durumun mahiyetine gi ire sadece daha uzun 
veya d.ıha kısa oLm takdir edilebil ir  bir zaman dilimi geçtikten sonra doğrudan 
tüketim için kullanılabilen birincisi b;�kımmdan farklı olduğu açıktır. Fakat, bir 
ı üketim malını hemen kontrol etmek ve dolaylı olarak kontrol etmek (daha yük­
sek sl l\llbki mallara sahip olarak) arasmda bir diğer aşırı derecede önemli fark 
üzerinde düşünmeye bizi zorlamaktadır. 

Tüketim malları doğrudan kullanımmda olan bir kişi, onların miktar ve b­
litesinden emindir. Fakat daha yüksek s ıradaki uygun mallara sahip olmak sure­
tiyle onları sadece dolaylı olarak kontrol eden bir kişi,  üretim süreci nin sonunda 
kullanım mda olacak olan birinci sıra malların miktar ve kalitesini aynı kesinlikle 
belirlcvemez. 

Yüz kik hububata sahip olan bir kişi 1, m iktar ve kalitesine güre bu mal ile 
ilgili idaresini  tam olarak planlayabilir, ki  ona bu imkanı genellikle, o anda her­
hangi bir malın mülkiyetine sahip olması vermektedir. Fakat yüz kik hububat 
üretimi için normalde gerekli olan toprak, tohum, gübre, emek hizmetleri ve 
.ıkı miktarlarına s�ıhip ohm bir kişi, bu hububat miktarından daha çok, fakat 
aynı zamanda daha az malısul �ı !ına şansıyla karşı karşı\'adır. T.ım bir mahsul 
ba��msızlığı ih t imali de dışlanamaz. Üstt:lik ü rünün kalitesi b.ıkımından da belli 
bir belirsizliğe maruzdur. 

ı ",\ktzcn". Bir Mctzc 3.44 litrc\'c \"C\'.l v.ıkl.ı�ık ol.ır.ık 3 gu.ırt'.ı ( bi r  l im.:�·e y.ıkııı lı.ıcinı
ölçüsü) eşitt ir. bbt çevirinin diğer herhangi b.ışka bir yerinde oldugu g;ibi burada da, eski 
Avusnın·,ı ağırlık ve ölçü birimkri sadece lngiliz \"e Aırn.:rikan degil fakat günümüzün Alman­
cı komış::.n ok\l\'\lcUhırıııa da yabancı olduğu için, vaklaşık modern eşdegerkrini seçtik. Her­
h.u1ı;i bir dunımda birimler s.ıd::ce taıııml.ıvıcı amaçlar için kulbnılm.�kr.ıdır. - Çevirmenler. 
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Birisinin daha yüksek sırad;1ki m;1Jlara sahip olmak suretiyle kullanımında olan 
ürünün mikt;u ve kalitesi bakımından ortaya çıkan bu belirsizlik, bazı üretim 
dallarınd;1 diğerlerinde olana göre daha büyüktür. Ayakkabı üretimi için gerekli 
malzemelere, araçlara \'e emek hizmetlerine sahip olan bir  birey, elindeki daha 
vi. iksek sıradaki malların miktar ve kalitesinden, üretim sürecinin sonunda elde
edeceği ayakkabıların miktar ve kalitesi hakkında büyük bir kesinlik derecesiyle 
sonuç elde edebilecektir. fakat, keten bitkisi yetiştirme�·e uygun toprağa, tarım­
sal aletlere, ve keza gerekli emek hizmetlerine, gübreye ve keten tohumuna sahip 
olan bir kişi,  üretim sürecinin sonunda elde edeceği yağ tohumunun miktar ve 
kalitesi hakkında tam olarak kesin bir tikre sahip olamayacaktır. Yine de, ürünü­
nün miktar ve kalitesi bakımından, bir şcrbetçiotları yetiştiricisinden, bir avcıdan 
veya h;1tta bir  inci avcısından daha az belirsizliğe man.ız kalacaktır. Her ne kadar 
üretimin değişik dalbrında bu farklılıklar büyük obbilse de, ve hatta medeniye­
tin ilerlemesi düçar kalııun belirsizliği azaltma eğiliminde olsa bile, nihai aşama­
da elde edilen bir ürünün miktar ve kalitesi ile ilgili fark edilebilir bir belirsizlik 
dem.:esinin, dunıımın mahiyetine göre, bazen daha büyük ve bJZen daha küçük 
bir çapta olmasına rağmen, daim;\ mevcut olacağı kesindir. 

Bu fenomenin son nedeni, malların üretimi olarak ifade edilen nedensel süre­
u: b;1ğlı olan kişinin özel dunıımında bulunur. Daha yüksek sıradaki mallar, ne­
densell ik yasalarına göre, sonra gelen daha düşük sıradaki mallara dönüştürüliir; 
bunlar birinci sıra mallar haline gelinceye kadar daha ötedeki mallara dönüştü­
rühir ve sonunda beşeri ihtiyaçların tatmini olarak ifade ettiğimiz durum gerçek­
leşir. Daha yüksek sıradaki mallar, bu nedensel sürecin en önemli elementleridir, 
fakat tek elementler kesinlikle onlar değildir. J\falbrın üretimi olarak ifade edilen 
nedensel sürecin sonuetındaki miktar ve kaliteye, mallar dünyasına ait olanlardan 
başka etki eden diğer elementler de vardır. Bu diğer elementler, ya refahımızla 
nedensel bağlantısını bilmediğimiz bir türde olanlardır, ya da, ürün üzerindeki 
etkisini çok iyi bild iğimiz, ;\!Kak bazı nedenlerden dolayı kontrolümüz dışında 
olan elementlerdir. 

Nitekim kıs;\ bir zaman öncesine kadar, insanlar farklı tiplerdeki toprakların, 
kimyas;1lların ve gübrelerin, değişik bitkilerin yetişmesi üzerindeki etkilerini bil­
memekteydiler \ "e bund;m dolayı da bu faktörlerin üretim sürecinin sonucu üze­
rindt: miktar \'e kalite bakımından bazen daha çok ve bazen daha az olumlu (\'ey;1 
hatr�l ohıımuz) etkilerinin farkında değildiler. 1:mmsd kimya abnındaki !-,ul�ı�la­
rı:ı l ıir sonucu olarak, tarımdaki belirsizliklerin belli bir kısmı lüliluzınh elimine 
edildi ve buluşların kendilerine i zin  verdiği ölçüde insanoğlu bilinen faktörlerin 
oiumlu sonuçbrını her durumda elde edecek ve olumsuz olanlarda sakınacak bir 
durum içindedir. 

Hava değişimleri, ikinci kategoriden bir örnek sunmaktadır. Çiftçiler genel­
l ik.le bitkilerin yetişmesi ile i lgili en u ygun hava durumu hakkında genellikle 
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oldukça bilgilidirler. fakat uygun hava koşullarını yaratma veya fidelere zararlı 
hava koşullarını önleme gücüne sahip olmadıkları için, büyük ölçüde hava duru­
munun yetiştirdikleri ürünün miktar ve kalitesi üzerindeki etkisine bağımlıdırlar. 
Her ne kadar hava durumu, diğer bütün doğal güçler gibi, değiştirilemez neden­
sel yasalara göre kendisini hissettirse de, kontrol alanlarınm dışında olduğu için, 
iktisadi bireylere tesadüfi bir olaylar silsilesi gibi görünmektedir. 

İnsanların, üretimi için gerekli daha yüksek sıradaki mallara sahip olmalarına 
bağlı olarak tasarrufları altında olacak olan bir ürünün miktar ve kalitesini önce­
den tahmin etmedeki daha büyük ,·eya küçük belirsizlik derecesi, üretimin ne­
densel sürecindeki elementler ile ilgili bilgilerinin tamlık derecesinin daha büyük 
veya küçük olmasına ve bu elementler üzerinde gerçekleştirebilecekleri kontrolün 
daha bi.iyiik veya küçük derecede olmasına bağlıdır. Bir ürünün hem miktar hem 
de kalitesini önceden tahmin etmedeki belirsizlik derecesi, zıt ilişkiler tarafından 
bdirleıunektedir. Tüketim mallarının üretiminde, bilmediğimiz ve hatta bilsek 
bile üzerinde hiçbir kontroliimüzün olmadığı, yani mal karakterine sahip olma­
yan, bir bakıma gerekli olan elementlerin sayısı daha fazla olursa, bütün nedensel 
sürecin sonunda ortaya çıkan ürünün ( birinci sıradaki uygun mallar) miktar ve 
blitesi hakk.ıııdaki beşeri belirsizlik daha büyüktür. 

Bu belirsizlik, insanların karşı karşıya bulunduğu iktisadi belirsizlik içindeki 
en önemli faktörlerden biridir ve ilerleyen kısımlard:ı. gön:ceğimiz gibi, beşeri 
iktisatta en büyük pratik öneme sahiptir. 
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Bölüm 5 

Beşeri Refahtaki İlerlemenin Nedenleri 
Adam Smith, "emeğin verimlil iğindeki en büyük gelişmenin ve herhangi bir ala­
na yönlendirilen veya uygulanan beceri, ustalık ve çözümleme gücünün daha bü­
yük bir kısmının, emeğin iş bölümün etkileri sonuctuıda gerçekleştiğini" söyler. 1 
Ve: "çok iyi yönetilen bir toplumda, emeğin işbölümündeki lirsatların bir sonu­
cu olarak bütün farklı ustalık alanlarının üretimleri katlanarak artar ve her tarafı 
k<:playan genel zenginl ik  en düşük sıradaki insanlara kadar uzanır" . �  

Böyle bir u yaklaşım tarzı içinde Adam Smith, emeğin gittikçe artan işbölü­
münü insanlığın iktisadi ilerlemesinin merkezi faktörü yaptı - beşeri iktisadın bir 
elementi olarak emeğe aşırı derecede önem atfetti. Bununla birl ikte, alıntı yaptı­
ğım seçkin yazarın, daha az etki l i  olmayan diğer nedenler dikkatinden kaçarken, 
emeğin işbölümü kısmında, beşeri refahtaki ilerlemenin sadece tek bir nedenine 
ışık tuttuğuna inanmaktayım. 

An.ıstralyalı bir kabilenin toplama ekonomisindeki işlerin çoğu kısmının çeşitli 
kabile üyeleri arasında en etkin biçimde bölüştürüldüğünü vars;1yabiliriz. Bazıları 
avcıdır; diğerleri balıkçıdır; ve diğerleri daima yalnızca yabani sebzeleri topla­
ma işiyle uğraşırlar. Kadınların bazısı bütünüyle yiyecek hazırtunakla ve diğerleri 
giysi imalatıyla meşgul olmaktadırlar. Kabiledeki emek işbölümünün, her bir ayrı 
işin kabilenin belli bir uzman üyesi taratindan gerçekleştirilmesini kapsayacak şe­
l:ikL lH1:.l ileri noktalara götürüldüğünü tasa\'vur edebil ir iz. Ş imdi, Adam Smirh 
tarafındJn emeğin işbölümündeki i lerlemenin bir sonucu olarak görülen kabile 
üyeleri için mevcm tüket ilebil ir  malların miktarındaki artış üzerinde, ş imdiye ka­
dar gerçekleştirilen bir işbölümünün böyle bir etkisinin olup olmadığını soralım. 
Aşikar bir şekilde, böyle bir değişimin sonucu olarak, bu kabile ( veya diğer her-

1 Adam Smirh, An lnquiry into t/Jc Nawı·e and Causcs oftbe J,l;ealtlı ofNntions, Modern Lib­
rary Edition, Nı:w York, 1 937, s .3 .  
2 Ibid., s. 1 1 .  
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hangi bir topluluk), \';l d;1Ju az ç;1bayla eırn:klerinden aynı sonucu, y;1 da, aynı 
çab;1yla, öncekinden dalu iyi bir sonucu elde edecektir. K;1bile böylece, o an:ı 
kadar hiçbir suretle mümkün olnuyan dunıımıırn, mesleki işlerin daha uygun ve 
etkin bir dağılımı vasıusıyla iyileştirecektir. Eıkat bu iyileşme, iktis;1di bakımdan 
ik:kyc.:n tophımhmn gözlemleyebildiğimiz fiili dunımhmndan çok farklıdır. 

Bu son dunıımı diğer bir dunun ile karşılaştıralım . İktisadi fiuliyetini s;1dc­
ce ilkd bir toplanu işidc, yani en düşük sırad;1ki doğal olar;1k mevcut nulhlrı 
(gcndlilkle birinci ve belki ikinci sırad;1ki malları) elde etmekle sınırbııdırnuk 
yerine, dikbtini üçüncü, dördi.incü ve d;1Ju \"i.iksek sır;1daki nulbr;l tcşmi eden 
bir toplum düşünün. Eğer böde bir toplum ihtiyaçlarının tatmin için gittikçe 
daha yüksek sırad;1ki mallara yönelirse ve özellikle bu yönelmedeki her bir aş;1ma 
emeğin uygun bir işböli.imüyle birlikte ohırs;l, Adam Smith 'in s�ldece ikinci fak­
tiire ;lttCtmeye eğil imli olduğu refah gelişimini şüphesiz gözlemlemiş olacığız. 
Başlangıçta sopa d;1Ju sonra ok ve tuz;1kfa ;whmnuy;1 dönen ;wcmın, daha sonr;l 
en basit türde çiftlik luyv;mları yetiştireceğini ve ardınd;m d;1Ju yoğun biçimde 
luyv;m yetiştiriciliği ,·aptığını göreceğiz. Başbngıçt;l yabani bitkilerle yaşamını 
sürdüren insanların, daha yoğun şekillerde tarıms;1) fa;11iyete döndüği inii göre­
ceğiz. M;umıllerin yükselişini \'e onların �1raç ve makineler vasıtasl\·b geliştiğini 
gören:ğiz. Ve bu gdişım:lerle çok ,·akın ilişki içinde, bu tophıımın refahımn ;1:·t­
tığını göreceğiz. 

İns;mlığın bu yönde &1lu fazla ilerkmesi ile birlikte, nulbr ,faha çok �-e�itlihk 
k;1z;mır, sonuçta d;1ha fazla meslek türü ortaya çıkar ve ;n·nı z;unand;1 işböli.imü­
nün ;utm;1sı d�llu çok gerekli ve iktis;1di olur. Fabt beşeri tas;lr;unıf J !tınd;1k.i 
tiiketim m;1llan ;lrtışının, sadece emeğin işböliimünün etkisiyle 0Jm;1dığı ;1çık­
tır. Aslınd;1, emeğin işböli.imü, ins;mlığın iktis;1di ilerlemesinin en unemli ne­
deni ofarak bile gösterilemez. T;un t;unııu, ins;mlığı b;ub;ulıkt;m ve sefaletten 
medeniyet ve zenginliğe götüren önemli etkiler ;1r;lSlnd;1 bir faktör olar;1k s;1dece 
görülmelidir. ' 

D;1Ju yüksek sır;1d;1ki m;11brın ;1run kullanımının beşeri tüketim için mevcut 
malların (birinci sır;1d;1ki nulhlr) ;lrt;m miktarı üzerindeki etkisini iz;1h etmek 
bir;lz zor bir konudur. 

En i lkel biçimi içinde, bir topb:rn iktic;;1dı doğ;l t;1r;1tind;m sumılan en diişük 
sır;1d;1ki ın;1Jları toplanu işi ile sınırlıdır. İktis;1di bireylerin bu nulfarın üretiminde 
hil,'. etkisi olnudığı için, onların orijini ins�mbrın arzulaı ınd;m ve ihtiy;1çlannd;uı 
bağımsızdır ve bu yii;'..lkn insanların onlar!;1 ilgilenmesi r;lstlantı eseridir. F:ık;lt 
;;ğer ins;m!ar bu en ilkel iktis;lt biçimini terkederlerse, tüketim nulfarıııın üretimi 
için şeyleri nedensel bir süreç içinde kombine edebilme yoltırını ar;1ştırırlars;1, bu 
şekilde kombine edilmiş o)m;l özelligindeki şeylere s;1hip olurlars;l ve onları d;1ha 
yüksek sırad;1ki mallar olarak işlemden geçirirlerse, ilkel bir toplam;l iktis;1dının 
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doğal süreçlerinin sonucundaki tüketim malları kadar gerçek tüketim malları elde 
edeceklerdir, fakat bu malların mevcut miktarları artık insanların arzularından ve 
ihtiyaçlarından bağımsız olmayacaktır. Bunun yerine, tüketim mallarının miktarı, 
insanların gücü içindeki bir süreç tarafından belirlenmiş olacak ve doğal yasala­
rın belirlediği sınırlar içinde beşeri amaçlar doğrultusunda düzenlenecektir. Daha 
ünce orijinkrindeki durumların tesadüfi bir oluşumunun ürünü olan tüketim 
malları, insanlar bu durumların farkına \·arır varmaz ve onlar üzerinde kontrol 
sağlar sağlamaz, doğal yasaların sınırları içinde, beşeri arzunun ürünleri durumu­
na gelir. Beşeri kullanımdaki tüketim ma..llarııun miktarı, sadece şeyler arasındaki 
nedensel ilişkilerle ilgili beşeri bilginin ve bu şeyler üzerindeki beşeri kontrolün 
kapsamına bağlıdır. Şeyler ve beşeri refah arasındaki nedensel ilişkilerin gittik­
çe anlaşılması ve beşeri refahı etkileyen daha az yakm koşulların gittikçe kontrol 
edilmesi, insanlığı, böylece, barbarlık \·e en derin sefalet içindeki bir durumdan 
medeniyet ve zenginliğin mevcut aşamasına getirdi ve az sayıda sefalet içinde ve 
aşırı fakir insanın yaşadığı geniş bölgeleri yoğun nüfüslu medeni ülkelere dönüş­
türdü. Hiçbir şe�; insanlığın iktisadi ilerleme derecesinin, gelecek çağlarda, beşeri 
bilgin.in ilerleme derecesiyle orantılı olacağı gerçeğinden daha kesin değildir. 

23 



Bölüm 6 

Mülkiyet 

İnsanların ihtiyaçları çok çeşitlidir ve onların yaşamları ve refahları, bu ihtiyaç­
larından tek birini tacmin için sadece kafi miktarda araçlara tasarrufları altında 
sahip olurlarsa, temin edilmez. İnsanların ihtiyaçlarını tatmin tarzı ve tamlık de­
recesi oldukça sınırsız bir çeşitlilik gösterebilsine rağmen, yaşamlarının ve refah­
larının korunması için, ihtiyaçlarının tatmininde, belli bir noktaya kadar, tam 
bir uyumun olması yine de zorunludur. Bir kişi bir sarayda yaşayabilir, en seçkin 
yiyecekleri tüketebilir ve en pahalı giysileri giyebilir. Bir  diğeri istirahat yerini 
sefalet içindeki bir kulübenin karanlık köşesinde bulabilfr, artıklarla beslenebilir 
ve kendisini paçavralarla örtebilir. Fakat onların her biri, beslenme ihtiyacı kadar 
barınma ve giyinme ile ilgili ihciyaçlarını da tatmin etmek için çaba göstermek 
zorundadır. Tek bir ihtiyacın eksiksiz tatmininin bile, yaşam ve refahı sürdürmek 
için yeterli olamayacağı açıktır. 

Bu anlamda, iktisadi davranan bir bireyin kontrolü altında sahip olduğu bü­
tün malların, mal karakterleri bakımından karşılıklı bağımlılık içinde olduklarını 
söylemek yanlış olmaz, çünkü belli her bir mal, tamamen yaşamın ve refahın 
korunması için hizmet ettiği amacı kendi başına değil, fakat sadece diğer mallarla 
kombinasyon içinde başarabilir. 

Dışa kapalı bir aile iktisadı içinde ve hatta insanlar arasında sadece çok az ti­
caretin mevcut olduğu zamanda, beşeri yaşam ve refahın korunması için gerekli 
olan malların bu ortak amacı aşikardır, çünkü onların hepsi tek bir iktisadi bire­
yin tasarrufu altındadır. Ayrı hane halklarının tatmin etmeye çalıştığı ihtiyaçların 
uyumu, onların mal varlığı (mülkiyeti) içinde yansımasını bulur. 1 Daha yüksek 
bir medeniyet aşamasında ve özellikle oldukça gelişmiş mübadele iktisadımız 
içinde, ki bu durumda önemli bir mikcarda herhangi bir ikcisadi mala sahip ol­
mak diğer bütün malların uygun miktarlarının kontrol edilmesini sağlar, malla-

1 Lorenz v. Stein, Lehrbuch der Volkswirt:schaft, Wien, 1858, ss. 36 ve devanu.
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rın karşılıklı bağımlılıkları toplum ayrı üyelerinin iktisatlarında daha az açık bir 
şekilde görülür, fakat iktisadi sistem bir bütün olarak düşünüldüğünde daha açık 
bir şekilde görülür. 

İktisadi davranan kişilerin amaçlarına, tek tek malların değil, fakat farklı türler­
deki mal kombinasvonlarının hizmet ettiğini her vcrde görürüz. Bu mal kombi­
nasyonları, dışa kapalı aile iktisadı dunımunda olduğu gibi, ya doğrudan doğruya 
bireylerin kontrolündedir, ya da bizim gelişmiş mübadele iktisadımız durumunda 
olduğu gibi, kısmen doğrudan kısmen dolaylı olarak bireylerin kontrolündedir. 
Mallar sadece bu bütünlük içinde ihtiyaçlarımızın tatmini olarak ifade ettiğimiz 
etkiyi ve sonuçta yaşamlarımızın ve refahımızın teminini gerçekleştirir. 

İhtiyaçlarının tatmini için iktisadi bireyin kontrolünde olan malların toplamı­
nı, onun mülkiyeti olarak isimlendiririz. Bununla birlikte onun mülkiyeti, keyfi 
bir şekilde kombine edilen malların miktarı değil, fakat hizmet ettiği amacın ger­
çekleştirilmesine etki etmeksizin hiçbir gerekli parçası azaltılamayan ve çoğaltıla­
mayan tamamlanmış bir bütün olarak, ihtiyaçlarııun doğrudan bir yansımasıdır. 
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I<ısım 2 

. . . . . 

JI(11SAT VE IIUISADI 

MALLAR 



İhtiyaçlar itkilerimizden çıkar ye itkilerimiz doğamıza yerleştiri lıniştir. İhtiyaç­
ların tam olarak tatmin edilmemesi doğamızın gelişiminde duraklamaya yol 
açar. İhtiyaçların tatminindeki başarısızlık, helak olmamıza neden olur. Fakat 
ihtiyaçlarımızı tatmin etmek, yaşamak ve gelişmektir. Röylece ihtiyaçlarımızın 
tatminini tedarik etmek için çaba göstermek, yaşamamız ve geli şmemiz için çaba 
göstermekle eş anlamlıdır. Diğer bütün şeylerin temeli ve ön koşulu olduğu için, 
ihti�·açların karşılanması bütün beşeri çabaların en önemlisidir. 

Uygulamad;\ insanların ihtiyaçlarının tatmini konusundaki ilgisi, ihtiyaçları­
nın tatmini kendilerine bağlı olan bütün şeyleri kontrolünü elde etmek için gös­
terilen bir çaba olarak ifade edilir. Eğer bir kişi ihtiyaçlarını tatmin etmek için 
gerekli olan bütün tüketim mallarının kontrolüne sahip olursa, ihtiyaçlarının fii­
len tatmini sadece onun •lrzusuna bağlıdır. Böylece, o kişinin amacına bu mallara 
sahip olduğu zaman ulaştığını düşünebiliriz, çünkü onun yaşamı ve gelişimi artık 
kendi elindedir. İhtiyaçlarını tatmin etmek için bir kişinin sahip olmak zorunda 
olduğu tüketim mallarının miktarları, o kişinin gereldiliklcri2 olarak isimlendiri­
lebilir. İnsanların yaş;rn1larını ve gelişimlerini sürdürme konusundaki endişesi, 
böylece, gerekliliklerini kendilerinin karşılaması çabasına dönüşür. 

Fakat eğer insanlar sadece ani bir ihtiyaç içinde olduklarında mallarla ilgili ge­
reklil iklerini kendi başlarına sağlamaya kalksalardı, ihtiyaçlarının tatmini ve bun­
dan dolayı yaşamları ve refahları çok elverişsiz bi r şekilde karşılanmış olacaktı. 

Eğer bir ülkede ikamet edenlerin kışın başında yiyecek \'e giyecek stokların­
dan tamamen mahn1m olduğunu varsayarsak, ihtiyaçlarını tatminine yönelen en 
çaresiz çabalarla bile, onların çoğunun kendilerini helak olmaktan kurtaramıya­
caklarından şüphe duyulamaz. Fakat medeniyet düzeyi daha fazla i lerlerse, daha 

� "&dııı.f." Okuyucunun ilk oLırak bu terimle ilgili (bu bölümün 3. nanı)  Menger'in kendi
nonma bakması tavsiye edilir. Çünkü Men ger Redaıf terimini notunda iki anlamda kullan
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çok insan ihtiyaçlarının tatmini için gerekli malları uzun bir üretim sürecivle te­
darik etmeye bağımlı hale gelirse ve ihtiyaçlarının tatmini için önceden hazırlık 
yapma zorunluluğu içinde daha fazla olurlarsa, -yani gelecek zaman dilimleri ile 
ilgili gerekliliklerini önceden temin etme zorunluluğu- kendilerini helak olmak­
tan kurtarabilirler. 

Avusturalyalı bir vahşi bile, gerçekten açlığa manız kalıncaya kadar ;nfanma­
yı ertelemez. Sert hava koşulları başlayıncaya \"e onun zararlı etkilerine maruz 
kalıncaya kadar, kuli.ibesini yapmayı da ertelemez . 3 Fakat medeni toplumlarda 
sadece iktisadi bireyler arasındaki kişiler, ihtiyaçlarının tatmini ile ilgili salt kısa 
dönem için değil , fakat daha uzun zaman dilimleri için plan yaparlar. Medeni 
insanlar, gelecek birçok yıldaki ihtiyaçlarının tatminini garami altına almak için 
çaba gösterirler. Aslında, onlar sadece kendi yaşambrı için plan yapmazlar, fakat 
bir kural olarak, torunları bik ihtiyaçlarının tatmini için gerekli araçlardan mah­
rum kalmasın endişesi içinde planlarını daha uzak noktalara uzatırlar. 

Bütün medeni toplumlara baktığımızda, beşeri ihtiyaçların tatmini için büyük 
ölçekli bir ileri tedarik sisteminin mevcut olduğunu görürüz. Biz hala kış soğuğuna 
karşı korunmak için kalın kıyafetler giyiyor olduğumuzda, sadece bahar kıyafet­
leri halihazırda toptaım mağazalarına gitmek için yolda değildir, fakat, gelecek 
kış kullanacağımız ağır kıyafetlerin iplikleri eğriliyorken, gelecek yaz giyeceğimiz 
hafif kıyafetler fabrikalarda yapılmaktadır. Hastalandığımızda bir doktorun hiz­
metlerine ihtiyaç duyarız. Hukuki sorunlarda bir avukatın tavsiyesine muhtacızdır. 
Gerekli araçlara sahip olabilseydi bile, beklenmedik bir ihtiyaçla karşılaşan bir 
kişi, sadece o zaman tıbbi ve hukuki bilgi ve yetenekleri kendisi elde etmeye \'eya 
hizmeti için diğer kişilerin uzmanlık eğitimini düzenlemeye çalışmak zorunda kal­
saydı, ihtiyacını karşılamak için çok geç kalmış olacaktı. Medeni ülkelerde bu ve 
benzeri hizmetler için toplumun ihtiyaçları Z<Unanında karşılanır, çünkü meslekleri 
için kendilerini yıllarca öncesinden hazırlayan ve pratiklerinden zengin deneyimler 
kazanan kendini kanıtlamış insanlar, hizmetlerini toplumun istifadesine sunarlar. 
Ve biz bu şekilde geçmiş zamanların ileri görüşlülüğünün meyvelerinden yarar­
lanırken, gelecekteki benzer hizmetler için toplumun ihtiyaçlarının karşılanması 
amacıyla birçok kişi üniversitelerimizde eğitiliyor. 

İhtiyaçlarının tatmini için insanların ilgisi böylece, gelecekteki gerekliliklerini 
önceden karşılamalı için önceden tedarik etme amacındaki bir çabaya dönüşür ve bu 
yüzden, planlarının kapsadığı zaman dilimi içindeki ihtiyaçlarını tatmin etmek için 

makt:ıdır. Rir çok nokt:ıd:ı çok sık olmasa bile "Nac/1fi·a11c" (talep) terimini ku llanır. Mrngcr'in 
kendi terminoloji sini mümkün olduğu kadar tam olarak korumak için her verde "Bedaıf' teri­
mini "gereklilikler" (reguirements) olarak çevirmeyi uygun gördük. - Çevirmenler. 

3 Hatta bazı hay\·anlar bile stok yaparlar \'e böylece kışın yiyecek ve sıcak bir kalacak yer sı­
kıntısı çekmeyeceklerdir. 



gerekli olan bu mal miktarlarını bir kişinin gereklilikleri olarak isimlendireceğiz.4 

İnsanların ihtiyaçlarının tatminini önceden sağlama konusunda başarılı bir 
çaba içinde olabilmderi için bir ön koşul olarak sahip olmaları gereken iki çeşit 
bilgi vardır. Onlar: ( a) gereklilikleri hakkında - yani, planlarının uzadığı zaman 
dilimi esnasında ihtiyaçlarım tatmin etmek için gergecek olan mal miktarları hak­
kında, \'C ( b) bu gereklilikleri karşılama amacıda tassarrufları altında olan mal 
miktarları hakkında bilgili olmak zorundadırlar. 

Beşeri ihtiyaçları tatminine yönden bütün tedbirli ye basiretli faaliyetler, mik­
tarlarla ilgili bu iki sınıf bilgiye dayanır. Birinci bilginin eksik olması durumunda, 
insanların faaliyeti, amaçlarından habersiz olacakları için , gözü kapalı bir şekilde 
yönlendirilmiş olacaktı. İkincisiyle ilgili bilgi eksikliği durumunda, me\'cut araç­
lar konusunda hiçbir düşünce \'e görüşleri olmayacağı için , faaliyetleri plansız 
olacaktı. 

İzleyen bölümde, önce, insanların gelecek zaman dilimleri ile ilgili gerekli­
likleri konusundaki bir bilgiye nasıl ulaşacakları gösterilecek; sonra, bu zaman 
dilimleri esnasında tasarrufları altında olacak olan mal miktarlarını nasıl hesap­
layacakları gösterilecek; \'e son olarak insanların tasarrufları altındaki mal mik­
tarlarını (tüketim malları \'e üretim araçları) ihtiyaçlarının en etkin tatminine 
yönlendirme çabasıyla ilgili faaliyetin bir tanımı yapılacaktır. 

-ı "Gereklilikler" (Bcdmf! kelimesi bizim dilimizde çifr anbmlıdır. Bir tarafi:.111 bir kişinin ih­
tiyaçhrını tam olarak tatmin etmek için gerekli mal miktarlarını göstermek, diğer taraftan 
tüketme niyetinde olduğu mal miktarhırıııı göstermek için kullanılır. İkinci anlamda, 20.000 
T!ıaler rant geliri olan \'e onun tamamını tüketim için kullanma alışkanlığında olan bir kişi 
çok önemli gereklil iklere sahiptir, oysa gdiri 1 00 Tlulcr olan bir tarım işçisi çok az gerek­
l il iklere sahiptir, ve aşın fakir olan bir dilenci o kadar bile gerekliliklere sahip değild ir. ilk 
anhımında, kişilerin gereklilikleri avııı zamanda eğitim ve alışkan!ıkhırıııa bağlı obrak büyük 
ölçüde farklılaşabilir. Fakat bütün araçhırdan mahrum olan bir kişi bile ihtiyaçlarını tatmin 
etmek için gerekli olacak mal miktarbrıııa qit gerekliliklere sahiptir. Tüccarlar ve sanayiciler 
"gereklilikler" terimini d.u anhımda kullaııırlar ve çoğu kez onunhı bir mal için "beklenen 
talebi" kastederler. Bu anhımda aym zamanda, birisi bir ticari mal için "bdli bir fivattan" 
gereklilikler olduğunu fakat başka bir fiyartan gereklilikler olınadıgıııı söyler. 
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Bölüm 1 

Beşeri Gereklilikler 

A. Birinci Sıra Mallar (Tüketim Malları) ile İlgili 
Gereklilikler. 

İnsanlar sadece birinci sıradaki mallarla - yani ihtiyaçlarının tatmini için doğrudan 
kullanabildikleri mallarla - ilgili ihtiyaçlarını doğrudan ve hemen gerçekleştiri rler. 
Eğer bu mallarla ilgili gereklilikler hiç mevcut olmasaydı, daha yüksek sıradaki 
malların hiçbiri için gereklilikler ortaya çıkamayacaktı . Daha yüksek sıradaki mal­
larla iligili gereklilikleri böylece, birinci sıradaki mallarla ilgili gerekliliklere bağlıdır 
ve birinci sıra mallarla ilgili gereklilikler konusunda bir araştırma gencide beşeri ge­
rekliliklerin araştırılmasının gerekli temelini oluşturur. Hundan dolayı, önce birinci 
sıra mallarla ilgili beşeri gerekliliklerle ve sonra daha yüksek sıradaki mallarla ilgili 
gereklilikleri düzenleyen prensiplerin bir açıklamasıyla meşgul olacağız. 

Somut bir beşeri ihtiyacı tatmin etmek için gerekli olan birinci sıradaki bir ma­
lın miktarı• (ve bundan dolayı aynı zamanda belli bir zaman diliminde ortaya çıkan 
birinci sıra mal ile ilgili bütün ihtiyaçları tatmin etmek için gerekli olan miktarı ), 
doğrudan doğruya ihtiyacın kendisi tarafindan ( ihtiyaçların kendileri tarafmdan) 
belirlenir ve ihtiyaç (İhtiyaçlar) ile doğrudan bir miktar ilişkisine dayanır. Eğer, 
böylece, insanlar önceki tecrübenin bir sonucu olarak, sahip olacakları somut ih­
tiyaçlar ve planladıkları zaman dilimi esnasında gerçekleştirilecek bu ihtiyaçların 

1 "Somur hqeri ihrivaç" terimi metinde zaman zaman rekrarlannuktadır. ı\knger bu terimi, 
bir malın tek bir biriminin tüketimiyle tatmin edilen bir ihtivacı (veya daha çok bir ihtiyaç 
parçasını) anlatmak için kullanır. Bir birey bir mal birimlerini birbiri arkasma tükettiği zaman, 
Mcngcr onu, azalan psikolojik önemdeki somut ihtiyaçları birbiri arkasına tatmini olarak 
tanımlar. Bazı noktalarda farklı bir terminoloji benimser ve bir ticari maim birbiri arakasına 
gdı:n birimlerinin tiikctiınini birbiri arkasına gelen "tatmin davranışlar" olarak ifade eder. 
Avnı zamanda, "somut" (concrere) kelimesinin anlamı bakımmdan bazı imalar için Bölüm 
IIl'i.ın 3 .  notuna ve ve Ek D'yı: bakınız. - Çevirmenler. 
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yoğunluğu hakkında her zaman t;1m ve doğru bilgi sahibi olsalardı, ihtiyaçlarının 
tatmini için gerekli olan malların miktarları hakkında asla şüphe içinde olmayacak­
lardı - vani, birinci sıradaki mallarla ilgili gerekliliklerinin büyüklüğü hakkında. 

fakat tecıiibenin bize gösterdiği üzere, belli ihtiyaçların gelecekte tam olarak 
hissedilip hissedilmeyeceği konusunda çoğu kez az çok şüphe içinde oluruz. Biz, 
elbette, belli bir zaman dilimi içinde gıda, içecek, giyinme, barınma vb. ihtiyaç­
lar içinde olduğuımızun farkındayız. fakat aynı kesinlik, tıbbi h izmetler, ilaçlar 
\'b. şekildeki diğer birçok mal bakımından mevcut değildir. Çünkü bu mallara 
ihtiyaç duyup duvmavacağımızı veya çoğu kez etkilere tabi olup olmayacağımızı, 
önceden kesin olarak görmemiz mümkün değildir. 

Hatta pl;mladığımız zaman dilimi içinde hissedilecek olan önceden bildiğimiz 
ihtiyaçlar konusunda bile, gerekli miktarlar hakkında belirsizlik içinde olabil iriz. 
Bu ihtiyaçların kendilerini hissettireceklerinin çok iyi farkındayızdır, fakat önce­
den hangi derecede olacağını tam olarak bilmeyiz -yani, onların tatmini için ge­
rekli olacak ohm kesin mal miktarlarını bi lmeyiz. Fakat burada söz konusu olan 
bunların tam miktarlarıdır. 

İnsanların plan yaptıkları zaman dilimlerinde ortaya çıkıp çıkmayacağı be­
lirsiz olan ihtivaçlar dunımunda, eksik öngöıiilerine rağmen, nihai tatminlerini 
gerçekleştirme konusunda asla başarısızlık içine düşmeyeceklerini tecrübe bize 
öğretmektedir. Kırda (saytiyede) yaşayan sağlıklı kişiler bile, zenginliklerinin 
izin verdiği ölçüde bir ecza kuhısuna veya en azından önceden görülemeyen acil 
durumlar için birkaç ilaca sahiptirler. Dikkatli aileler vangın durumunda mal 
varlıklarını korumak için vangın söndürme aletlerine, gerekirse korumak için si­
lahlara, muhtemelen aynı zamanda yangın ve hırsızlığa karşı alarm sistemlerine 
\'e benzer birçok mala sahip olurlar. Aslında, en fakir insanların malları arasında 
bile, inanıyorum ki, sadece önceden tahmin edilemeven beklenmedik durumlar­
da kullanılması beklenen bazı mallar bulunacaktır. 

Planladığımız zaman dili minde bir mala ihtiyaç duyulup duyulmayacağının 
belirsiz olması durumu, bö�·lcce; bizim onun nihai tatminini sağlayacak olmamız 
ihtimalini dışlamaz ve bundan dolayı bu gibi ihtivaçları tatmin etmek için ge­
rekli olan mallarla ilgili gen:klil iklcrimizin realitesinde sorun yaşanmasına neden 
olmaz. Tersine, insanlar aynı zam;1rnfa bu ihtiyaçlarının tatmini için, zenginlik­
lerinin izin verdiği ölçüde, bu malları önceden temin ederler ve gerekliliklerini 
bir bütün olarak her belirlediklerinde tatminleri için gerekli olan malları hesap­
lamalarına dahil ederler.2 

Fakat ortaya çıkışı tamamen belirsiz olan ihtiyaçlar ile ilgili burada söylenen 
şey, bir mal ile ilgili ihti�·acın şüphesiz sadece hissedilecek ihtiyacın yoğunluğu 

2 Bakmız. E. B. De Condillac Le coıımıercc et le.!f01t!'cr11cmı·rıt, içinde E. D:ıin: (ed. ), 1\ldmı_ws 
d'ccoııomie politique, Paris, 1 847, s. 248. 
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hakkındaki belirsizliğe göre ortaya çıkacak olması durumunda tam olarak doğ­
rudur. Çünkü bu durumda aynı zamanda, insanlar bütün beklenen olaylar için 
yeterli mal miktarlarına tasarrufları altında sahip olabildiklerinde, gereklilikleri­
nin tam olarak karşılanacağını doğru olarak düşünürler. 

Burada göz önüne alınması gereken ilave bir nokta, beşeri ihtiyaçların büyüme 
kapasitesidir. Eğer beşeri ihtiyaçlar büyüme ve bazen sürdürüldüğü gibi sınırsız 
büyüme yeteneğinde olursa, bu büyüme sanki sürekli bir şekilde, aslında tam bir 
sonsuzluk içinde bile, beşeri ihtiyaçların tatmini için gerekli mal miktarlarının 
sınırlarına kadar uzayacakmış gibi görünebilirdi ki böylece, gerekliliklerine göre 
insanların önceden tedarikli olması son derece imkansız olacaktı. 

Beşeri ihtiyaçların sınırsız büyüme kapasitesi ile ilgili bu konudaki sınırsız­
lık ka\Tamı bana, her şeyden önce, sadece beşeri ihtiyaçların geli�iminde sınırsız 
ilermcye uygun, fakat belli bir zaman dilimi içindeki bu ihtiyaçların tatmini için 
gerekli olan mal miktarlarına uygun değil gibi göıi.inmektedir. Silsilelerin sınırsız 
olduğu kabul edilmesine rağmen, silsilelerin her bir ayrı elementi yine de sınırlı­
dır. Beşeri ihtiyaçların geleceğin en uzak zaman dilimlerine doğru gelişimlerinin 
sımrsız olduğu düşünülebilse bile, onlar özellikle iktisadi bakımdan önemli belli 
zaman dilimleri için yine de miktar belirleme yeteneğindedir. Böylece, beşeri ih­
tiyaçların gelişiminde kesintisiz bir ilerleme olduğu \·arsayımı altında bile, sadece 
belirli zaman dilimleriyle meşgul olduğmmızda, sırnrlı olan büyükh.iklerle ilgileni­
riz ve sınırsız olan ve bö�·lecc tamamen sınırsız olan büyükh.iklerle ilgilenmeyiz. 

Eğer insanların basiretli faaliyet içinde gelecekteki ihtiyaçlarının tatminine yö­
neldiğini gözlemlersek, dikkatlerinden kaçan ihtiyaçlarının büyüme kapasitesine 
izin ,·ermekten uzak olduklarını kolayca görebiliriz. Tersine, onu hesaba katmak 
için en dikkatli ve gayretli bir şekilde ilgilidirler. Ailesinde bir artış ve:;a daha 
yüksek bir sosyal statü bekleyen bir kişi, konutunun inşa tarzı ve tefrişi ve binek 
araçları ve benzeri dayanıklı malları satın alma konusunda artan gelecekteki ihti­
yaçlarına gereken dikkati gösterecektir. Bir kural olarak ve imk,'ı.nlarının izin ver­
diği ölçüde, gelecekteki daha yüksek taleplerini, sadece tek bir ilişki içinde değil, 
fakat bir bütün olarak elinde buhındurduğu mallar bakımından hesaba katmaya 
çalış<Kaktır. Benzer bir fenomeni yerel hükümetlerin faaliyetlerinde gözlemleye­
biliriz. Sadece mevcut ihtivaçları göz önüne alarak değil, fakat geleceğin artan 
ihtiyaçlarını da düşünerek, su şebekeleri, kamu binaları (okullar, hastaneler vb. ) ,  
parklar, \'olhu ve diğerlerini inşa eden yerel yönetimler görürüz. Doğal olarak 
gek..:cktcki ihtiyaçlara önem verme konusundaki bu eğilim, ulusal hiikiimetlerin 

faaliyetlerinde de daha kesin bir şekilde aşikardır. 

Söylenenleri i izetlersek, tüketim malları ile ilgili beşeri gerekli liklerin büyük­
lliklerinin gelecek zaman dilimleri bakımından kantitatif olarak tespitinin, önem­
li zorluklar arzetmediği görülmektedir. Onlar, ihtiyaçlarının tatminine yi inelen 
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faaliyetler içindeki insanların, makul sınırlar içinde ve fiili zanıretin kendilerini 
zorladığı ölçüde vuzuha kavuşturmaya çalıştıkları büyüklüklerdir, -yani, bir taraf­
tan, bu büyüklükleri belirleme çabaları, onları tedarik etmek için belli bir zaman­
da yaptıkları planın zaman dilimleriyle sınırlıdır, diğer taraftan, faaliyetlerinin 
tiili başarısı için yeterli olan kesinlik derecesiyle sınırlıdır. 

B. Daha Yüksek Sıradaki Mallar ile İlgili Gereklilikler 
(Üretim Araçları) 

Eğer gelecek bir zaman dilimi için birinci sıradaki mallarla ilgili gerekliliklerimiz 
halihazırda bu malların mevcut m iktarları ile doğrudan karşılanmakta ise, bu 
avnı gereklilikler için daha yüksek sıradaki mallarla ilave bir tedarik sorun olma­
vabilir. rakat eğer bu gereklilikler birinci sıradaki mevcut malbrla karşılanmazsa 
veya tamamen karşılanmazsa (yani, doğrudan karşı laıunazsa),  söz konusu zaman 
dilimi için daha yüksek sırad,1ki mallarla i lgi li gereklilikler kesin olarak ortaya 
çıkar. Bu gereklilikler, birinci sıradaki mallarla ilgili bütün gerekliliklerimizi kar­
şılamak için, i lgili üretm dallarındaki tduıoloj inin mevcut durumu içinde gerekli 
olan daha yüksek sıradaki mal miktarlarıdır. 

Her ne kadar, ikriki bölümlerde göreceğimiz gibi, üretim araçlarıyla ilgili 
gereklilik.lerimiz bakımından henüz sunulan basit ilişki sadece nadir durumlarda 
gözlemlenir. Bu prensip ile ilgili önemli bir değişiklik, mallar arasındaki karşılıklı 
nedensellik ilişkilerinden ka\'naklanır. 

'fasarrutLm altında aynı zamanda tamamlayıcı mallara sahip olmadıkları sü­
rece, insanların daha düşük sıradaki uygun malların ürttimi için daha yüksek 
sıradaki herhangi bir malı kullanmalarının imkansız oldugu daha önce göste­
rilmişti . Şimdi, genelde mallarla ilgili olarak söylediğimiz şe); malların mevcut 
miktarlarını göz önüne aldığımızda burada daha açık ve kesin hale gelir. Sadece 
avnı anda tamamlayıcı mallara tasarrufümuz altında sahip olursak, daha yüksek 
sıradaki malları dalu düşük sıradaki mallara dönüştürmemizin ve böylece beşeri 
ihtiyaçların tatmini için onları kullanmamızın mümkün olabileceği daha önce 
gösterildi. Bu prensip şimdi aşağıdaki şekilde yeniden ifade edilebilir: Sadece aym 
andrı trısrınufimıuz altmdrıh drılırı yiillscll sıradafo di.._ijeı- mrıllrımı tamrımlrıyıcı mih­
tm·lamıa sahip olmrı pozisyonuııdrı olursrık, drılıa yiihseh sımdahi mrıl mihtrırlnmıı 
dabrı dıi/üfl sımdah 11ırıllrın11 belli mi!ttm·laı-drı ıfretimi için kullrınabiliriz ve b�vle­

ce sonundrı JJeı·eklililderimizin km�rılrınmasmı srıjilrıyabiliriz. Böylece, örneğin, az 
m iktarda hububat üretimi için gerekli olan tohum miktarınJ., emek hizmetlerine 
vb. ( tamamlayıcı) mallara sahip olmadıkça, en geniş ı opr:ık parçasını hile, hu az 

miktardaki hububat üretimi için kullanamavız. 

Bundan dolayı daha yüksek sırad;:ıki tek bir mal ile i lgili gereklilikler astı kar­
şılannuz. Tersine, daha düşük sıradaki bir mal ile ilgili gereklil i klerin hiç karşılan-
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madığı veya sadece eksik karşılandığı her durumda, daha yüksek sıradaki uygun 
malların her biri ile ilgili gerekliliklerin, daha yüksek sıradaki diğer tamamlayıcı 
mallarla ilgili sadece miktar bakımından birlikte uygun olan gerekli liklerle de­
nenmekte olduğunu sık sık gözlemleriz. 

Örneğin, belli bir zaman dilimi için 1 0.000 çift ayakkabı ile ilgili hala tatmin 
edilmemiş gerekliliklerle ilgili olarak, bu miktar ayakkabıların üretiminde gerekli 
olan araçları, emek hizmetlerini vb. kontrol edebildiğimizi, fakat sadece 5 .000 
çift ayakkabı üretimi için yetecek miktarda köselemiz olduğunu varsayın. Veya 
başka şekilde varsayın ki, 10.000 çifi: ayakkabı üretimi için gerekli daha yüksek 
sıradaki diğer bütün malları kontrol etme pozisyonundayız, fakat sadece 5.000 
çift ayakkabı üretimi için yeterli olan emek hizmetlerine sahibiz. Her iki durum­
da da, belli bir zaman dilimi bakımından ti.im gerekliliklerimizin, ayakkabıların 
üretimi için gerekli olan bu gibi miktardaki daha yüksek sıradaki çeşitli malla­
rın 10.00 çiti: ayakkabı üretimi için yetecek miktarlara kadar genişleyeceğinden 
şüphe duyulamaz. Bununla birlikte, diğer tamamlayıcı mallar bakımından efektif 

gereklilik/erimiz, her bir durumda, sadece 5 .000 çifi: ayakkabı üretimi için gerekli 
olan miktarlara kadar uzayacaktı. Geri kalan gereklilikler gizli olarak var olmaya 
devam edecek ve sadece diğer eksik tamamlayıcı miktarlar aynı zamanda mevcut 
olmuş olduğunda eftktifhale gelecekti . 

Söylenenlerden, belli gelecek zaman dilimleri bnlmnmdnn, dalın yiilmll sımdnki 
belli mallar ile ilgili efelltif gereklililde1imi::in, dalın _viikselı sımdalıi 11ygım mnllnnn ta­
mamlayıcı milltnrlnrmm meııcut olmnsmn bn._ıjlı oldtt_ıit1 şeklindeki prensibi çıkarırız. 

Amerikan Sivil Savaşından dolayı Avrupa'ya pamuk ithalatı önemli ölçüde 
azaldığı zaman, metreyle satılan pamuklu bezler ile ilgili gereklilikler açıkça et­
kilenmeden aynı kalmaya devam etti. Çünkü s<waş bu mallarla ilgili ihtiyaçları 
önemli bir şekilde değiştiremedi .  Nihai olarak imal edilmiş ürünlerle halihazırda 
karşılanmayan geleceğe ilişkin pamuklu bez gereklilikleri var olduğu ölçüde, a�·nı 
zamanda, bir sonuç olarak, pamuklu giysi üretimi için gerekli olan daha yüksek 
sıradaki malların uygun miktarları ile ilgili gereklilikler de vardı. Bundan dolayı 
bu gereklilikler aynı zamanda, genellikle, sivil savaş nedeniyle herhangi bir şekil­
de önemli ölçüde değiştirilemedi. Fakat başlıcası ham pamuk olmak üzere, daha 
yüksek sıradaki gerekli mallardan birinin mevcut miktarı önemli ölçüde azaldığı 
için, buna bağlı doğal bir sonuç olarak, pamuklu giysi üretiminde ham pamuğu 
tamamlayıcı mallar ile ilgili önceki gerekliliklerin bir kısmı ( emek hizmetleri, 
makineler \'b . )  ekktif olmaktan çıktı (latent) ve onlar ile ilgili efehif gereklilikler 
mevcut ham pamuğun miktarının işlenmesi için gerekli miktarlara kadar azaldı.  
Bununla birlikte, ham pamuk ithalatı tekrar canlanır canlanmaz, bu mallar ile 
ilgili efektif gereklilikler de bir artış gösterdi -elbette, gizli ( !atem) gereklilikler 
tam olarak azalın�aya kadar. 
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Yüksek derecede gelişmiş ana vatanlarından kazandıkları bakış açılarmı getiren 
göçmenler çoğu kez, daha önemli mülahazaları ihmal ederek ve hatta yerleştikleri 
yerlerde toprağı tamamlayıcı diğer malların uygun miktarlarının mevcut olup ol­
madığına bakmaksızın, baştan daha geniş arazilere sahip olma mücadelesi \'erme 
yanlışı içine düşerler. H içbir şq; onların sadece hububat tohuımımın, sığırların, 
tarımsal aletlerin ve  benzerlerinin uvgun tamamlayıcı miktarlarına sahip olabil­
dikleri ölçüde, ihtiyaçlarının tatmini için toprağı kullanmada ileri gidebilecekleri 
gerçeğinden daha kesin değildir. Faaliyetlerinin yönü nıkarıdaki prensip ile ilgili 
bir cehaleti göstermektedir, ki  bu prensip insanların �·a onun geçerliliğini kabul 
etmek zorunda olmaları ya da onu ihmal etmenin üzücü sonuçlarına katlanmala­
rı şeklinde kendisini acımasız bir biçimde hissettirir. 

İleri dem.:eJe gelişmiş bir emeğin işbölümüyk birlikte medeniyet daha faz­
la ilerlerse, insanlar daha yüksek sıradaki malların miktarlarını değişik üretim 
bantlarında üretmeye Jaha çok alışık hak gelirlerse, zımni ve bir kural olarak 
doğru var:>ayım altında, Jiğer insanlar tamamlavıcı malların uygun miktarlarmı 
üreteceklerdir. Opera dürbünü imalatç ıları, opera dürbünleri montajımb kul­
landıkları gözlük merceklerini, ti !dişi veya kaplumbağa kabuğundan yapılmış 
kutuları ( mahfazaları ) ve bronz parçaları çok nadir üretirler. Aksine, bu dürbün­
lerin üreticilerin in ayrı parçaları genellikle bu alanda uzmanlaşmış imalatçılar ve 
sanatkarlardan aldıkları ve belki de birkaç tamamlayıcı dokumışla bu parçaların 
sadece montajın ı yaptıkları bil inmektedir. Mercek yapan cam kesil'.ilerin, fi ldişi 
veya kaplumbağa kabuğu kutular yapan fantezi mal işçilerinin ve bronz döküm 
işleri yapan bronz işçilerinin hepsi, onların ürünleri için gerekliliklerin olduğu 
şeklindeki kesin varsayım altında çalışırlar. Ve henüz h içbir şey, onların her bi­
rinin ürü nleri ile ilgili etektif gereklil iklerin, bö,·le bir usul içindeki tamamlancı 
miktarların üretimine bağlı olduğu gerçeğinderi daha kesin deği ldi r. Eğer dür­
bün mercekleri üretimi kesimive uğrasaydı, teleskoplar, opera dürbünleri ve ben­
zeri malların üretimi için gerekli olan daha yüksek sıradaki diğer malbr ile ilgili 
efektif gerekli likler ortaya çıkmamış olacaktı. Ru noktada, işin yabancısı olanların 
genellikle tamamen anormal olarak gördükleri, fakat realitede bütü nüyle iktisadi 
yasalar;l göre olan iktisadi s ıkıntılar ortaya çıkacaktı. 

C. Beşeri İhtiyaçların Hissedildiği Zaman Limitleri 
Mevcut araştırmamız içinde, hala göz önüne alınmak için geriye kalan tek konu 
zaman problemidir ve biz insanların hangi zaman dilimleri için gerekliliklerini 
fiilen planladıklarını göstermek zorundayız. 

Hu sorunla i lgil i i lk  ol.ırak, eğer, gelecek bir z.111ıan d ilimi içinde, gerek duydu­
ğrnmız birinc i  sıra mal miktarlarına tasarrufumuz altında doğrudan sahip olma 
pozisyonunda olursak, bu zaman dilimi müıusebetiylc, birinci sır�ı n ıallarb i lgili 
gereklilikkrimizin karşılanmış gibi göründüğü açıktır. Eğer birinci sıra mallarla 
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ilgili gerekliliklerimizi veya gencide, daha düşük sıradaki mallarla ilgili gerekli­
liklerimizi dolaylı olarak karşılamak zorunda kalırsak (yani, daha yüksek s ırada­
ki uygun malların miktarları vasıtasıyla) ,  her üretim sürecinde kaçınılmaz olan 
zaman gecikmeleri nedeniyle, durum farklı olur. Şimdi başlayan ve halihazırda 
tasarrufumuz altındaki ikinci sıradaki uygun mallardan birinci s ıradaki bir malı 
üretebilme noktasına kadar uzayan zaman dilimini 1. zaman dilimi olarak göste­
relim. 1. zaman dilimini izleyen ve bizim için şimdi mevcut olan üçüncü sıradaki 
mallardan birinci s ıradaki bir malın üretilebildiği noktaya kadar uzayan zaman 
dilimini II. zaman dilimi olarak isimlendirelim. Ve benzer biçimde, izleyen za­
man dilimlerini 1 1 1 ,  iV \'e de,·amı şeklinde gösterelim. Zaman dilimlerinin ardı­
şıklığı böylece, her bir belli mal türüne göre tavsif edilir. Bu zaman dilimlerinin 
her birinde birinci sıradaki mallarla ilgili gerekliliklere hemen ve doğrudan sahi­
biz ve bu gereklilikler fiilen karşılamr. Çünkü bu zaman dilimleri içinde birinci 
sıradaki malın gerekli miktarlarının kontrolüne doğrudan ulaşırız. 

Bununla birlikte, i l .  zaman dilimi içinde birinci s ıradaki bir mal ile ilgili ge­
rekliliklerimizi dördüncü sıradaki mallar vasıtasıyla karşılamak için çaba gös­
termek zorunda olduğumuzu varsayın. Bunun fiziki olarak imkansız olacağı ve 
varsayılan zaman diliminde birinci sıradaki mal ile ilgili gerekliliklerimizin fiili 
bir tedarikinin sadece birinci veya ikinci sıradaki malların kullanımının sonucu 
olabileceği açıktır. 

Aynı gözlem sadece birinci sıradaki mallar ile ilgili gereklilikkriıniz bakımın­
dan değil, fakat daha yüksek sıradaki mevcut mallara bağlı olan daha düşük sıra­
daki bütün mallar ile ilgili gerekliliklerimiz bakımından da �·apılabilir. Örneğin, V 
zam�rn dilimi içinde, üçüncü sıradaki mallar ile ilgili gerekliliklerimizi, söz konusu 
zaman diliminde altıncı sıradaki malların u�·gun miktarlarının kontrolünü elde 
etmek suretiyle tedarik edemeyiz. Tersine, bu amaçla son söylenilen malların kont­
rolünü zaten i l .  zaman dilimi içinde elde etmek zorunda olacağımız açıktır. 3 

Eğer cari nl içinde bir toplumun hububat ile ilgili gereklilikleri, ağustos so­
nunda o zaman mevcut hububat stoklarıyla doğrudan karşılanmasaydı, bu amaç 
için mevcut arazileri, t:ırımsal aletleri, emek hizmetlerini ve benzerlerini kul­
lanmak için çalışmak çok geç olacaktı. Fakat yukarıda bahsedilen daha yüksek 
s ıradaki malları kullanarak gelecek nim hububat gerekliliklerini tedarik etmek 
için, ağustos uygun zaman olacaktı. Benzer biçimde, bir on yıl sonraki yetkin 
öğretmenlerin emek hizmetleri i le ilgili gereklilikleriınizi karşılamak için, mevcut 
zaman içinde, bu amaç doğrultusunda yetenekli kişileri eğitmek zorundayız. 

Daha düşük sıradaki mallarla ilgili gereklilikler gibi, daha yüksek sıradaki mal­
lar ile ilgili beşeri gereklilikler de, sadece kesin yasalara göre k:ıntitatif olarak 

� Bu p:ır:ıgr:ıfr:ı Mcngcr zımni ol:ır:ık z:ım:ın dilimlerinin qit sürelerde oldugunu v:ırs:ıym:ık­
radır. izleyen ikinci paragrafın tanımlamahuına bakıldığında bunun böyle olmasının gerek­
mediği görülecektir. - Çevirenler. 
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belirlenen ve fii l i  bir ihtiyaç durumunda insanlar taratindan önceden hesapla­
nabilen büyüklükler değildir, fakat aynı zamanda, belli zaman l imitleri içinde, 
pratik ihtiyaçlarını karşılamay�ı yetecek kesinlikte hesaplamak zorunda oldukları 
büyüklüklerdir. Üstelik geçmişin arşivi göstermektedir ki, ihtiyaçları ,.e üretim 
süreçleri hakkındaki önceki tecrübe temelinde insanlar, ihtiyaçlarını tatmin et­
mek için ihtiyaç duyacakları değişik mal miktarlarını, keza değiş ik mallarla ilgili 
bu gerekliliklerinin ortaya çıkacağı belli zaman dil imlerini daha kesin bir şekilde 
hesaplamak için yeteneklerini sürekli olarak geliştirirler. 
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Mevcut Miktarlar 
Çabalarının amacı hakkında açıklığın, insanların her faaliyetinin başarısında ge­
rekli bir faktör olduğu genellikle doğruysa, aynı zamanda gelecek zaman dilim­
leri içindeki mallar ile ilgili gerekli likler konusundaki bilgilerinin, ihtiyaçların 
tatminine yönelen bütün beşeri faaliyetlerin planlanmasında birinci ön koşul ol­
duğu da kesindir. Bundan dolayı, insanların bu faaliyetinin içinde geliştiği dışsal 
koşullar ne olursa olsun, başarısı prensip olarak, gelecek zaman dil imlerinde ge­
rekli bulacakları mal miktarlarının önceden doğru bir şekilde tahmin edilmesine, 
-yani, gerekli liklerinin önceden doğru bir şekilde formüle edilmesine, bağlıdır. 
Aynı zamanda, tam bir basiretsizliğin, beşeri ihtiyaçların tatminine �·önelik her 
planlama faaliyetini tamamen imkansız hale getireceği de açıktır. 

Beşeri faaliyetin başarısını belirleyen ikinci faktör, insanların arzu edilen 
amaçlara ulaşmak için sahip oldukları araçlar konusunda elde ettikleri bilgidir. 
Bödece, insanların ihtiyaçlarının tatminine yönekn faaliyetler içinde gözlem­
lenebildikleri her durumda, onlar için mevcut olan mal miktarları hakkında bu 
amaç doğrultusunda mümkün olduğu kadar tam bir bi lgi  elde etmekle ciddi 
şekilde ilgilendikleri görülür. Bu bölümde, bunu gerçekleştirmek için nasıl bir 
yöntem izledikleri konusuyla meşgul olacağız. 

Bir toplumun farklı üyeleri için herhangi bir zamanda mevcut olan mal mik­
tarları, mevcut koşullar tarafından belirlenir ve bu miktarların belirlenmesinde 
onların karşı karşıya bulunduğu başlıca problemler, tasarrufları altındaki malları 
ölçmek ve envanterini tutmaktır. Bu iki çeşit basiretli beşeri faaliyetin ideal so­
nucu, belli bir zamanda sahip oldukları malların tam sayımı, onların homojen 
kategoriler içinde mükemmel olarak sınıflandırılması ve her bir kategorideki mal 
kalemlerinin sayısının tam olarak belirlenmesidir. Pratik yaşamda bununla bir­
likte, bu ideali izlemeden uzak olarak, insanlar adet olduğu \"eçhile ölçme ve 
envantere kaydetme mariktleri ile ilgili mevcut durumda mümkün olduğu kadar 
tam olarak kesin sonuçlar elde etmek için bile çaba göstemezlcr, fakat tam tamına 
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pratik amaçları için gerekli olan kesinlik derecesiyle tatmin olurlar. Bununla be­
raber kendileri için var olan malların mevcut miktarları ile ilgili kesin bilgiye bir 
çok insanın sahip olması, fe,·kalade pratik ehemmiyet vermenin önemli kanıtıdır 
ki bu bilginin oldukça istisnai bir kesinlik derecesini tüccarlar, sanayiciler ve ge­
nellikle ileri düzeyde gelişmiş basiretli faaliyet içinde olan bu gibi kişiler arasında 
görürüz. fakat medeniyetin en düşük düzeylerinde bile, malların mevcut miktar­
ları ile ilgili bilginin kesin bir miktarıyla karşılaşırız, çünkü bu bilgiyle ilgili tam 
bir eksikliğin, ihtiyaçlarının tatminine yönden insanların her basiretli faaliyetini 
imkansız hale getireceği açıktır. 

İnsanlar, ihtiyaçlarını tatmine yönelen faaliyeti planlamakla meşgul oldukları 
ölçüde, her zaman kendileri için mevcut olan malların miktarları hakkında açık­
lığa kavuşmak için için çaba gösterirler. Önemli bir mal ticaretinin halihazırda 
mevcut olduğu her durumda, böylece, ticari ilişkilerini sürdürdükleri toplumun 
diğer üyelerinin halen sahip oldukları malların miktarları hakkında bir karar ver­
mek için çabalayan insanlar göreceğiz. 

İnsanlar bir diğeriyle önemli ticari ilişki içinde olmadıkları sürece, her kişi 
açıkca diğer insanların ellerindeki mallların hangi miktarlarda olduğunu bilme 
konusunda sadece küçük bir ilgiye sahip olur. Bununla birlikte, başlıca emeğin 
işbölümünün bir sonucu olarak yoğun bir ticaret gelişir gelişmez \'e insanlar 
gerekliliklerini karşılama konusunda büyük ölçüde mübadeleye bağımlı hale gel­
diklerini görür görmez, onlar doğal olarak, sadece kendi sahip oldukları bütün 
mallar hakkında değil, fakat ticari ilişki içinde oldukları diğer bütün insanların 
malları hakkında bilgi sahibi olma konusuna da çok açık bir şekilde ilgi duyarlar. 
Çünkü o zaman doğrudan olmasa, dolaylı olarak olsa bile ( ticaret vasıtasıyla) ,  
diğer insanların sahip olduklarının parçası onlara geçebilir. 

Bir toplum belli bir medeniyet düze\·ine ulaşır ulaşmaz, emeğin artan işbölü­
mü, mübadelelerde bir aracı olarak iş gören ve toplumun diğer üyeleri için ticari 
işlemlerin sadece mekanik kısımlarını değil (gemicilik, dağıtım, malların depo­
lanması vb. ), fakat aynı zamanda mevcut miktarların kayıtlarının tutulması işini 
de gerçekleştiren özel bir profrsyond sınıfın gelişmesine neden olur. Böylece, 
insanların muayyen bir sınıfının, ticaretinde aracılık yaptıkları değişik toplumla­
rın ve ulusların halen tasarrufları altında olan ve en geniş anlamda stohlar olarak 
isimkndirilen mal miktarları hakkında data toplama işiyle profesyonelce ilgilen­
diklerini gözlem.leriz. Topladıkları data, söz konusu aracıların ticari yaşamında 
işgal ettikleri konuma göre daha küçük ve daha büyük olan ( kendi başına kasa­
balar, iller veya hatta tam olarak ülkeler veya kıtalar) ticaret bölgelerini kapsar. 
Üstelik, onlar diğer bir çok bilgi çeşidine karşı da bir ilgi içindedirler, fakat bunu 
daha sonraki bir noktada tartışma tirsatı bulacağız. 

Bağlantı kurdukları oldukça büyük insan gruplarının ve hatta bütün ulusun 
veya ulus gruplarının halen tasarrufları altmda olan mal miktarlarına kadar, bu 
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gibi iscatistiki kayıtların tutulması, bununla birlikte, önemsiz olmayan zorluklar­
la karşılaşır. Çünkü bu stokların tam olarak belirlenmesi sadece bir mal sayımıyla 
gerçekleştirilebilir. Bir  mal sayım işlemi, bütün ticari alanı kapsayan ve gerekli 
yetkilerle donatılmış komplike bir kamu görevlileri aygıtını gerektirmektedir. 
Böyle bir aygıt sadece ulusal hükümetler tarafından ve sadece kendi toprakların­
da oluşturulabilir. Üstelik her uzman tarafından bilindiği gibi, mal sayımı, mev­
cut miktarları kolayca resmi kayıt altına alınamayan mallarla ilgili olduğu zaman, 
bu limitler içinde bile etkin olma konusunda başarısız olur. 

Mal sayımları da sadece zaman zaman gerçekleştirilebilir. Aslında onları sa­
dece büyük zaman aralıklarında gerçekleştirmek genelJikle mümkündür. Bundan 
dolayı, mevcut miktarları ciddi dalgalanmalara maruz kalan bütün mallar için 
belli bir noktada elde edilen <lata, rakamların güvenilir olduğu iddia edilebilse 
bile, halihazırdaki pratik değerini nadiren kaybetmemiş olacaktır. 

Herhangi bir zamanda belJi bir topluluk veya ulus için var olan mal mik­
tarlarının belirlenmesine yönelen hükümet faaliyeti, böylece, doğal olarak: ( 1 )  
miktarları sadece küçük değişmelere maruz kalan arazi, binalar, evcil hayvanlar, 
ulaşım vasıtaları vb. durumdaki gibi mall1ara hasredilir, çünkü zaman içinde belli 
bir noktada yapılan bu maddelerle i lgili bir mal sayımı, geçerliliğini zaman içinde 
daha sonraki noktalarda da korur, ve (2 )  mevcut miktarları bir dereceye kadar ka­
musal kontrole tabi olan mallara hasredil ir, ki elde edilen rakamların doğruluğu 
böylece en azından bir ölçüde garanti edilir. 

Heni.iz tanımlanan koşullar altında, iş dünyasının dikkate şayan ilgiyle belli 
ticaret bölgelerindeki mal miktarları konusunda mümkün olduğu ölçüde tam bir 
bilgi sahibi olması, hüki.imetlerin genellikle dar fikirli ticari anlayışla ve daima 
bütün ticari bölgelerden ziyade sadece belli ülkeleri veya ülkelerin belli kısımla­
rını kapsayacak şekilde gerçekleştirdikleri bu faaliyetin eksik sonuçlarıyla tfü11in 
olmaması nedeniyle anlaşılır bir durumdur. Tersine, iş dünyası çoğu kez önem­
li mali fedakarlıklara katlanarak söz konusu miktarlarla ilgili mümkün olduğu 
kadar kapsamlı ve kesin bilgiyi kendisi bağımsız bir şekilde elde etmeye çalışır. 
Bu ihtiyaç, görevi büyük ölçüde değişik ticaret bölgelerindeki mevcut stokların 
durumu hakkında her üretim dalındaki üyelerini bilgilendirmekten ibaret olan, iş 
dünyasının özel ilgilerine hizmet eden birçok organı ortaya çıkardı. 1 

Geniş ticaret müesseselerinin ticari mal1arının her biri için büyük marketlerde 
bulundurdukları muhabirler bu organlar arasındadır. Bu muhabirlerin başlıca 
görevlerinden biri, ticari mal stoklarının durumu hakkında işverenlerini sürekli 
olarak bilgilendirmektir. Her ticari mal için aynı amaca hizmet eden önemli sa­
yıda periyodik ticaret raporları da aynı zamanda vardır. Londra'da Bell'in veya 
.Berlin'de Meyer'in hububat raporlarını, Magdeburg'da Licht'in şeker raporlarını, 

1 Sonraki paragraf orijinalinde dipnotta yer almışnr. - Çevirmenler. 
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Li\'erpool'da Ellison ve Haywood'un pamuk raporlarını \'b. dikkatle takip eden 
bir kişi bu raporlarda, farklı türlerdeki araştırmalara ve araştırmanın mümkün 
olmadığı yerde maharetli hesaplamaya dayanan mal stoklarının mevcut durumu 
hakkında ( ve iş dünyası için önemli olan bir çok diğer data ki daha sonra tartı­
şacağım) güvenilir bilgi bulacaktır. Ticari mal stokları ile ilgili bu hesaplamalar, 
görecek olduğumuz üzere, iktisadi fenomen, özellikle de fiyat oluşumu üzerinde 
çok kesin bir etkiye sahiptir. Örneğin, Ellison ve Haywood\ın pamuk raporları, 
Liverpool'daki, gencide İngiltere'deki, kıta Avrupa'sındaki ve Amerika, Hindis­
tan, Mısır ve diğer üretim bölgelerindeki farklı kalitedeki pamuk stokları hakkın­
da periyodik bilgi ihtiva etmektedir; bu raporlar bizi, açık denizlerde gemi ile ta­
şınan pamuk miktarları, mal gönderilen limanlar, İngiltere'deki miktarların hala 
toptancıların ellerinde, halihazırda iplikçilerin veya diğer alıcıların depolarında 
olup olmadığı veya ihracata tahsis edilip edilmediği hakkında bilgilendirir. 

Bu raporlar her çeşit kamusal mal sayımlarına, ki biraz güvenilir olduğu ka­
nıtlandığında iş dünyası hemen faydalı hale gelmesi için uğraşır, değişik yerler­
deki uzman muhabirler tarafindan toplanan bilgiye ve kısmen de güvenilirliği 
kanıtlanmış tecrübeli işadamlarının tahminlerine dayanır. Raporlar sadece belli 
herhangi bir zamandaki mevcut stokları değil, fakat aynı zamanda gelecek zamJ.n 
dilimleri içinde insanların tasarrufları altında olması beklenen malların miktar­
larını da kapsar. 2 Örneğin bir kişi, Licht'in yukarıda bahsedilen raporlarında, 
sadece Alınanya ile ilişki içinde olan bütün ticaret bölgelerindeki şeker stokları 
ile ilgili dalgalanmaların haberlerini bulmaz, fakat aynı zamanda hammadde ve 
mamul üretimini ilgilendiren gerçeklerin kapsamlı bir kolleksiyonunu da bulur. 
Özellikle, bir kişi şeker kamışı ve pancarı yetiştirilen bölge, şeker kamışı \'e pan­
carı mahsullerinin mevcut dunımu, havanın zaman \'e mahsulun kantitatif ve 
kaliutif sonuçları üzerinde beklenen etkisi, şeker fabrikaları \'e rafinelerinin ka­
pasiteleri, çalışır ve atıl durumda olan fabrikaların sayısı, Alman piyasasına ulaş­
ması beklenen yerli ve yabancı üretim miktarı ve beklenen \'arış zamanları, şeker 
üretimi ile ilgili metotlardaki teknik ilerlemeler dağıtım kanallarındaki sıkıntılar 
Yb. üzerine geçerli raporlar bulur. Diğer ticari mallar konusundaki benzer data, 
öım:ki paragrafta bahsedilen diğer iş raporlarında bulunur. 

Bu gibi raporlar genellikle, her ticari malla az çok yoğun ilişki içinde olan ticaret 
bölgelerindeki belli ticari malların mevcut miktarları hakkında i� dünyasını bilgi­
lendirmek ve böylece beklenen stok değişimleri hakkında karar verme konusunda 
bir temel oluşturmak bakımından yeterlidir. Fiili belirsizliklerin olduğu yerde, ra­
porlar dikkatlerin bu duruma çekilmesine hizmet ederler, böylece, belli bir işlemin 
sonucunun, bir malın mevcut miktarının daha çok ve�·a daha az olmasına bağlı 
olduğu bütün durumlarda, onun riskli karakteri iş dünyasının dikkatine sunulur. 

2 Bu paragrafın geriye kalan kısmı orijinalinde dipnotta yer almıştır. - Çevirenler. 
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Bölüm 3 

Beşeri İktisadın ve İktisadi Malların Orijini 

A. İktisadi Mallar 
Önceki iki kısımda, farklı bireylerin, keza bütün ülkelerin sakinlerinin ve ticaret 
yoluyla birleşmiş ülke gruplarının, ihtiyaçlarının tatminine yönelen faaliyetin bu 
şekilde gerekli temelini oluşturmak için, bir taraftan gelecek zaman dilimleri ile 
ilgili gereklilikleri hakkında ve diğer taraftan, bu gerekl ilikleri karşılamak için 
mevcut mal miktarları hakkında nasıl karar vermeye çalıştıklarını gördük. Şimdi 
yapacağımız iş, insanların bu bilgi temelinde mevcut mal miktarlarını ( tüketim 
malları ve üretim araçları ) ihtiyaçlarının en mümkün bir şekilde tatminine nasıl 
yönlendirdiklerini göstermektir. 

Bir mal ile ilgili gereklilikler ve mevcut miktarlarla ilgili bir araştırma, aşağı-
daki üç ilişkiden herhangi birinin mevcudiyetine dayanabilir:  

(a)  söz konusu gereklilikler mevcut miktardan daha büyüktür. 

( b) söz konusu gereklilikler me\·cut miktardan daha küçüktür. 

( c) söz konusu gereklilikler ve mevcut miktar eşittir. 

Bu ilişkilerden birincisini -ki bu durumda bir malla ilgili ihtiyaçların bir kısmı 
ister istemez tatmin edilmemiş olarak kalmaya devam etmek zorundadır- büyük 
bir farkla daha çok sayıdaki mallarda düzenli olarak gözlemleyebiliriz. B urada 
lüks mallara işaret etmiyorum, çünkü onlarla, bu ilişki aşikar görünmektedir. 
Fakat en kaba giysi parçaları, en sıradan yaşam yerleri ve döşemeler, en yaygın 
gıdalar vb. bu çeşit mallardır. Hatta yeryüzü, taşlar ve en önemsiz ufak maden 
parçası türleri ve benzerleri, bir kural olarak, bizim için bu gibi büyük miktarlar­
da mevcut değildir, ki onları daha büyük miktarlarda kullanamayız. 

B elli bir zaman dilimi bakımından bu ilişkinin ortaya çıktığı her durumda 
-yani, insanların bir mal ik ilgili gerekliliklerinin o malın mevcut miktarından 
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daha fazla olduğunun farkına vardıkları her durumda- men:ut miktarın, bir bakı­
ma pratik olarak önemli, hiçbir parçasının faydalı özelliklerinin kaybolmamasına 
veya evvelce karşılanan belli somur beşeri ihtiyaçların tatmin edilmemiş olarak 
kalmaya devam ermesine neden olmaksızın veya bu ihtiyaçların öncekine göre 
şimdi daha eksik bir şekilde tatmin edilmesine neden olmaksızın beşeri kontrol­
den uzaklaşmamasına daha fazla vukuf erme konusunda başarılı olurlar. 

Bu nıkufi.ın, ihtiyaçlarını mümkün olduğu kadar ram olarak tatmin erme dü­
şüncesinde olan insanların faaliyeti üzerindeki ilk etkileri, onların: ( l ) bu kanri­
rarif ilişkiye dayanan tasarrufları altındaki bir malın her birimini korumaya ve ( 2)  
onun faydalı özelliklerini muhafaza ermeye çalışmalarıdır. 

Gereklilikler ve mevcut miktarlar arasındaki bu ilişki ile ilgili bilginin ilave 
bir etkisi, insanların, bir taraf tan bütün koşullar altında söz konusu mal ile ilgili 
ihtiyaçlarının bir kısmının tatmin edilmeden kalmaya devam edeceğini ve, diğer 
rarafran, bu malın kısmi miktarlarının her uygunsuz kullanımının, mevcur mik­
tarın doğru kullanımıyla karşılanacak ihtiyaçların bir kısmının tatmin edilmemiş 
olarak kalmaya devam etmesi ile sonuçlanacağını fark ermeleridir. 

Bundan dolayı, tartışılan bu ilişkiye konu olan bir mal bakımından ihtiyaçları­
nı basiretli faaliyet içinde tatmin ermeye yönelen insanlar; ( 3 )  söz konusu malın 
mevcut miktarı ile tatmin edecekleri daha önemli ihtiyaçları ve tatmin ermeden 
bırakmak zorunda kalacakları ihtiyaçları arasında bir seçim yapmaya ve ( 4) malın 
bdli bir miktarı ile mümkün olan en iyi sonum elde ermeye veya belli bir somKu 
mümkün olan en küçük miktarla elde ermeye - veya diğer bir ifadeyle, tüketicile­
rin onlar için mevcut malların miktarlarına ve özellikle üretim arJ.çlarının mevcut 
miktarlarına yönelmeye, en uygun şekilde ihtiyaçlarının tatminine çalışırlar. 

Bu dört amaca yönelen beşeri faaliyetlerin bileşimi, iktisadi davranış olar:ık 
isimlendirilir ve önceki tartışmadaki zorunlu kanriratif ilişkiye dayanan mallar, ona 
mahsus objelerdir. İnsanların iktisadi davramş ile ilgili pratik zorunluluk içinde ol­
madıkları malların aksine, bu mallar iktisadi mallardır --çünkü, daha sonra görece­
ğimiz üzere, sadece iktisadi mallar durumunda mümkün olduğu gösterildiği gibi, 
kesin ölçüme duyarlı kanrirarif ilişkiler iktisadi mallarda bulunabilir.3 

Fakat bu ilişkileri ve onlar tarafından nihai olarak belirlenen yaşam fenome­
nini göstermek için ilerlemeden önce, beşeri refah konusunda ölçülemeyen bir 
anlama sahip olduğu varsayılan ve, nihai nedenler içinde, bu bölümde daha önce 
bilgi sahibi olduğumuz aynı kanrirarif ilişkilerden çıkan sosyal bir yaşam fenome­
ni üzerinde düşüneceğiz. 

Şimdiye kadar, insanların sosyal organizasyonlarına özel ol:ı.rak bakmadan, bir­
çok mal ile ilgili gereklilikleriniıı onlar için mevcut olan miktarlardan daha büyük 

3 Buradaki dipnot için Ek B'nin ilk beş paragratina bakınız. 
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olduğu gerçeğinden çıkan yaşam fenomenini çok genel bir şekilde sunduk. Bu 
noktada söylenen şe); her ne kadar tasnif edilebilse de, izole edilmiş bir bireye ve 
bütün bir topluma böylece eşit olarak uygulanır. Fakat, toplumun üyeleri olarak 
bile bireysel çıkarları peşinde koşan insanların sosyal yaşamı, mevcut miktarları 
onların gerekliliklerden daha az olan bütün mallar durumunda özel bir fenomeni 
incelemeyi zonınlu kılar. Bu fenomen ile ilgili açıklama burada yerini bulabilir. 

Eğer tartışılmakta olan kantitatif ilişki bir toplumda bulunursa (yani, bir 
toplumun bir mal ile ilgili gereklilikleri onun mevcut miktarından daha fazla 
olursa), daha önce söylenenlere göre, toplumu oluşturan bütün bireylerin ayrı 
ayrı ihtiyaçlarının tam olarak tatmin edilmesi imkansızdır. Aksine, hiçbir şey, bu 
toplumun bazı üyelerinin ihtiyaçlarının ya hiç tatmin edilmeyecek ya da, belli bir 
oranda, sadece eksik bir biçimde tatmin edilecek olması gerçeğinden daha kesin 
değildir .  Burada beşeri özel çıkar kendisini hissettirmek için bir teşvik bulur ve 
mevcut miktarın tamamı için yeterli olmadığı durumda, her birey diğerlerini dış­
ta bırakarak kendi gerekliliklerini mümkün olduğu kadar tam olarak karşılamaya 
çalışacaktır. 

Bu mücadele içinde, çeşitli bireyler çok farklı başarı derecelerine ulaşacak­
lardır. Fakat bu kantitatif ilişkiye tabi olan malların bölünme biçimi ne olursa 
olsun, toplumun bazı üyelerinin gereklilikleri hiç karşılanmayacak veya sadece 
eksik olarak karşılanacaktır. Bu kişiler böylece, malların mevcut miktarlarının her 
bir dilimi bakımından, onlara sahip olanlarla zıt çıkarlara sahip olacaklardır. Fa­
kat bu çıkar zıtlığıyla birlikte, toplumun bu ilişkiye tabi mallara sahip olan farklı 
bireylerinin bütün olası zorlamalara karşı korunması gerekli olur. Bu şekilde, o 
zaman, özel mülkiyeti oluşturan, özellikle müllı�yetin lwrımması olarak isimlendi­
rilen mevcut yasal düzenimizin iktisadi orijinine ulaşmış oluruz . 

Böylece beşeri iktisat ve mülkiyet, mevcudiyetlerinin nihai nedeni olarak, her ikisi 
de mevcut miktarları kişilerin gerekliliklerinden daha küçük olan mallar gerçeğine 
sahip oldukları için, ortak bir iktisadi orijine sahiptirler. Beşeri iktisat gibi, mülkiyet 
de, bu yüzden, keyfi (ihtiyari) bir buluş değil, fakat daha ziyade, şeylerin doğası için­
de, bütün iktisadi malların mevcut miktarları ve onlarla ilgili gereklilikler arasındaki 
eşitsizliğin bize yüklediği problemin pratik olarak mümkün tek çözüm yoludur. 

Bir sonuç olarak, onu gerekli hale getiren nedenleri ortadan kaldırmadan 
-yani, bütün iktisadi malların mevcut miktarlarını eşanlı olarak toplumun bü­
tün üyelerinin gerekliliklerini tam olarak karşılayabilecek bir düzeye çıkarmadan 
\'cya kiş ilerin ihtiyaçlarını, mevcut malların onların ihtiyaçlarının tam tatmini 
için yeterli olan düzeye indirmeden, mülkiyet kurumunu ilga etmek imkansızdır. 
Gereklilikler ve mevcut miktarlar arasında böyle bir denge kurmadan, şimdiki 
halden başka iktisadi malların me\'Cut miktarlarının farklı kişilerin ihtipçları­
nın tatmin edilmesi için kullanılacağı yeni bir sosyal düzen aslında sağlanabilir-
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di. fakat böyle bir yeniden dağılımla, i ktisadi mallarla ilgili gereklilikleri ya hiç 
karşılanmayacak veya eksik karşılanacak şahısların ve onların potansiyel zorlama 
davranışlarına karşı korunmuş olacak olan iktisadi mal sahiplerinin olacağı gerçe­
ğinin üstesinden asla gelinemezdi. Mülkiyet, bu anlamda, sosyal formu içindeki 
beşeri iktisattan bu yüzden ayrılamaz ve sosyal reform ile ilgili bütün planlar, sa­
dece iktisadi malların uygun bir dağılımına değil, fakat asla mülkiyet kurumunun 
kendisinin ilgasına da makul şekilde yöneltilemez. 

B. İktisat-Dışı Mallar 
Önceki bölümde, belli mallarla ilgili gerekliliklerin onların mevcut miktarların­
dan daha büyük olması gerçeğinden çıkan günlük fenomeni tanımladım. Şimdi 
zıt ilişkiden, -yani, kişilerin bir mal ile ilgili gerekliliklerinin onlar için mevcut 
olan miktardan daha küçük olması şeklindeki ilişkinin bir sonucu olarak, ortaya 
çıkan fenomeni göstereceğim. 

Bu ilişkinin birinci sonucu, kişilerin sadece bu gibi mallarla ilgili ihtiyaçlarının 
tam olarak karşılanacağını bilmeleri değil, fakat aynı zamanda bu ihtiyaçlarının 
tatmini için bu gibi malların mevcut miktarının tamamını tükctemeyeceklerini 
de bilmeleridir. 

Su için, günlük 200.000 kovalık normal bir akışı olan bir dağ akarsuyuna 
bağımlı olan bir köy düşünün. Bununla birlikte, yağmurlu firtınaların olduğu ve 
baharda dağlardaki karlar eridiği zaman, akış 300.000 kovaya çıkmaktadır. En 
kurak zamanlarda akış, günlük ancak 1 00.000 kova suya düşmektedir. İlaveten, 
köyde yaşayanların içme \'e diğer kullanımlarla ilgili ihtiyaçlarının tam tatmini 
için genellikle günlük 200 ve en fazla 300 kova suya ihtiyaç duyduklarını ,·arsa­
yın. Onların en yüksek 300 kovalık gereklilikleri, akarsuyun minimum 1 00.000 
kova olan günlük akışıyla tezat içindedir. Bu tür bir kantitatif ilişkinin bulun­
duğu bu ve diğer her durumda, açıktır ki, sadece söz konusu malla ilgili bütün 
ihtiyaçlar temin edilmez, fakat aynı zamanda iktisadi davranan bireyler ihtiyaç­
larının tatmini için mevcut miktarı sadece kısmen kullanabileceklerdir. Aynı za­
manda açıktır ki, bu malların kısmi miktarları onların tasarruflarından uzaklaşa­
bilir veya, ihtiyaçlarının tatmininde herhangi bir eksilme olmaksızın, daha önce 
bahsettiğimiz miktar ilişkisinin tersine çevrilmemesi şartıyla, faydalı özellikleri 
kaybolabilir. Sonuç olarak, iktisadi dananan bireyler, tasarrufları altındaki bu 
gibi malların her birimini saklama veya onun faydalı özelliklerini koruma konu­
sunda pratik zorunluluk altında değildirler. 

Beşeri iktisadi faaliyet ile ilgili yukarıda tanımlanan fenomenin üçüncüsü ve 
dördüncüsü de, mevcut miktarları onlarla ilgili gereklilikleri aşan r.ıallar duru­
munda görülemez. Eğer böyle bir ilişki mevcut olsaydı, bütün ihtiyaçlarının tam 
olarak tatminiyle bile onlar için mevcut miktarın tamamını tüketemedikleri za-
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man, insanlar mevcut miktarla tatmin etmek zorunda oldukları ihtiyaçlar ve tat­
min etmeden bırakmak için feragat edecekleri ihtiyaçlar arasında hangi anlamda 
bir seçim yapma çabası içinde olacaklardı? Ve insanlar, bu gibi malların her bir 
miktarı ile mümkün olan en iyi sonucu ve mümkün olan en düşük miktarla belli 
bir sonucu başarmak için nasıl davranabilirlerdi? 

Bundan dolayı açıktır ki, beşeri iktisadi faaliyetin kendisini gösterdiği bütün 
değişik biçimler, mevcut miktarları onlarla ilgili gerekliliklerden fazla olan mal­
lar durumunda, zıt kantitatif ilişkiye tabi mallar durumunda muhakkak mevcut 
olacak olan kadar doğal bir şekilde, mevcut değildir. B undan dolayı onlar beşeri 
iktisadın objeleri değildir ve bu nedenle de onları iktisadi olmayan mallar olarak 
isimlendiririz. 

Bu noktaya kadar iktisat dışı karakterde olan malların temelini oluşturan iliş­
kiyi genel bir şekilde, yani insanların mevcut sosyal organizasyonuna bakmaksı­
zın, göz önüne aldık. Geriye sadece, bu kantitatif ilişkinin sonucu olarak ortaya 
çıkan özel sosyal fenomeni gösterme işi kalır. 

Gördüğümüz gibi, bir toplumun ayrı üyelerinin diğer bütün üyeleri dışta 
bırakarak ihtiyaçları için uygun mal miktarlarının kontrolüne ulaşma çabalarının 
kaynağında, toplum için mevcut belli malların miktarının onların gerekliliklerin­
den daha küçük olması gerçeği bulunmaktadır. Çünkü böyle bir ilişki mevcut ol­
duğu zaman, bütün bireylerin gerekliliklerini tam olarak karşılamak imkansızdır, 
her birey, kendi gerekliliklerini karşılamak için diğer bütün iktisadi davranan bi­
reyleri dışta bırakmaya kendisini teşvik edilmiş hisseder. B öylece, yetersiz olan 
malların belli bir miktarı için bir toplumun bütün üyeleri, bazı durumlarda, fark­
lı bireylerin bütün ihtiyaçlarını tamamen tatmin etmek için, · rekabet ettikleri 
zaman, daha önce gördüğümüz gibi, bu çıkar çatışmasının pratik bir çözümü 
sadece, eğer toplumun tasarrufundaki toplam miktarın farklı kısımları iktisadi 
davranan bazı bireylerin mülkiyetine geçerse ve bu bireyler ekonomideki diğer 
bütün bireyleri dışta bırakacak şekilde toplum tarafından mülkiyetleri içinde ko­
runursa, akla uygun olur. 

İktisadi karaktere sahip olmayan mallar bakımından durum tamamen fark­
lıdır. Burada, toplumun tasarrufundaki malların miktarı, toplumun gereklilik­
lerinden fazladır. Bunun sonucunda, bütün bireyler ayrı ayrı ihtiyaçlarını tam 
olarak tatmin edebilirler ve malların mevcut miktarının parçaları, beşeri ihtiyaç­
ların tatmininde faydasız olduğu için, kullanılmadan kalır. Bu gibi durumlarda, 
herhangi bir kişinin, gerekliliklerini karşılamak amacıyla gerekli olan miktarı kafi 
derecede sağlaması için pratik zorunluluk yoktur. Çünkü, sadece söz konusu ikti­
sadi karakterde olmayan mallarla ilgili kantitatif ilişkiyi bilmesi, toplumun diğer 
bütün üyeleri bu mallarla ilgili gerekliliklerini tam olarak karşılasalar bile,ona 
yeterli güvenceyi sağlar, çünkü ihtiyaçlarını tatmin için yeterli olan miktardan 
daha fazlası hala geriye kalacaktır. 
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Tecrübenin öğrettiği gibi, toplumdaki ayrı bireylerin çabaları, böylece, kendi 
bireysel ihtiyaçlarının tatmini için diğer bireyleri dışta bırakacak şekilde iktisa­
di olmayan mal miktarlarının mülkiyetini elde ermeye yönelmez. Bu mallar, bu 
yüzden, ne iktisadın, ne de beşeri mülkiyet arzusunun objeleri değildir. Aksine, 
iktisat dışı karaktere neden olan ilişkiye içindeki bütün mallar bakımından bir 
komünizm tasavvurunu fiilen gözlemleyebiliriz; çünkü mevcut doğal koşullar al­
tında mümkün olan her durumda insanlar komünisttirler. İhtiyaçlarının tatmini 
için yerleşimciler tarafından istenenden daha fazla su sağlayan nehirler üzerinde 
yerleşik kasabalarda, herkes arzu edilen her su miktarını remin etmek için nehre 
gider. İhtiyaç duyduğu keresteyi, bakir ormanlardan alıp getirmesi kimse için ya­
sak değildir. Ve herkes uygun olduğunu düşündüğü kadar ışık ve havanın evine 
girmesine izin verir. Bu komünizm, mülkiyetin iktisadi bir ilişki üzerinde kurul­
ması gibi, doğal olarak iktisadi olmayan bir ilişki üzerinde kurulur . 

C. İktisadi ve İktisat-Dışı Mallar Arasındaki İlişki 
Önceki iki bölümde beşeri iktisadın doğasını ve orijinini inceledik Ye iktisadi ve 
iktisadi olmayan mallar arasındaki farkın, tam belirlemeye muktedir olarak, bu 
malların mevcut miktarları ve onlarla ilgili gereklilikler arasındaki ilişkiden kay­
naklanan bir farka nihai olarak dayandığını gösterdik. 

Fakat bu tespit yapıldığında, aynı zamanda, malların iktisadi ve iktisadi olma­
yan karakterinin onların ne kendi içlerinde ne de onların herhangi bir özelliğinde 
gizli olmadığı ve bu yüzden her malın, içsel özelliklerine veya dışsal niteliklerine 
bakmaksızın, yukarıda açıklanan kantitatif ilişki içine girdiği zaman, iktisadi ka­
rakter kazandığı ve bu ilişki tersine döndüğü zaman, iktisadi karakterini kaybet­
tiği açıktır. 4 

İktisadi karakter kesinlikle, sosyal bir çevre içindeki beşeri iktisadın objeleri 
olan mallarla sınırlandırılamaz. Eğer tek başına olan bir bireyin bir malla ilgili 
gereklilikleri onun için mevcut olan mal miktarından daha büyük olursa, onun 
tasarrufu altındaki her birimin mülkiyetini elde ettiğini, ihtiyaçlarının tatminine 
en uygun bir şekilde kullanmak için onu muhafaza ettiğini ve sahip olduğu mik­
tarla tatmin edeceği ihtiyaçları ile tatmin edilmemiş olarak bırakacağı ihtiyaçları 
arasında bir seçim yaptığını göreceğiz. Biz aynı zamanda bu bireyin, gerekli­
liklerini aşan miktarlarda onun için mevcut olan mallar bakımından böyle bir 
faaliyetle meşgul olması için hiçbir nedene sahip olmad•ğını da fark edeceğiz. 
Bundan dolayı, iktisadi ve iktisadi olmayan mallar aynı zamanda tek başına bir 
birey için de mevcuttur. B ir malın iktisadi karakterinin nedeni, bu yüzden, ya 
bir "mübadele objesi" ya da bir "mülkiyet objesi" olması gerçeği olamaz. Ne de, 
akıllı muhakemenin çoğu, bu görüşü bir bakıma yalanlayan, ki yalanlamaz, ger-
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çek fenomeni yonunlamak için çaba göstermeye adanmış olması gerçeğine rağ­
men, diğer bazı mallar, iktisadi karakteri iktisadi olmayan karakterden ayırmak 
için daha yüksek adalet kriteri olarak gösterilen emek olmaksızın doğa tarafından 
bize sunulurken, bazı malların emeğin ürünleri olduğu gerçeği olabilir. Çünkü 
üzerinde emek harcanmayan birçok malın (alüvyonlu toprak, su kaynağı vb. ) ,  
gerekliliklerimizi karşılamayan miktarlarda olduğu her durumda, iktisadi karak­
ter gösterdiğini tecrübe bize bildirmektedir. Emek ürünü olmasının zorunlu bir 
sonucu olarak mal karakterine sahip olan bir şey, sadece bu özelliği ile iktisadi 
karakter göstermez. Bundan dolayı bir malın üretiminde harcanan emek, iktisadi 
karakter kriteri olamaz. Aksine, bu kriterin yalnızca, malların mevcut miktarları 
ve onlarla ilgili gereklilikler arasındaki ilişkide aranması gerektiği açıktır. 

Üstelik aynı tür malların bazı yerlerde iktisadi karakter göstermediği, fakat 
diğer bazı yerlerde iktisadi mallar olduğu ve aynı tür malların ve aynı yerde de­
ğişen koşullarla birlikte iktisadi karakter kazandığı ve kaybettiğini tecrübe bize 
öğretmektedir. 

Bahar aylarında bollaşan bölgelerdeki saf içme suyu miktarı, bakir ormanlar­
daki ham kereste ve bazı ülkelerde toprak bile iktisadi karaktere sahip değilken, 
bu aynı mallar diğer yerlerde aynı anda iktisadi karakter gösterirler. Belli bir za­
man ve yerde iktisadi karaktere sahip olmayan, fakat bu aynı yerde başka zaman 
iktisadi karakter kazanan malların sayısı az değildir. Mallar ve onların değişebi­
lirlikleri arasındaki farklılıklar, bu yüzden, malların özelliklerine dayandırılamaz. 
Aksine, biri, eğer şüphe duyarsa, bu ilişkileri tam ve dikkatli bir şekilde incele­
mek suretiyle, aynı tür mallar iki farklı yerde aynı anda farklı bir karaktere sahip 
olduğunda, gereklilikler ve mevcut miktarlar arasındaki ilişkinin bu iki ayrı yerde 
farklı olduğuna ve nerede olursa, bir yerde, orijinal olarak iktisadi karaktere sahip 
olmayan malların iktisadi mallar olduğuna veya tersinin olduğu yerde, bu kanti­
tatif ilişkide bir değişiklik meydana geldiğine, kendisini ikna edebilir. 

Analizimize göre, iktisadi olmayan bir malın niçin iktisadi bir mal haline gel­
diğinin sadece iki tür nedeni olabilir: beşeri gerekliliklerde bir artış veya mevcut 
miktarda bir azalma . 

Gerekliliklerdeki bir artışın başlıca nedenleri şunlardır: ( 1) nüfus artışı, özel­
likle sınırlı bir alanda ortaya çıkarsa, ( 2)  beşeri ihtiyaçların artması , belli bir nüfus 
artışı ile ilgili gerekliliklerin artmasııun bir sonucu olarak ve ( 3) insanların şeyler 
ve refahları arasındaki nedensel ilişki konusunda sahip oldukları bilgide ilerleme­
ler, mallarla ilgili yeni faydalı amaçların ortaya çıkmasmın bir sonucu olarak. 

Bütün bu fenomenin insanlığın daha düşükten daha yüksek medeniyet düzey­
lerine geçmesine rehberlik ettiğini belirtmem gerekmez. Bunu, doğal bir sonuç 
olarak, medeniyetin ilerlemesi ile birlikte iktisadi olmayan malların bir iktisadi 
karakter kazanma eğilimi göstermesi izler. Çünkü başlıca gerekli faktörlerden 
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biri, beşeri gerekliliklerin büyüklüğüdür, ki medeniyetin sürekli gelişmesi�·le bir­
likte artar. Eğer buna, daha önce iktisadi karakter göstermeyen malların mev­
cut miktarlarının azalması eklenirse (örneğin belli kültürel gelişme aşamaları ile 
birlikte ormanların tahrip olması veya yok olması nedeniyle kereste) , hiçbir şey, 
medeniyetin daha önceki bir aşamasında mevcut miktarı gerekliliklerinin olduk­
ça üzerinde olan ve bu yüzden iktisadi karakter göstermeyen malların, zamanın 
geçmesiyle iktisadi mal haline gelmesinden daha doğal değildir. Bir çok yerde, 
özellikle yeni dünyada, iktisadi olmayandan iktisadi karaktere bu geçiş, bir çok 
mal, özellikle kereste ve toprak için, tarihsel olarak kanıtlanabilir. Aslında geçiş 
şu anda bile gözlemlenebilir. Bu alandaki enformasyonun başlı başına eksik kal­
mış olması gerçeğine rağmen, inanıyorum ki, Almanya'da bir zamanlar yoğun 
bir şekilde ormanlık olan az sayıda yerde yaşayanlar, örneğin orman yangını du­
nımunda bazı zaman bu geçişe maruz kalmamışlardır. 

Söylenen şeyden, iktisadi malların iktisadi olmayan mallara ve tersi, iktisadi 
olmayan malların iktisadi mallara dönüşmesi biçimindeki değişikliklerin, mevcut 
miktarlar ve gereklilikler arasındaki ilişki içindeki bir değişikliğe basitçe indirge­
nebileceği açıktır. 

Gösterdikleri karakteristikler bakımından iktisadi mallarla iktisadi olmayan 
mallar arasında ara bir pozisyon işgal eden mallar, özel bir bilimsel ilgiyi gerek­
tirebilir. 

Bu sınıf içinde, hepsinden ziyade, yüksek düzeyde medenileşmiş ülkelerde hü­
kümetler tarafından üretilen ve kamunun kullanımına sunulan mallar sayılmalıdır. 
Onların arzu edilen her miktarı, toplumun en fakir üyesinin bile tasarrufu altında 
olduğundan dolayı, bu tür mallar tüketiciler açısından iktisadi karakter kazanmaz. 

İleri derecede gelişmiş bir toplumda, örneğin kamusal okul eğitimi, genellikle 
böyk bir maldır. Aynı zamanda saf sağlıklı içme suyu, birçok şehrin sakinleri 
tarafından böyle bir öneme sahip mal olarak düşünülür. Doğanın bu nitelikteki 
suyu bol miktarda sunmadığı her yerde, sadece belde sakinlerinin içme suyu ge­
rl'kliliklerini tam olarak karşılamaya yetecek miktarda değil, fakat aynı zamanda, 
bir kural olarak, bu gerekliliklerin üzerindeki miktarlarda mevcut olan içme suyu, 
su kemerleri yoluyla kamusal kaynaklara getirilir. Bir öğretmen tarafından veri­
len eğitim, düşük medeniyet düzeyindeki toplumlarda böyle bir eğitim ihtiyacı 
içinde olanlar için iktisadi bir mal iken, aynı mal ileri derecede gelişmiş toplum­
larda, de\'let taratindan sunulduğu için, iktisadi olmayan bir mal durumuna gelir. 
Benzer şekilde, birçok büyük şehirde, tüketiciler için daha önce iktisadi karaktere 
sahip olan saf ve sağlıklı içme suyu, iktisadi olmayan bir mal haline gelir. 

Aksine, gereklilikleri aşan miktarlarda doğal olarak mevcut olan mallar, eğer 
güçlü bir bire�· ekonominin diğer bireylerini onları serbestçe elde etmekten ve 
kullanmaktan men ederse, tüketicileri için iktisadi karakter kazanabilir. Yoğun bir 
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şekilde ormanlık olan ülkelerde, bol miktarda kereste sağlayan doğal ormanlarla 
kuşatılmış bir çok köy vardır. Bu gibi yerlerde, mevcut kereste miktarı, sakinlerin 
gerekliliklerini büyük bir farkla aşar ve kesilmeyen orman olayların doğal akışı 
içinde iktisadi karakter kazanmaz. Fakat güçlü bir kişi bütün ormanı veya büyük 
bir kısmını zaptettiği zaman, köyünün sakinleri için fiilen mevcut olan kereste 
miktarlarını, kereste onlar için muhakkak iktisadi karakter kazanacak şekilde dü­
zenleyebilir. Örneğin yoğun ormanlarla kaplı Karpatlarda, toprak sahipleri, mev­
cut miktarlar o andaki gerekliliklerini büyük farkla aştığı için, mevcut gereklilik­
lerinden fazla olan binlerce kütüğün her yıl ormanda çürümesine göz yumarken 
bile, köylülerin ihtiyaç duydukları keresteyi büyük toprak sahiplerinden almak 
zonında kaldıkları çok sayıda yer vardır. Bununla birlikte bu, olayların doğal akı­
şı içinde iktisadi karaktere sahip olmayacak olan malların, tüketiciler için yapay 
olarak iktisadi mallar haline geldiği bir durumdur. Böyle durumlarda bu mallar, 
iktisadi malJarın karakteristiği olan iktisadi yaşam ile ilgili bütün fenomeni bilfiil 
açıkça göstermektedir. 5 

Samında, mevcut zamanda iktisadi karakter sergilemeyen bu kategorideki 
mallar, ancak gelecekteki gelişmelerin ışığında, iktisadi davranan bireyler tara­
fi.ndan bir çok bakımdan iktisadi mallar olarak zaten göz önüne alınmaktadır. 
Daha kesin bir şekilde, eğer iktisadi olmayan bir malın mevcut miktarı sürekli 
azalıyorsa veya onunla ilgili gereklilikler sürekli artıyorsa ve mevcut miktar ve 
gereklilikler arasındaki ilişki söz konusu malın iktisadi olmayan statüden iktisadi 
statüye nihai geçişi önceden görülebilecek şekilde ise, iktisadi davranan bireyler 
mevcut miktarın parçalarını genellikle iktisadi faaliyetlerinin objeleri yapacak­
lardır. Onlar bunu, malın iktisadi olmayan karakterini belirleyen kantitatif iliş­
ki, hala fiilen geçerli olduğu zaman bile yapacaklardır ve bir toplumun üyeleri 
olarak yaşamlarını sürdürdükleri zaman, bu gerekliliklerine uygun miktarların 
mülkiyetine sahip olmak suretiyle bireysel gerekliliklerini genellikle kendileri ga­
ranti altına alacaklardır. Aynı akıl yürütme, mevcut miktarları bu gibi şiddetli 
dalgalanmalara maruz kalan iktisadi olmayan mallara da uygulanır, ki normal 
zamanlarda sadece belli bir artığın kontrolü kıtlık zamanlarında gerekliliklerin 
kontrolünü sağlar. Bu akıl yürütme aynı zamanda mevcut miktarları ve gerek­
lilikleri arasındaki sınır bakımından halihazırda çok yakın olan bütün iktisadi 
olmayan mallara da uygulanır (daha önce bahsedilen üçüncü durum, hepsinden 
ziyade, bu kategoriye aittir) , ki iktisadi yaşamdaki bazı bireylerin cehaletleri veya 
yanlış kullanımları diğerkrini kolayca incitebilir veya belli özel mülahazalar ( 
örneğin r�1hatlık ve temizlik mülahazaları gibi) iktisadi olmayan malların kısmi 

; Bilimimizde halen geçerli olan hir ifade biçimini kullanarak, analoji yapmak suretiyle son­
raki malları ynrı ilıtiuıdi mrıllaı- (quasi-cı:onomic goods) (tam iktisadi malların zıttı olarak) 
ve öıH:cki malları _wm iktisadi olnıaya11 nıallm· ( quasi-non-cwnomic goods) olarak isimlendi­
rebiliriz 
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miktarlarının zapt edilmesini açıkça çare olarak gördüğü zaman, diğerleri bun­
dan zarar görebilir. Bu ve benzeri nedenlerle mülkiyet fenomeni, aynı zamanda, 
iktisadi yaşamın diğer bakış açıları bakımından, bize hala iktisadi olmayan mallar 
gibi görünen mallar dunınmnda da gözlemlenebilir. 

Nihayet okuyucularımın dikkatini, malların iktisadi karakterinin çözümlen­
mesinde büyük öneme sahip bir duruma çekmek isterim. Malların kalitesindeki 
farklılıkları kast ediyorum. Eğer bir malın toplam mevcut miktarı onunla ilgili 
gereklilikleri karşılamak için yeterli değilse, toplam miktarın değer biçilebilir her 
parçası beşeri iktisadın bir objesi haline gelir ve böylece kalitesi ne olursa olsun 
iktisadi bir mal olur. Ve eğer bir malın mevcut miktarı onunla ilgili gerekl ilikler­
den daha büyük ise ve bu yüzden toplam stokun ne olursa olsun hiçbir ihtiyaç 
için kullanılmayan parçaları varsa, malın bütün birimleri, iktisadi olmayan mal­
ların doğası hakkında halihazırda söylenen şeye göre, hepsinin kalitesinin kesin­
likle aynı olması koşuluyla, iktisadi olmayan karaktere sahip olmak zorundadır. 
Fakat bir malın mevcut stokundaki bazı parçalar diğer parçaları üzerinde belli 
avantajlara sahipse ve bu avantajlar, daha az faydalı diğer parçalardan ziyade bun­
ları kullanmak suretiyle, değişik beşeri ihtiyaçların daha iyi veya, genelde, daha 
tam olarak tatmin edilebilmesi şeklinde olursa, diğer (düşük) mallar hala iktisadi 
olmayan bir karakter gösterirken, daha iyi kalitedeki malların iktisadi karakter 
kazanması söz konusu olabilir. Böylece, bol miktarda toprağa sahip bir ülkede, 
örneğin, verimsiz topraklar hala iktisadi olmayan bir karakter gösterirken, top­
rağın bileşiminden veya konumundan dolayı daha tercih edilebilir durumda olan 
topraklar halihazırda iktisadi karakter kazanmış olabilir. Ve düşük kaliteli içme 
suyuna sahip bir nehir üzerinde yerleşik bir şehirde, nehir suyu henüz iktisadi 
karakter göstermediği zaman, me

.
mba suyunun miktarları halihazırda bireysel 

iktisadın objeleri olabilir. 

Böylece, eğer biz bazen bir malın bütün mevcut miktarının farklı parçalarının 
aynı anda farklı karakterde olduğunu görürsek, bu durumun da nedeni, daha 
düşük kalitedeki mallar gereklilikleri aşan miktarlarda iken, daha kaliteli malların 
me\'LUt miktarlarının gerekliliklerden daha az olması (gerekl iliklerin daha kaliteli 
mallarla tam olarak karşılanmaması) gerçeğine her zaman dayanmasıdır. Bu gibi 
durumlar, bu yüzden, istisnaları oluşturmaz, fakat tersine, bu bölümde ifade edi­
len prensiplerin bir teyididir. 

D. Malların İktisadi Karakterini Belirleyen Yasalar 
Beşeri gereklilikleri belirleyen yasalar ile ilgili araştırmamızda, daha yüksek sı­
radaki mallar ile ilgili gerekliliklerin varlığının: ( 1) daha düşük sıradaki uygun 
mallarla ilgili gerekliliklere sahip olmamıza ve aynı zamanda (2 )  daha düşük 
sıradaki mallarla ilgili bu gerekliliklerin halihazırda tedarik edilmemiş veya en 
azından tam olarak tedarik edilmemiş olmasına bağlı olduğu sonucuna vardık. 
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İktisadi bir malı, mevcut miktarı gereklilikleri tam olarak karşılamayan bir mal 
olarak tanımladık ve böylece daha yüksek sıradaki mallar ile ilgili gerekliliklerin 
JJarlığmm, ilttisadi karaktere sahip daha düşülı sıradaki uygun mallara bağlı olduğu 
biçimindeki prensibe sahip oluruz. 

Saf ve sağlıklı içme suyunun nüfusun gerekliliklerini aşan miktarlarda mevcut 
olduğu ve bu malın bu yüzden iktisadi karakter göstermediği yerlerde, özellikle 
içme suyunu taşımaya \'eya boru döşemeye ve filtre etmeye yarayan çeşitli araç­
gereçlerle ilgili gereklilikler ortaya çıkamaz. Ve doğal bir yakacak odun bollu­
ğunun olduğu \'e, bunun bir sonucu olarak, bu malın iktisadi karaktere sahip 
olmadığı bölgelerde, özellikle yakacak odun üretimi için uygun olan daha yüksek 
sıradaki mallar ile ilgili bütün gereklilikler ta başından itibaren açıkça mevcut 
değildir. Diğer taraftan, yakacak odun ve içme suyunun iktisadi karaktere sahip 
olduğu bölgelerde, daha yüksek sıradaki uygun mallar ile ilgili gereklilikler ke­
sinlikle var olacaktır. 

Fakat daha yüksek sıradaki mallar ile ilgili beşeri gerekliliklerin, daha düşük 
sıradaki uygun malların iktisadi karakteri tarafından belirlendiği ve daha yüksek 
sıradaki mallar ile ilgili gerekliliklerin, eğer onlar iktisadi malların üretimine uy­
gulanabilir olmazsa, kesinlikle ortaya çıkamayacağı şimdi kabul edilirse, bunu, 
daha yüksek sıradaki mallar ile ilgili gerekliliklerin, bu durumda, her ne kadar 
küçük olsa da, malların mevcut miktarından daha fazla olamayacağı ve bundan 
dolayı ta başından itibaren onların iktisadi karakter kazanmasının imkansız ol­
duğu izler. 

Bundan, daha yüksek sıradaki malların iktisadi karakterinin, üretimine hizmet 
ettikleri daha düşülı sıradaki malların ilıtisadi lıarakterine bağlı olduğu prensibini 
çıkarırız. Başka bir ifadeyle, daha yüksek sıradaki hiçbir mal, daha düşük sıradaki 
bazı iktisadi malların üretimi için uygun olmadığı sürece, iktisadi karakter kaza­
namaz ve onu devam ettiremez. 

Eğer, bu yüzden, iktisadi karakter gösteren daha düşük sıradaki mallar tetkik 
edilirse \'e eğer onların iktisadi karakterlerinin nihai nedenleri hakkında sorun 
ortaya çıkarsa, onları üretmek için kullanılan malların üretim süreci başlama­
dan önce iktisadi karakter gösterdiği için onların iktisadi mallar olduğunu bir 
kişi varsaymış olsaydı, gerçek ilişkinin tam tersi olacaktı. Böyle bir faraziye, ilk 
olarak, iktisadi karakteri her türlü şüphenin dışında olan daha yüksek sıradaki 
mallardan tamamen faydasız şeyler üretilebilir ve iktisadi bilgisizliğin sonucun­
da fiilen üretilir -hatta mal karakterine sahip olmayan şeylerin bile nerede kaldı 
iktisadi karaktere sahip olması- şeklindeki bütün tecrübenin bize öğrettiklerini 
yalanlamaktadır. Üstelik daha yüksek sıradaki iktisadi mallardan, mal karakterine 
sahip olan fakat iktisadi karaktere sahip olmayan şeylerin üretilebildiği durumlar 
tasavvur edilebilir. Örnek olsun diye, bir kişinin, bakir ormanlarda kereste üret-
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mek, kaynak suları bol olan bölgelerde içme suyu depolamak veya hava almak 
için maliyetli iktisadi malları kullanan şahısları sadece hayal etmesi gerekir. 

Bir malın iktisadi karakteri, böylece, daha yüksek sıradaki iktisadi mallardan 
üretilmesi durumunun bir sonucu olamaz, ve bu açıklamanın, içinde bulunan 
i lave bir yalanlamayla alakası olmasaydı bile, her durumda reddedilmesi gere­
kecekti. Daha düşük sıradaki malların iktisadi karakterinin daha yüksek sıradaki 
malların iktisadi karakteriyle açıklanması, sadece sahte bir açıklamadır ve yanlış 
olmasından ve bütün tecrübeyle yalanlanmış olmasından başka, bir frnomenin 
açıklanmasıyla ilgili biçimsel koşulları bile yerine getirmez. Eğer birinci sıradaki 
malların iktisadi karakterini ikinci sıradaki malları iktisadi karakteriyle, ikinci sı­
radaki malların iktisadi karakterini üçüncü sıradaki malların iktisadi karakteriyle, 
bunu tekrar dördüncü sıradaki malların iktisadi karakteriyle ve bu şekilde devam 
ederek açıklarsak, problemin çözümünde esas itibariyle tek bir adım bile ilerleme 
sağlanmaz. Çünkü malların iktisadi karakteriyle ilgili son ve gerçek neden hak­
kındaki sorun her zaman hala cevaplanmamış olarak kalmaya devam eder. 

Önceki açıklamanuz, bununla birlikte göstermektedir ki, ihtiyaçları olan ve on­
ları tatmin etmek için araçları kontrol eden insan, beşeri iktisadi yaşanun hem baş­
ladığı hem de bittiği noktadadır. Başlangıçta, diğer malları iktisadi faaliyetinin ala­
nı içine almak için hiçbir pratik saike sahip değilken, birinci sıradaki mallar ile ilgili 
ihtiyaçları hisseder ve mevcut miktarları gerekliliklerinden daha küçük olan malları 
iktisadi faaliyetinin objeleri yapar (yani, onlara iktisadi mallar olarak davranır). 

Daha sonra, düşünce ve tecrübe, insanların şeyler arasındaki nedensel ilişkilere 
ve özellikle şeyler ve refahları arasındaki ilişkilere durmadan daha derin vukuf et­
melerini sağlar. Onlar, ikinci, üçüncü ve daha yüksek sıradaki malları kullanmayı 
öğrenirler. Fakat birinci sıradaki mallarla olduğu gibi, bu mallarla, diğerleriyle zıt 
ilişkiler geçerliyken, bazısının gerekliliklerini aşan miktarlarda mevcut olduğunu 
fark ederler. Bundan dolayı daha yüksek sıradaki malları, aynı zamanda iktisadi 
f laliyetlerinin alanına dahil olan bir grup ve kendilerini bu şekilde davranmak 
için pratik bir zorunluluk hissetmedikleri bir diğer grup şeklinde ikiye ayırırlar. 
Bu, daha yüksek sıradaki malların iktisadi karakterinin orijinidir. 
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Zenginlik 
Daha önce, "bir kişinin kontrolünde olan bütün malların toplamını" onun mül­
k�Jıeti olarak isimlendirdik. İktisadi davranan bi r bireyin kontrolündeki bütün 
iktisadi malların toplamını6, diğer taraftan, onun zenginliği olarak isimlendiririz.7 
İktisadi davranan bi r bireYin kontrolündeki iktisat-dışı mallar, onun i ktisadının 
objeleri �eğildir ve bundan dolayı onun zenginliğinin parçaları olarak görülme­
melidir. iktisadi malların, mevcut miktarları onlarla ilgili gerekJil iklerden daha 
küçük olan mallar olduğunu gördük. Zenginlik, bu yüzden, iktisadi davnman 
bir biı·eyin kontrolündeki, nıilltarları onlarla ilgili gereldililderiuden daha llüçüll olan 
malların toplamı olarak da tanımlanabilir. Bundan dolayı, bütün malların onlarla 
ilgili gereklilikleri aşan miktarlarda mevcut olduğu bir toplum var olsaydı, ne 
iktisadi mallar ne de herhangi bir "zenginlik" olacaktı. Zenginlik, bir kişinin 
ihtiyaçlarını, aynı koşullarda iktisadi faaliyette bulunan diğer kişilere oranla tat­
min edebilmesinin tamlık derecesinin bir ölçüsü olmasına rağmen, asla o kişinin 
refahının mutlak bir ölçüsü değildir.8 Çünkü eğer toplumun tasarrufu altındaki 

0 Bir mal, bir kişi ihtiyaçlarını tatmin etmek onu kullaıuna pozisyonunda ise, kelimenin 
iktisadi anlamında o kişinin "kontrohindedir". Ya tiziki ya da yasal engdkr, bir malın bir 
ki�inin kontroh.inde olmasını önleyebilir. Örneğim bir küçüğün zenginliği, bu anlamda onun 
velisinin kontroh.indc değildir. 
� F B. W. Von Hcrınann, Staatswirtschati:lichc Untcrsudmngen, /\1ündm1, 1 8  74, s .  2 1 ;  
Buradaki dipnotun orijinal maddesi için Ek B'nin son iki paragrafına bakınız. 
� Zenginlik bir bireyin ihtiyaçlarııu tatmin edebilmesi konusundaki tamlık derecesi ile ilgili ola­
rak sadece nispi bir ölçü sağladığı için, bazı yazarlar zenginliği, tek bir bireyin iktisadına U\'gu­
ladıklan z;unan, iktisadi malların bir toplanu olarak, sosyal iktis�ıda uvguladıkları zaman, bütün 
malların toplamı olarak tanımladılar. Böyle yapmalarının temel nedeni, ilk tanı.mda farklı birey­
lerin nispi refahını, ikinci tanımda toplumun mutlak refahını dü�ünınelcri idi. Ozellikle bakınız, 
James Maitland, Earl of Lauderdale, Aıı bıquiry into the Natııre nnd Oı·iqin of Pııb/ic WCalth, 
Edinburgh, 1 804, ss. 56 vd .. Son zamanlarda Wilhelm Roschcr (System der Wolksıvi11schaft, 
Twcntieth edition, Stuttgart, 1 892, I, 1 6  vd.) tarafından ortaya atılan sorun, sosyal zenginliğin 
kullanım değeri�·le ve özel zenginliğin mübadele değeriyle hesaplanıp hesaplanamayacagı konu­
sunda ayııı ayırıma dayandırılabilir. 
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malların miktarı hiç kimsenin zenginlik ihtiyacı içinde olmayacağı kadar büyük 
olsaydı, bütün bireylerin ve toplumun en yüksek refahına ulaşılmış olacaktı. 

Bu mütalaalar, ona yol açtığı açık yalanlamalardan dolayı, bilimimizin pren­
siplerinin kesinliği hakkında güvensizlik yaratma özelliğinde olan bir problemin 
çözümünü göstermek niyetiyle düşünülmektedir. Problem, iktisadi davranan bi­
reyler için mevcut olan iktisadi malların miktarlarındaki sürekli artışın, sonunda 
bu malların ister istemez iktisadi karakterlerini kaybetmelerine ve bu şekilde zen­
ginliği oluşrnran unsurlarda bir eksilmeye katlanmaya neden olacağı gerçeğinden 
çıkar. Bundan dolayı, zenginliğin objelerindeki sürekli bir artışm, gerekli bir ni­
hai sonuç olarak, zenginlikte bir azalmaya yol açacağı şeklindeki garip yalanlama 
içine düşeriz.9 

Bir toplumun sahip olduğu belli bir memba suyunun miktarının onunla ilgili 
gerekliliklerden daha az olduğunu varsayın. Memba kaynaklarının kendileri ka­
dar, bu malın birçok iktisadi davranan kişinin kontrolündeki farklı kısımları da 
bu yüzden iktisadi mallardır ve bundan dolayı zenginliği oluşturan parçalardır. 
Şimdi, tıbbi özelliği olan bu suyun, önceki iktisadi karakterini kaybettirecek öl­
çüde bollaşarak birçok ırmaktan birdenbire akmaya başladığını varsayın. Hiçbir 
şey, memba kaynaklarııun kendileri kadar, bu olaydan önce iktisadi davranan 
bireylerin kontrolünde olan memba suyu miktarlarının da zenginliğin unsurları 
olma özelliklerinin sona erecek olması gerçeğinden daha kesin değildir. Böylece, 
zenginliği oluşturan parçalardaki sürekli bir artışın, sonunda zenginlikte bir azal­
ma ya neden olacağı durum aslında ortaya çıkacaktı. 

Bu paradoks ilk bakışta fazlasıyla etkilidir, fakat daha kesin bir mülahazayla, 
sadece açık bir paradoks olduğunu kanıtlar. Daha önce gördüğümüz gibi, ik­
tisadi mallar, mevcut miktarları onlarla ilgili gerekliliklerden daha küçük olan 
mallardır. Onlar kısmi bir eksikliği olan mallardır ve iktisadi davranan bireylerin 
zenginliği bu malların toplamından başka bir şey değildir. Eğer onların me\'cut 
miktarları, sonunda iktisadi karakterlerinin kaybolmasına yol açıncaya kadar git­
tikçe artarsa, bir eksiklik artık mevcut olmaz \"e onlar iktisadi davranan bireyle­
rin zenginliğini oluşturan mallar kategorisinden çıkarılır -yani, onlar, kısmi bir 
eksikliği olan mallar sınıfından ayrılırlar. Daha önce bir eksikliği olan bir malın 
gittikç<.: artmasının, sonunda malın kıtlığına kıran girmesini durdurma sonucuna 
neden olacağı şeklindeki gerçekle kesinlikle bir çelişme yoktur. 

Aksine, iktisadi malların gittikçe artmasının, soriunda daha önce bir eksiklik 
olan malların sayısında bir azalmaya yol açmak wrunda olması, bol miktarda 
mevcm olan ( iktisat-dışı)  malların uzun bir süre devam eden aza1masııun, so­
nunda onları bir derece kıt hale getirdiği ve böylece zenginliği oluşnıran unsur-

9 Halihazırda bakınız, Lauderdale, op. cit., s.43. 
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!arın bu yüzden arttığı şeklindeki karşıt önerme kadar hemen herkes için aşikar 
olan bir önermedir. 

Sadece zenginliğin objelerinin kapsamı bakımından değil fakat benzer bir bi­
çimde aynı zamanda iktisadi malların değeri ve fiyatı bakımından da ortaya çıkan 
yukarıdaki paradoks10, bu yüzden sadece açık bir paradokstur ve zenginliğin do­
ğasının ve onu oluşturan unsurların yanlış bir yorumuna dayanmaktadır. 

Zenginliği, iktisadi davranan bir bireyin kontrolündeki bütün iktisadi malların 
toplamı olarak tanımladık. Zenginliğin herhangi bir parçasının varlığı, bu yüz­
den, iktisadi davranan bir bireyi veya her halükarda iktisadi davranış yönünde 
davranışlarda bulunan birini önceden farzeder. Belli bir amaca tahsis edilen iktisa­
di malların miktarları, bu yüzden kelimenin iktisadi anlamında zenginlik değildir. 
Bir hukuk adamının kolaylık olsun diye hakikat gibi varsaydığı şe}; hukuk pratiği­
nin amaçları veya kanuni yorumlamaların amaçları için geçerli olabilir, fakat haki­
kat gibi varsayılan bütün şeyleri kesinlikle reddeden bilimimiz için geçerli değildir. 
Sözüm ona "vakıf paralar"1 1 bu yüzden spesifik amaçlara tahsis edilen iktisadi 
mal miktarlarıdır, fakat kelimenin iktisadi anlamında zenginlik değildirler. 

Bu, kamusal zenginliğin doğası ile ilgili soruna götürür. Devletler, eyaletler, 
cemiyetler ve birlikler genellikle ihtiyaçlarım tatmin etmek ve amaçlarını gerçek­
leştirmek için tasarrufları altında iktisadi malların miktarlarına sahiptirler. Bura­
da bir hukuk adamının hakikat gibi varsaydığı şey politik iktisatçı için gerekli de­
ğildir. Politik iktisatçı, herhangi bir hakikat gibi varsayılan şeye başvurmaksızın, 
iktisadi davranan bir birimi ve personelinin, onun ihtiyaçlarının tatmini amacıyla 
onun sahip olduğu belli iktisadi malları yönettiği ve bu amaca yönlendirdiği 
sosyal bir organizasyonu gözlemleyebilir. Bundan dolayı hiç kimse hükümete, 
eyalete, yerel yönetimlere ve kurumlara ait zenginliğin varlığını kabul etmek için 
tereddüt etmeyecektir. 

<<Ulusal zenginlik" terimi ile ifade edilen şeyde durum farklıdır. Burada, bir 
milletin ihtiyaçlarının tatmini için mevcut olan, hükümet çalışanları tarafından 
idare edilen ve onlar tarafmdan milletin amaçları için tahsis edilen iktisadi malla­
rın genel toplamıyla değil, fakat kendi bireysel amaçları için bir toplumun farklı 
iktisadi bireylerinin ve birliklerinin tasarrufları altında olan malların toplanuyla 
ilgilenmek zorundayız. Böylece, birçok önemli açıdan zenginlik olarak isimlen­
dirdiğimiz şeyden sapma gösteren bir kavramla ilgilenmeliyiz. 

Eğer her biri kendi özel ihtiyaçlarını tatmin için mücadele eden ve çoğu kez 
diğer kişilerin çıkarları ile çatışan bir toplumdaki iktisadi davranJn bireylerin 
toplamını hakikat gibi görürsek ve eğer ilaveten ayrı iktisadi davranan bireyle-

w Picrre-Joseph Proudhon, .\)steme des coııtradictions economiqıtes, Third edition, Paris, 1 867, 
I, 59 vd. 
1 1  "Zweckvermogcn." - Çevirenler. 
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rin tasarrufları altındaki iktisadi malların miktarlarının onların özel ihtiyaçları­
nın tatmini için değil fakat iktisadı oluşturan bireylerin toplamının ihtiyaçlarının 
tatmini için kullanıldığını varsayarsak, o zaman biz, elbette, iktisadi davranan 
bir birimin kolektif ihtiyaçlarını tatmin etme amacıyla var olan tasarrufu altın­
daki (burada, toplumun tasarrufu altında) iktisadi malların bir toplamı ile ilgi­
li kavrama ulaşırız. Böyle bir kavram, doğru bir şekilde milli zenginlik terimi 
ile gösterilebilirdi. Fakat mevcut sosyal düzenlemelerimiz altında, özel bireysel 
ihtiyaçlarını tatmin amacıyla toplumun iktisadi davranan ayrı üyelerinin tasar­
nıfları altındaki iktisadi malların toplamı, açıkça kelimenin iktisadi anlamındaki 
zenginliği oluşturmaz, fakat daha ziyade, beşeri münasebet ve ticaret vasıtasıyla 
birbiriyle bağlantılı olan zenginliklerin bir karışımı olur. ıı 

Her ne kadar, henüz bahsedilen malların toplamı ile ilgili olarak bilimsel bir 
isim verme ihtiyacı o kadar kesin ve kavram olarak "ulusal zenginlik" terimi 
genellikle kabul edilmiş ve kullanımıyla teyit edilmiş olsa da, sözde ulusal zen­
ginliğin doğru mahiyeti hakkında daha fazla aydınlanmak için mevcut terimi 
kullanmasaydık bu ihtiyaca kötü bir şekilde hizmet edecektik. 

Öyleyse, sadece, burada tartışılan ayırıma dikkat etmezsek zonınlu olarak 
ortaya çıkacak yanlışa karşı önceden tedbir almamız gerekir. Ulusal zenginlik 
olarak ifade edilen kavramın sadece kantitatif olarak belirlenmesi konusundaki 
bütün sorunlarda, milletin bireylerinin zenginliklerinin toplamı ulusal zengin­
lik olarak gösterilebilir. Fakat milli zenginliğin büyüklüğünden bir toplumun 
refahına uzanan çıkarsamalar, veya farklı iktisadi davranan bireyler arasındaki 
ilişkilerden doğan fenomen işin içine girdiği zaman, kelimesi kelimesine anlamı 
içindeki milli zenginlik kavramı, ister istemez zorunlu olarak sık yanlışlıklara yol 
açar. Bütün bu durumlarda, milli zenginlik daha ziyade toplumun üyelerinin 
zenginliklerinin bir bileşimi olarak görülmelidir ve dikkatimizi bu bireylerin zen­
ginliklerinin farklı büyüklüklerine yönelnnek zorundayız. 

ıı Bakınız, Cari Dictzd, Dic Volkswirthschaft und ihr VC"rhalmiss zu Gcscllschaft und Staat, 
Frankfürt am Main, 1 864, ss. l 06 vd . .  
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Bölüm 1 

Değerin Doğası ve Orijini 
İnsanların basirecli faaliyetlerinin uzadığı bir zaman dilimi içinde, eğer bir maJJa 
ilgili gereklilikler o zaman diliminde onlar için mevcut olan mal miktarından 
daha büyükse, ve eğer veri koşullar altında onlar o mal ile ilgili ihtiyaçlarını 
mümkün olduğu kadar tam bir şekilde tatmin etmek için çaba gösterirlerse, in­
sanlar kendilerini, daha önce tanımlanan ve iktisadi davranış olarak is imlendirilen 
faaliyet içinde olmak zorunda hissederler. Fakat onların bu ilişkiyle ilgili kav­
rayışları diğer bir fenomene neden olmaktadır, ki onun daha derin anlaşılması 
bilimimiz açısından kesin bir öneme sahiptir. Malların değerini kastediyorum. 

Eğer bir mal ile ilgili gereklilikler o malın mevcut miktarından daha büyük 
olursa ve söz konusu ihtiyaçların bazı kısımları her halükarda tatmin edilmemiş 
olarak kalmaya devam ederse, bir bakıma pratik olarak dikkate değer bir şekilde, 
önceden tedarik edilen bazı ihtiyaçların hiç karşılanmamasına veya sadece aksi 
durumda olacak olandan daha az tam karşılanmasına neden olmaksızın, malın 
mevcut miktarı toplam miktarın hiçbir parçasıyla azaltılamaz. Belli bir beşeri 
ihtiyacın tatmini bu yüzden, bu kantitatif ilişkiye tabi bütün malların, pratik ola­
rak önemli, her bir somut miktarının varlığına bağlıdır. Eğer iktisadi davranan 
kişiler bu durumun farkında olurlarsa ( yani, eğer onlar ihtiyaçlarından birinin 
tatmi ninin veya onun tatmininin daha çok veya daha az tam olmasının, malların 
bir miktarının her bir parçasının kontrolüne veya yukarıdaki kantitatif ilişkiye 
tabi her bir ayrı mala bağlı olduğunu anlarlarsa), bu mallar onlar için bizim de­

ğer olarak ifade ettiğimiz önemi kazanır. Değer böylece, ayn malların veya mal 
miktarlarının, ihtiyaçlarımızın tatmininin onların kontrolüne bağlı olduğunun 
bilincinde olduğumuz için bizim açımızdan kazandığı önemdir. 1 

Malların değeri, buna göre, maJların iktisadi karakteri gibi aynı kaynaktan, 
yani, malların mevcut miktarları ve onlarla ilgili gereklilikler arasında daha önce 

1 B ura da dipnona yer alan madde için Ek C've bakınız. 
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açıklanan ilişkiden çıkan bir fenomendir.2 Fakat iki knomen arasında bir fark 
vardır. Bir taraftan, bu kantitatif ilişkinin ka\'ranması, böylece bu ilişkiye tabi 
malların iktisadi da\'ranışımızın objeleri (yani iktisadi mallar) haline gelmesine 
neden olarak, basiretli faaliyet içinde olmamızı teşvik eder. Diğer taraftan, aynı 
ilişkinin kavranması, bu malların mevcut miktarlarının her bir somut birimini3 
kontrol etmenin yaşamımız ve refahımız için sahip olduğu önemi fark etmemizi 
sağlar. Böylece onun bizim açımızcan değer kazanmasına neden olur.4 Zihin­
sel süreçlerle ilgili nüföz edici bir araştırma, harici şeylerin sadece kişiliklerimiz 
üzerinde meydana getirdiği etkilerin bilincinde olmamız şeklinde tezahür eden 
harici şeylerin farkına varmamızı sağlar ve böylece nihai analizde kendimizle il­
gili durumların bilincinde olmak anlamına geldiği için, yine son aşamada devam 
eden varlığımız \'e gelişimimiz (yaşamımız \'e refahımız) açısından kendimiz dı­
şındaki dünyada var olan şeylere atfıediğimiz önemdir. Değer bu yüzden, malla­
rın doğasında var olan ve onların özelliği olan bir şey değil, fakat sadece, bizim 
öncelikle ihtiyaçlarımızın tatminine, yani yaşamlarımıza ve refahımıza atkttiği­
miz ve sonuçta ihtiyaçlarımızın tatmini ile ilgili kendine mahsus nedenler olarak 
iktisadi malJara yüklediğimiz önemdir. 

Bundan, iktisat-dışı karakterden sonımlu olan kantitatif ilişkiye tabi mallar hiç 
değer kazanmazken, niçin sadece iktisadi malların değere sahip olduğu da aynı 
zamanda açıktır. Malların iktisat-dışı karakterinden sorw11lu olan ilişki, mallar ile 
ilgili gerekliliklerin onların mevcut miktarından daha küçük olmasından oluşur. 
Böylece tatmin edilmemiş hiçbir beşeri ihtiyacın olmadığı \'e bu yüzden herhangi 
bir şekilde beşeri ihtiyaçların tatminini etkilemeksizin mal karakterlerini kaybe-

2 Örn.:eki bölümde iktisadi malları emek i.iri.inkri ve mübadele objekri, iktisadi olmayan mal­
ları "doğanın serbest hediyeleri" mübadele konusu olmayan mallar olar.1k ayırma çabalarını 
değerlendirmekle meşgul olduk. Malların iktisadi karakterlerinin bu iki faktörden hiçbirine 
bağlı olmadığı soııucuııa ulaştık. Aynı şev değer için de geçerlidir Malların iktisadi karakteri 
gibi değer de, halihazırda bir çok kez belirtildiği üzere malların mevcut niktarı ve onlarla ilgili 
gereklilikler arasıııdaki ilişkinin bir sonucudur. İktisadi malları emek i.iri.ini.i \'e mümadek 
objesi olarak tanımlayanlara karşı ikri si.irükn aynı nedenler aynı zamanda değere sahip olan 
\·e olmayan mallar konusunda da bu kriteri dışlamaktadır. 
3 "Kullanım değeri" nin, "fayda" ile, "fayda dem:esi" ile veya "hesaplanan edikn favda" ile 
ilgili kafa karışıklığı, malların soyut değeri ile ilgili doktrinden çıkmaktadır ( Bakınız, Kari 
Heiıırich Rau, Grımdsrıtze der ıotksıvirtsc/Jrıftslelm, Heidelberg, 1 847, ss. 79 vd. ) .  Bir tür, 
belli birimlerini beşeri ihtiyaçların tatmini için uygun hak getiren faydalı özelliklere sahip 
olabilir. Farklı türler, belli bir kullanımda farklı fayda derecekrinı: sahip olabilir (yakıt olarak 
kayın odunu ve söği.it odunu vb. ) .  Fakat ne bir ti.iri.in favdası, ne de farklı türlerin \'eya alt 
türlerin değişen favda dereceleri "değer" olarak isimkndirilemez. Bu gibi türler değil, fakat 
sadece somut şerler iktisadi davranan bireyler için mevcuttur. Bu vüzden, sadece somut şeyler 
nddır \'e sadece mallar bizim iktisadi davranışımızın ve değerlendirmelerimizin objeleridir. 
Bakınız, O. Michaclis, "Das Kapital vom Werethe", Viertelj'ııhrscln�ft .fiir ıollmPirthsc!Jaft, 1 
( 1 863) ,  1 6  vd . .  
� Hu paragrafin geri kalan kısmı orijinalinde dipnotta yer almaktadır. - Çevirme:ıkr. 
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debilen iktisat dışı malların toplam arzının parçaları daima vardır. Bundan dolayı 
tatmin5, iktisat-dışı karaktere sahip bir malın birimlerinden herhangi birini kont­
rol etmemize bağlı değildir ve bunu bu kantitatif ilişkiye tabi ( iktisat-dışı mallar) 
malların belirli miktarlarının da bizim için hiçbir değere sahip olmaması izler. 

Eğer bakir bir ormanda yaşayan biri, keresteyle ilgili gerekliliklerinin tam teda­
riki için bir yılda sadece yirmi civarında ağaca ihtiyaç duyarken, tasarrufu altında 
yüz binlerce ağaca sahipse, bir orman yangınının bin veya o civarda ağacı yok et­
mesi durumunda ihtiyaçlarının tatmini bakımından kendisini zarara görmüş his­
setmeyecektir. Çünkü ihtiyaçlarını hala geriye kalan kısımlardan önce tatmin ettiği 
kadar tam bir şekilde tatmin etme durumundadır. Böyle durumlarda, bu yüzden, 
ihtiyaçlarının hiçbirisinin tatmini tek bir ağacı kontrol etmesine bağlı değildir ve 
bu nedenle bir ağaç ayıu zamanda onun için hiçbir değere sahip değildir. 

fakat ormanda aynı zamanda meyvesi aynı birey tarafından tüketilen on ya­
bani meyve ağacı olduğunu varsayın. Yine, onun için mevcut olan meyve mik­
tarının gerekliliklerinden daha fazla olmadığını da varsayın. O zaman kesinlikle, 
bu meyve ağaçlarından tek bir tanesi bile, onun bir sonuç olarak açlıktan şikayet 
etmesine veya en azından meyve ihtiyacını önceki kadar tam bir şekilde tatmin 
edememesine neden olmaksızın, yangında yanamaz. Bu nedenle, meyvt: ağaçla­
rının her biri onun açısından değere sahiptir. 

Eğer bir köyde yaşayanlar, gerekliliklerini tam olarak karşılamak için günlük 
bin kova suya ihtiyaç duyarlarsa ve tasarrufları altında günlük yüz bin kovalık akı­
şa sahip bir ırmak bulunursa, bu miktar suyun belli bir kısmı, örneğin bir kova, 
onlar açısından hiçbir değere sahip olmayacaktır. Çünkü bu kısmi miktar onların 
kontrollerinden çıkmış olsa veya mal karakterini tamamen kaybetmiş olsa bile, 
onlar su ihtiyaçlarını tam olarak tatmin edebilirlerdi. Aslında onlar, su ihtiyaçla­
rının tatmininde herhangi bir şekilde azalma olmaksızın binlerce kova suyun her 
gün denize akmasına izin vereceklerdir. Suyun iktisat-dışı karakterinden sorumlu 
olan ilişki devam ettiği sürece, bu yüzden, ihtiyaçlarının hiçbirinin tatmini, belli 
miktar suyu kullanma durumunda olmadıklarında bu ihtiyacın karşılanmayacak 
olması şeklinde, herhangi bir kova suyun kontrollerinde olmasına bağlı değildir. 
Bu nedenle, bir kova su onlar açısından hiçbir değere sahip değildir. 

Eğer, diğer taraftan, ırmağın günlük akışı alışılmamış bir kur.1klık veya diğer 
doğa hareketine bağlı olarak beş yüz kovaya düşseydi ve köyde yaşayanlar başka 
hiçbir arz kaynağına sahip olınasalardı, sonuç, o zaman var olan toplam miktarın 
onların su ihtiyaçlarının tamamının karşılaıın1ası bakımından yet�rsiz kalacak ol­
ması ve onların, ihtiyaçlarının tatminini azaltmaksızın, o miktarın her parçasını, 
örneğin bir kovayı bile kaybetmeyi göze alamayacak olmaları olacaktı. Tasarruf-

0 F\.climesi kelimesine "ihri�·aç-cacmin" olan "bedürfnissbefriedigung", evirinin tamamıııda 
"cacmin" (sacisfaccion) olarak cercüme edilmişcir. - Çevirmenler. 
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lan altındaki miktarın her bir belli parçası, o zaman kesinlikle onlar açısından 
değere sahip olacaktı. 

İktisadi olmayan mallar, bu yüzden, sadece mübadele değerine değil, konu­
muzla ilgili literatürde daha önce varsayıldığı gibi, hiçbir değere ve bundan do­
layı kullanım değerine de sahip değildir. Mübadele ve kullarnm değeri ile ilgili 
bazı prensiplere değindiğim zaman, daha sonra bunlar arasındaki ilişkiyi daha 
ayrıntılı bir şekilde açıklamaya çalışacağım. Şimdilik, mübadele değeri ve kulla­
nım değerinin genci değer kavramına bağlı iki kavram olduğuna ve bundan do­
layı bir diğeri ile ilişkilerinin tutarlı olduğuna dikkat edilsin. Halihazırda genelde 
değer kavramı hakkında söylediğim her şey, kullaıum değeri için olduğu kadar 
mübadele değeri için de geçerlidir. 

İktisatçıların büyük bir kısmı kullanım değerini (mübadele değerini olmasa 
da) iktisadi olmayan mallara atfetse de ve son dönem bazı İngiliz ve Fransız ikti­
satçıları hatta kullaıum değeri kavramını bilimimizden bütünüyle uzaklaştırmak 
ve onun yerine fayda6 kavramını koymak istese de, onların eğilimi iki kavram 
arasmdaki önemli farklılığın ve onların altında yatan gerçek fenomenin yanlış 
anlaşılmasına dayanmaktadır. 

Fayda, bir şeyin beşeri ihtiyaçların tatminine hizmet etme kapasitesidir ve 
bundan dolayı ( faydanın farkına varılması koşuluyla) mal karakterinin genel 
bir ön koşuludur. İktisadi olmayan mallar iktisadi mallar kadar faydaya sahiptir. 
Çünkü onlar tam olarak ihtiyaçlarımızı tatmin etme özelliğine sahiptir. Aynı za­
manda onların ihtiyaçları tatmin etme kapasitesi insanlar tarafindan bilinmelidir. 
Çünkü aksi halde mal karakteri kazanamazlardı . Fakat iktisadi olmayan bir malı, 
iktisadi karakterden sorumlu olan kantitatif ilişkiye tabi bir maldan ayıran şey, 
beşeri ihtiyaçların tatmininin önceki ( iktisadi olmayan) malın belli miktarlarda 
mevcut olmasına bağlı olmaması, fakat ikincisinin ( iktisadi mal) belli miktarlar­
da mevcut olmasına bağlı olması durumudur. Bu nedenle, önceki mal faydaya 

6 Mmger'in fayda terimi ile ilgili kullanımı, bu kavrama yüklediği anlam sürekli akılda tunıl­
madıkça, modern okuyu,uların kafalarının karışmasına neden olabilir. Bu anlam ona, şimdi 
"marjinal fayda" olarak isimlendirilen kavramı göstermede terimi kullanmak için izin vermez. 
Eğer şevin mevcut birimleri hep beraber sıfırdan daha büyük toplam fayda ( terime bizim ver­
diğimiz anlamda) sağlarsa, şeyin marjinal faydası ( bizim verdiğimiz anlamda) sıfir olsa bile, 
bir şey "fayda"lıdır ( terime Menger'in verdiği anlamda) .  Genelde Menger, "fayda" kavramı­
nın tamamen objektif ve psikolojik kapsamda eksik olduğunu iddia etmektedir. Onu malların 
bir türi.i ve beşeri bir ihtiyaç arasındaki soyut bir ilişki olarak resmeder (genci anlamda bir 
bireyin "somut ihtiyaçlarından" avrı olarak - Bölüm II'nin 4. notuna bakınız . ) .  Bu yüzden 
J\1enger'e göre fa�«h, �,ıdece nul k,u·akterinin bir ön koşuludur (ve bund,uı dolayı iktisadi 
karakterin), fakat değerle hiçbir kaıuitatif ilişkiye sahip değildir. Bu nedenle, "fayda" nın 
"kullanım değeri" ik i lzdeşkştirilmcsini reddeder ( aynı zamanda bu Bölümün 3. notuna ve 
Ek C, D ve G'ye bakınız) . Onun "marjinal fayda" terimi ile ilgili eksikliğinin kavram ile ilgili 
ifade ve titizliğine engel teşkil eanediği elbette açıktır. -Çevirmenler. 
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sahiptir, fakat sadece ikincisi, faydaya ilaveten, aynı zamanda değer olarak ifade 
ettiğimiz, bizim açımızdan öneme sahiptir. 

Elbette fayda ve kullanım değeri ile ilgili kafa karışıklığının altında yatan yan­
lış, insanların pratik faaliyetleri üzerinde hiçbir etkiye sahip değildir. İktisadi dav­
ranan bir bireyin, alelade koşullarda bir ayak küp (0.83 m3) havaya veya kaynak 
suyunun bol olduğu bölgelerde yarım litre suya değer atfettiği hiçbir zaman ke­
siti yoktur. Pratik insan, bir objenin ihtiyaçlarını tatmin etme kapasitesini onun 
değerinden çok iyi ayırır. Fakat bu kafa karışıklığı, bilimimizdeki daha genel te­
orilerin gelişimine büyük bir engel oluşturdu. 7 

Daha önce gördüğümüz gibi, bir malın bizim açımızdan değere sahip olması 
durumu, onun kontrolüne, eğer malın kontrolune sahip olmasaydık tedarik edil­
meyecek olan bir ihtiyacın tatmin edilmesinin bizim için önemli olması nedeniy­
le sahip olmamız gerçeğine atfolw1abilir. İhtiyaçlarımız, hiç olmazsa kısmen, en 
azında orijinlerindeki kaygılar olarak, arzularımıza ve alışkanlıklarmuza bağlıdır. 
Bunw1la birlikte, ihtiyaçlarımız bir kez var olduğunda, malların bizim açımızdan 
sahip olduğu değerde ilave hiçbir keyfi element yoktur. Çünkü onların değeri o 
zaman, yaşamımız ve refahımız için onların önemi ile ilgili bilgimizin zorunlu 
sonucudur. İhtiyaçlarımızdan birinin tatmininin tasarmfümuz altında ona sahip 
olmamıza bağlı olduğunu bildiğimiz zaman, bir malı değersiz olarak görmek 
bizim için bu yüzden imkansız olacaktı. İhtiyaçlarımızın tatmini için onlara bağlı 
olmadığımızı bildiğimiz zaman, mallara değer atfetmek bizim için aynı zamanda 
imkansız olacaktı. Malların değeri bu yüzden, keyfi ( ihtiyari) bir şey değil, fakat 
yaşamın, refahın veya onların önemsiz bazı kısımlarının korunmasının bir malın 
veya malların bir miktarının kontrolüne bağlı olduğu şeklindeki beşeri bilginin 
her zaman için zorunlu sonucudur. 

Bununla birlikte insanlar, beşeri bilginin diğer bütün objeleri bakımından ya­
nılgı içinde olabilecekleri gibi, bu bilgi bakımından da yanılgı içinde olabilirler. 
Bundan dolayı onlar, eğer bu ilişki gerçekten var olmadığı halde, ihtiyaçlarının 
az çok tam tatmininin bir mala veya malların miktarına bağlı olduğunu hatalı 
bir şekide varsayarlarsa, realitede iktisadi mülahazalara göre değer taşımayan 
şeylere değer atfedebilirler. Bu gibi durumlarda hayali (sahte) değer fenomenini 
gözlemleriz. 

Malların değeri, onların ihtiyaçlarımızla olan ilişkisinden doğar ve malların 
kendi içlerinde mevcut değildir. Bıı ilişkideki değişiklikler ile birlikte, değer ortaya 
çıkar veya kaybolur. Su gerekliliklerini fazlasıyla karşılayan bir kaynağın kontro­
lüne sahip vaha sakinleri için, kaynağın kendisindeki belli bir miktar su hiçbir 
değere sahip olmayacaktır. Fakat, eğer bir deprem sonucunda kaynağın sağladığı 

7 Proudhon'u (op.cit., s. 59 vd.) kullanım değeri ve mübadele değeri arasında tevil edilemez 
bir çelişki vardır şeklinde bir ifadede bulumna yanılgısına düşüren bu yanlıştı. 
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su vaha sakinlerinin ihtiyaçlarının tatminini artık tam olarak karşılayamayacak 
düzeye aniden düşseydi, onların su ile ilgili belli somut ihtiyaçlarının her biri, 
onun belli bir miktarının mevcudiyetine bağlı olacaktı ve böyle bir miktar her 
vaha sakini için hemen değer kazanacaktı. Bu değer, bununla birlikte, eski ilişki 
tekrar kurulduğunda ve kaynak tekrar eski su miktarına kavuştuğunda, aniden 
kaybolacaktı . Eğer vahadaki nüfus, kaynağın suyunun bütün ihtiyaçların tatmini 
için yeterli olmayacak düzeyde artsaydı, benzer bir sonuç ortaya çıkacaktı. Böyle 
bir değişiklik, vahanın çok sayıda kervan tarafından ziyaret edildiği zamanlarda 
bile, tüketicilerin artışına bağlı olarak belli bir düzenle gerçekleşebilir. 

Değer, böylecemalların kendi içlerinde olan bir şey, onlann özelliği, ne de ken­
disiyle mevcut olan bağımsız bir şey değildir. Değer, iktisadi davranan insanların 
yaşamlarım ve refahlarııu sürdürmek için tasarrufları altındaki malların önemi hak­
kında verdikleri bir hükümdür. Bundan dolayı değer, insanların bilinçlerinin dışın­
da mevcut değildir. Bu yüzden, iktisadi bireyler için bir "değere" veya iktisatçıların 
ifadesiyle "değerlere" sahip olan bir malı bağımsız gerçek şeyler olarak isimlendir­
mek ve değeri bu şekilde nesnelleştirmek de oldukça yanlıştır. Nesnel olarak mev­
cut olan varlıklar her zaman sadece belli şeyler veya şeylerin miktarları olduğu ve 
değerleri temelde şeylerin kendilerinden farklı bir şey olduğu için; değer, yaşam­
larının ve refahlarının komnınası için iktisadi davranan bireylerin, şeylerin kont­
rollerinde olmasının ifade ettiği önem hakkında verdikleri bir karardır. Malların 
değerinin nesnelleştirilmesi, ki doğası itibariyle bütünüyle subjektifrir, bilimimizin 
temel prensipleri hakkında yine de çok fazla kafa karışıklığına yol açmaktadır. 
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Değerin Orijinal Ölçüsü 
Önceki kısımda, dikkatimizi değerin doğasma ve nihai nedenlerine, yani, bütün 
durumlarda değerle ortak faktörlere yönelttik. Fakat gerçek yaşamda, farklı mal­
ların değerlerinin çok farklı büyüklükte olduğunu ve belli bir malın değerinin sık 
sık değiştiğini görürüz. Malların değerlerindeki farklılıkların nedenleri ve değerin 
ölçümü ile ilgili bir araştırma, bu kısımda bizi meşgul edecektir. Araştırmamızın 
yönü, aşağıdaki düşünce tarafından belirlenmektedir. 

Tasarrufumuz altındaki mallar, kendi hatırları için bizim açımızdan değere 
sahip değildir. Aksine, yaşamımız ve refahımız ona bağlı olduğu için, sadece 
ihtiyaçlarımızın tatmininin bizim için doğrudan öneme sahip olduğunu gördük. 
Fakat aynı zamanda, insanların, kontrolüne sahip olmadıklarında ihtiyaçlarının 
tatminini sağlamayacak olan malların tasarrufları altında olmasına bu önemi at­
fettiklerini, yani, bu önemi iktisadi mallara yüklediklerini, açıklamıştım. Malların 
değerinde, bu yüzden, sadece ihtiyaçlarımızın tatminine, yani yaşamımıza ve re­
fahımıza, atfettiğimiz önemle daima karşılaşırız. Eğer malların değerinin doğası­
nı uygun bir şekilde tanımlarsam, eğer değer nihai analizde sadece ihtiyaçlarımı­
zın tatmininin bizim için ifade ettiği öneme dayandırılsa, ve eğer aynı zamanda 
bütün malların değerlerinin, bu önemin sadece iktisadi mallara bir isnadı olduğu 
kabul edilirse, o zaman gerçek yaşamda farklı malların değerlerinin büyüklüğün­
de gözlemlediğimiz farklılıklar, sadece bu malların kontrolümüzde olmasına bağlı 
oLm tatminlerin öneminin büyüklüğündeki farklılıklara dayandırılabilir. Gerçek 
yaşamdaki farklı malların değerlerinin büyüklüğünde gözlemlediğimiz farklılık­
ları nihai nedenlerine indirgemek için, bu yüzden iki işi gerçekleştirmeliyiz. Biz, 
( 1 )  farkl ı  tatminlerin hangi kapsamda bizim için farklı önem derecelerine sahip 
olduğunu (sübjektif faktör) ve (2 )  soımıt ihtiyaçlar ile ilgili tatminlerin hangisi­
nin, her bir ayrı durumda, belli bir malın kontrolümüzde olmasına bağlı olduğu­
mı (objektif faktör) araştırmak zorundayız. Eğer bu araştırma, belli ihtiyaçlarla 
ilgili ayrı tatminlerin bizim açımızdan farklı önem derecelerine sahip olduğunu 
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ve bu gibi farklı önem derecelerindeki bu tatminlerin belli iktisadi malların kont­
rolümüzde olmasına bağlı olduğunu gösterirse, problemimizi çözmüş olacağız. 
Çünkü, açıklanmasının bu araştırmanın merkezi problemi olduğunu ifade ettiği­
miz iktisadi fenomeni,  nihai nedenlerine indirgemiş olacağız. Malların değerinin 
büyüklüğündeki farklılıkları kasdediyorum. 

Malların değerindeki farklılıkların nihai nedenleri hakkındaki soruna bir çö­
züm bulmakla, aynı zamanda değişik malların her birinin değerinin kendisindeki 
değişikliğe bağlı olarak nasıl gerçekleştiği konusundaki soruna da bir çözüm bu­
lunmuş olur. Bütün değişiklik, zaman içindeki farklılıklardan başka bir şey ihtiva 
etmez. Bundan dolayı, gencide bir dizi büyüklüklerin parçaları arasındaki farklı­
lıkların nihai nedenleriyle ilgili bir bilgiyle, aynı zamanda onlardaki değişikliklere 
de daha derin bir bakış elde ederiz. 

A. Farklı Tatminlerin Önem Bakımından 
Büyüklüğündeki Farklılıklar (Sübjektif Faktör) 

Farklı tatminlerin bizim için ifade ettiği önemdeki farklılıklarla ilgilendiğimizde, en 
ortak tecrübe ilgili bir gerçek her şeyin üstündedir. Bu gerçek, genellikle yaşamın 
korunması kendilerine bağlı olan tatminlerin insanlar için en büyük öneme sahip 
olan tatminler olması ve onlara bağlı olan hazzın (süreklilik \'e yoğunluk) derece­
sine göre öneminin büyüklüğünün derecelere ayrılmasıdır. Böylece, eğer iktisadi 
davranan insanlar, yaşamlarının devamı kendisine bağlı olan bir ihtiyacın tatmini 
ve refahın sadece daha büyük veya daha küçük derecede olması kendisine bağlı 
olan diğer bir ihtiyacın tatmini arasında seçim yapmak zorunda kalırlarsa, genellik­
le birincisini tercih edeceklerdir. Benzer şekilde onlar, refahlarının daha yüksek bir 
derecede bağlı olduğu tatminleri genellikle tercih edeceklerdir. Aynı yoğunlukta 
olduğunda, daha uzun süreli hazları daha kısa süreli hazlara ve aynı süreklilikte 
olduğunda, daha yoğun hazları daha az yoğun hazlara tercih edeceklerdir. 

Yaşamımızın idamesi gıda ihtiyacımızın tatminine ve aynı zamanda, yaşadığı­
mız iklim içinde, vücutlarımızın örtünmesine ve tasarrufumuz altında barınacak 
bir yere sahip olmamıza bağlıdır. Fakat sadece daha yüksek bir refah düzeyi, özel 
bir öğretmene, bir satr<UlÇ tahtasına vb. sahip olmamıza bağlıdır. Böylece, insan­
ların özel bir öğretmenin ve bir satranç tahtasının eksik olmasından ziyade, gıda, 
giysi ve barınak eksikliğinden korknıklarını gözlemleriz. Onlar aynı zamanda, 
birinci sıradaki ihtiyaçlarının tatmininin sağlanmasına,  şimdi bahsedilen durum­
da olduğu gibi, sadece geçici bir zevk ve refah artışı ile ilgili olan ihtiyaçlarının 
tatminine atfettiklerinden aslında daha büYük bir önem atfederler. Fakat bu tat­
m inler aynı zamanda, çok farklı önem derecelerine sahiptir. Yaşamın idamesi, ne 
rahat bir yatağa ve ne de bir satranç tahtasına sahip olmaya bağlı değildir. Fakat 
bu malların kullanımı, elbette çok farklı derecelerde, refahımızın artmasına katkı 
sağlar. B undan dolayı, aynı zamanda, insanların, rahat bir yatak olmaksızın veya 
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bir satranç cahcası olmaksızın yapma arasında bir seçim yapukları zaman, birin­
cisinden çok ikincisinden seve seve vazgeçeceklerinden şüphe duyulamaz. 

Biz böylece, farklı cacminlerin önem bakımından çok eşitsiz olduğunu gör­
dük. Çünkü bazıları insanların yaşamlarını sürdürmesi bakımından cam öneme 
sahip cacminlerken, diğerleri refahlarını daha yüksek düzeyde, yine diğerleri daha 
düşük bir derecede belirleyen ve diğerleri bazı önemsiz geçici zevklerin kendi­
sine bağlı olduğu cacminlere kadar inen, cacminlerdir. Fakat yaşam fenomeninin 
dikkaclice incelenmesi göscermekcedir ki, farklı cacminlerin önemindeki bu fark­
lılıklar, sadece farklı türlerdeki ihtiyaçların cacminiyle gözlemlenemez, fakac aynı 
zamanda bir ihtiyacın ve aynı ihtiyacın daha çok Ptya daha az tam cacminiyle de 
gözlemlenebilir. 

İnsanların yaşamları genelde gıda ihtiyaçlarının cacminine bağlıdır. Fakac cükec­
cikleri bürün gıdaların yaşamlarının veya hana sağlıklarını n korunması için (yani 
refahlarının devamı için) wnınlu olduğunu kabul ermek tamamen yanlış olacaktı. 
Herkes, yaşamını ve sağlığını tehlikeye sokmadan mucac gıdaların birini nasıl ko­
laylıkla adayacağını bilir. Aslında, yaşamın idamesi için gerekli gıda miktarlarının, 
bir cükecim kuralı olarak, zengin kişilerin cükecimlerinin sadece küçük bir kısmını 
oluşturduğunu ve harta insanlaıın sağlığın cam korunması için gerekli olandan 
daha fazla yiyecek ve içecek aldıklarını, tecrübe göscermekcedir. İnsanlar gıdayı bir 
çok nedenle cükecirler: her şeyden önce, yaşamı sürdürmek için gıda alırlar; bu­
nun ötesinde, sağlığı korumak için ilave miktarlarda alırlar, çünkü sadece yaşaırn 
sürdürmek için yeterli olan günlük bir besin, tecrübenin gösterdiği gibi, organik 
rahatsızlıklardan korunmak için çok yetersiz kalır; son olarak, halihazırda cükeccik­
leri miktarlar yaşamı ve sağlığı korumak için yeterli olsa da, insanlar cükecimlerin­
den sağladıkları haz için gıdaları basic olarak daha fazla cükecirler. 

Gıda ihtiyacının cacmin edilmesiyle ilgili ayrı somur davranışlar, bundan do­
layı, çok farklı önem derecelerine sahiptir. Her kişinin yaşamının bu yüzden sağ­
landığı noktaya kadar gıda ihtiyacının cacmini, yaşamının idamesi bakımından 
cam öneme sahiptir. Bu miktarı aşan cükecim, tekrar belli bir noktaya kadar, sağ­
lığının koruıunası (yani, refahının devamı) bakımından öneme sahiptir. Hana bu 
noktanın öresine geçen cükecim bile, -gözlemin gösterdiği gibi- sadece ginikçe 
azalan bir haz ile ilgili öneme sahiptir. Sonunda gıda ihtiyacını n cacmininin cam 
olduğu belli bir limite kadar (doyum noktası) çıkar, ki bu nokradan sonra her 
ilave gıda cükecimi ne yaşamın sürdürülmesine ve ne de sağlığın korunmasına 
katkı sağlamaz. Hacca cükecici bundan haz da almaz. Onun için önce bir farksız­
lık durumu meydana gelir. Sonunda bir acı nedeni, sağlık için bir cehdic ve en 
sonunda yaşamın kendisi için bir tehlike haline gelir. 

Benzer gözlemler, diğer bürün beşeri ihtiyaçların daha çok veya daha az cam 
cacmini bakımından da yapılabilir. Bir oda veya en azından uyumak için açık 
havadan korunmuş belli bir mekan, içinde bulunduğumuz iklim koşullarında 
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yaşamın sürdürülmesi için ve makul şekilde geniş ve ferah meskenler sağlığın ko­
runması için gereklidir. Bununla birlikte ilaveten, eğer zenginliğe sahip olurlar­
sa, sadece zevkleri doğrultusunda daha fazla yerleşim yerlerine (misafir odaları, 
balo salonları, oyun salonları, köşkler, av kulübeleri, vb.) genellikle sahip olurlar. 
Böylece, barınma ihtiyacının tatmini ile ilgili ayrı somut davranışların çok farklı 
önem derecelerine sahip olduğunu bilmek zor değildir. Belli bir noktaya kadar, 
yaşamlarımız barınma ihtiyacımızın tatmin edilmesine bağlıdır. Bu noktanın 
ötesinde, sağlığımız daha tam bir tatmine bağlıdır. Ve yine aynı ihtiyacın tatmin 
edilmesi için i lave çabalar, önce daha büyük sonra daha küçük bir haz sağlaya­
caktır. Bu çabaların sonunda bir noktaya gelinecekti ki, her birey için, mevcut 
yerleşim birimlerinin ilave kullanımı onun açısından tam bir farksızlık durumu 
olacak ve sonunda sıkıntı bile verecekti . 

Bu yüzden, bir ihtiyacın ve aynı ihtiyacın daha çok veya daha az tam bir 
şekilde tatmini bakımından, insanların farklı ihtiyaçları bakımından daha önce 
yapılana benzer bir gözlem yapmak mümkündür. İnsanların farklı ihtiyaçlarının 
tatminine verdikleri önemin, yaşamlarınının önemimden küçük bir geçici zevke 
atfettikleri öneme doğru derecelere ayrılmak suretiyle, tam bir eşitsizlik içinde ol­
duğunu gördük. Şimdi ek olarak, herhangi bir spesifik ihtiyacın tatmininin, belli 
bir tamlık derecesine kadar, nispeten en yüksek önem derecesine sahip olduğunu 
ve ilave tatminin, sonunda söz konusu ihtiyacın daha tam bir şekilde tatmininin 
bir farksızlık meselesi olduğu bir aşamaya ulaşıncaya kadar, gittikçe daha küçük 
bir öneme sahip olduğunu görüyoruz. Dıştan bakıldığında söz konusu ihtiyacın 
tatminine yönelik gibi görünen her davranış, sonunda tüketici açısından sadece 
ilave bir öneme sahip olmayan bir aşama değil, fakat daha ziyade ona bir sıkıntı 
ve acı veren bir aşama meydana gelir. 

Araştırmanın ilerleyen zorluklarının kavranmasını kolaylaştırmak amacıyla, 
önceki argümanı sayısal olarak yeniden ifade etmek için, yaşamın bağlı olduğu 
tatminlerin önemini 1 O ile ve diğer tatminlerin daha küçük olan önemlerini sıra­
sıyla 9, 8, 7, 6 ve devamı şeklinde göstereceğim. Bu şekilde,farklı tatminlerin 1 O 
ile başlayan ve l ile sona eren önemi ile ilgili olarak bir skala elde ederiz. 

Şimdi, bu farklı tatminlerin her biri için, halihazırda tatmin edilen belli bir 
ihtiyacın ilave tatmin davranışlarıyla nasıl azalan derecelerde öneme sahip oldu­
ğunu gösteren sayısal ifadeler verelim. Belli bir noktaya kadar yaşamlarımıza ve 
bu noktanın ötesinde bir refah düzeyine bağlı olan tatminler, halihazırda başa­
rılan tatminin tamlık derecesine göre durmadan azaldığı için, 10 ile başlayan ve 
O ile sona eren bir skala elde ederiz. Benzer şekilde, en yüksek önem derecesi 9 
olan tatminler için, 9 ile başlayan ve O ile sona eren bir skala elde ederiz ve bu 
böylece devam eder. 

Bu şekilde çıkarılan on skala aşağıdaki tabloda gösterilmektedir1 : 

1 Tablonun üstündeki Romen rakamları tek bir birey tarafindan tüketilen farklı ticari malları 
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1 il  1 1 1  iV v VI VII VIII ıx 

10  9 8 7 6 5 4 3 2 

9 8 7 6 5 4 3 2 1 

8 7 6 5 4 3 2 1 o 

7 6 5 4 3 2 l o 

6 5 4 3 2 l o 

5 4 3 2 o 

4 3 2 l o 

3 2 1 o 

2 1 o 

1 o 

o 

Sütun l'deki skalanın herhangi bir bireyin gıda ihtiyacı tannininin onun için 
ifade ettiği önemi gösterdiğini, tatmin derecesine göre azalan bu öneme haliha­
zırda ulaşıldığııu ye sütun V'deki skalanın benzer şekilde unun ti.iti.in ihtiyacının 
önemini gösterdiğini varsayın. Onun gıda ihtiyacının tatmininin, belli bir tamlık 
derecesine kadar, ti.iti.in ihtiyacı tatminininden kesinlikle daha yüksek bir öneme 

(veya ticari mal sınıflarını) gösteren sembollerdir. Her bir dikey sünmda apğıya doğru sırala­
nan sayılar, gösterilen ticari malı artan tüketimiyle sonuçlanan toplam tatmine birbirini izleyen 
ilaveleri temsil etmektedir. 

Menger, bununla birlikte, başlangıçta bağımsız değişkenini açıkça belirtmez ve izleyen tar­
tışma içinde onu bulmak okuyucunun kendisine bırakılır. Zaman zaman, Menger, toplam tat­
mine birbiri arkasına yapılan ib\'elerin birbirini izleyen tatmin davranışlarının sonucu olduğıum 
muğlak bir şekilde ifade eder, fakat daha sonra onların tüketilen ticari mal miktarım birbirini 
izleyen eşit ilavelerin sonucu olduğtum açıklar. Bu, bununla birlikte, meselenin sonu değildir. 
T.ıbloyu izleyen paragrafta Menger, gıdanın beşinci birimi ( ? )  tüketildikten sonra, gıdanın al­
tıncı biriminin tütünün birinci biriminin vereceğinden daha az ila\'e tatminle karşı karşıya kalan 
,.e bu yüzden iki ticari malın tüketimini dengeye getirmek zonında olan tablodaki bireyin du­
rumunu tartıştığı zaman, birinci sütundaki sayıları bir diğer sütundakilerle karşılaştırır. Böyle 
bir karşılaştırma, tütünün bir birimi ve gıdmun bir birimi diğer bazı kaynaklarm (emek ve para 
gibi) eşit bir şekilde harcanınası�·b elde edilir şeklinde tanımlaıunadıkça, geçersizdir. Çünkü, 
aksi halde iki birim, bireyin arahU"Inda seçim yapmak zorunda olacağı alternatifleri oluşturma­
yacaktı. 

Menger'in tartışmasını karşılayan minimum bir model, bu yüzden, apğıdaki varsayımları 
gerektirir: 

lablodaki iktisadi birev, sadece tatminlerini sıralayamamakla kalmaz, fakat aynı z.un.ındl 
nispi önem derecelerine gÖre kardinal değerleri de ta�in edemez. Diğer bir deyiŞle, farklı tat­
minleri homojen bir birim tatmin cinsinden karşılaştırabilir. 

Her bir ticari malın tüketiminden sağlanan tatmin diğer ticari malların tüketim miktarından 
bağımsızdır. 

Her bir dikey sünında toplam tatmine arka arkaya yapılan ilaveler, tüketilen ticari mal mik­
tarım birbirini izleyen eşit ilavelerin sonucudur. 

Farklı ticari malların ilave miktarlarının hepsi, birey tarafından diğer bir kaynağın eşit bir 
şekilde harcanmasıvla elde edilebilir. - Çevirmenler. 
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sahip olduğu açıktır. Fakat onun gıda ihtiyacı halihazırda belli bir tamlık derece­
sine kadar tatmin edilirse (örneğin, eğer gıda ihtiyacının ilave bir tatmini onun 
için, sadece bizim sayısal olarak 6 rakamı ile gösterdiğimiz öneme sahip olursa) ,  
tütün tüketimi onun açısından, gıda ihtiyacının ilave tatmini gibi aynı öneme 
sahip olmaya başlar. Bu yüzden birey, bu noktadan itibaren, tütün ihtiyacının tat­
minini gıda ihtiyacının tatmini ile dengeye getirmeye çalışacaktır. Genelde gıda 
ihtiyacının tatmininin onun için sağladığı önemin tütün ihtiyacının tatmininden 
aslında daha yüksek olmasına rağmen, gıda ihtiyacının artan tatminiyle birlikte 
yine de (tabloda tasvir edildiği gibi) gıda ihtiyacırnn tatmini ile ilgili ilave davra­
nışların tütün ihtiyacının tatminiyle ilgili ilk davranışlardan daha küçük öneme 
sahip olduğu bir aşamaya gelir, ki daha az önemli olmasına rağmen bu aşamada 
gıda ihtiyacı hala tam olarak tatmin edilmemiştir. 

Sıradan bir yaşam fenomenine bu referansla, psikolojinin zor ve daha önce 
araştırılmamış alanının ispatını sadece kolaylaştırmak için seçilen tablodaki sayı­
ların anlamını tatminkar bir şekilde açıkladığıma inanıyorum. 

Her ne kadar şimdiye kadar burada incelenen fenomene bilim adamları ta­
rafından çok az dikkat çekilmiş olsa da, insanlar için ayrı somur ihtiyaçların tat­
mininin değişen önemi, iktisadi davranan bir insanın bilincine yabancı değildir. 
İnsanlar nerede yaşarlarsa yaşasınlar ve hangi medeniyet düzeyinde bulunurlarsa 
bulunsunlar, iktisadi davranan bireylerin genelde değişik ihtiyaçlarının tatmini­
nin nispi önemine nasıl ağırlık verdiklerini, özellikle her bir ihtiyacın daha çok 
veya daha az tam tatminine yol açan ayrı davranışların nispi önemine nasıl ağırlık 
verdiklerini ve nihayet ihtiyaçlarının m ümkün olduğu ölçüde en tam bir şekilde 
tatminine yönelen faaliyetler ( iktisadi davranış) içindeki bu karşılaştırmanın so­
nuçları ile nasıl yönlendirildiklerini gözlemleyebiliriz. Aslında, ihtiyaçların nispi 
öneminin bu şekilde ağırlıklandırılması, -tatmin edilmemiş olarak kalmaya de­
vam eden ihtiyaçlar ve mevcut araçlara göre tatmin edilen ihtiyaçlar arasındaki 
bu seçim ve ikincisinin tatmin derecesinin belirlenmesi- insanların diğer bir şey­
den zihinlerini daha fazla meşgul eden, iktisadi çabalarında en kapsamlı etkiye 
sahip olan ve hemen hemen her iktisadi davranan birey tarafından uygulanan 
iktisadi faaliyetin gerçek parçasıdır. Fakat farklı ihtiyaçların tatmininin ve ayrı 
tatmin davranışlarının farklı önem dereceleri ile ilgili beşeri bilgi, aynı zamanda 
malların değerlerindeki farklılıkların birinci nedenidir. 

B.  Ayrı Tatminlerin Belli Mallara Bağlı Olması 
(Objektif Faktör) 

Eğer, insanların her bir belli somut ihtiyacına karşı, sadece tek bir mal mevcut ol­
saydı ve o mal yalnızca bir ihtiyacın tatmini için uygun olsaydı (şöyleki, bir tarafta, 
belli bir mal tasarrufumuz altında olmasaydı, ihtiyacın tatmini gerçekleşmeyecek-
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ti, diğer tarafta, mal söz konusu somut ihtiyaca hizmet etme özelliğinde olacak 
diğerine olmayacaktı),  malın değerinin belirlenmesi çok kolay olacaktı; malın de­
ğeri söz konusu ihtiyacın tatminine atfettiğimiz öneme eşit olacaktı. Çünkü belli 
bir ihtiyacın tatmin edilmesinde, belli bir malın varlığına bağımlı olduğumuz her 
duıumda (yani, eğer mala tasarrufumuz altında sahip olmasaydık her dununda 
tatminin gerçekleşmeyecekti) ve o malın, aynı anda, diğer herhangi faydalı bir 
amaç için uygun olmadığı zaman, değer, sağladığımız tatminin bizim için ifade et­
tiği tam önemden başka asla diğer herhangi bir öneme ulaşamaz. Bundan dolayı, 
böyle bir durumda,, sağlanan tatminin bizim için öneminin daha büyük veya daha 
küçük olup olmamasına göre, belli bir malın bizim için değeri daha büyük veya 
daha küçük olacaktır. Eğer, örneğin, miyop bir birey ıssız bir adaya düşseydi ve 
kurtardığı mallar arasında miyopunu düzelten iki çift değil sadece bir çift gözlük 
bulsaydı, düzelen görme bozukluğuna atfettiği önemden dolayı, şüphesiz onun 
için tam öneme sahip olacak ve gözlük diğer ihtiyaçların tatmini için hiç uygun 
olmayacağı için kesinlikle bundan daha büyük bir öneme sahip olmayacaktı . 

Fakat sıradan yaşam içinde, mevcut mallar ve ihtiyaçlarımız arasındaki ilişki 
genellikle daha karmaşıktır. Genellikle tek bir mal değil fakat malların bir mikta­
rı, tek bir somut ihtiyaca değil fakat bu gibi ihtiyaçların bir karışımına tekabül 
eder. Çok farklı önem derecelerine sahip tatminlerin bazen daha b üyük ve bazen 
daha küçük sayıda olması, malları belli b ir miktarının kontrolümüz altında olma­
sına bağlıdır ve malların her biri önem bakımından büyük ölçüde farklılaşan bu 
tatminleri gerçekleştirme yeteneğine sahiptir. 

Yalnız başına yaşayan bir çifi:çi, zengin bir hasattan sonra, tasarrufu altında iki 
yüz kileden daha fazla buğdaya sahiptir. Bunun bir kısmı, gelecek mahsule kadar 
kendisinin ve ailesinin yaşamlarının sürmesini ve diğer kısmı sağlığın konınma­
sını sağlar; üçüncü bir kısım gelecek ekim için ona tohum sağlar; dördüncü bir 
kısım bira, viski ve diğer lüks maddelerin üretimi için kullanılabilir; ve beşinci bir 
kısım sığırlarının beslenmesi için kullanılabilir. Bu daha önemli tatminleri için 
daha fazla kullanamayacağı geriye kalan birçok kileyi, faydalı bir şekilde mahsulü 
dengelemek için evcil hayvanların beslenmesine tahsis eder. 

Çiftçi, bu yüzden, çok farklı önem derecelerindeki tatminleri için sahip oldu­
ğu mahsule bağımlıdır. Onunla önce kendisinin ve ailesinin yaşamlarını ve sonra 
kendisinin ve ailesinin sağlıklarını sağlar. Bunun dışında, onunla refahının devam 
etmesinin en önemli temelini oluşturan çiftliğinin kesintisiz işlemesini sağlar. 
Sonunda, mahsulünün bir kısmını zevkleri doğrultusunda kullanır ve bu şekilde 
yaparak kendisi için çok farklı önem derecelerinde olan amaçları için mahsulünü 
kullanmaya devam eder. 

Biz böylece, -sıradan yaşamın tipik bir durumu olarak-, çok farklı önem dere­
celerindeki tatminlerin, daha çok basitleştirmek için tamamen homojen birimler­
den oluştuğunu varsayayacağımız malların bir miktarının varlığına bağlı olduğu 
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bir durumu göz önüne alıyoruz. Şimdi ortaya çıkan soru şudur: veri koşullar 
altında, mahsulün belli bir kısmının çiftçimiz için değeri nedir? Onun ve ailesinin 
yaşamları sağlayan mahsul miktarı, ona tarlalarını ekme imkanı veren miktar­
dan daha yüksek bir değere sahip olacakmıdır? Ve tarlalarını ekme imkanı veren 
miktar, onun için zevkleri doğrultusunda kullandığı miktardan daha büyük bir 
değere sahip olacakmıdır? 

Mahsulün mevcut arzının değişik kısımlarıyla sağlandığı görülen tatminlerin 
önem bakımından, daha önceki sembollerimiz cinsinden 1 0  önem derecesinden 
1 önem derecesine sıralanan, çok eşit�iz olduğunu kimse reddetmeyecektir. Gerçi 
kimse, mahsulün bazı miktarlarının (örneğin, çiftçinin gelecek mahsule kadar 
kendisini ve ailesini besleyecek olanlar), onun için aynı kalitedeki diğer mik­
tarlardan (örneğin, lüks içecek yapımında kullanılacak olanlar) daha büyük bir 
değere sahip olacağını iddia edemeyecektir. 

Farklı önem derecelerindeki tatminlerin malların belli bir miktarının kontrolüne 
bağlı olduğu bu ve diğer her durumda, her şeyden önce, zor bir sanıyla karşı karşı­
yayız: hangi belirli tatmin, söz konusu malların miktarının belirli bir kısmına bağlı­
dır? Değer teorisindeki bu en önemli sorunun çözümü, beşeri iktisat ve değerin 
doğası üzerine tefekkürden çıkar. 

İnsanların çabalarının ihtiyaçlarının tam olarak tatmin edilmesine ve bunun 
mümkün olmadığı durumda ihtiyaçlarının mümkün olduğu kadar tam bir şekilde 
tatminine yöneldiğini gördük. Eğer malların bir miktarı insanların değişik önem­
deki ihtiyaçlarına tekabül ederse, onlar önce tatmini kendileri için en büyük öneme 
sahip ihtiyaçlarını tatmin edecekler veya tedarik edeceklerdir. Eğer geriye kalan 
herhangi bir mal varsa, onları hfüihazırda tatmin edilenlere yakın önem derecesin­
de olan ihtiyaçlarının tatminine yönlendireceklerdir. Daha da geriye kalanlar, önem 
derecesi bakımından sonra gelen ihtiyaçların tatmininde birbiri arkasına kullaıulır.2 

Eğer bir mal çok farklı türlerdeki ihtiyaçların tatminini için kullanılabilirse ve 
eğer, her bir ihtiyaç türü bakımından, tek tek birbirini izleyen tatmin davranış­
larının her biri halihazırda tatmin edilmiş söz konusu ihtiyacın tamlık derecesi­
ne göre azalan öneme sahipse, iktisadi davranan insanlar önce, ihtiyacın türüne 
bakmaksızın, kendileri için en yüksek öneme sahip tatmin davranışlarını gerçek­
leştirmek için mevcut olan mal miktarlarım kullanacaklardır. Yakın önemde olan 
somut ihtiyaçlarını karşılamak için geriye kalan bazı miktarları kullanacaklar ve 
diğer geriye kalan miktarı daha az önemli tatminlerini gerçekleştirmek için bir­
biri arkasına kullanacaklardır. Bu prosedürün nihai sonum, başarılamayan tat­
minlerin en önemlisinin her ihtiyaç türü için aynı öneme sahip olması ve bundan 
dolayı bütün ihtiyaçların, ayrı tatmin davranışlarının eşit bir önem derecesine 
kadar tatmin ediliyor olmasıdır. 

2 Sonraki paragraf orijinalinde dipnotta yer almıştır. - Çevirmenler. 
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İktisadi davranan bir bireyin sahip olduğu malların bir miktarının belli bir 
biriminin onun için hangi değere sahip olduğunu sormaktayız. Eğer bu şekilde 
sorulursa, sorumuz değerin doğası bakımından daha kesin bir şekilde ifade edi­
lebilir: eğer iktisadi da\·ranan birey tasarrufu altında söz konusu birime sahip ol­
masaydı, -yani , söz konusu birimden daha küçük bir toplam miktarın kontrolüne 
sahip olsaydı- hangi tatmine ulaşılamayacaktı? Beşeri iktisadın doğası ile ilgili 
önceki açıklamadan çıkan cevap, her iktisadi bireyin bu durumda, hala kendisi 
için geriye kalan malların miktarıyla, kesinlikle daha önemli ihtiyaçlarını tatmin 
edeceği \'e daha az önemli olanların tatmininden vazgeçeceği şeklindedir. Böy­
lece, önceden elde edilen bütün tatminlerden, sadece onun için en küçük öneme 
sahip olan birine şimdi ulaşılabilecekti. 

Bundan dolayı, her somut dımmıda, iktisadi daPranan bir bireyin tasarrufa al­
tmdaki bir malın toplam miktarı ııasıtasıyla karşılanan bütün tatmiıılerdeıı, sadece 
omm ifin m az öneme sahip olanlar toplam mikıann belli bir kısmımn ııarlığma 
bağlıdıı: Bu yüzden, malın mevcut toplam miktarmm bi1· kısmmm bu kişi için değeri, 
toplam miktm·la karşılanan ııe eşit bir kısmıyla başarılan tatminler arasında m az 
önemli tatminlerin onun için ifade ettiği öneme eşiıtir.3 

Bir bireyin önem bakımından l ü'dan l 'e kadar değişen bütün ihtiyaçlarının 
tam tatmini için bir malın 10 ayrı birimine (veya ölçeğe) ihtiyaç duyduğunu, fakat 
tasarrufu altında malın sadece 7 birimine (veya sadece 7 ölçeğe) sahip olduğunu 
varsayın . Beşeri iktisadın doğası hakkında söylenen şeyden, bu bireyin tasarrufu 
altındaki miktarla (7  birim) mal ile ilgili ihtiyaçlarından sadece önem bakımından 
l O'dan 4'e kadar sıralananları tatmin edeceği ve önem bakımından 3'den l'e ka­
dar sıralananların tatmin edilmeden kalacağı doğrudan aşikardır. Bu durumda 7 
biriminden (veya ölçeğinden) birinin söz konusu iktisadi birey için değeri nedir? 
Malların değerinin doğası hakkında öğrendiklerimize göre, bu soru şu soruyla 
eşdeğerdir: eğer söz konusu birey tasarrufu altında 7 birim (\·eya ölçek) yerine 
sadece 6 birime sahip olsaydı, elde edilecek tatminlerin önemi ne olur? Eğer bazı 
olaylar onu 7 birim (veya ölçek) malın l biriminden mahrum etmiş olsaydı, söz 
konusu kişinin kalan 6 birimi daha önemli ihtiyaçlarını tatmin etmek için kullana­
cağı ve en az önemli bir ihtiyacını ihmal edeceği açıktır. Bundan dolayı, bir malın 
(veya ölçeğin) kaybolmasııun sonucu, önemi l O' dan S'e kadar sıralanan tatminler 
(veya ihtiyaçları tatmin davraıuşlan) önceki gibi gerçekleşecekken, 7 birimin top­
lam mevcut miktarıyla sağlanan bütün tatminlerden sadece en az önemli olanının 
(yani, önemi 4 olarak gösterilen tatminin) kaybolması olacaktı. Bu durumda, bu 
yüzden, saden: önemi 4 ile gösterilen bir tatmin, tek bir birimin (veya ölçeğin) 
kontrolüne bağlı olacak ye söz konusu birey malın 7 biriminin (veya ölçeğinin) 
kontrolüne sahip olmaya devam ettiği müddetçe, her bir birimin (veya ölçeğin) 
değeri bu tatminin önemine eşit olacaktır. Çünkü, 4 önem derecesiyle mal ın mev-

3 Sonraki paragraf orijinalinde dipnotta yer almıştır. - Çevirmenler. 
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cut miktarının bir birimine (veya ölçeğine) bağlı olan sadece bu tatmindir. Diğer 
şeyler eşitken, eğer söz konusu iktisadi birey için malın sadece 5 birimi (veya 
ölçeği) mevcut olsaydı, -bu iktisadi durum devam ettiği sürece- malın her bir ayrı 
biriminin veya kısmi miktarının onun için sayısal olarak 6 rakamı ile gösterilen bir 
öneme sahip olacağı açıktır. Eğer 3 birime sahip olsaydı, her bir birim onun için 
sayısal olarak 8 rakamı ile gösterilen bir öneme sahip olacaktı. Son olarak, eğer 
sadece tek bir mala sahip olsaydı, onun önemi 1 O'a eşit olacaktı. 

Belli durumlarla ilgili bir rakamın burada incelenmesi, burada ortaya konulan 
prensipleri tam olarak aydınlatacaktır ve bazı okuyuculara sıkıcı görüneceğimi 
bilsem bile, bu önemli işten kaçınmak istemem. Adam Smith'in yolundan gide­
rek, açıklamaya açıklık kazandırmak için biraz sıkıcı olmayı göze alacağım. 

En basit durumla başlamak için, yalrnz bir iktisadi davranan bireyin denizde 
kayalık bir adada yaşadığım, adada sadece tek bir memba kaynağı bulduğunu ve 
tatlı su ihtiyacını tatmin için sadece ona bağımlı olduğunu varsayın. Bu yalnız 
bireyin : (a )  yaşamının devamı için günlük bir birim suya, ( b) sütü ve eti ona en 
gerekli geçim araçlarım sağlayan hayvanlar iç in on dokuz birim suya, ( c) kısmen, 
sadece yaşamının devanu için değil fakat aynı zamanda sağlığııun korunması için 
gerekli tam miktarı tüketebilmesi; kısmen de, bir dereceye kadar sağlığımn ve ge­
nel refahımn devamı için gerekli olan, vücudunu, elbiselerini ve araç-gereçlerini 
temizlemek; ve kısmen sütünü ve etini elzem bulduğu bazı ilave hayvanların 
sulanması için kırk birim suya, ve son olarak ( d) kısmen bahçe çiçekleri, kısmen 
yaşamının ve sağlığının idamesi için değil fakat basit olarak daha çeşitlenmiş bir 
günlük beslenme veya sadece arkadaşlık amacıyla beslediği bazı hayvanlar için 
günlük ilave kırk birim suya ihtiyaç duyduğunu varsayın. Bu toplam yüz birim 
sudan daha fazlasını nasıl kullanacağını bilmediğini de varsayın. 

Kaynak, sadece bütün ihtiyaçlarının tatminine yetebilecek kadar değil, fakat 
her gün binlerce kova suyun denize akmasına izin verecek kadar bol su sağladığı 
ve böylece ihtiyaçlarının hiçbirinin tatmini tasarrufo altında bir birim daha fazla 
veya bir birim daha az suya ( örneğin bir tam kova) sahip olup olmamasına bağlı 
olmadığı sürece, suyun bir birimi, daha önce gördüğümüz gibi, ne iktisadi ka­
raktere ne de onun için bir değere sahip olmayacaktır. Böylece suyun değerinin 
büyüklüğü bir sorun olmayabilir. Fakat eğer doğal bir olay şimdi aniden kaynağın 
kısmen yok olmasına neden olsaydı ve eğer ada sakinimiz, bir sonuç olarak, ihti­
yaçlarının tam tatmini için 100 birime ihtiyaç duymaya devam ederken tasarrufu 
altında sadece 90 birim suya sahip olsaydı, bir ihtiyacın tatmininin o zaman suyun 
toplam arzının her bir kısnunın varlığına bağlı olacağı ve böylece suyun her bir 
beIJi biriminin onun için değer olarak isimlendirdiğimiz öneme ulaşacağı açıktır. 

Her ne kadar bu durumda, tatminlerinden hangisinin onun için mevcut olan 
90 birim suya, hangisinin örneğin 10 birim suya bağlı olduğunu şimdi sorarsak, 
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sorumuz aşağıdaki biçimi alır: eğer tasarrufiı altındaki arzın bu belli kısmına 
sahip olmasaydı, yani eğer ihtiyaçlarına yeten birimlerin yerine sadece 80 birim 
suya sahip olsaydı, yalnız bireyimizin hangi tatminleri gerçekleşmeyecekti ? 

Hiçbir şey, iktisadi davranan bireyimizin, günlük sadece 80 birim mevcut 
suya sahip olduğunda bile, yaşamının idamesi için gerekli olan miktarı tüketme­
ye devam edecek ve hayatta kalması için zorunlu olan bir çok hayvanı mümkün 
olduğu kadar koruyacak olmasından daha kesin değildir. Bu amaçlar, günlük 
sadece 20 birim su gerektirdiği için, geriye kalan 60 birimi önce sağlığının ve 
sürmekte olan genel refahının bağlı olduğu bütün ihtiyaçlarının tatminine tahsis 
edecekti . Bu amaç için günlük sadece toplam 40 kova suya ihtiyaç duyduğu için, 
geriye sadece zevkleri doğrultusunda kullanabileceği 20 birim su kalacaktı . Son 
20 birim böylece, ya çiçek bahçesinin ya da sadece kendi zevki için sahip olduğu 
hayvanların devamını sağlayabilirdi. O kesinlikle, bu iki tatminden kendisi için 
daha önemli görüneni seçecek ve daha az önemli olanı ihmal edecekti. 

Bizim Crusoe, kendisi için günlük mevcut 90 birim suya sahip olduğu za­
man, tasarrufu altında bu miktar suya mı yoksa 1 O birim daha az suya mı sahip 
olmaya devam edeceği sorusu, onun için, günlük 1 O birim su ile tatmin edilen 
en az önemli ihtiyaçlarını tatmin etmeye devam edecek bir pozisyonda olup ol­
mayacağı sorusu ile eşdeğerdir. Bu yüzden, ihtiyaçlarına yeten toplam birimlere 
sahip olmaya devam ettiği sürece, 1 O birim su sadece en az önemli tatminlerin 
önemine, -yani, sadece nispeten önemsiz hazların önemine- sahip olacaktır. 

Şimdi, sadece suyun olduğu ekonomideki bireye su sağlayan kaynağın, gün­
lük sadece 40 birim suyun onun için mevcut olduğu düzeye kadar, daha fazla 
tükendiğini varsayın. Şimdi tekrar, daha önce olduğu gibi, yaşamının ve refahı­
nın idamesi suyun bu toplam miktarının varlığına bağlı olacaktır. Fakat durum 
önemli bir açıdan değişti. Eğer daha önce onun zevklerinden ve konforlarından 
herhangi biri toplam arzın, bir bakıma pratik olarak önemli, her bir parçasının 
(örneğin bir biriminin) varlığına bağlı olsaydı, şimdi günlük mevcut olan suyun 
bir birim daha fazla mı yoksa bir birim daha az mı olduğu sorusu, bizim Crusoe 
için, zaten sağlığının veya genci refahının daha tam veya daha az tam korunması 
ile ilgili bir sorudur. Diğer bir deyişle, eğer bir birim kaybetseydi, sonuç, sağlığı­
nın ve genel refahının korunması tatmin edilmesine bağlı olan ihtiyaçlarından bi­
rini artık tatmin edemeyecekti. Tasarrufu altında günlük yüzlerce kova suya sahip 
olduğu sürece, tek bir kova suyun bizim Crusoe için ne olursa olsun bir değere 
sahip olmamasına ve daha sonra, sadece ihtiyaçlarına yeten günlük suya sahip 
olduğu zaman, her birimin sadece kendisine bağlı olan belli bir hazzın önemine 
sahip olmasına rağmen, şimdi hala mevcut olan kırk birimin her bir parçası onun 
için daha önemli tatminlerin önemine sahiptir. Çünkü şimdi, tatmin edilmemesi 
sağlığını ve sürmekte olan refahını bozan ihtiyaçlarının tatmini, kırk birimin her 
bir birimine bağlıdır. Fakat malların her bir miktarının değeri, ona bağlı olan 
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tatminlerin önemine eşittir. Eğer bizim Crusoe için suyun bir biriminin değeri, 
ilk başta sıfira eşit ve ikinci durumda bire eşit olsaydı, şimdi zaten sayısal olarak 
altı rakamı gibi bir şeyle gösterilecekti. 

Sürmekte olan kuraklıkla birlikte su kaynağının gittikçe daha fazla tükendiği­
ni ve sonunda sadece bu yalnız bireyin yaşamını güçbela sürdürmesi için gerekli 
olan günlük su miktarını ( bundan dolayı örneğimizde yaklaşık olarak 20 birim, 
çünkü çoğu kendisi ve sütü ve eti olmadan hayatta kalamayacağı sürüsündeki 
hayvanlar için ihtiyaç duymaktadır) sağladığını varsayın. Böyle bir durumda, 
onun için mevcut olan suyun pratik bakımdan önemli her bir miktarı yaşamının 
idamesi konusunda tam öneme sahip olacağı açıktır. Bundan dolayı suyun bir 
birimi, hala öncekinden daha yüksek bir değere, sayısal olarak 1 O rakamıyla ifade 
edilen bir değere sahip olacaktı. 

Böylece, birinci durumumuzda, birey tasarrufu altında günlük binlerce kova 
suya sahip olduğu sürece, bu miktarın küçük bir kısmıııın, örneğin bir kovanın, 
hiçbir tatmin çeşidi tek bir kovaya bağlı olmadığı için; onun açısından kesinlikle 
değer taşımadığını gördük. İkinci durumda, halihazırda ihtiyaçlarını karşılama­
ya yetecek kadar mevcut olan miktarın belli bir biriminin, bazı küçük zevklerin 
önemine sahip olduğunu gördük. Çünkü ihtiyaçları karşılamaya yeten birimlere 
bağlı olan en az önemli tatminler bu zevklcrdi. Günlük sadece 40 birim suyun 
tasarrufu altında olduğu üçüncü durumda, daha önemli tatminlerin her bir so­
mut birime bağlı olduğunu gördük. Dördüncü durumda, hala daha önemli olan 
tatminler her bir somut birime bağlı oldular. Her bir birbirini izleyen durumda, 
geriye kalan birimlerin değerinin, birbiri arkasına ortaya çıkan daha önemli tat­
minlere bağlı olduğunu gördük. 

Daha komplike (sosyal) i lişkilere geçmek için, yelkenli bir geminin karaya 
varabilmek için 20 seyir günü daha olduğunu, bir kaza nedeniyle gıda stokları­
nın hemen hemen tamamen yok olduğunu ve sadece her gemi adamının 20 gün 
yaşamını sürdürmeye yetecek bir çeşit, örneğin bisküvi, gıda miktarının olduğu­
nu varsayın. Bu, seyretmekte olan yelkenli gemideki kişilerin belli ihtiyaçlarının, 
belli bir malın sadece tam miktarının kontrolüne tekabül ettiği, bu ihtiyaçların 
tatmininin tamamen malın mevcut miktarına bağlı olduğu bir durumdur. Eğer 
gemidekilerin yaşamlarının, onların her birinin günlük sadece yarım libre bisküvi 
tüketmeleri şartıyla idame edebileceği ve her bir yocunun fiilen l O libre bisküvi­
ye sahip olduğu \'arsayılırsa, o zaman gıdanın bu miktarı her bir yolcu için yaşa­
mının idamesi bakımından tam öneme sahip olacaktır. Bu gibi koşullar altında, 
yaşamına her halükarda değer veren hiç kimse, gıdanın bu miktarından veya hat­
ta onun değer verilebilir bir panjasından, gıda maddesinden başka bir mal iljin, 
hatta olağan yaşamın en değerli malı için feragat etmeye ikna edilemezdi. Eğer, 
örneğin, gemide yolculuk eden zengin bir adam, kıt miktarların kaçınılmaz bir 
sonucu olan açlık sancılarını dindirmek için, aynı miktar bisküvi karşılığında bir 
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altın İngiliz lirası teklif etseydi, gemi arkadaşlarından böyle bir pazarlığı kabul 
etmek için hazır kimseyi bulamayacaktı. 

Sonra, gemideki yolcuların her birinin, halihazırda bahsedilen 10 libreye ila­
veten, geminin bisküvitlerinin diğer beş !ibresinin kontrolüne sahip olduğunu 
varsayın. Bu dummda onların yaşamları, artık bisküvitlerin tek bir !ibresini kont­
rol etmelerine bağlı olmayacaktır. Çünkü, yaşamlarını tehlikeye sokmaksızın, bir 
libre kontrollerinden geri alınabilir yeya onlar tarafından gıda maddesinden baş­
ka mallarla mübadele edilebilirdi. Onların mutlak yaşamları artık gıdanın bir !ib­
resine bağlı olmasa bile, onun bir libresi yine de, sağlıklarının korunmasının bir 
aracı olduğu kadar açlık sancılarına karşı da bir koruma sağlar. Çünkü herkesin 
korkusu tasarrufları altında sadece on libre bisküviye sahip olmak olacağı için, 20 
gün devam eden böyle bir eksik beslemne, refahları üzerinde şüphesiz zararlı bir 
etkiye sahip olacaktı. Bu gibi koşullar altında, her ne kadar bisküvitlerin tek bir 
libresi yaşamlarının idamesi bakımından onlar için artık bir öneme sahip olma­
yacak olsa da, sağlığın ye refahın korunması bisküvitlerin tek bir libresine bağlı 
olduğu sürece, sağlıklarının ve refahlarının korunmasını ona bağlayan herkes için 
yine de öneme sahip olacaktı. 

Son olarak, geminin mutfağındaki bütün gıda stoklarının tamamen tüken­
diğini ; yolcuların da kendilerine ait hiçbir gıdaya sahip olmadıklarını ;  geminin 
binlerce bisküvi ağırlığında bir kargoyla yüklü olduğumı; ve gemi kaptanının, 
bu felaketin bir sunucu olan yolcuların bu talihsiz durumlarını göz önüne alarak, 
herkese istediği zaman kendisini bisküvilerle beslemesi için izin verdiğini var­
sayalım. Yokutu, elbette, açlıklarını dindirmek için bisküvileri alacaklardır. Fakat 
böyle bir duıumda, 20 gün boyunca bütün yiyeceği aksi takdirde yalnızca bisküvi­
den oluşacak ofan gemideki bir yoctı için, bisküvitkrin bir libresi olağanüstü küçük 
bir değere ve belki de hiçbir değere sahip olmayacakken, lezzetli bir et parçasının 
hatırı sayılır bir değere sahip olacağından hiç kimse şüphe duymayacaktır. 

Niçin bisküvitlerin bir !ibresini kontrol etmek, bu durumların birincisinde 
gemideki her bir yolcu için yaşamının idamesi bakımından tam bir öneme, ikinci 
durumda hala çok büyük bir öneme, fakat üçüncü durumda ne olursa olsun hiç­
bir öneme vey;ı bir dereceye kadar aşırı düşük bir öneme sahipti ? 

Ne kişilikleri ne de gereklilikleri değişmediği için, üç durumda da yolcuların 
ihtiyaçları aynı kaldı. Bununla birlikte her durumda, bu gereklilikler için var 
olan mal miktarı değişmiştir. Yolcular taratindan gıda ile gerekliliklerin özdeş 
olmasına karşılık, birinci durumda kişi haşına 1 O libre gıda, ikinci durumda daha 
büyük miktar gıda ve üçüncü dununda daha büyük miktarda gıda v;ırdı. Bundan 
dolayı, bir durumdan diğerine, gıdanın tek bir birimine bağlı olan tatminlerin 
önemi gittikçe azaldı. 

Fakat, ilk başta yalnız bir bireyle ve sonra insanlığın geri kalan kısmından 
geçici olarak izole edilmiş bir grup içinde burada gözlemleyebildiğimiz şey, ge-
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nelde bir topluluğun ve beşeri toplumun daha kompleks ilişkileri için aynı dere­
cede geçerlidir. Bir ülkede yaşayanların bir ürün başarısızlığı, sonra ortalama bir 
ürün ve nihayet bir ürün patlamasını izleyen bir yıl içndeki durumu, yukarıda 
tanımlananlarla doğası itibariyle benzer ilişkiler sunmaktadır. Burada da, kesin 
belli gerekliliklere karşılık, birinci durumda mevcut olan gıda miktarı ikinci du­
rumdan ve ikinci durumdaki miktar üçüncü durumdan daha azdır. Bu yüzden, 
bu üç durumda da, toplam arzin tek tek birimlerine bağlı olan tatminlerin önemi 
büyük ölçüde değişir. 

Eğer henüz bir ürün patlaması yaşamış bir ülkede 1 00 .000 kile buğdaya sahip 
bir tahıl ambarı yanıp kül olursa, felaketin etkisi, en çok alkolün daha az üretile­
cek olması veya nüfusun daha fakir kesiminin en kötü ihtimalle yokluk çekmeden 
bir derece daha kıt beslenecek olmaları şeklinde olacak; eğer felaket vasat bir 
üründen sonra ortaya çıkarsa, bir çok kişi halihazırda daha önemli olan tatmin­
lerden vazgeçmek zorunda kalacak; ve eğer talihsizlik bir kıtlıkla aynı zamanda 
meydana gelirse, pek çok insan açlıktan ölecektir. Üç durumun her birinde, çok 
farklı önem derecelerindeki tatminler, söz konusu insanlar için mevcut olan ürü­
nün her bir somut birimine bağlıdır ve bu nedenle ürünün bir biriminin değeri 
üç durumda büyük ölçüde değişir. 

Söylenenleri özetlersek, şimdiye kadarki araştırmamızın sonucu olarak aşağı­
daki prensipleri elde ederiz: 

( 1 )  Malların bizim için ifade ettiği ve değer olarak isimlendirdiğimiz önem, 
sadece isnat edilir. Temelde, yaşamımızın ve refahımızın sürmesi onlara bağlı 
olduğu için, sadece tatminler bizim için öneme sahiptir. Fakat biz mantıki ola­
rak bu önemi, bu tatminlerin varlığına bağlı olduğunun bilincinde olduğumuz 
mallara isnat ederiz. 

( 2) Somut ihtiyaçlar ile ilgili farklı tatminlerin bizim için ifade ettiği önemin 
büyüklükleri (tek tek mallar vasıtasıyla geçekleştirilebilen ayrı tatmin davranışla­
rı) eşit değildir ve onların değer ölçüsü, yaşamımızın ve refahınuzın sürmesi ile 
ilgili önem derecelerine dayanır. 

( 3 )  Tatminlerimizle ilgili olarak mallara isnat edilen önemin büyüklükleri, 
-yani, değerlerinin büyüklükleri- bu yüzden aynı zamanda eşit değildir ve onların 
değer ölçüsü, söz konusu mallara bağlı olan tatminlerin bizim için ifade ettiği 
önem derecesine dayanır. 

(4) Her bir belli durumda, bir malın mevcut toplam miktarıyla sağlanan bü­
tün tatminlerden, sadece iktisadi davranan birey için en az öneme sahip olanlar, 
toplam miktarın belli bir kısmının kontrolüne bağlıdır. 

( 5 )  İktisadi davranan bir bireyin tasamıfu altındaki belli bir malın veya bir 
malın toplam miktarımn belli bir kısmının değeri, böylece onun için, mevcut 
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toplam miktarla sağlanan ve eşit bir kısmıyla başarılan en az önemli tatminlerin 
önemine eşittir. Çünkü ilgilendiği bu en az önemli tatminler bakımından iktisadi 
birey, belli bir malın varlığına veya bir malın belli bir miktarına bağlıdır.4 

Böylece, bu noktaya kadar olan araştırmamızda, malların değerlerindeki fark­
lılıkların aslını nihai nedenlerine ininceye kadar araştırıp bulduk ve aynı zamanda 
insanlar tarafından malların değeri hakkında hüküm verilirken kullanılan nihai ve 
orijinal ölçüyü de bulduk. 

Ne söylendiği doğru bir şekilde anlaşılırsa, iki veya daha fazla somut mal veya 
malların miktarları arasındaki farklılıkları belirleyen nedenlerin açıklaıunası ile 
ilgili bir problemin çözümünde hiçbir zorluk olamaz. 

Eğer biz örneğin, altın veya elmasın bir libresinin çok ufak bir kısmı genel­
likle çok yüksek bir değer ifade ederken, niçin olağan yaşam koşulları altında 
içme suyunun bir libresinin ne olursa olsun bizim için değere sahip olmadığını 
sorarsak, cevap aşağıdaki gibidir: Elmaslar ve altınlar o kadar kıttır ki, basit bir 
hesaplamanın gösterceği gibi, insanlık için mevcut bütün elmaslar bir sandıkta 
ve bütün altınlar tek bir geniş odada muhafaza edilebilirdi. İçme suyu, diğer 
taraftan, yeryüzünde o kadar çok miktarlardadır ki, onun tamamını içine almak 
için \'eterli büyüklükte bir su deposu tahayyül edilemez. Bundan dolayı insanlar, 
genellikle içme suyu ile ilgili ihtiyaçlarım sadece tam olarak tatmin etme değil 
fakat, ek olarak, aynı zamanda mevcut toplam miktarı tüketemeyecekleri için 
onun büyük miktarlarının kullanılmadan akıp gitmesine izin verme dunımunda 
iken, altın ve elmasların tatminine hizmet ettikleri sadece en önemli ihtiyaçlarını 
tatmin edebilirler. Olağan koşullar altında, bu yüzden, insanlar içme suyunun 
belli bir miktarını kontrol edemeseler bile, hiçbir beşeri ihtiyaç tatmin edilmemiş 
olarak kalmak zorunda olmayacaktı. Altın ve elmaslarla, diğer taraftan, toplam 
mevcut miktarla sağlanan en az önemli tatminler bile, iktisadi davranan insanlar 
için hala nispeten yüksek bir öneme sahip olur. Böylece, içme suyunun belli mik­
tarları genellikle iktisadi davranan insanlar için hiçbir değere sahip olmaz, fakat 
altın ve elmasların belli miktarları yüksek bir değere sahip olur. 

Bütün bunlar sadece, bizim için içme suyunun bol miktarlarda ve altın ve el­
masların çok küçük miktarlarda mevcut olduğu olağan yaşam koşulları için geçer­
lidir. Bununla birlikte, bir yolcunun yaşamının çoğu kez bir içme suyuna bağlı ol­
duğu çölde, bir birey için daha önemli tatminlerin altınm bir libresinden bile daha 
çok suyun bir libresine bağlı olduğu kesinlikle anlaşılabilir. Böyle bir durumda, 
suyun bir libresinin değeri, ilgili birey için, altının bir libresinin değerinden netice 
itibariyle daha büyük olacaktı. Böyle bir ilişkinin veya benzer bir ilişkinin fiilen, 
henüz tanımladığımız iktisadi durumda ortaya çıktığını tecrübe bize öğretir. 

• Orijinalinde dipnotta yer alan madde için Ek D'ye bakııuz. 
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C. Malların Kalitesindeki Farklılıkların Değerleri 
Üzerindeki Etkisi 

Beşeri ihtiyaçlar çoğu kez farklı tiplerdeki mallar tarafindan ve yine daha sık bir 
şekilde tipine göre değil fakat türüne göre farklılaşan mallar taratindan tatmin 
edilebilir. Bir taraftan beşeri ihtiyaçların belli bileşimleriyle ve onların tatminiyle 
ilgili me\'Cut malların miktarlarıyla ilgikndiğimizde, diğer taraftan ihtiyaçlar, 
bu yüzden, her zaman homojen malların miktarlarına tekabül etmez, fakat çoğu 
kez farklı tiplerdeki mallara ve yine daha sık bir şekilde farklı türlerdeki mallara 
tekabül eder. 

Açıklamanın daha basit olması için, şimdiye kadar mallar arasındaki farklı­
lıkların göz önüne alınmasını atladım ve önceki bölümlerde sadece, tamamen 
homojen olan malların miktarlarının spesifik bir tipteki ihtiyaçlara tekabül ettiği 
durumları göz önüne aldım (onların önemlerinin halihazırda ulaşılan tam1inin 
tamlık derecesine göre azaldığı şeklinde özellikle belirterek). Bu şekilde, mevcut 
mallardaki farklılıkların malların değeri üzerinde meydana getirdiği etkiyi daha 
fazla vurgı.ı layabirdim. 

Şimdi göz önüne al ınmak için geriye kalan durumlar, belli beşeri ihtiyaçların 
farklı tiplerdeki veya türlerdeki mallarla tatmin edilebildiği dunımlardır. Bu du­
nımlarda, bu yüzden, belli beşeri gereklilikler, ayrı kısımbrı kalitatif olarak farklı 
olan malların mevcut miktarlarına tekabül etmektedir. 

Bu bağlamda önce, mallar arasındaki farklılıkların, tiplerle veya türlerle ilgili 
farklılıklar olsa da, beşeri ihtiyaçların tatmininin hiçbir şekilde bu farklılıklardan 
etkilenmediği dununda, belli bir arzın farklı birimlerinin değerini etkileyeme­
yeceğini not edilmelidir. Dışsal görünüm bakımından farklı tiplere veya türlere 
ait olabilseler bile, özdeş bir biçimde beşeri ihtiyaçları tatmin eden malJar, bu 
nedenle iktisadi bakış açısından tamamen homojen olarak görülürler. 

Eğer iki mal arasında tip ve tür bakımından farklılıklar, değerlerindeki farklı­
lıklardan sorumlu olursa, onların beşeri ihtiyaçları tatmin etmek için aynı zaman­
da farklı kapasitelere sahip olması gerekir. Diğer bir deyişle onların, iktisadi bakış 
açısından lıalitcdelıi farklılıklar olarak isimlendirdiğimiz şeye sahip olması gerekir. 
Kalitedeki farklılıkların belli malların değeri üzerinde meydana getirdiği etkinin 
incelenmesi, bu yüzden aşağıdaki araştırmanın konusudur. 

İktisadi bir bakış açısından, mallar arasındaki kalitatif farklılıklar iki tür olabi­
lir. Beşeri ihtiyaçlar, ka/itatifbakımından farklı malların eşit miktarları Yasıtasıyla, 
ya kantitat�fya da kalitat�f olarak farklı biçimde tatmin edilebilir. Örneğin beşeri 
ısınma ihtiyacı, aynı miktar çam ağacı kerestesine nazaran belli bir miktar kayın 
ağacı kerestesi ile lıantitatif o/ara/� daha yoğun bir biçimde tatmin edilebilir. Fa­
kat eşit gıda değerindeki eşit gıda maddeleri miktarları, gıda ihtiyacını kalitatif 
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olarak farklı biçimlerde tatmin edebilir. Çünkü diğer bir tabak yemek hiç haz 
vermeyebilir ya da daha düşük (bayağı ) bir haz verebilirken, bir tabak gıdanın 
tüketimi, örneğin, haz verebilir. Birinci kategorideki mallarla, düşük kalite daha 
büyük bir miktarlarla tam olarak telafi edilebilir, fakat ikinci kategorideki mal­
larla bu imkansızdır. Çam ağacı, kızılağaç veya fıstık çamı, ısınma amaçları için 
kayın ağacının yerine kullanılabilir ve eğer iktisadi davranan insanlar için sadece 
düşük karbon içerikli kömür, düşük mazı tozu içerikli meşe ağacı kabuğu ve 
yavaş çalışan sıradan emek hizmetleri veya daha az etkin gündelikçiler büyük 
miktarlarda yeteri kadar mevcut olursa, onlar genellikle daha yüksek kalitedeki 
mallar yerine mükenm1el bir şekilde kullanılabilir. Fakat lezzetsiz gıda ve içkiler, 
karanlık ve rutubetli odalar, sıradan doktorların hizmetleri vb. en büyük miktar­
larda mevcut olsa bile, ihtiyaçlarımızı daha yüksek kalitedeki uygun mallar kadar 
kaliteli bir şekilde asla tatmin edemezler. 

İktisadi davranan bireyler bir malın değerini takdir ettikleri zaman, bu tama­
men, gördüğümüz gibi, malın kontrolüne bağlı olan o ihtiyaçların tatmininin 
önemini hesaplama sorunudur. Belli bir tatmine neden olacak olan bir mal mik­
tarı, bununla birlikte, değer biçmede sadece tali bir faktördür. Çünkü, eğer daha 
yüksek kalitedeki bir malın daha küçük miktarları, beşeri bir ihtiyacı, daha düşük 
kalitedeki bir malın daha büyük miktarlarıyla aynı biçimde (vani, kantitatif ve 
kalitatif bakımdan özdeş olarak) tatmin edecekse, daha yüksek kalitedeki malın 
daha küçük miktarlarının, iktisadi davranan insanlar için, daha düşük kalitedeki 
malın daha büyük miktarlarıyla aynı değere sahip olacağı açıktır. Böylece, birinci 
türün farklı kalitelere sahip mallarının eşit miktarları, işaret edilen oranda eşit 
olmayan değerler gösterecektir. Eğer, örneğin, meşe ağacı kabuğunun değerinin 
belirlenmesinde sadece onun mazı tozu içeriğini hesaba katarsak ve bir tabaka­
nın yedi yüz librelik ağırlığı diğer bir tabakanın sekiz yüz librelik ağırlığı ile aynı 
etkinliğe sahip olursa, meşe ağacı kabuğu kullanan sanatkarlar için de birinci 
miktar ikinci miktarla aynı değere sahip olacaktır. Bu malları sadece eşit iktisadi 
etkinlik miktarlarına indirgemek suretiyle (bütün bu gibi durumlarda insanların 
iktisadi faaliyetlerinde fiilen kullanılan bir prosedür) farklı kalitelerdeki belli mik­
tarların değerinin belirlenmesindeki güçlük giderilmiş olur (onların etkinlikleri 
sadece kantitatif olarak farklı olduğu sürece) . Bu şekilde, inceleme altındaki daha 
komplike durum, daha önce açıklanan basit ilişkiye indirgenir. 

Farklı kalitelerin belli malların değerleri üzerindeki etkisi ile ilgili sorun, mal­
lar arasındaki kalitatif farklılıklar ihtiyaçların kalitatif olarak farklı şekillerde tat­
min edilmesine neden olduğu zaman, daha karmaşıktır. Değerin belirlenmesi ile 
ilgili genel prensip hakkında söylenen şeyden sonra, bunun, sadece genel tipteki 
belli bir malın değil fakat aynı zamanda, bu durumda da, onun değerini belirle­
yen faktör olan bu ihtiyaçlara uygun spesifik kalitenin kontrolüne sahip olmadı­
ğımızda, tatmin edilmeden kalacak olan ihtiyaçların önemi olduğundan şüphe 
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duyulamaz. Burada tartışmaya devam ettiğim zorluk, bu yüzden, toplam bir ih­
tiyaç grubu, çeşitli birimleri bu ihtiyaçları kalitatif olarak farklı şekillerde tatmin 
etme özelliğinde olan mallara tekabül ettiği zaman, bu mallara uygulanamayan 
değerin belirlenmesi ile ilgili genel prensibe dayanmaz, fakat daha ziyade belli bir 
somur mala bağlı olan belli tatminin belirlenmesine dayanır. Diğer bir deyişle, 
değerin belirlenmesi ile ilgili genel prensibin beşeri iktisadi faaliyete pratik tatbi­
kine dayanır. Bu problemin çözümü aşağıdaki mülahazalardan çıkar. 

İktisadi davranan bireyler sahip oldukları malları, var olan kalite farklılıkları­
na bakmaksızın kullanmazlar. Örneğin tasarrufü altında farklı kalitelerde ürüne 
sahip olan bir çiftçi, orta kalitedeki ürünü sığırlarını beslemek ve en iyisini de 
gıda ve içki üretimi için kullanırken, en kötüsünü tohumluk olarak kullanmaz. 
Farklı kalitelerdeki ürünleri bir veya diğer bir amaç için fark gözetmeksizin de 
kullanmaz. Daha ziyade, gereklilikleriyle ilgili bir görüşle, en iyi kaliteyi tohum 
dikimi için, geriye kalan en iyisini gıda ve içki için ve en zayıf kalitedeki ürünü 
sığırları beslemek için kullanır. 

Birimleri homojen olan mallarla, bir malın toplam mevcut miktarı, onun va­
sıtasıyla tatmin edilebilen somur ihtiyaçların toplamına rekabi.U eder. Fakat bir 
malın farklı birimlerinin beşeri ihtiyaçları kalitatif olarak farklı şekillerde tatmin 
ettiği durumlarda, bir malın toplam mevcut miktarı artık toplam ihtiyaçlara te­
kabül ermez; bunun yerine spesifik kalitedeki her bir mevcut miktar, iktisadi 
davranan bireylerin uygun spesifik ihtiyaçlarına tekabül eder. 

Eğer, belli bir tüketim amacı bakımından, belli bir kalitedeki bir mal bir di­
ğer kalitedeki mallarla kesinlikle ikame edilemiyorsa, daha önce gösterilen değer 
belirleme prensibi ram olarak ve doğrudan o malın belli miktarlarına uygulanır. 
Böylece, böyle bir malın belli bir biriminin değeri, bu belli kalitedeki malın mev­
cut toplam miktarıyla elde edilen en az önemli tatminin önemine eşittir. Çünkü 
bu tatmin bakımından, bu kalitenin belli biriminin kontrolüne fiilen bağlıyız. 

Fakat, her ne kadar kalitatif olarak farklı şekillerde olsa da, beşeri ihtiyaçlar 
farklı kalitelerdeki mallar vasıtasıyla tatmin edilebilir. Eğer belli kalitedeki mallar, 
aynı etkinlikte olmasa bile, diğer kalitedeki mallarla ikame edilebilirse, yüksek 
kalitedeki malların bir biriminin değeri daha yüksek kalitedeki malların sağladığı 
en az önemli tatminin önemi ile kota değeri5 arasındaki farktır: ( 1 )  söz konusu 
ihtiyacı tatmin edebilen daha düşük kalitedeki malın değeri ne kadar küçük olur­
sa ve ( 2) insanlar için söz konusu ihtiyacı daha yüksek kalitedeki mal ile tatmin 
etmenin önemi ile daha düşük kalitedeki mal ile tatmin ermenin önemi arasında­
ki fark ne kadar küçük olursa, kota değeri o kadar büyük olur. 

5 "Werthquotc." Mcngcr bu önermenin altındaki argümanı 1 63'den 1 65. sayfaya kadar etraf­
lıca anlatır. fakat mevcut pasajın kısa oluşu ve özel dunımuna bağlı olarak açıklayıcı bir not 
belki yararlı olabilir. 
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Böylece, ihtiyaçların bir karışımının farklı kalitelerdeki malların bir miktarına 
tekabül ettiği durumlarda bile, belli yoğunluklardaki tatminlerin daima bu mal­
ların her bir belli miktarına veya her bir somut birimine bağlı olduğu sonucuna 
ulaşırız. Bundan dolayı, tartışılan bütün durumlarda, yukarıda formüle ettiğim 
değerin belirleme prensibi tam uygulanabilme özelliğini korur. 

D. Değer Ölçüsünün Sübjektif Karakteri. Emek ve 
Değer. Ha ta. 

Değerin doğasını tartıştığım zaman, değerin malların içinde olan bir şey ve mal­
ların bir özelliği olmadığını gördüm. Fakat değer bağımsız bir şey de değildir. 
Niçin bir malın iktisadi davranan bir birey için değere sahip olamadığının fakat 
farklı koşullar altındaki diğer bir birey için de hiçbir değer taşımadığının, hiç­
bir nedeni yoktur. Değerin ölçüsü doğası itibariyle bütünüyle sübjektiftir ve bu 
nedenle, gereklilikleri ve sahip oldukları miktarlar arasındaki farklılıklara bağlı 
olarak, bir mal bir iktisadi birey için büyük değere ve diğeri için küçük değere 
sahip olabilir ve üçüncü bir birey için hiç değere sahip olmayabilir. Bir kişinin kü­
çük gördüğü veya çok az değer \'erdiği şey, diğer kişi tarafından değerli görülür 
ve bir kişinin terk ettiği şey çoğu kez diğer bir kişi tarafından toplanır. İktisadi 
davranan bir birey bir malın belli bir miktarına ve diğer bir malın daha büyük bir 
miktarına eşit bir şekilde kıymet verirken, çoğu kez diğer bir iktisadi bireyin tam 
zıt değerlendirmeler içinde olduğunu gözlemleriz. 

Bundan dolayı değerin sadece doğası değil, fakat aynı zamanda ölçüsü de 
sübjektiftir. Mallar her zaman belli iktisadi bireyler için değere sahip olurlar ve 
bu değer aynı zamanda sadece bu bireyler tarafından belirlenir. 

Daha yüksek kalitedeki malın bir biriminin sağladığı en az önemli tatminin A Kullanımında 
5'lik bir öneme, daha düşük kalitedeki malın bir biriminin sağladığı en az önemli tatminin B 
Kullanımında 2'lik bir öneme sahip olduğunu ve daha düşük kalitedeki malın bir biriminin, 
A kullanımında yüksek kalitedeki malın bir birimi yerine kullanıldığında 3'lük öneme sahip 
bir tatmin sağlayacağını varsayın. Menger, daha düşük kalitedeki bir mal ile ikame edilebilen 
daha yüksek kalitedeki bir birim malın kullanım değerinin, daha yüksek kalitedeki malın bir 
biriminin fiilen sağladığı en az önemli taaninin önemine eşit olmadığını, fakat söz konusu bi­
rimin devam eden kontrolüne bağlı olan tatminlerin önemine eşit olduğunu iddia ileri sürer. 
Mevcut örnekte, eğer daha yüksek kalitedeki malın bir biriminin kontrolü kaybolursa ve daha 
düşük kalitedeki malın bir birimi onun yerini almak için B Kullaııımından A Kullanımına 
geçerse, tüketici için kaybolan tatminler şunlardır: ( 1 )  B Kullanımında düşük kalitedeki malın 
daha az bir birimi kullanıldığı için, B Kullanımında 2'lik öneme sahip bir tatmin, ve ( 2 )  A 
Kullanımında 2'lik öneme sahip bir tatmin (5 birim arasındaki farklılık kayboldu, çünkü A 
Kullanımında daha yüksek kalitedeki mal daha az bir birimde kullanılır ve onun yerine daha 
düşük kalitedeki malın bir birimi kullanıldığından 3 birim kazanılır). Daha yüksek kalitedeki 
malın bir biriminin kullanım değeri bu yüzden bu iki kalemin toplamı olan 4'tür. Metinde 
Menger'in bahseniği "değer kotası", daha yüksek kalitedeki malın A Kullanımında sağlayaca­
ğı en az önemli tatmin ve onun bu şekilde hesaplanan kullanım değeri arasındaki farktır. Bu 
örnekte "değer kotası" 5 eksi 4,  yani l 'dir. -Çevirmenler. 
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Bir iktisadi bireyin bir mala atfettiği değer, malı kontrol etmesine bağlı olan 
belli bir tatminin önemine eşittir. Bir malın değeri ve emek ile daha yüksek sıra­
daki malların onun üretimine uygulanıp uygulanmaması, veya hangi miktarlar­
da, arasında zorunlu ve doğrudan hiçbir ilişki yoktur. Üretiminde büyük mik­
tarlarda emek veya diğer iktisadi mallar kullanılsa da, iktisadi olmayan bir mal 
(örneğin bakir ormandaki bir miktar kereste) insanlar için değer kazanmaz. Bir 
elmasın rasgele bulunmuş veya bin günlük emek kullanımıyla bir elmas yata­
ğından elde edilmiş olup olmaması, onun değeriyle hiç ilgili değildir. Genelde, 
pratik yaşamda hiç kimse, değerini takdir etmek için bir maim tarihsel orijinini 
sormaz, fakat sadece, malın kendisine sağlayacağı hizmetleri ve kontrolü altın­
da olmadığında hangisinden vazgeçmek zorunda kalacağını düşünür. Üzerinde 
biraz emek harcanan veya hiç harcanmayanş mallar çok yüksek bir değere sa­
hipken, üzerinde çok fazla emek harcanan mallar, çoğu kez hiçbir değere sahip 
olmaz. Üzerinde çok fazla emek harcanan mallar ve az emek harcanan veya hiç 
emek harcanmayan mallar, iktisadi davranan birey için çoğu kez eşit değerde­
dir. Onun üretimine uygulanan emek veya diğer üretim araçları miktarları, bu 
yüzden, bir malın değerinde belirleyici faktör olamaz. Bir malın değerinin onun 
üretiminde kullanılan üretim araçlarının değeriyle mukayesesi, kesinlikle, lJeçmiş 
beşeri faaliyetin bir fiili olarak, uygun veya iktisadi olup olmadığını ve üretiminin 
hangi ölçüde uygun veya iktisadi olduğımu gösterir. Fakat bir malın üretiminde 
kullanılan malların miktarları, onun değeri üzerinde ne zorunlu ne de doğrudan 
belirleyici bir etkiye sahip değildir. 

Malların değerindeki belirleyici faktörün, :veniden üretimlerinde gerekli olan 
emek veya diğer üretim araçları olduğu şeklindeki görüş aynı şekilde savunula­
maz bir görüştür. Malların büyük bir kısmı tekrar üretilemez (antikalar, eski us­
talar tarafından yapılan resimler gibi) ve böylece, bazı durumlarda, tekrar üretim 
imkanı olmasa da değeri gözlemleyebiliriz. Bu nedenle, yeniden üretimle ilişkili 
bir faktör, genelde değerin belirlenmesi prensibi olamaz. Üstelik, bir çok malın 
(eski moda giysiler ve kullanılmayan eski makineler gibi) yeniden üretimi için 
gerekli olan üretim araçlarının değerinin, kendi ürünlerinin değerinden bazen 
oldukça daha yüksek bazen daha düşük olduğunu tecrübe göstermektedir. 

Bir malın değerindeki belirleyici faktör, öyleyse, ne emek miktarı veya üretimi 
için gerekli diğer mallar, ne de onun yeniden üretimi için gerekli miktar değildir, 
fakat daha ziyade, malın kontrolüne bağlı olduğunun bilincinde olduğumuz söz 
konusu tatminlerin büyüklüğüdür. Değerin belirlenmesiyle ilgili bu prensip ev­
rensel olarak geçerlidir ve beşeri iktisatta bu prensibin hiçbir istisnası olamaz. 

Bir tatminin bizim için önemi, keyfi bir kararın sonucu değil, fakat daha ziya­
de, yaşamlarımızın ve refahımızın tatmininin sahip olduğu önemle ölçülen, iradi 
bir kararın sonucudur. Farklı tatminlerin ve birbirini izleyen tatmin davranışları­
nın nispi önem dereceleri, iktisadi davranan insanlar açısından yine de karar me-
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sclekridir ve bu nedenle, bu önem dereceleri ile ilgili bilgileri, bazı dununlarda, 
hatava mamzdur. 

İnsanlar için, yaşamlarının bağlı olduğu tatminlerin en yüksek öneme sahip 
olduğunu, önem bakımından bu tatminleri izleyen sonraki tatminlerin refahları­
nın bağlı olduğu tatminler olduğunu ve daha yüksek derecede bir refah düzeyi­
nin bağlı olduğu tatminlerin (eşit yoğunlukta daha uzun süre devam bir tatmin 
ve aynı süreklilikte daha yoğun bir tatmin) daha düşük bir refah düzeyi sağlayan 
tatminlcrden daha yüksek bir öneme sahip olduğunu daha önce gördük. 

fakat burada söylenen şey, eksik bilgilerinin sonucu olarak, cahil kişilerin çe­
şitli tatminlerinin önemini bazen gerçek önemlerine zıt bir biçimde hesaplaya­
bilme ihtimalini kesinlikle dışlamaz. İktisadi faaliyetlerini rasyonel bir şekilde 
yöneten ve bu yüzden iktisadi faaliyetlerine sağlam bir temel kazandırmak için 
tatminlerinin gerçek önemini kesin olarak bilmeye çalışan bireyler bile, hataya 
maruzdur. Hata bütün beşeri bilginin ayrılmaz bir parçasıdır. 

İnsanlar, özellikle anlık yoğun haz s�1ğlayan, ancak refahlarına sadece geçici 
olarak katkı sağlayan tatminlerin önemine aşırı değer vererek ve bu yüzden daha 
az yoğun fakat daha uzun süren refahın bağlı olduğu tatminlerin önemini değe­
rinin altında hesaplayarak kendilerinin aldanmasına izin verme eğilimindedirler. 
Diğer bir deyişle, insanlar çoğu kez, geçici ve yoğun hazlara, daimi refahlarından 
ve hatta bazen yaşamlarından daha fazla değer verirler. 

Eğer insanlar böylece, sadece kendi akıl durumlarına bağlı bir değerlendir­
me sorunu olduğu zaman, değer belirlemenin sübjektif faktörü ile ilgili bilgileri 
bakımından halihazırda sık sık hata içinde olurlarsa, değer belirlemenin objektif 
faktörü ile ilgili algılamaları, özellikle onlar için mevcut mal miktarlarının ve 
farklı kalitelerdeki malların büyüklükleriyle ilgili bilgileri, bir sorun olduğu za­
man, muhtemelen daha da fazla yanılacaklardır. 

Sadece bu nedenlerden dolayı, belli malların değerinin belirlenmesinin niçin 
iktisadi yaşamdaki çok çeşitli hatalarla kuşatıldığı açıktır. Fakat beşeri ihtiyaç­
lardaki değişikliklerden, insanlar için mevcut malların miktarlarındaki değişik­
liklerden ,.e malların fiziki özelliklerindeki değişikliklerden kaynaklanan değer 
dalgalanmalarına ek olarak, aynı zamanda malların yaşamları ve refahları için 
önemi konusunda insanların sahip oldukları bilgideki değişikliklerin neden ol­
duğu değer dalgalanmalarını da gözlemleyebiliriz. 
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Bölüm 3 

Daha Yüksek Sıradaki Malların Değerini 
Belirleyen Yasalar 

A. Daha Yüksek Sıradaki Malların Değerini Belirleyen 
Prensip 

Bilimimizin önceki gelişiminde en kapsamlı sonuçlara sahip olan temel yanılgı­
ların en kötüleri arasında, bizim için değere sahip olan mallar onların üretiminde 
kullanıldığı için mallar bizim için değer kazanır şeklindeki argüman bulunur. 
Daha sonra, daha yüksek sıradaki malların fiyatlarıyla ilgili tartışmaya geldiğim 
zaman, bu hatadan ve onun kabul edilen fiyatlar teorisinin temeli olmasından 
sorumlu olan spesifik nedenlerini göstereceğim (elbette, bütün özel koşulları göz 
önüne alarak kapsamlı bir şekilde) . Burada bütün bunlardan başka, bu argüma­
nın bütün tecrübeye, malların değerini açıklayan bir prensip oluşturma sorununa 
formel şekilde doğru bir çözüm sağlamış olsa bile, reddedilmesi gerekecek kadar 
kesin bir şekilde aykırı olduğunu açıklamak istiyorum. 

Fakat, bu argüman sadece bizim "üriinler" olarak gösterebildiğimiz malların 
değeri için bir açıklama sunduğu, fakat üretimin orijinal faktörleri olarak görünen 
diğer bütün malların değeri için bir açıklama sunmadığı için, bu son amaç bile 
söz konusu argümanla başarılamaz. Özellikle toprak hizmetleri gibi, doğası itiba­
riyle doğnıdan sağlanan malların değerini açıklamaz. Emek hizmetlerinin değeri­
ni açıklamaz. Hatta daha sonra göreceğimiz gibi, sermaye hizmetlerinin değerini 
de açıklamaz. Çünkü bütün bu malların değeri, mallar değerlerini üretimlerinde 
k.LJllanılan malların değerlerinden alırlar şeklindeki argümanla açıklanamaz. Aslın­
da bu argüman, onların değerlerini tamamen anlaşılamaz hale getirir. 

Bu argüman, bu yüzden, malların değeriyle ilgili evrensel olarak geçerli bir 
açıklama bulma sorununa, ne formel olarak doğru ne de realitenin gerçekle-
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riyle uyumlu bir çözüm getirmez. Bir taraftan, tecrübeyle çelişki içindedir; di­
ğer taraftan, daha yüksek sıradaki malların kombinasyonunun ürünü olmayan 
mallarla ilgilenmek zorunda olduğumuzda açıkça uygulanabilir değildir. Daha 
düşük sıradaki malların değeri, bu yüzden, onların üretimlerinde kullanılan daha 
yüksek sıradaki malların değeriyle belirlenemez. Aksine, daha yüksek sıradaki 
malların değerinin her zaman ve istisnasız, üretimine hizmet ettikleri daha düşük 
sıradaki malların beklenen değeri taratindan belirlendiği açıktır. 1 Daha ;i.iksek 
sıradaki mallarla ilgili gerekliliklerimizin varlığı, iktisadi karaktere ve bundan do­
layı değere sahip olması beklenen üretmek için hizmet etikleri mallara bağlıdır. 
İhtiyaçlarımızın tatmini için gerekli liklerimizin sağlanmasında, beklenen hiçbir 
değere sahip olmayan daha düşük sıradaki malların (çünkü onlar ile ilgili gerek­
liliklerimiz �·oktur) üretimi için uygun malların kontrolüne ihtiyaç duymayız. Bu 
yüzden, daha yüksek sıradaki malların değerinin, üretimine hizmet ettikleri daha 
düşük sıradaki malların beklenen değerine bağlı olduğu şeklindeki prensibi elde 
ederiz. Bundan dolayı daha yüksek sıradaki mallar, sadece bizim için değere sahip 
olmas1111 beklediğimiz malların üretimine hizmet ederlerse veya ettikleri sürece, 
değer kazanabilirler veya değere bir kez sahip olduklarında onu koruyabilirler. 
Eğer bu gerçek kabul edilirse, daha yüksek sıradaki mallarının değerinin daha 
düşük sıradaki uygun malların beklenen değerinde belirleyici faktör olamayacağı 
da aynı zamanda açıktır. Hali hazırda daha düşük sıradaki bir malın üretiminde 
kullanılan daha yüksek sıradaki malların değeri, onun mevcut değerinde de be­
lirleyici faktör olamaz. Aksine, daha yüksek sıradaki malların değeri, bütün du­
rumlarda, üretimine iktisadi davranan insanlar tarafindan tahsis edildikleri veya 
edilecekleri daha düşük sıradaki malların beklenen değerine göre düzenlenir. 

Daha düşük sıradaki malların beklenen değeri çoğu kez -ve bu durum dikkatli­
ce gözlenmelidir- benzer malların halen sahip oldukları değerden oldukça farklıdır. 
Bu nedenle, gelecek bir zamanda kendileri vasıtasıyla daha düşük sıradaki malların 
kontrolüne sahip olacağımız daha yüksek sıradaki malların değeri, daha düşük sı­
radaki benzer malların mevcut değeriyle kesinlikle ölçülemez, fakat daha ziyade, 
üretimine hizmet ettiği daha düşük sıradaki malların beklenen değeriyle ölçülür. 

Örneğin belli bir miktar barut üretimi için gerekli olan güherçile, sülfür, man­
gal kömürü, uzman emek hizmetleri ve araçlara sahip olduğumuzu ve böylece 
bu mallar vasıtasıyla, üç ay içinde söz konusu miktarda baruta kontrolümüz­
de sahip olacağımızı varsayın. Bu barutun üç ay içinde bizim için sahip alınası 
beklenen değerinin, halen mevcut olan aynı miktar barunın değerine muhakkak 
eşit olması gerekmediği, fakat ondan daha büyük veya küçük olabileceği açıktır. 
Bundan dolayı aynı zamanda, daha yüksek sıradaki yukarıdaki malların değeri­
nin büyüklüğü, halen mevcut olan barutun değeriyle değil, fakat üretim süreci 

1 Bu paragrafin geri kalan kısmı urijinalinde bir dipnumır. - Çevirmenler. 
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sonundaki ürünlerinin beklenen değeriyle ölçülür. Gelecek bir zaman dilimi için 
daha düşük sıradaki mal miktarları sağlayan aynı anda mevcut daha yüksek sıra� 
daki uygun mallar (örneğin suni buz üretimi için gerekli bütün materyaller ve 
aletler) bu gelecek zaman dilimi bakımından değere sahipken, daha düşük veya 
birinci sıradaki bir malın halen tamamen değersiz olduğu (örneğin kış mevsi­
minde buz) durumlar -Ye tersi- bile tasavvur edilebilir. 

Bundan dolayı, halen mevcut daha düşük veya birinci sıradaki bir malın değe­
ri ve bu gibi malların üretimi için hizmet eden halen mevcut daha yüksek sıradaki 
malların değeri arasında gerekli ilişki yoktur. Aksine, daha yüksek sıradaki mallar 
değerlerini, daha yüksek sıradaki mallar vasıtasıyla yaratılan ürünlerin mevcut 
olacağı zaman içindeki gelecek noktalarda var olacak olan gereklilikler ve miktar­
lar arasındaki beklenen ilişkiden elde ederken, daha düşük veya birinci sıradaki 
malların değerlerini, gereklilikler ve mevcut miktarlar arasında halen var olan 
ilişkiden elde ettiği açıktır. Eğer daha düşük sıradaki bir malın gelecekte bekle­
nen değeri yükselirse, diğer şeyler aynı kalırken, sahip olunması bize daha düşük 
malın gelecekteki kontrolünü sağlayan daha yüksek sıradaki malların değeri de 
yükselir. fakat halen mevcut daha düşük sıradaki bir malın değerinin yükselmesi 
veya düşmesi, halen mevcut daha Yüksek sıradaki uygun malların değerinin yük­
selmesi yeya düşmesiyle hiçbir gerekli nedensel ilşkiye sahip değildir. 

Bundan dolayı, daha yüksek sıradaki malların değeri, halen mevcut daha dü­
şük sıradaki uygun malların değeriyle değil, fakat daha ziyade ürünün beklenen 
değeriyle belirlenir şeklindeki prensip, daha yüksek sıradaki malların değerinin 
belirlenmesi konusunda eyrensel olarak geçerli prensiptir.2 

Sadece ihtiyaçlarımızın tatmini bizim için doğrudan ve derhal öneme sahiptir. 
Her bir somut durumda, bu önem, yaşamlarımız ve refahımızla ilgili çeşitli tat­
minlerin önemiyle ölçülür. B iz hemen sonra, bu önemin kesin kantitatif büyük­
lüğünü, söz konusu tatminlerle doğrudan bağlantılı olduğunun bilincinde ol­
duğuımız spesifik mallara, -yani, önceki kısımdaki prensiplerde açıklandığı gibi, 
birinci sıradaki iktisadi mallara atfederiz. Gerekliliklerimizin birinci sıradaki mal­
larla karşılanmadığı veya sadece eksik olarak karşılandığı ve birinci sıradaki mal­
ların bu yüzden bizim için değer kazandığı durumlarda, ihtiyaçlarımızı mümkün 
olduğu kadar tam bir şekilde tatmin etmek için çabalarımızı daha yüksek sıradaki 
en yakın uygun mallara çeviririz ve birinci sıradaki mallara atfettiğimiz değeri, 
daha yüksek sıradaki bu malların iktisadi karaktere sahip oldukları her durum­
da, sırasıyla ikinci, üçüncü ve hala daha yüksek sıradaki mallara atfederiz. Daha 
yüksek sıradaki malların değeri bu yüzden, son tahlilde, yaşamlarımıza ve refa­
hımıza atfettiğimiz önemin özel bir biçiminden başka bir şey değildir. Böylece, 
birinci sıradaki mallarda olduğu gibi, daha yüksek sıradaki malların değerinden 

ı Burad:ıki sonraki paragraf orijinalinde bir dipnot olarak yer alır.- Çevirmenler. 
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nihai olarak sorumlu olan faktör sadece, değeri incelenen daha yüksek sıradaki 
malların varlığına bağlı olduğunun farkında olduğumuz o tatminlere verdiğimiz 
önemdir. Fakat mallar arasındaki nedensel ilişkilere bağlı olarak, daha yüksek sı­
radaki malların değeri doğrudan nihai tatminin beklenen önemiyle ölçülmez, fa­
kat daha ziyade daha düşük sıradaki uygun malların beklenen değeriyle ölçülür. 

B. Sermayenin Verimliliği 
Daha yüksek sıradaki malların daha düşük sıradaki mallara dönüşümü, diğer her 
değişim süreçlerinde olduğu gibi, zaman içinde gerçekleşir. İnsanlarm sahip ol­
dukları daha yüksek sıradaki mallardan birinci sıra malların kontrolünü elde ede­
cekleri zamanlar, bu malların sırası daha yüksek olursa daha uzun olacaktır. Daha 
önce gördüğümüz gibi, beşeri ihtiyaçların tatmini için daha yüksek sıradaki mal­
ların daha yaygın kullanımının mevcut tüketim mallarının miktarında sürekli bir 
genişlemeye neden olduğu doğruyken, bu genişleme sadece, insanların basiretli 
faaliyetleri daha uzak zaman dilimlerine uzatı lırsa, mümkün olabilir. İlkel bir Kı­
zılderili, birkaç günlük gerekliliklerini karşılama işiyle bir süre kesintisiz olarak 
meşgul olur. Kontrolündeki evcil hayvanları tüketmeyen, fakat onları yavruları 
için beslemeye karar veren bir göçebe, kendisi için sadece birkaç ay sonra mev­
cut olacak malları halihazırda üretiyor. Fakat medeni toplumlar arasında, toplum 
üyelerinin önemli bir kısmı, sadece yıllar sonra ve çoğu kez on yıllar sonra beşeri 
ihtiyaçların doğrudan tatminine katkı sağlayacak malların üretimiyle meşguldür. 

Böylece toplama (biriktirme) ekonomilerini terketmekle ve i htiyaçlarının tat­
mini için daha yüksek sıradaki malların kullanımında ilerleme sağlamakla, ikti­
sadi davranan insanlar sahip oldukları tüketim mallarını buna bağlı olarak ke­
sinlikle arttırabilirler, -fakat bunu sadece, daha yüksek sıradaki malları kullanma 
konusundaki basiretli faaliyetlerini daha uztm zaman dilimlerine yaydıklarında 
gerçekleştirebilirler. 

Bu durumda, iktisadi ilerleme üzerinde önemli bir sınırlama vardır. İnsan­
ların her zaman için en büyük kaygısı, halen ve yakın gelecekte yaşamlarının 
ve refahlarının idamesi için gerekli ulan tüketim malla rını sağlamaya yöneliktir, 
fakat onların kaygısı, kapsanan zaman dilimi daha uzun olduğunda azalır. Bu 
fenomen arızi (tesadüfi) değil, fakat derin bir  şekilde insan tabiatında münde­
miçtir. Yaşamımızın idamesi bir dereceye kadar ihtiyaçlarımızın tatminine bağlı 
olduğundan, dalla önceki ihtiyaçların tatmininin garanti altına alınması, esasen 
daha sonraki ihtiyaçların önüne geçmesini gerektirir. Ve yaşamlarımızın değil, 
fakat sadece devam eden refahımızın (her şeyden önce sağlığımızın) malların bir 
miktarının kontrolüne bağlı olduğu durumda bile, daha yakın bir zaman dilimi 
içinde refaha ulaşılması, bir kural olarak, daha sonraki bir zaman dilimi içindeki 
refahın ön koşuludur. Eğer fakirlik ve sefalet halihazırda sağlığımızı tehlikeye 
düşürür ve gelişimimizi yavaşlatırsa, uzak bir zaman dilimindeki refahımızı de-
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vam ettirmek için gerekli olan araçların kontrolü bize az bir fayda sağlar. Benzer 
düşünceler, sadece zevkler bakımından önemli olan tatminler için de geçerlidir. 
Mevcut veya yakın gelecekteki bir zevkin (eğlencenin), insanlar için gelecekte 
daha uzak bir zamandaki eşit yoğunluktaki zevkten daha önemli göründüğünü, 
bütün tecrübe öğretir. 

İnsan yaşamı, gelecekteki gelişmenin yönünün daima önceki gelişmeden etki­
lendiği bir süreçtir. Bu süreç, bir kez kesintiye uğratıldığında devam edemeyecek 
ve bir kez ciddi bir düzensizlik içine girdiğinde tam olarak rehabilite edilemeye­
cek bir süreçtir. Yaşamlarımızın idamesi ve gelecek zaman dilimleri içindeki geli­
şimimiz ile ilgili tedarikimizin gerekli bir ön koşulu, yaşamımızın önceki periyot­
ları için kaygı duymaktır. İktisadi faaliyetin düzensizlikleri bir tarafa bırakılırsa, 
iktisadi davranan bireylerin genellikle, önce yakın gelecekteki ihtiyaçlarııun tat­
minini sağlamak için çaba gösterdikleri ve sadece bunu yaptıktan sonra, zaman 
içindeki uzaklıklarına göre daha uzak periyotlarla ilgili ihtiyaçlarının tatminini 
sağlamak için çalıştıkları sonucunu çıkarabiliriz. 

İktisadi davranan bireylerin daha yüksek sıradaki malların kullanımında iler­
leme sağlamak için gösterdikleri çabaların üzerine bir sınırlama getiren durum 
böylece, o anda sahip oldukları mallarla yakın gelecekteki ihtiyaçlarııun tatmini 
için ilk hazırlığı yapma zorunluluğudur; çünkü sadece bu yapıldığı zaman daha 
uzak zaman periyotları için hazırlık yapabilirler. Diğer bir deyişle, insanların ih­
tiyaçlarının tatmini için daha yüksek sıradaki malların daha kapsamlı kullanı­
mından elde edebilecekleri iktisadi kazanç, yakın gelecekle ilgili gerekliliklerini 
karşıladıktan sonra, daha uzak zaman periyotları için mevcut olan malların daha 
fazla miktarlarına hala sahip olmaları koşuluna bağlıdır. 

Kültürel gelişimin her yeni aşamasının ilk devrelerinde ve başında, bir kaç 
birey (ilk kaşifler, mucitler ve müteşebbisler) bir sonraki daha yüksek sıradaki 
malların kullanımına ilk geçişi gerçekleştiriyor olduklarında, daha önce mevcut 
olan ancak beşeri iktisatta o zamana kadar hiçbir çeşit uygulama alanına sahip 
olmayan ve bu yüzden hiçbir gerekliliği bulunmayan bu mallar doğal olarak ik­
tisadi olmayan karaktere sahiptirler. Avcı bir toplum yerleşik tarıma geçiyorken, 
daha önce kullaıulmayan ve beşeri ihtiyaçların tatmini için ilk olarak kullanılan 
toprak ve materyaller (örneğin ıhlamur ağacı, misket limonu, kum, kereste ve 
inşaat taşları ) ,  genellikle geçiş başladıktan sonra bir süre iktisat dışı karakterlerini 
sürdürürler. Bu yüzden, medeniyetin ilk aşamalarında iktisadi davranan kişile­
ri ihti yaçlarının tatmini konusunda daha yüksek sıradaki malların kullammında 
ilerleme sağlamaktan alıkoyan bu malların sınırlı miktarları değildir. 

Fakat bir kural olarak, daha yüksek sıradaki tamamlayıcı malların diğer bir 
kısmı, yeni bir sıradaki malların kullanımına geçmeden önce, üretimin bir veya 
diğer dalında beşeri ihtiyaçların tatmini için halihazırda hizmet etmekte ve bu 
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yüzden önceden iktisadi karakter göstermektedir. Toplama ekenemisi aşamasın­
dan tarıma geçen, bir birey tarafından ihyiyaç duyulan hububat tohumu ve emek 
hizmetleri bu türün örnekleridir. 

Geçiş yapan bireyin daha önce düşük sıradaki mallar olarak kullandığı ve 
daha düşük sıradaki mallar olarak kullanmaya devam edebildiği bu mallar, eğer 
o daha önce bahsedilen iktisadi kazanç avantajından yararlanmak isterse, şimdi 
daha yüksek sıradaki mallar olarak kullanılmalıdır. Diğer bir deyişle, eğer daha 
uzak zaman dilimindelzi ihtiyaçlarımn tatmini amacıyla, şimdi veya yakın gelecek 
için, böyle bir seçim yaparsa, bu kazancı sadece onun için mevcut olan malları 
kullanarak sağlayabilir. 

Bu arada, medeniyetin sürekli gelişmesiyle ve daha yüksek sıradaki malların 
iktisadi davranan insanlar tarafmdan daha fazla miktarlarda kullanımındaki iler­
lemeyle birlikte, daha önce iktisat dışı olan daha yüksek sıradaki diğer malların 
(örneğin toprak, kireçtaşı, kum, kereste vb. ) büyük bir kısmı iktisadi karakter 
kazanır. Bu gerçekleştiği zaman, her bir birey, sadece halihazırda gelecek zaman 
dilimleri için daha yüksek sıradaki mal miktarlannın(veya ticaretin canlandığı ve 
her çeşit malın bir diğeriyle mübadele edilebildiği zaman iktisadi malların mik­
tarlarının bir türünün) kontrolüne sahip olursa, -diğer bir deyişle sadece serma­
ye_ye3 malik olursa, pür toplama faaliyetinden farklı olarak, daha yüksek sıradaki 
malların kullammıyla (ve medeniyetin daha yüksek düzeylerinde, daha düşük 
sıradaki üretim araçları i le ilgili sınırlamaların aksine daha yüksek sıradaki malla­
rın kullanımıyla) ilgili iktisadi kazançlara ortak olabilir. 

Bu önermeyle, bununla beraber, bilimimizin en önemli gerçeklerinden birine, 
"sermayenin verimliliği" konusuna geldik. Önerme, daha sonraki bir zaman için 
daha önceki bir periyotta iktisadi malların miktarlarının kontrolünün, insanlar 
için mevcut tüketim mallarının artışına bu periyot esnasında kendiliğinden katkı 
yapabileceği şeklinde anlaşılmamalıdır. Önerme sadece, belli bir zaman dilimi 
için iktisadi malların kontrolünün, iktisadi bireyler ifin ihtiyaçlarının daha iyi ve 
tam tatmini konusunda bir araç olduğu ve bu yüzden, sermaye hizmetlerinin 
mevcut miktarlarının onlarla ilgili gerekliliklerden daha küçük olduğu her du­
rumda, bir mal - veya daha ziyade, il?tisadi bir mal olduğu anlamına gelir. 

Bu yüzden ihtiyaçlarımızın daha çok veya daha az tatmini, belli zaman dilim­
leri için iktisadi malların miktarlarının (sermaye hizmetlerine) kontrolüne diğer 
iktisadi malların kontrolünden daha az bağlı değildir. Bu nedenle, sermaye hiz­
metleri insanların değer atfettiği ve daha sonra göreceğimiz gibi, aynı zamanda 
ticarete konu olan objelerdir.4 

3 Orijinal olarak burada bir dipnot olarak görünen madde için Ek E'ye bakınız. -Çevirmenler. 
• Buradaki sonraki paragraf orijinalinde dipnot olarak göıiinmektedir. -Çevirmenler. 
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Bazı iktisatçılar, faiz ödemesini sermaye sahibinin harcamadan vazgeçmesi için 
bir ödeme olarak kabul ederler. Bu gö�e karşı, bir kişinin tasarnıfi.ınun, kendi­
liğinden, iktisadi karakter ve böylece değer kazanamayacağına işaret etmeliyim. 
Üstelik sermaye kesinlikle her zaman için tasarrufa bağlı olarak ortaya çıkmaz, fa­
kat birçok durumda sadece müsaderenin bir sonucu olarak ortaya çıkar (örneğin 
daha önce iktisat dışı karakterde olan daha yüksek sıradaki mallar toplumun ge­
rekliliklerinin artmasından dolayı iktisadi karakter kazanır) . Böylece faiz ödemesi, 
vazgeçmesi için sermaye sahibinin tazmini olarak görülmemeli, fakat iktisadi bir 
malın (sermayenin kull.mımı) bir diğer mal (örneğin para) ile mübadelesi olarak 
görülmelidir. Bununla birlikte Carey5, cimriliği sermayenin yaratılmasına doğru­
dan aykırı bir eğilim olarak gördüğünde, karşıt hata içine düşer. 

C. Daha Yüksek Sıradaki Malların Tamamlayıcı 
Miktarlarının Değeri 

Daha yüksek sıradaki malları6 daha düşük sıradaki mallara dönüştürmek için, 
belli bir zaman diliminin geçmesi gerekir. Bundan dolayı, iktisadi malların üretil­
diği her durumda, belli bir zaman dilimi için sermaye hizmetlerinin kontrolü gerek­
lidir. Bu periyotun uzunluğu, üretim sürecinin doğasına göre değişir. Üretimin 
belli bir dalında, beşeri ihtiyaçların tatminine yönelen malların sırası daha }iiksek 
olursa periyot daha uzundur. Fakat belli bir zamanın geçmesi, bir üretim sürecin­
den ayrılabilir değildir. 

Bu zaman dilimleri esnasında, bahsettiğim (sermaye) iktisadi malların mik­
tarı sabittir7 ve diğer üretim amaçları için mevcut değildir. Gelecek bir zamanda 
kontrolümüz altında bir mala veya daha düşük sıradaki malların bir miktarına sa­
hip olmak için, zaman içindeki tek bir belli noktada daha yüksek sıradaki uygun 
malların geçici mülkiyetine sahip olmak yeterli değildir, fakat bunun yerine, belli 
bir üretim sürecinin doğasına göre uzunluğu değişen bir zaman dilimi için daha 
yüksek sıradaki bu malların kontrolünü elde etmemiz ve o periyot süresince bu 
üretim sürecinde onları sabitlememiz gerekir. 

5 Henry C. Carq; Pıiııciples of Socinl Science, Philadelphia, 1 859, III, 60-61 . 
0 Daha yüksek sıradaki mallar olarak görülmesi gereken sadece üretimin teknik araçları değil­
dir, fakat genelde, sadece daha yüksek sıradaki diğer mallarla kombine edilmek suretiyle beşeri 
ihtiyaçların tatmini için kullanılabilen bütün mallardır. Toptancı bir tüccarın sadece sermaye 
kullanarak, taşıma maliyetlerine katlanarak ve çeşitli uzman emek hizmetlerinden yararlana­
rak perakendeciye aktarabildiği ticari mallar, daha yüksek sıradaki mallar olarak göıi.ilmelidir. 
Aynı şey bir manavın elindeki ticari mallar için de doğrudur. Hatta spekülatör bile spekü­
lasyon yaparken en azından kendi teşebbüs faaliyeti ve sermaye hizmetleri \'e keza çoğu kez 
stoklama hizmetleri ve depolama faaliyeti içinde spekulasyonunun objelerine ilavede bulunur. 
(bakınız, Hermann, op. cit., s. 65.)  
7 "gebunden." - Çevirmenler. 
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Önceki kısımda, belli zaman dilimleri için iktisadi mal miktarlarının kontro­
lünün, iktisadi davranan insanlar için, diğer iktisadi malların sahip olduğu değer 
gibi, değere sahip olduğunu gördük. Bunu, eğer sadece üretim periyotu esnasın­
daki sermaye hizmetlerinin değeri dahil edilirse, daha dü.şük sıradaki bir malın üre­
timi için gerekli daha yüksek sıradaki bütün malların toplam bugünkü değerinin, 
iktisadi davranan bireyler için ürünün beklenen değerine eşitlenebilmesi izler. 

Örneğin, bundan bir yıl sonra hububatın belli bir miktarının kontrolünü bize 
sağlayan daha yüksek sıradaki malların değerini belirlemek istediğimizi varsa­
yın. Hububatın belli miktarının üretimi için gerekli hububat tohumunun, toprak 
hizmetlerinin, uzman tarımsal emek hizmetlerinin ve daha yüksek sıradaki diğer 
bütün malların değeri, aslında yıl sonundaki hububatın beklenen değerine eşit 
olacaktır, fakat sadece bu iktisadi malları bir yıl kontrol etmenin söz konusu ikti­
sadi davranan bireyler için değerinin, toplama dahil edilmesi şartıyla. Daha yük­
sek sıradaki bu malların bugünkü değeri kendiliklerinden, sermaye hizmetlerinin 
değeri çıkarıldığında beklenen ürün değerine bu yüzden eşittir. 

Söylenen şeyi sayısal olarak ifade etmek için, yılın sonunda mevcut olacak 
ürünün beklenen değerinin 1 00 ve daha yüksek sıradaki iktisadi malların gerekli 
miktarlarının bir yıl için kontrolünün (sermaye hizmetlerinin değeri) değerinin 
10  olduğunu varsayın . Ürünün üretimi için gerekli daha yüksek sıradaki bütün 
tamamlayıcı malların toplam değerinin, sermaye hizmetleri hariç, l OO'e değil fa­
kat sadece 90'a eşit olduğu açıktır. Eğer sermaye hizmetlerinin değeri 1 5  olsaydı, 
daha yüksek sıradaki diğer malların bugünkü değeri sadece 85 olacaktı. 

Söz konusu iktisadi davranan bireyler için malların değeri, halihazırda birçok 
kez ifade ettiğim gibi, fiyat oluşumunun en önemli temelidir. Şimdi eğer, alelade 
yaşam içinde, daha yüksek sıradaki malların alıcılarının, üretiminde teknik olarak 
gerekli tamamlayıcı üretim araçları için daha dü.şük sıradaki bir malın beklenen 
tam fiyatını asla ödemediklerini8, onlar için daima ürünün fiyatından bir derece­
ye kadar daha düşük fiyatlar verme pozisyonunda olduklarını ve fiilen kesinlikle 
verdiklerini, ve daha yüksek sıradaki malların satışının böylece, hesaplama teme­
linde oluşan ürünün beklenen fiyatında" indirim yapılmasıyla kesin bir benzerli­
ğe sahip olduğunu görürsek, bu gerçekler önceki argümanla açıklanır. 10 

Daha düşük sıradaki malların üretimi için gerekli olan daha yüksek sıradaki 
mallara tasarnıfu altında sahip olan bir kişi, bu gerçekten dolayı, daha düşük sıra-

8 Leopold v. Hasner, S_ystcnı dcı-politischen Oekonorııie, Prag, 1 860, I, 29. 
" Diğer şeyler eşitken, kullanılan bir üretim sürecinin verimliliği ve sermaye hizmetlerinin 
değeri, üretim süreci için gerekli zaman dilimi daha uzun olduğunda daha bü\'ük olduğu için, 
çok farklı sürelerdeki üretici süreçlerde kullanılabilen ve bu yüzden, yaptığımız seçime göre, 
zaman içindeki farklı noktalarda bize farklı değerlerde tüketim malları sağlayan daha yüksek 
sıradaki malların dl'.ğl'.rleri mevcut zaman bakımından dengeve getirilir. 

10 Buradaki bir sonraki paragraf orijinalinde dipnotta yer almıştır. -Çevirmenler. 
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daki malların kontrolüne hemen ve doğrudan sahip olmaz, fakat sadece, üretim 
sürecinin doğasına göre daha uzun veya daha kısa olan bir zaman dilimi geçtik­
ten sonra sahip olur. Eğer o daha yüksek sıradaki mallarını daha düşük sıradaki 
uygun mallarla veya gelişmiş ticari ilişkiler altında aynı şey olan uygun bir para 
miktarıyla hemen mübadele etmek isterse, zaman içindeki gelecek bir noktada 
(örneğin, 6 ay sonra ) belli bir miktar para alacak olan fakat onun kontrolünü 
hemen elde etmek isteyen bir kişi ile açıkça benzer bir pozisyon içinde olur. Eğer 
daha yüksek sıradaki malların sahibi onları üçüncü bir kişiye aktarma düşünce­
sinde olur ve bedelini sadece üretim sürecinin sonunda almayı kabul ederse, do­
ğal olarak "fiyat indirimi" gerçekleşmez. Ac;Jında, kredili olarak satılan malların 
fiyatlarının, gelecekte üzerinde anlaşılan ödeme tarihinin daha uzak olmasına 
göre daha yüksek olacağını (risk priminden ayrı olarak) gözlemleyebiliriz. Bu­
nun tamamı, bununla birlikte, aynı zamanda bir toplumun üretici faaliyetinin 
niçin büyük ölçüde krediyle desteklendiğini açıklar. Büyük bir farkla daha çok 
sayıdaki durumlarda kredi işlemleri, daha yüksek sıradaki malların, onları daha 
düşük sıradaki uygun mallara dönüştüren kişilere devredilmesinden oluşmak­
tadır. Üretim veya en azından daha kapsamlı imalat, çoğu kez sadece krediyle 
mümkündür; bundan dolayı kredi akışı aniden durduğu zaman, bir toplumun 
üretim faaliyeti tehlikeli bir şekilde durur ve azalır. 

Daha yüksek sıradaki malların daha düşük veya birinci sıradaki mallara dönüş­
türülmesi süreci, diğer bakımlardan iktisadi olması şartıyla, iktisadi davranan bir 
birey tarafından iktisadi bir amaç doğrultusunda daima planlanmalı ve yönlendi­
rilmelidir. Bu birey, henüz bahsettiğim iktisadi hesaplamaları başarıyla yapmalı ve 
daha yüksek sıradaki malları, teknik emek hizmetleri dahil, üretim amacıyla fiilen 
bir araya getirmelidir (veya onların bir araya getirilmesine neden olmalıdır). 1 1  

Hangi fonksiyonların bu şekilde isimlendirilen girişim faaliyetine dahil edildiği 
sorusu, zaten bir çok soru olarak ortaya atıldı. Hepsinden ziyade, bir girişim­
cinin kendi teknik emek hizmetlerinin çoğu kez, üretim amaçları için tasarrufu 
altında sahip olduğu daha yüksek sıradaki mallar arasında olduğunu aklımızdan 
çıkarmamalıyız. Bu durumda, girişimci, tam olarak diğer kişilerin emek hizmet­
leri gibi, üretim süreci içindeki rollerini tayin eder. Bir derginin sahibi, kendi 
dergisine çoğu kez katkı yapan bir kişidir. Sanayici, çoğu kez kendi fabrikasında 
çalışır. Onların her biri, bununla birlikte, üretim sürecine teknik olarak katıldıkla­
rı için değil, fakat, sadece temelindeki iktisadi hesaplamaları yaptıkları için değil 
fakat aynı zamanda daha yüksek sıradaki malların belli üretici amaçlara tahsis 
edilmesinde asıl kararları aldıkları için, bir girişimcidir. Girişim faaliyeti şunları 
kapsar: ( a) iktisadi durum hakkında bilgi sahibi olmak; (b) iktisadi hesaplama -
eğer bir üretim sürecinin etkin olması isteniyorsa (diğer açılardan iktisadi olması 
şartıyla) ,  her türlü hesaplamalar yapılmalı; ( c) daha yüksek sıradaki malları (veya 

1 1  Bu paragrafm geri kalan kısmı orijinalinde bir dipnomır. -Çevirmenler. 
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genelde malları - herhangi bir iktisadi malın bir diğeriyle mübadele edilebildiği 
gelişmiş ticaret koşullarında) belli bir üretim sürecine tahsis etme arzusuyla ügili 
davmnış (veya genelde malları - herhangi bir iktisadi malın bir diğeriyle müba­
dele edilebildiği gelişmiş ticaret koşulları altında) ;  ( d) mümkün olduğu kadar ik­
tisadi bir şekilde sonuçlandırılabilmesi için üretim planının uygulanmasını denet­
lemek. Küçük firmalarda bu girişim faaliyetleri, genelde girişimcinin zamanının 
önemsiz bir kısmını alır. Büyük tirmalarda, bununla birlikte, sadece girişimcinin 
kendisi değil, fakat çoğu kez bir çok yardımcısı bu faaliyetlerle tamamen meşgul 
olur. Fakat bu yardımcıların faaliyetleri kapsamlı olabilse de, yukarıda listelenen 
dört fonksiyon, nihai olarak (şirketlerde olduğu gibi) varlığın kısımlarının sadece 
genel kategoriler içinde belli üretici amaçlara tahsisinin belirlenmesiyle ve kişi­
lerin seçilmesi ve denetlenmesiyle sııurlı olsa bile, girişimcinin çalışmaları içinde 
her zaman gözlemlenebilir. Söylenen şeyden sonra, "risk üstlenmeyi" bir üretim 
sürecindeki girişimciliğin asli fonksiyonu olarak gösteren Mangoldt12 ile aynı 
düşünce içinde olamayacağım aşikar hale gelecektir. Çünkü bu "risk" yalnızca 
arızidir ve zarar ihtimali kazanç ihtimaliyle karşılıklı olarak dengelenir. 

Medeniyetin ilk aşamalarında ve hatta daha sonra küçük imalathaneler du­
nımunda, girişimcilik faaliyeti genellikle, teknik emek hizmetleri aynı zamanda 
üretim sürecindeki faktörlerden birini oluşturan aynı iktisadi bireyler tarafından 
gerçekleştirilir. Emeğin artan işbölümü ve girişimlerin büyüklüğündeki bir artış­
la birlikte, girişim faaliyeti çoğu kez onun tüm zamanını alır. Bu nedenle girişim 
faaliyeti, malların üretiminde teknik emek hizmetleri kadar gerekli bir faktördür. 
Bu yüzden, daha yüksek sıradaki mallar gibi aynı zamanda genellikle iktisadi bir 
mal olduğu için, daha yüksek sıradaki bir malın karakterine ve değerine de sahip­
tir. Bundan dolayı, daha yüksek sıradaki malların tamamlayıcı miktarlarının bu­
günkü değerini belirlemek istediğimiz her durumda, sadece girişim faaliyetinin 
değeri toplama dahil edilirse, ürünün beklenen değeri onların hepsinin toplam 
değerini birlikte belirler. 

Bu kısmın sonuçlarını özetleyeyim. Daha düşük veya birinci sıradaki bir malın 
üretimi için gerekli daha yüksek sıradaki bütün malların (yani, bütün hamınad­
deler, emek hizmetleri,  toprak hizmetleri, makineler, araçlar vb. )  tamamlayıcı 
miktarlarının toplam bugünkü değeri, ürünün beklenen değerine eşittir. Fakat, 
sadece onun üretimi için teknik olarak gerekli daha yüksek sıradaki malları değil, 
fakat aynı zamanda sermaye hizmetlerini ve girişimcilik faaliyetini de toplama 
dahil etmek gerekir. Çünkü bunlar, her iktisadi mal üretiminde halihazırda bah­
sedilen teknik gereklilikler kadar kaçınılmaz olarak gereklidir. Bundan dolayı üre­
timin teknik f.lktörlerinin kendi başlarına bugünkü değeri, ürünün tüm beklenen 
değerine eşit değildir. Fakar her zaman sermaye hizmetlerinin ve girişimcilik fa­
aliyetinin değeri için bir marj kalacak şekilde hareket eder. 

12 H. v: Mangoldt, Die Lehre vom Uııternehmergewiıııı, Leipzig, 1 855, ss. 36 vd. 
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D. Daha Yüksek Sıradaki Malların Ozel Değeri 
Tasarrufu altında sahip olduğu belli bir malın (veya malların belli bir miktarının) 
iktisadi davranan birey için ifade ettiği değerin, onun kontrolüne sahip olma­
dığında vazgeçmek zorunda kalacağı tatminlere isnat ettiği öneme eşit olduğu­
mı gördük. Bundan, hiç zorluk çekmeden, eğer daha yüksek sıradaki bir malın 
beşeri ihtiyaçların tatmini için tek başına kullanılamayacağı fakat sadece daha 
yüksek sıradaki diğer (tamamlayıcı) mallarla kombinasyon içinde kullanılabilece­
ği gerçeğiyle engellenmeseydik, daha yüksek sıradaki malların her bir biriminin 
değerinin, bir birimin kontrolüyle sağlanan tatminlerin önemine aynı şek.ilde eşit 
olduğu sonucunu çıkarabilirdik. Bundan dolayı, bununla birlikte, belli ihtiyaçla­
rın tatmini için, daha yüksek sıradaki tek bir belli malın (veya herhangi bir çeşit 
malın belli miktarının) kontrolüne değil, fakat daha ziyade daha yüksek sıradaki 
malların tamamlayıcı miktarlarının kontrolüne bağlı olduğumuz ve bu yüzden 
sadece daha yüksek sıradaki tamamlayıcı malların toplamlarının iktisadi davra­
nan birey için bağımsız olarak değer kazanabileceği düşüncesi ortaya çıkabilirdi. 

Daha düşük sıradaki mal miktarlarını, sadece daha yüksek sıradaki malların 
tamamlayıcı miktarları vasıtasıyla elde edebileceğimiz, elbette doğrudur. Fakat, 
daha yüksek sıradaki çeşitli malların, üretim sürecinde her zaman için sabit oran­
larda kombine edilmesinin gerekli olmadığı da (belki sadece belli bir ağırlıktaki 
madenin belli bir kimyasal bileşim elde etmek için eşit şek.ilde sabit ağırlıkta olan 
bir diğer madde ile kombine edildiği kimyasal reaksiyonlar durumunda gözlem­
lenebilir) aynı derecede kesindir. En alelade tecrübe, daha düşük sıradaki belli 
bir malın belli bir miktarının, bir diğeri ile çok farklı kantitatif ilişkiler içinde 
olan daha yüksek sıradaki mallardan üretilebildiğini,  bize fazlasıyla öğretir. As­
lında, daha yüksek sıradaki diğer belli bir mal grubu için tamamlayıcı nitelikte 
ulan daha yüksek sıradaki bir veya birçok mal, daha düşük sıradaki malı üretmek 
için geriye kalan tamamlayıcı malların kapasitesine zarar vermeden çoğu kez ta­
m�unen atlanabilir. Toprak hizmetleri, tohtun, emek hizmetleri, gübre, tarımsal 
aletlerin hizmetleri vb., hububat üretmek için kullanılır. Fakat hiç kimse, sadece, 
hububat üretimi için kullanılan daha yüksek sıradaki diğer malların uygun şekil­
de daha büyük miktarlarda mevcut olması şartıyla, hububatın belli bir miktarının 
gübre ve mutat tarımsal aletlerin büyük bir kısmı kullanılmadan da üretilebilece­
ğini, reddedemeyecektir. 

Eğer tecrübe böylece, daha yüksek sıradaki bazı tamamlayıcı malların daha dü­
şük sıradaki malların üretiminde sık sık bütünüyle atlanabileceğini bize öğretirse, 
daha yüksek sıradaki malların değişen miktarlarıyla sadece belli ürünlerin üretile­
bileceğini değil, fakat aynı zamanda onların üretimlerine uygulanan malların oran­
larının içinde değişebileceği ve fiilen değiştiği çok geniş bir dizinin genellikle var 
olduğunu da, oldukça sık bir şekilde gözlemleyebiliriz. Herkes bilir ki, homojen 
kalitedeki toprakta bile, az çok yoğun bir şekilde süri.ildüğünde ve işlendiğinde, 
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-yani, daha yüksek sıradaki diğer tamamlayıcı mallar daha büyük veya daha küçük 
miktarlarda onlara uygulandığında- çok farklı büyüklüklerdeki tarlalarda hububa­
tın belli bir miktarı üretilebilir. Özellikle, gübredeki bir yetersizlik, daha büyük 
miktarda toprağın veya daha iyi makinelerin kullanımıyla veya tarımsal emek hiz­
metlerinin daha yoğun uygulanmasıyla telafi edilebilir. Benzer şekilde, daha yüksek 
sıradaki hemen hemen her malın azalan bir miktarı, diğer tamamlayıcı malların 
uygun bir şekilde daha fazla uygulanmasıyla telafi edilebilir. 

Fakat daha yüksek sıradaki belli malların diğer tamamlayıcı mal miktarları�rla 
ikame edilemediği ve daha yüksek sıradaki belli bir malın mevcut miktarındaki 
bir azalmaıun üründe paralel bir azalmaya neden olduğu (bir kimyasalın üreti­
minde örneğin) durumda bile, bu bir üretim malı eksik olduğu zaman, diğer 
üretim araçlarının uygun miktarları kesinlikle değersiz hale gelmez. Diğer üretim 
araçları, bir kural olarak, diğer tüketim mallarının üretimine ve bu suretle son 
tahlilde, incelenmekte olan tamamlayıcı malın eksik miktarı mevcut olduğunda 
tatmin edilebilecek olan ihtiyaçlardan genellikle daha az önemli olsa bile, beşeri 
ihtiyaçların tatminine hala uygulanabilir. 

Bir kural olarak, bu yüzden, daha yüksek sıradaki bir malın belli bir miktarına 
bağlı ulan şey, üıiinün tam olarak uygun bir miktaruun kontrolü değil, fakat sa­
dece ürünün bir kısımnın ve çoğu kez sadece unun daha yüksek kalitesinin kont­
rolüdür. Bundan dolayı, daha yüksek sıradaki belli bir malın belli bir miktarının 
değeri, üretimi için katkı sağladığı toplam ürüne bağlı olan tatminlerin önemine 
eşit değil, fakat sadece, daha yüksek sıradaki malın belli miktarını kontrol eden 
bir pozisyonda olmadığımızda üretilmeden kalacak olan ürünün parçasıyla sağ­
lanan tatminlerin önemine eşittir. Daha yüksek sıradaki bir malın mevcut mikta­
rındaki bir azalmanın, ürünün miktarında bir azalmayla değil, fakat kalitesinde 
bir bozulmayla sonuçlandığı durumda, daha yüksek sıradaki bir malın belli bir 
miktarııun değeri, daha yüksek kaliteli ürünle başarılabilen tatminler ve daha 
az kaliteli ürünle başarılabilen tatminler arasındaki önem farkına eşittir. Her iki 
durumda da, bu yüzden, daha yüksek sıradaki belli bir malın belli bir miktarının, 
kontrol edilmesine bağlı olarak, üretimine katkı yaptığı toplam ürünle sağlanan 
tatminler değil, fakat sadece burada açıklanan önemle ilgili tatminlerdir. 

Daha yüksek sıradaki belli bir malın mevcut miktarındaki bir azalmanın, ürü­
nün oransal olarak azalmasına neden olduğu durumda (örneğin, bir kimyasal bi­
leşim) bile, daha yüksek sıradaki malların diğer tamamlayıcı miktarları değersiz 
hale gelmez. Onların üretimle ilgili tamamlayıcı faktörünün şimdi eksik olmasına 
rağmen, onlar hala daha düşük sıradaki diğer malların üretimine uygulanabilir ve 
böylece, bu ihtiyaçlar belki aksi durumda olacak olandan bir dereceye kadar daha 
az önemli olsa bile, beşeri ihtiyaçların tatminine yönlendirilebilir. Böylece bu du­
rumda da, daha yüksek sıradaki belli bir malın eksik olması nedeniyle bizim için 
eksik olacak olan ürünün tam değeri, unun değerinde belirleyici faktör değildir. 
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Onun değeri sadece, değerini belirlemek istediğimiz daha yüksek sıradaki malın 
kontrolüne sahip olduğumuzda sağlanan tatminler ve kontrolümüz altında ona 
sahip olmadığımızda başarılacak olan tatminler arasındaki önem farkına eşittir. 

Bu üç durumu özetlersek, daha yüksek sıradaki bir malın belli bir miktarının 
değerinin belirlenmesi ile ilgili bir yasa elde ederiz. Her bir durumda daha yük­
sek sıradaki bütün mevcut malların en iktisadi bir biçimde kullanıldığı varsayımı 
altında, daha yüksek sıradaki bir malın belli bir miktarının değeri, değerini belir­
lemek istediğimiz daha yüksek sıradaki malın belli miktarının kontrolüne sahip 
olduğumuzda ulaşılabilecek tatminler ve kontrolümüz altında bu miktara sahip 
olmadığımızda ulaşılacak tatminler arasındaki önem farkına eşittir. 

Bu yasa, önceki paragraftaki yasada işaret edilen fark, daha yüksek sıradaki 
belli bir malın kontrolümüzde olmasına bağlı olan tatminlerin önemini gösterdi­
ği için, değer belirlemeyle ilgili genel yasaya tam olarak uyar. 

Eğer bir tüketim malının üretimi için gerekli olan daha yüksek sıradaki malların 
tamamlayıcı ıniktarlamım değeri hakkında daha önce söylenen şey bakıınıııdan 
bu yasayı incelersek, doğal olarak bir prensib elde ederiz: daha yüksek sıradaki bir 
malın değeri, ( 1 )  onun üretimi için gerekli diğer tamamlayıcı malların değeri aynı 
kaldığında ürünün beklenen değeri daha büyük olursa ve (2) diğer şeyler eşit oldu­
ğunda, tamamlayıcı malların değeri daha küçük olursa, daha büyük olacaktır. 

E. Özellikle Toprak, Sermaye ve Emek Hizmetlerinin 
Değeri13 

Toprak, mallar arasında istisnai yer işgal etmez. Eğer o tüketim amaçları (süs 
kabilinden bahçeler, avlanma alanları vb. ) için kullanılırsa, birinci sıra bir maldır. 
Eğer o, diğer malların üretimi için kullanılırsa, diğer birçoğu gibi, daha yüksek 
sırada bir maldır. Bu yüzden, toprağın değerini veya toprak hizmetlerinin değe­
rini belirlemenin bir sonm olduğu her durumda, onlar değerin belirlenmesiyle 
ilgili genci yasalara tabidir. Eğer toprağın belli parçaları daha yüksek sıradaki 
malların karakterine sahip olursa, onların değeri de, önceki kısımda açıkladığım, 
daha yüksek sıradaki malların değerinin belirlenmesiyle ilgili yasalara tabidir. 

İktisatçıların yaygın bir ekolü, toprağın değerinin geçerli bir şekilde emek 
veya sermaye hizmetlerine dayandırılamayacağını doğru olarak kabul ettiler. 
Bundan, bununla birlikte, toprağın niteliğini tayin işinin diğer mallar arasında 
istisnai bir pozisyon olduğu sonucunu çıkardılar. Fakat bu prosedürle ilgili meto­
dolojik gaf (hata) kolayca fark edi lir. Bu fenomenlerle uğraşan bir bilimin genci 
yasalarına uydurulamayan önemli ve büyük bir fenomen grubu, bilimde reform 
yapına ihtiyacını açıkça ortaya koyuyor. O, bununla birlikte, bir grup fenomenin, 

13 Mcnga burada, bu bölümün son üç paragrafi olarak metinle bağlantılı uzunca bir dipnot 
eklemektedir. -Çevirmenler. 
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genel doğası itibariyle tam olarak benzer, gözlemin diğer bütün objelerinden 
ayrılmasıyla ve iki gmbun her biri için en önemli özel prensiplerin titiz bir şe­
kilde çıkarılmasıyla ilgili en sorunlu metodolojik prosedürü haklı çıkaracak bir 
argüman oluşturmaz. 

Bu yanlışın farkına varılması, bu yüzden, daha yakın zamanlarda, toprak ve 
toprak hizmetlerini, kabul edilen prensiplere uyarak, diğer bütün mallarla ilgili 
bir iktisat teorisi sisteminin çerçevesine anırtmak \'e onların aldıkları değerleri ve 
fiyatları insan emeği ve sermaye hizmetlerine dayandırmak için sayısız çabalara 
yol açtı. 14 

fakat böyle bir çabayla, genelde mallar ve özelde toprak için yapılan zorlama 
apaçık ortadadır. Toprağın bir parçası, en büyük insan emeği harcanarak deniz­
den elde edilmiş olabilir; veya bazı nehirlerin getirdiği alüvyonlarla oluşmuş ve 
böylece hiç emek harcanmadan elde edilmiş olabilir. Orijinal olarak taşla kaplı 
aşırı gelişmiş bir orımrnın, daha sonra büyük bir çaba ve iktisadi fedakarlıkla 
tarıma elverişli hale getirilmesi şeklinde ortaya çıkmış olabilir; veya başından iti­
baren ağaçsız ve verimli bir toprak parçası olabilir. Onun geçmiş tarihiyle ilgili bu 
gibi ayrıntılar, doğal verimliliğinin ve kesinlikle aynı ZLunanda bu toprak parçasına 
iktisadi malların u_1;gulmmıasmm (ıs/alı çalışmaları) uygun ve iktisadi olup olmadığı 
sorununun belirlenmesiyle ilgilidir. Fakat onun tarihi, genel iktisadi ilişkileri ve 
özellikle değeri bahis konusu olduğunda, ilgisizdir. Çünkü bunlar, gelecekteki 
tatminleri bize sağladıkları için sadece önem kazanan mallarla ilişkili olmalıdır. 15 
Bu düşüncelerden aynı zamanda, toprak hizmetlerine her işaret ettiğimde, toprak 
parçalarının zaman içinde ölçülen hizmetlerini kastettiğim anlaşılır. Çünkü insan­
ların iktisadi faaliyetleri içinde toprağın "orijinal özelliklerinin" kullanımını değil, 
fiilen bu hizmetleri göıiirüz. Çünkü orijinal özellikler, belli durumlarda, sadece 
en fazla umutsuz bir tarihsel araştırmanın objeleri ve herhangi bir durumda ikti­
sadi davranan insanlar için ilgisiz objeler iken, sadece bu hizmetler beşeri iktisadi 
dananışın objeleridir. Bir çiftçi bir toprak parçasını bir veya bir kaç yıl için kirala­
dığı zaman, her türlü sermaye yatırımından toprağın verimliliğinin sağlanıp sağ­
lanmadığına veya verimliliğin başından itibaren meYcut olup olmadığına az ilgi 
gösterir. Bu durumlar, onun toprağın kullanımı için ödediği tiyat üzerinde hiçbir 
etkiye sahip değildir. Bir toprak parçasını satın alan bir kişi, satın aldığı toprağın 
"geleceğini" hesaplamaya çalışır, fakat asla "geçmişini" hesaba katmaz. 

Böylece, toprağın veya toprak hizmetlerinin değerini emek veya sermaye hiz­
metlerine indirgeyerek açıklamaya çalışan daha yeni çabalar sadece, toprak rantı 

14 N. F Canard, p,.iıuipe.< d'umıomie politique, Paris, 1901,  ss.  5 \•d.; Carev, op. cit ., III, 131 
vd. ;  Frederic Bastiat, Hnnııonies ı:conomiques, in Oeuvres completes de F. Bnstiat, Paris, 1 893, 
VI, 297 vd. ; Max Wirth, Gnm::.iige der Nntionnl-Oekonomie, Köln, 1 87 1 ,  1,  284 vd. ;  Hct­
mann Roesler, c;,.ımdsatzc dL-ı· Volksı11irthschaftsleln·e, Rostock, l 864, ss. 500-5 1 3. 
15 Bu paragrafın geri kalan kısmı orijinalinde bir dipnottur. - Çevirmenler. 
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konusunda kabul edilen teoriyi (bilimimizin gerçek yaşam fenomeniyle, nisbe­
ten, en az çelişen hir parçasıdır), bilimimizin en değerli prensipleri hakkında 
hüküm süren yanlış anlamalarla uyumlu hale getirme çabasının bir sonucu olarak 
görülmelidir. Özellikle Ricardoı6 tarafından açıklanan biçimde, sadece toprağın 
değerindeki farklılıklarla ilişkili tek bir faktörü açıklığa kavuşnıran, fakat iktisadi 
davranan insanlar için toprak hizmetlerinin değerini açıklayan bir prensip olma­
yan17  ve tek faktörün hatalı bir şekilde prensip olarak geliştirildiği rantla ilgili 
kabul edilen teoriye daha çok itiraz edilmelidir. 

Toprak parçalarının verimliliğindeki ve konumundaki farklılıklar, şüphesiz 
ve toprak hizmetlerinin ve toprağın kendi değerindeki farklılıkların en önemli 
nedenleri arasındadır. fakat bunların ötesinde, yine de bu malların değerindeki 
farklılıkların diğer nedenleri vardır. Verimlilikteki ve konumdaki farklılıklar bu 
diğer nedenlerden sorumlu olmasa da, toprağın \'e toprak hizmetlerinin değe­
rini bir dereceye kadar daha eksik açıkla�·an genel bir prensiptir. Eğer toprağın 
bütün parçaları aynı verimliliğe ve gözde konumlara sahip olsaydı, Ricardo'ya 
göre kesinlikle rant S?-ğlamayacaktı . fakat her ne kadar onların sağladığı rantlar 
arasındaki farklılıkların nedenini açıklayan tek bir faktör o zaman aslında mevcut 
olmayabilirse de, ne rantlar arasındaki bütün farklılıkların ne de rantın kendisi­
nin gerekliliğinin ortadan kaybolmadığı oldukça kesindir. Toprağın kıt olduğu 
bir ülkedeki en az \'erimli Ye en kötü konumdaki toprak parçalarının bile, Ricar­
diyan teoride hiç açıklama bulamayan bir rant sağlayacağı olduk'ia açıktır. 

Onları gözlemlediğimiz belli formlar içinde, toprak ve toprak hizmetleri, diğer 
tüm mallar gibi değer biçmemizin objeleridir. Diğer mallar gibi onlar da, sadece 
ihtiyaçlarımızın tatmini için onların kontrolüne bağlı olduğumuz ölçüde değer 
kazanırlar. Ve onların değerlerini belirleyen faktörler, genelde malların değeri ile 
ilgili araştırmamızda daha önce karşılaştıklarımızla aynıdır. 1 8  Onların değerindeki 
farklılıkların daha derin anlaşılması, bu yüzden, aynı zamanda sadece bilimimizin 
genel bakış açısından toprak \'e toprak hizmetlerine yaklaşmakla ve onlar daha 
yüksek sıradaki mallar olduğu sürece, onları daha düşük sıradaki uygun mallarla 
ve özellikle tamamlayıcı mallarıyla ilişkilendirmekle mümkün olabilir. 

16 Ricardo, Pı·inciplcs of Politiml Ewııomy mıd 1iıxrrtioıı, ed. Bv E. C. K. Gonner, London, 
1 8 9 1 ,  ss. 44- 6 1 ve 392-420. 
17 Bakınız; Kari Rodbertus, Z ı.ı r Rclcıırhtur�n der .<orirılcıı frrı.,lfe, Beri in, 1 890, I, 89 vd . .  
I R Rodbernıs (op. cit . , s s  1 1 7 vd. ) sosyal kıınımlanmızın toprak n: sermaye sahiplerinin emek
ürününün bir kısmını emekçilerden almalarına ve böylece çalışmadan yapmalarına imkan 
verdigini ileri sürmektedir. Onun :ırgüm:ıııı, bir üretim sürecinin bütün sonunımın emegin 
ürünü olarak görülmesi gerektiği şeklindeki vaıılış varsayıma dav.mır. Emek hizmetleri üretim 
sürecindeki faktörlerden sadece biridir ve toprak ve sermaye hi�metlerini kapsayan diğer üre­
tim faktörlerinden daha yüksek derecede bir iktisadi mal değildir. Sermaye ve toprak sahipleri 
bu yüzden, emekçilerden kendilerine aktardıkları ile ya.5amazlar, fakat, emek hizmetlerinde 
olduğu gibi, hem bireyler ve hem de toplum için değere sahip kendi toprak ve sermaye hiz­
metleri sayesinde yaşamlarını sürdürürler. 
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Önceki kısımda bir tüketim malının üretimi için gerekli daha yüksek sıradaki 
malların toplam değerinin (sermaye hizmetleri ve girişimcilik faaliyeti dahil), 
ürünün beklenen değerine eşit olduğu sonucunu elde ettik. Toprak hizmetlerinin 
daha düşük sıradaki malların üretimine uygulandığı durumda, bu hizmetlerin 
değeri, diğer tamamlayıcı malların değeriyle birlikte, üretimine uygulandığı daha 
düşük veya birinci sıradaki malın beklenen değerine eşit olacaktır. Bu beklenen 
değer daha yüksek veya daha düşük olursa, diğer şeyler sabitken, tamamlayıcı 
malların toplam değeri daha yüksek veya daha düşük olacaktır. Toprağın veya 
toprak hizmetlerinin fiilen kullanılan parçalarının ayrı değerde olması konusuna 
gelince, daha yüksek sıradaki diğer malların değeri gibi, daha yüksek sıradaki bir 
malın değeri, diğer şeyler sabitken ( 1 )  ürünün beklenen değeri daha büyük olur­
sa ve (2 )  daha yüksek sıradaki tamamlayıcı malların değeri daha küçük olursa, 
daha büyük olacaktır şeklindeki prensibe göre düzenlenir. 19 

Toprak hizmetlerinin değeri bu yüzden, makinelerin, araçların, evlerin, fabri­
kaların veya diğer bir çeşit iktisadi malın hizmetleri ile ilgili değerin tabi olduğu 
yasalardan farklı yasalara tabi değildir. 

Toprağın ve torak hizmetlerinin, diğer çeşitlerdeki bir çok mal gibi, sergile­
dikleri özel karakteristiklerin mevcudiyeti kesinlikle inkar edilmez. Herhangi bir 
ülkede, toprak genellikle sadece kolayca arttırılamayacak miktarda mevcuttur; 
konumuna göre sabittir; ve olağanüstü çeşitte derecelere sahiptir. Toprak ve top­
rak hizmetleri durumunda gözlemleyebildiğimiz değer fenomenin bütün özel­
likleri, bu üç faktöre dayandırılabilir. Bu faktörler sadece genelde iktisadi davra­
nan insanlar ve özelde belli toprak parçalarında yaşayanlar açısından mevcut olan 
toprağın miktarları ve kaliteleri ile ilgili olduğu için, söz konusu özellikler sadece 
toprağın ve toprak hizmetlerinin değerini değil, fakat, gördüğümüz gibi, bütün 
malların değerini etkileyen değer belirleme faktörleridir. Toprağın değeri böylece 
istisnai karaktere sahip değildir. 

Toprak hizmetlerinin fiyatları gibi, emek hizmetlerinin tiyatlarının da hiçbir 
zorlama olmaksızın onların üretim maliyetlerinin fiyatlarına dayandırılamayaca­
ğı gerçeği, bu tür fiyatlar için de özel prensiplerin tesbitine yol açar. En yaygın 
emeğin, aksi durumda onun emek hizmetleri topluma sürekli olarak katkı sağla­
yamayacağı için, emekçiyi ve ailesini geçindirmek zonında olduğu; ve emeğinin 

19 Bir toprak parçasının değeri, başka bir şekilde değil, hizmetlerinin beklenen değerine göre 
belirlenir, diğr şeilde belirlenmez. Bir toprak parçasııun değeri, bugünhi değerine iskonto 
edilmiş bütün gelecek hizmetlerinin beklenen değerinden başka bir şey değildir. Bundan do­
la�·ı toprak hizmetlerinin beklenen değeri daha yüksek ve sermaye hizmerlerinin değeri (faiz 
oranı) daha düşük olursa, toprağın değeri daha yüksek olacaktır. Malların değerlerinin tiyat­
ları için temel olduğunu daha sonra göreceğiz. Bir toplumun i ktisadi büyüme dönemlerinde 
hızla yükseldiği düzenli olarak gözlenebilen toprak fiyatı, bir taraftan toprak rantındaki bir 
artışa ve diğer taraftan faiz oranındaki bir azalışa bağlıdır. 
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emekçiye, aksi halde emekçilerdeki bir artış emek hizmetlerinin fiyatını daha ön­
ceki düşük seviyeye indireceği için, minimum geçim düzeyinden daha fazlasını 
sağlayamayacağı söylenir. Diğer emek hizmetlerinin daha yüksek fiyatları onla­
rı sermaye yatırımına veya özel yeteneklerle ilgili rantlara indirgemek suretiyle 
açıklanırken, minimum geçim düzeyi bu yüzden, bu teoride, en yaygın emeğin 
fiyatını yöneten prensiptir. 

fakat iktisadi davranan insanlar için tamamen faydasız ve hatta zararlı emek 
hizmetlerinin var olduğunu tecrübe bize öğretir. Bu yüzden onlar mal değildir­
ler. Mal karakterine sahip olan, fakat iktisadi karaktere sahip olmayan ve bundan 
dolayı değersiz olan diğer emek hizmetleri vardır. (Bu ikinci kategori, bir veya 
diğer nedenden dolayı, iktisadi karakter kazanmayan bu gibi büyük miktarlarda 
toplum mevcut olan bütün emek hizmetlerine aittir, örneğin ödeme yapılmayan 
bir görevle ilgili emek hizmetleri) Bundan dolayı da (daha sonra göreceğimiz 
gibi) bu kategorideki emek hizmetleri fiyatlara sahip olamaz. Emek hizmetleri 
bu yüzden, basit olarak emek hizmetleri oldukları için, her zaman için mallar 
veya iktisadi mallar değildir; bir gereklilik meselesi olarak değere sahip olmazlar. 
Böylece, her emek hizmetinin bir fiyatı olduğu ve yine her zaman için daha dü­
şük belli bir fiyatı olduğu daima doğnı değildir. 

Tek bir kişinin geçimi için gerekli olan bir mal miktarı on, yirmi veya hatta 
yüz kez diğer emek hizmetleri için kolayca mübadele edilebilirken, birçok emek 
hizmetinin en gerekli geçim araçları için bile emekçi tarafından mübadele edile­
meyeceğini de tecrübe bize bildirmektedir. 20 Bir kişinin emek hizmetlerinin basit 
geçim araçları ile mübadele edildiği her durumda, fiyat oluşumu ile ilgili genel 
prensiplere uygun olarak, emek hizmetlerinin diğer bir fiyattan değil belli bir 
fiyattan mübadele edilebilmesi, sadece tesadüfi bir durumun sonucu olabilir. Ne 
geçim araçları ne de bir emekçinin minimum geçim düzeyi, bu yüzden, emek 
hizmetlerinin fiyatının doğrudan nedeni veya belirleyici prensibi olamaz. 21 

Realitede, görecek olduğumuz gibi, fiili emek hizmetlerinin fiyatları, diğer 
malların fiyatları gibi, değerlerine göre belirlenir. Fakat gösterildiği gibi onların 
değerleri, emek hizmetlerini kontrol edemediğimizde tatmin edilmeden kalmak 
zorunda olacak olan tatminlerimizin öneminin büyüklüğüne göre belirlenir. 
Emek hizmetlerinin daha yüksek sıradaki mallar olduğu durumda, onların de­
ğerleri (yaklaşık olarak ve doğrudan), daha yüksek sıradaki bir malın iktisadi 
davranan bireyler için değeri ( 1 )  daha yüksek sıradaki tamamlayıcı malların de-

20 Berlin'de günde 15 saat çalışan bir kadın terzisi geçimi için ihtiyaç duyduğu şeyi kazana­
maz. Onun geliri beslenme , barınma ve yakacak ihtiyaçlarını karşılar, fakat en ağır çalışmayla 
bile, kıyafete yetecek miktarda kazanamaz ( Bakınız; Carnap, Deutsche Vierteljahrschrift içinde, 
1 868, kısım II, s. 1 65 ) . Benzer koşullar diğer çoğu büyük şehirlerde giizlemlenebilir. 
11 Bir işçinin yaşama standardı, gelirine göre belirlenir, geliri yaşama standardına göre değil. 
Bwıunla birlikte tuhaf bir neden sonuç karışıklığı içinde, ikinci ilişki çoğu kez korunmaktadır. 
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ğerinin sabit olması şartıyla, ürünün beklenen değeri daha büyük olursa ve ( 2 )  
diğer şeyler sabitken, tamamlayıcı mallarm değeri daha küçük olursa, daha bü­
yük olur şeklindeki prensibe göre belirlenir.22 

Emek hizmetlerinin değerini etkileyen özel bir karakteristik, emek hizmetle­
rinin bazı türlerinin, sadece iktisadi avantajların telafisi için bu hizmetlerin ya­
kmda çıkacak olmasının sonucunda, işçi açısından hoş olmayan birlikteliklere 
sahip olması gerçeğinden oluşur. Bu tür emek hizmetleri, bu yüzden, toplum 
için kolayca iktisat dışı bir karaktere ulaşamaz. Fakat çoğu işçiler için çalışmama­
nın değeri, genellikle inandıklarından oldukça daha azdır. İnsanların çok büyük 
çoğunluğunun haz veren meslekleri kendi başlarına zaten ihtiyaçlarının gerçek 
tatminleridir ve insanlar güçlerini kullanınak için araçların eksikliğiyle zorlan­
mamış olsalar bile, muhtemelen daha küçük bir ölçekte ve modifiye edilmiş bir 
biçimde olmasına rağmen, bu meslekler icra edilecekti. Güçlerini kullanmak, 
her normal insan varlığı için bir ihtiyaçtır. Birkaç kişinin yine de sadece iktisadi 
karşılık beklemeden çalışması, bu gibi emeğin hoşnutsuzluğuna çok fazla bağlı 
değildir, fakat daha ziyade, kazançlı emekle ilgili firsatların tam olarak yeterli 
olması gerçeğine bağlıdır. 

Girişimcilik faaliyeti kesinlikle emek hizmetlerinin bir kategorisi olarak kabul 
edilmelidir. Bir kural olarak iktisadi bir maldır ve bu özelliğiyle iktisadi davranan 
insanlar için değere sahiptir. Bu kategorideki emek hizmetlerinin iki özelliği bu­
lunmaktadır: (a)  onlar doğası itibariyle ticari mal değildirler (mübadeleye konu 
olmazlar) ve bu nedenle fiyatları yoktur; (b)  aksi halde gerçekleştirilemeyecekleri 
için, gerekli bir ön koşul olarak sermaye hizmetlerinin kontrolüne sahiptirler. Bu 
ikinci faktör, genelde bir toplum için mevcut olan girişimcilik faaliyetinin mikta­
rııu sınırlandırır. Özellikle, söz konusu iktisadi bireyler tasarrufları altında büyük 
miktarlarda sermaye hizmetlerine sahip olurlarsa, sadece gerçekleştirilebilen gi­
rişimcilik faaliyetini nispeten çok küçük miktarlarla sınırlandırır. Bu miktarları, 
kredi arttırır ve yasal belirsizlikler azaltır. 

Malların fiyatlarını, doğal olarak onları üretmek için hizmet eden daha yüksek 
sıradaki malların fiyatlarıyla açıklayan teorinin yetersizliği, kendisini aynı zamanda 
sermaye hizmetlerinin fiyatı sorun haline geldiğinde de hissettirdi. Mevcut bölüm­
de bu tür malların iktisadi karakteri ve değeriyle ilgili nihai nedenleri daha önce 
açıkladım ve sermaye hizmetlerinin fiyatını sermaye sahiplerinin vazgeçmesi kar­
şılığında bir tazminat (bedel) olarak gören teorideki yanlışa işaret ettim. Aslında, 
sermaye hizmetleri için elde edilebilen fiyat, daha önce gördüğümüz gibi, iktisadi 
karakterlerinin ve değerlerinin, diğer malların fiyatlarıyla ilgili durumda olduğun-

22 Sonraki iki paragraf, orijinalinde takip eden üçüncü paragrafın ba�ındaki "emek hizmetle­
rinden" sonra tek bir dipnot olarak görünür. - Çevirmenler. 
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dan, daha az bir sonucu değildir. Sermaye hizmetlerinin değerinin belirlenmesi 
prensibi, genelde malların değerinin belirlenmesi prensibiyle aynıdır.23 

Toprak, sermaye ve emek hizmetlerinin fiyatlarının, diğer bir deyişle rant, faiz 
ve ücretlerin, emek miktarlarına veya üretim maliyetlerine en önemli zorlama 
olmaksızın (daha sonra göreceğimiz gibi) azaltılamayacağı gerçeği; bu teorilerin 
savunucularını bu üç tür malın fiyat oluşumuyla ilgili, diğer bütün mallar için ge­
çerli olan prensiplerden tamamen farklı prensipler geliştirmeye zorladı. Önceki 
kısımlarda, bütün değer fenomeni doğası ve orijini itibariyle aynı olan ve değe­
rin büyüklüğü daima aynı prensiplere göre belirlenen bütün mallar bakımından 
gösterdim. Üstelik gelecek iki bölümde göreceğimiz gibi, bir malın fiyatı, onun 
iktisadi davranan insanlar için değerinin bir sonucudur ve fiyatının büyüklüğü 
daima değerinin büyüklüğüne göre belirlenir. Bu yüzden, aynı zamanda, rant, 
faiz ve ücretlerin tamamının aynı genel prensiplere göre düzenlendiği de açıktır. 
Mevcut kısımda, bununla birlikte, sadece toprak, sermaye ve emek hizmetlerinin 
değeriyle ilgilendim. Burada elde edilen sonuçlar temelinde, genel fiyat teorisini 
açıkladıktan sonra, bu malların fiyatlarını yöneten prensipleri belirteceğim. 

Bilimsel tartışmanın her zaman konusu yapılan en tuhaf sorulardan biri, rant 
,.e faizin etik bakış açısından haklı veya gayriahlaki olup olmadıklarıdır. Diğer 
şeyler arasında, bilimimiz, toprak ve sermaye hizmetlerinin niçin ve hangi koşul­
lar altında iktisadi karakter sergilediklerini, değer kazandıklarını ve diğer iktisadi 
malların miktarlarıyla mübadele edilebildiklerini (fiyatları) araştırma görevine 
sahiptir. Fakat bana, bu gerçeklerin yasal ve ahlaki karakteri ile ilgili sorun bili­
mimizin alanı dışında gibi görünmektedir. Toprak ve sermaye hizmetlerinin belli 
bir tiyata sahip oldukları her durumda, ti yat daima değerlerinin bir sonucudur ve 
onların insanlar için değeri keyti kararların sonucu değil, fakat iktisadi karakter­
lerinin gerekli bir sonucudur. Bu malların (toprak ve sermaye hizmetler) fiyatları 
bu yüzden, içinde ortaya çıktıkları iktisadi durumun gerekli sonuçlarıdır ve bir 
toplumun hukuk sistemi daha gelişmiş ve toplumsal ahlaki değerleri daha doğru 
olduğunda kesinlikle daha fazla elde edileceklerdir. 

Sermaye veya bir toprak parçası sahipliğinin sahibine çoğu kez, aynı dönem­
de bir işçinin çok çalışarak elde ettiği gelirden daha yüksek gelir sağlaması, bir 
insanlık aşığına oldukça yadırganacak bir durum olarak görünebilir. Gerçi bunun 
nedeni gayriahltı.ki değil, fakat çok basit olarak daha önemli beşeri ihtiyaçların 
tatmininin işçinin hizmetlerinden ziyade belli miktar sermaye ve toprak parçası 

23 Sermaye hizmetleri durumundaki fıvat oluşumunun özel bir karakteristiği, daha sonra gö­
receğimiz gibi, bu hizmetlerin sermavenin kendisini alıcıva transfrr etmeden alelade bir şekil­
de sarılamayacağı gerçeğine bağlıdır. Sermaye sahibi için bir primle tazmin edilmesi gereken 
sonuçta bir risk vardır. 

Orijinalinde tek bir uzun dipnot olarak �·er alan sonraki i.iç paragraf, meYcut kısınııı başııı•\ 
eklenmiştir. -Çevirmenler. 



hizmetlerine bağlı olmasıdır. Toplumun tüketim mallarının mevcut durumdan 
farklı olarak daha büyük kısmının işçilere paylaştırmasını savunanların tahriki, 
bu yüzden, emeğe değerinin üzerinde ödeme yapılmasını istemekten başka bir 
şey değildir. Çünkü, eğer daha yüksek ücret talebi çalışanların daha iyi eğitilme­
siyle ilgili bir program ile birleştirilmezse veya daha serbest bir rekabet ortamının 
savunulmasıyla sınırlandırılmazsa, işçilere topluma sağladıkları hizmetlerin değe­
rine göre ücret verilmemesini, fakat daha ziyade daha rahat bir yaşam standardı 
sağlama ve yaşamın yüklerini ve tüketim mallarını daha eşit bir biçimde dağıtma 
anlayışına dayalı bir bakış açısına göre ödeme yapılmasını gerektirir. Problemin 
bu temelde çözümü, bununla birlikte, sosyal düzenimizin tam bir transformas­
yonunu şüphesiz gerektirecekti.24 

24 Bakıruz; Schüz, "Ueber die Renten der Grundeigen thümer und den ange blichen Conflict 
ihrer lnteressen mit denen der übrigen Volksklassen", Zcitschrift für die gesammte Staats'\,\<;s­
senschaft, XI ( l  85 5) ,  l 7 l vd . .  
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Bölüm 1 

İktisadi Mübadelenin Temelleri 
İnsanların bir şeyi diğeriyle takas, trampa ve mübadele eğilimi içinde olmaları­
nın insan doğasındaki orijinal prensiplerden biri olup olmadığı, bu eğilimin akıl 
ve konuşma melekelerinin zorunlu sonucu olup olmadığı veya insanları malbrı 
mübadele etmeye sevk eden diğer nedenlerin ne olduğu, Adam Smith'in ceva­
bını vermeden bıraktığı bir sorudur. Ünlü düşünür sadece, trampa ve mübadele 
eği liminin bütün insanlar için ortak olan ve diğer hayvan türlerinde bulunmayan 
kesin bir eği l im olduğuna işaret eder. 1 

Problemi açıklığa kavuşturmak için önce, iyi bir mahsulden sonra her biri 
oldukça bol bir miktarda aynı tür arpaya sahip olan iki komşu çiftçinin olduğunu 
ve arpa miktarlarının aralarında fiilen mübadele edilmesine karşı hiçbir engelin 
bulunmadığını varsayın. Ru durumda, iki çifi:çi ticaret yapma eğilimlerini kendi 
haline bırakabilir ve l 00 kile ve diğer bir miktar arpayı kendi aralarında i leri ve 
geri mübadde edebilirlerdi. Malların mübadelesi, kendi başına, taraflara mutlu­
luk verdiğinde, bu durumda ticaretten vazgeçmek zorunda kalmaları için hiçbir 
neden olmamasına rağmen, bu iki bireyin ticaretten birlikte vazgeçecek olmala­
rından daha kesin hiçbir şeyin olmadığına inanıyorum. Eğer onlar yine de, ke­
sinlikle bu şartlar altındaki ticaretten hoşlandıkları için, bu tür mübadele ilişkisi 
içinde olsalardı, diğer iktisadi da\Tanan bireyler tarafindan deli olarak görülme 
tehlikesiyle karşı karşıva kalacıklardı. 

Şimdi bir avcının oldukça bol bir miktarda hayvan postuna ve bundan dolayı 
da giyim materyallerine sahip olduğunu, fakat sadece çok az bir gıda stoğunun 
olduğunu varsayın . Onun giyinme ihtiyacı böylece tam olarak, fakat gıda ihtiyacı 
sadece yetersiz bir şekilde karşılanır. Yakınındaki bir çiftçinin ise tamamen aksi 
durumda olduğu varsayılmaktadır. Avcının gıda maddelerinin çiftçinin giyim 
maddeleriyle müb�ıdek edi lmesi için hiçbir engelin olmadığını da varsayın. Mal-

ı Adam Smitlı, op. cit . ,  s. 1 3 .  
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lar arasında bir mübadelenin, bu durumda ilk duruma göre hala çok az ihtimal 
dahilinde olduğu açıktır. Eğer avcı kıt olan gıda stoğunun bir kısmını, çiftçinin 
aynı şekilde kıt olan hayyan postları stoğunun bir kısmıyla mübadele etmiş olsay­
dı, avcının artan giyim materyalleri ve çiftçinin artan gıda maddeleri, mübadele 
öncesinden daha bile büyük olacaktı. Avcının gıda ihtiyacının tatmini ve çiftçinin 
giyinme ihtiyacının tatmini bu durumda yetersiz biçimde karşılanmış olacağı 
için, ticaret yapanların iktisadi durumları kesinlikle kötüleşecekti. Bu yüzden, bu 
iki iktisadi davranan bireyin böyle bir mübadeleden memnun kalacağını kimse 
iddia edemez. Aksine, hiçbir şe); avcının ve çiftçinin her ikisinin de refahlarını 
kesinlikle azaltacak veya yaşamlarını bile muhtemelen tehlikeye sokacak olan bir 
ticaret ilişkisi içine girme tekliflerini en içten bir şekilde reddedecek olmalarından 
daha kesin değildir. Eğer böyle bir mübadele buna rağmen gerçekleşseydi, bu iki 
kişinin onu iptal etmekten daha acil yapacakları hiçbir şey olmayacaktı. 

İnsanların ticaret yapma eğilimi, bundan dolayı, böyle bir ticaretten hoşlan­
maıun dışında diğer bir nedene dayanır. Eğer ticaret yapma kendi içinde bir 
memnuniyet, bundan dolayı kendi içinde bir amaç ve sıkça tehlikeli \·e iktisa­
di fedakarlık isteyen yorucu bir faaliyet olmasaydı, insanların henüz göz önüne 
alınan bu durumJarda ve diğer binlerce durumda niçin tic:ıret ilişkisi içine gir­
memeleri gerektiğinin hiçbir mantığı olmayacaktı. Aslında, onların niçin sayısız 
kere ileri ve geri ticaret yapmaları gerektiğinin hiçbir mantığı olmayacaktı. Fakat 
pratik yaşanun her alaıunda, iktisadi davranan insanların her mübadeleyi ön­
ceden dikkatli bir şekilde göz önüne aldıklarını ve sonunda iki bireyin belli bir 
anda daha ötesinde ticaret yapmaya devam etmeyecekleri bir sınıra ulaşıldığını 
gözlemleye biliriz. 

Mübadelenin kendi içinde bir amaç olmadığı ve yine kendi başına insanlar 
için çok az bir memnuniyet sağladığı kabul edildiği için, izleyen problem onun 
doğasını ve orij inini açıklamak olacaktır. 

En basit durumdan başlamak için, önceden her ikisi de dışa kapalı aile eko­
nomisini devam ettiren iki çiftçinin, A ve B, olduğunu varsayın. Fakat nadiren 
görükn iyi bir mahsulden sonra şimdi, çiftçi A, ihtiyaçlarının tatmini için bol bol 
tedarik sağlayabilse de, bir kısmını kendisi ve ailesi için kullanamayacağı kadar 
çok hububata sahiptir. Diğer taraftan, Çiftçi A'rnn komşusu olan çiftçi B'nin, 
aynı yıl içinde mükemmel bir şaraba sahip olduğu varsayılsın . Ancak onun şa­
rap mahzeni hala önceki yıllardan kalan şaraplarla doludur ve ila\'e fiçılara sahip 
olmadığı için, düşük bir şarap yılından kalan daha eski şarabın bir kısmmı dök­
meyi düşünmektedir. Çiftçilerin her biri, bir malın artığına ve diğerinde önemli 
bir açığa sahiptir. Bir hububat artığın a  sahip olan �·iftçi, hiç üzüm bağı olmadığı 
için şarap tüketiminden tamamen vazgeçmek zorundadır ve bir şarap fazlalığına 
sahip olan çiftçi gıda maddeleri ihtiyacı içindedir. Çiftçi A, küçük bir fiçı şarap 
kendisine çok önemli bir haz sağlayacağı zaman, hububatın birçok kilesinin tar-
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lalarında çürümesine izin verebilir. Çifi:çi B ev halkı için hububatın birkaç kilesini 
tam yerinde kullanabileceği zaman, sadece bir değil fakat çok sayıda şarap fiçısını 
dökmek üzeredir. A'nın tarlalarında çürümesine izin verdiği hububatla ve B'nin 
çözümü dökmekte bulduğu şarapla her ikisi de sıkıntılarını hafıfletebilecekken, 
birinci çifi:çi susuzluk ve ikincisi açlık çekmektedir. Çiftçi A, kendisinin ve ailesi­
nin gıda ihtiyacını hala önceki kadar tam bir şekilde karşılayabilir ve bundan baş­
ka şarap içme zevkini tadabilir ve çiftçi B açlık çekmesine gerek kalmayacağı gibi 
mutlu olduğu kadar çok şaraptan haz almaya devam edebilirdi. Bu yüzden,A'nın 
mallarının belli bir miktannın kont1'0lü B)ıc transfer edildi._qinde ve B'nin mallarının 
belli biı· milztannın lwntı·olü A)•a transfer edildiğinde, iktisadi dapı·anan biı-e_ylerin 
ikisinin de ilıt�yaçlarmın, bu karşılıklı transferin olmadığı dununda olacak olandan 
dalıa �vi tatmin edilebileceği bir durumla karşıya karşıya kaldığımız açıktır. 

Mübadele yapmadan önce onların hiçbiri için değere sahip olmayan ve bun­
dan dolayı diğer taraftan iktisadi fedakarlık gerektirmeyen malların karşılıklı 
transferiyle bu iki kişinin ihtiyaçlarının önckinden daha iyi tatmin edilebildiği 
henüz sunulan durum, özellikle ticarete yol açan iktisadi ilişkinin doğasını en 
aydınlatıcı bir biçimde aklımıza girmesi için uygundu . Fakat, eğer dikkatimizi, 
bir malın tüm gerekliliklerinden bile daha büyük bir miktarının kontrolüne sahip 
olan bir kişinin ikinci bir malın eksikliğinden muzdarip olduğu, aynı anda diğer 
kişinin bu ikinci mala fazlasıyla sahip olduğu ama birirn:i malın eksikliğini çektiği 
durumlarla sınırlandırsaydık, bu ilişkiyi çok dar bir şekilde yorumlamış olaLaktık. 
Çünkü söz konusu ilişki, b ir  kişinin, belli miktarları kendisi için tersi durumda 
olan ikinci kişinin sahip olduğu diğer malın miktarlarından daha az değer ifade 
eden mallara sahip olduğu daha az aşikar durumlarda da gözlemlenebilir. 

Bir örnek olarak, birbirlerinden izole edilmiş iki çiftçiden birincisinin, ihti­
yaçlarının tatminine zarar vermeksizin, bir kısmının tarlada çürümesine razı ola­
bilecek kadar çok mahsul elde etmediğini ve ikincisinin de, benzer zarara maruz 
kalmaksızın, bir kısmını dökebilecek kadar çok şaraba sahip olmadığını varsaya­
lım. Bunun yerine, iki çiftçinin her biri kontrolündeki malın toplam miktarını 
kendisine ve ailesine faydalı bir biçimde kullanabilir. Birinci çiftçi, daha önemli 
ihtiyaçlarını tam olarak karşıladıktan sonra, kalan miktarı sığırlarının beslenme­
sine ayırmak suretiyle bütün hububat stoğunu faydalı şekilde kullanabilir. İkinci 
çifi:çi bir kısmını dökmek zorunda olduğu kadar çok şaraba sahip değildir, fakat 
sadece daha çok çalışmanın bir ödülü olarak bir kısmını kölelerine dağıtmasına 
verecek kadar şaraba sahiptir. Böylece, çiftçi için hububatının belli bir kısmı (ör­
neğin bir kile) ve şarap üreticisi için şarabının belli bir kısmı (örneğin bir fıçı) 
sadece küçük bir değere sahip olmakla birlikte, y ine de bir değere sahipti r. Çün­
kü belli ihtiyaçlarının doğrudan veya dolaylı tatmini o kısıma bağlıdır. Fakat hu­
bubatın belli bir miktarının, örneğin bir kilenin, birinci çiftçi için belli bir değere 
sahip olmısı gerçeği, bir Üıiı şarapla sağlanan hazzın onun için sığırlarının az çok 
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tam beslenmesinden daha yüksek bir öneme sahip olduğu durumda olacağı gibi, 
belli bir miktar şarabın, örneğin bir fiçının, onun için daha yüksek değere sahip 
olabilmesi ihtimalini kesinlikle dışlamaz. Benzer şekilde ikinci çiftçi için, bir fiçı 
şarabın onun için belli bir değere sahip olması gerçeği, bir kile buğdayın onun 
için daha yüksek bir değere sahip olabilmesi ihtimalini, kendisinin ve ailesinin 
daha uygun bir şekilde beslenmesini ve belki de açlık sancılarından kurtulmaları­
nı sağlayacağı durum olacağı için, kesinlikle dışta bırakmaz. 

Beşeri ticaretten sorumlu ilişkinin en genel biçimi, bu yüzden aşağıdaki gi­
bidir: iktisadi davranan birey A tasarrufu altında, diğer iktisadi davranan birey 
B'nin mülkiyetindeki diğer bir malın belli bir miktarından kendisi için daha kü­
çük değer ifade eden belli bir mal miktarına sahiptir; birey B ise, aynı miktarlar­
daki malların değerlerini tersi biçimde hesaplar, yani, tasarrufu altındaki malın 
belli miktarı onun için A'nın tasarrufu altındaki malın belli miktarından daha 
küçük bir değere sahiptir2• Birey A'nın mülkiyetindeki birinci malın miktarı lOa 
ve birey B'nin mülkiyetindeki ikinci malın miktarı lOb olsun. la miktarının birey 
A için değerinin W, 1 b'nin değerinin, eğer onun kontrolünü elde etseydi, yine 
birey A için W +x, 1 b miktarının birey B için değerinin w ve la'nın değerinin, 
eğer onun kontrolünü elde etseydi, birey B için w+y olduğunu varsayın. la 
miktarının A'nın mülkiyetinden B'nin mülkiyetine ve lb  miktarının B'nin mül­
kiyetinden A'nın mülkiyetine transferinden, A'nın bir x değeri ve B'nin bir y de­
ğeri kazanacağı açıktır. Diğer bir deyişle, bir mübadeleden sonra, birey A sanki 
zenginliğine onun için bir x degerinde olan bir mal ilave edilmiş gibi kendisini 
aynı pozisyonda bulacaktı ve birey B sanki zenginliğine onw1 için bir y değerinde 
olan bir mal ilave edilmiş gibi kendisini aynı pozisyonda bulacaktı. 

Eğer, ilaveten, iki iktisadi birey ( a) durumun farkında olursa ve (b) malların 
transferini gerçekleştirme gücüne fiilen sahip olursa, ihtiyaçlarının tatminini ilişki­
den yararlanılmadığı durumda olacak olandan daha iyi veya daha tam sağlamaları­
nı, yalnız bir anlaşmayla, onlar için mümkün hale getiren bir ilişki mevcut olur. 

Genelde iktisadi faaliyetlerinde insanlara rehberlik eden, kendilerini doğası 
itibariyle kuşatan faydalı şeyleri araştırmaya ve onları kontrolleri altına almaya 
sevk eden ve iktisadi durumlarının daha iyi olması konusunda ilgi duymalarına 
neden olan aynı prensip, yani, ihtiyaçlarını mümkün olduğu olçüde tam olarak tat­

min etme çabası, onları aynı zamanda bulabildikleri her yerde bu ilişkiyi büyük bir 
gayretle araştırmaya ve ihtiyaçlarının daha iyi tatmini için kullanmaya sevk eder. 
Henüz tanımlanan dunırnda, bu yüzden, iki iktisadi davranan birey malların 
transferini fiilen kesin obrak gerçekleştirecektir. İhtiyaçlarını mümkün olduğu 
ölçüde tam olarak tatmin etme çabası bu yüzden, "mübadele" sözcüğüyle ifade 

2 Bu paragrafın geri kalan kısmı burada orijin;ılinde bir dipnor olarak göri.inmekredir. -Çe­
virmenler. 
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ettiğimiz bi.iti.in iktisadi yaşam fenomeninin nedenidir. Bu terimin bizim bilimi­
mizde, popüler ve özellikle resmi dildekinden çok daha geniş bir uygulamayla 
özel bir anlamda kullanıldığı fark edilmelidir. Çi.inki.i iktisadi anlamda mübadele, 
aynı zamanda, alış ve satışı ve iktisadi malların bedel karşılığında bi.iti.in kısmi 
transferlcriııi (kiralama, borç verme vb. ) içerir. 

Henüz söylenen şeyi özetlersek, buraya kadar yaptığımız araştırmanın sonucu 
olarak aşağıdaki önermeleri elde ederiz: İnsanları mübadeleye sevk eden prensip, 
iktisadi fiuliyetlerinde bir biiti.i n olarak onlara rehberlik eden aynı prensiptir; 
bu prensip, ihtiyaçlarının mi.imki.in olan en tam bir şekilde tatminini sağlama 
çabasıdır. İnsanların malların iktisadi bir mübadelesinden elde ettikleri haz, bir 
sonucun, ihtiyaçlarının tatmini için aks i halde mi.imki.in olacak olandan daha iyi 
bir duruma gelmelerine izin verdiği zaman duydukları genel memnuniyet hissi­
dir. fakat malların brşılıklı transfi:rinin faydaları, gördiiğiimi.iz gibi, i.iç koşula 
bağlıdır: (a)  bir iktisadi davranan birey, malları tersi biçimde değerlendiren diğer 
bir  iktisadi d;Wr;rnan bireyin us;ırrufu ;lltın&ıki diğer malların miktarlarından 
kendisi için daha ki.içlik bir değere sahip olan mal miktarlarının kontrolüne sahip 
olnulıdır, (b) iki iktisadi davranan birey bu ilişkinin farkında olmalıdır ve ( c )  
nulların mübadeles ini fiilen gerçekleştirme gi.ici.ine sahip olmal ıdırlar. Bu koşul­
lantm sadece birisinin bile olmaması, i ktisadi bir mübadele için gerekli bir ön 
koşulun eksik olması ve iki iktisadi davranan birey ar;ıs ında nulların mübadelesi­
nin iktisadi bakımdan imkansız olması anlamına gelir. 

1 17 





Bölüm 2 

İktisadi Mübadelenin Sınırları 
Eğer her iktisadi davranan birey tasarrufo altında her türde sadece tek bir mala 
sahip olsaydı ve bu malların her biri kendi mal-karakteri bakımından bölüne­
meseydi, mübadele işlemlerinin her belli durumda her bir katılımcı için en bü­
yük iktisadi faydayı sağlayacak şekilde gelişmesinin sınırlarını araştırmada hiçbir 
zorluk olmayacaktı. Birey A'nın cam bir kadehe ve birey B'nin aynı maddeden 
yapılmış bir mücevher parçasına sahip olduğunu ve iki bireyin hiçbirinin her bir 
maddenin bir biriminden daha fazlasının kontrolüne sahip olmadığını varsayın. 
Önceki kısımda söylenen şeye göre, sadece iki durum akla uygundur: iki bi­
rey arasında iktisadi bir mübadele temeli ya iki mal bakımından mevcuttur veya 
değildir. Eğer mevcut değilse, iktisadi bakış açısından kesinlikle bir mübadele 
sorunu ortaya çıkamaz. Ve eğer mevcutsa, iki malın fiili bir mübadelesinin, t�m 
olarak aynı türdeki malların A ve B arasında daha fazla mübadele edilmesini do­
ğal olarak engelleyeceğinden şüphe duyulamaz. 

Fakat her ne zaman farklı kişilerin kontrolünde olan mal miktarları, arzu edi­
len bir büyüklükte parçalara bölünebilir veya doğası veya kullanımı itibariyle her 
biri bölünemez olan bir çok ayrı parçalardan oluşursa, durum farklıdır. 

Birey A'nm bakir bir bölgede bir çok ata sahip olan fakat inekleri bulunmayan 
bir Amerikalı olduğunu, komşusu birey B'nin ise belli bir sayıda ineğe sahip ol­
duğunu fakat atları buluıunadığını varsayın. Birey A'nın süt ve süt ürünleri için, 
birey B'nin ise yük hayvanları için gerekliliklere sahip olması şartıyla, mübadele 
işlemleri için bir zeminin mevcut olduğunu görmek kolaydır. Fakat kimse, örne­
ğin A'nın atlarmdan birinin B'nin ineklerinden biriyle mübadele işleminin, A ve 
B arasında iktisadi mübadele işlemleriyle ilgili mevcut zemini bu mallar bakımın­
dan muhakkak tüketeceğini iddia etmeyecektir. Bunw1la birlikte, sahip oldukları 
toplam miktarların mübadelesi için bir zeminin muhakkak mevcut olmasına ge­
rek olmadığı da aynı şekilde kesindir. Altı ata (örneğin) sahip olan A, atlarından 
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birini, ikisini veya hatta üçünü, B'nin inekleriyle mübadele ederse, ihtiyaçlarını 
daha iyi tatmin etme imkanı bulabilir. Fakat bundan, atlarının tamamını B'nin 
bütün inekleriyle takas ettiğinde, mübadele işleminden iktisadi bir kazanç sağla­
yacağı sonucu kesinlikle çıkmaz. Başlangıçtaki iktisadi durum, A ve B arasında 
iktisadi mübadele işlemleri için gerekli zemini sağlamakla birlikte, mübadelenin 
çok fazla ilerivc götürülmesinin sonucu, anlaşan iki tarafım ihtiyaçlarının müba­
dele öncesine göre daha az iyi karşılanması olabilird i .  

İnsanların tasarrufu altındaki sadece münferit mallar bakımından değil fakat 
malların miktarları bakımınd:m da göz önüne almakta olduğumuz i l işki, beşeri 
iktisatta düzenli olarak gözlemlenebilir. İki iktisadi davranan bireyin farklı mal­
ların miktarlarının kontrolüne sahip olduğu ve iktisadi müba<lele işlemleri için 
temelle rin mevcut olduğu, fakat iki iktisadi davranan birey çok az mübadele yap­
tığında ticaretten elde edilen kazançlardan sadece eksik olarak yararlanılacağı ve 
mübadele işlemlerini çok ileriye götürürlerse ve çok fazla mübadele yaparlarsa 
iktisadi kazançların tekrar azalacağı, sıfıra ineceği veya hatta kayıplara dönüşece­
ği sonsuz sayıda durum gözlemlenebilir. 

Fakat eğer "çok az" yapılan bir mübadelenin, mevcut bir il işkinin kullanılma­
sından sağlanan bütün kazançları sağlamadığı ve "çok fazla" yapılan bir müba­
delenin de aynı sonuca, hatta aslında iki tarafın iktisadi durumlarında çoğu kez 
bir kötüleşmeye yol açtığı dunımları gözlemleyebilirsek, belli i l işkinin kullanı­
mından elde edilen tüm iktisadi kazançlara ulaşıldığı ve onun ötesinde daha fazla 
miktarlarda bir mübadelenin iktisadi olmamaya başladığı bir s ınır olmalıdır. Bu 
s ınırın belirlenmesi, izleyen araştırmanın konusudur. 

Bu amaçla, göz önüne almak istediğimiz ilişkiyi en dikkatli bir şekilde göz­
lemleyebileceğimiz, tali etkilerle altüst olmayan, basit bir  durum sunacağız. 

Diğer iktisadi davranan bireylerden oldukça uzak, bakir bir  ormanda birbir­
leriyle dostça içinde iki s ınır bölgesi insaıunın yaşadığını varsayın. İhtiyaçlarının 
kapsamının ve yoğunltığunun kesinlikle aynı olduğu varsayılır. Onların her biri, 
toprağını işlemek için a tlara ihtivaç duyar. Eğer o kendisinin ve ailesinin yaşamı­
nın idaınesi için gerekli olan gıdayı üretebilmek isterse, bir at  kesinlikle gereklidir. 
İkinci bir at, kendisinin ve ailesinin uygun besleıunesi için gerekli olan bir parça 
daha büyük miktarı üretmek için gereklidir. Çiftçilerin her biri, gerekli gördüğü 
kereste ve yakacak odunu ormandan kütükten yapılma kulübesine taşımak, kum, 
çakıl vb. yükleri çekmek ve kendisinin ve ailesinin hazzı için bazı lüks gıdaları ye­
tiştireceği bir tarlada çalıştırmak için üçüncü bir at kullanabilirdi. B ir  dördüncüsü 
sadece zevk için kullanılacak ve bir beşincisi, diğer atlardan biri güçsüz hale gel­
diğinde, sadece yedek olarak buluım1asından kaynaklanan öneme sahip olacaktı. 
Fakat hiçbiri altıncı bir at kullanmay.ıbilirdi. Aynı zamanda, her birinin süt ve süt 
ürünleri ile ilgili tüm gerekliliklerini karşılamak için beş ineğe i htiyacı olacağı, bu 
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ürünlerle ilgili ihtiyaçlarının önem derecesinin aynı olduğu ve altıncı bir ineğin 
unların hiçbiri tarafından kullanılmayabileceği varsayılmaktadır. 

Daha fazla açıklık getirmek için, henüz tanımlanan durumu sayısal biçimde 
göz önüne alalım. Bu iki kişinin sahip olduklarıyla gerçekleştirilen tatminlerin 
derecelere ayrılan önemini, aritmetik seriler içinde azalan, örneğin 50, 40, 30, 
20, 1 O, O serilerle, bir sayı setiyle gösterebiliriz. 1 

Birinci kişi A'nın 6 ata ve sadece l ineğe, ikinci kişi B'nin ise l ata ve 6 ineğe 
sahip olduğu \'arsayımı altında, bu iki kişinin sahip olduklarıyla gerçekleştirdikle­
ri tatminlerin birbirini izleyen önem dereceleri aşağıdaki tabloda gösterilebilir: 

A B 
Atlar İnekler Atlar İnekler 
50 50 50 50 
40 40 
30 30 
20 20 
1 0  1 0  
o o 

Bu bölümün birinci kısmında söylenen şeyden, iktisadi mübadele işlemlerinin 
temelinin burada mevcut olduğu kolayca görülür. Bir atın A için sahip olduğu 
önem sıfira ve ikinci bir ineğin unun için sahip olacağı önem 40'a eşittir. Diğer 
taraftan, B için bir inek sıfir değere sahipken, ikinci bir at 40'lık bir değere sahip 
olacaktı. Böylece, mübadelede birey A birey B'ye bir at ve birey B de birey .Nya 
bir inek verseydi, A ve B'nin her ikisi de ihtiyaçlarının tatminini büyük ölçüde 
daha sağlayabilirlerdi. Eğer unlar iktisadi davranan bireylerse, bu mübadeleyi 
fiilen gerçekleştireceklerinden şüphe duyulmaz. 

Bu ilk mübadeleden sonra, iki kişinin sahip olduklarıyla sağlanan tatminleri­
nin önemi aşağıda gösterildiği gibi olacaktır: 

A B 
Atlar İnekler Atlar İnekler 
50 50 50 50 
40 40 40 40 
30 30 
20  20  
10  10  

1 Metindeki sayıların, söz konusu tatminlerin önemi ile ilgili büyüklükleri mutlak olarak değil 
fakat sadece nispi olarak göstermek için dü�ünüldüklerini belirtmeme gerek yoktur. Biiylece, 
iki tatminin iinemini i irneğin 40 ve 20 ile gösterdiğim zaman, iki tatminden birincisinin 
söz konusu iktisadi birey için ikincisine göre iki kez öneme sahip olduğunu sadece söylemi� 
oluyomm. 
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Ticaret yapan iki tarafın her birinin ilk mübadeleden, zenginliği kendisi için 
değeri 40'a eşit olan bir malla arttırıldığında çoğalacak olan kazancına eşdeğer 
kazanç elde ettiği kolayca görülür.2 Fakat, iktisadi mübadele işlemleriyle ilgili 
temelin, bu ilk mübadeleyle kesinlikle sona ermediği tam olarak kesindir. Çünkü 
A için bir at ilave bir ineğin sahip olacağı değerden hala oldukça az değere ( 1 0  
3 0  ile mukayese edildiğinde) sahiptir, oysa B için ilave bir at 30'luk bir değere 
sahip olacakken (bir ineğin değerinin üç katı), bir inek sadece l ü'luk bir değere 
sahiptir. Bu yüzden ikinci bir mübadele işlemini üstlenmek her iki iktisadi davra­
nan bireyin de iktisadi çıkarınadır. 

İkinci mübadeleden sonraki durum aşağıdaki gibi gösterilebil ir: 

A B 
Atlar İnekler Atlar İnekler 

50 50 50 50 
40 40 40 40 
30 30 30 30 
20 20 

İki kişinin her birinin, varlıklarmın 20 değerindeki bir malla arttırılması du­
rumunda elde ettikleri kazançtan daha az olmayan bir iktisadi kazanç sağladıkları 
görülebilir. 

Bu durumda bile, daha fazla iktisadi mübadele işlem için bir temelin olup ol­
madığına bakalım. Bir at A için 20'1ik bir öneme sahiptir; ilave bir inek de onun 
için 20'1ik bir öneme sahip olacaktı; ve B benzer. bir pozisyondadır. Söylenen 
şeyden sonra, kesinlikle hiç iktisadi kazanç olmayacağı için, bu koşullar altında 
A'nın atlarından birinin B'nin ineklerinden biriyle mübadele edilmesinin faydalı 
olmayacağı açıktır. 

Fakat A ve B'nin yine de üçüncü bir mübadele işlemine kalkıştıklarını varsa­
yın. Mübadelenin gerçekleşmesinin ölçülebilir hiçbir iktisadi fedakarlığı gerek­
tirmediği durumda (ulaşım maliyetleri, Z<lman kaybı vb. ) ,  iki bireyin iktisadi 
durumlarının olumlu veya olumsuz biçimde etkilenmeyeceği açıktır.3 Bu üçüncü 
mübadeleden sonra onlarm durumları aşağıdaki gibi olacaktı : 

! Bu görüşler ticaretin faydasını reddeden bir kısım i ktisat yazarının ( örneğin daha sonraki Al­
man yazarları arasında Lotz ve Rau) kavgalarının tamamen yanlış olduğunu gösterir. Mallarla 
ilgili bir mübadelenin ticaret yapan iki tarafm her birinin iktisadi durumu üzerindeki etkisi , 
onların h e r  birisinin mülkiyetine sanki yeni bir zenginlik objesi girmiş gibi h e r  zaman aynıdır. 
Ticaret bu yüzden, endüstriyel veya tarımsal faaliyetten daha az verimli değildir. 

3 Bu gibi fark etmeyen mübadeleleri kesinlikle iktisat dışı olarak sınıtlandırmaktayım. Çünkü 
bu tür miibadelelerde kişilerin basiretli faaliyetleri, katlanmaları gerekebilen iktisadi fedakar­
lıklar bir yana, amaçsız bir şekilde hareket etmelerine dayanır. 
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A B 
Atlar İnekler Atlar İnekler 

50 50 50 50 
40 40 40 40 
30 30 30 30 

20 20 

Şimdi A'nın atlarından birinin B'nin ineklerinden birivle daha fazla mübadele 
edilmesinin iktisadi sonucunun ne olacağını soralım. Dördüncü bir mübadele­
den sonra durum şöyle olacaktır: 

A B 
Atlar İnc:kler Atlar İnekler 

50 50 50 50 
40 40 40 40 

30 30 
20 20 
1 0  1 0  

Görülebileceği gibi, birey A'nın ve B'nin her ikisinin iktisadi pozisyonları, 
ön�eki durumlarına nazaran dördüncü mübadeleden sonra daha az uygundur. 
Beşinci bir inek elde etmekle, A aslında kendisi için 1 O'luk bir öneme sahip bir 
ihtiyacının tatmini sağladı. Fakat onu elde etmek için, kendisi için 30'a eşit ol­
duğu varsayılan tatminlerin önemine sahip bir attan yazgeçti. Bu mübadeleden 
sonra onun iktisadi durumu, mal varlığının 20'ye eşit değerdeki bir malla tazmin 
edilmeden azaldığı durumda olacak olanla kesinlikle aynıdır. Aynı sonuç birey B 
için de gözlemlenebilir. Dördüncü mübadele işleminin iktisadi dezavantajı kar­
şılıklıdır. Ondan kazançlı çıkmak yerine, hem A ve hem de B, iktisadi bir zarara 
katlanacaktı . 

Eğer iki kişi, A ve B, atlarla inekleri mübadele etmeye devam etselerdi, beşinci 
mübadeleden sonraki durum aşağıdaki gibi görünecekti: 

A B 
Atlar İnekler Atlar İnekler 

50 50 50 50 
40 40 
30 30 
20 20 
1 0  1 0  

o o 
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Ve altıncı mübadeleden sonra şöyle olacaktı : 

A B 
Atlar İnekler Atlar İnekler 

50 50 
40 40 
30 30 
20 20 
1 0  10  
o o 

o o 

A'nın atlarından birinin B'nin ineklerinden biriyle beşinci mübadelesinden 
sonra, ticaret yapan iki tarafın, ihtiyaçlarının tatmininin tamlığı bakımından, 
mübadele işlemlerinin başlangıcında bulundukları durumun aynısına dönmüş 
olacakları kolayca görülür. Altıncı mübadeleden sonra onlar, iktisadi durumlarını 
oldukça daha kötü hale getireceklerdi. Bu iktisadi mübadeleleri İptal etmekten 
daha iyi hiçbir şey yapmayabilirlerdi. 

Burada tek bir örnek içinde gösterilen şe); farklı malların miktarlarının fark­
lı kişi lerin mülkiyetinde olduğu ve iktisadi mübadele.: işlemleri için bir temelin 
mevcut olduğu her durumda gözlemlenebilir. Eğer diğer örnekleri seçseydik, 
sonra gelen durumlarda farklı l ıklar olduğunu, fakat açıklanan ilişkinin doğasında 
hiçbir farklılığın olmadığını görecektik. 

B ütün bunlardan başka, her bir örnekte ve zaman içindeki belli bir noktada, 
iki bireyin karşılıklı iktisadi avantajlarına olan bir sınıra kadar mallarını mübede­
le edebildiklerini görecektik. Fakat, kendilerini daha az elverişli bir iktisadi po­
zis�·ona koymadan bu sınırı aşamayacaklarını görecektik. Kısaca, her durumda, 
iktisadi bir il işkiden sağlanan toplam iktisadi kazançların sona erdiği ve ötesinde 
iktisadi olma van daha ileri mübadele işlemleriyle iktisadi kazançların azalacağı 
bir sınırı gözlemleyecek.tik. Bu smıra, iki pazarlıll yapaıt taraftan biri llendisi için 
illinci pazarlıkç mm tasarmfiı altındaki dijjer malın bir milltanndmı daim az de._fierli 
olan mallarm da/Ja fazla miktarına sahip olmad�ğı ve ikinci pazarlıkçı da iki maim 
miktarlarmı tersi bir ;-eki/de de._fierlendirdü# zaman ıtlaşıln: 

Böylece, pratik yaşamın realitesi içinde insanların süresiz ve s ınırsız bir şekide 
ticaret yapmadıklarını görürüz. Bunun yerine belli kişilerin, belli  bir zamanda. 
belli mal türleri bakımından ve bel l i  iktisadi durumda, daha fazla mübadele yap­
mayı durdurdukları kesin bir s ı nı ra ulaştıklarını görürüz.4 

Toplumsal bir ekonomi birevsel ekonomilerden oluşur ve yukarıda söyle­
nen şey bu yüzden, tek tek iktisadi davranan bireyler için olduğu kadar bütün 

• Buradaki sonraki paragraf orijinalindc bir dipnot olarak göıiinür. --Çevirmenler. 
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ulusların ticareti için de ram olarak geçerlidir. Biri başlıca tarımla, diğeri esas 
olarak endüstriyle meşgul olan iki ulus, ürettiklerinin bir kısmını (birinci ulus 
tarımsal üretimin bir kısmını ve ikincisi endüstriyel üretimin bir kısmını) bir­
birleriyle mübadele ederlerse, ihtiyaçlarını çok daha ram bir şekilde tatmin erme 
pozisyonunda olacaklardır. rakar onlar süresiz ve sınırsız bir şekilde mübadele 
yapm�wacaklardır. Zaman içindeki belli bir noktada, ötesinde tarım ürünlerinin 
endüstriyel ürünlerle daha fazla mübadele edilmesinin her iki ulus için de iktisadi 
olmayacağı bir sınıra u laşacaklardır. 

Bireylerin ticaretinde ve hatta riim uluslar arasındaki ticarette, malların insan­
lar için fiilen sahip olduğu değerlerin, genellikle sürekli dalgalanmalara maruz 
kaldığının daha fazla görülebilmesi, elbette doğrudur. Bu dalgalanmalar ekse­
riyetle, üretim süreci vasıtasıyla malların yeni miktarları sürekli olarak değişik 
iktisadi bireylerin ellerine geçtiği için meydana gelir. Bir sonuç olarak, iktisadi 
mübadelelerin temelleri sürekli olarak değişmekte ve biz bu yüzden, mübadele 
işlemlerinin aralıksız olarak birbirini izlemesi şeklindeki fenomenin farkına varı­
rız. Fakat, daha yakından gözlemlemek suretiyle, bu mübadele zinciri içinde bile, 
belli zamanlarda, belli kişiler için ve belli mal türleri bakımından mübadelenin 
kesintiye uğradığı anları görebili riz. Bu kesinti noktalarında, zaten mübadelenin 
iktisadi bir sınırına ulaşıldığı için malların mübadelesi gerçekleşmez. 

Daha önce yapılan diğer bir gözlem, belli bir ticaret tirsarın kullanılmasın­
dan belli iktisadi davranan bireylerin elde ettikleri, tedrici olarak azalan iktisadi 
kazançlarla ilgiliydi. İktisadi davranan bireylerin ilk ticari ilişkileri, genellikle ik­
tisadi bakımdan en avantajlı olandır. Daha küçük iktisadi kazançlardan da ya­
rarlanılan ticaret tirsarları, genellikle sadece daha sonradır. Bu, sadece bireyler 
arasındaki ticaret bakımından değil, fakat aynı zamanda bürün uluslar arasındaki 
ticaret bakımından da doğrudur. Eğer limanları veya sınırları önceden her zaman 
veya bazı zamanlarda karşılıklı ilişkiye kapalı olan iki ulus, onları birdenbire ti­
carete açarsa, veya hatta sadece önceki bazı ticari engeller kaldırılırsa, çok canlı 
bir mal ticareti hemen gelişir. Çünkü istifade edilecek ticari firsatların sayısı ve 
sağlanacak iktisadi kazançlar, ilk başta çok büyüktür. Daha sonra, ticaret normal 
olarak karlı iş mecrasında hareket eder. Fakat yeni ticuerin bürün kazançları ba­
zen hemen mevcut olmazsa, nedeni, iktisadi mübadelenin diğer iki ön koşulu 
olan, ticaret yapmanın firsatlarıyla i lgili bilginin ve iktisadi olduğu farkedilen 
miibadele işlemlerini sonuçlandırma yeteneğinin, raratbrca sadece belli bir za­
man diliminden sonra genellikle elde edilmesidir. Ticaret yapan ulusların en aktif 
çabalarının bazıları, bu iki kategorideki ticari engelleri kaldırmaya yöneliktir (ti­
cari durum.la ilgili titiz bir çalışmayla, mal yollarının ve u laşımın ve haberleşme­
nin diğer araçlarının inşasıyla, vb. ) .  

İktisadi mübadelenin temelleri ve sınırlan konusundaki b u  tartışmayı kapat­
madan önce, bu böli.imde açıklanan prensiplerin doğru bir şekilde yorumlanması 

1 25 



Cari M enge1· 

koşuluyla göz önüne alınması gereken önemli bir fakröre dikkar çekmek isrerim. 
Mübadele işlemlerinin gerekrirdiği ikrisadi fedakarlıkları kasrediyorum. 

Eğer insanlar ve onların varlıkları (bireylerin ekonomileri5) mekansal olarak 
ayrılmış olmasaydı ve eğer bir ikrisadi birey ve diğeri arasında malların konr­
rolünün karşılıklı rransfrri bu yüzden genellikle malların gemilerle raşınması­
nı ve diğer bir çok ikrisadi fedakarlıkları gerekrirmeseydi, bir mübadele işlemi­
nin sonundaki rüm ikrisadi kazançlar iki raraf için de daha fazla olacakrı. Fakar 
böyle durumlar çok nadirdir. Prarik yaşamda, bir mübadele işleminin ikrisadi 
fedakarlıklarının önemsenmeyen bir minimuma düşrüğü durumlar, aslında akla 
uygundur. Fakar, sadece zaman kaybıyla sınırlı olsa bile, bazı ikrisadi fedakar­
lıklara karlanmadan gerçekleşririlebilen bir mübadele işlemi durumunu, gerçek 
yaşamda bulmak kolay değildir. Navlun maliyerleri, yükleme bedelleri, resim­
ler, rükerim vergileri, deniz raşımacılığı ve diğer sigorta primleri, haberleşme 
maliyerleri, komisyonlar ve diğer sarış maliyerleri, simsarlık ücrerleri, rarrı üc­
rerleri, ambalaj maliyerleri, depolama bedelleri, ricari bankacılık sisreminin bü­
rün maliyerleri, hatta rüccarların6 ,.e onların bürün çalışanlarının masrafları vb. ,  
mübadele işleminin yürürülmesi için gereken ve mevcur mübadele fırsarlarının 
kullanılmasından elde edilen ikrisadi kazançların bir kısmını yuran çeşirli ikrisadi 
frdakarlıklardan başka bir şey değildir. Aslında, bu ikrisadi fedakarlıklar, genel 
ikrisadi anlamda bu ''harcamalar" mevcur olmadığında mümkün olabilecek mü­
badeleyi çoğu kez imkansız hale geririr. 

En uzak mesafeler arasında bile, önceden gerçekleşemediği şekilde gittikçe 
daha fazla iktisadi mübadelenin mümkün hale gelmesini sağlayan iktisadi geliş­
me, bu iktisadi frdabrlıkları azaltma eğilimindedir . 

.Söylenen şey, ticarette aracı konumda olan binlerce kişinin tamamının elde et­
tikleri gelirlerinin kaynağı ile ilgili bir açıklamayı ima etmektedir. Onlar, malların 
fiziki olarak artmasına doğrudan katkı sağlamadıkları için, faaliyetlerinin üretken 
olmadığı çoğu kez düşünülür. Fakat iktisadi bir mübadele, daha önce gördüğü­
müz gibi, beşeri ihtiyaçların daha iyi tatmin edilmesine ve rarafların zenginliği­
nin anmasına, iktisadi malların fiziki olarak artması kadar etkin bir şekilde katkı 
sağlar. Mübedelede aracılık yapan bütün kişiler, bu yüzden, -mübadele işlemleri­
nin her zaman iktisadi olması koşuluyla- çiftçiler ve imalarçılar kadar üretkendir. 
Çünkü iktisadın amacı, malların fiziki artışı değil, fakat daima beşeri ihtiyaçların 
mümkün olan en tam tatminidir. Ticaretle uğraşanlar bu amaca ulaşılmasında, 
uzun zamandır ve oldukça tek taraflı bir bakış açısıyla sadece üretici olarak isim­
lendirilen kişilerden daha az katkı sağlamazlar. 

' "die menschlichen Wirthschafrcıı" - Çc\•irmcnlcr. 

0 İktisadi mi.ib.Kklc işlemleri için mc\'cut olan tirsatbrın kullanılmasından doğan kazançtan 
bir pay talep ettikleri için, Carev'in tüccarları asalaklar olarak tanımlaması (op. cit., III, 23-
25 ı ,  til"aretin verimliliği hakkındaki yanlış düşüncelerine dayanmaktadır. 
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Her ne kadar hemen hemen fiyatlar, diğer bir deyişle fiilen mübadele edilen mal­
ların miktarları, kararlarımız ve bilimsel araştırmanın mutat konusunu açıklama 
biçimi üzerinde etkili olabilse de, onlar kesinlikle mübadeleyle ilgili iktisadi feno­
menin en temel özelliği değildir. B u  merkezi özellik daha ziyade, iki kişinin ih­
tiyaçlarının tatminini ticaret yoluyla daha iyi karşılayabilmesine dayanır. İktisadi 
davranan bireyler, iktisadi durumlarını mümkün olduğu ölçüde daha iyi duruma 
getirmek için çaba gösterirler. Genelde bu amaca ulaşmak için iktisadi faaliyetle 
meşgul olurlar. Ve bu amaca ulaşmak için de, ticaret vasıtasıyla ulaşılabilen her 
durumda, malları mübadele ederler. Fiyatlar sadece, bu faaliyetlerin doğal teza­
hürleri, bireylerin ekonomileri arasındaki iktisadi bir dengenin belirtileridir. 

Eğer farklı düzeylerdeki iki durgun su kaynağı arasındaki kapaklar açılırsa, 
yeryüzü su bir kez daha durgun hale gelinceye kadar tedricen azalacak dalgalarla 
kabaracaktır. Dalgalar, sadece yer çekimi ve sürtünme olarak ifade ettiğimiz kuv­
vetlerin işlemesinin belirtileridir. Varlıkların bireylerin ekonomileri arasındaki 
dağılımında iktisadi bir dengenin belirtileri olan malların fiyatları, bu dalgalara 
benzer. İnsanların ihtiyaçlarını mümkün olduğu kadar tam bir şekilde tatmin 
etmek ve iktisadi durumlarını daha iyi hale getirmek çabası, onları yeryüzünde 
harekete geçiren bütün iktisadi faaliyetlerin nihai ve genel nedeni olan kuvvettir. 
Fakat fiyatlar, sadece doğrudan anlaşılabilir bir sürecin fenomeni oldukları, bü­
yüklükleri kesin olarak ölçülebildiği ve günlük yaşam onları kesintisiz olarak göz­
lerimizin önüne serdiği için, fiyatın büyüklüğünü bir mübadelenin asli özelliği 
olarak görme yanlışı içine düşmek ve bu yanlışın bir sonucu olarak bir mübade­
ledeki malların miktarlarını eşitlikler olarak görme biçimindeki daha ileri yanlış 
içine düşmek kolaydı. Fiyat teorisi alanındaki yazarlar, iki mal m iktarı arasında 
var olduğu iddia edilen bir eşitliğin nedenlerini keşfetme problemini çözme ça­
baları içinde kendilerini kaybettikleri için, sonuç bilimimiz açısından sayısız tah-
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ribat olduı . Bazıları nedeni, mallar için harcanan eşit emek miktarlarında buldu. 
Diğerleri nedeni, eşit üretim maliyetlerinde buldu. Ve hatta birbirine eşit olduğu 
için malların bir diğeri için verilip verilmediği veya onların mübadele edildikleri 
için birbirine eşit olup olmadığı konusunda bir tartışma ortaya çıktı. fakat iki 
mal miktarının değerleri ile ilgili böyle bir eşitlik (objektif anlamda bir eşitlik), 
gerçek bir mevcudiyete hiçbir yerde sahip değildir. 

Bu teorilerin dayandığı yanlışlık, fiyat fenomeninin gözlemlenmesinde ön­
ceden hüküm süren tek taraflılıktan kendimizi kurtarır kurtarmaz hemen apaçık 
ortaya çıkar. Sadece, eşitler olarak isimlendirilebilen mal miktarları (kelimenin 
objektif anlamında), zaman içindeki belli bir noktada, isteğe bağlı olarak mü­
badele edilebilen miktarlardır - yani, iki mal miktarından birinin sunulması du­
rumunda, diğerinin onun karşılığında elde edilebilmesi veya tersi bir biçimde 
olduğu gibi. fakat bu tür eşitlikler, beşeri iktisadi yaşamda hiçbir yerde mevcut 
değildir. Eğer mallar bu anlamda eşitlikler biçiminde olsaydı, değişmeden devam 
eden piyasa koşullarında her mübadelenin niçin tersi özellikte olması gerekme­
diğininin mantığı olmayacaktı. A'nın evini B'nin çiftliği ile veya toplam 20.000 
Thaler karşılığında mübadele ettiğini varsayın. Eğer bu mallar işlemin bir sonu­
cu olarak kelimenin objektif anlamında eşitlikler biçiminde olsaydı veya onlar 
işlem gerçekleşmeden önce zaten eşitlik içinde olsaydı, niçin iki taratin ticare­
ti hemen tersine çevirmek için istekli olmasının gerekmediğinin hiçbir mantığı 
olmaz. Fakat böyle bir durumda iki tarafın hiçbirinin böyle bir anlaşmaya razı 
olmayacağını tecrübe bize gösterir. 

Aynı gözlem, en gelişmiş ticari koşullar altında ve hatta en satılabilir ticari 
mallar bakımından da yapılabilir. Herhangi bir kişi bir hububat borsasından hu­
bubat veya bir menkul kıymetler borsasından hisse senetleri satın alsın ve piyasa 
koşullarında bir değişiklik olmadan önce onları tekrar satmaya çalışsın veya aynı 
anda aynı ticari malın farklı birimlerini satmaya ve satın almaya çalışsın. O bu du­
rumda, arz fiyatları ile talep fiyatları arasındaki farkın sadece tesadüfi olmadığına, 
fakat toplumsal iktisadın genel bir özelliği olduğuna kolayca ikna olacaktır. 

Böylece, belli kesin miktarlarda diğer her birine karşı mübadele edilebilen 
(örneğin toplam bir para ve diğer bir iktisadi malın bir miktarı), bir satış veya 
alış isteğine bağlı olarak diğer her biriyle mübadele edilebilen, kısaca, kelimenin 
objektif anlamında birbirine eşit olan ticari mallar mevcut değildir - belli piyasa­
larda ve zaman içindeki belli bir noktada bile. Ve daha önemli olan şey, genelde 
malların mübadelesine ve beşeri ticarete yol açan nedenlerin daha derin anlaşıl­
ması, durumun gerçek mahiyeti içinde bu tür eşitliklerin son derece imkansız 
olduğunu ve realitede hiç mevcut olamayacağını bize öğretir. 

1 Bu noktada orijinal olarak bir dipnot olarak görünen madde için Ek F'ye bakınız. -Çevir­
menler. 
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fiyatlarla ilgili doğm bir teori, bu yüzden, böyle bir eşitlik aslında hiçbir 
yerde mevcut olmadığı zaman, iki malın miktarları arasında var olduğu farz edi­
len bir "değer eşitliğini" açıklama görevine sahip olamaz. Bu çerçevede, değerin 
sübjektif karakteri ve mübadelenin doğası tamamen yanlış anlaşılmış olacaktı. 
Doğru bir fiyat teorisi bunun yerine, ihtiyaçlarını mümkün olduğu kadar tam 
bir şekilde tatmin etme çabası içindeki iktisadi davranan insanların malları (yani 
bel li malların miktarlarını) diğer mallar için vermeye nasıl sevk edildiklerini gös­
termeye yönelik olmalıdır. Bu araştırmada, en basit fenomenle başlamak ve fiyat 
oluşumuyla ilgili daha kompleks fenomene aşamalı olarak geçmek suretiyle, bu 
çalışmada genellikle izlenen metotlara uygun olarak ilerleyeceğim 
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izole Bir Mübadelede Fiyat Oluşumu 
Önceki bölümde, malların iktisadi bir mübadele imkanının, kendisi için, iki malı  
tersi bir biçimde değerlendiren diğer iktisadi davranan bireyin kontrolündeki 
diğer maldan daha küçük bir değer ifade eden malların kontrolüne sahip iktisadi 
bir bireye bağlı olduğunu gördük. Bu şartla ilgili yalın ifade, bununla birlikte, 
belli bir durumda fiyat oluşumunun içinde gerçekleşmek zonında olduğu sın ı r­
lanı1 varlığını da güçlü bir şekilde ima eder. 

Örnekleme yoluyla, A'nın hububatının 1 00 biriminin onun için şarabın 40 bi­
rimiyle aynı değere sahip olduğunu varsayacağız. A'nın, hiçbir koşul altında, bir 
mübadelede şarabın 40 birimi için hububatın 1 00 biriminden daha fazlasını ver­
meye razı olmayacağı baştan bellidir. Çünkü vermiş olsaydı, ihtiyaçları mübadele 
sonrasında öncesine göre daha az iyi karşılanmış olacaktı. O sadece, mübadele 
yapılmaksızm mümkün olacak olana göre ihtiyaçlarını daha iyi karşılama imkanı 
verirse, mübadeleye razı olacaktır. Eğer sadece şarabın 40 birimi için hububa­
tın l 00 biriminden daha azını vermesi gerekirse, hububatını şarapla mübadele 
etmek isteyecektir. Böylece, A'nın hububatıyla diğer bir iktisadi bireyin şarabı 
arasındaki bir mübadele sonunda, ne olursa olsun şarabın 40 biriminin fiyatının, 
A'nın iktisadi durumuna bağlı olarak, hububatın l 00 birimine ulaşamayacağı 
oldukça kesindir. 

Eğer A, hububatın 100 biriminden az bir miktarına şarabın 40 biriminden 
daha büyük bir önem veren diğer iktisadi bireyi bulamazsa, hububatını şarapla 
mübadele etme pozisyonunda kesinlikle olmayacaktır. Bu durumda, A ilgilenin­
ceye kadar, iki mal arasında il<tisadi bir mübadele için temciler mevcut olmaya­
caktı. Fakat eğer A, örneğin, hububatın sadece 80 birimine 40 birim şaraba eşit 
bir değer veren ikinci bir iktisadi birey, B bulursa, A ve B arasında iktisadi bir 
mübadele için gerekli ön koşullar kesinlikle mevcut olur (iki bireyin dumrnun 
farkında olması ve mübadelenin önünde engeller olmaması koşuluyla) ve aynı 
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anda fiyat oluşumuyla ilgili ikinci bir sınır ortaya çıkar. Eğer A'nın iktisadi du­
rumundan çıkan sonuç, şarabın 40 biriminin fiyatı hububatın 1 00 biriminin al­
tında olmalı şeklinde olursa (aksi halde mübadele işleminden hiç iktisadi kazanç 
elde etmeyeceği için ) ,  B'nin iktisadi durumundan çıkan sonuç, şarabın 40 birimi 
için hububatın 80 biriminden daha büyük bir miktar teklif edilmeli şeklinde olur. 
Bundan dolayı, A \'e B arasındaki iktisadi bir mübadelede şarabın 40 birimi için 
sununda hangi fiyat ortaya çıkarsa çıksın, fiyatın, hububatın 80 \'e 1 00 birim 
sınırları arasında, 80 birimin üstünde \'e 100 birimin altında oluşmak zunında 
olduğu oldukça kesindir. 

Şarabın 40 birimi için hububatın 99 birimini yermek zorunda kaldığında 
bile, A'nın ihtiyaçlarını daha iyi tatmin edebildiği ve B'nin de diğer tarafıtan şara­
bının 40 birimi için mübadelede 8 1  birim gibi daha az hububatı kabul ettiğinde 
iktisadi bir şekilde davraıuyor olacağı kolayca görülür. fakat iki iktisadi birey için 
de çok daha fazla iktisadi avantajdan yararlanma firsatı olduğu için, onların her 
biri çabalarını iktisadi kazancın mümkün olduğu kadar daha büyük bir kısmı­
nı kendi lehine çevirmeye yöneltecektir. Sonuç, günlük yaşamda pazarlık olarak 
isimlendirdiğimimiz fenomendir. İki pazarlıkçııun her biri, mübadele fırsatınının 
kullanımından sağlanabilen iktisadi kazancın, mümkün olduğu kadar daha bü­
yük bir kısmını elde etmeye gayret edecek \'e hatta kazançtan sadece adil bir pay 
elde etmeye çalıştığında bile, diğer pazarlıkçının iktisadi dunımunu ve gitmeye 
hazır olduğu uç sınırı daha az bildiğinde, daha yüksek fiyatlar talep etme eğilimi 
iljine girecektir. 

Bu fiyat düellosunun sayısal sonucu ne olacaktır? 

Gördüğümüz gibi, şarabın 40 biriminin fiyatının hububatın 80 biriminden 
daha yüksek \'e 1 00 biriminden daha düşük olacağı kesindir. fakat, farklı kişi­
liklerine, iş hayatıyla ilgili bilgilerinin daha az ve daha çok olmasına \'e her bir 
durumda diğer pazarlıkçının durumuna bağlı olarak, mübadelenin sunucunun 
iki pazarlıkçıdan bazen biri ve bazen diğeri lehine olacağı bana aynı şekilde ke­
sin görünmektedir. Genel prensiplerin formüle edilmesinde, bununla birlikte, iki 
pazarlıkçıdan birinin veya diğerinin aşırı bir iktisadi yeteneğe sahip olduğunu 
\'eya diğer koşulların diğerinden çok biri lehine işleyeceğini \'arsaymanın hiçbir 
mantığı yoktur. İktisadi olarak bireylerin ayıu güce sahip oldukları ve diğer ko­
şulların eşit olduğu varsayımı altında, bu yüzden, iki pazarlıkçııun mümkün olan 
en fazla kazancı elde etme çabalarııun karşılıklı olarak boşa çıkacağını \'e fiyatın 
bu yüzden kurulabilen iki uç sınırdan eşit derecede uzakta gerçekleşeceğini, ge­
nel bir kural olarak ifade etme cüretinde bulunurum. 

Örneğimizde, iki pazarlıkçııun 40 birim şarap için sonunda anlaşacağı fiyat, 
hububatın 80 ve 1 00 birim sınırlarına, daha ileri bir sınırlamayla 80 birimden 
daha yüksek ve 1 00 birimden daha düşük olması gereken sınırlara dayanacaktır. 
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fiyat bu sınırlar arasında oluşacağı için, eğer iki pazarlıkçı aksi halde eşit durum­
da olursa, fiyat 90 birim hububata eşit olacaktır. Fakat onların dunımlarındaki 
bu eşitlik devam etmezse, iki sınır arasındaki diğer bir fiyattan mübadele iktisadi 
olarak imkansız olmayacaktı . 

Bu örnekte fiyat oluşumuyla ilgili söylenen şey, benzer bir biçimde diğer her 
örnek için geçerlidir. İki iktisadi davranan birey arasında iki malın iktisadi bir 
mübadelesi için gerekli temelkrin mevcut olduğu her yerde, ilişkinin kendi do­
ğası, mübadelenin hiçbir suretle iktisadi karaktere sahip olmadığı, fiyat oluşumu­
mın arasında gerçekleşmek zorunda olduğu kesin sınırların ne olduğunu ortaya 
koyar. Bu sınırlar, her bir pazarlıkçının kendi açısından değer biçtiği farklı mal 
miktarlarının eşitliklerine (subjektif anlamda eşitlikler) güre belirlenir. (Örneğin, 
henüz incelediğimiz durumda, 100 birim hububat A için 40 birim şaraba ve 80 
birim hububat B için aynı miktar şaraba eşittir. ) Fiyat bu sınırlar içinde, iki eşitli­
ğin ortasında belirlenme eğilimi taşır (ve bundan dolayı, örneğimizde, 80 ve 100 
birimin ortasında 90 birim hububatta) .  

İktisadi bir mübadelede diğer her biri için verilen malların miktarları, bu yüz­
den, her bir örnekte elde edilen iktisadi duruma güre belirlenir. Mübadele işlemi­
nin iktisadi özelliği kaybolmadan malların değişik miktarları belli sınırlar içinde 
mübadek edilebilidiği için, beşeri kaprisin sonuç üzerinde bir derece etkili oldu­
ğu doğrudur. Fakat, işlemden mümkün olan en yüksek kazancı dde etmek için 
pazarlık yapan tarafların birbirine zıt çabalarının, çoğu durumda dengesizliğe 
neden olacağı ve bu �üzden fiyatların mümkün olan uç sınırların ortasında oluş­
ma eğilimi göstereceği aynı derecede kesindir. Eğer, iki iktisadi da\'ranan bireyin 
kişiliklerine ve işleme etki eden diğer dışsal koşullara dayanan, diğer faktörler işin 
içine girerse, fiyatlar, mübadele işlemlerinin iktisadi karakterinin kaybolmasına 
yol açmadan, daha ünce açıklanan sınırlar arasındaki bu doğal orta pozisyondan 
sapabilir. rakat bu sapmalar, kişisel karakteristiklere \'eya iktisadi bir karakterde 
olmayan özel dışsal nedenlere bağlı olarak, doğası icabı iktisadi değildir. 
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Tekel Altında Fiyat Oluşumu 
Önceki kısımda, ilk olarak diğer kişilerin iktisadi faaliyetinden etkilenmeyen iki 
iktisadi birey arasında gerçekleşen bir mal mübedelesinin en basit mümkün du­
nununu göz önüne alarak, kesin yasalara tabi fiyat oluşumu ye malların dağılımı 
gerçeğine dikkat çektim. Soyut bir mübadele olarak ifade edilebilen bu durum, 
medeniyetin gelişmesinin ilk aşamalarında beşeri ticaretin en yaygın biçimidir. 
Onun önemi, seyrek nüfuslu geri kalmış bölgelerde daha sonra da önemini ko­
rudu ye ileri iktisadi koşullar altında bile tamamen ortadan kalkmış değildir. 
Çünkü, sadece iki iktisadi davranan birey için değere sahip olan malların bir 
mübadelesinin gerçekleştiği her durumda veya diğer özel koşulların iki kişiyi 
iktisadi bakımdan izole ettiği durumda, iktisadi bakımdan ileri derecede gelişmiş 
toplumlarda gözlemlenebilir. 

fakat medeniyetin ilerlemesiyle, nullar .u.1S1nd.1ki iktisadi bir mübadelenin 
temcilerinin sadece iki iktisadi birey için mevcut olduğu dunımlar, daha az sık 
ortaya çıkar. Eğer, örneğin, A elde ettiğinde kendisi için 1 0  kile hububatın değe­
rine eşit bir değer ifade eden bir ata sahip olursa, atı sadece 11 kile hububat ile 
mübadele ettiğinde bile, ihtiyaçlarının tatminini daha iyi sağlayabilecekti. Diğer 
taraftan, büyük bir hububat stoku olan fakat atları eksik olan çiftçi B için, elde 
ettiğinde bir at hububatının 20 kilesine eşit olacak ve A'nın atı için 19 kile hu­
bubat verdiğinde bile ihtiyaçlarının tatminini daha iyi gerçekleştirebilecekti . At 
için çiftçi B2'nin 29 kile \'e çiftçi B3'ün 39 kile hububat vermeye hazır olacağını 
varsayın. Bu durumda, daha önce sövlenen şeye göre, iki mal için sadece A ve bir 
diğer çiftçi ar.1S1nda bir mübadele ortamı mevcut olmaz, fakat A, iktisadi bir mü­
ba<lcle<le, atını hububat üreticilerinden herhangi birine verebilir ve müba<lek<le 
diğer ikisinden biri atı iktisadi olarak elde edebilir. 

Eğer hububat üreticileriyle iktisadi mübadele işlemleri ortamının sadece A 
için meYcut olmadığı, fakat .1ynı zamanda A2, A3 gibi diğer birçok at sahibi için 
de mevcut olduğu durumu düşünürsek, şimdi söylenen şey yine daha açık hale 
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gelir. Atlarından birinin değerinin, elde ettiğinde, A2 için sadece 8 kile, fakat A3 
için 6 kile hububata eşit olduğunu varsayın. Bu durumda, iktisadi mübadelelerin 
temellerinin hayvan yetiştiricilerinin her biri ve hububat üreticilerinin her biri 
arasında mevcut olacağından şüphe duyulamaz. 

Bu dunımların her ikisinde de, bu bölümün birinci kısmında sunulandan 
çok daha karmaşık ilişkilerle ilgilenmek zorundayız. Birinci durumda, iktisadi 
mübadele işlemlerinin temcileri bir tekelci (kelimenin en geniş anlamında) ve 
karşılaştıkları mübadele fırsatlarından yararlanma çabası içinde tekel malı için 
birbirleriyle rekabet eden diğer birçok iktisadi bireyin her biri arasında mev­
cuttur. İkinci durumda, iktisadi mübadele işlemlerinin temelleri eş anlı olarak, 
bir tarafta bir malın birçok sahibinden her bir için, diğer tarafta başka bir malın 
bir çok sahibinden her biri için mevcuttur; her bir tarafta, bu yüzden, bu kişiler 
birbirleriyle rekabet içindedir. 

Bu iki durumdan önce, bir tekel malı için birçok iktisadi birey arasında re­
kabet olan daha basit durumla başlayacağım ve daha sonra her iki tarati:a da 
rekabet olduğunda ortaya çıkan fiyat oluşumuyla ilgili daha karmaşık dunıma 
geçeceğim . 

A. Tek Bir Bölünemez Tekel Malı İçin Birkaç IGşi 
Arasında Rekabet Olduğu Duruında Fiyat 
Oluşumu ve Malların Dağılımı 

Soyut mübadelede fiyat oluşumunun tarifinde, her özel durumda, mübadele ik­
tisadi karakterini kaybetmeden, fiyat oluşumunun içinde gerçekleşebileceği belli 
bir belirsizlik dizisinin olduğunu ve bu dizinin kapsamının söz konusu mübade­
lenin doğasına bağlı olduğunu gördük. Aynı zamanda, ortaya çıkma eğiliminde 
olan fiyatın, iki pazarlıkçının karşı karşıya bulunduğu ilişkinin kullanımından elde 
edilebilen iktisadi kazançları onlar arasında eşit bir şekilde bölen bir fiyat olduğu­
mı ve bövlecc, her belli durumda, fiyatın kendisine doğru hareket etme eğilimi 
içinde olduğu kesin bir ortalamanın olduğunu da gördük. Fakat bu bağlamda, 
iktisadi etkilerin bir bakıma, bu özgürlük dizisi içinde, fiyat oluşumunun zorunlu 
olarak gerçekleşmesi gereken noktayı sabit hale getirmediğine işaret ettim. 

Eğer, örneğin, bir iktisadi bire�� A, elde ettiğinde kendisi için 1 O kile hububat­
tan daha fazla bir değer ifade etmeyen bir ata sahip olursa, diğer taraftan zengin 
bir hububat mahsülüne sahip olan B için 80 kile hububat, elde ettiği lıir ata eşit 
bir değere sahip olursa, A'nın atı ile B'nin tahılı arasında iktisadi bir mübadele 
i<jin temeller, her ikisinin de hu ili�kinin farkında olmaları ve bu mallarla ilgili 
mübadeleyi fiilen gerçekleştirme gücüne sahip olmaları şartıyla, me,·cuttur. Fa­
kat, atın fiyatının hububatın 1 0  ve 80 kile geniş sınırları içinde oluşabileceği ve 
mübadelenin iktisadi karakterinin kaybolmasına neden olmadan iki uçtan birine 
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yaklaşabileceği aynı derecede kesindir. Atın fiyatının 1 1  veya 1 2  veya 78 veya 
79 kile hububatta yerleşmesi, elbette, son derece ihtimal dışıdır. Fakat ne olursa 
olsun, bu fiyatların bile oluşum ihtimalini tamamen dışlayan iktisadi nedenler 
mevcut değildir. Aynı anda, B ticaret yoluyla A'nın atını elde çabası içinde hiçbir 
rakiple karşılaşmadığı sürece, işlemin doğal olarak sadece A ve B arasında ger­
çekleşebileceği de açıktır. 

Fakat, B l 'in kendisi kadar bol miktarda hububata sahip olmayan veya bir ata 
daha az acil olarak ihtiyaç duyan bir rakibi, B2, olduğunu varsayın. Yine, B2'nin 
bir ata 30 kile hububat kadar yüksek değer verdiğini ve böylece A2'nin atı için 
29 kile hububat verdiğinde ihtiyaçlarının tatminini daha iyi karşılayabildiğini. 
varsayın. Bir atla hububatın belli bir miktarı arasındaki iktisadi bir mübadele 
temellerinin, B 1 ve A arasında olduğu kadar B2 ve A arasında da mevcut olduğu 
açıktır. Fakat A'nın atı için rekabet eden bu iki kişiden sadece biri onu fiilen elde 
edebileceği için, iki soru ortaya çıkar: (a)  Tekel konumundaki A iki rakipten 
hangisiyle mübadele işlemini sonuçlandıracaktır? (b )  Fiyat oluşumunun içinde 
gerçekleşeceği sınırlar ne olacaktır? 

Birinci surunun cevabı aşağıdaki mülahazalardan çıkar. A'nın atının B 2  için de­
ğeri, hububatının 30 kilesine eşittir. O böylece, A'ya atı için hububatının 29 kile 
kadarını verdiğinde, ihtiyaçlarının tatminini daha iyi sağlayacaktı. Bu, B2'nin at 
için ne olursa olsun A'ya hemen 29 kile hububat teklif edeceği anlamına gelmez. 
Fakat onun, B l 'in rekabetine mümkün olduğu kadar karşılık vermek için bu teklifi 
bile yapmaya karar vereceği kesindir. Çünkü, son bir çare olarak, A'nın atını 29 kile 
hububatla mübadele etmesinden elde edebildiği küçük bir kazançla bile tatmin 
olmayacaksa, çok iktisadi olmayan bir şekilde davranıyor olacaktı. Diğer taraftan, 
B l ,  A'nın atı için rekabette, B2'nin 29 kile hububat fiyatından atı almasına izin 
verseydi, kesinlikle iktisadi olmayan bir şekilde davranıyor olacaktı. Çünkü B l 'in 
iktisadi kazancı, at için 30 kile veya daha fazla hububat verdiğinde ve böylece B2'yi 
iktisadi olarak mübadele işleminden dışladığında bile, hala fazla olacaktı. 1 

Böylece, mübadele işleminde B2 için iktisadi olmayacak fakat B l  için hala 
iktisadi olacak bir fiyat dizisinin olduğu gerçeği, B l  'i, işlemi rakibi için iktisadi 
olarak imkansız hale getirmek suretiyle, mübadeleden doğan kazaçları kendisi 
için elde etme pozisyonuna koyar. 

A kendisine en yüksek fiyatı teklif etme pozisyonundaki rakibe tekel malını 
transfer etmediğinde kesinlikle iktisadi olmayan bir şekilde davranıyor olacağı 

1 B l  iktisadi olarak B2'yi dışlar dediğimde, B2'nin mübadeleden fiziki zorlamayla veya yasal 
kapasitesizlikten dolayı dışlandığını kast etmiyorum. Bu ayırım önemlidir, çünkü, B2 yüzlerce 
kile hububata kolayca sahip olabildiği ve böylece, fiziki ve yasal olarak, A'nın atını elde etme 
gücüne kavuşabildiği halde, atı elde etmeyi tercih etmeyebilirdi. Eğer atı elde etmezse, onun 
nedeni doğası icabı iktisadi olmalıdır - yani, 29 kileden daha büyük bir hububattan vazgeç­
mek suretiyle, ihtiyaçlarının tatminini mübadele öncesine göre daha iyi sağlamayacaktı. 
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için, hiçbir şey, mübadele işleminin bu özel dummda A ve B l arasından gerçek­
leşecek olmasından daha kesin değildir. 

Fiyat oluşuımurnn içinde gerçekleşeceği sınırlar ile ilgili ikinci soruya gelin­
ce, Bl 'in Nya \'ereceği fiyatın 80 kile hububata ulaşamayacağı kesindir. Çünkü 
bu fiyattaki işlem, B l açısından iktisadi karakterini kaybedecekti. Fiyat 30 kile 
hububatın altına da düşemez. Çünkü fiyat oluşumu o zaman, mübadele işlemi­
nin, bu yüzden fiyat tekrar 30 kile hububat sınırına ulaşıncaya kadar rekabetten 
iktisadi bir fayda elde edecek olan B2 için, hala avantaj sağlayacağı sınırlar içine 
düşecekti. Örneğimizde bu yüzden, fiyat zorunlu olarak 30 \'e 80 kile hububat 
arasında oluşmalıdır. 2 

B2'nin rekabetinin etkisi böylece, malların A \'e B 1 arasındaki mübadelesin­
de, fi yat oluşumunun artık hububatın 1 O ve 80 kile gibi geniş sınırları arasında 
gerçekleşmeyecek olması, çünkü aksi halde gerçekleşecekti, fakat hububatın 30 
ve 80 kile gibi dar sınırları arasında gerçekleşecek olmasıdır. Çünkü, fiyat sadece 
bu sınırlar arasında sabitlenirse, B2'nin rekabetinin iktisaden dışlanmasıyla Nnın 
ve B l'in işlemden elde ettikleri iktisadi kazanç eş anlı olarak ziyadeleşir. Soyut 
( izole) mübadeledeki basit ilişki böylece tekrar ortaya çıkar. Tek farklılık, fiyat 
oluşumunun içinde gerçekleştiği sınırların daha da daralmasıdır. Bu farklılığın 
dışında, soyut mübadele durumu için halihazırda açıklanan prensipler burada 
tam olarak uygulanabilir. 

Şimdi, Nnın atı için rakip olan B l  ve B2'ye üçüncü bir rakibin ( B3) katıldı­
ğını ,·arsayın. Eğer atın bu üçüncü kişi için değeri 50 kile hububata eşit olacak 
olsaydı, işlemin tekrar A ve B l  arasında gerçekleşeceği, fakat fiyatın 50 ve 80 kile 
sınırları arasında oluşacağı, şimdi söylenen şeyden açıktır. Eğer kendisi için Nnın 
atı 70 kile hububata eşit bir değere sahip olan dördüncü bir rakip, B4, ortaya 
çıkarsa, mübadele hala A ve B l arasında gerçekleşecek, fakat fiyat 70 ve 80 kile 
sınırları arasında oluşacaktır. 

Sadece, örneğin tekel malına 90 kile hububat kadar değer veren iktisadi birey 
B5 sahneye çıktığında, mübadele A ve bu son rakip ar.�sında gerçekleşecek ve 
atın fiyatı 80 ve 90 kile hububat arasmda sabitlenecektir. Yeni rakibin iktisadi 
ayantajı için karşı karşıya bulunduğu bu mübadele firsatmdan yararlanacağı ve 

� T.urışrışınakta olduğumuz örnekte 30 ve 80 kik hububat arasında oluşan fiyatın yerine, 
fiyatın kesinlikle 30 birimde oluşacağı şeklinde görüş ortaya çıkabilirdi. Ru sonuç, önceden 
hiçbir asgari fı�·;nın tespit edilmediği bir mez;lt sarışla ilgilenseydik \'eya fiyat 30 kik hubu­
batın altında olsaydı, doğru olacaktı. Her durumda, A bir mezatın doğası icabı 30 kile fiyatla 
tatmin olma baskısı içinde olacakrı ve gencide mezatlarda mutat olmavan fivat oluşumunun 
nedenleri benzer ili�kikr içinde araştırılmalıdır. Fakat eğer iktisadi da\'ranan birey A bir mezat 
anlaşmasıyla baştan kendini bağlamazsa ve tam özgürlük içinde çıkarını izk�·ebilirse, bir atın 
fiyatının A ve R arasındaki mübadelede 79 kik tahıla ulaşmaması için hiçbir iktisadi neden 
yoktur, 30 kik tahıl fiyatında oluşmamasının hiçbir nedeninin olmaması gibi. 
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diğer bütün rakipleri (B l dahil) iktisadi bir biçimde mübadeleden dışlayacak 
bir pozisyonda olacağı açıktır. fiyat oluşumu, 80 ve 90 kile hububat arasında 
gerçekleşecektir. Çünkü bir taraftan, fiyatın 80 kileninin altına düşmesini engel­
leyen rakip B 1 sadece en az 80 kile hububat fiyatıyla mübadeleden iktisadi olarak 
dışlanabilir ve diğer tarafi:an, mübadele o zaman BS açısından iktisadi karakterini 
kaybedecek olduğundan, fiyat 90 kile hububatı aşamayabilir ve hatta bu miktara 
ulaşamayabilir. 

Söylenen şey, mübadele işlemleriyle ilgili temellerin, bir tekelci tarafından 
mübadele edilen bölünemez bir mal ve diğer bir çok iktisadi birey tarafından 
teklif edilen diğer bir mal arasında me\'cut olduğu diğer her durum için geçer­
lidir. Özetlersek, aşağıdaki prensipleri elde ederiz: ( 1 )  Her biri için bir iktisadi 
mübadele temeli mevcut olan birkaç iktisadi birey, tek bir bölünemez tekel malı 
için rekabet ettikleri zaman, malı elde edecek ulan rakip mübadelede tekel malı 
için en büyük miktara eşit mal teklif eden bir rakip olacaktır. ( 2) Fiyat oluşumu, 
mübadeleyi gerçekleştirmek için en istekli veya en güçlü rekabetçi pozisyonun­
da olan iki rakibin söz konusu tekel malına verdikleri değeri ifade eden miktar 
sırnrları arasında gerçekleşir. ( 3) Fiyat bu sınırlar içinde, soyut mübadele için 
halihazırda gösterilen prensiplere göre sabitleşir. 

B. Tekel Bir Malın Çeşitli Birimleri İçin Rekabet 
Olduğu Durumda Fiyat Oluşumu ve Malların 
Dağılımı 

Önceki kısımda, bir tekelcinin pazara tek bir bölünemez mal getirdiği ve bu mal 
için fiyat oluşum sürecinin birkaç iktisadi bireyin rekabet etkisi altında gerçekleş­
tiği en basit tekel durumunu araştırmamızın konusu olarak seçtik. 

Şimdi tartışacağım daha karmaşık durum, iktisadi mübadele işlemleriyle ilgili 
temellerin, bir tarafta bir tekel malının bir milztarmm kontrolüne sahip olan bir 
tekelci ve diğer tarafta tasarrufları altında diğer bir malın miktarlarına sahip olan 
birkaç iktisadi birey arasında aynı anda mevcut olduğu durumdur. 

Yeni olarak elde edilen bir atın, büyük miktarda hububatı olan fakat atları 
olmayan çifti Bl için, hububatının 80 kilesine eşit bir  değere sahip olduğunu 
\'arsayın. Yeni olarak elde edilen bir at, çiftçi B2 için hububatın 70 kilesine, B3 
için 60 kilesine, B4 için 50 kilesine, BS için 40 kilesine, B6 için 30 kilesine, B7 
için 20 kilesine ve B8 için sadece 10 kilesine eşit b i r  değere sahip olsun. İkinci 
bir at, bu çiftçilerin her biri için birincisinin değerinden 10 kile ve üçüncü bir 
at ikincisinden 1 O kile daha az bir değere sahip olsun. Ve bu durum, ilave her 
bir at bir öncekinden 10 kile daha az bir değere sahip olacak şekilde devam eder 
(ilave bir atın her durumda gerekli olması şartıyla) . Bu iktisadi durumun temel 
özellikleri aşağıdaki tabloda gösteri lebilir. 
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Ticaretle Elde Edilen İlave Bir Atın Değerine Eşit Olan Hububat Kilelerinin Sayısı 

l .  at 2. at 3. at 4. at 5 .  at 6 .  at 7. ar 8 .  at 
B l 'e 80 70 60 50 40 30 20 1 0  
B2'ye 70 60 50 40 30 20 1 0  
B3'e 60 50 40 30 20 10 
B4'e 50 40 30 20 10  
B5'c 40 30 20 10 
B6'ya 30 20 10  
B7'yc 20 1 0  
B8'e 10  

Eğer tekelci A pazara sadece bir at getirirse, önceki kısımdaki argümana göre, 
B l  'in atı 70 ve 80 kile hububat arasında bir yerde elde edeceği kesindir. 

Fakat tekelcinin pazara sadece bir değil üç at getirdiğini varsayın. Burada 
mevcut kısımdaki araştırmaıun konusunu oluşturan durumla ilgilenmekteyiz ve 
soru şudur: sekiz çiftçiden hangisi (veya hangileri) tekelci tarafından pazara ge­
tirilen atları elde edecek ve ne fiyat talep edilecektir? 

Cevap için tablomuza dönelim. Öyle görünmektedir ki, B 1 tarafından elde 
edilen birinci at onun için 80 kile, ikincisi 70 kile ve üçüncüsü sadece 60 kile 
hububata eşit bir değere sahip olacaktı. Bu durumda, eğer B 1 ,  bütün rakiplerini 
mübadeleden iktisadi olarak dışlayacak şekilde 70 ve 80 kile arasında bir fiyattan 
bir at elde erseydi, iktisadi biçimde davraıuyor olacaktı. Fakat o, eğer ikinci at 
için 70 kile veya daha fazlasını teklif etseydi, böyle bir mübadeleyle ihtiyaçlarının 
tatmini mübadele öncesine göre daha iyi sağlanmayacağı için, ikinci at bakımın­
dan iktisadi olmayan bir biçimde davranmış olacaktı. B2'yi mübadeleden dışla­
yacak olan ve bu yüzden en az 70 kile hububata eşit olması gereken bir fiyattan 
üçüncü atı almasının B 1 için iktisadi dezavantajı ve bundan dolayı böyle bir 
mübadelenin iktisat dışı karakteri, yine daha aşikar olacaktı. 

Bu örnekteki iktisadi durum bu yüzden, bir taraftan, B l 'in her biri için 70 
kile veya daha fazla hububat fiyatı vermeyi kabul etmek suretiyle diğer bütün ra­
kiplerini üç atın birini elde etmekten dışlaya bilmesi, böyle olmakla birlikte diğer 
taraftan, bu fiyattan iktisadi olarak sadece bir at satınalabilmesi ve aynı fiyattan 
diğer iki atı da satın aldığında iktisadi durumunun kötüleşecek olması şeklindedir. 

B l 'in iktisadi bir biçimde davranan bir birey olduğunu varsaymakta oldu­
ğumuz için, bütün rakiplerini amaçsız veya kendi zararına mübadeleden dışla­
mayacaktır. Rakiplerini tekel malın miktarlarını elde etmekten, sadece, eğer, ve 
bir dereceye kadar, onlara tekel malııun miktarılarııu satın alma izni verdiğinde 
vazgeçmek zorunda kalacağı iktisadi bir avantaj elde edebilirse, dışlayacaktır. Ör­
neğimizde, bu yüzden, tekel malıyla ilgili bütün rakiplerin iktisadi olarak dışlan-
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masının B l  için imkansız olduğu durumda, B l  kendisini, tekel malın miktarları­
nın satın alınmasına B2'nin katılmasına izin vermek zorunda olan bir pozisyonda 
bulacaktır. Hatta bu durumda bir atın fiyatının mevcut koşullar altında mümkün 
olduğu kadar düşük bir düzeyde olması için, tekel malın bir biriminin fiyatının 
oluşmasında B2 ile ortak bir çıkara sahip olacaktır. Bir atın fiyatı 70 kile hu­
bubata veya daha fazlasına çıkarsa, B2 kadar B l 'in de bu yüzden veri iktisadi 
durumda fiyatın 70 kilenin mümkün olduğu kadar çok altında sabitlenmesini 
gözetlemekte bir çıkarı olacaktır. 

Bu çabalar içinde, B l ve B2, diğer rakiplerin ve hepsinden önemlisi B 3'ün 
rekabetiyle sınırlandırılacaklardır. Onlar, tekel malıyla ilgili diğer rakiplerin (B3 
dahil) mübadeleden iktisadi bir biçimde dışlanacağı bir fiyat üzerinde anlaşmak 
zonında kalacaklardır. Böylece, üç at örneğinde, fiyat 60 ve 70 kile hububat 
arasında oluşacaktır. Bu sınırlar arasında sabitlenen bir fiyattan, her dunımda 
iktisadi olarak, B 1 iki at ve B2 bir at elde edebilirdi .  Diğer taraftan aynı anda, 
diğer bütün rakipler tekel malın miktarlarını elde etmekten dışlanmış olacaktı. 

Bu sınırlar arasındaki fiyat oluşumu, mümkün ulan tek sonuçtur. Eğer fiyat 
60 kileden daha az olsaydı, B3 işlemden dışlanmayacak ve bu yüzden karşı kar­
şıya bulunduğu firsatın kullanımından doğacak kazancı kendisi için elde etmeye 
çalışacaktı . Fakat B 1 ve B2 iktisadi bireyler oldukları ve daha yüksek bir fiyatta 
bile önemli bir iktisadi avantaj kazanma pozisyonunda bulundukları için, bunun 
olmasına izin vermeyeceklerdir. Eğer fiyat, diğer tarafran, 70 kile hububat sını­
rına ulaşmış veya aşmış olsaydı, Bl sadece bir at satın alabilecek ve B2 kesinlikle 
hiç at satın alamayacak ve böylece satışa çıkarılan atlardan sadece biri bu yüzden 
fiilen satılmış olacaktı. Üç at örneğinde, bu yüzden, 60 ve 70 kile hububat sınır­
ları dışında bir fiyat oluşumu iktisadi olarak imkansızdır. 

Eğer A pazara 6 at getirseydi, B l'in 3 at, B2'nin 2 at ve B3'ün bir at elde 
edeceğini ve bir atın fiyatının 50 ve 60 kile hububat arasında oluşacağını, ben­
zer bir muhakemeyle gösterebilirdik. Eğer A pazara l O at getirseydi, B l 4 at, 
B2 3 at, B3 2 at ve B4 l at elde edecek ve fiyat 40 ve 50 kile hububat arasında 
oluşacaktı. Eğer Tekelci A tekel malının daha büyük miktarlarını satış için teklif 
etmeye devam etseydi, bir taraftan, her zaman daha az sayıda çiftçinin tekel ma­
lın miktarlarını satın almaktan iktisadi olarak dışlanacağından ve diğer taraftan, 
tekel malının belli bir miktarının fiyatının birbiri arkasına daha düşük düzeylere 
düşeceğinden şüphe yoktur. 

B l ,  B2 ve devamı sembolleri, tek tek bireyleri göstermek için değil, fakat bir 
ülke nüfusundaki grupları göstermek için tasavvur etmek suretiyle (hububatı tekel 
malı ile mübadele etmek için en istekli ve en güçlü rekabetçi pozisyonlarında olan 
iktisadi bireylerin grubunu göstermek için B l  'i, isteklilik ve rekabetçi güç bakı­
mından bunlara en olaniktisadi bireylerin grubunu göstermek için B2'yi ve de-
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vamındaki gnıpları göstermek için diğer sembolleri kullanmak suretiyle) ,  günlük 
yaşam koşulları altında fiilen ortaya çıkan bir tekel ticaret modeli elde ederiz. 

Pazara ulaşan tekel malın miktarları için rekabet eden çok farklı satın alma 
gücüne sahip toplum kesimlerinin olduğunu görürüz. Tek tek bireyler için gös­
terildiği gibi, bu kesimlerin bazısının diğerlerini satın alma işleminden iktisadi 
olarak dışladığını görürüz. Pazara getirilen malın miktarı daha küçük olduğunda, 
bir tekel malının tüketiminden vazgeçmek zonında kalan toplum kesimlerinin 
daha çok arttığını ve tersine pazarlanan miktar daha büyük olduğunda, tekel bir 
malın, satın alma gücü daha düşük kesimlere kadar ulaştığını gözlemleriz. Bu 
değişikliklerle, tekel mallarının fiyatlarının yükseldiği ve düştüğü görülür. 

Söylenen şeyi özetlemek suretiyle aşağıdaki prensipleri elde ederiz: 

( 1 )  Bir tekelci tarafından satışa çıkarılan tekel bir mal miktarı, mübadelede 
onun için teklif ettikleri malın en büyük miktarları tekel malın birimleriyle eşitlik­
ler içinde olan rakipler tarafından elde edilir. Tekel mal, mübadelede tekel malın 
bir biriminin eşiti olarak verilen mal miktarı, tekel malın dilimlerini satın alanların 
her biri için eşit olacak şekilde dağıtılır (örneğin 50 kile tahıl bir ata eşit) . 

(2 )  Fiyat oluşumu, mübadeleye hala katılmaya devam en az istekli ve en az 
rekabet gücüne sahip birey için tekel malın bir biriminin eşiti ve en istekli ve mü­
badeleden iktisadi olarak dışlanan rakipleriyle en iyi rekabet edebilen birey için 
tekel malın bir biriminin eşiti tarafindan belirlenen sınırlar arasında gerçekleşir. 

( 3) 1ekelci tarafından daha fazla miktarda tekel malı satışa çıkarılırsa, tekel mal 
dilimlerini satın almaktan iktisadi olarak dışlanacak rakipler daha az olacak ve onun 
daha küçük miktarları satışa sunulduğunda bile, dilimleri elde etme pozisyonunda 
olacak olan iktisadi bireyler malı daha tam bir şekilde tedarik edeceklerdir. 

( 4 )Tekelci tarafindan satışa çıkarılan tekel bir malın miktarı daha büyük olur­
sa, tekelci malın tamamını satmak için satınalma gücü ve ticarete isteklilik bakı­
mından daha düşük olan rakip sınıflar arasına inmek zorunda kalacak ve bundan 
dolayı tekel malın biri biriminin fiyatı da daha düşük olacaktır. 

C. Bir Tekelci Tarafından Belirlenen Fiyatın Tekel 
Malının Satılabilecek Miktarı ve Malın Rakip Alıcılar 
Arasındaki Dağılınu Üzerindeki Etkisi 

Bir kural olarak, tekelci her koşulda miktarın tamamını satma ve bir mezatta ol­
duğu gibi fiyatın belirlenmesinde rekabetin sonucunu bekleme niyetiyle tekel bir 
maim belli miktarlarını getirmez. Onun mutat olarak izlediği yol, daha ziyade te­
kel malının bir miktarını pazara getirmek veya satışa hazır halde tutmak ve onun 
için birim başına sabit bir fiyat talep etmek şeklindedir. Bunun nedeni, genellikle 
pratik düşüncelerde, özellikle önceki kısımda tanımlanan mal satma yönteminin 
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hem tekel malı için rekabet edenlerin mümkün ulan en fazla sayıda aynı anda 
toplanmasını ve hem de fiyat ilgili bütün etkin iktisadi faktörlerin ortak etkisiyle 
belirlendiğinde sayısız formalitelerin gözlemlenmesini gerektirmesi gerçeğinde 
bulunur. Bu düşünceler, sadece belli ve çok sık olmayan durumlarda uygun ulan 
bu pazarlama yönteminden yararlanmak için ortaya çıkar. 

Tekelcinin rekabete katılanların tamamını veya en azından yeterli bir sayısını 
hesap edebildiği her durumda \'e orantısız iktisadi fedakarlıklar olmadan gerek­
li formaliteler yerine getirilebildiğinde (ünlü bir müzayede salonunda tekel bir 
malın müzayedesiyle ilgili öceden bir zaman ilan edilmesi durumunda olduğu 
gibi,), tekelci kendisine tasarrufu altındaki tekel malın toplam miktarını en ikti­
sadi biçimde dağıtma imkanı veren en kesin bir yöntem olarak önceki kısımda ta­
nımlanan yöntemi elbette kullanacaktır. O aynı zamanda, sınırlı bir zaman dilimi 
içinde tekel malın büyük bir kısmını tamamen satıp bitirmek zorunda olduğun­
da, haraç-mezat bir satışı seçecektir. fakat ticari mallarını pazarlamada bir tekelci 
tarafından benimsenen sıradan prosedür, söylendiği gibi, tekel malın satışa hazır 
eldeki miktarlarına sahip olduğu fakat mal için rakip ulanlara belirlediği bir fiyat­
tan sadece kismi miktarlarını teklif ettiği bir prosedür olacaktır. 

Bir tekelcinin tekel malın bir biriminin fiyatını belirlediği ve rekabet içindeki 
alıcılara malla ilgili gerekliliklerini karşılamak için veri fiyattan miktarları seçme 
izni verdiği \'e fiyat oluşumunun bu nedenle baştan yakın surun olmaktan çıka­
rıldığı durumda, araştırmamız gereken surular şunlardır: ( 1 )  Malın bir biriminin 
fiyatının her düzeyinde, tekel malının miktarlarını elde etmekten hangi rakipler 
iktisadi olarak dışlanacaktır? (2)  Tekelci tarafından konulan fiyatın daha yüksek 
veya daha düşük düzeyde olmasının, satılan tekel malın miktarları üzerindeki 
etkisi ne olacaktır ?  Ve ( 3 )  Fiilen satılan tekel mal miktarı, malın farklı rakipleri 
arasında hangi biçimde dağılacaktır? 

Öncelikle, tekelci malın bir biriminin fiyatını, en istekli ve mübadele yapmak 
için en güçlü rakip için bile kendisi tarafından talep edilen fiyata eşit bir değerde 
olmayacak kadar yüksek belirleseydi, tekel malı için rekabet edenlerin tamamının 
malın herhangi bir dilimini elde etmekten dışlanmış olacakları ve satışın kesinlik­
le gerçekleşemediği açıktır. Tekelci A bir atın fiyatını 100 veya hatta 80 kile hu­
bubattan sadece biraz daha fazla fiyattan belirleseydi, bu, 190. sayfadaki tabloda 
tanımlanan durum olacaktı. Çünkü, örneğimizde bahsedilen tekel malın sekiz 
rakibinden herhangi biri için, bu kadar yüksek bir fiyattan iktisadi mübadelenin 
imkansız olacağı açıktır. 

Fakat tekelcinin bir atın fiyatını, rakiplerin tamamını malın miktarlarını elde 
etmekten iktisadi olarak dışlayacak düzeyden daha düşük bir düzeyde sabitledi­
ğini varsayın . İktisadi durumlarını iyileştirme çabası içinde, unlar sunulan fırsatı 
kesinlikle yakalayacaklar ve önceki kısımda açıklanan sınırlar içinde tekelci ile 
fiilen mübadele ilişkilerine gireceklerdir. Fakat fiyat düzeyinin, bu işlemlerin kap-
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samının temel belirleyeni olacağı açıktır. Eğer, örneğin, A bir atın fiyatını 75 kile 
hububat olarak belirleseydi, B 1 iktisadi olarak bir at satın alabilirdi. Eğer fiyat 62 
kile hububat olarak sabitlenseydi, B 1 2 at ve B2 bir at satın alacaktı . Eğer fiyat 54 
kile hububat olarak belirlenseydi, B 1 üç at, B2 iki at ve B 3 bir  at satın alacaktı. 
36 kile hububat fiyatında, B 1 5 at, B2 4 at, B3 3 at, B4 iki at ve BS bir at satın 
alacak ve bu böyle devam edecekti. 

Örneğimiz önceki gibi uzatılırsa ve B l ,  B2, B3  ve devamı sembolleri satın 
alma gücü ve ticaret yapma arzusu bakımından farklılaşan rakiplerin gnıplarını 
göstermek için tasavvur edersek, bir tekelci tarafından farklı düzeylerde belirle­
nen fiyatların ekonomide meydana getirdiği etkiyi en açık bir şekilde görürüz. 
Fiyat daha yüksek olursa, daha çok sayıda birey ya da grup tekel malını tüket­
mekten tamamen dışlanacak, nüfusun tamamıyla dışlanmayan diğer kesimlerinin 
tedariki daha az olacak ve tekelcinin satabildiği tekel malı miktarları daha küçük 
olacaktır. Fiyattaki azalmalarla birlikte, diğer taraftan, tekel malın bazı miktarla­
rını satın almaktan gittikçe daha az sayıda birey veya gnıp dışlanacak, daha yük­
sek fiyattan zaten ticarete katılan bireylerin tedariki daha tam olacak ve tekelcinin 
satışları gittikçe artacaktır. 

Söylenen şey aşağıdaki prensiplere dayanarak daha kesin bir şekilde ifade 
edilebilir: 

( 1) Bir tekelci tekel malın bir biriminin fiyatını tespit ettiği zaman, malın 
miktarlarını elde etmekten dışlanan rakipler, tekel malın bir birimi için mübade­
lede teklif ettikleri mal miktarı tekel malın fiyatına eşit veya tekel malın fiyatın­
dan daha küçük olanlardır. 

(2)  Mübadelede tekel bir malın bir birimi karşılığında tekelcinin belirlediği 
fiyattan (mal miktarından) daha fazla miktarda mal teklif eden rakipler, bir birim 
için teklif ettikleri fiyatın tekelcinin belirlediği fiyata eşit olduğu sınıra kadar ih­
tiyaçlarını karşılayacaklardır. Tekelci tarafından tespit edilen her fiyatta bu rakip­
lerin her biri tarafindan elde edilecek olan tekel malın miktarı, o fiyatta her birey 
için mevcut olan iktisadi mübadele işlemlerinin temellerine göre belirlenir. 

( 3) Bir tekelci tekel malının bir biriminin fiyatını daha yüksek tespit ederse, 
malı elde etmekten dışlanan rakip kesimler daha fazla olacak, nüfüsun diğer ke­
simleri malı daha az temin edecek ve tekelcinin satışları daha az olacaktır. Zıt 
ilişkiler tersi durumu iltizam eder. 

D. Tekel Ticaretinin Prensipleri (Bir Tekelcinin 
Politikası) 

Önceki iki kısımda, tekel bir malın daha çok veya daha az miktarda satışa su­
mılmasının fiyatı üzerindeki etkisini ve tekelci tarafından konulan fiyatın daha 
yüksek veya düşük olmasının tekel malın satılacak miktarı üzerindeki etkisini 
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açıkladım. Her iki durumda da, benimsenen politikanın, tekel malın farklı rakip­
ler arasındaki dağılımı üzerindeki etkisini tartıştım. 

Analizin tamamında, iktisadi olayların gidişatını etkileyen tek kişinin tekelci 
olmadığını gördük. Malların bütün iktisadi mübadeleleri ile ilgili genel prensip, 
bir mübadeleden iktisadi bir avantaj elde etmek zorunda olan her iki taraf bakı­
mından da, tekel durumunda bozulmamış olarak geçerliliğini sadece sürdürmekle 
kalmaz, fakat aynı zamanda, bu faktörle sınırlı bir ticari ilişki dizisi içinde, iktisa­
di olayların gidişatını etkilemede tekelci tamamen sınırsız değildir. Gördüğümüz 
gibi, eğer tekelci malının belli bir miktarını satmak isterse, fiyatı canının istediği 
gibi sabitleyemez. Eğer fiyatı sabitlerse, aynı anda, koyduğu fiyattan satılacak 
miktarı belirleyemez. O, bu yüzden, tekel malını büyük miktarlarda satamaz ve 
aynı anda fiyatın daha küçük miktarları pazarladığında ulaşacak olduğu düzey 
kadar yüksek bir düzeyde yerleşmesine neden olamaz. Fiyatı belli bir düzeyde de 
koyamaz ve aynı anda daha düşük fiyattan satabileceği büyük bir miktar kadar da 
satamaz. Fakat iktisadi yaşamda ona istisnai bir pozisyon veren şey, belli bir du­
rumda, ticareti yapılan tekel malının miktarı veya fiyatı arasında bir tercihe sahip 
olması gerçeğidir. Tekelci bu tercihi, diğer iktisadi bireylere bakmadan, sadece 
kendi iktisadi avantajını düşünerek, kendi başına yapar. Böylece, daima kendi 
iktisadi çıkarına göre, daha fazla veya daha az tekel malını satışa sunmak suretiyle 
fiyatı düzenlemek veya fiyatı yükseltmek veya düşürmek suretiyle ticareti yapılan 
tekel malının miktarını düzenlemek onun elindedir. 

Bir tekelci bu yüzden, yüksek bir fiyattan küçük miktarlarda tekel malı sat­
maktan daha büyük bir iktisadi kazanç beklerse, mübadele işlemlerinin arasın­
da iktisadi karaktere sahip olduğu sınırlar içinde fiyatını yükseltecektir. Daha 
düşük bir fiyattan daha büyük miktarlarda tekel malı pazarlamayı kendisi için 
daha avantajlı bulursa, fiyatını düşürecektir. Başlangıçta, mümkün olduğu kadar 
yüksek fiyat koyacak ve böylece tekel malını sadece küçük miktarlarda pazarlaya­
cak, daha sonra satışlarını arttırmak için fiyatı adım adım düşürecek ve böylece 
sırayla nüfusun bütün kesimlerini sömürecektir -eğer bu prosedürü izleyerek 
en büyük iktisadi kazancı elde edebilirse. Fakat, eğer iktisadi avantajı öyle dikte 
ederse, baştan daha düşük fiyatlardan büyük miktarlarda tekel malı pazarlaya­
caktır. Bazı koşullar altında, tasarrufu altındaki tekel malı miktarının bir kısmını, 
pazara getirmek yerine yok olmaya terk etmeyi veya aynı sonucu sağlayacak şe­
kilde kullanımdan alıkoymayı veya kontrolündeki uygun üretim araçlarının bir 
kısmını tekel malın üretiminde kullanmak yerine yok etmeyi uygun görebilir. 
Doğrudan veya dolaylı olarak sahip olduğu tekel malın tamamının pazarlanması, 
sonuçlanan fiyat tasarrufu altındaki tekel mal miktarının bir kısmını yok etmek 
ve geriye kalanı daha yüksek bir fiyattan daha büyük satın alma gücüne sahip 
nüfus kesimlerine satmak suretiyle elde edebileceğinden daha küçük bir kazanç 
sağlayacak şekilde onu malı satın alma gücü veya arzusu çok küçük olan nüfus 
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kesimlerine teklif etmeye wrlayacak olsaydı, pazarlanan daha büyük miktarları 
kale almayarak, bu politikayı benimseyecekti·1 .  

Bir tekel malın fiyatının daima veya hatta genel olarak, tekelci tarafindan pa­
zarlanan miktarlara kesinlikle ters bir orantı içinde yükseldiğini veya düştüğünü 
veya benzer bir oransallığın tekelci tarafından konulan fiyat ve satılabilen tekel 
malı miktarı arasında mevcut olduğunu varsaymak bütünüyle yanlış olacaktı. 
Eğer, örneğin, teke ki pazara 1 000 yerine 2000 birim tekel malı getirirse, bir 
b irimin fiyatı kesinlikle 6 florinden, örneğin, 3 florine düşmeyecektir. Tersine, 
iktisadi duruma bağlı olarak, bir durumda, örneğin, sadece 5 florine, fakat d iğer 
bir durumda 2 florine kadar düşebilir. Bazı koşullar altında, bu yüzden, tekel 
malın daha fazla bir miktarda satılmasınd;m tekelcinin elde ettiği toplam hasılat, 
daha küçük bir miktarın satışıyla sağlanan toplam hasılatla kes inlikle aynı olabilir. 
Bazı koşullar altında, bummla birlikte, daha büyük veya daha ki.içük olabilirler. 
Eğer örneğimizdeki tekelci 1 000 birim tekel malı satmış olsaydı, toplam hasılatı 
6000 florin olacaktı .  2000 birim için, bununla birlikte, aynı zamanda muhakkak 
6000 florin almayacak, fakat belki, durumun koşullarına göre 10 .  000 florin 
kadar çok veya 4000 florin kadar az alacaktı. Bunun nedeni nihai olarak, çeşitli 
bireyler için farklı mallar bakımından eşitlikler skalalarında çok büyük farklılıklar 
olması gerçeğine dayanır. Böylece B, örneğin, belli bir malın elde ettiği birinci 
birimini mübadelede verdiği malın birimlerine eşit olacak şekilde, ikinci birimini 
mübadelede verilen malın 9 birimine eşit olarak, üçüncü birimini 4 birimine eşit 
olarak ve dördüncü birimini sadece bir birimine eşit olarak değerlendirebilir. 
Diğer taraftan, başka bir mal bakımından yukarıdaki skala 8, 7, 6, 5, . . .  olarak or­
taya çıkabilir. B irinci malın hububat, ikinci malın lüks bir madde olduğunu \'ar­
savın. Pazarlanan miktarda belli bir noktanın ötesine geçen bir artışın, hububatın 
tiyatında lüks maddenin fiyatındakinden çok daha hızlı bir düşüşe (ve pazarlanan 
miktardaki bir azalmanın çok daha hızlı bir yükselişe) neden olacağı açıktır. 

Eğer bütün tekelcilerin a\·antajlarının farkında iktisadi bireyler oldukları ,·ar­
sayıl ırsa, o zaman onların politikası doğal olarak, ne tekel malının mümkün olan 
en düşük fiyatını belirlemeye ne de mümkün olan en fazla miktarını satmaya 
yönelmez. Ne tekel malını mümkün olan en büyük sayıdaki iktisadi birey veya 
birey gıupları için mevcut hale getirmeye, ne de tekel mal ını her bir birey için 
mümkün olan en tam ölçüde sağlamaya yönelik olmaz. Tekelcinin bunların hiç­
birisinde çıkarı yoktur. Onun iktisadi politikası, sahip olduğu tekel malın mikta­
rından maksimum bir kar sağlamaya yöneliktir. Bu yüzden, tasarrufu altındaki 
tekel malın tamamını satıştan çekmez, fakat bunun yerine sadece, beklenen fiyat­
tan, kendisine en büyük kazancı sağlayamayı taahhüt eden bir miktar kadar pa­
zarlar. Fiyatı, kontrolündeki tekel malın tamamını satabileceği kesin bir düzeyde 
sabitlemez, fakat bunun yerine maksimum kar sağlaması en muhtemel olan bir 

J Sonraki paragraf orijinalinde burada bir dipnot olarak görünmektedir. - Çevirmenler. 
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düzeyde belirler. Onun bakış açısından doğru iktisadi politika, her bir durumda 
en büyük kazancı sağlayacağı için, açıkça satış için tekel malını sadece bu gibi 
miktarlarda sunmak veya bu gibi bir düzeyde fiyatı belirlemektir. 

Tekel malının daha küçük bir miktarını pazarlamak suretiyle daha yüksek bir 
kazanç elde edebilecek olması gerçeğine rağmen, yine de daha büyük bir mik­
tarda satış yapsaydı, tekelci bir bakış açısından, politikası doğru olmayacaktı. 
Eğer, satışı en yüksek karı vaat eden tekd malı miktarının üretimiyle kendisini 
sınırlandırmak yerine, iktisadi mallarla ilgili bir harcamaya ve diğer fedakarlıklara 
katlanmak ve yine de nihai karının daha küçük olmasına neden olmak suretiyle 
bu miktarı arttırsaydı, izlediği politika yine daha çok iktisat dışı olacaktı. Daha 
büyük miktarlar satabilecek olmasına rağmen, eğer daha yüksek bir fiyat koydu­
ğunda elde edecek olduğundan daha küçük bir kazanç elde edecek kadar düşük 
fiyat bdirleseydi, doğru olmayacaktı. Bütün bunlardan başka, eğer mübadele 
bu fiyattan kendileri için iktisadi olacak olan bütün rakip alıcılara tam olarak arz 
edemeyeceği kadar düşük bir düzeyde tekel malın fiyatını belirleseydi ve bu ne­
denle onların bazısı malı satın almadan gitseydi, izlediği politika yanlış olacaktı. 
Böyle bir durum, fiyatı çok düşük belirlediğinin açık bir kanıtıdır. 

Burada söylenen şe); tecrübeyle ve tarihle desteklenir. İktisadi faaliyetleri 
açıkça gösterdiği gibi, bütün tekelcilerin politikaları yukarıdaki mülahazalara 
göre yürütülmektedir. Onyedinci yüzyılda Hollanda Doğu-Hindistan Şirketi 
Moluccas'taki baharat bitkilerinin bir kısmının yok edilmesine neden oldu. Bü­
yük baharat stokları Doğu Hint adalarında ve ti.iti.in Kuzey Amerika'da çoğu 
kez yakıldı. Esnaf birlikleri ( loncalar ) ,  çeşitli araçlar kullanarak sanatkar sayı­
sını mümkün olduğu kadar çok sınırlandırmaya odaklandılar (çıraklık süresini 
uzatarak, çırakların belli bir sayıdan daha fazla olmasını yasaklayarak vb. ) .  Bu 
araçların hepsi, pazara ulaşan bir çok ticari tekel malın miktarları, tekelcinin veya 
tekelci birliklerin istediği şekilde düzenlendiği için, bir tekelcinin bakış açısına 
göre doğruydu. Ticaretin daha serbest hale gelmesi, fabrikaların ortaya çıkması 
ve diğer etkenler esnaf birliklerini pazara gelen mal miktarlarını bağımsız bir 
şekilde düzenlemekten alıkoyduğu zaman, bütün esnaf örgütü tekelci karakte­
rini ilgilendiren konularda etkisiz duruma geldi. Fiyat oluşumunu doğrudan et­
kileyen tekelci para cezaları ve benzeri araçlar, pazara daha fazla miktarda mal 
getirilmesini etkilemeden önce derhal kaldırıldı. Bu para cezaları orijinal olarak, 
tekelcilerin bütün esnaf örgütünün veya birlik yapısının çıkarını değerlendirmek­
te başarısız olan belli birevlerin (fiyat kırıcılarını ) ,  tekelci grup için karlı olan 
sııurlara uymasını sağlamak için düşünülür. Esnaf birliklerinin pazara getirilen 
malların miktarlarııu kontrol etme gücü ellerinden alınmış olduğu zaman, onla­
rın regi.ilasyonları artık uygulanamayabilirdi. Bir esnaf birliğinin bütün üyeleri­
nin en fazla endişe duydukları konu, el yapımı ürünlerin satılacak miktarlarının 
daima sadece çıkarlarına uygun miktarlarda pazarlanmasının düzenlenmesiydi. 
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Bu düzenlemeye karşı çıkanlar, esnaf örgütleri tarafından daima en tehlikeli mu­
halifler olarak görüldü ve onlara karşı hükümetten sürekli koruma talep edildi .  
Büyük ölçekli sanayi tarafından arz edilen büyük miktarlardaki mamul ürünlerle 
onların düzenleyici faaliyetlerinde gedik açılması, esnaf birliği (lonca) sisteminin 
çöküşüne delalet etti. 

Bu kısımda söylenen şeyi özetlersek, bir tekelcinin satmaya karar verdiği bir 
malın her bir miktarı için, fiyatın onun arzusundan bağımsız olarak belirlendiğini; 
tekel malın bir birimi için koymaya karar verdiği her bir fiyatta, miktarın bağımsız 
olarak belirlendiğini; malların dağılımının, her bir dununda, kesin yasalara göre 
gerçekleştiğini; ve iktisadi olayların bütün gidişatının her hususta tesadüfi olmadı­
ğını fakat kesin prensiplere indirgenmiş olma istidadında olduğunu görürüz. 

Tekelcinin ya fiyatını ya da satılan miktarı seçmesinin elinde olduğu gerçeği 
bile, gördüğümüz gibi, kararının sonucunda ortaya çıkan iktisadi fenomende bir 
belirsizlik olduğu anlamına gelmez. Tekelci daha yüksek veya daha düşük fiyat 
koyma veya tekel malını daha büyük veya daha küçük miktarlarda pazarlama 
gücüne sahip olmasına rağmen, iktisadi çıkarına en kesin bir şekilde tekabül eden 
sadece belli bir fiyat ve pazara getirilen sadece belli bir miktar tekel malı vardır. 
Eğer tekeki iktisadi bir bireyse, bu yüzden, satacağı tekel malının fiyatım veya 
miktarını belirlemede keyfi bir yol takip etmeyecek, fakat kesin prensiplere göre 
hareket edecektir. Her belli iktisadi durum, içinde fiyat oluşumunun ve malla­
rın dağılımmın gerçekleşmek zorunda olduğu kesin sınırları koyar ve bu sınırlar 
dışındaki bir fiyat \'e mal dağılımı iktisadi bakımdan imkansızdır. Tekelci ticaret 
fenomeni bize bu yüzden, kesin yasalara her bakımdan tam uyan bir resim sunar. 
Burada da, elbette, hata ve eksik bilgi sapmalara neden olabilir, fakat bunlar, top­
lwnsal iktisadın patolojik fenomenidir ve iktisadi yasalara karşı hasta bir bedenin 
semptomlarının psikoloji yasalarına karşı yaptığı kadar az ortaya çıkar. 

150 



Bölüm 3 

İki Taraflı Rekabet Altında Malların Fiyat 
Oluşumu ve Dağılımı 

A. Rekabetin Orijini 
Eğer tekelci kavramını, devlet veya toplumun diğer bir organı tarafından diğer 
iktisadi bireylerin rekabetinden korunan kişilerle sınırlasaydık, kavramı çok dar 
bir şekilde yorumlayacaktık. Mülkiyetlerindeki varlıkların bir sonucu olarak veya 
özel yeteneklere \'e koşullara bağlı olarak, diğer iktisadi kişiler için rekabetçi bir 
şekilde arz edilmesi fiziki ve iktisadi olarak imkansız olan malları pazarlayabilen 
kişiler vardır. Ve hatta bu tiplerdeki özel koşulların mevcut olmadığı durumda 
bile, tekelcilerin ortaya çıkmasına çoğu kez hiçbir sosyal engel yoktur. Yaptığı işi 
yapan başka bir kişinin olmadığı bir yere yerleşen her sanatkar \'e yaptığı ticareti 
veya işi daha önce kimsenin yapmadığı bir yere yerleşen her tüccar, doktor veya 
avukat kesin anlamda bir tekelcidir. Çünkü ticarette topluma sunduğu mallar, en 
azından sayısız durumda, sadece ondan sağlanabilir. Gelişen birçok kasabanın ta­
rihi, kasaba küçük ve nüfusu az iken oraya yerleşmek üzere gelen ilk dokumacıyı 
anlatır. Bugün bile, bir seyyah tekelcinin bu özel tütiinü Doğu Avrupa'nın her 
yerinde ve Avusturya'nın daha küçük köylerinde bile bulabilir. Fiili bir durum 
olarak ve serbest rekabet üzerinde sosyal bir kısıtlama olmayarak yorumlanan 
tekel, bu yüzden, bir kural olarak, daha önceki ve daha ilkel fenomendir ve reka­
bet zaman içinde daha sonra ortaya çıkan fenomendir. Rekabet altında hüküm 
süren fenomeni açıklamak isteyen bir kişi, bu yüzden, açıklamaya tekel ticareti 
fenomeniyle başlamayı yararlı bulacaktır. 

Rekabetin tekelden gelişmesi usulü, medeniyetin iktisadi ilerlemesiyle yakm­
dan ilgilidir. Nüfus artışı, değişik iktisadi bireylerin artan ihtiyaçları ve onların 
büyüyen zenginlikleri, üretim artarken bile birçok durumda, tekekiyi nüfusun 
daha geniş kesimlerini gittikçe tekel malını tüketmekten dışlamaya sevk eder ve 
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aynı zamanda fiyatlarını gittikçe yükseltmesine izin verir. Toplum böylece tekel­
cinin sömürü politikası için gittikçe daha uygun bir obje haline gelir. Belli bir 
çeşit birinci bir sanatbr, birinci bir doktor veya birinci bir avukat, her yerleşim 
biriminde sevinçle karşılanan bir adamdır. Fakat, eğer hiç rekabetle karşılaşmaz 
ve yerleşim birimi gelişirse, hemen hemen istisnasız, bir süre sonra nüfusun daha 
az zengin kesimleri arasında acımasız ve yalnız kendi çıkarını düşünen bir adam 
olarak ün kazanacak ve yerleşim yerinin daha zengin sakinleri arasında bile bencil 
olarak görülecektir. Tekelci, toplumun ticari mallarıyla (veya emek hizmetleriyle) 
ilgili artan gerekliliklerine her zaman uyum gösteremez ve eğer uyum gösterebil­
seydi, satışlarına uygun bir artış, her zaman onun iktisadi çıkarına olmaz. Çoğu 
dunımlarda, bu yüzden, müşterileri arasında bir tercih yapmak zorunda kalacak 
ve rakiplerin bazısı tekel malını ya hiç elde edemeyecek ya da tekel malı onlar için 
sadece isteksiz ve uygun olmayan bir şekilde arz edilecektir. Onun daha zengin 
müşterileri bik, hizmetinin pahalılığından ve her türlü eksikliğinden şikayet et­
mek için sık sık neden bulacaklardır. 

Henüz tanımlanan iktisadi durum, genellikle, h içbir sosyal ve diğer engelle­
rin olmaması koşuluyla, rekabet ihtiyacının bizatihi kendisinin rekabetin ortaya 
çıkmasına neden olduğu bir durumdur. Sonraki görevimiz, o zaman, rekabetin 
ortaya çıkmasının dağılım, satışlar ve bir ticari malın fiyatı üzerindeki etkilerini, 
tekel altında gözlenen benzer frnomenle mukayese içinde incelemek olacaktır. 

B.  Rakipler Tarafından Arz Edilen Bir Ticari Malın 
Miktarlarının Fiyat Oluşumu Üzerindeki Etkisi; 
Onlar T��afından Kararlaştırılan B.elli Fiyatların 
Satışlar U zerindeki Etkisi; ve Her Iki Durumda 
da Ticari Malın Rakip Alıcılar Arasında Dağılımı 
Üzerindeki Etkisi. ı  

Kavranmasını kolaylaştırmak için, tekelci ticaretin prensipleri ile ilgili açıklamamda 
tasvir ettiğim durumu mevcut araştırmanın temeli olarak kullanacağım. 190.  say­
fadaki tabloda2 B 1, B2, B3 ve devamındaki semboller tek tek çiftçileri veya çiftçi 
gruplarını temsi l etmektedir. Her bir çiftçi için yeni elde edilecek birinci at birinci 
sütundaki hububat miktarına eşit ve her ilave at 10 kile daha az hububat miktarına 
eşittir. Önce sormamız gereken soru şudur: birkaç rekabet eden satıcı tarafından 
satışa sunulan bir ticari mal miktarının daha çok veya az olmasının fiyat ve ticari 
malın r�1kip alıcılar arasındaki dağılımı üzerindeki etkisi ne olacaktır? 

1 Bakınız. John l'rincc-Smith, ''Der Markt, cine Skizze", V,iertelj"aln·sclıriftfür Volksıvirtlısclmjt 
ıınd Kııltııılresclıiclıte, I, ( 1 863) ,  kısım !\� 148 vd. 
� Orijinalindc Mcngcr 204. savfada basılan tabloyu burada tekrarlar. İki tablo aynı olacağın­
dan ikinci kez aynen �·er almasının gerekli olmadığı düşünüldü. - Çevirmenler. 
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İlk ünce, arz tarafında iki rakibin, A l  ve A2, olduğunu ve ikisi A l  'e ve biri 
A2'ye ait olmak üzere satış için toplam 3 ata sahip olduklarını varsayın. Daha 
ünce söylenen şeyden, bu durumda çiftçi B l 'in 2 at ve çiftçi B2'nin l at satın 
alacağı açıktır. Fiyat 60 ve 70 kik hububat arasında olacaktır. Çifrçi B l ve B2'nin 
iktisadi çıkarından dolayı daha yüksek bir fiyatın ortaya çıkması imk<'ınsızdır. 
B3\in rekabetinden dolayı da fiyatın daha düşük olması imk<lnsızdır. Eğer A l  
v e  A2 satış için 6 ata sahip olurlarsa, onların üçünü B l 'in, ikisini B2'nin ve biri 
B32ün satın alacak olması ve fiyatın SO ve 60 kile hububat arasında oluşacak 
olması daha az kesin değildir. 3 

Eğer biz birkaç rakip satıcı tarafından ticari bir malın belli bir miktarının 
satışı sonucunda oluşan fiyatı ve mal dağılımını tekel altında gözlemlenen du­
rumla karşılaştırırsak, tanı bir benzerlik buluruz. Ticari malın belli bir miktarının 
bir tekelci veya arz tarafindaki birkaf rakip satıcı tarafindan satılıp satılmamasmm 
Pe ticm-i maim rakip satıcılar arasmda 01iji11al olarak dağıtılmasından bağımsız bi­
fimde satılıp satılmnnıasınm, fiyat oluşumu ve ticari maim rakip alıcılar arasında 
somıflanan dağılımı üzerindeki etkisi kesinlikle aymdır. 

Satılan malın daha çok ,·eya daha az olması, rekabetçi ticarette olduğu kadar 
tekel altında da malın fiyatı ve dağılımı üzerinde çok kesin bir etkiye sahip olsa 
da, ticari bir malın belli bir miktarının sadece bir tekelci veya birkaç rakip satıcı 
tarafından arz edilmesi gerçeği, henüz bahsedilen iktisadi yaşam fenomeni üze­
rinde hiçbir etkiye sahip değildir. 

Benzer bir sonucu, ticari malların belli fiyatlardan satışa sunulduğu durumda 
gözlemleyebiliriz. Fiyatın daha yüksek veya daha düşük düzeyde olması, gördü­
ğümüz gibi, her rakip alıcının fiilen elde edeceği miktar üzerinde olduğu kadar, 
ticari bir malın toplam satışları üzerinde de çok önemli bir etkiye sahiptir. Fakat 
malların (sabit fiyattan) sadece bir veya birkaç iktisadi birey tarafindan pazara 
getirilip getirilmemesi, ne toplam satışlar ne de f ırklı iktisadi bireyler tarafından 
elde edilecek miktarlar üzerinde doğrudan ve zorunlu bir etkiye sahip değildir. 

Satışa sunulan ticari bir tekel malının belli miktarlarının fiyatı üzerindeki etkisi, 
belli fiyatların satılan miktarlar üzerindeki etkisi \'e her iki durumda da malı sarın 
almaya çalışan rakipler arasında ticari malın dağılımı bakımından geliştirilen pren-

3 Bmıd<uı, gencide pazarJ,ırın, fuarların, borsakırııı \'C biitiin ticari tophumıa noktalarınııı beşeri 
iktisat •ıçısıııd;uı büyük öneminin, bu kunımlar olmadan tic.ıri ilişkilerin d.ıh,ı brm.ışık hale gel­
mesi, iktis.ıdi liy•ıtların ortaya çıkmasuun fiilen imkansız olması gerçeğine b.ığlı olduğu derhal gö­
rülür. Bu piy.ıs.ılard,ı un,ıya çıbn spekülasyon, her ne scbcbtcn ort•l)'•l çıbrs.ı çıksın iktisadi olma­
yan fi )'•it oluşunnıııu önleme veya onun insanların iktisadı üzerindeki Z•ır.ırlı etkilerini en azından 
hafifletme etkisine s.ıhiptir. (Princc-Sınith, op. cit ., ss. 143 vd. ;  Ottu Mich.ıclis, "Dic wirthsdufıt­
lichc Rolle dcs Spckulationslundcls", VıerteljaJmclnift ftir Vo/kswirthsc/Jaft ımd Kııltuıgesc/Jic/Jte, 11, 
( 1864), kısım I\: 1 30 vd.,  III, ( 1 865), kısım il, 77 vd. ;  Kari Scholz, "Der Wochcnm.ırkt", ibıd., 
v: ( 1 867), kısım 1 ,  25 vd.; A. Eırnninghaus, "Marktc und Mcsscn", ibid., 61 vd.) 
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sipler, bu yüzden, belli bir sayıdaki iktisadi bireyin (talep tarafindaki rakipler) di­
ğer birkaç birey tarafından (arz tarafindaki rakipler) satışa sunulan ticari bir malın 
miktarları için rekabet ettiği bütün durumlara tam olarak uygulanabilir. 

C. Bir Malın Arzındaki Rekabetin Satılan Miktar 
ve Tek.lif Edilen Fiyat Üzerindeki Etkisi 
(Rakiplerin Politikaları) 

Satışa sunulan bir malın her belli miktarı için kesin bir fiyat konulduğunu, her­
hangi bir fiyattan satışların belli miktarlarda olduğunu, her iki durumda aynı za­
manda satılan malların belli bir dağılımının olduğunu ve bütün bu açılardan söz 
konusu miktarın arz tarafında bir tekelci veya birkaç rakip tarafindan pazarlanıp 
pazarlanmamasının konu ile ilgisinin olmadığını açıklamış bulunmaktayım. 

Diğer şeyler sabitken, bir malın fiyatı ve dağılımı, 1000 biriminin, örneğin, 
bir tekelci veya birkaç rakip tarafından satışa sunulsa da aynı olacaktır. Bir ticari 
mal belli bir fiyattan, -örneğin satışa sunulan ticari malın bir birimi karşılığında 
diğer ticari malın üç birimi fiyattan- bir tekelci veya birkaç rakip tarafından sa­
tışa sunulsa da, toplam satışlar ve satılan malın rakip alıcılar arasındaki dağılımı 
kesinlikle aynı olacaktır. 

Eğer, bu yüzden, arz tarafındaki rekabet fiyat oluşumu, toplam satışlar ve bir 
malın rakip alıcılar arasındaki dağılımı üzerinde herhangi bir etkiye yol açmıyor­
sa, ya malın farklı miktarları satışa sunulacak veya rakip satıcılar tekelden ziyade 
rekabet rejimi altında farklı fiyatlar koymak wnında kalacaklardır. 

Bir ticari malın arz tarafındaki rekabetin satışa sunulan miktarlar, malın dağılımı 
ve teklif edilen fiyatlar üzerindeki etkisi, izleyen kısımda meşgul olacağımız konu­
dur. Söz konusu iktisadi fenomeni açıkça belirtmek için öncelikle, bir tekelciye ait 
ticari bir malın aniden iki rakibin ellerine geçtiği basit durumu göz önüne alalım. 

Bir tekelci öldü ve üretim araçları ile ticari tekel malından oluşan varlıklarını 
iki mirasçıya eşit paylarda bıraktı. Bu, henüz ortaya atılan basit durum i le ilgili 
bir örnektir. Tekelcinin iki mirasçısının, birbirleriyle rekabet etmek yerine, tek bir 
firma içinde birlikte çalışması ve vasiyet sahibinin (yukarıda tanımlanan) tekel 
politikasını devam ettirmesi imkansız değildir. Veya onlar tüketicileri sömürmek 
için karşılıklı bir anlayış birliği içine girebilirler ve satışa sundukları mal mik­
tarlarını veya koydukları fiyatları birlikte düzenleyebili rler. Hatta onların, kendi 
iktisadi çıkarlarına olduğunu keşfettiklerinde, açık bir anlaşma olmadan ancak 
"çıkarlarının karşılıklı olarak çok iyi farkında olarak", tüketicilere karşı aynı tekel 
politikasını izleyebilmeleri de akla uygundur. İnsanların iktisadi gelişim içinde 
oldukları her yerde gözlemlenebilen4 bu durumların her birinde, şüphesiz daha 

� Hiçbir fenomen, bir tekelcinin piyasaya girmek isteyen bir rakibe karşı en kavgacı tarzda 
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önce tekel ticaretiyle gözlemlediğimiz fenomenin aynısıyla karşılaşacaktık. Çün­
kü o zaman iki iktisadi birey arz tarafında rakip konumunda değil tekelci ko­
numunda olacaklar ve bu yüzden mevcut tartışma alanı içine girmeyeceklerdi. 
Fakat eğer iki mirasçının daha önceki tekel malın satışını bağımsız bir şekilde 
izlemelerinin kararlaştırıldığını varsayarsak, önümüzde gerçek bir rekabet duru­
mu söz konusu olur ve düşünülmesi gereken sorular şunlardır: önceki tekel malı 
şimdi evvelki durumdan farklı olarak hangi miktarlarda satışa sunulacak ve iki 
rakip tarafından belirlenen arz fiyatları ne olacaktır? 

Önceki kısımda, tekelcinin sahip olduğu tekel malının bütün miktarlarını pa­
zarlamaktan kaçınmasının \'e onları yok etmesinin veya çürümeye terk etmesinin 
çoğu kez iktisadi çıkarı gereği olduğunu gördük. Çünkü o çoğu kez, malının 
daha küçük bir miktarından, tamamını daha düşük fiyatlardan satması durumun­
da elde edecek olduğundan daha büyük bir kazanç sağlayabilir. Bir tekelcinin 
l 000 libre ticari tekel malına sahip olduğunu ve veri iktisadi durumda ya libre 
başına gümüşün 9 onsundan 800 libre satabildiğini ya da libre başına gümüşün 
6 onsundan mevcut miktarın tamamını elden çıkarabildiğini varsayın. Böylece, 
tasarrufü altındaki tekel malın toplam miktarı için 6000 ons gümüş veya 800 lib­
resi için 7200 ons gümüş elde etmek onun elindedir. Eğer tekelci kendi çıkarını 
izleyen iktisadi bir bireyse, yapacağı seçim şüphesiz bellidir. Tekel malının 200 
}ibresini ortadan kaldıracak, çürümesine izin verecek veya aksi durumda ticaret­
ten çekecek ve sadece geri kalan 800 libreyi satışa çıkaracak, veya, miktarlarla 
aynı şey demek olan, fiyatı aynı sonucu elde edeceği bir düzeyde koyacaktır. 

Fakat, eğer önceden tekel olan ticari malın l 000 libresi iki rakip arasında 
bölünürse, bu politika onların her biri için iktisadi bakımdan hemen imkansız 
hale gelir. Eğer ikisinden biri sahip olduğu malın bir kısmını yok etseydi veya 
diğer bir şekilde ticaretten çekseydi, elbette ticari malının bir biriminin fiyatında 
belli bir artış sağlayacaktı. Fakat asla, veya sadece çok seyrek durumlarda, böyle 
yaparak daha büyük bir kar elde edemeyecekti. Eğer iki rakipten birincisi, örne­
ğin A l ,  öceden tekel olan kontrolündeki ticari malın 500 !ibresinin 200 !ibresini 
yok etseydi \'eya tersi ticaretten çekseydi, şüphesiz malın fiyatının, örneğin, libre 
başına 6 ons gümüşten 9 ons gümüşe yükselmesine neden olacaktı. Fakat kensi 
için elde edeceğitoplan karın daha büyük olmasına neden olmayacaktı. Davranı­
şının sonucu, kendisi mübadelede satılan 300 libre için sadece 2700 ons gümüş 

pozisyonunu savunması ti:nomeninden daha yaygın değildir. Fakat, rakip bir kez kendisini 
tanıttığında onun rakiple bir anlaşmaya varması da tıpkı bu fenomen gibi yaygındır. Tekel­
cinin öncelikli çıkarı, bir rakibi piyasaya girmekten alıkoymaktır. Fakat eğer bir rakip yine 
de kuvvetli bir şekilde durumunu sağlamlaştımayı başarırsa, onun iktisadi çıkarı, bir rakip 
ortaya çıktıktan sonra bile tekel politikasının mümkün oldğu her durumda bu ikinci firma ile 
kombinasyon içinde değişik bir politika izleyemeyi içerir. Keskin rekabet bu tür durumlarda 
genellikle her ikisi için de dezavantajlıdır. Bundan dolayı iki rakip, başlangıçta birbirlerine çok 
düşman olsalar da, genellikle hızla bir anlaşmaya varırlar. 
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(3000 yerine) elde ederken, A2'nin 3000 yerine 4500 ons gümüş elde etmesi 
olacaktı. Düşünülen kar sadece rakibi için artacak ve kendisi önemli bir kayba 
maruz kalacaktı. 

Arz tarafında ortaya çıkan rekabetin birinci etkisi, bu yüzden, bir ticari mal 
satan rakiplerden hiçbirinin malın mevcut miktarının bir kısmını yok etmekten 
veya mübadeleden çekmekten veya aynı şey demek olan, üretimi için kullanılan 
üretim araçlarını kullanmamaktan, iktisadi bir avantaj elde edememeleridir. 

Tekele mahsus iktisadi yaşamın ikinci bir fenomeni de rekabetle ortadan kal­
kar. Önceki kısımda bahsedilen değişik toplumsal kesimlerin birbirini izleyen 
bir şekilde istismar edilmesine işaret ediyorum. Başlangıçta ticari malın sadece 
küçük miktarlarının yüksek fiyatlardan pazarlanmasının ve daha sonra aşamalı 
bir biçimde toplumun bütün kesimlerini sömürmek için sadece derece dere­
ce daha az satın alma gücüne sahip toplum kesimlerine sırasıyla satılmasının ,  
çoğu kez bir tekelcinin yararına olabileceğini gördük. Bu  prosedür, rekabetle 
hemen imkansızlaşır. Eğer A l ,  A2'nin rekabetine rağmen toplum kesimlerini 
bu şekilde aşamalı olarak sömürmeye çalışsaydı ve başlangıçta malın sadece 
küçük miktarlarını pazarlasaydı, muhtemelen fiyatı kendisine kazanç sağlama­
ya yetecek şekilde yükseltemeyecek, fakat bunun yerine sadece, davranışının 
neden olduğu boşlukları rakibinin doldurmasına ve amaçladığı iktisadi kazancı 
ele geçirmesine firsat verecekti. 

Bütün bunlardan başka, gerçek rekabetin malların dağılımı ve fiyat oluşumu 
üzerindeki etkisi ne olursa olsun, bu yüzden, daha önce tanımlanan tekelin 
toplumsal bakımdan en zararlı doğal sonuçlarının ikisinin rekabetle ortadan 
kaldırıldığı bir dereceye kadar kesindir. Ne arz tarafında rekabete maruz bir ti­
cari malın mevcut miktarının bir kısmının yok edilmesi, ne de onun üretimine 
hizmet eden üretim araçlarının bir kısmının yok edi lmesi, ayrı rakip bireylerin 
çıkarına değildir ve değişik toplum kesimlerinin birbiri arkasına sömürülmesi 
imkansız hale gelir. 

Fakat rekabet yine insanların iktisadi yaşamıyla ilgili çok daha önemli diğer 
bir sonuca neden olur. İktisadi bireyler için önceden bir tekel malı olarak mev­
cut olan bir ticari malın miktarlarındaki artışı kastediyorum. Tekel genellik­
le, sadece tekelcinin kontrolündeki mal miktarı parçasının satışa sunulmasına 
veya mevcut üretim araçlarının sadece bir kısmının kullanılmasına neden olur. 
Gerçek rekabet daima bu yanlış uygulamayı hemen sona erdirir. Fakat rekabet 
genellikle, önceden tekel durumunda olan bir ticari malın mevcut miktarında­
ki artışla ilgili ilave etkiye sahiptir. İki veya daha fazla sayıdaki rakip satıcının 
birlikte kontrol ettikleri üretim araçlarının, bir tekelcinin kontrolündeki üretim 
araçları kadar dar bir şekilde sınırlandırılması, bir dereceye kadar, çok nadir 
ortaya çıkan bir durumdur. Çoğu durumda, bu yüzden, birkaç rakip bir tekel-
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ciden daha büyük bir miktarda ticari mal pazarlayacaktır. Böylece gerçek reka­
betin mevcudiyeti, ticari bir malın sadece mevcut miktarının tamamının satışa 
sunulmasına neden olmaz, fakat aynı zamanda, üretim araçları ile ilgili hiçbir 
doğal sınırlama olmadığında, mevcut miktarda anlamlı bir artış olması şek­
linde ilave ve çok daha önemli bir sonucu da ortaya çıkarır. Bu, düşen fiyatlar 
sayesinde toplumun gittikçe daha fazla kesiminin ticari malı tüketebilmeleri ve 
toplumun ihtiyaçlarının her zaman daha tam tedarik edilmesi anlamına gelir.5 

Önceki kısımda, bir tekelcinin ticari malını pazara belli sabit miktarlarda genel­
likle niçin getirmediğine ve bir müzayededeki gibi tiyatın belirlenmesini bekledi­
ğine, fakat bunun yerine niçin ticari malı için kesin bir fiyat koyduğuna ve fiyatın 
satışlar üzerindeki etkisini beklediğine ilişkin nedenleri gösterdim. Benzer bir şey, 
bir ticari malı satan birkaç rakip olduğu zaman ortaya çıkar. Bu durumda da, 
onların her biri ticari malını belli bir tiyattan satışa çıkarır, ki bu şekilde mümkün 
olan en büyük karı elde edeceğini hesaplar. Onların davranışını bir tekelcinin dav­
raıuşından ayıran şey, rekabet her rakibi kendisinin ve rakibinin elindeki toplam 
miktara göre fiyat koymaya zorlarken, tekelcinin çoğu kez, daha önce gördüğü­
müz gibi, sahip olduğu miktarın sadece bir kısmının tüketicilere ulaşmasına ne­
den olacak kadar yüksek bir fiyat belirlemesinin çıkarına olduğunu düşünmesidir. 
İlgili iktisadi birevlerin hata ve bilgisizlikle sınırlanınaları durumunda, fiyatlar bu 
yüzden rekabet eden bütün arz edicilerin tasarrufundaki toplam miktarın etkisi al­
tında oluşur. Buna, gördüğümüz üzere, rekabetin genellikle ticari malların mevcut 
miktarını önemli ölçüde arttırdığı gerçeği ilave edilmelidir. Bunlar, rekabetin bir 
sonucu olarak fiyatlarda ortaya çıkan azalışlardan sorumlu olan faktörlerdir. 

B ir malın üretimiyle meşgul olan iktisadi kişilerin iktisadi faaliyetlerinin yönü 
bile, rekabetin varlığından büyük ölçüde etkilenir. Bir tekelci doğal olarak malı­
nın sadece daha yüksek toplum kesimlerine ulaşması için çaba gösterir ve toplu­
mun daha az satm alma gücüne sahip bütün kesimlerini tüketimden dışlamaya 
çalışır. Bir kural olarak, büyük miktarlar üzerinden küçük karlar elde etmektense 
küçük miktarlar üzerinden büyük karlar elde etmek, onun için çok daha avantajlı 
ve her zaman daha uygundur. Fakat, mümkün olan her durumda en küçük ikti­
sadi kazançla bile ilgilenen rekabet, belli bir andaki iktisadi durumun izin verdiği 
en düşük toplum kesimlerine kadar malları yayma eğilimindedir. Tekelci belli 
sınırlar içinde, pazara gelen bir tekel malının ya fiyatını ya da miktarını düzenle­
me gücüne sahiptir. Daha fazla satın alma gücüne sahip toplum kesimlerini daha 
etkin bir şekilde sömürebilmek için, en düşük toplum kesimlerinin tüketimine 
tahsis edilen mal lardan elde edebileceği küçük karlardan seve seve vazgeçer. Fa­
kat hiçbir rakibin ticareti yapılan bir malın fiyatını veya miktarını kendi başına 
düzenleme gücüne sahip olmadığı rekabet altında, her ayrı rakip en küçük bir 
karı bile arzu eder ve bu gibi karları elde etme imkanlarının kullanılması artık 

5 Sonraki p•ıragraf burada orijinalinde bir dipnot olarak görünür. Çevirmenler. 
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ihmal edilmez. Rekabet bu yüzden, birçok küçük karın sağlanması eğilimiyle ve 
böyle bir ekonominin yüksek derecesiyle büyük ölçekli üretime yol açar. Çünkü 
her birimin karı daha düşük olursa, her iktisadi olmayan israf daha tehlikeli olur 
ve rekabet daha canlı olursa, eski geleneksel yöntemlere göre işletmenin düşün­
cesiz bir şekilde devamı daha az mümkün olur. 
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Bölüm 1 

Kullanım Değeri ve Mübadele Değerinin 
Doğası 

Bir toplumun iktisadi gelişimi, ticaretin önemli miktarda olmadığı ve farklı aile­
lerin mallarla ilgili gerekliliklerini doğnıdan kendi üretimlerinden karşılamak zo­
nında kaldıkları bir düzeyle iltisadi bakımdan sınırlı olduğu sürece, mallar açıkça, 
sadece izole iktisadi bireylerin ve ailelerinin ihtiyaçlarını doğnıdan kendi başlarına 
tatmin etme özelliğinde olduğunda, iktisadi bireyler için değere sahiptir. 1 Fakat 
insanlar iktisadi çıkarlarının gittikçe daha fazla farkına vardıkları zaman, birbirle­
riyle ticari ilişkiler içine girerler ve malları mallarla mübadele etmeye başlarlar ve 
sonunda iktisadi mallara sahip olmanın, sahiplerine mübadele yoluyla diğer tür­
lerdeki malları elde gücü verdiği bir durum ortaya çıkar. Bu olduğu zaman, eğer 
iktisadi bireyler ihtiyaçlarının tatminini sağlayacaklarsa, belli ihtiyaçlarının tatmi­
ni için gerekli oJ.rn malların kontrolüne doğrudan sahip olmaları artık kesinlikle 
gereldi değildir. Bu daha gelişmiş sosyal durumda, iktisadi bireyler elbette, daha 
önce doğrudan kullandıklarında ihtiyaçlarının tatmini olarak isimlendirdiğimiz 
sonucu belli malların mülkivetini elde etmek suretiyle sağladıldarı gibi, ihtiyaçla­
rının tatminini sağlayabilirler. Fakat onlar aynı zamanda, yeni durumda, ihtiyaçla­
rının doğrudan tatmini için gerek duydukları diğer malların kontrolünü, mevcut 
iktisadi duruma göre, mübadele yoluyla elde etmek suretiyle, bu sonucu dolaylı 
olarak elde ederler. Dışa kapalı aile ekonomisi durumunda elde edilen malların 
değeri ile ilgili özel koşul, bu yüzden uygulamada ortadan kalkar. 

Değer, ki gördük, ihtiyaçlarımızın birinin tatmini için sahip olmamız gerek­
tiğinin farkında olduğumuzda, -yani, sahip olmadığımızda bir ihtiyacın karşı­
lanmayacağının bilincinde olduğumuz zaman - bir malın bizim için ifade ettiği 
önemdir. Bu koşul gerçekleşmeden, değerin varlığı kavranamaz. Fakat değer, do-

1 Bakınız. Gust:ıv Schınoller, "Dic Lchrc voın Einkoınınen in ihreın ZusJJllınenhang mit den 
Gnındprincipien der Steucrlchrc", Zeitschı�ftfttı·diegernmmte Staar.sıvissenchaft, XLX ( 1 863),  53.  
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!aylı olanı dışlayarak, gerekliliklerimizin doğrudan karşılanması koşuluna bağlı 
değildir. Değere sahip olmak için, bir mal, tasarrufumuz altında sahip olmadığı­
mızda karşılanmayacak olan ihtiyaçlarımızın tatminini sağlamalıdır. Fakat doğ­
rudan veya dolaylı biçimde olması ,  kelimenin genci anlamında değerin mevcu­
diyeti söz konusu olduğu zaman, oldukça ilgisizdir. Öldürdüğü bir ayının postu 
yalnız yaşayan bir avcı için sadece, tasarrufu altında posta sahip olmadığında 
vazgeçmek wrunda kalacağı bir ihtiyacının tatmini derecesinde değere sahiptir. 
O ticari ilişkiler içine girdikten sonra, post onun için kesinlikle aynı nedenle 
değere sahip olur. Bir bakıma değer fenomeninin asli mahiyetini etkileyen iki 
durum arasında hiçbir farklılık yoktur. Çünkü tek farklılık, eğer ilk durumda post 
onun için mevcut olmasaydı, avcının havanın olumsuz etkilerine maruz kalacak 
veya postun doğrudan bir biçimde kullanılabildiği diğer bir ihtiyacın tatminin­
den vazgeçmek zorunda kalacak olması, eğer ikinci durumda post onun için 
mevcut olmasaydı, postun onun varlığında olmasından dolayı tasarrufu altında 
dolaylı olarak (mübadele yoluyla) sahip olduğu mallar vasıtasıyla başarabileceği 
tatminlerden vazgeçmek zorunda kalacak olmasıdır. 

Bu yüzden postun birinci ve ikinci durumdaki değeri, iktisadi yaşamdaki aynı 
fenomenin sadece iki farklı biçimidir. Her iki durumda da değer, ihtiyaçlarııun 
tatmininin malların kontrolüne bağlı olduğunun farkında olduklarında, malların 
iktisadi bireyler için kazandığı önemdir. İki durumun her birinde değer fenome­
nine özel bir karakter veren şey, birinci durumda doğrudan ikinci durumda ise 
dolaylı olarak kullanılarak, malların onlara sahip olan bireyler için, değer olarak 
ifade ettiğimiz önemi kazanması gerçeğidir. Bu farklılık yine de, hem günlük 
yaşamda hem de özellikle bilimimizde genel bir değer fenomeninin iki biçiminin 
her biri için spesifik terimlerin gerekli olduğunu göstermeye yeten önemdedir. 
Böylece değeri, birinci durumda kullanım değeri ve ikinci durumda mübadele 
değeri olarak ifade edeceğiz. 2 

Kullanım değeri, bu yüzden, mallara tasarrufumuz altında sahip olmadığı­
mızda karşılanamayacak olan ihtiyaçlarımızı doğrudan sağladığı için, malların 
bizim için kazandığı önemdir. Mübadele değeri, mallara sahip olmak aynı sonu­
cu dolaylı olarak sağladığı için, bu malların bizim için kazandığı önemdir. 

2 Burada orijinal olarak bir dipnot ol:ırak görünen madde için Ek G'ye bakınız. -Çevirmenler. 
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Bölüm 2 

Malların Kullanım Değeri ye Mübadele 
Değeri Arasındaki ilişki 

Dışa kapalı bir aile ekonomisinde, iktisadi mallar ya kullanım değerine sahiptir, 
ya da onlara sahip olan iktisadi bireyler için hiçbir değere sahip değildir. Fakat 
önemli kültürel gelişim içinde olan ve aktif bir ticaretin olduğu bir toplumda 
bile, iktisadi bireyler için kullanım değeri her tür şüphenin dışında olsa da, onlara 
sahip olan bu aynı kişiler için hiçbir m übadele değerine sahip olmayan iktisadi 
mallar sık sık gözlenebilir. 

Sakat bir kişinin koltuk değnekleri, sadece onları yapan yazarı tarafından kul­
lanılabilen notlar, aile dokümanları ve bir çok benzer mal, çoğu kez sadece belli 
bireylere mahsus önemli kullanım değerine sahiptir. Fakat bu aynı bireyler, çoğu 
durumlarda, bu mallarla ihtiyaçlarımn birini dolaylı bir şekilde, -yani mübade­
leyle- tatmin etmek için boş yere çaba göstereceklerdi. Gelişmiş bir medeniyette, 
zıt ilişkiler çok daha sık bir şekilde ortaya çıkar. Optik mallar ticareti yapan bir 
kişi tarafından stokta muhafaza edilen optik aletler ve gözlükler, cerrahi aletlerin 
onları üreten ve pazarlayan kişiler için ve sadece birkaç bilim adamı tarafından 
anlaşılabilen yabancı dildeki kitapların kitapçılar için hiçbir kullanım değerine 
sahip olmaması gibi, omm için genellikle hiçbir kullanım değerine sahip değil­
dir. Fakat bütün bu mallar, mübadeleyle ilgili potansiyel fı rsatlar karşısında, bu 
bireyler için belli bir mübadele değerine sahiptir. 

İktisadi malların ya kullanım değerine ya da mübadele değerine sahip oldu­
ğu, fakat onlara sahip olanlar için her ikisini de birlikte ifade etmediği bu ve 
diğer bütün durumlarda, ikisinden hangisinin ilgili bireylerin iktisadi faaliyetini 
belirlediği konusunda soru ortaya çıkamaz. Fakat bu durumlar, insanların ikti­
sadi yaşamında sadece istisnai durumlardır. Ticaret takdire şayan bir derecede 
geliştiğinde, iktisadi bireyler kontrolleri altındaki iktisadi malları ihtiyaçlarının 
tatmini için doğrudan veya dolaylı bir şekilde kullanma konusunda alelade bir 
seçim yaparlar. İktisadi mallar genellikle kullanım değerine sahiptir, bu yüzden, 
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sahipleri için mübadele değeri de ifade eder. Varlıklarımız içindeki kıyafetlerin 
çoğu, mobilya aksamları, mücevherat ve diğer binlerce mal şüphesiz bizim için 
kullanım değerine sahiptir. fakat, ticaret geliştiği zaman, onları aynı zamanda 
ihtiyaçlarımızın tatmini için dolaylı olarak kullanabilmemiz ve bu yüzden onların 
bizim için aynı anda mübadele değerine de sahip olması, aynı şekilde kesindir. 

Gördüğümüz gibi, ihtiyaçlarımızın tatmini için doğrudan bir kullanım ba­
kımından veya dolaylı bir kullanım bakımından malların bizim için ifade ettiği 
önemin, tek bir genel değer fenomeninin sadece farklı biçimleri olduğu doğ­
rudur. fakat onların bizim için önemi, bu iki farklı biçim içinde aynı anda çok 
farklı derecede olabilir. Altın bir kase, onu bir çekilişte kazanan fakir bir adam 
için şüphesiz yüksek bir mübadele değerine sahip olacaktır. Kase vasıtasıyla, aksi 
halde hiç karşılamayacağı bir çok ihtiyacını tatmin edecek (dolaylı bir şekilde, 
mübadeleyle) bir pozisyonda olacaktır. fakat kasenin onun için ifade ettiği kulla­
nım değeri, bahsetmeye bile değmeyen bir değer olacaktır. Diğer taraftan sahibi­
nin gözlerine göre yapılmış bir çift gözlük camı, mübadele değeri genellikle çok 
küçükken, muhtemelen onun için önemli bir kullanım değerine sahiptir. 

Öyleyse, insanların iktisadi yaşamında, iktisadi malların onlara sahip olan ik­
tisadi bireyler için aynı anda kullanım ve mübadele değerine sahip olduğu ve 
değerin bu iki biçiminin farklı büyüklüklerde olduğu sayısız örneklerin gözlem­
lenebileceği kesindir. Ortaya çıkan soru, belli bir durumda, bu iki büyüklükten 
hangisinin, insanların iktisadi hesaplarını ve davranışlarını belirleyen bir büyük­
lük olduğu, veya diğer bir deyişle, değerin bu iki biçiminden hangisinin belli 
durumda değerin iktisadi biçimi olduğu şeklindedir. 

Bu sorunun ce\·abı, beşeri iktisadın ve değerin doğası üzerine tdckkürden çı­
kar. İnsanların bütün iktisadi faaliyetlerine yön veren temel düşünce, ihtiyaçların 
mümkün olduğu kadar en tam tatminidir. Eğer iktisadi bir bireyin daha önemli 
tatminleri bir malın dolaylı kullanımından ziyade doğrudan kullanımıyla sağlanır­
sa, ihtiyaçlarının tatmini için malı doğrudan kullamnaktan ziyade dolaylı bir bi­
çimde kullandığında, bireyin daha önemli ihtiyaçlarınının tatmin edilmemiş olarak 
kalacağı sonucu çıkar. Bu durumda malın kullanım değerinin, söz konusu iktisadi 
bireyin iktisadi hesaplamalarında ve davranışlarında belirleneceğinden ve aksi du­
rumda mübadele değeri olacağından şüphe duyulamaz. Birinci durumda, iktisadi 
bireyin malın kontrolüne sahip olduğtmda seçecek olduğu doğrudan kullanımla 
sağlanan tatminlcrdir; ikinci durumda, onun malın kontrolüne sahip olduğunda 
seçecek olduğu dolaylı bir kullanımla sağlanan tatminlerdir; bundan dolayı her 
durumda, söz konusu malın konroli.ine sahip olmadığında aksi halde vazgeçmek 
zorunda kalacağı tatminlerdir. Bir malın sahibi için hem kullaıum hem de müba­
dele değerine sahip olduğu bütün durumlarda, bu yüzden, iktisadi değer daha bü­
yük olandır. fakat Bölüm IV'te söylenen şeyden, iktisadi mübadele için temdlerin 
mevcut olduğu her durumda, iktisadi değerin malın mübadele değeri olduğu ve 
durum böyle olmadığı zaman kullanım değerinin iktisadi değer olduğu açıktır. 

164 



Bölüm 3 

. 

Malların Değerinin iktisadi Cazibe 
Merkezindeki Değişmeler1 

İktisadi bireylerin en önemli görevlerinden biri, malların iktisadi değerinin farkı­
na varmak, yani, her zaman için malların mübadele değerinin mi yoksa kullanım 
değerinin mi iktisadi değer olduğunu açıklığa kavuşturmaktır. Hangi malların 
veya onların hangi kısımlarının elde tutulacağının ve satışa sunmak için en iyi ik­
tisadi çıkarın hangisi olduğunun belirlenmesi, bu bilgiye bağlıdır. fakat bu ilişkiyi 
doğru bir şekilde tespit etmek, sadece bütün mevcut kullanım ve mübadele fırsat­
ları ile ilgili bir araştırmanın çok iyi gelişmiş piyasalarda bile gerekli olmasından 
dolayı değil, fakat aynı zamanda ve hepsinden önemlisi bu sorunun doğru bir 
çözümünün dayanması gereken faktörlerin çok sayıda değişime maruz kalmasın­
dan dolayı, pratik iktisadi yaşamın en zor işlerinden biridir. Bizim için bir şeyin 
kullanım değerini azaltan herhangi bir şeyin, diğer şeyler sabitken, malın müba­
dele değerinin iktisadi değer haline gelmesine neden olabileceği ve bizim için bir 
malın kullanım değerini arttıran herhangi bir şeyin onun mübadele değerinin 
önemini ikinci plana iten bir etki yapabileceği açıktır. Bir malın mübadele değe­
rindeki bir artış veya azalış, diğer şeyler sabitken, zıt etkiye sahip olacaktır. 

Değerin iktisadi biçimindeki değişimlerin başlıca nedenleri aşağıdaki gibidir: 

( 1 )  İktisadi birey için malın kullanım değeri değişmeyle arttığında veya azal­
dığında, kontrolü altında sahip olduğu bir malın onun için sağladığı belli tat­
minin önemindeki değişmeler. Böylece bir kişi tütün veya şarap içme zevkini 
kaybederse, sahip olduğu tütün veya şarap stoku, onun için baskm bir mübadele 
değeri kazanacaktır. Ve avlanma ve spor tutkunu olan insanlar, bu zevkleri onlar 
açısından eski önemini kaybettiğinde, bu malların kullanım değerindeki azalma 

1 "Çekim merkezi" "Sclıwcrpunkt" kelimesinin tam çevirisidir. Menger'in başlığı "Ueber den 
Wcclıscl im ökonomisclıen Sclıwerpunkte des Güterwertlıes" şeklindedir. Orijin:ı.lindeki lezzeti 
(tadı) kaybetmeksizin daha az münasebetsiz bir çeviri mümkün değildir. --Çevirmenler. 
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önem bakımından mübadele değerlerinin öne geçmesine neden olduğu için, av 
malzemelerini ve havvanlarını satacaklardır. 

Yaşamın bir aşamasından diğer bir aşamasına geçişler, özellikle bu tür deği­
şikliklerle karakterize edilir. Aynı arzunun tatmini, bir genç için olgun bir adam 
için ifade ettiği anlamdan farklı bir anlama ve yine olgun bir adam için yaşlı bir 
adam için ifade ettiği anlamdan farklı bir anlama sahiptir. Diğer faktörler mev­
cut olmasa bile, bu yüzden, beşeri gelişimin doğal seyri yalnızca malların kulla­
nım değerlerinin önemli değişiklikler geçirmesine neden olacaktı. Çocuğun basit 
oyuncakları, genç için kullanım değerlerini kaybeder; genç tarafından kullanılan 
çalışma materyalleri, olgun adam için kullanım değerlerini kaybeder; ve olgun 
bir adamın yaşamını kazanmak için kullandığı aletler, yaşlı adam için kullanım 
değerlerini kaybeder. Her bir durumda, söz konusu malların mübadele değeri 
baskın hale gelir. Bu yüzden hiçbir şey; bir gencin çocukken kendisi için kullanım 
değeri olan malları satmasından daha yaygın değildir. Olgunluk dönemine geçen 
insanların genellikle sadece gençlik dönemlerindeki eğlence araçlarını değil, fakat 
çalışma materyallerini de sattıklarını görürüz. Sadece kullanımı güç ve cesaret 
gerektiren çoğu gözde eğlence araçlarının değil, fakat aynı zamanda yaşamlarını 
kazanmak amacıyla kullandıkları araçların da (fabrikalar, işletmeler vb.) diğer 
insanların ellerine geçmesine izin veren yaşlı insanlar görülebilir. Eğer bu gerçek­
lerin doğal sonucu olarak ortaya çıkacak olan iktisadi fenomen, bizim bekledi­
ğimiz kadar kesin bir şekilde yeryüzünde görünmezse, bunun nedeni insanların 
aile yaşamlarında aranmalıdır. Çünkü malların bir ailenin daha yaşlı üyelerinden 
daha genç üyelerinin eline geçmesi, parasal karşılığın bir sonucu olarak değil, 
sevginin bir sonucu olarak gerçekleşir. Özel iktisadi ilişkilere sahip olan aile böy­
lece, beşeri iktisadi ilişkilerin istikrarında temel bir faktördür. 

Bir malın sahibi için kullanım değerinin artması, doğal olarak ters etki yapar. 
Örneğin yıllık kereste kesimi kendisi için sadece mübadele değeri ifade eden bir 
orman sahibi, eğer demir eritmek için maden eritme ocağı inşa eder ve üretilen 
kerestenin tamamına onun çalışması için ihtiyaç duyarsa, kerestesini diğer malJarla 
mübadele etmeyi muhtemelen hemen kesecektir. Çalışmasını daha önce yayıncıla­
ra satan bir yazar, gelecekte kendi dergisini çıkardığında, öyle yapmayacaktır. 

(2)  Mübadele değeri değişmeden aynı kalırken veya kullanım değeri ile aynı 
derecede yükselmez veya düşmezken, sahibi için kullanım değeri bir değişiklikle 
değiştiğinde, bir malın sadece özelliklerindeki değişiklikler iktisadi öneminin çe­
kim merkezini değiştirebilir. 

Eğer haricen görülebilir bir kusura sahip olurlarsa, giysiler, atlar, köpekler ve 
benzeri objeler genellikle zengin insanlar açısından kulJanım değerlerini hemen he­
men tamamen kaybederler. Onların mübadele değerleri, her ne kadar aynı zaman­
da azalsa da, önem bakımdan öne geçer. Çünkü onların kullanım değerlerindeki 
kayıp genellikle bu kişiler için mübadele değerlerindeki kayıptan daha büyüktür. 
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Kullanım Değeri ve Mübadele Değeri 

Diğer taraftan mallar birçok durumda, onlara sahip olan iktisadi bireyler için 
önceden iktisadi değer biçiminde olan mübadele değerlerinden, kullanım değer­
leri ile karşılaştırılarak vazgeçilmek suretiyle, değişikliğe uğrar. Böylece hancılar 
ve bakkallar, harici bir kusum bulunan gıda maddelerini genellikle kendi tüke­
timleri için kullanırlar. Çünkü bu mallardaki kusur, kullanım değerleri çoğu kez 
aynı kalırken veya mübadele değerlerindeki kadar azalmazken, mübadele değer­
lerinin hemen hemen tamamen kaybolmasına neden olur. Aynı fenomen diğer 
alışverişlerde de gözlenebilir. Özellikle daha küçük köylerdeki ayakkabı imalatçı­
ları çoğu kez çok uygun olmayan ayakkabıları giyerler, terziler çoğu kez düzgün 
kesilmemiş kıyafetleri giyerler ve şapkacılar çoğu kez üretiminde küçük bir kaza­
nın ortaya çıktığı şapkaları giyerler. 

( 3) Şimdi malların değerinin iktisadi çekim merkezindeki değişikliklerin 
üçüncü ve en önemli nedenine geldik. İktisadi bireylerin tasarrufundaki mal 
miktarlarında ortaya çıkan artışlara işaret ediyorum. Bir kişinin hemen hemen 
daima sahip olduğu bir malın miktarındaki artış, diğer şeyler sabitken, malın 
her biriminin omm için ifade ettiği kullanım değerinin azalmasına ve mübadele 
değerinin daha önemli hale gelmesine neden olur. Hasattan sonra hububatın 
mübadele değeri, çiftçiler için hemen hemen istisnasız iktisadi değer haline gdir 
ve hububatın kısıınlarının birbiri arkasına satılmasının bir sonucu olarak, kul­
lanım değeri tekrar daha önemli hale gelinceye kadar bu durum devam eder. 
Çiftçilerin yazın sahip olmaya devam ettiği hububat, onlar için genellikle baskın 
bir kullanım değerine sahiptir. Bu çalışmanın diğer bir yerinde ( Bölüm IV kısım 
2) ,  malların mübadele değerinin öneminin, kullanım değeri iJe mukayese edildi­
ğinde hangi sınırda ikinci plana düşeceğini gösterdim. Murisin yerine geçmeden 
önce halihazırda yeterli mobilyaya sahip olan ve vasiyetname sahibinden meşru 
bir şekilde diğer bir mobilya seti elde eden mirasçı için, birçok mobilya parçası 
çok düşük bir kullanım değerine sahip olacak (ve belki de bazıları hiçbir kullanım 
değerine sahip olmayacak) ve bu yüzden mübadele değeri baskın hale gelecektir. 
Mirasçı, varlığındaki kalan parçalar tekrar baskın bir kullanım değeri kazanıncaya 
kadar, mobilya parçalarını satmaya devam edecektir. 

İktisadi bir birey için mevcut olan bir malın miktarındaki bir azalış, diğer ta­
raftan, kullanım değerinin onun için genellikle artmasına neden olacak ve böyle­
ce önceden mübadeleye tahsis edilen mal miktarlarının şimdi baskın bir kullanım 
değeri kazanmasına neden olacaktır. 

Bu bağlamda toplam zenginlikteki değişikliklerin etkisi özel öneme sahiptir. 
Ticari ilişkiler çok geliştiğinde, zenginlikte bir artış veya azalış, değişime maruz 
kalan iktisadi birey için hemen hemen iktisadi malın her belli türündeki bir artışa 
veya azalışa eşittir. Fakirleşen bir kişi hemen hemen bütün ihtiyaçlarının tatmi­
ninde kısıntıya gitmek zorunda kalır. Bazı ihtiyaçlarını kalite \'e miktar olarak 
daha az tam bir şekilde tatmin edecektir. Diğer ihtiyaçlarını belki de hiç tatmin 
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etmeyecektir. Eğer, fakirleştikten sonra, mülkiyetinde önceden ihtiyaçlarının 
uyumlu bir şı:kilde tatmin edilmesine katkı sağlayan fakat değişen koşullarına 
uymayan daha fazla tercih ettiği tüketim malları veya lüks maddelerden biri var­
sa ve kendisi de iktisadi bir bireyse, kendisinin ve ailesinin aksi halde tatmin 
edilemeyecek olan ihtiyaçlarını karşılamak için gelir elde etme amacıyla onları 
satacaktır. Talihsiz spekülasyonlarla veya diğer talihsizliklerin sonucu olarak ser­
vetlerinin büyük bir kısmını kaybeden insanlar, yaşamsal gerekliliklerini karşıla­
mak için mücevherlerini, sanat eserlerini ve diğer lüks varlıklarını fiilen satarlar. 
Artan zenginlik, benzer fakat tersi bir etkiye sahiptir. Çünkü, sahipleri için daha 
önce baskın bir kullanım değerine sahip olan birçok mal, bu kullanım değerini 
kaybeder ve mübadele değerinin iktisadi önemi öne geçer. Böylece, birdenbire 
zengin olan insanlar genellikle basit mobilyalarını, kötü ve değersiz oyuncak ve 
biblolarını, uygun özellikte olmayan evlerini ve kendileri için daha önce baskın 
bir kullanım değerine sahip olan diğer birçok mallarını satarlar. 
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Bölüm 1 

. 

Popüler ve Bilimsel Anlamları içinde Ticari 
Mal Kavramı 

Dışa kapalı bir aile ekonomisinde her bir iktisadi birimin üretken faaliyeti, sadece 
kendi tüketimi için gerekli olan malların üretimine yönelir. Böyle bir ekonominin 
gerçek doğası, malların mübadele amacıyla üretilmesini engeller. Fakat hane hal­
kının gerekliliklerini karşılamak için gerçekleştirilmek zorunda olan çeşitli işler, 
ailenin reisi tarafından özel kabiliyet ve becerilerine göre ailenin farklı üyeleri ve 
sahip olduğu hizmetçiler arasında paylaştırılabilirdi. Bundan dolayı dışa kapalı 
aile ekonomisinin karakteristik özelliği, emekle ilgili bir işbölümünün bulunma­
ması değil, fakat kendi kendine yeterli olmasıdır. Üretim sadece hane halkının 
kendi tüketimine yönelik mallarla ilgilidir ve kesinlikle diğer mallarla mübadele 
edilecek malların üretimiyle ilgili değildir. 

Emeğin işbölümünün, dışa kapalı bir aile ekonomisinin çok dar sınırları 
içinde kaldığı elbette oldukça açıktır. Bir ailenin tek bir malla ilgili gereklilikleri 
genellikle, bir kişinin tamamen onun üretimiyle meşgul olmasına gerek bırak­
mayacak, daha ziyade basit bir el işlemiyle yapılacak kadar azdır. Mevcut gıda 
stokları, üstelik çoğu durumlarda önemli sayıdaki işçileri besleyemeyecek kadar 
azdır. Gelişmenin daha düşük aşamalarındaki toplumlar, bu yüzden, diğer ikti­
sadi bireyler düşük işbölümüne ve dar bir şekilde sınırlandırılmış isteklere sahip 
olmaya devam ederken, sadece birkaç soylunun aile ekenomilerindc kompleks 
bir işbölümümün örneklerini bize sunmaktadır. 

Belli bir uzmanlık kazanan kişiler hizmetlerini topluma sundukları ve diğer 
kişilerin ham maddelerini ücret karşılığında işledikleri zaman, bir toplumun ik­
tisadi gelişmenin birinci aşamasına ulaştığı düşünülebilir. Antik Yunan'ın ücretli 
çiftlik işçilerinin (Thetes, Solon Anayasasında toplumun en düşük kesimi) bu 
tür zanaatçılar olduğu görülür ve günümüzde bile Doğu Avrupa'nın birçok böl­
gesinde hala diğer zanaatçılar bulunmaz. Tüketicinin evinde eğrilen iplik, doku­
macı tarafından giysiye dönüştürülür; tüketici tarafindan yetiştirilen hububat, 
değirmenci tarafindan öğütülerek una dönüştürülür; ve hatta sipariş ettikleri 
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ürünlerle ilgili ham maddeler, marangoz ve demirciye daha büyük mü�terileri 
taratindan tedarik edilir. 

İktisadi gelişme yolunda daha yüksek refah düzeylerine doğru ileri bir adı­
mm, hala sadece tüketiciler için sipariş üzerine üretim yapıyor olsalar bile, zana­
atçılar ürünleri için ham maddeleri kendileri tedarik etmeye başladıkları zaman, 
atıldığı görülebilir. Bu durumdaki işler, birkaç istisnayla, küçük kasabalarda ve 
bir dereceye kadar daha büyük kasabalarda bile bazı ticari işlerde hala gözlenebi­
lir. Zanaatçı henüz, daha sonraki ve bundan dolayı belirsiz satış için ürünler imal 
etmez. Fakat o halihazırda, emeğinin gücü derecesinde, müşterilerinin hammad­
deleri çoğu kez oldukça iktisadi olmayan bir şekilde satın almak veya üretmek 
için çaba harcamalarını gereksiz hale getirerek, onların ihtiyaçlarını karşılayacak 
bir pozisyondadır. 1 

Önceden malların toplum için bu şekilde tedarik edilmesi yöntemi, iktisatta 
önemli bir ileri adımı ve üreticiler kadar tüketiciler için de kolaylığı ifade eder. Fa­
kat her iki grup için de birçok ciddi dezavantajları içinde barındıran bir aşamadır. 
Tüketici, ürünü için hala bir süre beklemek zorundadır ve önceden ürünün özellik­
lerinden asb oldukça emin değildir. Üretici bazen hiç meşgul değildir ve diğer za­
manlarda siparişlerle.: aşırı işyükü altmdadır. Btmtm sonucunda, diğer zamanlarda 
talebi karşılayamazken, bazen aylak kalmak zomnda kalır. Bu sakıncalar, gelecek­
teki belirsiz satış için malların üretilmesine, hemen ortaya çıkan gereklilikleri kar­
�ılayabilmek için üreticinin onları stoğunda bulundurmasına yol açar. Toplumun 
bu şek.ilde mal tedarik yöntemi, de\·am etmekte olan iktisadi gelişmeyle birlikte, 
bir taraftan fabrikaların ortaya çıkmasına (kitle üretimi),  diğer taraftan hazır (stan­
dart) ticari malların tüketiciler tarafından satın alınmasına yol açan bir yöntemdir. 
Bundan dolayı bu yöntem, işbölümünün ve makinelerin tam kullanım imkanını 
sağladığı için, üreticiye iktisadm en yüksek derecesini ve tüketiciye güvenliğin (sa­
tm almadan önce kontrol etme) ve kolaylığın en yüksek derecesini sunar. 

Üreticilerin veya aracıların satış için hazırda tuttukları ürünler ticari mallar 
olarak isimlendirilir. Mutat kullanımı içinde kavram, taşınabilir somut malları 
ifade etmekle sınırlıdır (para hariç) .2 Bir kişinin varlıklarının bir kısmım mübade­
le için hazır bulundurması gerçeği diğer kişiler tarafından her zaman bilinmediği 
için, ticari mal kavramının günlük yaşamda hala çok dar bir şekilde kullanılması, 
anlaşılabilir bir durumdur. "Ticari mal" kavramı popüler dilde oldukça genci 

ı Wilhclın Rosdıcr, A michtm deı· Vollrnviı'thschaft aus deıngeschichtlichm Standpmıkte, I .eipzig, 
1 86 1 ,  s .  l 1 7; Brı.ıno H ildebrand, "Naturalwirthschaft:, Gcldwirthsdıaft: und Creditwirtlı­
scl1Jfi:", ja/Jrbiidm· fii,. Nationa/-oekonomie ıtııd Statistik, il ( 1864 ), 1 7; H. V Schecl, "Der 
Begriff des Gddes in seiner historisch-ükonomischen Entwickdung", ibid.,  VI ( 1 866), 1 5 ;  
Gustav Schmolkr, Zur Gesrhiclıte der dı:utsc/Jnı R?eingewerbe im 1 9. /111Jrlmııdert, Halle, 18  70, 
ss. 1 65 ,  1 80, 5 1 1  vd . .  

ı B u  paragratin geri kalan kısmı ve sonraki paragraf ori jinalinde burada tek bir dipnot olarak 
görünür. -Çevirmenler. 
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bir şekilde, diğer bireyler tarafından niyetleri çok iyi bilinen sahipleri tarafından 
açıkça satışa çıkarılan malları sadece ifade etti. Mala sahip olan bir kişi niyetini 
çok farklı şekillerde gösterebilir. En yaygın olanı, alıcıların toplanma alışkanlığı 
içinde oldukları pazarlar, fuarlar, örgütlenmiş borsalar, ticari malların yoğunlaş­
tığı siteler, harici görünümleriyle veya bel irgin özellikleriyle malların toplanma 
yeri olan dükkanlar, mağazalar ve ambarlar gibi yerlerde ticari mallarını sergile­
mek suretiyle niyetini göstermesidir. Popüler kullanımda, bu yüzden, ticari mal 
kavramı, sahibinin satma niyetinin diğer kişiler tarafından kolayca fark edilebil­
diği bu gibi harici yerlerdeki iktisadi malların bir ifadesi olarak daraltılır. 

Bir toplum daha yüksek medeniyet düzeyine çıkar ve her iktisadi birey üretim­
de daha fazla uzmanlaşırsa, iktisadi mübadelenin temelleri genişler ve herhangi 
bir anda ticari mal karakterine sahip olan malların mutlak ve nispi miktarları, so­
nunda yukarıdaki ilişkinin kullanımından elde edilebilen iktisadi kazançlar, top­
lumsal mübadele işlemlerinin entelektüel ve mekanik kısımlarını yerine getiren 
ve ticaretten elde edilen kazançların bir kısmıyla kendisine ödeme yapılan özel 
bir kesimin ortaya çıkmasına neden olmaya yetecek büyüklükte oluncaya kadar 
artar. Bu olduğunda, iktisadi malların büyük kısmı artık üreticilerden tüketicilere 
doğrudan geçmez, fakat çoğu kez az çok sayısız aracı vasıtasıyla çok karmaşık 
yollar izler. Bu kişiler mesleki olarak, belli iktisadi malları ticari mallara dönüş­
türme ve satma amacıyla kamuya açık özel yerlerde muhafaza etme alışkanlığı 
kazanırlar. Popüler kullanım "ticari mal" kavramını şimdi, bu tüccarların ve açık 
bir sarına niyetiyle üretenlerin ellerindeki mallarla sınırlandırır. Bu kullanım şüp­
hesiz, sahiplerinin bu malları satma niyetini ayırdetmek özellikle herhangi bir 
kişi açısından kolay olduğu için ortaya çıkar. 

Fakat bilimsel anlatımda, onların somut, taşınabilir veya emek ürünü karakte­
rinde olmasına ve kişilerin onları satışa çıkarmasına bakılmaksızın, satış için hazır 
tututm bütün iktisadi malları gösteren bir kavrama ihtiyaç duyuldu. İktisatçıla­
rın büyük bir kısmı , özellikle Alman iktisatçılar, ticari malları bu yüzden satış için 
düşünülen /Jer/Jaugi türde/ti (il�tisadi) mallar olarak tanımladılar. 

Popüler anlamda ticari mal kavraım, sadece kamın koyucular1 ve iktisatçıların bü­
yük bir kısmı kavramı popüler anlamda kullandıkları için değil, fakat ayıu zamanda 
kavramın daha geniş bilimsel anlamının farkında olanların bazıları tanım.lamaların­
da birçok unsuru daha dar popüler anı.unda kullandıkları için, yine de önemlidir.4 

Kelimenin bilimsel anlamında bir ticari mal ile ilgili henüz yapılan tammdan, 
ticari mal karakterinin bir malın kendi içinden ve özelliğinden doğan bir şey olma-

' Orijinalinde hurada hir dipnot olarak görünen madde için Ek H'nin ilk paragratina hakınız. 
-Çevirmenler. 

·1 Orijinalinde burada bir dipnot olarak ekknen madde için Ek H'nin son yedi paragrafına 
bakınız. -Çevirmenler. 

173 



CarlMenger 

<lığı, fakat sadece bir malın onun kontrolüne sahip olan kişiyle özel bir ilişkisinden 
doğduğu ortaya çıkar. Bu ilişkinin kaybolmasıyla birlikte, malın ticari mal karak­
teri sona erer. Bu yüzden, eğer mala sahip olan iktisadi birey satma düşüncesin­
den vazgeçerse veya mal mübadele etmekten çok tüketme niyetinde olan ki�ilerin 
ellerine geçerse, bir malın ticari bir mal olması sona erer. Bir şapkacının şapkayı, 
bir ipekli kumaş tüccarının ipek giysiyi satış için dükkanında sergilemesi, ticari 
malJara ilişkin örneklerdir. Fakat şapkacı şapkayı kendisi kullanmaya ve tüccar ipek 
giysiyi karısına hediye olarak vermeye karar verirse, onların ticari mallar olması 
durumu hemen sona erer. Şeker paketleri ve portakallar, bir bakkalın elinde ticari 
mallardır. Fakat onlar, tüketicilerin ellerine geçer geçmez ticari mal karakterlerini 
kaybederler. Eğer sahibi onu mübadele için değil fakat bir tüketim amacı için 
kullanırsa, örneğin gümüş paralarını gümüş tabak yaptırmak amacıyla bir gümüş­
çüye verirse, madeni para da ticari bir mal özelliğini hemen kaybeder. 

Ticari mal karakteri bu yüzden, sadece malların özelliği değil, fakat genellikle 
sadece mallar ve iktisadi bireyler arasında bir gefiş ilişkisidir. Belli mallar, sahiple­
ri tarafından diğer iktisadi bireylerin mallarıyla mübadele edilmek istenir. Bazen 
birçok el aracılığıyla, ilk sahibinden son sahibine kadar geçiş süreci içinde onları 
"ticari mallar" olarak isimlendiririz. Fakat iktisadi varış noktalarına ulaşır ulaş­
maz (yani nihai tüketicinin eline geçer geçmez), onlar açıkça ticari mal olmaktan 
çıkarlar \'e ticari mal kavramına zıt dar anlamda "tüketim mallaıı" olurlar. Fakat, 
örneğin özellikle madeni para biçimindeki altın, gümüş vb. durumda çok sık ol­
duğu gibi, bu gerçekleşmediğinde, ticari mal karakterlerini belirleyen ilişki içinde 
olmayı sürdürdükleri sürece doğal olarak "ticari mallar" olmaya devam ederler.5 

Bundan iki şey açıktır: ( 1 )  paranın bir "ticari mal" olduğu �eklinde çok sık 
ifade edilen önerme, pa1-anın ticari mallar arasındaki eşsiz (biricik) dummunun 
açıklanmasına kesinlikle hiçbir katkı sağlamaz; (2)  özelJikle madeni biçimdeki 
para bir tüketim amacına hizmet etmediği için paranın ticari mal karakterini 
reddedenlerin görüşü, aynı argüman diğer bütün malların ticari mal karakterine 
karşı ileri sürülebileceği için, -\'arsayımda tüketilmeyeceğine dair paranın önemli 
fonksiyonuyla ilgili yanlış bir anlama olduğu gerçeğine önem vermeseydik bile­
basit bir şekilde savunulamaz. Çünkü hiçbir "ticari mal" bu şekilde ve en azından 
ticaretlerinin yapılma biçimleri içinde (örneğin külçe ve balya biçiminde ve paket 
durumlarında vb. ) bir tüketim amacına hizmet etmez. Tüketilmek için, bir mal 
ticari bir mal olmayı sona erdirmeli ve ticaret yapılma biçimini terketmelidir 
(örneğin, eritilmeli, bölünmeli, paketten çıkarılmalı, \'b . )  Madeni para ve külçe, 
değerli madenlerin ticaretlerinin yapıldığı en yaygın biçimlerdir ve değerli ma­
denlerin tüketime sunulabilmesinden önce bu biçimlerin terk edilmesinin gerekli 
olduğu gerçeği, bu yüzden onların ticari mal karakterlerinden şüphe duymayı 
haklı çıkaran bir şey değildir. 

5 Bir sonraki paragraf orijinalinde burada bir dipnot olarak görünür. -Çevirmenler. 
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Ticari Malların Pazarlanabilirliği6 

A. Ticari Malların Pazarlanabilirliğinin Dış Sınırları 
Diğer her biriyle mübadele edilen malların miktarlarındaki farklı ve değişen oran­
ların nedenlerini açıklama sorwmna, iktisat alanındaki bilim adamları tarafımdan 
daima özel bir önem verildi. Bu soıunu, bağımsız iktisadi çalışmalar içinde çözme 
konusunda çok sayıda gayret bulunmaktadır. Aslında bazı yazarlar çalışmalarını fi­
ilen fiyat teorilerine çevirdiler. Fakat farklı malların diğer her biriyle aynı kolaylıkta 
mübadele edilemeyeceği gerçeği, şimdiye kadar çok az dikkate alındı. Ticari mal­
ların pazarlanabilmelerindeki açık farklılıklar, pratik önemi bakımından hala geniş 
kapsamlı bir fenomendir. Çünkü üreticilerin ve tüccarların iktisadi faaliyetlerinin 
başarısı ,  burada geçerli olan etkileri büyük ölçüde doğru anlamalarına bağlıdır. Bu 
nedenle uzun dönemde bilim, onun doğası ve nedenleri konusunda tam bir ince­
leme yapmaktan kaçınamaz. Aslında aynı zamanda, bütün malların en likiti olan 
paranın orijini ile ilgili hala tartışılan sonınun tam ve tatminkar bir çözümünün, 
sadece bu konuyla ilgili bir araştırmadan çıkabileceği açıktır. 

Gözlemleyebildiğim kadarıyla, ticari malların pazarlanabilmeleri dört bakım­
dan s ınırlıdır: 

( 1 )Onlann pazarlanabilmesi satılabilecek kişiler bakımından sınırlıdır. Bir  ticari 
malın sahibi, malını tercih ettiği bir kişiye satma gücüne sahip değildir. Aksine, 
kendisine mal satılabi lecek iktisadi bireyler her zaman için belli bir sayıdadır.7 
Bir kişi ticari malını, ( a) malla ilgili gereklilikleri olmayan kişilere, (b)  malı satın 
almaktan yasal veya fiziki koşullarla men edilen kişilere8, ( c) kendilerine teklif 

6 "Absatzfahigkeit" -Çevirmenler. 

7 "Kreis" - Çevirmenler. 

8 Bütün bunlardan başka burada, ticari malların pazarlanabilmesini sınırlayan dini Ye ahlaki 
gerekçelerle özel hayatı düzenleyen vasalardan ve zabıta tedbirlerinden bahsetmek gerekir. 
Orta çağlarda örneğin, kadife satışı asiller ve nıhban sınıfı ile sınırlandırılmıştı. Günümüzde 
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edilen mübadele firsatlarından habersiz olan kişilere veva son olarak9 ( d) kendi­
sine verilen söz konusu ticari malın belli bir miktarı, onunla mübadele edilmek 
için sunulan malın, ticari malın ilk sahibine sunulan miktardan daha büyük bir 
miktarına eşit olmayan herhangi bir kişiye satına şansına sahip değildir. Hı 

Eğer farklı ticari malların pazarlanabildiği kişilerin sayılarının sınırlı oldu­
ğumı gözlemlersek, çok büyük farklılıkların olduğu bir resim ile karşı karşıya 
kalırız. Sadece kendilerine ekmek ve et satılabilen kişilerin sayısı ile kendilerine 
astronomi ile ilgili aletlerin satılabildiği kişilerin sayısını karşılaştırın. Veya şarap 
ve ti.iti.in satın alan kişilerin sayısı ile Sanskritçe çalışmaları satın aLuı kişilerin 
sayısını karşılaştırın. Belki hala çok çarpıcı bir şekilde, aynı genel tip veya tür­
de olan malların farklı alt kategorilerinin pazarlanabilmesinde benzer farklılıklar 
gözlemlenebilir. Optik malların ticaretini yapanlar, uzak ve yakm numaradaki 
ti.im gözlük camlarını satış için hazır bulundururlar. Şapka ve eldiven tüccarları, 
ayakkabı imalatçıları ve kürkçüler, farklı büyüklüklerde ve kalitelerde şapkalara, 
eldivenlere, ayakkabılara ve kürklere sahiptirler. Fakat, en büyük numara gözlük 
camlarının satılabileceği sınırlı kişilerin sayısı ile orta numara gözlük camlarının 
satılabileceği kişilerin sayısı arasındaki fark ne kadar büyüktür! Orta büyüklükte 
şapkaların ve eldivenlerin satılabileceği kişi sayısı ile çok daha büyük şapkaların 
ve eldivenlerin satılabileceği kişi sayısı arasındaki fark ne kadar büyüktür! 

( 2) Tiuıı-i malların pazarlanabilirliği, satılabilecekleri alan balmnmdaıı sınırlı­
dıı: Ticari malın satılabilmesi için belli sa�·ıda satın alıcı olmalı şeklindeki önceki 
koşula ek olarak, bir ticari malın herhangi bir yerde satılabilmesi için, (a )  malın o 
yere ulaştırılmasında veya orada satışa sunulmasında hiçbir fiziki ve yasal engelin 
olmaması ve (b)  ulaşım harcamaları ve maliyetlerinin beklenen mübadele firsa­
tından elde edilebilecek kazancı ortadan kaldırmaması gereklidir. 

Farklı ticari mallar arasında satılabilecekleri bölgelerin coğrafi alanı bakımın­
dan ortaya çıkan farklılıklar, satılabilecek kişilerin sayısı bakımınd<m heni.iz gör­
düğümüz farklılıklardan daha az önemli değildir. Onlarla ilgili gerekliliklerin me­
kansal açıdan sınırlandırılmış olmasının bir sonucu olarak, sadece tek bir kasaba 
veya köyde satılabilecek olan ticari mallar vardır. Diğerleri sadece birkaç şehirde, 
bazısı sadece belli bir ülkede, diğerleri bütün medeni ülkelerde ve yine diğerleri 

de birçok ii lkede silah satışı hala resmi olarak silah ta.�ıma ruhsatı alan kişilerle sınırlıdır. 
Q Çok az bilinen ticari malların (henüz sunulmamış olan maddeler), basit bir şekilde bilinme­
dikleri için, çok az müşterisi vardır. Ru yüzden üreticiler, satabilecekleri kişilerin sayısını arttır­
ın�ık için, çoğu kez büvük iktisadi fedakarlığa katlanarak, ticari mallarını tanıtmaya çalışırlar. 
Bu, kamusal anonsların, ilanların \'e reklamların iktisadi öneminin nedenini açıklar. 
10 Ticari malların pazarlanabilirliği genellikle artan ihtiyaçlar ve bir toplumun artan zenginliği 
ik birlikte artar. Bununla birlikte birkaç ticari malın pazarlanabilirliği bu faktiirlerlc azalır. 
Fakir bir ülkede kola\'ca satılabilen, fakat ülke iktisadi olgunluğa ulaşır ulaşınaza pratik olarak 
satılamayan bir miktar ticari mal vardır. 
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dünyanın bütün yerleşim bölgelerinde satılabilir. Tirol'ün bazı vadilerinde kırsal 
nüfus tarafından giyilen özel şapkalar, sadece belli bir vadide satılabilir; Swabian 
veya Macar köylülerinin şapkaları, Swabia veya Macaristan'dan başka bir yerde 
kolayca satılamaz; fakat tam medeni dünyanın pazarları, en yeni Fransız modası 
şapkalara açıktır. Aynı nedenle, hafif pamuklu mallar hemen hemen dünyanın 
her yerinde satılabilirken, ağır kürklerin pazarlanabilirliği kuzey bölgeleriyle ve 
kalın yünlülerin pazarlanabilirliği kuzey ve soğuk bölgelerle sınırlıdır. 

Satış alanının büyüklüğünde daha az önemli olmayan bir farklılık, ticari mal­
ların uzak mesafdere ulaştırılmasıyla ilgili iktisadi fedakarlıklarda bulunur. De­
miryollarının olmadığı yerler, taş ocağından getirilen taşla inşa edilen \'e bir su 
yolu üzerinde olmayan ortak satış alanları ve sıradan kum, kil ve gübre satış 
alanları, iki veya üç milden daha fazla bir alanı çoğu kez kapsamaz. Hatta de­
miryollarının mevcut olduğu yerlerde bile, bu ticari malların satış alanlarının 1 5  
veya 20  mili aşması, sadece çok nadir dummlardır. Kömür, odun ve turba satış 
yerleri, aynı koşullar altında, daha geniş kapsamlı fakat hala çok dar bir şekilde 
sınırlı alanlardır. Pig demiri ve buğday satış ab.nları büyük ölçüde daha geniştir; 
çelik ve buğday unu satış ai;uıları yine daha geniştir; ve değerli madenler, değerli 
taşlar ve inci satış alanları, pratik olarak bu mallarla ilgili gerekliliklerin ve ödeme 
araçlarının mevcut olduğu dünyanın bütün kısımlarını kapsar. 

Ulaşımla ilgili iktisadi fedakarlıklar çıkış ve varış noktalarındaki fiyatlar ara­
sındaki farklılıktan karşılanmalıdır. Düşük değerdeki ticari mallar için, bu farklı­
lık açıkça asla önemli olmayabilir.Yakacak odun, Brezilya'nın bakir ormanlarında 
ve hatta doğu Avrupa'nın bazı bölgelerinde yok denecek kadar düşük tiyatlardan 
satın alınabilir. Bir çok durumda tamamen bedelsiz elde edilebilir. Fakat 1 22 
librelik odunun fiyatı, hiçbir yerde yeteri kadar yüksek değildir, ki satış yerin­
deki fiyat ve çıkış yerindeki fiyat arasındaki farklılık, çıkış yerindeki fiyat sıfira 
eşit olsaydı bile, uzun bir karayolu taşıma mesafesinin maliyetlerini karşılamaya 
yetecekti. Diğer taraftan yüksek değerdeki mallar durumunda (örneğin saatler ) ,  
1 1 2 librelik bir ticari malın üretim yerindeki fiyatı ile en uzak pazarlardaki (ör­
neğin Cenova, New York veya Rio de Janerio) fiyatı arasındaki farklılık, çıkış 
piyasasındaki fiyatı halihazırda yüksek olsa da, ticari malın uzak satış bölgelerine 
ulaşımındaki harcamaları karşılamaya yetecek kadar kolaylıkla yüksek olabilir. 
Bundan dolayı bir ticari mal daha de._tferli olursa, diğer şeyler sabitken, satış alan­
ları <laha büyük olur. 

( 3) Ticari 1nnllrr.nn pnznı·lnnnbilirl{iji knntitntif olnmk sınırlıdır. Bir ticari ma­
lın pazarlanabilirliği, onun hala karşılaması gereken gerekliliklerle -hatta daha 
ziyade, iktisadi mübadele işlemleri için temellerin mevcut olduğu miktarlar ba­
kımından s ınırlıdır. Tek bir bireyin ticari mal ile ilgili gereklilikleri büyük olsa 
da, bu miktarı aşan miktarlarda satın alımlar belli bir zaman dilimi esnasında 
beklenemez. Hatta gerekliliklerinin sınırları içinde bile, bir birey ticari malı sade-
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ce kendisi için mevcut mübadele işlemleri temellerindeki miktarlar bakımından 
mübadele etmeye hazır olacaktır. Genelde bir ticari malla ilgili talep, onu arzu 
eden çeşitli iktisadi bireylerin taleplerinden oluşur. Belli bir iktisadi durumda, 
bir ticari malın bir toplumun üyelerine satılabilecek toplam miktarı, bu yüzden, 
kesinlikle sııurlıdır ve satışların bu sınırın ötesinde olması düşünülemez. 

Pazarlanabilirliğin kantitatif sınırları, farklı mallar için çok farklıdır. Zaman 
içinde belli anlarda, kendileriyle ilgili gereklilikler dar bir şekilde sınırlı olduğu için 
çok sınırlı miktarların dışında asla satılamayan ticari mallar vardır. Kendileriyle 
ilgili gerekl ilikler daha fazla olan ve sonuçta pazarlanabilmelerinin kantitatif sınır­
ları önemli ölçüde daha ileriye uzayan diğer ticari mallar vardır. Ve yine hemen 
hemen pratik olarak kavranabilir miktarlarda satılabilen diğer ticari mallar vardır. 

Tupi yerlilerinin dili üzerine yapılan bir çalışmaıun yayımcısı, çalışmaıun ma­
kul bir fiyattan 300 nüsha satılabileceğini hesap edebilirdi. Fakat en düşük fiyatta 
bile, 600 nüshadan daha fazla satılmayacağını hesaplayabilirdi. Sadece dar bir 
uzman grubunun ilgilendiği ve bilim adamlarının birkaç kuşağının ihtiyaçları için 
düşüni.Uen bilimsel bir çalışma, çoğu kez sadece yazarının artan şöhretiyle satış 
şansı yakalar ve sadece uzun bir zaman dilimi içinde satılabilir. Fakat genci ilgi çe­
ken bir bilim hakkındaki çalışma, bilimsel karakterine rağmen binlerce nüsha satış 
rakamına ulaşabilir. Popüler bilimsel yayınlar 20.000, 30.000 ve daha fazla satış 
rakamlarına çıkabilir. Roman edebiyatmın önemli çalışmaları, uygun koşullar al­
tında, binlerce nüsha satabilir. Peru arkeolojisi üzerine yazılmış bir çalışmanın ve 
Friedrich Schiller'in şiirlerinin pazarlanabilmesinin kantitatif sınırlarındaki farklı­
lıkları veya Sanskritçe üzerine yapılmış bir çalışmanın ve Shakespcare'ın oyunları­
ıun pazarlanabilmesinin kantitatif sınırlarındaki farklılıkları düşünün! fakat, eğer 
bir tarafta ekmek ve eti, diğer tarafra kinin veya kunduz miski veya diğer tarafta 
pamuklu ve yünlü malları ve diğer tarafta astronomi aletlerini ve anatomik mo­
delkri göz önüne alırsak, ticari malların pazarlanabilmelerinin kantitatif sınırla­
rındaki farklılıklar daha da büyüktür. Son olarak, orta büyüklükteki ve aşırı büyük 
şapka ve eldivenlerin pazarlanabilmelerinin kantitatif sııurlarııu karşılaştırın. 

( 4) Ticari malların pazarlanabilirliği son olarak, satılabilecekleJ·i zaman limitleri 
bakımından da sınırlıdır. Sadece kışın ihtiyaç duyulan mallar vardır; sadece yazın 
ihtiyaç duyulan mallar vardır; ve yine sadece az çok hızlı geçen diğer bir periyot 
i�·inde talep edilen mallar vardır. Gelecekteki festivaller veya güzel sanatlar ser­
gileriyle ilgili programlar ve hatta kesin bir anlamda, modayla ilgili gazeteler ve 
makaleler, bu çeşit mallardır. Aslında, bütün dayanıksız malların pazarlanabilirli­
ği, gerçek doğaları icabı, dar bir zaman dilimiyle sınırlıdır. 

Buna, stokta muhafaza edilen malların, genellikle sahibi üzerinde önemsiz ol­
mayan iktisadi fedakarlıklar gerektirdiği gerçeği ilave edilmelidir. Depolama be­
dellerinin, muhafaza maliyetlerinin ve faiz kaybının zaman içinde ticari malların 
pazarlanabilme sınırları üzerindeki etkisi, , navlun bedellerinin ve diğer ulaşım 
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maliyerlerinin pazarlanabilmelerinin mekansal sınırları üzerindeki erkisine ben­
zer. Kesim ve sarış için hazır bir sığır sürüsüne sahip olan bir sığır rüccarı, aksi 
halde sığırlar en uygun koşulda olmayacağı, faiz kaybına uğrayacağı ve genelde 
bu hayvanların "ricari mallar " olarak elde rurulmasıyla birlikre kaçınılmaz olarak 
diğer ikrisadi fedakarlıklara karlanacağı için, onları muhakkak belli zaman dilim­
leri içinde sarmaya özen gösrermek zorundadır. Bir ipek veya demir rüccarı da 
kısmen fiziki \'e kısmen diğer ikrisadi nedenlerle (depolama maliyerleri, faiz kay­
bı)  pazarlanabilmeleri belli zaman dilimleri ile sınırlı olan ricari mallara sahiprir. 

rarklı ricari malların sarılmak zorunda oldukları zaman dilimleri esnasında 
çok büyük farklılıklar gözlemlenebilir. Örneğin isriridyelerin, raze erin, birçok 
hazır gıda ve içeceğin, kesilmiş çiçeklerin, gelecekreki fesrival programlarının, 
siyasi broşürlerin ve benzeri malların sarılmak zonında oldukları zaman limirleri, 
bürünüyle, birkaç günle ve çoğu kez sadece birkaç saarle sınırlıdır. En raze mey­
venin, av hayvanının, saksı birkilerinin, birçok moda malzemesinin ve benzerle­
rinin sarılmak zorunda oldukları periyor, birkaç hafrayla ve diğer benzeri ricari 
mallar durumunda birkaç ay ile sınırlıdır. Diğer rarafran, yereri uzunlukra mu­
hafaza edilebilmeleri ve onlarla ilgili gerekliliklerin devam ermesi koşuluyla, yine 
diğer malların sarılabileceği periyor, yıllara, on yıllara ve harca asırlara uzanır. 

Ticari mal ların korunması ve depolanmasıyla ilgili ikrisadi fedakarlıklar, 
önemJi ölçüde değişir. Bu gerçekren, ricari malların pazarlanabilirliğinin zaman 
limirlerindeki farklılıklardan sorumlu olan ila\'e ve çok önemli bir fakrör onaya 
çıkar. Sarış için inşaar raşları veya yakacak oduna sahip olan bir kişi, açık bir alan­
da depolanabilen ricari mallara sahiprir. Sarışlarını, bu yüzden, olağan olarak bir 
mobilya rüccarı kadar hızlı bir şekilde yapmak zorunda kalmayacakrır. Mobilya 
sarıcısı da, bir ar rüccarından daha hızlı sarmak için daha az zorlama alrındadır. 
Alrın, gümüş, değerli raşlar veya hemen hemen maliyersiz ( eğer faiz kaybını göz 
önüne almazsak) depolanabilen diğer ricari malların sahibi, zaman içinde pa­
zarlanabilirliği yukarıda belirtilen bürün ricari mallara göre daha ileriye uzayan 
mallara sahiprir. 

B. Ticari Malların Pazarlanabilirliğinin Farklı Dereceleri 
Önceki kısımda, ricari malların pazarlanabilirliğinin bazen daha büyük ve bazen 
daha küçük sayıda kişiyle, bazen daha dar ve bazen daha geniş alan, süre ve kan­
rirarif )jmirlerle sınırlı olduğunu gördük. Bunların hepsinde, bununla birlikre, sa­
dece herhangi bir ikrisadi durumda ricari malların sarılabildiği dış sınırları ranım­
ladım. Ticari malların, pazarlanabilirliğin bu sınırları içinde daha çok veya daha 
az kolay sarılabilmesini belirleyen nedenler, hala incelenmek için durmakradır. 

Bu amaçla, ricari malların doğası ve sahiplerinin niyerleri hakkında birkaç 
söz söyleyerek başlamak gerekir. Ticari bir mal, sarış için düşünülen ikrisadi bir 
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maldır. fakat kayıtsız şartsız satılması düşünülmez. Bir ticari malın sahibi onu 
satma niyetindedir, fakat kesinlikle herhangi bir fiyattan satma niyetinde değildir. 
Bir saat stoku olan bir mücevherci, saatlerinin her birini bir Thaler'den satmak 
isteseydi, hemen hemen tasavvur edilebilir bir durum içinde, bütün stokunu sa­
tabilirdi. Bir deri tüccarı da, eğer derilerini benzer şekilde zararına fivatlardan 
satmaya hazır olsaydı, stokunun tamamını tüketebilirdi. Eğer onlar satışların 
ağır gitmesinden şikayetçi iseler, her iki tüccar yine de haklı görülebilir. Çünkü, 
belirtildiği gibi malları satılık olmasına rağmen, onlar herhangi bir fiyattan değil, 
fakatgme/ iktisadi dunıma uygun fiyatlardan satış yapma niyetindedirler. 

Efrktif hale gelen fiyatlar her zaman için mevcut rekabetçi koşulların sonucu­
dur ve her iki tarafıta da daha tam rekabetin olduğugene/ bir iktisadi duruma daha 
yakından tekabül eder. Ticari bir malla ilgili gereklilikleri olan rakip alıcıların 
sayısını sınırlandıran bazı koşullar mevcut olduğunda, malın fiyatı genel iktisadi 
dunıma tekabül eden düzeyin altına düşecektir. Arz tarafındaki rekabet üzerinde 
bazı sııurlamalar olduğunda, ticari malın fiyatı bu düzeyin üstüne çıkacaktır. 

Eğer bir ticari malla ilgili rekabet zayıf bir şekilde organize edilirse ve bu yüz­
den sahiplerinin ticari mal varlıklarını iktisadi fiyatlardan satamamaları gibi bir 
tehlike varsa, diğer ticari mal sahipleri için bu tehlike tamamen ,·eya aynı derecede 
mevcut olmadığı zaman, söz konusu ticari malın \'e diğer hepsinin pazarlanabi­
lirliği arasındaki çok önemli bir farklılıktan bu durumun sorumlu olacağı açıktır. 
Diğer tiı.:ari mallar nihai hedeflerine çok kolay ve güvenli bir şekilde sevkedilebilir, 
fakat piyasası iyi organize olmamış tiı.:ari mal nihai hedefine sadeı.:e iktisadi feda­
karlıklarla sevkedilebilir \'e bazı durumlarda hiçbir şekilde sevkedilemeyebilir. 

Pazar yerleri, fi.ıarlar, borsalar, periyodik olarak yapılan halka açık müzayedeler 
(örneğin büyük limanlardaki durumda olduğu gibi) ve benzeri nitelikteki diğer 
halka ait kurumlar, iktisadi bir fiyatın ortaya çıkmasını sağlamak için malın fiyat­
lanmasıyla ilgilenen bütün kişileri düzenli veya periyodik olarak belli bir yerde bir 
araya getirme ;unacı içindir. Organize bir pazarın mevcut olduğu ticari mallar, 
sahipleri tarafından genci iktisadi dunıma uygun fiyatlardan zorluk olmaksızın 
satılabilir. Fakat zayıf bir şekilde organize olmuş pazarlardaki ticari mallar, uygun 
olmayan fiyatlardcm el değiştirirler ve bazen hiç satılamazlar. Bir mal için organi­
:ze edilmiş bir pazar yeri, üreticilerin veya ticaretini yapan diğer bireylerin ticari 
mallarını her zaman iktisadi fiyattan satmalarını mümkün hale getirir. Böylece bir 
şehirde bir ipek veya hububat pazarııun açılması, komşu bölgelerde üretilen ipek 
ve hububatın pazarlanabilirliğini büyük ölçüde arttırır. Ayıu şekilde, bir borsada 
ticaret yapmak için bir menkul kıymetin kabul edilmesi ("kote edilmesi"), söz 
konusu menkul kıymetin satışında iktisadi fiyatların oluşmasına ve aynı zamanda, 
menkul kıymetin kote edilmesi sahiplerine iktisadi fiyatlardan satış imkaıu sağladı­
ğı için, pazarlanabilirliğinin çarpın bir biçimde artmasına katkı sağlar. 
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Eğer her tüketici ticari malın sahiplerini nerede bulacağını bilirse, bu gerçek 
yalnızca, ticari malın herhangi bir zamanda iktisadi bir fiyattan satılacak olması 
ihtimalini yüksek derecede arttırır. Bu, en başarılı bir şekilde toptan ticarette 
gerçekleşir. Çünkü, oldukça yaygın bir şekilde gözlendiği gibi, bir malın toptan 
ticaretini yapanlar işyerlerini mümkün olduğu kadar birbirlerine yakın olarak ku­
rarlar ve bu şekilde bir araya gelmek suretiyle tüketicilerin de benzer bir biçimde 
yoğunlaşmasını sağlarlar. Perakende ticarette böyle bir yoğunlaşmanın olmama­
sı, kusur doğal olarak tüketicilerin alışverişlerini uygun zamanda ve zamandan 
tasarruf edecek şekilde yapma arzularından kaynaklanmış olsa bile, bu ticaret 
dalında oluşan fiyatların daha az iktisadi olmasının temel nedenini oluşturur. 

fakat bir ticari malın iktisadi fiyatlardan satılması, sadece ticaretin ve fiyat 
oluşumunun belli noktalarda yoğunlaşmasının sonucu değildir. Bu ticaret mer­
kezlerinde oluşan fiyatlardan sürekli olarak herkes haberdar olur, böylece işycrleri 
bu merkezlerin dışında olan ilgili kişilerin de her zaman iktisadi duruma uygun 
fiyatlardan iş yapmaları mümkün hale gelir. Bir ticari malın büyük satıcıları ve 
alıcıları, işlemleri fiyat oluşumu üzerinde belirleyici bir etkiye sahip olduğu için, 
bu yöntemle iş yapmayı elbette çok nadir benimseyeceklerdir. fakat ticari işlem­
leri fiyatlar üzerinde farkedilebilir bir etkiye sahip olmayacak kadar önemsiz olan 
küçük işadamları, halka açık bu duyurularla ticaret merkezinin dışında bile işlem­
lerini iktisadi bir biçimde yürütecek ve böylece ziyaret etmeseler bile bir pazarın 
a\'antajlarından yararlanacak bir pozisyona gelirler. Londra'yı çevreleyen kırsal 
alanda icar yoluyla çiftçilik yapan bir kişinin, Mark Lane'deki hububat fiyatıyla 
ilgili olarak The Times gazetesinde açıklanan cari fiyat temelinde bir değirmen­
ciyle iş yapması gerçekleşebilir. Viyana'da kerosenle ilgili küçük satışlar çoğu kez, 
Neue Freie Presse'dc veya diğer bazı güvenilir gazetelerde aktarılan fiyat kotasyo­
nu temelinde sonuçlanır. Böylece bir ticari malda ticaretin yoğunlaşma noktaları, 
sahiplerinin mallarını satın almak isteyen her iktisadi bireye iktisadi fiyatlardan 
satacakları bir pozisyona gelmeleri ile ilgili oldukça genel sonuca sahiptir. 

Ticari malların pazarlanabilmelerindcki farklılıkların birinci nedeninin, ticari 
malların satılabileceği kişi sayısının bazen daha büyük bazen daha küçük olması 
ve onların fiyatlarıyla ilgilenen kişilerin toplanma noktalarının bazen daha iyi 
bazen daha az iyi organize olması gerçeği olduğunu böylece gördük. 

İkinci olarak, pazarlanabilmelerinin mekansal sınırları içinde hemen hemen 
her yerde satılabilen ticari mallar vardır. Evcil hayvanlar, hububatlar, madenler ve 
yaygın  olarak kullanılan benzeri mallar, ticaretin mevcut olduğu her yerde pazar­
lara sahiptir. Her küçük kasaba ve hatta en küçük köy bile, belli zamanlarda bu 
mallar için bir pazar haline gelir. Kendileri için geniş bir şekilde ayrılmış birkaç 
pazarın mevcut olduğu diğer ticari mallar ( kürkler, çay, çivit) vardır. Bu pazarlar 
fiyat oluşumunda birbirlerinden bağımsız değildir. Eğer bir pazar kesin öneme 
sahipse, orada yapılan işlemlerle ilgili raporlar diğer bütün büyük pazarlara gön-
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derilir. İktisadi bireylerin özel bir kesimi olan spekülatörler, çeşitli piyasalarda 
olu.pn fiyatlar arasındaki farklılıkların ulaşım maliyetlerini önemli ölçüde aşma­
masına dikkat ederler. 

Ticari malların pazarlanabilmelerindeki farklılıkların ikinci nedeni böylece, 
satışlarının sınırlandığı coğrafi alanların bazen daha geniş bazen daha dar olması 
ve bu alanda bazı ticari malların iktisadi fiyatlardan satılabildiği birçok ticaret 
noktası varken, diğer ticari mallar için sadece bu gibi birkaç noktanın bulunması 
gerçeğidir. Birinci kategorideki ticari malların sahipleri, mallarını geni� bir ticari 
bölgede istedikleri birçok yerde satabilirler. İkinci kategorideki malların sahipleri 
ise, mallarını sadece dar bir ticari alan içindeki birkaç yerde satabilirler. 

Üçüncü olarak, cari gerekliliklerden fazla olsa bile, pazara her zaman gelen 
ticari malların mevcut m ikrarlarının her dilimini absorbe eden canlı ve çok iyi 
organize spekülasyonun olduğu ticari mallar vardır. Spekülasyonun geçerli olma­
dığı veya en azından aynı derecede olmadığı ve ticari malların aşırı arz edildiği 
durumda, fiyatları hızla düşen veya pazara getirilen ticari malların satılmadan 
geri götürülmek zorunda kalındığı diğer ticari mal piyasaları vardır. B irinci tür 
mallar fiyatta çok küçük fedakarlık yapılarak, belli bir anda fiilen mevcut bir mik­
tarda genellikle satılabilir. Spekülasyonun mevcut olmadığı bir ticari malın sahibi 
ise, sadece çok ciddi zararlara katlanarak cari gereklilikleri aşan miktarlarda satış 
yapabilir veya hiç yapamaz. 

B ilim adamlarının belli grupları için yazılan kitapların pazarlanabilmesinden 
bahsettiğim zaman, ticari malların bu son s ınıfiyla ilgili bir örneği daha önce 
verdim. Bağımsız kullanıma sahip olmayan ve sadece diğer ticari malların par­
çaları olarak talep edilen ticari mallar bu bakımdan daha önemlidir. Saat zembe­
reklerinin veya buhar makinesinin basınç ölçme aletlerinin fiyatı ne olursa olsun, 
onlarla ilgili gereklilikler hemen hemen kesin olarak üretilen saatlerin veya buhar 
makinelerinin miktarına göre belirlenir. Bu malların önemli ölçüde daha büyük 
bir miktarı herhangi bir fiyattan satılamazdı. Diğer taraftan, dar bir şekilde sınırlı 
mevcut miktarlarla hemen hemen sııursız gereklilikleri karşılayan altın, gümüş ve 
diğer ticari mallar, hangi miktarda olursa olsun tamamen satılabilir. Şüphesiz al­
tının miktarı mevcut miktarından binlerce kez ve gümüşün miktarı mevcut mik­
tarından yüzlerce kez daha fazla olsa bile, pazara getirildiğinde yine de müşteri 
bulacaktı . Bu madenlerin miktarlarında bu şekilde artışların olması, fiyatlarının 
ciddi biçimde düşmesine neden olacak ve o zaman şüphesiz daha az zengin kişiler 
tarafindan kaplar ve sıradan tabaklar için ve hatta daha fakir insanlar taratindan 
süs için kullanılacaktı. Fakat onlar bu gibi aşırı derecede artan miktarlarda pazara 
getirilseydi bile, boş yere getirilmiş olmayacaktı. Her halükarda satılabilirlcrdi. 
Bununla birlikte, bilimsel bir çalışma, gelişmiş optik aletleri \'eya hatta ekmek ve 
et gibi çok önemli ticari mallarla ilgili benzer bir artış, onları gerçekten satılamaz 
hale getirecekti . Bu görüşlerden, altın ve gümüş sahibi olan bir kişinin en kötü 
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dununda fiyatta küçük bir kayıpla bu mevcut malların bir kısmını her zaman 
seve seve satabileceği sonucu çıkar. Fakat çoğu ticari malların aniden yığılması, 
fiyatta çok daha büyük bir düşüşe yol açar ve bu gibi koşullar altında hiç satıla­
mamaları ihtimali daima vardır. 

Ticari malların pazarlanabilmelerindeki farklılıkların üçüncü nedeni, o zaman, 
onların satılabilecek miktarlarının kantitatif sınırlarının bazen daha geniş bazen 
daha dar olması, bu sınırlar içinde pazara getirilen bazı ticari malların miktarları­
nın iktisadi fiyatlardan kolayca satılabilmesi, bunun diğer ticari mallar için doğru 
olmaması veya en azından aynı derecede doğru olmaması gerçeğidir. 

Son olarak, kendileri için pazarların hemen hemen sürekli mevcut olduğu 
ticari mallar vardır. Menkul kıymetler ve bir kısım hammaddeler, ticari mal bor­
salarımn olduğu yerlerde her gün pazarlanabilirler. Haftanın iki veya üç günü 
ticarete konu olan diğer ticari mallar vardır. Hububatlar ve diğer baklagiller için 
genellikle haftalık pazarlar, endüstriyel ürünler için üç ayda bir fuarlar ve atlar ve 
diğer evcil hayvanlar için bir yılda iki veya daha fazla sözde yıllık fuarlar vardır. 

Ticari malların pazarlanabilmelerindeki farklılıldarın dördüncü nedeni böylece, 
ticari malların satılabildiği zaman limitlerinin bazen daha geniş bazen daha dar 
olması ve diğerleri sadece az çok daha uzak zamanlarda satılabil irken bazı ticari 
malların bu limitler içinde iktisadi fiyatlardan her zaman satılabilmesi gerçeğidir. 

Eğer biz şimdi iktisadi yaşamın gerçek fenomenine özet olarak döner ve çe­
şitli ticari malların pazarlanabilmelerindeki olağanüstü farklıl ıkları gözlemlersek, 
bu farklılıkları yukarıda açıklanan nedenlerin birine veya daha fazlasına indirge­
mek bizim için zor olmayacaktır. 

Bir miktar hububatı olan bir kişi, hububat borsaları olan arzu ettiği her yerde 
hemen hemen her zaman satabileceği ticari b ir mala sahiptir. Yine, sadece haf­
talık pazarların olduğu yerde, her hafta iktisadi duruma göre oluşan fiyatlardan 
ticari malını satabilir. O böylece, çok önemli bir ticari terim kullanmak gerekirse, 
hemen "nakde çevrilebilir l ikit" bir ticari mala sahiptir. Bunun nedenleri, hubu­
batla ilgili gerekliliklere sahip olan kişilerin büyük miktarda olması, geniş zaman, 
mekan ve miktar sınırları içinde pazarlanabilmesi, hububat pazarlarının genellik­
le etkin organizasyona sahip olması ve bu ticari malda canlı bir spekülasyonun 
mevcut olmasıdır. 

Ki.irk stoku olan bir kişi, kendis ini birçok bakımdan bir dereceye kadar daha 
elverişli olmayan bir durum içinde bulacaktır. Bu maddenin pazarlanabilirliğinin 
kantitatif sınırları çok daha dardır ve pazarlar tahıl pazarlarından daha az iyi ör­
gütlenmiştir. Ek olarak, ki.irk pazarları zaman ve mekan bakımlarından çoğu kez 
birbirlerine çok uzaktırlar ve bu maldaki spekülasyon hububattaki spekülasyon­
dan çok daha az canlıdır. Buğdayı olan bir kişi, eğer cari fiyatın bir pen i gibi çok 
cüzi altında bir fiyattan satmaya razı olursa, hemen hemen her durumda buğday-
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!arının tamamını elden çıkarabilecektir. Bu dunım kürkler için her zaman doğnı 
değildir. Kürk sahibinin mallarını sadece nispeten büyük zararlarla satabilmesi 
veya belki bazen hiç satamaması, çok daha kolay bir şekilde gerçekleşebilir. Bu 
yüzden satmadan önce uzun süre beklemek zorunda kalabilir. Eğer biz hububa­
tın pazarlanabilirliğini, gencide teleskop, lületaşından yapılma zivnet eşyaları ve 
saksı bitkileri gibi malların pazarlanabilirliği ile -veya bu ticari malların daha az 
pazarlanabilen çeşitleri ile- karşılaştırsaydık, daha büyük zıtlıklar bile bulacaktık. 

C. Ticari Malların Dolaşım Kolaylığı 
Önceki kısımlarda, ticari malların pazarlanabilmesindeki farklılıkların genel ve 
özel nedenlerini açıkladım. Diğer bir deyişle, ticari malları olan bir kişinin, onları 
iktisadi fiyattan daha kolay veya daha az kolav satabilmesinin nedenlerini gös­
terdim. Biri bu noktada, bir ticari malın elden ele geçmesi bir miktar münferit 
işlemden oluştuğu için, ticari malların elden ele daha kolay veya daha az kolay 
dolaşımı konusunun da çözülmüş olduğunu ve sahibinden hiçbir zorluk olma­
dan diğer bazı bireylere geçebilen bir ticari malın, ikinci sahibinden üçüncü bir 
kişinin eline ve böylece diğerlerinin ellerine kolaylıkla geçecek bir yol bulacağını 
düşünme eğiliminde olabilirdi. Fakat bunun bütün ticari mallar için doğru ol­
madığını, tecrübe göstermektedir. İzleyen kısımda bizim görevimiz, diğerleri, ki 
bazısı yüksek bir pazarlanabilme derecesine sahip olsa bile, kolaylıkla elden ek 
dolaşmazken, bazı ticari malların kolaylıkla elden ele dolaşımda olduğunun göz­
lemlenebilmesi gerçeğinden sorumlu olan özel nedenleri araştırmak olacaktır. 

Bazı ticari mallar, her iktisadi bireyin elinde hemen hemen aynı pazarlanabi­
lirlik derecesine sahiptir. Pis bir Transilvanya çingenesi tarafından Aranyos Neh­
rinin kumlarından çıkarılan altın külçeleri, çingenenin bu ticar malla ilgili doğnı 
pazarı nerede bulacağını bilmesi koşuluyla, bir altın madeni sahibinin elinde sa­
tılabilir olduğu kadar onun elinde de tam olarak satılabilir. Altın külçeleri, pa­
zarlanabilme özelliğinden hiçbir şey kaybetmeksizin elden ele geçebilir. Fakat, 
çingene tarafindan kullanılmamış ve hatta baştan itibaren onun tarafından sadece 
mübadelede satma amacıyla elde edilmiş olsa bile, giysi, yatak takımı, hazır gıda 
gibi maddeler çingenenin ellerinde şüpheli ve hemen hemen satılamaz veya bir 
dereceye kadar büyük değer kaybıyla satılabilir olacaktı. Bununla birlikte bu tür 
ticari mallar üreticilerinin veya belli tüccarların ellerinde satılabilir olsa da, on­
ların kullanılmış olduğu veya sadece kirli ellerde bulunduğu yönünde bir şüphe 
ortaya çıktığında bile, pazarlanabilme özelliklerini tamamen veya bir dereceye 
kadar kısmen kaybederler. Böylece onlar iktisadi mübadelede elden ele dolaşmak 
için uygun değildirler. 

Diğer ticari mallar, satışları için özel bilgi, yetenek, permi, hükümet lisansı 
ve ayrıcalıklar gerektirir ve bu koşulları sağlayamayan bir bireyin elinde hiç sa­
tılamazlar veya sadece güçlükle satılabilirler. Her durumda onun elinde değer-
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lerini kaybederler. Hindistan veya Güney Amerika ile ticaret için tahsis edilen 
hazır ilaçlar, patentli maddeler ve benzeri ticari mallar, belli kişilerin ellerinde son 
derece satılabilir olabilir, fakat diğer kişilerin ellerinde pazarlanma imkanlarının 
büyük kısmı kaybolabilir. Bundan dolayı onlar elden ele serbest dolaşım konu­
sunda, önceki paragrafta belirtilen mallar kadar biraz uygundur. 

Üstelik, kullanılabilir olması için tüketicinin ihtiyaçlarına özel olarak uygun 
olması gereken ticari mallar, her sahibinin ellerinde aynı derecede satılabilir de­
ğildir. Her büyüklükteki ayakkabılar, şapkalar ve benzeri maddeler, özellikle işa­
damları genellikle müşterilerinin özel ihtiyaçlarına uyan ticari mal kolaylıkları 
sağladıkları için, dükkanlarında veya mağazalarında büyük sayıda müşteri topla­
yan bir ayakkabı veya şapka tüccarının ellerinde her zaman için tamamen satıla­
bilir. Bu ticari mallar diğer bir kişinin elinde sadece güçlükle ve her zaman için 
hemen hemen büyük bir zararla satılabilir. B u  ticari mallar da, elden ele serbest 
dolaşım için uygun değildir. 

fiyatları çok iyi bilinmeyen veya önemli dalgalanmalara maruz kalan ticari mal­
lar da kolaylıkla elden ele geçmezler. Bu tür ticari malların bir alıcısı, onları başkala­
rına aktarmadan önce, fiyatta bir düşüşe bağlı olarak onlar için "aşırı ödeme" yap­
ma veya bir zarara katlaıuna tehlikesiyle karşı karşıyadır. Bir hububat borsasında 
hububatın bir "!otu" veya bir menkul kıymetler borsasındaki popüler menkul kıy­
metlerin bir kısım birkaç saat içinde kolaylıkla on kez el değiştirebilir. Fakat değeri 
sadece ilgili bütün koşullar dikkatli bir şekilde araştırıldıktan sonra belirlenebilen 
çifrlikler ve fabrikalar, luzlı dolaşıma tamamen uygun değildir. Hatta bir borsanın 
üyesi olmayan insanlar, fiyatları önemli ölçüde dalgalanmayan menkul kıymetleri 
nakit ödeme yerine seve seve kabul ederler. Fakat şiddetli fiyat dalgalanmalarına 
maruz kalan ticari mallar, sadece "piyasa fiyatının altında" kolaylıkla dolaşımda 
olabilir. Çünkü spekülasyon yapmak istemeyen bütün kişiler, kendilerini zarar karşı 
korumak isteyeceklerdir. Böylece fiyatları belirsiz olan veya ciddi biçimde dalgala­
nan ticari mallar da, elden ele serbest dolaşım için çok uygun değildir. 

Son olarak, ticari malların pazarlanabilirliğini sınırlandıran bir çok faktörün, 
ticari malların elden ele, yerden yere ve bir zaman diliminden diğerine transfer 
edildiği her durumda, katmerli bir ağırlığa sahip olacağı açıktır. Pazarlanabil­
mesi az sayıda kişiyle sınırlı olan, satış alam sınırlı olan, sadece kısa bir süre için 
muhafaza edilebilen, muhafaza edilmeleri önemli iktisadi fedakarlıklar gerekti­
ren, belli bir anda pazara kesinlikle sınırlı miktarlarda getirilebilen veya fiyatları 
dalgalanmalara maruz kalan ticari malların hepsi, belli limitler içinde (çok dar 
bile olsa) belli pazarlanabilme derecelerine ulaşabilirler, fakat serbest bir dolaşım 
kapasitesine sahip değildirler. 

Böylece, bir ticari malın serbest dolaşım kapasitesinde olması için, onu en 
geniş anlamda elden ele geçirebilen her iktisadi birey için satılabilir olması gerek-
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tiğini ve bu bireylerin her biri için, sadece bir açıdan değil, yukarıda tartışılan 
dört açıdan da satılabilir olması gerektiğini anlarız. 
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Bölüm 1 

Paranın Doğası ve Orijini1 
İktisadi bireyler ticaretin ilk aşamalarında mevcut mübadele fırsatlarının sağ­
layacağı iktisadi kazançların sadece çok yavaş farkına vardıkları zaman, bütün 
kültürel esasların basitliği içinde, dikkatleri sadece bu en açık firsatlara yönelir. 
Ticarette elde edeceği malları göz önüne alırken, her insan sadece kullanım de­
ğerlerini hesaba katar. Btmdan dolayı, fiilen gerçekleştirilen mübadele işlemleri 
doğal olarak, sahip olduğu malların kendisi için kullanım değeri tersi biçimde 
değerlendirme yapan diğer iktisadi bireylerin sahip olduğu mallardan daha kü­
çük olan iktisadi bireylerin bulunduğu durumlarla sınırlıdır. Birey A kendisi için 
birey B'nin sabanından daha küçük bir kullanım değerine sahip olan bir kılıca 
sahipken, birey B için de aynı saban birey A'run kılıcından daha küçük bir kulla­
nım değerine sahiptir. Beşeri ticaretin başlangıcında, fiilen gerçekleştirilen bütün 
mübadele işlemleri bu tür durumlarla sınırlıdır. 

Fiilen gerçekleştirilen mübadelelerin sayısının, bu koşullar altında çok dar bir 
şekilde sınırlı olması gerektiğini görmek zor değildir. Bir kişinin kendisi için 
diğer kişinin sahip olduğu malın kullanım değerinden daha az kullanım değeri 
ifade eden bir mala sahip olması, diğer kişinin de sahip olduğu malın kullanım 
değerinin kendisi için diğer kişinin sahip olduğu malın kullanım değerinden daha 
düşük olması durumunda mübadele ne kadar az gerçekleşir! Ve hatta bu ilişki 
mevcut olduğu zaman, yine iki kişinin birbirleriyle fiilen karşılaştığı durumlar ne 
kadar çok nadir olmalıdır ! B irey A, bir miktar kenevir ipi için mübadele yapmak 

1 Theodor Mommseıı, Geslicbte dcs ı·ömischen Münzll'esens, Berliıı, 1 860, ss. V-xx, ve 167 
vd. ; Carııap, "Zur Geshichte der Miiıızwisseııschafr uııd der Werthzeicheıı", Zeitschrift for 
die gesımmıte Staatsll'issenschaft, XVI ( 1 860), 348-396; hiedrich Keııııer, "Die Aııfaııge des 
Geldcs in Altcrthumc '', Sitzımgsberichte der Kaiselichen A kademie der Wissenschaften zz,ı Wien: 
Philologisch-Histoı·isclıe Classe, XLII I ( 1 863), 382-490; Roscher, op. cit., ss. 36-40; Hildeb­
raııd, op. cit., s. 5; Scheel, op. cit., ss. 1 2-29; A. N. Berııardakis, "De l'origiııe des moııııaies et 
de kurs ııoms",]oz.ırnal dcs Economistes, (Third Series),  XVIII ( 1 870), 209-245. 
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isteyeceği bir balık tutma ağına sahiptir. Onun bu mübadeleyi fiilen gerçekleşti­
recek bir pozisyonda olması için, sadece balık ağı için A'nın isteklerine uygun bir 
miktarda kenevir ipi vermek isteyen diğer bir iktisadi bireyin (B )  olması yetmez, 
fakat aynı zamanda bu özel istekleri olan iki bireyin birbirleriyle karşılaşması 
gerekir. Çiftçi C'nin bazı tarımsal aletler ve elbiseler için mübadele yapmak iste­
yeceği bir ata sahip olduğunu varsayın. Onun, hem bir ata ihtiyaç duyan ve hem 
de aynı anda mübadelede sahip olmak istediği tarımsal aletleri ve elbiseleri ona 
verme pozisyonunda olan diğer bir kişiyi bulması ne kadar zordur !  

Eğer nesnelerin hakiki doğası içinde bir çıkış yolu olmamış olsaydı, bu  zorluk, 
başa çıkılamayacak ve işbölümünün gelişmesini ve bütün bunlardan başka gele­
cek döneme ilişkin satışlarla ilgili üretim artışını ciddi biçimde engelleyecek bir 
zorluk olacaktı. Fakat onların durumunda, özel bir anlaşma veya hatta hükümet 
baskısı olmadan, insanları her yerde kaçınılmaz olarak bu zorluğun tamamen 
üstesinden gelebilecekleri bir noktaya getiren faktörler vardır. 

İnsanların bütün iktisadi çabalarının nihai amacı, gerekliliklerini doğrudan kar­
şılamaktır. Onların mübadele işlemlerinin nilıai amacı bu yüzden, ticari mallarını 
kendileri için kullanım değeri olan mallarla mübadele etmektir. Bu nihai amaca 
ulaşma çabası, kültürün bütün aşamalarımn aynı derecede karakteristiği olmuştur 
ve iktisadi bakımdan bütünüyle doğrudur. Fakat iktisadi bireyler, eğer, bu nihai 
amaca /ıemen ve doğrudan ulaşılamayan bütün dunımlarda, ona yaklaşmaktan ta­
mamen vazgeçselerdi, açıkça iktisadi olmayan bir şekilde davranıyor olacaklardı. 

Homerik çağdaki bir demircinin iki bakır zırh yaptığını ve onları bakır, yakıt 
ve gıda ile mübadele etmek istediğini varsayın. Pazara gider ve bu mallar karşılı­
ğında ürünlerini teklif eder. Eğer orada zırhını satın almak isteyen, aynı zamanda, 
ihtiyaç duyduğu bütün hammaddeleri ve gıdayı satışa çıkaran kişilerle karşılaş­
saydı, şüphesiz çok mutlu olacaktı. Fakat, her zaman zırhı gibi çok zor satılan bir 
malı satın almak isteyen az sayıda kişi arasında, tam olarak ihtiyaç duyduğu mal­
ları teklif eden birini bulsaydı, özellikle çok mutlu bir tesadüf olduğu açıkça göz 
önüne alınmalıdır. Bu yüzden, eğer elindeki ticari malları sadece kendisi için mü­
badele değeri olan mallarla mübadele etmek isteseydi veya kendi ticari malmdan 
daha fazla pazarlanabilnıe özelliğine sahip diğer ticari mallarla mübadele eanek 
istemeyecek şekilde iktisadi olmayan bir davramş içinde olsaydı, ticari mallarını 
pazarlaması ya tamamen imkansız ya da sadece �·ok büyük bir zaman harcayarak 
mümkün olacaktı. Pazarlanabilme özelliği daha fazla olan ticari mallara sahip 
olması, tam olarak ihtiyaç duyduğu mallara sahip olan kişileri bulmasını önemli 
ölçüde kolaylaştıracaktı. A�ağıda göreceğimiz gibi, bahsettiğim dönemlerde sı­
ğırlar, bütün ticari malların en satılabilir olanlarıdır. Zırh yapan kişi halihazırda 
gerekl iliklerini doğrudan karşılamaya yetecek sığıra sahip olsa bile, zırhını ilave 
bir sayıda sığır elde etmek için vermediğinde, çok iktisadi olmayan bir şekilde 
davranıyor olacaktı. Böyle yapmakla, elbette ticari mallarını tüketim mallarıyla 
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(tüketim mallarının "ticari mallara" zıt olduğu dar anlamda) mübadele etmiyor, 
fakat sadece aynı zamanda onun için ticari mal karakterine sahip olan mallarla 
mübadele etmiş oluyor. Fakat, daha az satılabilir ticari malları karşılığında daha 
fazla pazarlanabilme özelliğine sahip olan diğer ticari malları elde ediyor. Daha 
fazla satılabilir bu mallara sahip olması açıkça, ihtiyaç duyduğu malları kendisine 
satmayı teklif edecek kişileri pazarda bulma şansını arttırır. Örneğimizdeki zırh 
sahibi kişi bireysel çıkarının doğru bir şekilde farkında olursa, bu yüzden, hiçbir 
zorlama veya özel bir anlaşma olmaksızın, zırhını uygun bir sayıda sığır karşı­
lığında vermeye doğal olarak sevk olunacaktır. Bu şekilde elde ettiği daha çok 
satılabilir ticari mallarla, ihtiyaç duyduğu tüketim ma!Jarını ticari yoldan elde 
etmek suretiyle nihai amacını gerçekleştirmek için, pazarda satılık bakır, yakıt ve 
gıda teklif eden kişilere gidecektir. Bu amaca doğru ancak şimdi, daha hızlı, daha 
iktisadi ve büyük ölçüde artan bir başarı ihtimaliyle ilerleyebilir. 

Her iktisadi birey iktisadi çıkarının gittikçe daha fazla farkına vardığı için, her­
hangi bir anlaşma, yasal wrlama olmaksızın ve hatta kamu çıkanna bakmaksızın, 
ticari mallarını mübadelede, yakın bir tüketim amacı için onlara ihtiyaç duymasa 
bile diğer daha satılabilir ticari ma!Jar için vermeye bu çıkar tarafından sevkedilir. 
İktisadi ilerlemeyle birlikte, bu yüzden, özellikle belli bir zamanda ve yerde en 
kolay satılabilen, alışkanlıkların kuvvetli etkisi altında herkes tarafımdan kabul 
edilebilir hale gelen ve böylece mübadelede diğer bir ticari mal karşılığında veril­
me yeteneğinde olan belli sayıdaki malları her yerde gözlemleyebiliriz. Bu mallar 
atalarımız tarafindan, bedel veya ödeme anlamına gelen "gelten" kelimesinden 
türetilen "Geld"2 olarak isimlendirildi. Bundan dolayı bizim dilimizde "Geld" 
ka\'ramı bu gibi ödeme araçlarını ifade eder. 3 

Alışkanlıkların4 paranın doğuşundaki büyük önemi, belli malların para hali­
ne gelmesi konusunda yukarıda açıklanan sürecin göz önüne alınmasıyla hemen 
görülebilir. Daha az kolay satılabilen ticari malların daha fazla pazarlanabilir ti­
cari mallarla mübadelesi, her iktisadi bireyin çıkarınadır. Fakat bu tür mübade­
le işlemlerinin fiilen yapılması, iktisadi bireylerin çıkarlarının farkında olmasını 
gerektirir. Çünkü kendileri açısından kullanışsız olan bir malı, pazarlanabilirliği 
daha fazla olduğu için, kendi ticari mallarıyla mübadele etmeyi istemelidirler. Bu 
bilgiye bir toplumun bütün üyeleri tar;fından asla aynı anda ulaşılmayacaktır. 
Aksine, ticari mallarının tüketmek istedikleri mallarla doğrudan mübadelesi im­
kansız veya büyük ölçüde belirsiz olan her durumda, ilk başta iktisadi bireylerin 

2 Apaçık nedenlerle, "Geld" ve "gelten" kelimeleri burada ve izle�·en cümlede çevrilmeden 
bırakıldı. -Çevirmenler. 

•1 Orijinalinde burada bir dipnot olarak görünen madde için Ek I'nın ilk iki paragrafına bakı­
nız. -Çevirmenler. 

i Paranın doğuşunda bir faktör olarak alışkanlık, Condillac ve Trosne tarafından vurgulanır. Ba­
kııuz. Condillac, üp. cit., ss. 286-290; G. F Le Trosne, De l 'intcret social, Paris, 1 777, s.  43 vd . .  
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sadece küçük bir kısmı kendi ticari mallarını daha fazla satılabilir diğer mallarla 
mübadele etmeyi kabul etmekten elde edecekleri avantajın farkında olacaklardır. 
Bu avantaj, bir ticari malın para gibi genel bir kabul görmesinden bağımsızdır. Çün­
kü böyle bir mübadele her zaman için, bazı koşullar altında bütünüyle, bir ikti­
sadi bireyi tüketmek istediği malları elde etmek suretiyle nihai amacına önemli 
ölçüde daha çok yaklaştırır. İnsanların, amaçlarına ulaşmak için doğru araçları 
kullananların iktisadi başarılarını gözlemleyerek kendi iktisadi çıkarları konusun­
da aydınlanmasından daha iyi bir yol olmadığı için, paranın ortaya çıkışını hiçbir 
şeyin, en zeki ve kabiliyetli iktisadi bireyler tarafindan fazlasıyla satılabilir ulan 
ticari malların mübadelede diğerleri yerine kabulü şeklindeki uzun bir pratik ka­
dar kolaylaştırmadığı açıktır. Bu şekilde, alışkanlık ve pratik, en satılabilir ticari 
malların belli bir zamanda, sadece çok değil, fakat bütün bireylerin mübadelede 
kendi ticari mallarının yerine kabul ettikleri ticari mallara dönüşmesine küçüm­
senmeyecek derecede katkıda bulundu5• 

Bir devletin sınırları içindeki yasal düzen, ticari malların para karakteri üzerin­
de, küçük olsa bile, inkar edilemeyen bir etkiye sahiptir. Gördüğümüz gibi, pa­
ranı ortaya çıkışı (madeni paradan farklı olarak, ki u paranın sadece bir çeşididir) 
bütünüyle doğaldır ve böylece sadece çok nadir durumlarda yasamaya ait etki 
süz konusudur. Para, deYletin bir buluşu değildir. Bir yasama faaliyetinin ürünü 
değildir. Hatta siyasi otoritenin yaptırım gücü, unun varlığı için gerekli değildir. 
Belli ticari mallar, devletin otoritesinden bağımsız ulan iktisadi ilişkilerin bir su­
nucu olarak, oldukça doğal bir şekilde para haline geldi. 

Fakat eğer ticari ihtiyaçlara cevap Yermede bir mal para olarak devletin yap­
tırım gücüne bağlanırsa, sonuç, sadece devletin kendisine yapılan her ödemenin 
değil, fakat açıkça anlaşma yapılmayan diğer mallardaki diğer bütün ödemelerin 
de, yasal olarak bağlayıcı etkiyle sadece u malın birimlerinden gerekli olabilmesi 
veya teklif edilebilmesi olacaktır. Daha fazla ve özellikle önemli olarak ortaya 
çıkacak ulan sonuç, ödemenin diğer mallar cinsinden yapılması sözleşmeye bağ­
landığında fakat bazı nedenlerden dolayı yapılamadığında, benzer şekilde yasal 
olarak bağlayıcı bir mal birimi cinsinden ikame edilen bir ödemenin gerekli ola­
bilmesi veya teklif edilebilmesidir. Devletin yaptırım gücü böylece, belli bir mala 
mübadelede evrensel bir ikame aracı olma niteliği kazandırır ve her ne kadar 
devlet malın para karakterinin Yarlığından sorumlu olmasa d:ı., unun para karak­
terinin tekamülünde önemli bir rol oynar°. 

ö Orijinalinde burada bir dipnot olarak eklenen madde için Ek J'ye bakınız. -Çe\'irmenler. 

6 Bakınız; Stein, op. cit. S. 5 5 ;  aynı zamanda özellikle Kari Knics, "Uebcr dic Gddcntwert­
hııng und dic mir ihr in Vcrbindung gebrachten Erscheinungen", ZeitscJJrift fiir die gemmmte 
Staaıswisscııchaft, XJV ( 1 858),  266; ve Mommsen, !Jf!. cit., ss.  vii-viii. 
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Belli Toplumlara ve Belli Tarihsel 
Dönemlere Has Para Çeşitleri 

Para, iktisadi bireyler tarafından yapılan bir anlaşmanın ve yasama faaliyetlerinin 
ürünü değildir. Onu kimse bulmadı. Sosyal yaşam içindeki iktisadi bireyler kendi 
iktisadi çıkarlarının gittikçe daha fazla farkına vardıkları için, daha az satılabilir 
ticari mallardan daha fazla satılabilir diğer ticari mallar lehine feragat etmenin 
spesifik iktisadi amaçlarına daha fazla yaklaştıracağı şeklindeki basit bilgiye her 
yerde ulaşırlar. Böylece, toplumsal iktisadın tedrici gelişimiyle birlikte, para sayı­
sız medeniyet merkezinde bağımsız bir şekilde mevcut hale geldi. Fakat kesinlik­
le, para beşeri iktisadın doğal bir ürünü olduğu için, ortaya çıkan spesifik şekille­
ri, her yerde ve bütün zamanlarda özel ve değişen iktisadi durumların sonucudur. 
Farklı zamanlarda aynı toplum içinde, aynı anda farklı toplumlar arasında, tica­
rette farklı mallar yukarıda tanımlanan özel duruma geldiler. 

İktisadi gelişmenin en erken dönemlerinde kadim dünyanın çoğu toplumla­
rında, sığırın en satılabilir ticari mal olduğu görülür. Göçebeler arasında ve bir 
göçebe ekonomisinden tarıma geçen toplumlarda, evcil hayvanlar her bireyin 
zenginliğinin en önemli parçasını oluşturdu. Onların pazarlanabilirliği fiilen bü­
tün bireyleri kapsadı ve yapay ulaşım yollarının eksikliğine rağmen kendi ayakları 
üzerinde yer değiştirebilmeleri (medeniyetin ilkel aşamalarında hemen hemen 
maliyetsiz olarak) , sığırları çok geniş bir coğrafi alanda diğer ticari mallara göre 
daha fazla satılabilir hale getirdi. Üstelik bazı durumlar, geniş miktar ve zaman sı­
nırları içinde pazarlanabilmelerini kolaylaştırdı. Bir inek, büyük ölçüde dayanıklı 
bir ticari maldır. Çayırların bol olduğu ve hayvanların açık alanlarda muhafaza 
edildiği �1erlerde, bakım maliyeti önemsizdir. Ve herkesin mümkün olduğu kadar 
büyük bir sürüye sahip olmak için çaba gösterdiği bir kültürde, sığırlar belli bir 
zamanda genellikle aşırı miktarlarda pazara getirilmezler. Bahsetmekte olduğum 
dönemde, herhangi bir diğer ticari mal için geniş bir pazarlanabilirlik dizisi tesis 

193 



Carl Menger 

eden benzeri durumlar var olmadı. Bu durumlara evcil hayvanlardaki ticaretin en 
azından diğer herhangi bir ticari maldaki ticaret kadar çok iyi geliştiği gerçeğini 
eklersek, sığırların bütün ticari malların en satılabiliri olduğu ve bundan dolayı 
kadim dünyanın toplumlarının doğal parası haline geldiği görülür1 . 

Tarihin, gelişme aşamalarını bize oldukça bağımsız çizgiler içinde açıkladığı 
kadim dünyanın en kültürlü toplumu olan Greklerin ticaret ve alışverişlerinde, 
Homcr'in zamanı kadar geç dönemlerde bile, metal paradan eser yoktur. Trampa 
hala hüküm sürdü ve zenginlik sığır sürülerinden oluştu. Ödemeler sığır cinsin­
den yapıldı .  Fiyatlar sığır cinsinden hesaplandı. Ve cezaların ödenmesi için sığır­
lar kullanıldı. Hatta Oraca sığır cinsinden cezalar getirdi ve bu uygulama Solon 
tarafımdan, faydaları açıkça ortadan kalktığı için, bir koyun bir drahmi ve bir 
inek beş drahmi oranında madeni para ya dönüştürülünceye kadar terk edilmedi. 
Hatta Greklerden daha açık bir şekilde, sığır-paranın izleri, İtalyan yarımadasın­
daki toplumların sığır yetiştiren atalarında görülebilir. Sığırlar ve onlara en yakın 
koyunlar, Romalılar arasında çok geç zamanlara kadar mübadele araçlarını oluş­
turdu. Onların ilk yasal eczaları, M.Ö.  454 yılının Aternia Tarpcia kanununda 
hala korunan ve sadece 24 yıl sonra madeni paraya dönüştürülen sığır cezalarıydı 
(sığır ve koyun cinsinden konulan) . 2  

Tacitus'a göre, kendi atalarımız arasmdaki eski Alman kabileleri, bir dönem 
gümüş ve topraktan yapılmış kap kaçakları eşit saydılar \'C büyük bir sığır sürüsü 
zenginlikle özdeş sayıldı. Tam olarak Homerik çağın Grekleri arasında olduğu 
gibi, trampa ön planda oldu ve yine sığırlar ve atlar (ve silahlar da) mübadele 
araçları olarak hizmet etti. Sığırlar en yüksek kıymete sahip oldular ve başka 
herşcye tercih edildiler. Yasal cezalar sığır ve silah cinsinden ve sadece daha sonra 
madeni para cinsinden, ödendi.3 Büyük Otta yine sığır cinsinden cezalar koydu. 

Araplar arasında sığır standardı, Muhammedin zamanı kadar geç zamanlara 
kadar mevcut oldu.4 Zoroastcr ve Zendavcsta'nın yazılarının kutsal kabul edildiği 
Doğu Anadolu'nun toplumları arasında, paranın diğer biçimlerinin sığır standar­
dının yerini alması, komşu toplumların madeni bir paraya geçmesinden çok sonra 

1 Orijinalinde burada bir dipnot olarak eklenen madde için Ek I'nın son iki paragratina bakı­
nız. -Çevirmenler. 
! August Böckh, MetrologiJche Uııtersııchımgen iiber Gcv.ıichte, Münzftme und Mrısse desAltert­
hums, Rerlin, 1 838, ss. 385 vd., 420 vd. ; Mommsen, op. cit . ,  s .  1 69; Friedriı:h O. Hultsı:h, 
Gricchische ımd 1·ö111ischc Mctmlogic , Beri in, 1 862, ss. 1 24 vd. , 1 888 vd . .  
3 Wilh. Wackernagcl, "Gewerbe, Hande! und Schiffahrt der Gernıanen", 2eitschrift fiir derıts­
dıesAltertlmm, IX ( 1853),  548 vd. ;  J•ıkob Grimm, Deııt.rche &ıhtsaitertlnüueı·, A Heusler ve 
R. Hübncr taratindan hazırlanan 4. baskı, Leipzig, 1 899, II, 1 23 - 1 24 ;  Ad. Soctbeer, "Beit­
rage zur Gesı:hiı:hte des Geld-und Münzwesens in Deutsı:hland", Forschımgeıı zuı· deııtschen 
Geschishte, 1 ( 1 862), 2 1 5 .  

� Alo�·s Sprcngcr, Das Lebcn und die Lehre des ,'vJohaııı111ad, Berlin, 1 86 1-65, 111, 1 39. 
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gerçekleşti. 5 Her ne kadar kanıt bulamasak da, sığırların tarihöncesi dönemlerde 
yahudiler6, Anadolu toplumları ve Mezopotamya sakinleri tarafından para ola­
rak kullanıldığı düşünülebilir. Bu kavimlerin hepsi, tahminen sığır standardının 
ötesine geçtikleri bir medeniyet düzeyinde tarih sahnesine çıktılar. Daha sonraki 
gelişmelerden ve ilkel bir toplumda ödemelerin yaygın olarak maden veya madeni 
araçlarla yapılmasının doğal görünmeyeceği gerçeğinden analoji yaparak genci 
sonuçlar çıkarılmasına izin verildiğinde, böyle bir saptama yapılabilir.7 

Fakat medeniyetin yükselişi ve her şeyden önemlisi emeğin işbölümü ve onun 
doğal sonucu olarak çoğunluğu endüstride çalışan nüfusa sahip şehirlerin tedrici 
biçimde oluşumu, günlük kullanımda sığırların pazarlanabilme özelliğinin her 
yerde azalmasına ve aynı anda özellikle madenler gibi diğer bir çok ticari ma­
lın pazarlanabilme özelliğinin artmasına zorunlu olarak yol açtı. Çiftçiyle ticaret 
yapmaya başlayan zanaatçı, sığırı çok nadir para olarak kabul edecek bir pozis­
yondaydı; geçici olarak sahip olmak zorunda kaldığı sığır bir şehirli için, sadece 
rahatsızlık vermekle kalmadı, fakat aynı zamanda önemli iktisadi fedakarlıklara 
katlanmasına neden oldu; sığırı beslemek ve muhafaza etmek bir çiftçiye, sadece 
sınırsız otlaklara sahip olduğu ve sığırlarını açık havada muhafaza etme alışkan­
lığının devam ettirdiği sürece hiçbir iktisadi fedakarlık yüklemedi. Medeniyetin 
ilerlemesiyle birlikte, bu yüzden, sığırlar, iktisadi olarak satılabildikleri zaman 
dilimi ve kişilerin sayısı bakımından daha önceki geniş pazarlanabilme özellikle­
rini büyük ölçüde kaybettiler. Onlar aynı zamanda, pazarlanabilmelerinin mik­
tar ve mekan sınırları bakımından da diğer malların gittikçe daha fazla gerisine 
düştüler. Paranın iktisadi biçimi şeklindeki en fazla satılabilir ticari mallar olma 
özellikleri ve sonunda para olma özellikleri tamamen sona erdi. 

Sığırların daha önce para karakterine sahip olduğu bütün kültürlerde, göçebe­
lik ve ilkel tarımdan el sanatlarının olduğu daha kompleks bir sisteme geçilmesiy­
le birlikte, günlük kullariımda sığır-para terk edildi ve o zaman yerini madenler 
aldı. Bakır, gümüş, altın ve bazı durumlarda demir, ilk başta insanlar tarafından 
çıkarılması ve işlenmesi en kolay olduğu için kullanılan metaller arasındaydı. Ge­
rekli olduğu zaman, geçiş oldukça pürüzsüz bir şekilde gerçekleşti. Çünkü made­
ni araçlar ve işlenmemiş madenin kendisi, küçük ödemelerin yapılması amacıyla 
sığır-paraya ilaveten zaten para olarak her yerde kullanılmaktaydı. 

Bakır, çiftçinin sabanının, savaşçının silahının ve zanaatçının araçlarının yapıl­
dığı ilk madendir. Bakır, altın ve gümüş, her çeşit ziynet eşyası ve kap kaçak için 
kullaıı ılan ilk maddelerdi. Toplumların sığır-paradan nünhasıran madeni bir pa­
raya geçtikleri kültürel aşamada, bu yüzden, bakır ve muhtemelen bazı alaşımları 

5 Fricdridı v. Spicgd, Commentaı- über das Aııesta, Wicn, l 864-68, I,  94 vd. 

6 Morirz A. Le\')� Gcshichte rieı·jıidischnı Münun , Lcipzig, 1 862, s .  7 .  

7 Rosdıcr, up. cit., s .  309'Jaki 5 .  nor. 
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çok yaygın kullanılan mallardı. Altın Ye gümüş, ilkel insanların kabilenin diğer 
üyelerinden önce gösteriş yapma arzusu şeklindeki en evrensel tutkularını tatmin 
etmenin en önemli araçları olarak, en çok arzu edilen mallar oldu. Az kullanıld­
kları sürece, bu üç maden hemen hemen sadece nihai ürün formunda el değiş­
tirdi. Daha sonra, ham maden olarak dolaşımda olmaya başlayınca, kullanımları 
daha az sınırlandı Ye daha çok bölünebilir hale geldiler. Pazarlanabilmeleri az 
sayıda iktisadi bireyle sınırlı olmadığı gibi, tüm insanlara faydalı oldukları ve nis­
peten önemsiz iktisadi fedakarlıklarla kolayca taşınabildikleri için, dar mekanlarla 
da sınırlı olmadı. Dayamklı olmaları nedeniyle, pazarlanabilıneleri dar zaman 
limitleri ile de sınırlı olmadı. Onlarla ilgili genel rekabetin bir sonucu olarak, 
miktar bakımından mukayese edildiğinde diğer ticari mallardan daha kolay bir 
şekilde iktisadi fiyatlardan pazarlanabilirlerdi. Böylece göçebelik ve ilkel tarımı 
izleyen tarihsel dönemde, en satılabilir mallar niteliğindeki bu üç madenin mü­
badelenin başlıca araçları haline geldiği bir iktisadi durumu gözlemleriz. 

Bu geçiş aniden ve bütün toplumlarda aym şekilde gerçekleşmedi. Daha yeni 
madeni standart, yerine tamamen geçmeden önce uzun bir süre sığır standar­
dı ile birlikte kullanılmış olabilir. Maden ticarette para olarak sığırın tamamen 
yerini aldıktan sonra bile, bir hayvanın değeri, madeni parada, para biriminin 
temeli olarak hizmet etmiş olabilir. Greklerin Dekaboion'u, Tcsscarboion'u ve 
Hekatomboion'u ve Romalıların ve Galyalıların ilk madeni paraları muhtemelen 
bu mahiyetteydi ve maden parçalarının üzerinde görünen hayvan resmi muhte­
melen bu değerin bir sembolüydü. 8 

Kullanımdaki madenlerin en önemlisi olarak bakır ve pirincin mübadelenin 
ilk araçları olup olmadığını ve değerli madenlerin para fonksiyonunu sadece 
daha sonra kazanıp kazanmadıklarını, en azından söylemek kesin değildir. Doğu 
Asya'da, Çin'de ve belki de Hindistan'da bakır standardı tam olarak gelişti. Aynı 
zamanda Merkezi İtalya'da da münhasıran bir bakır standardı gelişti. Fırat ve 
Dicle'nin kadim kültürlerinde, diğer taraftan, münhasıran bir bakır standardı­
nın daha önce mevcut olduğuna dair bulgulara bile rastlanmadı. Anadolu'da, 
Mısır'da ve keza Yunanistan, Sicilya ye daha aşağı İtalya'da bakır standardının 
bağımsız gelişimi, ne surette meycut olursa olsun, sadece bakırla uygun bir şe­
kilde yapılamayacak olan Akdeniz ticaretinin önemli ölçüde gelişmesiyle birlikte 
engellendi. Fakat ekonomilerinin içinde geliştiği maddi ko�ulların bir sonucu 
olarak bir bakır standardı benimsemeye sevkedilen bütün toplumların, mede­
niyetin daha da gelişmesiyle ve özellikle ticaretin coğrafi olarak genişlemesiyle 

s Phıt<lrch, Li.ve.<, with ,uı English tmnslation by Hernadotte Perrin, London: William Heine­
m.um, l 9 1 4, 1, 5 5 ;  Plin�� The Nnturnl History, translated by John Bostock and H. T Riley, 
London: H. G. Rohn, 1 856, IV. 5-6; Hcinrich Schrcibcr, "Diı: Mctallringc dı:r Kdtı:n als 
Schmuck und Gcld'', Tasclmıb11c/1 fiir Gesclıiclıtı: ımdAltcrtlıımı, II, 67- l 52, 2 40-247, and III,  
401 -408. 
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birlikte daha az değerli madenlerden daha değerli madenlere, bakır ve demirden 
altın ve gümüşe geçtikleri kesindir. Üstelik, bir gümüş standardının tesis edildiği 
bütün yerlerde daha sonra altın standardına geçiş oldu ve geçiş her zaman için 
fiilen tamamlanmamış olsa bile, yine de bu yönde bir eğilim mevcut oldu. 

Sabine geleneklerini ilk basit haliyle muhafaza eden Antik bir Sabine şehrinin 
çevresindeki bölgeyle dar kapsamlı ticaretinde, sığır standardı faydalı olmaya de­
vam ederken, çiftçilerin ve keza şehirde yaşayanların pratik amaçlarına en iyi bakır 
hizmet etti. Bakır kesinlikle, en fazla sayıda insana pazarlanabilen ve pazarlanabil­
mesinin kantitatif sınırları diğer herhangi bir ticari mala göre daha geniş olan bir 
ticari mal olarak, -medeniyetin ilkel aşamalarında parayla ilgili en önemli gerekli­
likler- kullanımdaki en önemli maden oldu. Üstelik küçük miktarlarda depolanma­
sı ve kolay ve ucuz muhafaza edilmesi ve taşıma maliyetinin nispeten vasat olması, 
kendisine dar wğrafi sınırlar içinde parasal amaçlar için yeteri derecede kıymet 
kazandıran bir maldı. Fakat ticari alan genişler genişlemez, ticari malın devir oranı 
hızlanır luzlanmaz ve değerli madenler yeni bir dönemin gittikçe en satılabilir tica­
ri malları haline gelir gelmez, bakır doğal olarak para olarak hizmet etme yeteneği­
ni kaybetti. Bu toplumun ticaretinin bütün dünyaya açılmasıyla, ticari mallarının 
hızlı devriyle ye emeğin işbölümünün anmasıyla birlikte, her iktisadi birey şahsen 
kendi üzerinde para taşıma ihtiyacını gittikçe daha fazla hissetti. Medeniyetin iler­
lemesiyle birlikte, değerli madenler en satılabilir ticari mallar haline geldi ve böyle­
ce toplumların doğal parası yüksek derecede iktisadi olarak gelişti. 

Diğer toplumların tarihi, iktisadi gelişimleri ve bundan dolayı parasal kurum­
ları bakımından oldukça farklı bir görüntü sunar. Meksika Avrupalılar tarafindan 
ilk işgal edildiğinde, ülkenin o zamandaki durumu hakkında görgü tanıkları tara­
tindan yayınlanan raporlara göre, zaten görülmemiş bir iktisadi gelişme düzeyine 
ulaşmış olduğu ortaya çıkar. Eski Azteklerin ticareti iki nedenden dolayı bizim 
için önemlidir: ( 1 ) insanları ihtiyaçlarını mümkün olduğu şekilde tam olarak tat­
min etmeye yönelten iktisadi düşüncenin her yerdeki benzer iktisadi fenomenden 
sonımlu olduğunu bize kanıtlar ve (2) kadim Meksika bize pür trampadan para 
ekonomisine geçme dunımundaki bir ülke örneği sunar. B iz böylece, bir kısım 
malların geriye kalanlara karşı üstünlük kazandığı ve para haline geldiği karakte­
ristik süreci içinde gözlemleyebileceğimiz bir durumla ilgili vesikaya sahibiz. 

16 .  Yüzyıl Meksika fatihlerinin raporları ve çağdaş yazarlar, Meksika'yı çok 
sayıda şehrin ve mallarda çok iyi organize ve muhteşem bir ticaretin olduğu 
bir ülke olarak tasvir ederler. Şehirlerde günlük pazarlar vardı ve herhangi bir 
şehirdeki büyük pazar komşu bir şehrin rekabetinden olumsuz etkilenmeyecek 
bir şekilde her beş günde ülkenin her tarafına dağılmış pazarlar kuruldu. Ticari 
malların ticareti için her şehirde, dışında ticari mal ticaretinin yasaklandığı büyük 
bir özel meydan vardı. Bu kuralın istisnaları sadece, gıda maddeleri ve taşınması 
zor olan (kereste, debbağ malzemeleri, taşlar vb.) mallardı. Başkent Meksiko'nun 
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pazar yerinde toplanan insan sayısının, günlük pazarlarda 20.000 ile 25.000 ve 
büyük pazar günlerinde 40.000 ile 50.000 arasında olduğu tahmin edildi. Ol­
dukça farklı çeşitlerdeki malların ticareti yapıldı.9 

Ortaya çıkan ilginç soru, birçok bakımdan Avrupa'daki pazarlara benzeyen 
kadim Meksika pazarlarında, bizim paramıza doğası ve orijini itibariyle benze­
yen bir fenomenin de halihazırda ortaya çıkıp çıkmadığıdır. 

İspanyol istilacılarının verdikleri bilgi, ülkeye ilk girdiklerinde Meksikanın 
ticaretinin sadece basit trampa biçiminde olmayı uzun zaman önce terkettiği 
ve onun yerine halihazırda bazı ticari malların ticarette daha önce yoğun bir 
şekilde müzakere ettiğim özel statü, yani para statüsü, kazandıkları şeklindedir. 
8000'den 24.000'e tane ihtiva eden küçük çantalardaki kakao taneleri, belli kü­
çük pamuklu mendiller, altınlar ve büyüklüğüne göre kabul edilen kaz tüyleri 
(tartı aletleri genelde Meksikalılar tarafından bilinmedi) ,  bakır parçaları ve ni­
hayet ince teneke parçaları, onları alan kişiler onlara hemen ihtiyaç duymasalar 
bile, hemen kullanılabilir ticari malların doğrudan mübadelesinin başarılamadığı 
her durumda herkes tarafından seve seve kabul edilen ticari mallar olarak (para 
olarak) ortaya çıktı. 

Görgü tanıkları, Meksika pazarlarında ticareti yapılan mallar olarak aşağıdaki 
ticari malları zikrederler: canlı ve ölü hayvanlar, kakao, diğer bütün gıda mad­
deleri, değerli taşlar, tıbbi bitkiler, şifalı otlar, sakızlar, reçineler, toprak alkali 
madenleri, yapma ilaçlar, süs bitkilerinin liflerinden, palmiye yapraklarından ve 
hayvan kıllarından yapılan ticari mallar, kuş tüyünden, ağaçtan ve taştan yapılan 
maddeler ve nihayet altın, bakır, kalay, kereste, taş, deri malzemeleri ve hayvan 
derileri. Eğer biz sadece bu ticari malların listesini değil, fakat aynı zamanda 
( 1 )  Avrupalılar tarafından keşfedildiğinde Meksika 'nın zaten bazı endüstrilere ve 
kalabalık şehirlere sahip gelişmiş bir ülke olduğu gerçeğini, (2)  evcil hayvanla­
rımızın çoğu onlar tarafından bilinmediği için bir sığır standardının bütünüyle 
olmadığını, ( 3 )  kakaonun günlük içecek, pamuğun en yaygın giysi malzemesi 
ve altın, bakır ve kalayın Aztek toplumunun en geniş biçimde kullandığı me­
taller olduğunu, ( 4) bu ticari malların doğasının ve genel kullanım gerçeğinin 
onlara diğer bütün ticari mallardan daha fazla pazarlanabilme özelliği kazandır­
dığını göz önüne alırsak, bu malların niçin Aztek toplumunun parası haline gel­
diğini anlamak kesinlikle zor değildir. Çok az gelişmiş olsalar bile, onlar kadim 
Meksika'nın doğal parasıydı .  

Ticaretle arızi olarak meşgul olan avcı toplumlar arasında hayvan postlarının 
para haline gelmesi gerçeğinden benzer nedenler sorumluydu. Avcı kabileler ara­
sında doğal olarak aşırı bir kürk arzı vardır. Çünkü bir ailenin avcılık vasıtasıyla 
gıdasııu tedarik etmesi o kadar büyük bir post birikimine yol açar ki, olsa olsa sa-

·ı Franccsco Savcrio Clavigcro, The Histoıy of Jı.fexico, Richmond, 1 806, il, 1 8  8 vd . .  
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dece özellikle güzel ve nadir postlar konusw1da ava kabilenin üyeleri arasında bir 
rekabet ortaya çıkabilir. Fakat kabile yabancı topluluklarla ticaret yapmaya başlar 
ve avcıların tercihine göre, sayısız tüketim malının kürklerle mübadele edilebildiği 
bir kürk pazarı ortaya çıkarsa, hiçbir şey, postların en satılabilir mal haline ve btm­
dan dolayı avcıların kendi aralarında gerçekleşen mübadelelerde bile tercih ve kabul 
edilir duruma gelecek olmasından, daha doğal değildir. Elbette avcı A avcı B'nin bir 
mübadelede kabul ettiği postlara ihtiyaç duymaz. Fakat onları ihtiyaç duyduğu diğer 
mallar için pazarda kolayca mübadele edebileceğinin farkındadır. Onlar kendisi için 
sadece ticari mal karakterine sahip olsa bile, postları bu yüzden kendi elindeki daha 
az kolay satılabilir diğer ticari mallara tercih eder. Bu ilişkiyi aslında, postlarını kulla­
mrak yabancılarla ticaret yapan bütün avcı kabileler arasında gözlemleyebiliriz10• 

Afrika'nın iç kısımlarında kölelerin ve tuz külçelerinin, yukarı Amazon' da bal­
mumu kalıplarının, İzlanda ve kuzey kutbunda morina balığının, Maryland ve 
Virginya'da türünün, İngiliz doğu Hint adalarında şekerin ve Portekiz kolonileri 
çevresinde fildişinin para haline gelmesi gerçeği, bu malların, bazı durumlarda 
hala, bu yerlerden ihraç edilen başlıca maddeler olması gerçeğiyle açıklanır. Böy­
lece onlar, kürklerin avcı kabileler arasında kazandığı gibi, üstün bir pazarlana­
bilme özelliği kazanırlar. 

Diğer birçok maim yerel para karakteri, diğer taraftan, yerel olarak çok fazla 
ve genci bir kullanım değerine sahip olmalarına ve bunun sonucunda da pazar­
lanabilir olmalarına dayandırılabilir. Siwa vahasında hurma, merkezi Asya'da ve 
Sibirya'da çay harmanları, Nubia ve Sennar'da cam kolyeler \'e Ahir ülkesinde 
(Afrika) bir çeşit akdarı olan ghussub, para karakterinin örnekleridir. Bir malın 
para karakterinden her iki faktöründe sorumlu olduğu bir örnek, aynı anda hem 
yaygın olarak talep edilen bir süs eşyası hem de ticari bir ihraç malı olan ufak 
deniz salyangozu kabukları tarafindan sağlanır. 1 1  

Böylece, belli yerel ve geçici farklı biçimler içindeki para kendisini bize, bir 
anlaşmanın, yasal zorlamanın veya sadece tesadüfün sonucu olarak değil, fakat 
111 Bir kunduz kürkü, Hudson'ın Ray Company'si ile ilgili bir çok bölgede hala mübadele 
değeri birimidir. Üç zcrdc,·a kürkü bir kunduz kürküne, beyaz bir tilki kürkü iki kunduz 
kürküne, s iyah bir tilki kürkü veya bir ayı kürkü dört kunduz kürküne ve bir yivli tüfek 
1 5  kunduz kürküne eşittir ("Die J agcr im nördlichen Amerika", Das Auslmıd, XIX, no. 2 1 ,  
hm. 2 1 ,  1 846, 84).  Estonya dilinde "raha" (para) kelimesi yakın Laplanders dilinde kürk 
anlamındadır ( Philipp Knıg, Zur Mürızkımde Russlands, St. Petersburg, 1 80 5 ) .  Rusya orta 
çağındaki kürk para hakkında Ncstor tarafımdan yazılan rapora bakınız (A. L. Sı:hlözLT, trans· 
latcr, Nestur, fümische Amıalen , Gocrringen, 1 802 - 1 809, III, 90.l .  Fski kelime "kung" (para) 
aslında zerdeva kürkü anlamındadır. 1 6 1 0  tarihi kadar geç bir zamanda Rusva savaş sandığı 
5450 gümüş ruble ve 7000 ruble değerinde kürkten meydana gelmiştir. ( Bakınız Nilolai 
Karamzin, Geschichte des ru.rsischen Reichs, Riga, 1 820-1 833, XI, 1 83 ). Aynı zamanda bakınız 
Roscher, op.cit. , 309 ve Hcinrich Storch, Handbııch der National-Wırthschaftlchrc, ed. By K. 
H. Rau, Hamburg, 1 820, III,  25-26. 

1 1  Rosı:her, op. cit. , ss. 3 1 3- 3 1 4'deki 1 3 .  not. 
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aynı dönemdeki farklı toplumların iktisadi durumlarındaki farklılıkların veya 
farklı tarihsel dönemler içindeki aynı toplumun doğal ürünü olarak gösterir. 
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. .  

Bir "Fiyat Olçü�ü" ve Mübadele Edilebilir 
Varlıkları En iktisadi Biçimde Saklama 

Aracı Olarak Para 
Ticaretin ve paranın işleYinin gittikçe gelişmesi, her türlü ticari malın bir di­
ğeriyle mübadele edilebildiği iktisadi bir duruma yol açtığı ve fiyatların içinde 
oluştuğu sınırlar canlı rekabetin etkisi altında gittikçe daha da daraldığı için, bü­
tün ticari malların, belli bir yerde ve belli bir zamanda, istendiğinde diğer ticari 
mallarla mübadele edilebilme temelinde, diğer her malla belli bir fiyat ilişkisi 
içinde olacağı düşüncesinin ortaya çıkması kolaydı. 

Aşağıda listelenen ticari malların belli bir zamanda belli bir pazarda tesis edi­
len fiyatlarının aşağıdaki gibi olduğunu varsayın: 

Efektif Fiyatlar Ortalama Fivat 
( 1 12 libre başına) ( 1 12 libre başına) 

Şeker 24-26 Thaler 25 Thaler 
Pamuk 29-31  Thaler 30 Thaler 

Buğday Unu 5,5- 6,5 Thaler 6 Thaler 

Şimdi eğer bir ticari malın ortalama fiyatının hem alınabilen hem de satıla­
bilen bir fiyat olduğu varsayılırsa, o zaman şekerin 4 adet 1 12 librelik ağırlığı, 
örnekte 3 1 /3 adet 1 12 librelik pamuk ağırlığına, bu l 6 2/3 adet l 12 librelik 
buğday unu ağırlığına ve 1 00 Thaler' e eşit olarak görünür. Genelde mübadele 
değeri kavramına ve özelde bilimimizde dominant olan "mübadele değeri aracı" 
olarak para kavramına ulaşmak için, sadece, bir ticari malın (veya onun birçok 
eşitlerinden birini) eşitini (bu anlamda) onun "mübadele değeri" olarak ve hem 
alınabileceği ve hem de satılabileceği para toplamını "kelimenin tercih edilen 
anlamı içinde onun mübadele değeri" olarak isimlendirmemiz gerekir. 
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Turgor, "canlı bir ticaretin olduğu bir ülkede her çeşit malın diğer her mal 
cinsinden cari bir fiyata sahip olacağını ve bunun bir malın belli bir miktarının 
diğer her mal çeşidinin belli bir miktarına eşit olacağı anlamına geldiğini" söyler. 
Ona göre, "belli bir malın mübadele değerini ifade etmek için, onun eşiti ola­
rak görülen diğer bir bilinen ticari mal miktarını belirtmek kesinlikle yeterlidir. 
Bundan, ticaretin objeleri olabilen bütün mal çeşitlerinin, tabir caizse, bir diğer 
mala karşı ölçülebildiği ve onların herhangi birinin diğerlerinin tamamı için bir 
ölçü olarak hizmet edebildiği görülebilir."1 Benzer düşünceler, u lusal zenginliğin 
orijini ve dağıl ımı konusundaki ünlü denemesinin yolunda Turgor gibi, paranın 
bütün mümkün "mübadele değeri araçları" arasında en uygun ve bundan dolayı 
da en yaygın mübadele aracı olduğu sonucuna varan hemen hemen diğer bütün 
iktisatçılar tarafından ifade edildi. Bu ölçünün tek kusurunun, paranın değerinin 
sabit olmayıp değişebilir2 alınası ve paramn bu yüzden belli bir anda "mübadele 
değerinin" güvenilir bir aracı olması, zaman içindeki belli noktalarda ise güveni­
lebilir olmaması gerçeğinde bulunduğu söylenir. 

Fiyat teorisiyle ilgili tartışmamda, bununla birlikte, kelimenin objektif anla­
mındaki malların eşitlerinin, insanların ekonomisinde herhangi bir yerde göz­
lemlenemeyeceğini ve parayı malların "mübadele değerinin ölçüsü" olarak tak­
dim eden bütün teorinin, teorinin temeli bir hayali kurgu ve hata olduğu için, 
anlamsızlık içinde dağıldığını gösterdim. 

Bir ipek pazarında yapılan mübadele işleminde belli bir kalitedeki ipeğin 1 12 
libresi 1 0 3  florine satıldığı zaman, aynı pazarda ve aynı anda işlemlerin çoğu 
kez, örneğin 1 04 florin, 103 ,5 florin gibi daha yüksek ve l 02 florin, l 02,5 florin 
gibi daha düşük fiyatlardan gerçekleştiği görülür. Çoğu kez de, pazardaki alıcı­
lar kendilerinin l O l  tlorinden almaya hazır olduklarını açıklarlarken, aynı anda 
satıcılar l 05 florinden teklif etmeye istekli olduklarını deklare ederler. Böyle bir 
durumda, ipeğin mübadele değeri ne olur? Veya, aynı soruyu tersinden sorarsak, 
ne miktar ipek örneğin 100 florin mübadele değerindedir? Tam olarak açıkça 
söylenebilen şey, ipeğin l l 2 libresinin o pazarda o anda l O l  ve l 05 florin sınır­
ları arasında alınıp satılabildiğidir.3 Fakat -objektif anlamda birbirine eşit olan­
birbirleriylc karşılıklı olarak mübadele edilebilen belli bir ipek miktarı ve belli bir 
para miktarı (veya diğer bir ticari mal), onlar mevcut olmadığı için, hiçbir yerde 

1 Ref!cxioııs mr in foı-matioıı et la distribııtion dcs richesses, reprinted in Oeııvres de Tıır._1rot, ed. 
By G. Schellc, Paris, 191 3-23, il, 5 54.  Aynı zamanda bakınız Roscher, ap. cit . ,  ss. 297-303, 
Knies, op. cit . , s. 262. 

ı Bu konuda özellikle bakınız: J. A. R. V Helfcrich, lfm den peıiodischen Schwankungen im 
Wenb der edeln Metalle voıı der Entdeckuııg Amerikas his zum ]ahre J 830, Nürnberg, 1 843. 

" Belki de aynı derecede açıktır ki,  bunlar Bölüm V'te tanımlanan v1: fiyat oluşumunun içinde 
gerçekleşmek zonında olduğu sınırlar değildir. Diğer yonımlar da mümkün olabilmekle bir­
likte, bu pasajtaki '"sınırların" alıcıların ve satıcıların fiyatı yükseltmek ve düşürmek için 
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gözlemlenemez. Böylece bu eşitlikler konusunda (bir mübadele değeri ölçüsü) 
hiçbir ölçü sorunu olamaz. 

Pratik yaşamın bir kısım iktisadi amaçlarının özellikle para cinsinden yakla­
şık olarak kesin değerlendirmeler yapmayı bir ihtiyaç haline getirdiği doğrudur. 
Tahminlerin sadece yaklaşık bir doğruluğunun gerekli olduğu durumda, ortalama 
fiyatlar değerlendirme temeli olarak uygun bir şekilde hizmet edebilir. Çünkü bu 
amaç için genellikle en uygun olan onlardır. fakat malların değerini belirleme ile 
ilgili bu yöntemin, daha yüksek bir kesinlik derecesinin gerekli olduğu her dunun­
da, hatalı bile olsa pratik yaşam için bile tam olarak yeterli olduğunu kendisinin 
kanıtlaması gerektiği açıktır. Mallarla ilgili tam bir değerlendirme gerekli oldu­
ğunda, tahmin yapan kişinin niyetine göre üç şey ayırt edilmelidir. O dikkatini, 
( 1 )  pazara getirilmesi durumunda belli malların hangi fiyattan satılabileceğini, ( 2) 
belli tür ve kalitedeki malların pazarda hangi fiyatlardan satın alınabileceğini ve 
( 3 )  bir malın veya malların bir miktarının belli bir bireyin kendisi için eşdeğeri olan 
ticari mal miktarını \'eya para toplamını hesaplamaya yöneltmek ronmdadır. 

İlk iki hesaplamanın hangi temelde yapılması gerektiği, söylenen şeyden çı­
kar. Gördüğümüz gibi fiyat oluşumu, aynı zamanda daha düşük olanı talep fiyatı 
( ticari malın pazarda talep edildiği fiyat) ve daha yüksek olanı arz fiyatı (pazarda 
ticari malın satışı için teklif edilen fiyat) olarak ifade edilebilen iki aşırı uç arasın­
da daima gerçekleşir.4 Önceki genellikle ilk hesabı yapmanın, sonraki ikinci he­
sabı yapmanın temelini oluşturacaktır. Üçüncü hesaplama, eşiti söz konusu olan 
mal veya mal miktarı (subjektif anlamda) iktisadi bireyin ekonomisi içinde bir 
yere sahip olduğu için, daha rordur. Çünkü, bu eşitliği hesapladığı zaman, aynı 
zamanda malın kendisi için kullanım değerinin mi yoksa mübadele değerinin mi  
daha üstün olduğunu göz önüne alıyor; b i r  malın miktarları söz konusu olduğu 
zaman, kendi açısından hangi parçanın üstün kullanım değerine hangi parçanın 
üstün mübadele değerine sahip olduğunu göz önüne alıyor. 

Birey A'nın kendisi için kullanım değeri üstün olan a, b, c mallarına ve aynı 
zamanda mübadele değeri üstün olan d, e, f mallarına sahip olduğunu varsayın. 
Birinci gruptaki malları satarak elde edebilmeyi tahmin ettiği para toplamı, onun 
için bu malların bir eşiti olmayacaktı. Çünkü, onun için bu malların kullanım 
değeri daha yüksektir ve iktisadi ohm değer kullanım değeridir. Bunun yerine, 
kendisi için aynı kullanım değerine sahip özdeş malları veya bu gibi malları satın 
alabileceği bir para toplamı, onun için bu malların bir eşiti olacaktı. Bununla bir­
l ikte, d, e ve f malları ticari mallardır ve bundan dolayı satış için düşünülür. Olay­
ların olağan akışı içinde, onlar para ile mübadele edilecektir. İktisadi birey A'nın 

seçtikleri başlangıç fiyatları olması oldukça muhtemeldir. Menger'in, "talep fiyatı" ve "arz 
fiyatı" ile ilgili paragrafı izleyen ikinci paragrafi:aki açık imasına rağmen, onlar buradaki ipek 
pazarındaki "sınırlarla" kesinlikle aynı karakterdedir. -Çevirmenler. 

4 Rir önceki dipnota bakınız. -Çevirmenlcr. 
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onlar için beklediği fiyat, aslında genellikle bu malların eşiti olan mallardır. 5 Bir 
malın eşiti bu yüzden sadece, sahibi tarafindan ve malın onun için ifade ettiği 
iktisadi değere göre doğru bir şekilde hesaplanabilir. Bir  mal bileşiminin ( bir ki­
şinin malvarlığı) eşitinin belirlenmesi için gerekli olan koşul, bileşim içindeki her 
tüketim malının ve her ticari malın eşitinin ayrı hesaplanmasıdır.6 

Her ne kadar genelde "mübadele değeri" teorisi ve zorunlu bir sonuç olarak 
özelde bir "mübadele değeri ölçüsü" olarak para teorisi, söylenen şeyden sonra 
savunulacak tarafi olmayan teoriler olarak gösterilmek zorunda olsa da, paranın 
doğası \'e fonksiyonu ile ilgili gözlem yine de, henüz tartışılan çeşitli hesapların 
( malların "mübadele değerinin" ölçülmesinden ayrı olarak) genellikle en iyi para 
cinsinden yapıldığım bize öğretir. İlk iki şekildeki değer takdirinin amacı, belli 
bir pazarda belli bir anda karşılığında bir ticari mal alınabilen veya satılabilen 
mal miktarlarının hesaplanmasındır. Eğer beklenen mübadele işlemleri.fiilen ger­
çekleşirse, malların bu miktarları genellikle sadece paradan ibaret olacaktır ve bir 
ticari malın alııup satılabildiği para miktarını bilmek doğal olarak, bu yüzden, 
değer biçme konusundaki iktisadi faaliyetin öncelikli amacıdır. 

Gelişmiş ticaret koşullarında, bütün diğer ticari mallar içinde dolambaçlı pro­
sedürler olmadan kullanılabilen tek ticari mal paradır. Dar anlamdaki trampanın 
sona erdiği ve her türlü ticari malın fiyatı olarak sadece para toplamının (ek­
seriyetle) ortaya çıktığı her dununda, değer biçme konusunda paradan başka 
güvenilir  bir temel yoktur. Hububatın veya ipeğin değerinin takdiri, örneğin, 
para cinsinden nispeten basittir. Fakat, eğer doğrudan bir mübadele kesinlikle 
gerçekleşmezse veya sadece çok nadir istisnai durumlarda, ayrı ayrı efektif fi­
yatlar istenmesi şeklinde bir değer takdiri temelinin sonucunda gerçekleşmezse, 
hububat cinsinden ipeğin değerinin veya ipek cinsinden hububatın değerinin 
takdir edilmesi, daha büyük zorluklar içerir. Bu tür bir değer takdiri bu yüzden 
genellikle, bir ön gereklilik olarak, iki malın önce para cinsinden değerinin be­
lirlenmesini gerektiren bir hesaplama temelinde sadece mümkündür. Bir malın 
para cinsinden değerinin takdir edilmesi, diğer taraftan, doğrudan mevcut efektif 
fiyatlar temelinde yapılabilir. 

5 Yani bu malların A için sübjektif eşiti, A tarafından beklenen fivattır. Almanca orijinal pasaj 
aşağıdaki gibidir: "der \'Oraussichtlich dafür zu erzielende Preis ist für das wirthschafi:ende 
Sııbject A allerdings der regel nach das Aequivalent dieser .Gürer". -Çevirmenler. 
6 Her ne kadar bu farklılık bizim bilimimizde henüz yeteri kadar fark edilmese de, uzun za­
m;ındır hukuk öğrencileri tarafından yapılan ayrıntılı incelemelerin konusu oldu. Onlar diğer 
bir çok dununda olduğu (örneğin bir sözleşmenin verine getirilmediği durumda) gibi zarar­
ların ortaya çıktığı durumlarda da bu sunma pratik olarak ilgi duyarlar. Örneğin bir ki�inin 
yasal olmayan bir şekilde bir bilim adamının kütüphanesini kullanmasını engellediğini düşü­
nün. Kitapların "pazar fiyatı" bilim adamının kaybını telafi etmeye yetmeyecek kadar düşük 
olacaktı. Fakat bilim adamının mirasçısı için kitapların "pazar fiyatı" kütüphanenin tam eşiti 
olacaktı. Çünkü onun açısından kütüphanenin mübadele değeri üstün olacaktı. 
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Ticari malların değerlerinin para cinsinden takdir edilmesi böylece, daha önce 
gördüğümüz gibi sadece değer takdirinin sıradan pratik amaçlarına en etkin bir 
şekilde cevap vermez, fakat aynı zamanda pratik süreç içinde en uygunu ve en 
basitidir. Değerin diğer ticari mallar cinsinden takdir edilmesi, değerin önce para 
cinsinden belirlenmesini gerektiren daha karmaşık bir prosedürdür. 

Aynı şe}; malların eşitlerinin sübjektif anlamda hesaplanması konusunda da 
söylenebilir. Çünkü ilk iki değer takdiri, onun önkoşullarını ve temelini oluşturur. 

Böylece, değer takdiri genellikle kendi cinsinden yapılan tek ticari malın, ni­
çin para olduğu açıktır. Bu anlamda, gelişmiş ticaret koşullarında değer takdiri­
nin bir kural olarak en uygun cinsten yapıldığı ticari mal olduğu için, para, eğer 
istenirse, fiyatların bir ölçüsü olarak ifade edilebilir. 7 

Yukarıda, hesapların niçin mevcut olduğu her durumda zaten para karakteri 
kazanan bir ticari mal cinsinden genellikle en etkin bir şekilde yapıldığı ve böy­
lece para haline gelen ticari malın özellikleri onu engellemediği sürece hesapla­
rın niçin fiilen bu ilişkiler cinsinden yapıldığı konusundaki nedenleri açıklad ım. 
Fakat bu sonuç, bir ticari malın para karakterinin zorunlu bir sonucu değildir. 
Para karakterine sahip olmayan bir ticari malın yine de "fiyat ölçüsü" olarak işlev 
gördüğü veya para karakteri kazanan birçok ticari maldan sadece birinin veya 
diğerinin ek olarak bu işle\'i gördüğü durumları, bir kişi çok kolay taasavvur 
edebilir. Bir fiyat ölçüsü olarak hizmet etme fonksiyonu bu yüzden aslında para 
karakteri kazanan ticari malların bir özelliği değildir. Ve eğer bir ticari malın para 
haline gelmesi gerçeğinin zorunlu bir sonucu değilse, yine bir ticari malın para 
haline gelmesinin daha az bir önkoşulu ve nedenidir. 

Aslında elbette, para genellikle fiyatın çok uygun bir ölçüsüdür. Bu özellikle, 
büyük ölçüde bölünebilmesi \'e değerini belirleyen faktörlerin nispeten daha istik­
rarlı olması nedeniyle, madeni para için doğrudur. , Para karakteri kazanan (silahlar, 
altın ve gümüş sofra takımları, bronz yüzükler vb. ) fakat fiyat ölçüsü olarak asla 

7 Arisrotle, paranın insanların riı:ari ilişkilerinde bir ölçü olarak hizmet ecciğini zaren belirtti 
(Ethica Nicomachea V. 5. l 1 33b, 1 6 ;  ve ix, l .  l 1 64a, l ) .  Paranın orijinini yalnızca veya büyük 
ölçüde iktisadi bireylerin "mübadele değeri" veya fiyatların bir ölçüsü ile ilgili ihtiyaçlarına 
dayandır;m ve değerli madenlerin para karakterini onlaruı bu <Ulıaç için özellikle uygun ol­
masına bağlayan yazarlar arasında, burada aşağıdakileri belirtmek isterim: Carla AnconioB­
roggia, 1rattato delle monetc, (published 1 743) in Scı-ittoı·i classici ltnlimıi di ecoııomia politica, 
Milano, 1 803-05, IV, 304; Pompco Neri, Osservazioni sopra ilprezzo legale delle monete, (pub­
lishcd 1 75 1  ) ,  in il�id., VI, 1 :!4 vd. ;  J-:crdinando Galiani, Dell.a Monetn,, İn ihid. ,  XII, 23 vd. 
Ye 120 vd.; Anconio Genovesi, Lezioni di ecoııomia cİı'ile, in ibid. ,  X\ı� 291 -3 1 3  ve 333-34 1 ;  
Francis Hutchcson, A Systmı of lvforal Philosophy, Landon, 1 755 ,  II, 55-58 ;  David Ricardo, 
op. cit., s. 40; Scorch, op. cit., I, 45 vd. ;  Lorenz v. Stein, System der Staatswissenschaft, Scuccgaıt, 
l 852, I, 2 1 7  vd. ; Alberc E. F. Schaffle, Das gesellschaftliche System der menschlicheıı Wirth­
schaft, Tübingen, 1 873, I ,  2 2 1  vd . .  
-Sonraki iki paragraf orijinalinde bir dipnot olarak görünür. -Çevirmenler. 
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kullanılmayan diğer ticari mallar vardır. Fiyatın bir ölçüsü olarak hizmet etme 
fonksiyonu, bu yüzden, para kavramının kapsamı içine girmez. Birçok iktisatçı, 
para kavramını ve bir "değer ölçüsü" llavranum bir potada erittiler ve bir sonuç ola­
rak paranın gerçek doğasıyla ilgili bir yanlış anlama içinde kendilerini bağladılar. 

Paranın genellikle değer takdirinin yapıldığı tek ticari mal olması gerçeğinden 
sorumlu olan faktörler, aynı zamanda paranın bir kişinin diğer malları (tüke­
tim malları veya üretim araçları) elde etme düşüncesiyle varlıklarının bir kısmını 
biriktirmesinin en uygun aracı olması gerçeğinden de sorumludur. Bir iktisadi 
bireyin tüketim malı satın almak için kullanmayı düşündüğü malvarlıklarııun 
bir kısmı, önce para ile mübadele edilirse, herhangi bir zamanda ihtiyaçlarım en 
kesin ve hızlı bir şekilde tatmin edebilme özelliği kazanır. B ir iktisadi bireyin ha­
lihazırda üretimde kullanmayı düşünmediği üretim faktörlerinden oluşan serma­
yesinin bir kısmı, aynı nedenle, diğer biçimlere nazaran en uygun para biçiminde 
tutulur. Çünkü diğer bir ticari mal, arzu edilen üretim araçlarının ticaretinin daha 
fazla yapılması için, önce para ile mübadele edilmelidir. Aslında günlük tecrübe, 
iktisadi bireylerin artık ihtiyaçlarını doğnıdan tatmin etmek için düşünmedikleri 
stoklarındaki tüketim mallarım, ticari mal olarak gördükleri mallardan oluşan 
paraya çevirmeye çalıştıklarını bize öğretir. Benzer şekilde, üretim için düşünül­
meyen faktörlerden oluşan sermaye kısmını önce paraya çevirirler ve bu suretle 
iktisadi amaçlarını daha ileriye götürmede önemsiz olmayan bir adım atarlar. 

Fakat paraya ayıu zamanda "değerleri" şimdiden geleceğe transfer etme gibi 
bir fonksiyon yükleyen düşüncenin yanlış olduğu belirtilmelidir. Her ne kadar 
dayanıklılığı ve düşük muhafaza maliyetinden dolayı madeni para bu amaç için 
şüphesiz uygun olsa da, bu amaç için diğer ticari malların hala daha uygun olduğu 
açıktır. Aslında, değerli madenlerden ziyade daha az kolay muhafaza edilen malla­
rın para karakteri kazandığı her durumda, onlar genellikle dolaşımla ilgili amaçlara 
hizmet ederler, fakat "değerlerin" korunması ile ilgili amaçlara hizmet etmezler.8 

Söylenenleri özetlersek, para haline gelen ticari malın, aynı zamanda iktisadi 
bireylerin pratik amaçlarına cevap veren değerlendirmeleri içinde barındıran ve 
özelliklerinin hiçbir şekilde kısıtlanmaması şartıyla mübadele amaçlarıyla ilgili 
fon birikimlerinin en uygun bir şekilde yapılabilmesini sağlayan bir ticari mal 
olduğu sonucuna ulaşırız. Madeni para (ki bilimimizdeki yazarlar genelde para 
hakkında konuştuklarında akıllarına ilk gelen madeni paradır) , aslında bu amaç­
lara büyük ölçüde cevap verir. Fakat, bir "değer ölçüsü" ve "değer stoku" olma 
işlevlerinin, bu işleder sadece arızi bir mahiyette olduğu ve para kavramının asli 

8 Bu teorinin ba�lıca temsilcileri on �'edinci yüzyılın büyük İngiliz filozoflarıdır. Hobbes, 
insanların hemen tüketme amacıyla kullanmayı düşünmedikleri bozulabilir malvarlıklarını 
koruma ihtiyaçlarıyla başlar ve bozulabilir malvarlıklarının madeni paraya çevrilmesi ("con­
cuctio") suretiyle bu amacın nasıl başarılabileceğini gösterir. O aynı zamanda zenginliğe nasıl 
daha kolay ulaşı lacağını ve korunacağını da gösterir (Leviathan, cd. B�' A. D. Lindsa}; 
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bir unsuru olmadığı için, bu sıfattaki paraya atfedilmemesi gerektiği, bana kesin 
olarak doğru gibi görünür. 

"Everyman's Libran·", Landon, 1 9 1 4, s. l 33 ) .  Locke aynı 110kcaya parmak basar ( Tıvo 'Tı-ea­
tises of Goı•mımmt, and Fıwtlıer Comiderntions concenıing Raising the Wılue of Money, i n  The 
Woı·ks of falın Locke, l 2rh edition, Landon, 1 824, iV. 364-365 ve 1 39 vd. ) .  
Sallustio Anconio Bandini kökleri Aristotk'nin çalışmasına dayanan bir göri.iş gdiştirir. Açık­
lamasına saf traınpanın yol açtığı zorlukları göstererek başlar. Malları diğerleri tarafından ta­
lep edilen bir kişinin her zaman için onları kullanabilecek dunımda olmadığını bundan dolayı 
transferi geleceği tazmin edecek olan bir rehinin ("un mallevadore") gerekli hale geldiğini ve 
değerli madenlerin bu işlev için tercih edildiğini ileri sürer. (Discorso economico in Scrittori clmsi­
ci ltnlimıi di economin politicn, MiLıno, l 803-05, V III, l 42 vd. ) .  Bu teori İtalya'da Giammaria 
Ürtl'S (Delin economin ıııızioıınle, in ibid. ,  XXIX, 271 -276, ve Letterc in ibid., XXX, 2 5 8  vd. ) ;  
Giambatrista Coriani (Rijlessioni sufle monete, ve Lettern n d  ı m  legislntore delin Repııblicn Cisnl­
pinn, in ibid., XLVI, 8 7- 1 02 ve 1 5 3  vd. )  tarafından daha da geliştirilmiştir. Teori Fransa'da 
Dutot ( Retlexions politiques sur les finances et le coımnerce, in E. Daire, ed., Economistes 
tinanciers du X\'Ille Siccle, Paris, 1 843, s. 895) tarafından geliştirilmiştir. Almanya'da T A .  
H .  Schmalz (Stnnt.rıPirthsclınftslelıl'C in Bri�fen, Berlin, 1 8 1 8, 1 ,  4 8  vd.) ve İngiltere' de son za­
manlarda Henry Dunning Maclcod (17Je Elemeııts ofEconomics, New York, 1 8 8  l ,  1, 1 7 1  vd. ) 
rarafindan revize edilmiştir. 
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Para Basımı (Para Sistemi) 
Paranın doğası ve orijini ile ilgili önceki ;lçıklamadan, değerli madenlerin medeni 
toplumların olağan ticari ilişkilerinde doğal olarak paranın iktisadi biçimi haline 
geldiği ortaya çıkar. Fakat değerli madenlerin parasal amaçlar için kullanımı, or­
tadan kaldırılması için iktisadi bireyler tarafından çaba gösterilmesini gerektiren 
bazı kusurları beraberinde gctirir ir. Değerli madenlerin parasal amaçlar için kul­
lanımında ortaya çıkan başlıca kusurlar ş unlardır: ( 1 )  gerçeklik ve saflık derecele­
rinin belirlenmesindeki zorluk ve (2)  sert materyali her özel işleme uygun parça­
lara bölme zorunluluğu. Bu zorluklar, zaman kaybı ve diğer iktisadi fedakarlıklar 
olmadan kolayca giderilemez. 

Değerli madenlerin gerçekliğinin ve saflık derecelerinin test edilmesi, kimya­
salların ve uzman emek hizmetlerinin kullanımını gerektirir. Çünkü bu iş, sadece 
uzmanlar tarafından yapılabilir. Sert madenlerin belli işlemler için gerek duyulan 
ağırlıklardaki parçalara bölünmesi, kesinlik gerektiği için, sadece emeği, zaman 
kaybını ve doğnı araçları gerektirmez, fakat aynı zamanda değerli madenlerin ken­
disinde önemsiz olmayan bir zayiatı da beraberinde getirir (yontma işleminin ne­
den olduğu kayıptan dolayı ve tekrarlanan eritme işlemlerinin sonucu olarak). 

Değerli madenlerin parasal amaçlarla kullanımından kaynaklanan zorlukların 
derinlemesine anlaşılmasını sağlayan bir tasvir, Güneydoğu Asva'da çok ünlü bir 
seyyah ohm Bastian1 tarafindan, bir madeni para durumunda olmayan gümüşün 
hala dolaşımda olduğu bir ülke olan Burma üzerine yaptığı çalışmada bize su­
nuldu. 

Bastian'ın naklettiğine göre, "Burmada bir kişi pazara gittiği zaman, berabe­
rinde bir gümi.i..5 parçası, bir çekiç, bir keski, bir terazi ve gerekli ağırlık ölçülerini 

1 Menger Bastian'dan alıntı yaptığı pasajlara referans vermez. Adolp Bastian'ın ulaşabildiği­
miz vayınlanmış çalışmalarında bu pasajları bulamadık. Mengcr'in bilgisinin yayınlanmamış 
konferansa veya Bastian'la kişisel görüşmesine davanması mümkündür. -Çevirmenler. 
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götürmek zonmdadır. O kişi, bu kaplar ne kadar diye sorduğunda, tüccar paranı 
göreyim diye cevap verir ve parayı inceledikten sonra şu veya bu ağırlıkta bir fiyat 
belirler. Alıcı sonra ondan küçük bir örs ister ve gümi.i.ş parçasının doğru ağırlığa 
ulaştığını düşündüğü ana kadar çekiçle döver. Onu, tüccarınki güvenilir olmadığı 
için, hemen kendi terazisinde tartar ve doğru ağırlığa ula.şıncaya kadar ölçüler üze­
rinde gümüşe ekleme ve çıkarma yapar. Elbette gümüşi.in önemli bir kısmı yere 
düşen çentiklerden dolayı zayiata uğrar ve alıcı bu yüzden tam olarak arzu ettiği 
miktarı değil, heni.iz kırdığı gümüş parçasına eşit olan miktarı satın almayı tercih 
eder. Sadece en yüksek saflık derecesindeki gümüşle yapılan daha büyük alışveriş­
lerde, süreç yine daha karma.şıktır. Çünkü önce, kesin saflık derecesini belirleyen 
ve bu iş için kendisine ödeme yapılan bir ekspertizin çağrılması gerekir" . 

Bu tasvir bize, madenlerden para basmayı öğrenmeden önce bütün toplum­
ların ticarette karşılaştıkları zorluklarla ilgili açık bir resim sunar. Bu zorluklarla 
sık sık tekrarlanan tecrübeler, her iktisadi birey için en istenebilir olan çözümü 
sağlamış olmalıdır. 

İki zorluktan birincisi olan madenin saflık derecesinin belirlenmesi, iktisadi 
bireyler için öncelikle çözümlenmesi gereken bir zorluk gibi göriinmektedir. Sa­
hibi külfetli ve pahalı bir tahlil testinden muaf tutularak, madenin ağırlığı değil 
fakat saflık derecesi kamusal bir ofis tarafindan damgalanan bir pul ile veya güve­
nilir bir kişi tarafından garanti edildiğinde, madeni alan kişiler onun saflık dere­
cesine itimat ederler. Bu şekilde damgalanan maden, önceden olduğu gibi, hala 
tartılmak zorundadır, fakat onun saflığı ilave hiçbir inceleme�·i gerektirmez. 

Aynı anda bazı durumlarda ve mümkün olduğu ölçüde bir derece daha sonraki 
diğer durumlarda, iktisadi bireylerin benzer şekilde maden parçalarının ağırlığını 
gösterme ve madenleri saflık dereceleri gibi ağırlıklarını da baştan gösteren par­
çalara bölme fikrini rasgele buldukları ortaya çıkar. Bu doğal olarak en iyi, değerli 
madenleri ticaretin gereklerine uygun şekilde küçük parçalara bölmek ve daha kü­
çük bir parçaya ayrılmak istenmesi halinde açığa çıkması engellenemeyecek kadar 
küçük parçalara ayırmak suretiyle metallerin damgalanmasıyla başarılabildi. Bu 
amaç, madeni para basma suretiyle başarıldı ve bu şekilde madeni paralarımız 
ortaya çıkmış oldu. Madeni paralar böylece, hakiki mahiyetleri içinde, saflık de­
receleri ve ağırlıkları güvenilir bir biçimde ve iktisadi yaşamın pratik amaçları için 
yeterli bir kesinlikle belirlenen ve dolandırıcılığa karşı mümkün olduğu ölçüde 
etkin bir şekilde korunan maden parçalarından başka bir şey değildir. Para basma 
gerçeği, bütün işlemlerde bıktırıcı tahW testleri, bölme ve tartma olmadan, değerli 
madenlerin gerekli ağırlıklarını güvenilir bir şekilde hesaba katmamayı bizim için 
mümkün hale getirir. Madeni paranın iktisadi önemi, bu yüzden, (değerli maden­
leri gerekli miktarlara bölme konusundaki mekanik işlemden bizi kurtarmasından 
başka),  herkes tarafından kabul görmesi nin hakikiliğini, saflık derecesini ve ağır­
lığını incelemekten bizi kurtarması gerçeğine dayanır. Onu başkasına verdiğimiz 
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zaman, bu gerçeklerle ilgili kanıt sunmaktan bizi kurtarır. Böylece, madeni para 
basımı bizi, iktisadi fedakarlıklar gerektiren bıktırıcı ve yorucu prosedürlerden 
kurtarır ve bu gerçeğin bir sonucu olarak değerli madenlerin doğuştan var olan 
yüksek pazarlanabilme özellikleri önemli ölçüde artar. 

Madeni paranın saflık derecesinin ve tam ağırlığının en iyi şekilde güvence 
altına alınması, durumun doğası gereği hükümet tarafından gerçekleştirilebilir. 
Çünkü hükümet herkes tarafından bilinir ve kabul edilir ve para basımına karşı 
işlenen suçları önleme ve cezalandırma gücüne sahiptir. Hükümetler bu yüzden 
ticaret için gerekli madeni paraları damgalama zorunluluğunu genellikle yerine 
getirirler. Fakat hükümetler güçlerini o kadar sık ve yanlış kullanırlar ki, iktisadi 
bireyler sonunda saflık derecesini ve tam ağırlığını darphanenin doğruluk ve dü­
rüstlüğünün garanti ettiği değerli madenlerden başka bir şey olmadığını hemen 
hemen unuturlar. Hatta paranın tam bir ticari mal olup olmadığı konusunda 
şüpheler ortaya çıktı. Aslında, paranın sadece beşeri kolaylığa dayanan bütünüyle 
hayali bir şey olduğu deklare edildi. Hükümetlerin parayı fiilen sadece genelde 
insanlara kolaylık sağlamanın ve özelde ise kendilerinin yasamaya ilişkin kapris­
lerini gerçekleştirmelerinin sonucu gibi görmesi gerçeği, bu yüzden paranın ma­
hiyeti hakkında kolayca hataların yapılmasına büyük ölçüde katkıda bulundu.2 

Esasında para şeklindeki madenler, şüphe götürmeyecek bir şekilde halihazır­
da ticarette genelde kullanılan ağırlıklara uygun parçalara bölündü. Romalılarda 
orijinal olarak bir libre bakır olduğu gibi. Edward l'in döneminde İngiliz lirası 
sterlin, Londra ağırlık ölçülerine göre tam saflık derecesinde olan bir libre gümüş 
ihtiva etti . Benzer şekilde, Charlemagne döneminde Fransız livresi, Truva ağırlık 
ölçüsüne göre bir libre gümüş ihtiva etti. İngiliz şilini ve peni'si de ticarette gele­
neksel olarak kullanılan ağırlıklardı. Kadim bir Henry 111 yasası, "buğday on iki 
ve bir çeyrek şilin olduğu zaman, bir çeyrek penilik ekmek israfının on bir şilin 
ve dört peni ağırlığında olacağını" söyler.3 Aynı zamanda Alman parası şilinin, 
fenikin ve benzerlerinin orijinal olarak ticari ağırlıklar olduğu bilinmektedir. Fa­
kat darphane efendilerinin parada tekrarlanan kıymet düşüşlerine neden olması, 
ticarette kullanılan değerli madenlerin ağırlıklarının bir çok ülkede hemen farklı 
altın ve gümüş ağırlığında olmasına neden oldu. Her doğal ekonomideki stan­
dart madeni para, ticareti yapılan değerli madenlerin ağırlığına göre tanımlanan 
bir ağırlık biriminden başka bir şey olmasa da, bu farklılık sonuçta paranın özel 
bir "mübadele değeri aracı" olarak görülmesine azda olsa herhangi bir etkide 
bulunmadı. Para basma sisteminin temeli olarak Zollveı·ein !ibresi esas alınan Al­
manya ve Avusturya'da olduğu gibi, son zamanlarda altın külçe ağırlık birimini 
para basma birimi ile uyumlu hale getirmek için çok sık çalışmalar yapıldı. 

1 Orijinalinde dipnotta yer alan sonraki paragraf önı:eki paragrafın sonuna eklenmiştir. -Çe­
virmenler. 
3 Bakınız; Adam Smith, op. cit., s. 26. 
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Madeni paralarımızın temel eksiklikleri, mükemmel bir şekilde kesin ağırlıklar­
da yapılamaması ve bunun başarılabilmesi mümkün olduğu halde darphanelerde 
kullanılan geleneksel imalat usulleri içinde pratik nedenlerle (maliyet nedeniy­
le) bu yönde çaba gösterilmemesidir. Orijinal olarak darphaneden kaynaklanan 
eksiklikler, aynı ölçü birimindeki madeni paraların ağırlıklarında kolayca ortaya 
çıkan farkına varılabilir bir eşitsizliğin sonucu olarak, dolaşımda kullanımları es­
nasında artar. 

Değerli madenler daha küçük birimlere bölündüğünde, bu kusurlar daha be­
lirgin hale gelir. Değerli madenlerin perakende ticaretin gerektirdiği kadar kü­
çük parçalar halinde paraya dönüştürülmesi, çok büyük teknik zorluklara neden 
olacak ve ılımlı bir şekilde bu yapılmış olsa bile, madeni paranın asıl değerini 
bütünüyle orantısız hale getirecek iktisadi fedakarlıklar gerekli olacaktı. Diğer 
taraftan, ticarete aşina herkes, küçük ölçü birimleri şeklindeki madeni paraların 
olmamasının neden olacağı zorlukları kolayca anlayabilir. 

Bastian'ın aktardığına göre, "2 Annas'tan daha küçük bir madeni para Siyam' da 
mevcut değildi. O fiyatın altında herhangi bir şey satın almak isteyen bir kişi, bu 
fiyatı tamamlayan ilave yeni bir talep oluncaya kadar veya diğer alıcılarla birleşip 
aralarında bölüşünceye kadar beklemek zorundaydı. Bazen küçük pirinç kaseleri 
para yerine işkv gördü. Söylenildiğine göre, Sokotra'da küçük yarı sıvı Hint te­
reyağı veya tereyağ parçaları küçük para olarak hizmet ettir". Bastian'a Meksika 
şehirlerinde sabun parçaları ve kırsal kesimde yumurtalar küçük para olarak veril­
di. Peru'nun yüksek yerlerinde bölümlere ayrılmış sepet taşımak yerlilerin adetidir. 
Bir bölümde dikiş iğneleri, bir diğerinde makara ipliği, diğerlerinde mumlar ve 
günlük olarak kullanılan diğer maddeler bulunur. İhtiyaç duydukları küçük para 
miktarına eşit olacak şekilde bunların arasından bir seçim yapılmasını teklif eder­
ler. Yukarı Burma'da meyve sigara vb. en küçük alışverişler için kurşw1 parçaları 
kullanılır ve her tüccar dükkanında bu kurşunlarla dolu büyük bir kasaya sahiptir. 
Onlar, gümüş için kullanılandan daha büyük bir terazi üzerinde tartılır. Köylerde 
gümüşle alışveriş yapmayı düşünmeyen bir kişiyi, küçük alışverişlerde kullanılmak 
üzere ağır bir kurşun torbasıyla bir hizmetçi takip etmek zorundadır. 

En medeni ülkelerde, değerli madenleri çok küçük parçalar biçiminde para 
haline getirmenin teknik ve iktisadi zorluklarından, genellikle bakır ve pirinç 
olmak üzere bazı sıradan maden parçalarından para yapmak suretiyle kaçınılır. 

Diğer bir neden olmasa bile bir kolaylık meselesi olarak, kimse varlıklarının 
önemli kısmını gereksiz yere bu madeni paralarla muhafaza etmeyeceği için, ma­
deni paralar ticarette sadece yardımcı bir pozisyondadır ve sadece, belli bir anda, 
değerli madenlerden yapılan madeni paralarla darphanede değiştirilebilmesi Yeya 
bu gibi küçük miktarlardaki yardımcı madeni paranın dolaşımda kalmaya devam 
edecek şekilde çıkarılması koşuluyla, halka daha fazla kolaylık sağlamak için yarı 
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ağırlıkta veya daha az ağırlıkta bile, sakıncası olmadan basılabilir. Herhangi bir 
durumda, birincisi daha uygun bir yöntemdir ve aynı zamanda hükümetin bu 
madeni paraların çıkarılmasından elde edeceği kazanç nedeniyle ortaya çıkan hü­
kümet suistimallerine karşı daha kesin bir koruma sağlar. Bu gibi para parçaları 
yardımcı madeni para olarak isimlendirilir. Onların değeri, yapıldıkları madde­
lerden daha büyüktür. Bu ilave değer, yardımcı madeni paraların belli bir mikta­
rının darphanede daha büyük bir ölçü biriminde ohm madeni para ile mübadele 
edilebilmesi gerçeğine ve herhangi bir kişinin onları hükümete ve diğer herhangi 
bir kişiye karşı borçlarını kuruşu kuruşuna ödeyebilmesi gerçeğine bağlanabilir. 
Yardımcı bakır ve pirinç madeni paraların daha büyük kolaylık sağlaması nede­
niyle, bu durumda halk küçük düzeydeki iktisadi anormallikleri seve seve tolere 
eder. Çünkü daha kolay taşınabilme ve kullanım avantajları, önemli iktisadi çı­
karların merkezinde asla olmayan tam ağırlıktaki madeni paralar durumundan 
daha önemlidir. Benzer bir biçimde, hafif ağırlıktaki gümüş paralar bile birçok 
ülkede basılmaktadır. Bu, teknik ve iktisadi nedenlerle tam uygun ağırlıkta made­
ni paraların yapılamadığı ölçü birimleriyle sınırlı olduğu sürece zararlı değildir. 

213 





EJ(LER 





Ek Aı 

Mallar ve "ilişkiler" 
Aristotle (Politics i. 4. 1 253\ 23-25) yaşamın araçlarını ve insanların varlıklarım 
"mallar" olarak isimlendirir. Ortaçağ yazılarında dini bakış açısının hakimiyetine 
benzer olarak, Antik dönem toplumlarında görülen beşeri ilişkiler, antik dönem 
yazarlarının malların ve faydanın doğası konusundaki yazılarında yansıtılmakta­
dır ki bu baskın olarak daha ziyade etik bir bakış açısıdır. Ambrosius "nihil utile, 
nisi quad ad vitae illius eternae prosit gratiam"2 der ve hatta iktisadi görüşleri 
ortaçağa ait olan Louis Thomassin Traiti du nigoce et de Fumre (Paris, 1 697, 
s .22) isimli eserinde "I'utilite meme se mesure par les considerations de la vie 
eternelle" şeklinde yazar.3 Daha yakın zamandaki yazarlar arasında, François V 
de Forbonnais malları (biens) "les proprietes qui ne rendent pas une production 
annuelle, teles gue les meubles precieux, les fruits destines a la consomınation"4 
(Principes iconomiques in E.Daire ( ed. ) ,Mila11ges d'economie politique, Paris, 1 847, 
1, 1 74- 1 75 )  olarak tanımlar ve onları "zenginlikler" (gelir sağlayan mallar) ile 
mukayese eder. Farklı bir anlamda benzer bir ayırım da, Du Pont tarafından 
yapılır (Ph:vsiocratie, Leyden, 1 768, s.LXVII I ) .  

Günümüz biliminde özel anlamdaki "mal" kelimesi, ihtiyaçları v e  onları tat­
mini ile ilgili araçları karşılaştıran ve ikincisini mallar (biens) olarak isimlendiren 
Guillaume F. Lc Trosne (De l'intdirit social, Paris, 1 777, ss .5-6) tarafından zaten 
kullanıldı. Aynı zamanda Jacques Necker'in Sur la ligislati01ı et le commercc des 
graim, ( Par is, 1 77 5, ss. 1 7-24) isimli eserine bakınız. J ean Baptiste Say ( Cours 
complet diconomzepolitiquepratique, Paris, 1 840, 1, 65) malları (biens) "les mo­
yens que nous av ons de satisfairc [ nos besoins] "olarak tarnmlar. 

1 Bölüm I'e ek. Bölüm I'in 2. ve 8. notlarına bakınız. - Çevirmenler. 

� "bir kimsenin ebedi yapmının kurtuluşuna hizmet eden şeyden başka hiçbir şey faydalı 
değildir". 
3 "fayda kendi başına ebedi yapma ilişkin görüşlere göre ölçülür". 

-l "değerli objeler gibi yıllık bir ürün sağlamayan varlıklar, tüketim için ayrılan ü rünlerdir". 
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Almanya'da mal teorisinin gelişimi aşağıdakilerden görülebilir: J ulius v.Soden 
(Die N azional - Oekonomie, Leipzig, 1 805, l, 39-40) bir malı bir tüketim mad­
desi olarak tanımladı; L .H.v.Jakop (Gmndsiitzeder National - Oekonomie, Hal­
le, 1 825, s .30)  bir malı "was zur Befriedigung menschlicher Bedürfinsse gesc­
hickt ist'" olarak tanımladı ; Gottlieb Hurfeland (Neue Grundlegımg dn· Sta­
atswirthschaftskımst, Wien, 1 8 1 5 ,  1, 1 5 )  malı "jedes Mittel zu cincm Zwcckc 
eincs Mcnschen"6 olarak tanımladı; Henri Stroch (Couı-s d'iconomie politique, 
St.Pctersbourg, 1 8 1 5, 1, 56-5 7) "earrct quc notre jugcmcnt portre sur l 'utilite 
dcs choscs . . .  en fait dcs bicns"7 olarak ifade etti. Bu kaynaklardan yola çıkarak, 
friedrich Cari Pulda (Gnmdziitze der ökonoınisclı-politischen odn· !Vınm·alwissens­
chaften, Tübingen, 1 8/6, s .2 )  malları "diejenige [ Sachen I ,  welche der Mensch 
zu diesem Zweek [ Befriedigung geistiger und physicher Bedürfnisse ] als Mittel 
anarkennt"8 ( bununla birlikte karşılaştırınız, Hufrland, op.cit . ,  1, 22 vd. ) olarak 
tanımlar. Wilhelm Roscher (Grımdlagen der National-ökonomie, Twentieth edi­
tion, Stuttgart, 1 892, s .2 )  onları "alles dasjenige was zur . . .  Befriedigung eincs 
ıvalıren menschlichen Bedürfnisses anerkannt brauchbar ist'"> olarak tanımlar. 

Sir J ames Steuart An Inquiry into the Principles of Political Econon�y (Landon, 
1 767, 1, 360 ff. )  isimli eserinde önceden, malları nesneler, kişisel hizmetler ve 
haklar olarak ayırdı. Haklar kategorisine pazarlanabilir imtiyazları ve muafiyet­
leri bile dahil etti ( s .370 ) .  Say (vp.cit., ss .530-531 ) bir yasa uygulamasını, bir 
tüccarın haz aldığı hayırhahlığı, gazete teşebbüslerini ve harta bir askeri liderin 
şöhretini mallar (biens) olarak kabul etti. Friedrich v.Hermann (Staatswirth­

sclıafiliclıe Untenuclıungen, München, 1 8  74, ss. 103 vd. )  yüzeysel mallar kavramı 
altında (misafirlik, aşk, aile, karlı kullanım vb. )  bir çok ilişkiyi mal kavramına 
dahil eder ve onları özel bir mal kategorisi olarak maddi mallardan ve kişisel 
hizmetlerden ayırır. Roscher (op.cit . ,  s . 8 . )  "ilişkiler" arasındaki keyfiyeti de he­
saba katar. Oysa Albert E .E  Schaffie (Die nationawkonomisclıe Tlıem·ie der aussc­

lılissenden Absazverlıiiltızisse, Tübingen, 1 867, s. 1 2 )  "ilişkiler" kavramını "übert­
ragbare, durch private Bcherrschung des Abzatzeg und durch V erdrangung 
der Concurrcnz ausschliesscnd gemachte Renten"ın ile sınırlandırır. Bu pasajda 

; "beşeri ihtiyaçlarının tatmini için uygun olan şey". 
6 "bir kişinin bir amacına yönelik bütün araçlar". 
� •·şeylerin (nesnelerin) faydası hakkında verdiğimiz hüküm . . .  onları mallar haline getirir". 
� "İnsanların ( fiziki ve psikolojik ihtiyaçlarını tatmin etme) amacı için araç olarak kabul ettiği 
şeyler." 
9 "geı·çek bir beşeri ihtiyacın tatmini için kullanılabilir olarak kabul edilen her şe(' (italik ke­
limeler Menger'e ait ) .  
10 "Transfer edilebilir rantlar sadece arzın özel kontrolü ve rekabetin elimine edilmesiyle ger­
çekleşir". 
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Schaffle "rant" terimini kendine has bir anlamda kuJlanır. ( Bakınız Schaffle, Das 

gesellschaftliche System der menschlichen Wirtsehaft, Tübingen, 1 873, I ,  208 vd. ;  
aynı zamanda Soden, op.cit. ,  I, 25 vd. ;  ve  Hufeland, op.cit. , I ,  30. )  
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Zenginlik 
İktisadi malların mahiyetiyle ilgili araştırmalar bir bireyin ekonomisindeki servet 
kavramım tanımlama çabalarıyla başladı. Adam Smith soruna yetersiz şekilde 
değindi, fakat yaptığı önermeler zenginlik teorileri üzerinde en kapsamlı etkilere 
sahip oldu. Ona göre, "emeğin işbölümü tamamen gerçekleştikten sonra . . .  bir 
kişi . . .  kontrol edebildiği veya satın almaya güç yetirebildiği emek miktarına göre 
zengin veya fakir olmalıdır" ( l#alth of Nations, Modern Library Edition, New 
York, 1 93 7, s .30 . ) . Bu düşünceden, Smithian teorinin tutarlı bir açılımı olarak 
bir malın bize emeği kontrol etme imkanı verip vermemesinin (veya Smith'in 
ilgilendiği ile aynı şey demek olan mübadele değerine sahip olup olmamasının),  
servet aracı (bireysel iktisattaki) karakterinin sorgulandığı bir kriter olduğu so­
nucu çıkarılabilir. Say de bu muhakeme çizgisini izler. Traiti d'ic01ıonıie politique 
(Paris, 1 803 ,  s .2 )  isimli eserinde, mübadele değeri olan malları olmayanlardan 
ayırır ve ikincisi zenginliğin dışında bırakır. ("Ce qui n'a point de vakur, ne saura­
it ctre une richesse. Ces choses ne sont pas du domaine d'cconomie politiquc") .2 
Principle of Political Econun�y and Taxation ( ed. by E.  C.K. Gonner, Landon, l 89 l ,  
s .258) isimli eserinde Ricorda da değer ve mallar ("riches") arasında ayırım ya­
par, seleflerinden farklı olarak sadece "zenginlik" kelimesini Say'in kullandığı 
"zenginlik" (richesse) kelimesinden önemli derecede farklı bir anlamda kullanır. 
Adam Smith'i takiben ( op.cit., pp. 3 l 4fJ), Malthus malların zenginlik karakte­
ri ile ilgili kriteri, onların somut objeler olup olmamasına göre araştırdı (Prin­
ciples of Political Economy, Landon, 1 820, s .28)  ve daha sonraki yazılarında da 
zenginlik kavramını maddi mallarla sınırlandırır. Alman yazarları arasında aynı 
görüş, H.Storch (Coım: d,tc01ıomie politique, St.Petersbourg, 1 8 1 5 ,  I, 1 08 vd. ) ;  
F.C .Fulda ( Gnmdsiitze der ôkonomisc/1-politisclıen oder Kıımeral wissenscbaften, Tü­
bingen, 1 81 6, s .2 ) ;  ]. A. Oberndorfer (System der Nationalökonomie, Londshut, 

1 il. Bölüme ek. Bölüm II'deki 9. \'e 1 4. notlara bakınız. -Çe\ :rmenkr. 

2 "Değeri olmayan şey zenginlik olamaz. Bu şeyler politik iktisadın ilgi alanı içinde değildir." 
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1 822, ss. 64-65 ) ;  K. H. Rau (Grundsatzeder volkwirthschazftslehre, Heidelberg, 
1 847, s. 1 ); J. F. E. Lotz (Handbuch der Staatwirthschaftslehre, Erlangen, 1 837, 
I, 19) ;  ve Theodor Bernhardi ( Versııch einer J(yitikder Gründe die far grosses und 
kleines Grundeigenthum angefahrt werden , St.Petersbourg, 1 849, ss .  1 34 vd., ve 
özellikle ss. 143 vd. )  tarafından kabul edilir. 

Maddi olmayan malların dışlanmasına itiraz eden yazarlar şunlardır; J. B. Say 
(Coım complet d'icononıie politique pratique, Paris, 1 840, 1, 89), J .  R. Mc Culloch 
(Principle of Political Econonıy, Landon, 1 8 30, s. 6 vd. ), F. \'. Hermann (Staats­
ıvirthsclıaftliche Untersuchungen, München, 1874, s .  2 1  vd.) ve Wilhelm Roscher 
(Grımdlangen der Nationalökonomie, Twentieth edition, Stuttgart, 1 892, s .  1 6 ) .  
Malthus zaten zenginlik kavramının maddi mallarla sınırlandırılarak doğru bir 
şekilde tanımlanamayacağını kabul etti (Principles of Political Econonıy, Second 
Edition, London, 1 8 36, s. 34), fakat onw1 zenginliğin bir tanımını yapma konu­
sundaki değişen çabalarını daha sonraki bir noktada tartışma fırsatım olacaktır. 

İngiltere'de politik iktisadın en son temsilcileri zenginlik kavramını hemen 
hemen sadece mübadele değerine sahip objelere bağlarlar. Örneğin bakınız 
McCulloch (op.cit. ,  s .  6 ) ;  J. S. Mill (Principle of Political Econon�y, ed. by Sir W J .  
Ashle); London, 1 909, s .  9); ve N .  W Senior (An Outline of the Science of Political 
Econonıy, London, 1 836, s. 6 ). Son Fransız yazarları arasında Ambroise Clement 
ve Auguste Walras (De la nature de la richesse et de l'orlginede la valeur, ed. by 
Gaetan Pirou, Par is, 19 38,  ss . 146 \'d. )  özellikle bu görüşü benimserler. 

Oysa İngiliz ve Fransız iktisatçıları sadece zenginlik anlamında olan ve olma­
yan mallar arasında ayırım yaparlar. İktisadi malları ( iktisadi davranışın objeleri) 
serbest mallarla karşılaştırdığı için, Hermann (op.cit ., s. 1 2) daha da ileri gider. 
Bu ayırım birkaç istisnayla Alman iktisadında sürdürülmektedir. Fakat Hermann 
iktisadi mallar kavramını çok dar bir şekilde tanımlar. Çünkü o, iktisadi bir malın 
"was nur gegen bestinunte Aufopferung, durch Arbeit oder Vergeltung herges­
tellt wcrden kann"3 olduğunu söyler. O böylece, malların iltisadi karakterini in­
sanlar arasındaki ticarete veya emeğe bağlar (ibid. ,  s. 1 8) .  Fakat yalnız bir bireyin 
ağaçlardan emek harcamaksızın toplayabildiği meyveler, meyvelerin mevcut mik­
tarı gerekliliklerinden daha az olduğunda onun için iktisadi mallar değil midir? 
Ve gerekliliklerini aşan miktarlarda emek harcamaksızın sahip olduğu kaynak 
suyu iktisat-dışı bir mal değil midir? 

Grımdriss zu Vor/esungen ı'iberdie Staatswirtbschaft (Göttingen, 1 843, s .  3) isim­
li eserinde iktisadi malları "die in den Verkehr kommen" mallar olarak ve Syst:enı 
der volkswirtbschaft (Edition of 1857, s .  3) isimli eserinin daha önceki baskıla­
rında "Güter1 welche des Verkehrs fahig sind, oder wenigstens denselbenfördern 

3 "Sadece emek veya parasal bedel biçiminde belli bir fedakarlıkla elde edilebilen şey". 
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können"4 olarak tanımlayan Roscher, temel çalışmasının daha yeni baskılarında 
onları (Grımdlagen der Nationalökonomie, Twentieth edition, Stuttgart, 1 892, s. 4) 
"Zweeke und Mitte! der Wirthschaft"5 olarak tanımlar. B u  tanım sadece, tanımla­
nan kavramın başka kelimelerle yapılan bir açıklamasıdır ve seçkin bilim adamının 
iktisadi ve iktisadi olmayan mallar arasındaki ayırımla ilgili kriter sorununu hala 
açık olarak düşündüğünü gösterir. Aynı zamanda Schaffle'nin Das gesetlschaftliche 
System der menschlichen Wirthscbaft (Tübingen, 1 873, I, 66 vd. ) ve "Die ethisc­
he Seite der nationalökonomischen lehre vom Werthe" ( orijinal olarak Tübingen 
Universitiitssclmften, 1 862 içinde yayınlandı ve tekrar basıldı, A. E .  F Schaffle, 
Gesammelte Auftatz.e, Tübingen, 1 885, I, 1 84- 1 85 )  isimli eserlerine bakınız. 

Alman olmayan iktisatçıların "zenginlik" kavramını tanımlamaya çabalarken 
karşılaştıkları zorluklar, "iktisadi mal" kavramının en açık bir şekilde Malthus'un 
yazılarında tanımlandığını bilmemeleri gerçeğinden kaynaklanır. l 820'de ya­
yınlanan Politik İktisadın Prensiplel"i isimli eserinin birinci baskısında Malthus, 
zenginliği "insanlık için gerekli, faydalı veya uygun maddi objeler" olarak ta­
nımlar (s. 28) .  Çünkü bu tanım bütün (maddi) malları, hatta iktisat-dışı mallar 
bile "zenginlik" kavramı içine alır ve bu nedenle bütünüyle çok geniştir. Yedi yıl 
sonra ortaya çıkan Politik iktisatta Tanımlamalar isimli eserinde zenginliği, "üret­
mek veya kendine mal etmek için bir miktar beşeri gayret gerektiren insanlık 
için faydalı, gerekli ve uygun maddi objeler" olarak tanımlar (s .  234 ). Pı-ensipleı­
isimli eserinin ikinci baskısında ( London, 1 836, ss. 33-34, not), " havayı, ışığı, 
yağmuru vb. dışta tutmak için sonraki kısmın eklendiğini" açıklar. Fakat bu ta­
nımlamanın bile savunulamayacağının farkındadır ve der ki ( ibid) "endüstri veya 
emek teriminin tanımlamaya girmesine bazı itirazlar vardır, çünkü zenginliğin 
kullanılan emeğin bir sonucu olmadığı şeklinde bir itiraz akla gelebilir''. Son 
olarak, Prensipler isimli eserinin ikinci ( 1 836) baskısında (s. 3 3 ), kavramla ilgili 
aşağıdaki tanımlamayı yapma noktasına gelir: "zenginliği, bireyler veya uluslar 
tarafından gönüllü bir şekilde elde edilen insan için gerekli, faydalı veya uygun 
maddi objeler olarak tanımlayacağım". Böylece bir malın bir kişinin mülkiyetin­
de olması gerçeğini onun zenginlik karakterinin (veya onun iktisadi karakteri­
nin) kaynağı olarak göstererek yeni bir yanlışın içine düşer. 

Zenginliğin bir tanımına ulaşmak için benzer değişen çabaları J .B .Say'in yazı­
larında da buluruz. 1i·aiti d)iconomie politique ( Paris, 1 803, s. 2) isimli eserinde, 
değeri (mübadele değeri) malların zenginlik karakterinin kaynağı olarak göste­
rir. Der ki, "ce qui n'a point de valeur, na saurait Ctre une richesse". Bu görüş 
R.1orrens (An Essay on the Pmduction ofUfalth, London, 1 82 1 ,  s .7)  tarafindan 
eleştirildi Say daha sonra Coım complet d)iconomie politique pratique ( Paris, 1 840, 
I ,  66) isimli eserinde değişikliğe giderek zenginliği oluşturan mallarla ilgili aşa-

4 "Ticareti yapılabilecek özellikte veya en azından ticareti kolaylaştıran özellikte olanlar''. 
5 "İktisadi davranışın amaçları ve araçları''. 
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ğıdaki tanımı yaptı: "Nous sommes forccs d'acheter, paur ainsi dire, ces . . . bien;\ 
par des rravaux, des economies, des privations; en un mot, par de veritables 
sacrifices".6 B u  pasajda Say, Malthus tarafından Politik ilıtisatta Tanımlamalar 
isimli eserinde ifade edilenlerle aslında aynı pozisyonu alır. Fakat biraz daha ileri 
giderek (Cours con_ıplet, s. 66) der ki, "on ne peut pas scparer de ces biens I'idce 
de la proprictc. Us n'existeraient pas si la possession exclusive n'en ctait assurce 
a celui qui les a acquis . . .  D'un autre ehe, la proprictc suppose une socictc quel­
conque, des conventions, des lois. On peut en conscquence nommer !es richesses 
ainsi acquises, des richesses socials".7 

6 "Tabir caizse bu malları emekle, tutumlulukla ve işten artmaz dişten artar diyerek-bir anlam­
da gerçek frdakarlıklarla-satm almak zonında bırakılırız". 
7 "Bir kişi mülkiyet fikrini bu mallardan ayıramaz. Eğer elde eden kişi onların mülkiyetine 
sahip olmasaydı bu mallar mevcut olmayacaktı . . .  Diğer taraftan, mülkiyet toplumun, kont­
ratların ve yasaların bazı biçimlerde olmasını gerektirir. Bundan dolayı bu şekilde elde edilen 
zenginlik tüplıımsal zenginlik olarak isimlendirilebilir". 
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Değerin Doğası 
Malların bütün değer biçimleri için ortak faktörleri belirleme ve böylece genel 
"değer" kavramını formüle etme çabalarına, değer teorisini bağımsız bir şekil­
de inceleyen bütün son dönem Alman yazarlarının çalışmalarında rastlanabilir. 
Üstelik, onların hepsi malların kullanım değerini salt faydadan· ayırt etme çabası 
içinde oldular. 

Friedfander ("Therie des Nerthes", Doıpater Universitiits Program, 1 852, s. 
48)2 değeri, "das im menschlichen Urtheil erkannte Verhaltniss, wornach ein 
Bing Mitte! für die Erfüllung eines erstrebenswerthen Zweekes sein kann ."3 

olarak tanımlar. (Aynı zamanda bakınız; H .Storch, Cours d'economie politique, 
St.Petersbourg, 1 8 1 5, I, 36 . )  Friedfander tarafından tanımlanan ilişki ( arzu edi­
len amacın beşeri ihtiyacın tatmini için olması veya amacın nedensel olarak beşe­
ri bir ihtiyacın tatmini ile ilgili olması şartıyla) bir şeyin faydasını belirleyen şey 
olduğu için, onun tanımı, bir malın değerinin bir amaca ulaşmada kabul edilen 
uygunluğundan veya bir nesnenin kabul edilen faydasından ibaret olduğunu ifa­
de eden tanımla özdeştir. Fakat fayda, mal karakterinin genci bir önkoşuludur ve 
Fricdfander'in tanımı bu yüzden, değerin doğasına temas etmemesi gerçeği bir 
tarafa, oldukça geniştir. Aslında Friedfander (op.cit., s .50),  iktisat-dışı malların 
iktisadi mallar gibi beşeri değerlendirmenin kapsamı içinde olan objeler olduğu 
sonucuna varır. 

1 Rölüm III Kısım l 'e ek. Kısım 1 .  Rölüm III'ün l .  notuna bakınız. -Çevirmenler. 
ı Ru maddeyi yerleştiremedik. Rununla birlikte Menger'in referansının aşağıdaki çalışma 
olduğundan şüpheliyiz. Dorpat, Kaiserliche Universitat, Facultii.tsselmiften der Kaiserlichen 
Univeı·sitiit Doı-pat, da'JJebracht zur Feier ihres fimftigjiihrigen Bestehens, ete. Dorpat, l 8 52, 

(bakınız; Catalqque of the Printed Boks in the Library ofthe British Museum, Landon, 1 8 8 1 -
1900, I ,  202) . -Çevirmenler. 

3 "Rir nesnenin arzu edilen bir amacı gerçekleştirmenin bir aracı olabileceği şeklindeki beşeri 
hüküm tarafindan kabul edilen ilişki". 
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Seleflerinin bir çoğu gibi, Kari Knies ("Die nationalökonomische Lehre wom 
Werth ", Zeitschrift far die gesammte Stattswisserschajt, XI [ 1 855 ], 423 ) değeri, be­
şeri ihtiyaçlara hizmet etmek için bir malın uygunllik derecesi olarak görür. (Aynı 
zamanda Wilhelm Roscher'in Die G1'Undlagen der Nationalölwnomie eserinin 
daha önceki baskılarına bakınız. Örneğin, the Fourth Edition, Stuttgart, 1 86 1 ,  
s .5 ) .  B u  görüşle aynı fikirde olmam mümkün değildir, çünkü her n e  kadar değer 
ölçülebilen bir büyüklük olsa da, değerin ölçüsü, mekan veya zaman ölçüsünün 
mekanın ve zamanın doğasına bağlı olduğu kadar az değerin doğasına bağlıdır. 
Aslında, Knies kendi değer kavramının sonunda yol aştığı zorlukları kendisi id­
rak eder, çünkü o aynı zamanda fayda, kullanım ve hatta mal-karakterini değerin 
tanımları olarak kabul etmekte ve demektedir ki "die Werttheorie . . . . . [ ist] . . . . . .  
an einzelnen Stellen thatsachlich im Ganzen auf die Combination beider Bedeu­
tungen des Wortes Werth aufgebaut"4 (ibid., ss. 423-424) . Bu yüzden o, değerle 
ilgili tek bir bir prensibe ulaşmaz. 

A. E. E Schafile ("Die ethische Seite der nationalökonomischen Lehre vom 
Nerthe" originally published in Akademisches Program zıır Feier des Geburtsfts­
tes Sr.Majestdt des Königs Wilhelm, Tübingen, 1 862, and reprinted in  A. E. F. 
Schaffle, Gesammelte Aufiiitzc, Tübingen, 1 885,  1, 1 84- 195) şu görüşten yola 
çıkmaktadır; "eine putentielle uder actuelle vum Menschen mit bewusstem Wil­
len gestaltete Beziehung zwischen Persun und unpersönlichen Aussendingen 
ist also stets erforderlich, wenn vom Wirthschaften und von wirtschaftlichen 
Gütern soll die Rede sein können. Diese Bezie/Jımg liisst sich nun sowohl von Seite 
des wirthschaftlichen Objektes als von Seite des J11irthschaftlichen subjectes auffassen. 
Objectiv ist sie die Brauchbarkeit, subjektiv der Werth des Gutes. Brauchbarkeit 
(Dienlichkeit, Nützlichkeit) ist die Tauglichkeit der Sache, einem menschlichen 
Zweeke . . .  zu dienen. Werth aber ist die Bedcııtımg, welche das Gut vermöge sei­
ner Brauchbarkeit für das ökonomische Zweekbewusstsein der wirthschaftlichen 
Persönlichkeit hat" (ibid. , s . 1 86) .5 Fakat Sch:lffie daha sonraki yazılarında (ör­
neğin, Das gesellschaftliche Systenı der menschlichen Wiıtschaft, Tübingen, 1 873, 1, 
1 62 )  değeri, "die Bedeutung eines Gutes, umder dafür zu bringenden Opfer"6 
olarak tanımladığında, bu değer tanımının kesinlikle çok geniş olduğunu kendisi 

4 "Bir çok örnek içinde, değer teorisi . . . . .  aslmda bütünüyle, değer kelimesinin iki anlamının 
bir kombinasvonu üzerinde kurulur". 

" "İktisadi davranış vı: iktisadi mallar hakkmda konuşabilmek için insanlar tarafından, kişi­
ler ve kişisel olmayan harici objeler arasında bilinçli olarak kurulan potansiyel veya fiili bir 
ilişki daima mevcut olmalıdı[ B11 ilişhi iktisadi objeye göre Peya iktisadi bireyin bakış Rfısından 
düşünülebilir. Objektif olarıık bakıldığında, maim fa_vdasıdrr. Subjelıtif olarak bakıldığında, ma­
lın dejfeıidir. Fayda (hizmet edilebilirlik, faydalılık) bir şeyin beşeri bir amaca hizmet etmek 
için uygunluğudu . . .  Fakat değer, faydalılığmdan dolayı, malın iktisadi bireyin bilinçli iktisadi 
amaçları için ifade ettiği önemdir". 

" "Bir malın, onu elde etmek için yapılan fi:dakarlıklardan dolayı önemi". 
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gösterir. Onun daha önceki tanımı, iktisat-dışı mallar da faydaya sahip olduğu ve 
hiçbir değere sahip olmasalar bile bilinçli olarak insanların amaçlarına uygulana­
bildiği için, çok geniştir, . Tanım, bu yüzden, her ne kadar Schaffie konuya nüfuz 
eden bir bilim adamı olarak değerin asla iktisat-dışı mallara yüklenemeyeceği 
gerçeğinin tam olarak farkında olsa da (Gesammelte Auftiitu, s. 1 87) ,  değeri 
iktisadi mallarla sınırlamaz,. Diğer taraftan, onun daha sonraki tanımı açıkça 
çok dardır, çünkü en az fedakarlık olmaksızın insanların kontrolüne giren sayısız 
iktisadi mal olmasından ( alüvyonlu toprak, örneğin) ve yine herhangi bir iktisadi 
fedakarlıkla katiyen elde edilemeyecek diğer iktisadi mallardan (doğuştan yete­
nekler, örneğin) daha kesin hiçbir şey yoktur. Fakat Schaffle yine de mümkün 
en açık incelikte değerin doğasının daha derinlemesine anlaşılması için önemli 
bir faktör koydu. Ona göre faktör, bir malın kendi içindeki objektif uygunluğu 
(ibid., s. 1 86) veya onun fayda derecesi değil (ibid., ss. 191 - 192 ) ,  fakat bir malın 
iktisadi bir birey için ifade ettiği, değerinin varlığından oluşan, önemdir. 

Doğru değer anlayışına ilginç bir katkı H . Roesler ("Zur Theorie des Wert­
hes", ]ahrbücher für Nati01ıalöko11omie und Statistik, XI [ 1 868] ,  279-31 3  ve 
406-419) tarafından yapıldı. Roesler şu sonuca varır: "die herkömmliche Un­
terscheidung zwischen Gebrauchs und Tauschwert unrichtig sei w1d mit dem 
Moment des nützlichen Gebrauchs der Dinge der Begriff des Werthes absolut 
nicht verbw1den werden könne; dass vielmehr der Begriff des Werthes nur ein 
einheitlicher sei, die �fmıögemqualitiit der Dinge bezeichne w1d durch Realisi­
rung der Vermögensrechtsordrung zur concreten Erscheinw1g komme" (ibid.,  s .  
406 ) .7Roesler'in kendine has bakış açısı bu  pasajda açıktır, fakat onun anlayışının 
ileri bir adım olduğu da gerçektir. Çünkü o, zenginliği oluşturan objelerin alanı­
nı doğru bir şekilde sınırlandırır ve malların faydasını değerinden tam manasıyla 
ayırır. Fakat, bir malın hem zenginlik karakteri hem de değeri, aynı kantitatif iliş­
kinin sonuçları olduğu için ( ilişki yukarıdaki metinde tanımlandı) ,  eğer bir malın 
zenginlik karakterini değerinin belirleyici prensibi yaparsa, Roesler ile mutabık 
olamam. Üstelik, Roesler'in zenginlik karakteri anlayışı bana sorunlu gibi gel­
mektedir. Çünkü hukuk biliminden ödünç alınmıştır (bakınız; ibid. ,  ss. 295 ve 
302 vd. ve aynı zamanda Christian von Schlazer, Anfangsgründe der StaatswiT'th­
schaft, Riga, 1 805, s 14) . Malların iktisadi karakteri gibi değeri de, toplumsal 
iktisattan, yasal düzenden ve hatta beşeri toplumun kendisinin mevcudiyetinden 
bile bağımsızdır. Çünkü değer, dışa kapalı ( izole) bir ekonomide görülebilir ve 
bu yüzden yasal düzene dayandırılamaz. 

7 "Kullanım değeri ve mübadele değeri arasındaki geleneksel ayırım doğru değildir, ve de­
ğer kavramı hiçbir şekilde nesnelerin kullanım faydasına sahip olmasına bağlanamaz.. Tersine 
değer kavramı nesnelerin zenginlik karakterini gösteren ve mülkiyet bakımından hukuk ku­
rumunun bir sonucu olarak somut bir fi:nomen haline gelen değişmez tek bir kavramdır". 
(Alıntıdaki italik yazılar Menger tarafından ilave edilmiştir) .  -Çevirmenler. 
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Genel değer kavramını tanımlamak iç� daha önce gerçekleştirilen çabalar 
arasında aynı zamanda şunlardan da bahsetmek isterim: Geminiano Montanari 
(Della moneta, in Scrittori classici Haliani di economia politica, Milano, 1 803-5, 
il, 43) ;  A. R. J. Turgot ("Valeurs et  Monnaies" in Oeuvres de Turgot, ed.  by 
G.Schelle, Paris, 191 3-23, 1 11 ,  79 vd. ) ;  E. B. de Condillac (Le commerce et legou­
vernement, reprinted in E.Daire, [ ed. ] Milanges d)iconomie politique, Paris, 1 847, 
1, 25 1 vd. ) ;  G. Gamier ( in the Preface to his French translation of A.Smith's 
l#alth ofNations under the title La Richesse des Nations, Paris, 1 843,  1, xlvi vd.) 
ve H .Storch (op.cit., 1, 56 vd. ) .  Bunlar arasında, özellikle Condillac'ın değer ta­
nımı, Almanya'daki değer teorisi ile ilgili son gelişmelerle ki.içlik bir benzerlik 
bile göstermez. 
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Değerin Ölçüsü 
Mallarm kullanım değeri ile ilgili bir ölçü bulma ve kullanım değerini mübadele 
değerinin temeli olarak gösterme çabasının Aristotle kadar eskiye dayandığını gö­
rürüz. Ethica Nicomachea isimli eserinde (v.5 . 1 133", 26- l l 33b, 10)  Aristotle der ki, 
''bütün malların ölçüsü olabilen bir şey olmalı . . . . Bu ölçü realitede, bütün malları 
karşılaştıran, ihtiyaçtan başka bir şey değildir. Çünk.·ü insanlar hiçbir şey istemezler 
veya bütün malları aynı şekilde isterlerse, malların ticareti gerçekleşmeyecekti."2 
Aynı manada Ferdinando Galiani (Della nwneta in Scrittori elassici Haliani di econo­
mia politica, Milano, 1 803-5, X, 58) "ch'essendo varie le disposizioni degli animi 
umani e varj i bisogni, vario e il valor dele cose"3 şeklinde yazar. 

A. R. ] . Turgot, sadece bir kısmı geriye kalan bir denemesinde bu problemle 
ilgilenir ("V..ıleurs et Monnaies" in Oeuvres de Tuı;got, ed. by G.Schelle, Paris, 
1913-23, III, 79-98) .  Turgot (ss .85 vd. ) .  Beşeri medeniyet belli bir aşamaya 
ulaştığında, insanların farklı malları ihtiyaç derecesine ve bu malların faydasına 
göre tedarik etmek için ihtiyaçlarını bir diğeriyle karşılaştırmaya başladıklarını 
açıklar (besoins, Fizyokratların bu anlamda sık sık kullandıkları bir kelime). İnsan 
malları değerlendirirken, aynı zamanda daha çok zor veya daha az zor tedarik 
edilme durumlarını hesaba katar ve Turgot böylece "La valeur estimative d'un 
objet, pour l'homme isole, cst precisement la portion du total de ses facultes qui 

1 Ill.Biili.im 2 .Kısıına ek. III.Biiliimi.in l l .  notuna bakınız. 
! Rur.ıda Aristotlc'dcn aktarılan pasaj, Mcngcr tarafindan takdim edilen Almanca çevirisinin 
kelimesi kel imesine bir İngilizce <;evirisidir_ \N D . Ross rarafindan yapılan scandarr İngilizce 
çevirisinde (The Works of Aristotle, London, Oxford U niversity Press, 1 92 5 ,  Vol,  IX), pasaj 
aşağıdaki gibidir: "all goods must therefore be measured by some one thing . . .  That demands 
holds things together as a single unit is shown by the fact that when men do not need one 
another. . .  they do not exchange as we do when someone wants what one has oneself". -Çe­
virmenler_ 
3 "Beşeri akılların istidatları farklı olduğu için, şeylerin değeri değişir". 
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repond au desir qu'il a de cet objet,,ou celle qu'il veut employer a satisfaire ce 
dcsir"4 (Ibid. ,  s .88 )  sonucuna varır. 

E. B. de Condillac farklı bir sonuca ulaşır. Le commerce et le gouvernement 
( originally in 1 777 and reprinted in E.Daire [ ed ] ,  Melanges d'iconomie politique, 
Paris, 1 843, I, 247-445)  isimli eserinde der ki : "on dit qu'une chose est uti­
lc, lorsqu'elle sert a quelques-uns de nos besoins; . . . D'aprcs cet le utilite, nous 
l'estimons plus ou moms; . . .  Or cette esrime est ce que nous appellons valeıır"5 
(Ibid., ss. 250-25 1 ) .  Oysa Turgot, bir kişinin bir malı tedarik etmek için gös­
terdiği çabayı onun kullanım değerinin ölçüsü yapar. Condillac, faydanın malın 
kullanım değerinin ölçüsü olduğunu iddia eder. Bu iki temel görüş, İngiliz ve 
Fransız iktisatçıların yazılarından beri sık sık tekrar ortaya çıktı. 

Kullamm değeri ölçüsü ile ilgili problem daha derinlemesine sadece Alman 
yazarları arasında incelendi . Çok sık alıntı yapılan bir pasajda, Pruodhon'un ar­
gümanlarını hüküm sürmekte olan değer teorisine karşı yalanlayan Bruno Hil­
debrand (Die Natiomılökonomie der Gegenıvart und Zukunft, Frankfurt, 1 848, 
ss. 3 1 8  vd. ) der ki: "Da der Nutzwerth immer eine Relation der Sache zum 
Menschen ist, so hat jede Gütargattung das Mass ihres Nutzwerthes an der Sum­
me und Randgordnung der mensclichen Bedürfnisse, welche sie befriedigt, und 
wo keine Menschen und keine Bedürfnisse existiren, doot giebt es auch keinen 
Nutzwerth. Die Summe des Nutzwerthes, welche jede Gütergattung besitzt, 
bleibt daher, sobald sich nicht die Bedürfnisse der menschlichen Gesellschaft 
andern, uıweranderlich, und wertheilt sich auf die einu inen Stücke der Gattung, je 
nach deı· Quantitiit derse/ben. Je mehr die summe der Stücke vergrössert, desto 
geringer wird der Antheil, welcher jedem Stücke vom N utzwerthe der Gattung 
zufallt und umgekehrt."6 Hildebrand'ın konuyu ele alış tarzı araştırmaya kıyas­
lanamayacak bir hız kazandırdı, fakat teorinin daha sonraki öğrencileri tarafın­
dan fark edilen iki kusuru bulunmaktadır. Ki bu öğrenciler kusurları gidermek 
için çaba gösterdiler. Alıntılanan pasajda, belli "mal türlerinin" değerini müm­
kün olduğu kadar ifade eden tek şey, bir türdeki bütün malların mevcut toplam 
miktarının beşeri toplum için ifade ettiği değerdir. Bwmnla birlikte bu değer, 

4 " Yalnız bir birey için bir objenin itibari dejirri, onun obje ile ilgili isteğine cevap veren veya onun 
tatmini için kullanmayı arzu ettiği toplam yetenek ve güçlerinin [emek] bir kısmına eşittir." 
5 "Bizim ihtiyaçlarımızdan birisine hizmet ettiği zaman bir şeyin favdalı olduğu söylenir; . . . .  
bu faydaya göre ona daha çok ve\'a az itibar ederiz . . .  Şimdi, bu itibar etme bizim değer olarak 
isimlendirdiğimiz şevdir." 
6 "Kullanım değeri daima bir şeyin insanla ilişkisi anlanuna geldiği için, her mal türünün 
kullanım değeri, mal ti.irlerinin tatmin ettiği beşeri ihtiyaçların büyüklüğüne ve sırasına göre 
belirlenir. Bir yerde insanlar ve ihtiyaçlar yoksa, kullanım değeri de yoktur. Beşeri toplumun 
ihtiya<jları değişmeden kaldığı sürece, bu yüzden, herhangi bir türdeki malın toplam kullanım 
değeri değişmeden kalır, ve türlerin tek bir biriminin kııllanmı değeri, birimlere bölünen bıı tcp­
lam kııllamrıı değerine eşit olıır. Bundan dolayı birimlerin toplam miktarı daha büyük olursa, 
türlerin toplam kullanım değerinden her bir birime yüklenen kullanım değeri kısmı daha 
küçük olur ve aksi durumda tersi olur." 
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gerfekten mevcut değildir. Gerçek dünyada herhangi bir yerde gözlemlenemez. 
Çünkü değer, sadece bir birey için ve onun için sadece bir malın somut miktarları 
bakımından ortaya çıkar (bakınız; metnin 1 16.sayfası) .  Ve bu kusuru dikkate al­
masaydık ve Hildebrand'ın "türlerin değeri" konusunu, onlara sahip olan toplu­
mun farklı üyeleri için belli bir türdeki bütün somut malların değerinin toplamı 
olarak kavrasaydık bile, onun ifadesi yine de kabul edilebilir olmayacaktı. Çünkü 
bu malların farklı bir dağılımının ve hatta dahası onların mevcut miktarlarında 
bir değişiklik olmasının, bu anlamda "türlerin değeri"ni değiştireceği ve belli du­
nımlarda onu bütünüyle sıfıra indireceği açıktır. Eğer terim kelimesi kelimesine 
alınırsa, bu yüzden, "malların bir türtiniin değeri" gerçek mahiyette değildir ve 
"fayda", "fark edilen fayda" veya "faydanın derecesi", "değer" ile karıştırılmadığı 
sürece mevcut değildir. Diğer taraftan, belli bir türdeki bütün somut malların 
toplumun değişik üyeleri için ifade ettiği değerin toplamı anlamında bir mal tü­
rünün değeri, toplumun çeşitli üyelerinin ihtiyaçları değişmeden kalmaya devam 
etse bile, değişmeyen bir büyüklük değildir. Hildebrand'ın üzerine hesabını inşa 
ettiği temel, bu yüzden itiraza açıktır. Buna, eğer "bir türün değeri"ni miktara 
güre türün çeşitli birimlerine yüklerse, Hildebrand'ın insanların çeşitli somut ih­
tiyaçlarının tatmini ile ilgili önem derecesindeki farklılıkları göz önüne almadığı 
gerçeği ilave edilmelidir. (Kari Knies'in halihazırdaki denemesine bakınız; Ze­
itschrift far die gesammte Staatswissenschaft, XI [ 1855 ],  4636 vd. ) Hildebrand'ın 
teorisindeki doğru öğe (esas) ,  malların kullanım değeri onların mevcut miktarı 
azaldığı zaman artar veya tersi olduğunda azalır şeklindeki titiz ve evrensel olarak 
geçerli gözleme dayanır. Fakat o, ikisi arasında her zaman tam bir oransallık ol­
duğunu varsaymakla, kesinlikle çok ileri gider. 

Friedfander ("Die Therie des Werthes", Dorpater Universitdts Schrift, 1982, 
ss . 60 vd. )7  problemi çözme çabası içinde farklı bir yaklaşımı benimser ve "die 
dürchschnittliche concrete Bedi.irfnisseinheit ( das Mittel der innerhalb der vers­
chiedenen Classen der Gesellschaft gefundenen besonderen Bedi.irföisseinheiten) 
der allgemeine Ausdruck für den objektiven volkswirthschafrlichen Gebrauch­
swerth sei, und der Bruch, welcher die Quoten ausdrüct, welche die einzelnen 
Brauchlichkeiten zur Bedürfnisseinheit beitragen und das Werthverhaltniss der­
selben zur mittleren concreten Bedürfnisseinheit anzeigt, das Mass für den ob­
jektiven Werth der einzelnen B rauchlichkeiten abgebe"8 sonucuna ulaşır. Prob­
lem ile ilgili bu çözümün kırılgan olduğuna, özellikle "ortalama ihtiyaçları" olan 
"ortalama bir insan" olduğu varsayıldığında, değerin subjektif karakteri ile ilgili 

7 Bu çalışma ile ilgili Ek C'nin 2. nonına bakınız.. -Çevirmenler. 
� Ortalama somut ihtiyaç birimi (toplumun çeşitli sınıfları arasında bulunan farklı bütün 
ihtiyaç birimlerinin ortalaması) objektif iktisadi kullanım değeri ile ilgili genel ifadedir. Birim 
ihtiyacın tatminine katkı sağlayan çeşitli faydalı şeylerin paylarını ifade eden ve onların değe­
rinin ortalama somut birim ihtyaç ile ilişkisini gösteren kısım, çeşitli faydalı şeylerin objektif 
değeri ile ilgili ölçü sağlar. 
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tam bir yanlış anlamayı beraberinde getirdiğine inanmaktayım. Zira bir malın 
kullanım değeri genellikle iki farklı birey için çok farklıdır. Çünkü kullanım de­
ğeri, her birinin sahip olduğu mal miktarına ve mal ile ilgili gerekliliklerine bağ­
lıdır. "Ortalama insan için kullanım değerinin belirlenmesi", bu yüzden, prob­
lemi gerçekten çözmez. Çünkü malların gerçek durumlarda ve spesifik kişiler 
bakımından gözlemlenebilen kullanım değerlerinin ölçümü ile ilgilenmekteyiz. 
Friedfander bu yüzden sadece, bu tür bir ölçü realitede mevcut olmasa da, farklı 
malların "objektif değeri" ile ilgili bir ölçünün tanımına ulaşır (İbid., s. 68) .  

Önceden bahsettiğim denemesinde Kari Knies da  problemi çözmek için etkili 
bir çaba gösterdi. Oldukça doğru bir şekilde 429. sayfada der ki, "die Bedingungen 
für die Abschatzung des Gebrauchswerthes der Güter können in nichts Anderem 
als in den wesentlichen Elementen für den Begriff des Gebrauchswerthes gefun­
den werden".9 Fakat Knies'in ln.ı.llanım değeri kavramını yeteri kadar dar bir şe­
kilde sınırlandırmaması gerçeği (daha önce Ek C s .293'te gördüğümüz gibi) , onu 
değerin ölçüsünün belirlenmesi konusunda muhtelif şüpheli sonuçlara götürür. 
Knies devam eder: "Sonach hangt die Grösse des Gebrauchswerthes der Guter ab 
(a) von der Intensivitat des menschlichen Bedürfoisses, welches sie befriedigen, 
(b) von der Intensivitat, in welcher sie em menshliches Bedürföiss befriedigen 
. . .  Hiernach stellt sich eine Classification und Stufenleiter der menschlichen Be­
dürfoisse ein, mit welcher eine Claaification und Stufenleiter der Gütergattungen 
correspondirt". 10 Fakat su ihtiyacı en yoğun beşeri ihtiyaçlardan birisidir. Çünkü 
yaşamımız bu ihtiyacın tatmin edilmesine bağlıdır ve kimse saf kaynak suyunun 
bu ihtiyacı en uygun bir şekilde tatmin edeceğini inkar edemez. Bundan dolayı, 
eğer değerin ölçüsü ile ilgili Knies'in prensibi doğru olsaydı, saf kaynak suyu mal 
türleri sıralamasında en yüksek noktalardan birisini işgal edecekti . Fakat bu malın 
belli milıtarları normalde hiçbir değere sahip değildir ve halihazırda gösterdiğim 
gibi mal titrleri katiyen değere sahip olanuz. Her ne kadar, makalesinin gidişatı 
içinde, "malların soyut değeri"nin ölçüsü ile ilgili yoğun bir incelemeden sonra, 
Knies aynı zamanda tek bir bireyin ekonomisi içinde somut malların kullanım 
değerine de değinse de (İbid., s.461  ) ,  bunu sadece "bir mal türünün değeri" (as­
lında "fayda") ve somur malların değeri arasındaki farklılığı açıklamak ve böylece 
bir şeyin fayda ölçüsünün onun değer ölçüsünden temelden farklı bir şey olduğu 
şeklindeki önermeyi çok doğru bir şekilde formüle etmek için yapar. Fakat Knies, 
zengin anlamlar içeren denemesinde bir noktada buna çok yaklaşmasına rağmen, 
somur biçimi içindeki kullanım değeri büyüklüğünü belirlemek için bir prensip 
formüle etme konusunda başarılı değildir. (İbid., s. 441 ) .  

9 "Malların kullanım değerinin hesaplanması için gerekli olan şeyler, kullanım değeri kavranu­
nın kendi temel öğelerinden başka herhangi bir yerde bulunamaz". 
ııı "Böylece malların kullamın değeri büyüklükleri (a) tatmin ettiği beşeri ihtiyaçların yoğun­
luğuna ve (b) bu beşeri ihtiyaçları tatmin etme yoğunluğtma bağlıdır . . . . .  Btmdan dolayı mal 
türleri sınıflandırmasına ve sıralamasına tekabül eden beşeri ihtiyaçlarla ilgili bir  sınıflandırma 
ve sıralama elde ederiz.'' 
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A. E. E Schaffle problemin çözümüne diğer bir bakış açısından yaklaştı ("Die 
ethische Seite der nationalökonomischen Lehre vom Werthe'', in Gesanınıe/te 
AıifSiitze, Tübingcn, 1 985, 1, 1 84- 1 95 ) .  Bu etkili bilim adamı şu şekilde yazar: 
"Die Thafigkeit des Wirthschafrens wird um so energischer in Anregugn kom­
men, jc dringcndcr das pcrsönlichc Bedürfniss für cin Gut, und j c  schwicriger 
das diesem Bedirfniss entsprechende Gut zu beschaffıen ist. J e mehr diese beiden 
Factorcn : lntcnsi\'itat des Begehrens und lntensivitat der Schwierigkcit des Er­
langcns, auf einandcr wirken, desto starker tritt die bedcutung des Gutcs in das 
dic wirthschaftliche Thatigkcit lcitende Bewusstscin. Auf dicscs Grundvcrh:iltniss 
fi.ihren aile Satze über Mass und Bewegung des Werthes zurück". 1 1  Schaffle, bir 
mala daha fazla ihtiyaç duyan birinin söz konusu malı tedarik etmek için iktisadi 
faaliyetinin daha enerjik olacağını söylediğinde, onunla tam olarak mutabıkım. 
Fakat, sadece daha az önemli ihtiyaçların tatmini için uygun olan diğer mallar (av 
kulübeleri, yapay ördek havuzları vb. )  bizim için önemli bir değere sahipken, en 
acil ihtiyaçlarımızı karşılayan bir çok malın (örneğin su) genellikle hiçbir değe­
re sahip olmadığı tam olarak kesindir. Bir malın tatmin edebileceği ihtiyaçların 
acilliği bu yüzden, malların çoğunun farklı yoğunluk içindeki birçok farklı ihti­
yacın tatmini için uygun olduğu gerçeğini önemsememiş olsaydık bile, o malın 
değerini kendi kendine belirleyen faktör olamaz. Bundan dolayı bu önermede, 
belirleyici büyüklük kesinlikle tesis edilmediği için, söz konusu olan gerçek şüphe 
içinde kalmaya devam eder. Fakat bir malı elde etmenin zorluk derecesinin ken­
di başına, onun değerinin bir ölçüsü olmayacağı da aynı derecede kesindir. Çok 
küçük değerdeki mallar çoğu kez sadece çok büyük zorlukla tedarik edilebilir ve 
zorluk daha büyük olduğunda insanların iktisadi faaliyetlerinin gittikçe daha faal 
olduğu doğru değildir. Tersine, eşit derecede acil ihtiyaçlar içinde olduklarında, 
insanlar iktisadi faaliyetlerini daima en az zorlukla elde edebilecekleri malları te­
darik etmeye yöneltirler. Schaff1e'nin iki-uçlu prensibinin ne bir kısmı ne de diğer 
kısmı, kendi başına, değerin ölçüsünün belirlenmesi ile ilgili prensip sağlamaz. 
Bununla birlikte, bu iki faktörün (arzu yoğunluğu ve tedarik zorluğu) birbirleri 
üzerinde daha etkili bir şekilde işlemesi durumunda, iktisadi faaliyete yön veren 
insan bilincine malın öneminin daha güçlü bir şekilde yerleşeceğini söyler. Hat­
ta, Schatlle'nin yaptığı gibi iktisadi faaliyetin "mit Bewusstsein gerichtet auf die 

11 "İktisadi faaliyet, bir kişinin bir mal ile ilgili ihtiyac ı daha acil ve o ihtiyaca uygun olan 
malı tcderik etmek daha zor olursa, daha yoğun bir şekilde olacaktır. Bu iki faktiir (arzunun 
voğunhığu ve tedarik etmenin zorluk derecesi) birbirleri üzerinde daha etkili olursa, malın 
önemi iktisadi faaliyete yön veren bilince daha güçlü bir şekilde girer. Değerin büvüklüğü ve 
ondaki değişiklikler konusundaki bütün öncnncler bu temel ilişkire indirgenebilir". Bu pa­
saj, Schiillk'nin yalnızca bizim sahip olduğumuz yeni baskısına konulamadı. Tekrar basımın 
Schatlle'nin orijinal makalesinin sadece eksik bir versiyonundan oluşması muhtemeldir. Fakat 
ne olursa olsun, Schaffk'nin diğer yazılarından oldukça açıktır, örneğin, lJaJ geJel/Jchaftlidıe 
S_Ystem deı· memchlichm WinhJchaft (Tiibingen, 1 873, I ,  1 72) ,  isimli eserdcm Menger'in yap­
tığı alıntı kesinlikle Schatlle'nin düşüncesini gösterir. -Çevirmenler. 
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allscitigc Erfüllung der sittlich vcrnünftigcn Lcbcnszwcckc"12 (İbid., s . 1 85 )  (yani 
diğer bir deyişle, hatta malların rasyonel iktisadi bireylerin ellerinde olduğunu 
varsaysak bile, Schaffic'nin oldukça doğru bir şekilde gördüğü gibi, bu onun iki­
leminin çözümü için gerekli bir faktördür) olduğunu varsaysak bile, sorun bu iki 
faktörün birbirleri üzerinde nasıl etkili olduğu ve bu karşılıklı etkinin sonucunda 
her bir malın iktisadi kişiler için belli bir büyüklükte nasıl önem kazanacağı soru­
larının cevabı yine de verilmemiş olarak kalmaya devam eder. 

Sistemlerinin parçaları olarak değerin ölçüsü teorisini inceleyen en son ik­
tisatçılar arasında, konuyla ilgili orijinal incelemesinden dolayı L . V Stcin'dcn 
özellikle bahsedilmelidir. Stcin değeri ,"das Vcrtialtniss dcs Masscs cincs bcs­
timmtcn Gutcs zum Lcbcn der Gütcr ubcrhaupt"13 olarak tanımlar. (System der 
Staatsıvissenschaft, Stutgart, 1 852, 1 ,  1 69-1 70 . )  Eserinin 1 7 1 .  sayfasında değer 
ölçüsünün belirlenmesi ile ilgili aşağıdaki formüle ulaşır: "Das wirklichc Wcrt­
mass cincs Gutcs wird dahcr gcfundcn, indcm dic Massc der übrigen Güter mit 
der Masse des fraglichen Gut es dividirt wird. Um dicscs abcr zu könncn, muss zu­
crst für dic gcsammtc Gütcrmassc cingleichnamiger Nenner gcfundcn wcrdcn. 
Dicscr gleichartigc Ncnncr odcr dic Gleichartigkcit der Gütcr ist für sic abcr nur 
gcgcbcn in ihrcm gleichhartigcn J.ttsen; darin dass alles wirklichc Gut wicdcr aus 
den scchs Elemcntcn dcs Stuffcs, der Arbcit, dcs Erzcugnisscs, dcs Bcdürfnisscs, 
der Vcrwcndung und der wirklichcn Cunsumtiun bcstcht, indcm, wu cins dicscr 
Elemente wcgfallt, das Objcckt cin Gut zu scin aufhört. Dicsc Elemente cincs 
jcdcn wirklichcn Gutcs sind nun in dicscm Gutc wicdcr in bcstimmtcm Massc 
cnthaltcn, und das Mass dicscr Elemente bcstimmt das Mass des einulnen, wirk­
lichcn Gutcs far sich. Daraus folgt, dass das Masscnvcrhaltniss allcr cinzelncn 
Gütcr untcrcinandcr, odcr ihr allgenıeines ITTrtmass gcgcbcn ist in dem �frhiiltniss 
der Güterelemente ımd ihrer Masse innerhalb des einen Gutes uı demjenigen inner­
halb des andenı . Und dic Bcstimmung und Bcrcchnung dicscs Vcrhaltnisscs ist 
mithin dic Bcstimmung dcs wirklichcn Wcrtmasscs". B ( Bir değer eşitleme for­
mülü için aynı zamanda bakınız; İbid., ss. 1 8 1  vd. )  

12 "Belli bir malın değer ölçüsünün genelde mal zinciri ile ilişkisi". 

13 "Belli bir malın değer ölçüsünün genelde mal zinciri ile ilişkisi". 
ıı "Bir malın değerinin gerçek ölçüsü, söz konusu malın büyüklüğünün diğer malların büyüklük­
lerine bölünmesiyle bulunur. Bunu yapabilmek için bütün malların büyüklükleri ile ilgili ortak 
bir payda bulunmalıdır. Fakat bu ortak payda veya mallardaki homojen öge sadece onların 
homojen niteliklerinde bulunabilir -yani, bütün gerçek malların madde, emek, ihtiyaç, fayda 
\'e gerçek ti.iketilebilirlik olmak üzere aln elementten meydana gelmesi gerçeğinde. Çünkü, 
eğer bu elementlerden birisi olmazsa, bir objenin mal olma dunımu sona erer. Bu elementler 
belli bir malda sadece belli bir derecede btdunmaktadır, ve onların büyüklüğü ayrı ayrı ele 
alınan her bir gerçek malın ölçüsünü belirler. Bundan şu sonuç çıkar k� bütün ayrı malların 
bir diğeriyle kamitatif ilişkisi veya onların degerleı-iningenel ölçiisü, malların bu elementleri ve 
onların bir malda diğer bir mala göre büyüklüğü arasındaki rasyo ile verilir. Bu ilişkiyi belir­
lemek ve hesaplamak bu yüzden değerin gerçek ölçüsünü belirlemektir.". 

234 



Ek E1 

Sermaye Kavramı 
Sermayenin sadece sınıflandırılmasında değil fakat aynı zamanda tanımlanma­
sında da çok sık yapılan yanlış, iktisadi bakış açısı yerine teknik bakış açısına önem 
verilmesinden kaynaklanır. ( Bu uygulamaya karşı aynı zamanda bakınız; J. F. E. 
Lotz, Handbuch derStaatswirt.hschaftslehre, Erlengen, 1983,  1 ,  60 vd.  ve F. B .  W 
v. Hermann, Staatswirthschaftliche Untersuchungen, München, 1 874, ss. 221 vd. ) 
Malların üretim araçları ve tüketim malları olarak sınıflandırılması (daha yüksek 
sıradaki mallar ve birinci sıradaki mallar) bilimsel olarak doğm kabul edilir, fakat 
unginliğin sermaye ve sermaye dışı olarak sınıflandırılması ile uyuşmaz. "Ser­
maye" kavramını düzenli bir gelir getiren bütün zenginlik maddeleri olarak kul­
lananların düşünceleri bana aynı derecede savunulması imkansız gibi görünür. 
Zira eğer zenginlik kavramı emekgücünü içine alacak şekilde abartılırsa ve eğer 
gelir kavramı tüketim mallarının sahiplerine verdiği hizmetleri içine alacak şekil­
de genişletilirse ( bakınız; Hermann, op.cit., ss. 582 vd. ve G. '� Schmoller, "Die 
Lchrc vom Einkommcn in ihrcm Zusammenhang mit den Grundprincipicn der 
Steuerlehre", Zeitschrift far die gesammte Staatswissenschaft, XIX ( 1 863),  53 vd. 
ve 76 vd. ) ,  bu doktrinin tutarlı bir şekilde genişletilmesi emek gücünün (haliha­
zırda bakınız; N. F. Canard, Principes d' economie politique, Par is, 1 840, s. 9 ve J. 
R. Say, Cours complet d'economie politique prntique, Paris, 1 840, s. 1 44),  toprağın 
(bakınız; Ehrenberg, Die Staatswirthschaft nach Naturgesetzen, Leipzig, 1 8 19, 
s. 1 3; J. A. Obemdorfer, System der Nationalökonomie Landshut, 1 822, s. 207; 
"Lord Lauderdale on Public Wclath", The Edinburgh Review, IV, no.8, lJuly, 
1 804 ] ,  364; Hcrmaım, op. cit., ss. 221 vd. ; ve L. v. Hasner, System der politischen 
Oekonomie, Prague, 1 860, s. 294) ve nihayet aynı zamanda bütün dayanıklı tü­
ketim mallarının ( Hermann, op.cit., ss. 225-226) sermaye olarak isimlendirilme­
si gerektiği şeklinde bir önermeye götürür. 

1 Bölüm 111 Kısım 3'e ek. Bölüm III'teki 1 5 .  nota bakınız. -Çevirmenler. 
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Bununla birlikte doğru bir şekilde anlaşıldığında, sermaye sadece, bizim ge­
lecek zaman dilimleri için şimdi sahip olduğumuz ve mahiyetini ve iktisadi ka­
rakterini mevcut çalışma metni içinde uzun uzadıya tartıştığım kullanımlar için 
uygulanma yeteneğinde olan iktisadi mal miktarlarından oluşur. Bu, aşağıdaki 
koşulların eşanlı olarak karşılanmak zorunda olması anlamına gelir: ( l )  iktisadi 
bir bireyin gerekli iktisadi mal miktarlarının kontrolüne sahip olduğu zaman dili­
mi, bir üretim sürecinin ( iktisadi anlamda) gerçekleşmesine izin vermeye yetecek 
uzunlukta olmalı; ve ( 2 )  mevcut malların miktarları ve türleri, iktisadi bireyin 
onlar vasıtasıyla daha düşük sıradaki malların üretimi için gerekli olan daha yük­
sek sıradaki tamamlayıcı malların kontrolüne doğrudan veya dolaylı sahip olacak 
şekilde olmalı. Bundan dolayı iktisadi bireyin kısa dönemler için sahip olduğu 
veya üretkenlikleri kaybolan miktarlardaki, türlerdeki veya biçimlerdeki iktisadi 
mallar sermaye değildir. 

Bir taraftan sermaye ve diğer taraftan gelir sağlayan ( toprak, binalar v.b) zen­
ginlik maddeleri arasındaki en önemli farklılık, ikincisinin hem mal karakteri hem 
de iktisadi karakter işlevine sahip somut dayanıklı mallar olması ,  oysa sermayenin 
doğnıdan veya dolaylı olarak daha yüksek sıradaki iktisadi malların (yani bu mal­
ların tamamlayıcı miktarlarının) bir kombinasyonunıı ifade etmesidir. Ki bu daha 
yüksek sıradaki malların işlevleri de iktisadi karaktere sahiptir ve bu yüzden gelir 
getirirler. Fakat onların verimliliği, doğası itibariyle sermaye olmayan dayanıklı 
mallardan oldukça farklıdır. Sermaye teorisinde ortaya çıkan hemen hemen bü­
tün teorik zorluklar, sermaye kavramının yukarıdaki iki gelir kaynağını içerecek 
şekilde ele alınması konusunda dilde yaşanan karışıklıktan kaynaklanabilir. 

Gelişmiş ticari koşullar altında sermayenin genellikle para cinsinden hesap­
lanması veya aynı zamanda çoğu kez ona ihtiyaç duyan kişiler için uygun para 
biçiminde önerilmesi gerçeği, sermayenin günlük yaşam içinde bir para toplamı 
olarak yorumlanmasıyla sonuçlandı. Bu sermaye kavramının çok dar olduğu ve 
sermayenin belli bir biçiminin ön plana çıkarıldığı açıktır. Diğer taraftan karşıt 
hata, parasal sermayeyi kesinlikle gerçek sermaye olarak görmeyen fakat sadece 
onun temsili olarak görenler tarafından yapıldı .  Bu iki görüşten birincisi, sadece 
parayı "zenginlik" olarak gören merkantilistlerin görüşüne benzer. İkinci görüş 
ise merkantilizme muhalefetlerinde çok ileri giden bir kısım iktisatçının görüşü­
dür ki, para toplamını gerçek zenginlik olarak bile kabul etmezler. (Daha sonraki 
yazarlar arasında özellikle bakınız; Michel Chevalier, Cours d'economie politique, 
Paris, 1 866, Ill, 584 vd. ve H .  C. Carey, Principles ofSocial Science, Philadelphia, 
1 858, i l ,  337. )  Realitede parasal sermaye, sadece özellikle ileri ticari koşullar 
altında kullanımı uygun olan bir sermaye biçimidir. (Bakınız; H .  Brocher, "Zwei 
Worte über Kapital und Geld", ]ahrbiicher ftir Nationallökonomie ımd Statistik, 
VII ( 1 866), 33-37 . )  Kari Knies bu gerçeği Die politische Oekonomie vom Stand-
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prnıkte der geschictlichen Methode (Braunschweig, 1 853 ,  s .  87) isimli eserinde 
en etkili bir şekilde vurgular: "Wir finden bei ailen einzelnen Nationen in so­
krn eine Anologie der Entwicklung, als überall das Capital seine wirtschafi:liche 
Krafi: erst nach der Einführung und der verbreiteteren Anwendung des Metall­
geldes starker entwickeln, seine ausgedehntere Macht erst auf den höheren Cul­
turstufrn entfalten kann''. 1 Para elbette sermayenin bir elden diğerine transferini 
ve özellikle aynı zamanda sermaye mallarının transferini ve sermayenin arzu edi­
len biçime (arzu edilen bir şekilde kullaıulması) dönüşümünü kolaylaştırır, fakat 
para kavramı sermaye kavramına bütünüyle yabancıdır. (Bakınız, E. Bührüng, 
"Kritik des KapitalbegriftS und seiner Rolle in der Volkwirthschaftslehre", ]ahr­
biicherftir Nationnlökonomie ımd Statistilt, V r 1 865 ] ,  3 18-343 ve F. Kleinwachter, 
"Beitrang zur Lehre vom Kapitale", ibid. ,  IX [ 1 867], 369-42 1 ) .  

1 Bölüm V'e ek. Bölüm V'in 1 .  nonına bakınız. -Çeviemenler. 
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Mübadelede Denklik 
Bir mübadelede malların miktarlarını eşitlikler olarak görme yanlışı Aristotle ka­
dar eskiye dayanır. Aristotle der ki "alım veya satımda birisinin sahip olduğundan 
daha fazlasını elde etmek kazanç, daha azını elde etmek kayıp olarak isimlendirilir 
. . .  fakat ne daha çok ne de daha az elde etmedikleri fakat tam olarak kendilerine 
ait olanı elde ettikleri zaman, onlar kendilerinin olana sahip olduklarını ve ne 
kaybettiklerini ne de kazandıklarını söylerler" (Ethica Nicomachea, v. 5. l 1 32h, 
l 3- 1 8 ) . Devamında der ki: "Eğer, öyleyse, öncelikle malların oransal eşitliği var­
sa ve sonra karşılıklı faaliyet gerçekleşirse, bahsettiğimiz sonuç başarılacaktır. Ve 
bu oran, mallar her nasılsa eşit olmadığı sürece başarılmayacaktır" (ibid. ,  l l 33•, 
l 0-26 ). Benzer bir görüş Geminiano Montanari (Delta nwııeta, in scittori classici 
Italiani di ecoııonıia politica, Milano, 1 803-5, III ,  l l 9 vd . )  tarafından ifade edi­
lir. François Quesnay (Dialogue sur !es trnPaux des artisaııs, reprinted in E. Daire 
(ed . ) ,  Physiocrates, Paris, 1 846, s. 1 96) der ki, "le commerce n'est qu'un echange 
de valcur pour vakur cgale". Aynı zamanda bakınız; A. R. J. Turgor, R..ıiflexiom 
sur la fonııatioıı et la distribution des richesses, reprinted in Qeuvns de Tuı'lfot, ed. By 
F. Schcllc, Paris, l 91 3-23, II, 555 ;  G. F. Le Trosne, De l'intiı-etsocial, Paris, l 777, 
s. 33 ;  Adam Smith, An Inquiry1 into tbe Nature and Caueses of the u.falth ofNati­
om, Modern Library Edition, New york, 1937, s. 33 ;  David Ricardo, Principles of 
Political Economy and Taxation, ed. By E. C. K .  Gonner, Landon, l 89 l ,  s. l l ; ve 
J .  B. Say, Cours complet d'iconomie politique pratique, Paris, 1 840, l, 303 vd. 

1 776 yılına kadar geriye gittiğimizde, ilk olarak E .B .de Condillac'ın, her ne 
kadar nedenleri tek taraflı olsa da, bu görüşe karşı çıktığını görürüz (Le comme,.ce 
et le gouvenıement, reprinted in R. Daire ( ed. ) ,  Milaııges d'icoııomie politique, Pa­
ris, 1 847, 1 ,  267) . Say'ın Condillac'a karşı ileri sürdüğü itirazlar (Say, op.cit., ss. 
305-306) , Condillac'ın zihnindeki kullanım değeri (Condillac, op. Cit., s .250 ) 

1 Bölüm V'c ek. Bölüm V'in l .  notuna bakınız. -Çcvicmcnlcr. 
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ve Say'ın zihnindeki mallar arasındaki bir eşitlik anlamındaki mübadele değeri 
arasındaki kafa karışıklığına dayanır. Karışıklık, "valeu1·" kelimesinin Condillac 
tarafından uygun olmayan bir şekilde kullanılmasına bağlı gibi görünür. The­
odor Bernhardi İngiliz fiyat teorilerine etkili bir eleştiri yöneltti ( Vcrsuch einer 
Kritik der G1ünde die für grossen und kleines Grımdeigenthum angeführt werden, 
St. Petersburg, 1 849, ss. 67-236) .  Son zamanlarda, daha önceki fiyat teorile­
ri H. Roesler ("Zur Theorie des Prciscs '', ] ahrbiicher fitr N ationalökonomie und 
Statistilt, Xll l l 869J ,  8 1 - 1 38) ve Johann Komorzynski ("lst auf Grundlage den 
bisherigen wissenschaftlichen forschung die Betimmung den nati.irlichen Höhe 
der Güterpreise moglich?", Zeitschrift fiir die gesamnıte Staatswissensschafi, XXV 
f 1 869 1 ,  1 89-238 )  tarafından ayrıntılı bir şekilde eleştirildi. (Aynı zamanda bakı­
nız; Kari Knies, "Die nationalökonomische Lehre vom werth", Zeitschrift far die 

gesammte Staatswissenschafi,  Xl 1 1855 1, 467. )  
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Kullanım Değeri ve Mübadele Değeri 
Theador Rernhardi ( ıfrsuch einer Kritik der Gründe die fi".ir grosses ımd kleines 
Gnmdeigentbum angeführt ıverden, St. Petersburg, 1849, s. 79) Aristotle'nin Po­
litics ( i .6) isimli eserinde kullanım değeri ve mübadele değeri arasındaki farklılık­
tan zaten bahsettiğini ve Adam Smith'in bu iki kavram arasında Yunan filozofi:an 
bağımsız olarak ayının yaptığı konusunun son zamanlarda çok sık belirtildiğini 
söyler. Runa karşılık Adam Smith'in ünlü pasajının büyük bir kısmının (An Inqu­
iry into the Nature and Causes ofthe ı#alth ofNations, Modern Library Edition, 
New York, 1937, s .28) ,  John Law'un Money and Trade Considered, Landon, 
l 720, s.4'teki bir pasajı ile hemen hemen kelimesi kelimesine aynı olduğu belir­
tilmelidir. Üstelik, A. R. J .  Turgor ("Valeurs et Monnaies" in Oeuvres de 11-tr;got, 
ed. Ry G. Schelle, Paris,  191 3-23, III ,  86-93) sadece kullanım değeri ve müba­
dele değeri (valeur estinıatil'e ve valeur ichangeable) arasında keskin bir ayırım 
yapmakla kalmaz, fakat sorunu ayrıntılı bir şekilde inceler. Aynı zamanda doktrin 
tarihi için Adam Smith'in iinlii hocası İskoç ahlak filozofu Francis Hutchcson'un 
çalışmasındaki bir pasaj da önemlidir. Nitekim bu pasajta, her ne kadar Smith 
tarafından kullanılan terminolojide yer almasa da, kullanım değeri ve mübadele 
değeri arasında bir fark bulunabilir. (F. Hutcheson, A System of Moral Philosophy, 
Landon, 1 755, il, 53 vd. ;  aynı zamanda bakınız, John Locke, "Some Conside­
rations of the Consequences of Lowcring the lnterest and raising the Valuc of 
Money", in The Worl� of ]ohn Locke, Landon, 1 823, V, 34 vd. ;  ve G. F. Le Tros­
ne, De l'intirit social, Paris, 1 777, ss. 7-8) .  

Daha sonraki zamanlarda, E k  D'de bahsedilen v e  değer teorisi ile özel olarak 
ilgilenen birçok yazar - Friedfander, Knies, Schaffle, Roesler- kullanım değeri ve 
mübadele değeri arasındaki farklılıkla uzun uzadıya ilgilendiler. Diğer bahsedil­
mesi gerekenler, Otto.Michaelis, "Das Kapitel vom Werthe", ViertelfaJmcJn·ift ftir 

1 Rölüm VI'ya ek. Rölüm VI'nın 2 .  nonma bakınız -Çevirmenler. 
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Vo/lıswirt/ısclıajt und Cu/tuıgeschichte, l ( 1 863) ,  l -28;  A. Lindwurm, "Die Therie 
des Werthes", ]ahrbücher ftiı' Nationalökonomie und Statistilı , IV ( 1 865) ,  1 65-
2 l 8;  Julius v. Soden, Die N azioııa/-Oekonomie, Leipzig, I 805 - l  O, I ,  38 vd. ve IV, 
23 vd. ; Gottlieb Hufeland, Neue Grund/egııng der Staat.ıwiı·tlıschaftlmnst, Wien, 
1 8 1 5 , l, 95 vd. ;  Henri Storch, Couı-s d)iconomiepolitique, St. Petersbourg, 1 8 1 5 , 
57 vd. ; J .  F E. Lotz, Handbuch der Staatswirthschaftslehre, Erlangen, 1 837, l ,  
ss .  2 1  vd. ;  Kari Rau, Grundsi:itze der ıv!lilSWirthschaftslehı·e, Heidclberg, 1 847, s s .  
73 vd. ;  Theodor Bernhardi, op.cit. ,  ss.67ff; Wilhelm Roscher, Gnındlagm der 
Nationaliilwnomie, Twentieth Edition, Stuttgart, l 892, ss. 9- 1 6; Kari Thomas, 
11Jeorie dcs Verllelırs", Bcrlin, 1 841 ,  s. l l ;  ve L. Stcin, System deı· Staatswissenschaft, 
Stuttgart, 1852, l ,  l 68 vd. ,  olarak sıralanabilir. 

Belki de iktisadın felsefi temellerine nüfüz etme konusundaki Alman eğilimini 
ve pratik anlamda İngiliz eğilimini, Alman ve İngiliz yazarları tarafından yazı­
lan değer teorisi ile ilgili incelemelerin bir mukayesesinden daha iyi hiçbir şey 
açıklamaz. Adam Smith gibi, David Ricardo (Principles of Political faononıy and 
Taxation, ed. By E. C. K. Gonner, London, 1 89 1 ,  ss. 361 -369) ,  Thomas Ro­
bert Malthus (Principles of Po/itica/ Economy, London, l 820, s .  5 l ve Dejinitions 
in Po/itica/ faonomy, London, 1 827, s .234) ve John Stuart Mili de (Principles of 
Po/itica/ Econonıy, ed. By WJ.  Ashle); London, l 909, ss. 436-437) kullanım de­
ğerini "fayda" ile eş anlamlı olarak kullarnrlar. Aslında, Robert Torrens (An Essay 
on the Production of ıVea/th, London, 1 82 1 ,  s .  8 )  ve J .  R. Mc Culloch (The Prin­
ciples of Politica/ Economy, London, 1 830, s. 4) bile "fayda" terimini "kullarnm 
değeri" yerine kullanırlar. Son Fransız yazarları arasında, aynı şey Frederic Bastiat 
(Hannonien ic01wmiques, in Oeuı>res conıplites de Frideric Bastiat, Paris, l 893, Vl, 
l 4 l )  tarafindan yapılır. Lord Lauderdale (An lnquiry into tlıe N atııre and Origin 
of Public U-ea/th, Edinburgh, l 804, s. l 2) ve N.  W Senior (An Oııtline ofthe Sci­
ence of Politica/ Econonıy, Landon, l 836, ss. 6 vd. ) faydayı mübadele değerinin 
bir gerekliliği olarak kabul ederler, fakat tamamen reddettikleri bir kavram olan 
kullanım değeri olarak kabul etmezler. İngiltere'de mübadele değeri kavramından 
ne anlaşıldığı, John Snıart Mill'in aşağıdaki pasajında en iyi şekilde anlatılır (op. 
cit., s. 437) : "Değer ve fiyat kelimeleri ilk politik iktisatçılar tarafıından eşanlamlı 
olarak kullanıldı hatta Ricardo tarafından bile her zaman bir ayırım yapılmaz. Fa­
kat en titiz modern yazarlar, tek bir fikir üzerine boş yere iki doğnı bilimsel kelime 
kulhmmaktan kaçınmak için, bir şeyin değerini paraya cinsinden ifade etmek için 
fiyatı kullandılar; onun için mübadele edilecek para miktarı . . .  bir şeyin değeri veya 
mübadele değeri, onun genel satın alma gücü (biz, bu yüzden, anlayacağız) ; onun 
kontrolüne sahip olmak genelde satın alınabilir ticari mallardan vazgeçmektir". 
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Ticari Mal Kavramı 
Alman ticaret kanununda bile "ticari mal" terimi teknik anlamda değil popüler 
anlamda kullaıulır. Bu yüzden biri , bu kanunda "ticari mal" kelimesi yerine bazen 
"mal" (365, 366 ve 367. Maddeler), "obje" ( 349 ve 359. Maddeler) , veya "taşı­
nabilir nesne" (272 . ,  301 . ve 342. Maddeler) kelimelerinin kullaıuldığını görür. 
271 .  Madde "Ticari malların, veya diğer taşınabilir nesnelerin, veya menkul kıy­
metlerin ticarete konu olduğuna . . . .  " işaret eder. Gayri menkul ve emek hizmetle­
rinin ticari mallar olduğu Alınan Ticaret kanununda asla göz önüne alınmaz. 
Firmalar da dahil edilmez. 23 .  Maddeye göre, diğer bütün "ticaret dışı konular" 
gibi, firmalar, firma ismi taşıyan işletmeden başka yasal bir anlamda katiyyen ti­
cari mal olamaz. Alman ticaret kanununda,gemi/cr ticari mal olarak düşünülmez 
(Madde 67), fakat diğer muhtelif kanunlarda onlar "taşınabilir şeyler" olarak 
mütaala edilir ve ticari mal karakteri kazanabilir (bakınız; L. Goldschmidt, Han­
bııch des Handelsrechts, Erlangen, 1 868, I, 527) . Goldschmidt ticari mal kavramı 
ile ilgili hukuk literatürünü tartışır, (ibid., s .525) ,  fakat terimle ilgili kendi tanı­
mı, üreticiler tarafindan satışa hazır halde muhafaza edilen malları dışta bıraktığı 
için hukuki bakış açısından çok dardır. (ibid., 1, 298) .  Roma hukuk kaynakların­
da, "merx", "res promerdis", "mercatura" \'b. terimler, bazen ticaret objeleri ile 
ilgili daha dar anlamda ve bazen satışa sunulan şeylerle ilgili daha geniş anlamda 
kullanılır. ( L. 73, §4, Dig. de Legat. 32, 3; L. 32, §4, Dig. de aur. arg. 34, 2 ;  
L. 1 ,  pr. § 1 ,  Dig. de  cont. Emt. 1 8, l ;  L .  42, Dig. de  fidejus. 46, 1 ) .  Avusturya 
Medeni Kanunu ticari malları alacak haklarından ayırır (Madde 991 ) .  

Birkaç istisnayla, ticari mal teorisi İngiliz, Fransız ve İtalyan yazarlar tarafin­
dan bağımsız bir şekilde incelenmedi. "Mal", ''merchandises", "meı-d' vb. kelime­
ler hemen hemen daima teknik anlamda değil, fakat ''ticaret maddeleri", "satın 
alınabilir mallar" olarak popüler anlamlarda ve son derece heteredoks biçimde 

1 Bölüm VII'ye ek. Bölüm VII'nin 3. ve 4. norlarına bakınız. -Çevirmenler. 
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kullanılır. Ticaıi malla>· çoğu kez emek hizmet lainin ve paranın zıttı oldu ( J acques 
Necker, Suı' la ligis/ation et le commerce desgrains, Paris, 1 775, ss. 52-53;  Antonio 
Gcnovesi, Lezioni di eco11omia civi/e, in Scrittmri c/assici Ita/iani di eco11omia politi­
ca, Milano, 1 803 -5, XV, 254 ) .  Onlar düzenli olarak taşınama yan mallarla karşı­
laştırıldı (Horace Say, "Marchandises", in Ch. Coguelin and Guillaumin, eds . ,  
Dictionnaire de/'iconomie politique, Paris, 1 873, il ,  1 3 1 )  ve  bazen endüstride ham 
maddelerin ( françois Quesna�; Maximes gi11ira/es dıt gouJJer11emeııt iconomique 
d'ım 1'0)'aımu· rı._ıwico/e, reprinted in E. Daire, ed . ,  Pl�vsiocrates, L'aris, 1 846, s. 98) 
veya tüketim m•ıddclerinin (daıries) (Dutot, Rijlexions politiques 5111' /es ftumıccs et 
le commeı-ce, ed. Bv l'aul Harsin, L'aris 1 935, I, 72 ) zıttı ürünler olarak t•mımlandı. 
Diğer tarafı:<U1, Montesquieu ''marchandises" terimini "dmdcs'' ani <umnda kulla­
ıur (De / 'esprit dcs /ois, in OcuPres Complitcs de Montesqttieu, ed. By E. Laboulaye, 
Paris, 1877, V. 1 2. ) . Thomas Mun\ın çağdaşı olan Lewes Roberrs "tüccarların 
üzerinde görüştükleri ve alışveriş yaptıkları nesneleri" ticari eşyalar olarak tanım­
lar ve "ticari eşyaları"; "satılacak eşya" \'e ''para" olarak ikiye ayırır (11Je Merclıants 
Map ofCommercc, Third ed. ,  London, 1 677, ss. 6-7) . Fransız Akademi Sözlüğü 
(Institut de Fr•U1Ce, Dictiomıaire de l'Acadimie Française, Sixth ed., Paris, 1 835, 
I I ,  1 65) "ticari malJan" ' '  ce qui se vend, se dc1ıite, soit en gros, soit en ditail, dans 
les boutiques, magasins, foires, marchis, etc."2 olarak tanımlar. 

Bundan dolavı, ticari malları daha geniş bi limsel anlam içinde ifade etmek 
bir ihtiyaç olarak onaya çıktığı için, aşağıdaki gibi dolambaçlı ve gereksiz keli­
meler kullanıl ır: ''Quantiti a vendre" (Necker) , "superflu autant qu'il peut erre 
echange" ( Forbonnais ) ,  ''sonunda onları kulJanacak olanların eline ulaşma yan 
şeyler" (Adam Smith ) ,  ve "cio que soprabonda in alcuni per sussistere essi stessi, 
e ch'essi passano ad •lltri"3 ( Ürtes ) .  Henüz 1 776 kadar erken, E. B .  de Condillac 
(Le ı:ommercc et le gouvernmeııt, reprinted in E. Daire, ed. , Mila11ges d'icoııomie 

politiquc, Paris, 1 847, I, 261 ) "ticari eşyaları" " ces choses qu 'on otfre d'echanger" 
olarak tanımladı ve böylece aşağıdaki tanımı yapan Henri Storch\ın (Fransızca 
yazan) habercisi oldu : ''Les choses destinees a l'echange sc nomment marchan­
dises", (Coım d 'iconomie politique, St. Pctersbourg, 1 8 1 5 ,  I, 8 2) .  

Alman yazarlar arasında J usti, Büsch, Sonnenfels, ve J akob ''ticari mal" ke­
limesini yine populer anlamı içinde kullanırlar. Julius v. Saden "ticari malları" 
''bütün üretim materyalleri" ol.ırak tanımlar (Die Naziomıl-Otekonomie, Leipzig, 
1 8 10 ,  IV, 96) ve bütün h.ımm.ıddderi ve imal edilmiş ürünleri "üretim mater­
yalleri" içinde kabul eder ( ibid. ,  s . 17 ) .  Gottlieb Hufrland'ın tanımı da oldukça 
geniştir: "Waare [ ist l alles . . .  was . . .  vı:eggegeben, besonders für etwas ande­
res weggegeben, wender kanı1 "4 (N euc Gnmdlt:.._JJıt1''if der Strıtswil'tlısclıaftskırnst, 

1 "Toptan veya perakende, dükkanlarda, mağazalarda, fuarlarda. pazarl:ırda vb. satılan veya 
arz edilen şey". 
3 "Bir kişinin hayatını idame ettirmesi için gereksiz olan ve diğer kişilere verdiği şey". 
� "Bir ticari mal, iizellikle mübadelede başka bir şey karşılığında birisine verilebilen herhangi 
bir şeydir". 
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Wien, 1 8 1 5, II ,  1 5  ) .  Kari H. Rau, ticari malları " Vorrathe von Gütern, welche 
zum Tausche bereit liegen"5 (Grundsatze der Vollmvirtlısclıaftsleln·e, Heidelberg, 
1 847, s . 1 64) olarak tanımladığında Storch tarafından yapılan tanımı benimser. 
O, toprağın ticari bir mal olabileceğini ve para her ne kadar böyle bir ticari mal 
olmasa da paranın yapımında kullanılan malların ticari mal olduğunu ilaveten 
söyler (ibid . ,  s. 336 ve s .537) . Rau'nun "mal" kavramı ile ilgili genci bakış açısın­
dan, onun sadece maddi malları ticari mallar olarak gördüğü açıktır. Hemen he­
men Rau'nun görüşlerine paralel olanlardan birisi Kari Murhard'dır (Tlıeorie des 
H andels, Göttingen, 1 8  3 1 ,  s. 22) . Kari S. Zacharia ( Vierz0 Büclıer vom Staate, 
Heidelberg, 1 832, V, part I, 2) ticari mal kavramını aym zamanda toprağı içine 
alacak şekilde genişletir. Oysa Eduard Baumstark (Kameralistisclıe Encyclopadie, 
Heidelberg, 1 835,  s .450) kavramı tekrar taşınabilir mal larla s ınırlandırır ve ayrı­
ca belli bir derecede pazarlanabilir olan malın ticari mal olarak sınıflandırılınasın­
da ısrar eder. Böylece o, rulda, Lotz, Schön ,.e Hermann'ın çalışmalarında tekrar 
hakim olan popüler ticari mal kavramına yaklaşır. 

A .F. Riedel ve Wilhelm Roscher bilimsel ticari mal kavramım yeniden tes­
pit ettiler. Riedel bir ticari malı "die zum Tausch oder Verkauf bereit liegenden 
Güter"6 (Nationalöconomie, Berlin, 1 838,  s . 336) olarak tanımlar. Roscher bir 
ticari malın "jedes zum Vertauschen bestimmte Gut"7 olduğunu söyler, ancak 
"iktisadi malı" kasteder (Grundlagen der Nationa/iJkonomie, Stuttgart, 1 892, s .  
277 ve s. 4) .  Bu iki yazarın öncülüğü, H. v. Mangoldt ( Grımdriss der Vol.kswirtlı­
sclıaftsle/ıre, Stuttgart, n.d. ,  s .  45) ; ticari malları "für den Verkehr überschüssige 
Gütern"8 olarak tanımlayan Kari Knies ("Ueber die Geldentwerthung und die 
mit ihr in Verbindung gebrachten Erscheinungen", Zeitsclırift ftiı· die gesamm­
te StaatsJPissensclıajt, XIV, 1 858,  266 ); ticari malları "T.·rnschwerthe und zum 
1J.usch bestimmte Güter'"1 olarak tanımlayan H. Remzsch (Article "Waare" in 
HandıııO"rterbıtclı deı· �ôllmııirtlısclıaftsletre, Leipzig, 1 870, s . 1 042) ;  ve aynı za­
manda özellikle "soyut ticari stoklar" kavramını çoğunlukla "ticari mal stokla­
rı" ve "nakit fonlar" olarak iki alt gruba ayırarak genişleten Leopold v. Hasner 
(S_vstem de1· politisclıen Oekonomie, Prag, 1 860, ss. 288 ve 302 vd. ) tarafindan 
takip edilir. 

Ticari malları ürünler olarak kabul eden düşünceye bağlı son yazarlar arasında 
bahsedilmesi gerekenler şunlardır: bir ticari malı "jedes product welches in der 
Hande! komım" olarak tanımlayan J. C. Glaser (Die allgemeine Wiı-tlısclıaftslelıre, 
Berlin, 1 858,  s . 1 1 5 ) ;  ticari malları "die für den Umlauf bestimmten oder im 

5 "Mübadele için hazırda tutulan mal stokları". 

0 "Mübadele \'eya satış için hazır tutulan mallar". 

7 "Sarış için düşünülen her m.ıl". 

8 "Ticaret için diişi.inlilcn artık mallar". 

9 "Satış için a vrılan değerler ve mallar". 
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Umlauf befindlichen producte"10 (Grundsiitze der Volksıvirt/Jschaftslchre, Rostock, 
1 864, s. 2 1 7) olarak tanımlayan Hermann Roesler; ve ticari mallar terimini "die 
einzelnen zum Tausch bestimmten Produkte"1 1 olarak tanımlavan H .  V Scheel 
(Der Begriff des Geldes in scincr historisch-ökonomischen Entwickelung",]ahr­
bücherfar Nationalökonomie und Statistik, VI, l J 866], 1 5 ) .  

L .  v. Stcin ticari mal terimini aynı zamanda "das einzelne Product der Un­
ternchmung, als sclbststandigcs Gut dargestcllt"12 (Lehrbııch der HJ/ksıvirthschaft, 
Wicn, 1 858, s. 1 52) anlamında kullanır. Halen, önemli sayıdaki çok saygın bilim 
adamı ticari mal kelimesini tekrar popüler anlamı içinde kullanmaya başladı. Tica­
ri malları hizmetlerle karşılaştıran Bruno H ildebrand ve A. E. E Schaffle ( Bruno 
H ildebrand, "Naturalwirthschaft, Geldwirthschafr, und Creditwi rthschafr,]ahr­
bücher ftir Nationalökonomie und Statistik, i l  [ 1 864] , 14, ve A. E .  E Schaffie, 
Das gesellschaftliche S.ystem der menschlichen Wırthschaft, Tübingen, 1 873, II ,  
1 24- 1 26) diğerleri arasındadır. Fakat bilimsel ticari mal lıal'ramı kaybolmadı. 
Sch:\ffle, popüler anlamdaki ticari mallar ve bilimsel anlamda ticari mallar arasın­
da keskin bir ayırım yapar ve ikincisini "mübadele edilebilir maddi mallar" (ibid. ,  
il ,  142 ve çeşitli verlerde) olarak isimlendirir. 

Diğer bir çok teorisi gibi, T A. H .  Schmalz'ın ticari mal doktrini de çok özel­
dir. Para ve ticari mallar arasındaki ilişki ile ilgili yanlış bir anlayıştan dolayı, ticari 
malları dar anlamdaki tüketim mallarıyla karıştırır ve bu yüzden bu çalışmada 
verilen bilimsel ticari mal kavramııun tam olarak karşısında yer alır (Staat.nJJirth­
schaftslehre in Briejen, Bedin, 1 8 1 8, I, 63 vd. ) .  

1 0  "Dohşımdaki veya dolaşım için tahsis edilen ürünler". 
1 1 "Ticaret için düşünülen çeşitli ürünler". 
12 "Bir teşebbüsün bağımsız bir mal olarak ortaya çıkan her ürünü". 
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Para ile Ilgili Işaretler 
Eski standart Almanca'da "scaz" terimi genellikle bizim para kelimesinin yerini 
tutar. Got dilinde "skatts" kelimesi kullanılır, bununla birlikte Ulpilas apy'Jlpıou 
kelimesini ( ki Mark, 14, 1 1  içinde görünür, orada genelde paraya işaret eder) "Ja­
ihu" (sığır, para) olarak tercüme eder. Eski standart Almanca "gelt" kelimesi, La­
tince «aes'' kelimesinin bir çevirisi olarak onuncu yüzyıl İncil lügatinde "ödeme", 
"fidye" veya "para cezası" anlamında bulunabilir. Diğer taraftan, eski İskandinav 
dilindeki ""giald" kelimesi, zaten günümüzdeki para terimi anlamında yaygın ola­
rak kullanıldı . Ortaçağ standart Alman dilindeki "gelt" terimi "ödeme" (ödeme 
türü ve objesi), "zenginlik", veya "geliri" göstermek için mutat olarak kullanıldı, 
fakat aynı zamanda günümüzdeki "para" anlamında da sık sık kullanıldı. Örne­
ğin H ugo von Langenstein tarafından Martina isimli eserde ( ed. B y Adelbert von 
Keller, Bibliothek des Litterarischen vereins in Stuttgart, Stuttgart, 1 856 , XXXVIII,  
543) «zegelte keren" (paradaki ölçü) formunda kullanır; ve Peter Suchenwirt ta­
rafından, Werke isimli eserde[ ed. By Alois Primisscr, Wien, 1 82 7, ss.29, 1 1 5  ve 
devamı, özellikle, s . 329). ( Bakınız; E. G. Graff, Althochdeutscher Spnıchschatz, 
Bcrlin, 1 838,  iV, 19 1 ;  G. F. Bcncckc and Wilhclm Müller, Mittelhochdcutsches 
Wörterbuch, Leipzig, 1 854, 1, 522 vd. ; Lorenz Diefcnbach, Vewleichendes lVdr­
terbuch der gothischen Sprache, Frankfürt anı Main, 1 8 5 1 ,  i l, 403) .  

Diğer toplumların parayı nasıl gösterdikleri konusu üzerinde düşünmek il­
ginçtir. Yunanlılar, Yahudiler ve keza kamışına dilinde Romalılar, gümüş kelime­
sini (apy'Jlpıou, keseph, argentunı) para için kullandılar. Günümüzde Fransızlar 
böyle kullanırlar (argent) . İngilizler, İspanyollar ve Portekizliler ve diğer bir ko­
nuşma biçimi içinde Yahudiler, Yunanlılar ve Fransızlar da parayı göstermek için 
madeni para anlamındaki kelimeleri kullanırlar (money, moneda, moeda, maoth, 
voµwa, nıonnaie) . İtalyanlar ve Ruslar, parayı göstermek istediklerinde genelde 

1 VIIl.Bölüm,Kısım l'e ek. VIII. Bölümün 5. nonına bakınız. -Çevirmenler. 
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parasal maden parçalarından (denars) bahsederler ve aynısı alternatif konuşma 
biçimi içinde İspanyolca ve Portekizce için de doğmdur. Polonyalılar, Çekler ve 
Slovenler parayı ufak bakır paralarla, yani parasal maden parçaları (pienadze, pe­
nize,penize) ile ifade ederler ve Hırvatlar, Boşnaklar ve Dalmaçyalılar da aynısını 
yaparlar. Danimarkalılar, İsveçliler ve Macarlar da, parayı ifade etmek istedikleri 
zaman parasal maden parçalarından, yani bakır paralardan bahsederler. Araplar 
aynısını yaparlar, çünkü onların para ile ilgili ".fiılus" kelimesi aslında "madeni pa­
ralar" anlamındadır. Yukarı Nil bölgesinde varlığını sürdürmekte olan Bari dilin­
de, "naglia" kelimesi para anlamında olduğu gibi cam boncuk anlamına da gelir 
(Friedrich Mi.iller, "Die Sprache der Bari", Sitz1mgsberichte der !Vıiserlichen Alza­

demie der Wıssenschaften zu Wıen,  Philosophisch-Histm-ische Classe, XLV [ 1 864 J ,  
1 1 7) .  Nubiyanlar arasında madeni para, harflerle işaretlenmiş istir idye kabuğu 
anlamına gelen "sh01wir" (yani, harflerle basılmış istiridye kabuğu-parabasımı ! )  
olarak isimlendirilir. 

Çoğu dilde, ilk mübadele aracı olan sığır ve paranın ifade edilme biçimleri 
arasında bir ilişki vardır. Eski İskandinav dillerinde "naut" kelimesi hem inek 
hem de para anlamına gelir. Eski kuzey Flemenk halklarından birisi olan Frizya­
lılarda "sket" kelimesi hem sığır hem de para anlamında kullanılır. Gotlarda ''fai­
lm", Anglo-Saksonlarda "feoh", Northumbrianlarda "feh" ve diğer bütün Alman 
lehçelerinde bunun yerini tutan ifadeler birbirinin yerini tutacak şekilde sığır, 
zenginlik, para vb. şeyleri göstermek için kullanıldı (Bakınız, Wilh. Wackernagel, 
"Gewerbe, Hande! und Schifffahrt der Germanen", Zeitschrift fı"ir deııtsches Al­
terthum, IX, 1 853,  549, 1 01 not . ;  Dietembach, op.cit., I, 350 vd. ve II, 758 ;  ve 
Richard C. Trench, A Select Glossary of Eng/ish Words Used jbnner�y in Senses D�f­
ftrent .fi'om theiı" Present, Landon, 1 873 , s .30 içinde ilginç bir not) .  Lex Frisio-
num, Additio Sapientiımı, Tit. X ( in Monumenta Germaniae Historica, Hannover, 
1 863, XV, 695 ) içinde biz "equum . . .  vel quamlibet aliam pecuniam"2 şeklinde 
bir ifadeyi okuruz; ve Glossa Cassellanae içinde "pecumia fihu" şeklinde bir ifade­
yi okuruz ( in Johann Georg Eckhart, Commentaı·ii de Rebus Franeiae Orientalis et 
Episcopatus Wıreeburgensis, Frankfurt, 1 729, I, 853-855 ) .  Eski Slavca' da "sığır" 
anlamındaki "skotum" kelimesi, Litvanya dilinde küçültücü biçimde gümüş para 
anlamında "skatilıas" veya "skatiks" kelimesi olarak kullanılır (bakınız; Georg H .  
F. Nesselmann, Vö1-te1·buch de1" littauischen Sprachc, Königsberg, 1 850 ) .  Pccus (sı­
ğır) kelimesinden, Latince kelimeler pccunia,pccu/i1mı vb .kelimelerin türediği sık 
sık belirtildi. Benzer şekilde, Julius Pollux'un bahsettiği bir efsane çoğu kez delil 
olarak aktarılır. Çünkü bu efsaneye göre Atinalıların ilk parası povÇ olarak gös­
terilir ki povÇ rnıyA.wı:-rÇ darbımeselinde korunduğu söylenilir. Dekaboion, tessa­
raboion ve hekatomboion terimlerinin de para miktarlarını göstermeye yarayan 
terimler olduğu bilinmektedir. Bu terimlerin bir zamanlar var olan sığır paradan 

ı "Bir at ve�·a diğer bir parasal ödeme". 
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çıkmadığı, fakat bir hayvan işareti taşıyan ilk madeni paradan çıktığı şeklinde­
ki görüş, halihazırda Pollux ve Plutarch'ın yazılarında bulunabilir. Daha sonra 
Beule ve diğerleri tarafımdan yeniden gündeme getirildi. Fakat ben geleneksel 
bir sığır standartından madeni bir standarta tedrici bir geçişin olduğu şeklindeki 
görüşün daha doğru olduğunu düşünme eğilimindeyim. Bir hayvanın maden 
cinsinden değeri orijinal olarak yeni paranın temel ölçü birimini oluşturdu ve 
bundan dolayı hayvanların miktarlarını gösteren terim madeni paralara ve bu 
gibi para miktarlarına aktarıldı . 

Sığır ve para kavramları Arapça'da da birbiriyle il işkilidir. Tekil anlamda 
"mal" kelimesinin mülkiyeti veya sığırı ifade etmesi ve çoğul anlamda "nmıvtW, 
kelimesinin zenginliği veya parayı ifade etmesi gerçeğinde bunun kanıtı vardır. 
( Bakınız; Georg W freytag, Lexicon Anıbico-Latinımı,  Halle, 1 837, IV, 221 ;  ve 
Maninski, s .4225) :'  

3 Bu refi::ransı doğmlayamadık. -Çevirmenler. 
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Paranın Orijini ile ilgili Teorilerin Tarihçesi 
Antik çağın büyük düşünürleri ve daha sonraki zamanlardan günümüze kadar 
geçen uzun zaman dilimi içinde onları izleyen en seçkin bilim adamları, onlarla 
ilgili doğrudan gerekliliklere sahip olmayan veya gereklilikleri zaten tanı ola­
rak karşı lanmış olan kişiler de dahil herkes tarafından bir miktar malın (madeni 
para biçiminde altın ve gümüş, medeniyet gelişirken) mübadelede diğer bütün 
ticari mallar karşılığında gönüllü olarak kabul edildiği şeklindeki yeni gerçeğin 
açıklanmasına, bil imimizin herhangi diğer bir probleminden daha fazla ilgi duy­
dular. En sıradan zekadaki bir kişi, bir malın sahibinin onu mübadelede kendisi 
için daha faydalı olan bir mal için vereceğini anlar. Fakat bütün bir toplumun 
her iktisadi bireyinin ticari mallarını küçük metal disklerle mübadele etmek için 
daha istekli olması gerekirken, genellikle sadece birkaç kişi tarafindan doğrudan 
kullanılabilmesi zaman içindeki olağan gidişata o kadar ters bir şeydir ki F. K. 
v. Savigny (Das Oblipationenı-eclıt a/s Tlıei/ des lıeutigen riJ'misdıı:ıı R..ec/Jts, Berlin, 
185 1 -53,  i l ,  406) kadar parlak bir düşünür için bile "anlaşılamaz" olması bizim 
için sürpriz olamaz. Bil imin çözmek zorunda olduğu problem böylece, genci 
olan ve saikleri açıkça harici olmayan beşeri davranışın açıklanmasıdır. Problemin 
bu iki niteliği göz önüne al ındığında, söz konusu davranışın insanlar arasında 
bir anlaşmaya veya onların kollektif arzusunun (yasa) ifade edilmesine, özelJikle 
darhanede basılmış biçimde para bakımından, niçin yol açtığını anlamak kolay­
dır. Plato ve Aristotle bu pozisyonu alırlar. Plato parayı "mübadelenin amaçları 
için bir işaret" olarak isimlendirir (R..epub/ic, i l ,  371 ; bakınız, B. Jowett, trans .& 
ed. , 17ı e Dialogues of Plato, London, Oxford University Prcss, 1 892, 1 1 1 ,  52) .  
Arist0tlc, çok alıntı yapılan bir pasajda, paranın kendiliğinden değil, fakat yasayla 
uzlaşmanın sonucunda ortaya çıktığını söyler (Etlıica Nicomaclıea, v. 5, 1 1 33', 
29-32) . Bu görüşünü Po/itics isimli eserinde hatta daha açık bir şekilde ifade eder 
ve der ki "insanlar birbirleriyle alışverişlerinde kul lanmak için . . . .  örneğin demir, 

' VIII.  Bölüm 1. Kısıma'a ek. Bölüm VIII'in 5 .  norı.ına bakınız.-Çcvirmenkr. 
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gümüş ve benzeri bir şey üzerinde anlaşırlar", ve bunu paranın orijini ik ilgili 
açıklaması olarak sunar ( i .9 .  1 257\ 36-40 ) .  

Paranın orijini üzerine görüşleri Jüstinyen'in kanununda (L .  l .Dig. de rnım. 
Emt. 1 8 ,  1 )  korunan Romalı hukukçu Paulus, problemi Yunan filozoflarınkine 
benzer bir biçimde çözer. O, saf trampada ortaya çıkan zorluklara işaret eder ve 
bu zorlukların kamusal bir kurum (para) ile giderildiği kanaatinde olduğunu be­
lirtir. Paulus "ımıımıi değerlendirmenin diğer ticari mallardaki dalgalanmalardan 
ayrı nıttuğu bir madde seçilir, böylece ona daima istikrarlı bir itibari (nominal) 
değer kaz<rndırılır. (Onun itibari değeriyle ilgili) bir işaret, toplum tarafından 
bu maddenin üzerine damgalandı. Bundan dolayı onun mübadele değeri, kendi 
maddesine değil, fakat üzerindeki nominal değere dayanır" şeklinde yazar. Böy­
lece Paulus da paranın orijinini kamusal otoriteye bağlar. 

Şimdi tanımlanan görüşlerin yanında, antik çağ yazarlarının değerli maden­
leri diğer ticari mallarla mukayese ederek özel niteliklerini belirlemek için iz­
ledikleri �abaları da ayrı bir yere koyabiliriz. Aristotle bu değerli madenlerin 
sağladığı kullanım ve taşınma kolaylığına (Politics, i . 9. 1 257", 1 3 - 1 5 )  ve diğer 
bir yerde onların nisbi fiyat istikrarına (Ethica Nicomachea, v. 5 .  l 1 33b, 1 3- 1 5 )  
işaret eder. Xenophon bile, değerli madenlerin, özellikle gi.imi.işün, i�inde pazar­
lanabildiği geniş miktar sınırlarını dikkatle inceler. O, demircilerin ve bakırcıla­
rın ü rünlerinin veya hatta şarap veya hububatın bir pazara büyük miktarlarda 
ulaşmış olduğunda, fiyatlarının ciddi olarak düşeceğini, oysa gümüşün w daha 
küçük derecede aynı zamanda altının daima karlı fiyatlardan mübadele edilebi­
leceğini ileri sürer ( Uiıys rınd Means; A Pmnplılet �f ReJ>C1mes, in H. K. Dakyns, 
translator, 'J /Je Worlts �( Xmop/Joıı , London, Macmillan Co. , 1 892, I I ,  335-336 ) .  
Değerli madenlerin dayanıklılığı ve bozulmazlığı, özellikle altının, zaten Pliny 
tarafından önemle belirtildi (Tlıe Natura/ Histm"J, transleted b�· John Bostock 
and H.T. Riley, London; H. G. Bohn, 1 85 7, VI, 96-97 ve 1 1 1 - 1 1 2 ) .  

Ortaçağların ve o n  altıncı yüzyılın son derece verimli literatürü dikkatli bir şe­
kilde Philipp Labbe tarafından toplandı (Bibliotlıeca nımmıaria, ex Tlıeologis, ]uris 
consultis, Medicis, ac Pbilologis concinnata, ete . ,  Rouen, 1672 ) .  Rene Budel'in (De 
monetis et re nıımmrıı-ia, Cologne, 1 5  9 1 )  ve Man.ıuard Freher 'in (De re mo11etarirı 
Petemm Romanonım et bodiemi apıtd Gmnanos Inıpeı-ii, Lyons, 1 60 5 )  kolleksi­
yonları, o dönemin kayda değer bir çok yayınını ihtiva eder (Nicolaus Oresmius 
ve Gabriel Biel'in risaleleri dahi l ) .  Roscher, Grımıila._JJen der Nationalölcononıie 
(Stuttgart, 1 892, ss . 30 1 -302, 6 .not) isimli eserinde, büyük bir bilimsel g•1yretle 
onların bir kısmını tartıştı. Bu risaleler en çok, para basımının pratik sorunlarıy­
la, özellikle madeni paraların maden içeriğinin değiştirilmesi konusunda hüküm­
darlık hakkının mevcudiyeti Ye sınırlarıyla Ye bu değiş imlerin halkın zenginliği 
üzerindeki sonu�larıyla ilgilendiler. Bu problem, hükümet tarafından para bası-
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111111111 sık sık suistimal edilmesinden dolayı önemli hale geldi. Bu bağlamda, bir 
kısım yazarlar aynı zamanda paranın orijini problemini tartışma firsatı bulur, ki 
onlar düzenli olarak Aristotk'ye atıf yaparak, antik dönem yazarlarının bulgu­
ları temelinde çözüm bulurlar. Bakınız, Nicolaus Oresmius, ( Nicolc Oresme) 
( l 383'te öldü ) ,  'fractatus de origine, natura, jure et mutationibus monetarum ( ed. 
with a translation by L. Wolowski, Paris, 1 864, s. ix ve s. xciv ) ;  Gabriel B ici 
( 1495'te öldü) ,  De monetaıwn potestate et utilitate libellus (in Gaspar Antonius 
Thcsaurus, De ınonetarum a11g1nento variatione et diıııinutione, 1brino, 1 609, s .  
1 ,  aynı zamanda İngilizce bir çeviride, Tı-eatise o n  t/Je Poıver and Utility of Moneys, 

tr;mslated and edited by R .  B. Burke, Philadelphia, 1 930, s .  1 9) ;  Carolus Mo­
linaeus, De mutntio11e mo11ctarımı quaestiones duo ( in R. Budcl, ed . ,  De ıno11etis 
et re nuınmaria, s .  485 ) ;  Didacus Covarruvias, Vı:terum numisınatum collatio, in 
ibid.,s .648; Jacobus Menochius, Consiliunı, XLIX, in ibid .,  s .  705 ;  Rene Budcl, 
De mo11etis et re 1ımnınaria, in ibid. ,  s. 1 0 ;  ve Jehan de Malestroit, Les Pnradoxes, 

written in 1 566 ( reprinted in L. Einaudi, editor, Paradoxes i11edits du seig11eur de 
Malastroit, Torino, 1937, s. 97) . 

Bu yazarların araştırmalarında izledikleri yolu özetlersek, onların hemen he­
men daima saf trampaya dayalı ticaretin güçlüklerini göstererek konuya başlarlar. 
Daha sonra bu zorlukların paranın devreye girişiyle nasıl aşılabileceğini göste­
rirler. Argümanlarında ila\'eten, değerli madenlerin para olarak işlev görmesinin 
bilhassa uygun olduğunu önemle belirtirler, \'e nihayet Aristotle'ye atıf yaparak, 
değerli madenlerin aslında insanların yasama faaliyetiyle para haline geldiği sonu­
cuna ulaşırlar. (Oresmius, paranın bir "instrumentum artificialiter adinventum" 
op. cit. ,  s .x liv, olduğunu sö\'ler; B ici, "ve! ex sui natura ve! hoınimıın istituto"2 
op. cit . ,  s . 2 ,  olduğunu söyler; ve Moliıueus "inventio et instinıtio monetae . . .  est 
de iure gentiuın"' op. cit. , s .486, olarak ifade eder. ) Bu yazarların çoğunun para 
basma hakkının suistinul edilmesine karşı çıkarak yaptıkları hizmet her ne kadar 
övgüye değer olsa da, onlar bu yüzden paranın orijini sorununa gelince antik 
görüşler üzerinde düzeltme yapmadılar. 

İlk İtalvan ve İngiliz yazarları bunun dışında değildir. l 5 88'de yazan Bernar­
do Dawanzati, kesinlikle Aristotle \'e Paulus\ın görüşlerini takip eder ve paranın 
orijinini devlet otoritesine dayandırır ("per lcgge accordata", bakınız onun Lezio-

11e de/le ınonete in Scittori classici Italiani di econoınia politica, Milano, 1 803-05, I I ,  
24) . Geminiano Montanani ( ö .  1 687), aynı görüşü benimser (Della ınoneta ,  in  
ibid; III,  1 7, 32, v e  1 1 8 ) .  Yaygın olarak okunan Tlıe A1e1"cluınts Mnp oJCommerce 

isimli eseri ilk olarak 1638'de basılan ve on yedinci yüzyıl İngiltere'sindeki ikti-

! "Ya kendi doğasından ya da insan tasarımından" (bakınız Gabrid R id, li-ı:atise on rhe Powcr 
and Uriliry of Moneys, rranslared and edired by R. B .  Burke, Philadelphia, 1 930, ss. 20-2 1 ) . 
3 ''Paranın buhınuşu \'e kunımsallaşması . . .  ulusların kamınlarından çıkar." 
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Daha sonraki yazarlar arasında aynı gelenek içinde olanlar: T R. Malthus, 
(P1-i11ciplcs of Political Economy, Second Edition, London, 1 836, ss. 50-60 ); ]. R. 
McCulloch ( Tlıe Principles of Political Econon�}', Second Edition, London, 1 830, ss. 
1 29-136 ); John Stuart Mill (Pri1ıciples of Political Economy, Edited by Sir WJ. Ash­
le�; Londun, 1 909, ss. 483-488) ;  Melchiurre Giuj:.ı (N1101'0 pı-ospetto delle sı:ienze 
economiclıe, Milano, 1 8 1 5, 1, 1 18 vd. ) ;  M .  H. Baudrillart (Manıtel d'economie poli­
tique, Fourt edition, Paris, 1878, ss. 252-262) ;  Joseph Ganıier (Traite d 'ec01ıomie 
politiqııe, seventh edition, Paris, 1 8 73, ss. 309 vd. ) ;  ve iki Alman iktisatçı, Ch. 
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J .  Kraus (Staatsıvirthschaft, Koenigsberg, 1 808, l, 6 l vd. ) ve Aug. Fr. Lueder 
(National-Indumie und Staatswirthschaft, Berlin, 1 800-04, l, 48 vd) . 

O n  dokuzuncu yüzyılın ilk onlu yıllarındaki diğer Alman iktisatçıları tarihsel 
araştırmaya daha az ilgi gösterirler ve paranın orijini problemi Johann A. Obern­
dorfrr, Kari H .  L. Pölitz, J. E E. Lotz, Kari S. Zacharia ve E B .  W v. Hermann'ın 
çalışmalarında hemen hemen tamamen ihmal edildi. Bu durum, bilim alanımız­
da tarihsel araştırmanın yeniden canlanmasıyla birlikte paranın orijini sorunu, 
Kari H. Rau, Johann E G. Eiselen, Wilhelm Roscher, Bruno Hildebrand, Kari 
Knies ve keza bir derece daha önce Kari Murhand tarafindan tekrar ele alınıncaya 
kadar devam etti. 

Böylece buraya kadar yayınlanan monografiler, araştırmayı biraz da olsa iler­
letti. Adam Muller insanların devlet kurma isteğini tartışır ve değerli madenlerin 
bu birliği meydana getirdiğini düşünür ve paranın orijiniyle ilgili kendi teorisi 
olarak bunu sunar ( Hrsuche einer neuen 111eorie des Geldes, Reprint Editon, Wien, 
1 922, ss. 78 vd. ) .  Johann F Hoffman (Die Leln-e vom Gelde, Berlin, 1 838, s. l O) 
paranın orijinini yine insanlar arasındaki bir anlaşmaya dayandırır. Michel Che­
valier (La monnaie, in Cours d)economie politique, Paris, 1 866, I I I ,  5 )  aynı şeyi 
yapar. Samuel Oppenheim'in monografisi, Die Natur des Geldes, (Mainz, 1 855 ) ,  
her ne  kadar onun önemi paranın i lk orijini i le  ilgili özel bir  görüş olmasından 
kaynaklanmasa da, mübadale aracı olan bir ticari malın orijinal ticari mal karak­
terini kaybetmesi ve sonunda sadece itibari bir değere sahip olması sürecinin bir 
açıklaması olarak daha büyük ilgiye layıktır. Bu görüşün kesin olarak aksini iddia 
etmek zorunda olmama rağmen, yine de bir çok seçkin iktisatçının yazılarında 
niçin bu hata ile karşılaştığımızı yeterli bir şekilde izah eden açıkça ifade edilmiş 
bir düşünceyi Oppenheim'in argümanında bulurum. Para karakterinin endüstri­
yel bir maden olarak, ticari mekanizmamızın pürüzsüz işleyişinden dolayı, çoğu 
kez iktisadi davranan insanların bilinçlerinden tamamen kaybolduğu ve insanla­
rın bu yüzden sadece bir mübadele aracı olarak onun karakterihin farkında oldu­
ğu şeklindeki gözleme işaret ediyorum. Alışkanlığın tazyiki o kadar kuvvetlidir 
ki, insanlar endüstriyel bir maden olarak onun karakterinin doğrudan farkında 
olmadıkları zaman bile, para olarak kullanılan bir madenin bu işlevi yerine getir­
meye devam etmesi sağlanır. Bu gözlem tamamen doğrudur. Fakat aynı zaman­
da, endüstriyel amaçlara uygulanabilir bir materyal olarak paranın karakteri arızi 
bir durumla yok edildiğinde, bir materyalin para olarak hizmet etme yeteneği­
nin, keza bu yeteneğe dayanan alışkanlığın hemen kaybolacağı oldukça açıktır. 
İleri derecede gelişmiş ticaret koşulları altında, paranın bir çok iktisadi davranan 
insan taratindan sadece bir itibari değer olarak görüldüğünü kabul etmeye hazı­
rım. Fakat, eğer endüstriyel ham maddelerin miktarları olarak madeni paraların 
karakteri kaybolsaydı, bu illüzyonun hemen dağılmış olacağı oldukça kesindir. 
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